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1. Наименование дисциплины: Дисциплина «Международный бизнес и основы международного предпринимательства». 

2. Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине, соотнесенных с планируемыми результатами освоения образовательной программы.
Дисциплина «Международный бизнес и основы международного предпринимательства» обеспечивает формирование следующих компетенций:

ПКП-1:- Способность выявлять основные тенденции в развитии в мировой экономики и анализировать последствия принимаемых управленческих решений в сфере международного бизнеса

Знать:

- основные понятия и категории дисциплины «Международный бизнес и основы международного предпринимательства», основные принципы ведения международного бизнеса в различной социально-культурной среде;

- основные формы международного бизнеса и их специфику;

- формы и методы международного и национального регулирования международного бизнеса; 

- субъекты международного бизнеса, их организационные структуры и стратегии на внешних рынках.

Уметь:

- характеризовать сущность и природу предпринимательства в режиме бизнес - отношений между резидентами и нерезидентами;

- выявлять общие принципы и отличительные признаки построения системы взаимозависимых форм и видов международной предпринимательской деятельности;

- выявлять роль различных классов активов и способов их трансграничного перемещения в процессе систематизации взаимосвязей и взаимодействия национального бизнеса и международного предпринимательства.

Владеть:

- основными приемами анализа международной деятельности компаний.

ПКП- 2: способность эффективно использовать современные информационные технологии анализа данных в исследовании мирового рынка товаров и услуг, в оценке конкурентоспособности компаний.

Знать:

- теоретико-методологические подходы к исследованию современного состояния и тенденций развития международного бизнеса.

Уметь:

- определять особенности механизма управления (регулирования) бизнес-процессами в сфере международных бизнес - отношений;

- исследовать специфику функциональных, страновых, региональных («блоковых»), отраслевых и пространственных аспектов международного бизнеса;

- выбирать эффективные методы ведения бизнеса с учетом деловой ситуации в конкретной стране и текущей экономической конъюнктуры.

Владеть:

- основными приемами анализа международных операций компаний, осуществляющих операции за пределами страны базирования.

ПКН 5: способность составлять и анализировать финансовую, бухгалтерскую, статистическую отчетность с учетом международных стандартов и использовать  их результаты для принятия управленческих решений (ПКН-5).
Знать

- методы документирования хозяйственных операций;

- источники формирования имущества и финансовых обязательств субъектов международного бизнеса, порядок формирования резидентами и нерезидентами бухгалтерской отчетности .

Уметь:

- осуществлять документирование международных финансовых и хозяйственных операций ;

- разрабатывать рабочий план счетов бухгалтерского учета организации и формировать на его основе бухгалтерские проводки;

- проводить учет денежных средств, составлять отчетность для представления в налоговые органы 

Владеть:

-способностью формировать бухгалтерские проводки по учету источников, инвентаризации и финансовых обязательств компаний, осуществляющих операции международного бизнеса 

3. Место дисциплины в структуре ООП:
Дисциплина «Международный бизнес и основы международного предпринимательства» является одной из дисциплин по выбору и изучается студентами направления подготовки Международный бизнес и основы международного предпринимательства: направление подготовки 38.03.01 «Экономика», профиль «Международный бизнес энергетических компаний» (программа подготовки бакалавров). Дисциплина «Международный бизнес и основы международного предпринимательства» является синтетической учебной дисциплиной, при изучении которой студенты должны использовать знания, навыки и умения, сформированные в результате всех предшествовавших учебных дисциплин, прежде всего дисциплин «Микроэкономика», «Макроэкономика», «Статистика», «Мировая экономика и международные экономические отношения», «Менеджмент», «Маркетинг».

4. Объем дисциплины в зачетных единицах и в академических часах с выделением объема аудиторной (лекции, семинары) и самостоятельной работы обучающихся (в семестре, в сессию)

Для набора 2015 года - Общая трудоёмкость дисциплины составляет 5 з.е.

Вид аттестации –  экзамен 

	Вид учебной работы
	Часы
	Семестр

	
	
	4

	Общая трудоемкость дисциплины
	180
	108

	Аудиторные занятия
	72
	72

	Лекции (Л)
	18
	18

	Семинарские занятия (СЗ)
	54
	54

	Самостоятельная работа
	108
	108

	В семестре
	72
	72

	В сессию
	36
	36


5. Содержание дисциплины, структурированное по темам (разделам) дисциплины с указанием их объемов (в академических часах) и видов учебных занятий
5.1. Содержание дисциплины
Тема 1. Международное производство  и международный бизнес. Теоретические принципы экономики и организации международного бизнеса.
Международный бизнес и международное предпринимательство в системе международных экономических отношений. Внешнеэкономическая деятельность организации (предприятия) и международный бизнес: общие черты и различия. Международная предпринимательская деятельность: природа, формы, специфика, роль. Диверсификация внешнеэкономической деятельности и ее влияние на экономический рост. Проблемы оптимальных моделей и структуры внешнеэкономической деятельности в контексте глобализации. Международный бизнес и экономика России. 

Тема 2. Корпоративные стратегии внешнеэкономической деятельности компаний на зарубежных рынках. Конкуренция в международном бизнесе. Критерии классификации зарубежных рынков. Современная геоэкономическая стратегия международного бизнеса. 

Организация бизнеса за рубежом: проблемы адаптации участников к условиям и требованиям страны базирования. Характеристика бизнеса за рубежом в качестве формы международного бизнеса: общее и особенное. Особенности адаптации иностранных участников к условиям, требованиям и возможностям страны-организатора зарубежного бизнеса. Роль бизнеса за рубежом для национальной экономики. Российская практика: оценка вероятных направлений и параметров развития бизнеса за рубежом. Особенности деятельности российских бизнес-структур за границей: изучение законодательства, традиций и национальных особенностей. Использование посредников и обеспечение консалтингового сопровождения. Стратегии проникновения на международные рынки. Матрица Ансоффа.

Тема 3. Юридические лица в международном бизнесе: правовой статус, страновые и региональные особенности. Интегрированные корпоративные структуры в международном энергетическом бизнесе.

Юридические лица в международном бизнесе: правовой статус, страновые и региональные особенности. Личный закон и государственная принадлежность юридического лица. Правоспособность. Дееспособность. Принцип резидентности. Принцип территориальности. Способы создания юридических лиц в международном бизнесе. Правовое положение иностранных юридических лиц в России. Организационно-правовые формы в России и странах развитой рыночной экономики (ФРГ, Франция, США, Япония, странах ОЭСР). Классификация организационно – правовых форм международного бизнеса. Организационно-правовые формы субъектов международного энергетического бизнеса, принятые в современной мировой практике. Хозяйственные товарищества. Хозяйственные общества. Производственные кооперативы. Унитарные предприятия. Индивидуальные предприниматели. Коммивояжеры. Корпорации. Представительство и доверенность. 

Интегрированные корпоративные энергетические структуры в международном бизнесе. Интегрированные корпоративные структуры как субъекты, реализующие стратегические цели бизнеса. Стратегические альянсы. Альянсы горизонтального типа; альянсы вертикального типа; альянсы по дистрибьюции; родственные диверсифицированные альянсы; перспективные диверсифицированные альянсы. Типология международных бизнес-структур. ТНК. Многонациональная компания. Интернациональные корпорации. Глобальные компании. Совместное предприятие. Финансово-промышленные группы. Холдинговая форма МНК. Дочерние и зависимые компании. Филиалы и представительства нерезидентов. Вертикально интегрированные компании. Влияние ТНК на страны пребывания. Межфирменные соглашения в международном бизнесе. Соглашения об участии в активах. Слияния и поглощения. Современные корпоративные стратегии межфирменных соглашений слияния и поглощения в энергетике.

Тема 4. Правовой механизм регулирования международного бизнеса. Обязательства в международном бизнесе. Внешнеэкономический контракт.

Правовой механизм регулирования международного бизнеса. Коммерческие операции, сделки в международном энергетическом бизнесе. Договорные обязательства в международном бизнесе. Виды договоров в международном бизнесе. Коммерческие операции, сделки и контракты. Общие положения о международных контрактах, сделках и договорах. Классификация обязательств. Понятие обязательства. Содержание обязательства. Принципы классификации обязательств. Существенные условия международных контактов, сделок и договоров. Основания возникновения обязательств. Сделки в международном бизнесе. Понятие «внешнеэкономическая сделка». Субъекты международного экономического права. Понятие «международная коммерческая сделка» в международной практике. Обычаи делового оборота.

Тема 5. Международные транспортные услуги и логистика углеводородов. Понятие международных перевозок. Логистика. Национальная и международная логистика. Организация логистики в энергетическом секторе. Национальное и международное правовое регулирование международных транспортных услуг и логистики. Транспортные документы. Страхование. Интермодальные и международные перевозки в прямом сообщении. Особенности смешанных транзитных сообщений и услуг. Международные железнодорожные перевозки. Национальные и международные нормы. Положения и правила. Транспортные документы. Страхование. Перевозки в прямом международном сообщении и перевозки в непрямом международном сообщении. Международные автомобильные перевозки. Международные воздушные перевозки. Международные морские перевозки. Международный трубопроводный транспорт. Правовой статус трубопроводных систем. Особенности допуска. Ответственность стран - транзитеров. Экологические издержки.

Тема 6. Международные торговые операции. Сделки купли-продажи. Товарообменные сделки. Клиринговые соглашения. Агентские соглашения. Лизинговые сделки. Предмет договора купли-продажи. Виды, особенности заключения договора международной купли-продажи. Договор международной поставки энергоносителей. Встречная торговля товарами. Торговля готовой продукцией. Аукционная торговля энергетическими ресурсами. Международные торги.

Тема 7. Международный бизнес сферы услуг. Международные операции по оказанию высокотехнологичных услуг. Характеристика высокотехнологичных международных услуг. Инженерно -консультационные услуги – инжиниринг. Телекоммуникационный рынок услуг в международном бизнесе: структура, операторы. Корпоративные стратегии энергетических компаний. Тенденции развития мирового рынка телекоммуникационных услуг. Особенности ценообразования на высокотехнологичные услуги. Архитектура, правовое регулирование и потенциал Интернета в развитии международного бизнеса.

Международный бизнес в сфере энергетических услуг. Мировой рынок услуг сферы энергетики. Особенности услуг сферы энергетики. Ответственность посредников. Страхование. Ценообразование.

Тема 8. Международный инвестиционный бизнес. Инвестиционное соглашение (контракт). Инвестиционный проект. Инвестиционное право. Общее соотношение национального и международного правового регулирования иностранных инвестиций. Методы финансирования, формы кредитования и их источники в условиях международной инвестиционной деятельности. Виды и формы иностранных инвестиций. Практика привлечения инвестиций из-за рубежа. Инвестиционный климат страны. Методы и способы защиты интересов иностранных инвесторов. Иностранные инвестиции в России. Мировой инвестиционный рейтинг России. Значение политического риска. Деловой климат в России. Последствия привлечения иностранных инвестиций. Понятие и индикаторы инвестиционной безопасности. Инвестиционный контракт. Стороны. Понятие. Виды. Существенные условия. Механизм заключения, реализации. Приоритетный инвестиционный проект. Международная практика соглашений о поощрении капиталовложений и взаимной защите инвестиций.
Тема 9. Международный бизнес сферы высокотехнологичных услуг: соглашения в сфере создания и использования произведений науки и техники, обязательства на выполнение НИОКР, авторские и лицензионные соглашения.

Международные операции по оказанию высокотехнологичных услуг. Характеристика высокотехнологичных международных услуг. Инженерно -консультационными услугами – инжиниринг. Телекоммуникационный рынок услуг в международном бизнесе: структура, операторы, корпоративные стратегии. Тенденции развития мирового рынка телекоммуникационных услуг. Особенности ценообразования на высокотехнологичные услуги. Архитектура, правовое регулирование и потенциал Интернета в развитии международного бизнеса. Международные договоры в сфере создания и использования произведений науки и техники. Договорные обязательства на выполнение НИОКР. Авторские и лицензионные соглашения.

Тема 10. Промышленная кооперация в международном бизнесе. Совместные предприятия: экономика, планирование и организация управления. Анализ зарубежных рынков и стратегии проникновения. Оценка зарубежных рынков, альтернативных зарубежных рынков, затрат, доходов, рисков. Международное технологическое разделение труда: характеристика и показатели. Формы промышленной кооперации. Сущность и признаки промышленной кооперации. Особенности и преимущества формы кооперации. Классификации промышленной кооперации согласно признакам, предложенным ЮНИДО, ЮНКТАД. Локализация. Характеристика совместного предпринимательства в качестве высшей формы международного бизнеса: общее и особенное. Мировой опыт и практика в России: оценка тенденций развития совместного бизнеса. 
Тема 11. Формы в международном бизнесе. Аутсорсинг, лизинг факторинг, франчайзинг в международном бизнесе.

Аутсорсинг в международном бизнесе. Понятие аутсорсинга. Тенденции, влияющие на стратегию введения аутсорсинга. Мировой рынок аутсорсинга. Аутсорсинг в производстве товаров, работ, услуг, НИОКР. 

Международный лизинг. Экономическая сущность международного лизинга. Понятие лизинга: объекты и субъекты лизинговых сделок. Проблемы классификации международных лизинговых схем. Лизинговый бизнес. Специфика передачи владельцем прав на использование лизинговых активов. Сравнительная характеристика лизинга, аренды. Международный лизинг как эффективный инновационный механизм привлечения инвестиций в реальный сектор экономки России. Особенности бухгалтерского учета лизинга. Инвестиционный механизм международных лизинговых операций. Развитие рынка лизинговых услуг в России. Закон «О лизинге». Характеристика перспектив развития лизинга.
Международный факторинг. Факторинг в национальной и мировой экономике в современной экономике. Трансформация принципов и правовых основ регулирования рынка факторинговых услуг. Мировой рынок факторинговых услуг в условиях финансового кризиса. Модели развития факторинга, их устойчивость к международному воздействию. Страновые модели развития факторинга, особенности российской модели. Направления развития российского рынка факторинга в условиях международного финансового кризиса.
Международный франчайзинг. Основные вопросы международного франчайзинга. Преимущества и недостатки международного франчайзинга. Специализированные способы проникновения в международном бизнесе. Контрактное производство. Управленческий контракт. Строительство объектов под ключ.

Тема 12. Международный бизнес в основных секторах мировой экономики. Международный бизнес в энергетике. Основные тенденции мирового рынка первичных энергоносителей. Страны экспортеры и импортеры. Особенности развития мирового рынка нефти. Основные тенденции развития мирового рынка природного газа. Основные тенденции развития мирового рынка угля. Основные тенденции развития мирового производства электроэнергии. Логистика рынка энергоносителей. Ценообразование на энергоносители и особенности заключения сделок. Виды сделок. Формула цены.
Международный аграрный бизнес. Мировой рынок продовольствия. Основные экспортеры и импортеры. Основные тенденции развития сельского хозяйства. Формы собственности в АПК. Международная торговля продовольствием и сырьем для его производства. Продовольственные биржи. Регулирование аграрного сектора АПК России. Глобальная продовольственная проблема.
Международный бизнес металлургическом комплексе. Черная металлургия. Цветная металлургия. Основные проблемы развития металлургического комплекса. Мировой рынок металлопродукции. Экспортный потенциал металлургии России и конкурентоспособность ее продукции.
Международный бизнес в машиностроительном комплексе. Основные центры машиностроения. Общее машиностроение. Электротехника и электроника. Транспортное машиностроение. Общие условия поставок продукции машиностроения. Международные торговые операции продукцией машиностроения.

Тема 13. Маркетинговые стратегии в международном бизнесе. Международная деловая среда и деловая культура. Анализ и оценка страновых и региональных рынков. Корпоративные стратегии международного маркетинга. Особенности управления товарной и ценовой политикой фирмы на международных рынках. Товаропроводящие сети. Формирование и развитие сбытовых сетей в международном бизнесе и рыночных систем глобального характера. Управление продвижением товаров и услуг на международных рынках. Фирменная символика и марочная политика международных фирм.

Тема 14. Ценообразование в международном бизнесе. Международные расчетные системы. Понятие мировой цены. Факторы и Методы ценообразования. Принципы ценообразования и виды цен. Конкуренция ценовая. Ассортиментное ценообразование. Модель ценообразования на капитальные активы. Трансфертное ценообразование. Хеджирование, страхование от ценового риска. Внутренние правовые режимы расчетов. Банки в международных расчетных операциях и межбанковские соглашения. Режимы счетов. Расчетные клиринговые палаты.

Тема 15. Международный бизнес в условиях экономической интеграции: особенности и сравнительные преимущества. Формы экономической интеграции. Региональная экономическая интеграция. Региональные торговые соглашения. Таможенный союз и зоны свободной торговли. Динамический эффект образования таможенных союзов. Экономическая интеграция. Практика использования кластерных СЭЗ в качестве инструмента интеграции в мировое хозяйство.
Тема 16. Международный технологический обмен. Объективная основа международного технологического обмена. Понятие международного технологического обмена. Формы передачи технологий. Оценка технологий. Соглашения о передаче технологий. Международное регулирование лицензионной формы международного технологического обмена. Анализ мер, направленных на обеспечение защиты результатов интеллектуальной деятельности, созданных за счет государственных средств, в условиях присоединения России к ВТО. Лицензионные договоры: понятие и виды. Структура и содержание лицензионного договора.
Тема 17. Риски в системе международных бизнес отношений: анализ, управление, способы их минимизации. Риски и методы защиты интересов российских экспортеров и импортеров во внешней торговле с европейскими государствами. Классификация экономических рисков, их роль и место во внешнеэкономических отношениях. Международный опыт минимизации рисков в торгово-экономических отношениях. Управление коммерческими рисками процесса внешнеторговой деятельности. Риски электронной коммерции. Валютные риски во внешнеэкономических расчетах. Подходы к минимизации валютных потерь. Управление кредитными рисками. Управление рыночным риском.
Тема 18. Защита прав и регулирование споров в международном бизнесе: национальная и международная практика. Понятие международного спора в современном бизнесе. Международные споры в международной экономической системе, их виды. Средства урегулирования споров в международной экономической системе. Досудебные и судебные процедуры. Разрешение споров во Всемирной торговой организации (ВТО). Споры международного характера и международные арбитражи. Разрешение споров в международной финансовой системе. Разрешение споров в международной инвестиционной системе. Международный центр по урегулированию инвестиционных споров (МЦУИС).

5.2. Учебно –  тематический план

Таблица 2
Для набора 2015 года 
	
	Наименование темы
	Трудоемкость в часах

	
	
	Всего часов
	Аудиторная работа
	

	
	
	
	Всего 
	Л
	С
	СРС

	1
	Тема 1. Международное производство и международный бизнес
	10
	4
	1
	3
	6

	2
	Тема 2. Корпоративные стратегии внешнеэкономической деятельности компаний на зарубежных рынках. Конкуренция в международном бизнесе.
	10
	4
	1

	3

	6

	3
	Тема 3. Юридические лица в международном бизнесе: правовой статус, страновые и региональные особенности. Интегрированные корпоративные структуры в международном энергетическом бизнесе.
	10
	4
	1
	3

	6

	4
	Тема 4. Правовой механизм регулирования международного бизнеса. Обязательства в международном бизнесе. Внешнеэкономический контракт.
	10
	4
	1

	3

	6

	5
	Тема 5. Международные транспортные услуги и логистика углеводородов
	10
	4
	1
	3
	6

	6
	Тема 6. Международные торговые операции.
	10
	4
	1
	3
	6

	7
	Тема 7. Международный бизнес сферы услуг. Международный бизнес в сфере энергетических услуг.
	10
	4
	1

	3

	6

	8
	Тема 8. Международный инвестиционный бизнес. Инвестиционное соглашение (контракт). Инвестиционный проект.
	10
	4
	1

	3

	6

	9
	Тема 9 Международный бизнес сферы высокотехнологичных услуг: соглашения в сфере создания и использования произведений науки и техники, обязательства на выполнение НИОКР, авторские и лицензионные соглашения.
	10
	4
	1

	3

	6

	10
	Тема 10. Промышленная кооперация в международном бизнесе.
	10
	4
	1
	3
	6

	11
	Тема 11. Формы в международном бизнесе. Аутсорсинг, лизинг факторинг, франчайзинг в международном бизнесе.
	10
	4
	1
	3
	6

	12
	Тема 12. Международный бизнес в основных секторах мировой экономики
	10
	4
	1
	3
	6

	13
	Тема 13. Маркетинговые стратегии в международном бизнесе. Международная деловая среда и деловая культура
	10
	4
	1
	3
	6

	14
	Тема 14. Ценообразование в международном бизнесе. Международные расчетные системы.
	10
	4
	1
	3
	6

	15
	Тема 15. Международный бизнес в условиях экономической интеграции: особенности и сравнительные преимущества
	10
	4
	1
	3
	6

	16
	Тема 16. Международный технологический обмен.
	10
	4
	1
	3
	6

	17
	Тема 17. Риски в системе международных бизнес отношений: анализ, управление, способы их минимизации.
	10
	4
	1
	3
	6

	18
	Тема 18. Защита прав и регулирование споров в международном бизнесе: национальная и международная практика.
	10
	4
	1
	3
	6

	
	Всего
	180
	72 
	18
	54
	108


5.3.Содержание практических и семинарских занятий

Рекомендуемый план семинара

	№ 
	Проводимое мероприятие
	Форма
	Время

	1
	Доклад
	Доклад
	15 мин

	2
	Обсуждение доклада
	
	40 мин

	3
	Ответы на вопросы
	
	10 мин

	4
	Решение ситуационных задач, кейсов
	
	25 мин 

	
	Итого
	
	90 мин (2 часа) 


Тема 1. Международное производство и международный бизнес

План занятия:

1. Международный бизнес в системе международных экономических отношений. 

2. Внешнеэкономическая деятельность организации (предприятия) и международный бизнес: общие черты и различия.

3. Международная предпринимательская деятельность: природа, формы, специфика, роль. 

4. Диверсификация внешнеэкономической деятельности в сфере энергетики и ее влияние на экономический рост. 

5. Проблемы оптимальных моделей и структуры внешнеэкономической деятельности в контексте глобализации.

6. Международный бизнес и экономика России.
Литература: 1,2,3,4; доп. 1,2,3,4,5,6,7,8,9,10,11,12, 13,14
Тема 2. Корпоративные стратегии внешнеэкономической деятельности компаний на зарубежных рынках. Конкуренция в международном бизнесе.

План занятия: 

1. Критерии классификации зарубежных рынков. Современная геоэкономическая стратегия международного бизнеса. 

2. Организация бизнеса за рубежом: проблемы адаптации участников к условиям и требованиям страны базирования.

3. Характеристика бизнеса за рубежом в качестве формы международного бизнеса: общее и особенное. 

4. Особенности адаптации иностранных участников к условиям, требованиям и возможностям страны-организатора зарубежного бизнеса.

5. Роль бизнеса за рубежом для национальной экономики. Российская практика: оценка вероятных направлений и параметров развития бизнеса за рубежом. 

6. Особенности деятельности российских бизнес - структур за границей: изучение законодательства, традиций и национальных особенностей.

7. Использование посредников и обеспечение консалтингового сопровождения.
8. Транснационализация национальных экономик — геоэкономический базис международной конкурентоспособности товаров, услуг, капитала. Механизмы формирования геоэкономических кластеров.

9. Становление российской транснациональной системы международного сотрудничества XXI века.

10. Стратегии проникновения на международные рынки. Матрица Ансоффа.

Литература: 1,2,3,4; доп. 1,2,4,5,6,7,8,9,0,11,14
Тема 3. Юридические лица в международном бизнесе: правовой статус, страновые и региональные особенности. Интегрированные корпоративные структуры в международном энергетическом бизнесе.
План занятия:

1. Личный закон и государственная принадлежность юридического лица. Правоспособность. Дееспособность.

2. Принцип резидентности. Принцип территориальности.

3. Правовое положение иностранных юридических лиц в России. 

4. Правовое положение российских юридических лиц за рубежом.

5. Классификация организационно – правовых форм международного бизнеса.

Интегрированные корпоративные структуры в международном бизнесе. 

6. Интегрированные корпоративные структуры как субъекты бизнеса. Стратегические альянсы

7. Основные формы корпоративной интеграции в международном бизнесе. Типология международных бизнес-структур.

8. ТНК: виды и влияние на страны пребывания. 

9. Основные принципы бюджетирования международных компаний. 

10. Межфирменные соглашения в международном бизнесе. 

Литература: 1,2,3,4; доп. 1,2,3,4,5,6,7,8,9,10,11,12, 13,14
Тема 4. Правовой механизм регулирования международного бизнеса. Обязательства  в международном бизнесе. Внешнеэкономический контракт.
План занятия:

1. Общие положения о международных сделках и договорах.

2.  Классификация обязательств.

3. Основания возникновения обязательств.

4. Правовое регулирование сделок в международном бизнесе.

5. Виды международных сделок.

6. Внешнеэкономический контракт.

7. Договор международной купли-продажи товаров.

8.  Договор международной поставки

9. Существенные условия международных контактов, сделок и договоров. 

10. Способы обеспечения обязательств в международном бизнесе. Право на возмещение убытков. Банковская гарантия. Поручительство. Залог. Задаток. Неустойка. 

Литература: 1,2,3,4; доп. 1,2,3,4,5,6,7,
Тема 5. Международные транспортные услуги и логистика углеводородов. 

План занятия:

1. Понятие международных перевозок. 

2. Логистика. Организация логистики, классификация компаний бизнеса. 

3. Национальное и международное правовое регулирование международных транспортных услуг и логистики. Транспортные документы. 

4. Интермодальные и международные перевозки в прямом сообщении. Особенности смешанных транзитных сообщений и услуг. 

5. Международные железнодорожные перевозки.

6. Международные автомобильные перевозки. 

7. Международные воздушные перевозки. 

8. Международные морские перевозки. 

9. Международный трубопроводный транспорт. 

Литература: 1,2,3,4; доп. 1,2,3,4,5,11,12,14
Тема 6. Международные торговые операции.

План занятия:

1. Сделки купли-продажи. Товарообменные сделки. Клиринговые соглашения. Агентские соглашения. Лизинговые сделки.

2. Предмет договора купли-продажи. Виды договора купли-продажи.

3. Особенности заключения договора международной купли-продажи. Договор международной поставки.

4. Встречная торговля товарами.

5. Торговля готовой продукцией.

6. Аукционная торговля товарами.

Литература: 1,2,3,4; доп. 1,2,3,7,8
Тема 7. Международный бизнес в сфере энергетических услуг. 

План занятия:

1. Мировой рынок энергетики: индикаторы и национальные стратегии.

2. Региональные предпочтения конъюнктуры и особенности классификации коммерческих ниш. 

3. Роль и ответственность посредников. Страхование. 

4. Ценообразование на рынке энергетических услуг.

Литература: 1,2,3,4; доп. 1,2,3, 11,12
Тема 8. Международный инвестиционный бизнес. Инвестиционное соглашение (контракт). Инвестиционный проект. 

План занятия:

1. Инвестиционное соглашение (контракт).

2. Инвестиционный проект
3. Методы финансирования, формы кредитования и их источники в условиях международной инвестиционной деятельности. 

4. Инвестиционный климат и инвестиционный рейтинг: методы измерения.

5. Понятие и индикаторы инвестиционной безопасности.
Литература: 1,2,3,4; доп. 1,2, 12
Тема 9. Международный бизнес сферы высокотехнологичных услуг: соглашения в сфере создания и использования произведений науки и техники, обязательства на выполнение НИОКР, авторские и лицензионные соглашения.

План занятия.

1. Международные операции по оказанию высокотехнологичных услуг. Характеристика высокотехнологичных международных услуг.

2. Инженерно -консультационными услугами – инжиниринг.

3. Телекоммуникационный рынок услуг в международном бизнесе: структура, операторы, корпоративные стратегии. Тенденции развития мирового рынка телекоммуникационных услуг.

4. Особенности ценообразования на высокотехнологичные услуги.

5. Архитектура, правовое регулирование и потенциал Интернета в развитии международного бизнеса.

6. Международные договоры в сфере создания и использования произведений науки и техники.

7. Договорные обязательства на выполнение НИОКР.

8. Авторские и лицензионные соглашения.

Литература: 1,2,3,4; доп. 1,2, 12
Тема 10. Промышленная кооперация в международном бизнесе. Совместные предприятия: экономика, планирование и организация управления. 

План занятия:

1. Международное технологическое разделение труда: характеристика и показатели.

2. Формы промышленной кооперации: сущность, признаки, особенности, преимущества. Толлинг, локализация.

3. Классификации промышленной кооперации по признакам ЮНИДО, ЮНКТАД.

4. Экономико – правовые условия создания и деятельности предприятий с иностранными инвестициями.

5. Определение народнохозяйственной эффективности создания и деятельности предприятий с иностранными инвестициями.

6. Определение эффективности участия российского предприятия в деятельности предприятия с иностранными инвестициями.

7. Оценка эффективности участия иностранного партнера в совместном предприятии.
Литература: 1,2,3,4; доп. 1,2,3, 10,11,12
Тема 11. Формы в международном бизнесе. Аутсорсинг, лизинг факторинг, франчайзинг в международном бизнесе. 

План занятия (вопросы для обсуждения определяются по выбору):

1. Понятие лизинга: объекты и субъекты лизинговых сделок.

2. Проблемы классификации международных лизинговых схем. Лизинговый бизнес Международный лизинг как эффективный инновационный механизм привлечения инвестиций.

3. Международное лизинговое соглашение: рекомендации ЮНИДО.
4. Классификация рисков лизинговых операций.

5. Бухгалтерские риски при учете операций по договорам международного лизинга. Анализ методик оценки эффективности международного лизинга. Начисление НДС.

Аутсорсинг в международном бизнесе.

1. Понятие аутсорсинга. 

2. Мировой рынок аутсорсинга. 

3. Аутсорсинг в производстве товаров, работ, услуг, НИОКР. 

4. Современные тенденции и стратегии аутсорсинга.

Международный факторинг.

1. Факторинг в национальной и мировой экономике в современной экономике.

2. Трансформация принципов и правовых основ регулирования рынка факторинговых услуг. 

3. Мировой рынок факторинговых услуг в условиях финансового кризиса. Модели развития факторинга, их устойчивость к международному воздействию.

4. Страновые модели развития факторинга, особенности российской модели. 

5. Направления развития рынка факторинга в условиях международного финансового кризиса.

Международный франчайзинг. 

1. Договор франчайзинга. Договор коммерческой концессии. Типовой договор франчайзинга. Правовое регулирование договора франчайзинга. Договор франшизы 

Литература: 1,2,3,4; доп. 1,2,3,4,5,6,7,8,9,10,11,12, 13,14.
Тема 12. Международный бизнес в основных секторах мировой экономики

План занятия (вопросы для обсуждения определяются по выбору):

Международный бизнес в энергетике. 

1. Основные тенденции мирового рынка первичных энергоносителей. Страны экспортеры и импортеры. 

2. Особенности развития мирового рынка нефти. 

3. Основные тенденции развития мирового рынка природного газа. 

4. Основные тенденции развития мирового рынка угля. 

5. Основные тенденции развития мирового производства электроэнергии.

6. Логистика рынка энергоносителей. 

7. Ценообразование на энергоносители и особенности заключения сделок. Виды сделок. Формула цены.
 Международный аграрный бизнес.

1. Глобальная продовольственная проблема.

2. Мировой рынок продовольствия: основные экспортеры и импортеры. Особенности бизнеса и формы собственности, структура АПК.

3. Международная торговля продовольствием и сырьем для его производства. 

4. Продовольственные биржи. 

5. Регулирование аграрного сектора АПК России. 
 Международный бизнес металлургическом комплексе.

1. Структура металлургического бизнеса: черная металлургия, цветная металлургия. 

2. Мировой рынок металлопродукции. 

3. Экспортный потенциал металлургии России и конкурентоспособность ее продукции.
 Международный бизнес в машиностроительном комплексе.

1. Основные центры машиностроения.

2. Общее машиностроение. Электротехника и электроника. Транспортное машиностроение. 

3. Общие условия поставок продукции машиностроения. 

4. Международные торговые операции продукцией машиностроения. 
5. Ценообразование в отрасли машиностроения. Понятие и структура продукции с высокой добавленной стоимостью

Литература: 1,2,3; доп. 1,2,3,4,5,6,7,8,9,10,11,12
Тема 13. Маркетинговые стратегии в международном бизнесе. 

План занятия:

1. Анализ и оценка страновых и региональных рынков. 

2. Корпоративные стратегии международного маркетинга. 

3. Особенности управления товарной и ценовой политикой фирмы на международных рынках. 

4. Товаропроводящие сети. Формирование и развитие сбытовых сетей в международном бизнесе и рыночных систем глобального характера.

5. Управление продвижением товаров и услуг на международных рынках. Фирменная символика и марочная политика международных фирм.

Литература: 1,2,3,4; доп. 1,2
Тема 14. Ценообразование в международном бизнесе. Международные расчетные системы.

План занятия:

1. Понятие мировой цены. 

2. Факторы и Методы ценообразования. Принципы ценообразования и виды цен. Конкуренция ценовая. 

3. Ассортиментное ценообразование. 

4. Ценообразование на капитальные активы. 

5. Трансфертное ценообразование. 

6. Международные расчетные системы. Внутренние правовые режимы расчетов. 

7. Банки в международных расчетных операциях и межбанковские соглашения.

8. Режимы счетов.

9. Расчетные клиринговые палаты.

Литература: 1,2,3,4; доп. 1,2,3,4,5,6
Тема 15. Международный технологический обмен. 

План занятия:

1. Объективная основа международного технологического обмена. 

2. Понятие международного технологического обмена. 

3. Формы передачи технологий. 

4. Оценка технологий. 
5. Лицензионные договоры: понятие и виды. Структура и содержание лицензионного договора.
Литература: 1,2,3,4; доп. 1,2,12,13,14.
Тема 16. Международный бизнес в условиях экономической интеграции: особенности и сравнительные преимущества 

1. Потребности бизнеса и формы экономической интеграции

2. Региональная экономическая интеграция и торговые соглашения.

3. Таможенный союз и зоны свободной торговли: особенности процедур образования таможенной стоимости

4. Практика использования кластерных СЭЗ в современных бизнес стратегиях ТНК

Литература: 1,2,3,4; доп. 1,2,3,4,5,6,7,8,9,10,11,12
Тема 17. Риски в системе международных бизнес отношений: анализ, управление, способы их минимизации. 

План занятия:

1. Классификация экономических рисков, их роль и место во внешнеэкономических отношениях. 

2. Чистые риски внешнеторговых отношений России с европейскими странами и пути их минимизации. 

3. Транспортные риски и пути их нейтрализации при осуществлении внешнеторговых операций. 

4. Спекулятивные внешнеторговые риски во внешнеэкономических отношениях. Управление коммерческими рисками процесса внешнеторговой деятельности. 

5. Риски электронной коммерции. 

6. Валютные риски во внешнеэкономических расчетах. 

7. Управление кредитными рисками. 

8. Управление рыночным риском.

Литература: 1,2,3,4; доп. 8,9,10,12,14
Тема 18. Защита прав и регулирование споров в международном бизнесе: национальная и международная практика. 

План занятия.

1. Понятие международного спора в современном бизнесе. Международные споры в международной экономической системе, их виды. 

2. Средства урегулирования споров в международном бизнесе. 

3. Досудебные и судебные процедуры.

4. Споры международного характера и международные арбитражи. 

5. Разрешение споров в международной финансовой системе. 

6. Разрешение споров в международной инвестиционной системе.

Литература: 1,2,3,4; доп. 12
6. Учебно-методическое обеспечение для самостоятельной работы обучающихся по дисциплине

6.1. Формы внеаудиторной самостоятельной работы
Самостоятельная работа студента определена необходимостью освоения вопросов программы дисциплины, выполнением установленных заданий для самостоятельной работы, подготовкой презентаций, ситуационных заданий  к семинарам.

Студент на основе прослушиваемых лекций продолжает в индивидуальном порядке самостоятельное изучение вопросов настоящей программы, согласно рекомендованному списку нормативных документов, основной и дополнительной литературы.

При выполнении заданий самостоятельной работы, кроме рекомендуемой к изучению основной и дополнительной литературы, студент может использовать публикации по изучаемой теме в специальных журналах и на интернет-сайтах, в том числе на иностранных языках.

При подготовке презентаций могут использоваться групповые формы работы.

6.2. Методическое обеспечение для аудиторной и внеаудиторной самостоятельной работы

Примерная тематика домашних творческих заданий

1. Международный бизнес и экономика России.

2. Стратегии проникновения на международные рынки. Матрица Ансоффа (на примере конкретных международных компаний).

3. Интегрированные корпоративные структуры в международном бизнесе. Холдинговая форма организации ТНК. Вертикально интегрированные компании. Формы международных стратегических альянсов (на примерах конкретных международных компаний).

4. Правовое регулирование сделок в международном бизнесе. Договор международной купли-продажи товаров. Договор международной поставки.

5. Формы внешнеторговых операций.

6. Национальное и международное правовое регулирование международной логистики.

7. Международные воздушные перевозки. Международные морские перевозки. Международный трубопроводный транспорт.

8. Международные сделки и операции с активами. Нематериальные активы в международных бизнес-отношениях. Управление активами в международном бизнесе.

9. Национальная практика реализации инвестиционных соглашений. Правовой режим иностранных инвестиций.

10. Инвестиционное соглашение (контракт): понятие, стороны, виды, существенные условия, механизм заключения и реализации.

11. Специфика адаптации национальных бизнес-структур к условиям и требованиям совместного предпринимательства Аутсорсинг, содержание и формы.

12. Мировой финансово-экономический кризис второй половины 2000-х годов и проблема совершенствования управления риском.

13. Деловая культура как часть деловой среды. Необходимость учета деловой культуры при ведении международного бизнеса.

14. Международный бизнес в агропромышленном комплексе. Международный бизнес в химическом комплексе. Международный бизнес в металлургическом комплексе.

15. Проблема адаптации российского бизнеса к национальной деловой среде и деловой культуре за рубежом.

16. Возможности и риски для конкретных российских международных компаний в условиях участия России в ВТО.

7. Фонд оценочных средств для проведения промежуточной аттестации обучающихся по дисциплине

7.1. Перечень компетенций с указанием этапов их формирования в процессе освоения образовательной программы

Перечень компетенций и их структура в виде знаний, умений и владений содержится в разделе 2 «Перечень планируемых результатов обучения по дисциплине».

7.2. Описание показателей и критериев оценивания компетенций, описание шкал оценивания.

Показателями оценивания компетенций являются наиболее значимые знания, умения и владения, которые получены студентами в процессе освоения дисциплины. 

В качестве шкалы оценивания используется трехуровневая шкала освоения компетенций (пороговый, продвинутый, высокий), для каждого из которых разработаны критерии оценивания. 

Критерии оценивания определяются в соответствии со шкалами оценивания: 

· оценка 5 «отлично» и «зачтено» (60 баллов) соответствует высокому уровню сформированности компетенции;

· оценка 4 «хорошо» и «зачтено» (40 баллов) соответствует продвинутому уровню сформированности компетенции;

· оценка 3 «удовлетворительно» и «зачтено» (20 баллов) соответствует пороговому уровню сформированности компетенции;

· оценка 2 «неудовлетворительно» и «незачтено» - компетенция не сформирована.

ПКП-1:- Способность выявлять основные тенденции в развитии в мировой экономики и анализировать последствия принимаемых управленческих решений в сфере международного бизнеса
Оценка уровня сформированности компетенции

	Показатели оценивания
	Критерии оценивания

Компетенций
	Шкала 

оценивания

	Знать:

- основные понятия и категории дисциплины «Международный бизнес», основные принципы ведения международного бизнеса в различной социально-культурной среде;

- основные формы международного бизнеса и их специфику;

- формы и методы международного и национального регулирования международного бизнеса; 

- субъекты международного бизнеса, их организационные структуры и стратегии на внешних рынках.

Уметь:

- характеризовать сущность и природу предпринимательства в режиме бизнес-отношений между резидентами и нерезидентами;

- выявлять общие принципы и отличительные признаки построения системы взаимозависимых форм и видов международной предпринимательской деятельности;

- выявлять роль различных классов активов и способов их трансграничного перемещения в процессе систематизации взаимосвязей и взаимодействия национального бизнеса и международного предпринимательства.

Владеть:

- основными приемами анализа международной деятельности компаний.
	Знать: основные понятия и категории дисциплины «Международный бизнес», основные формы и принципы ведения международного бизнеса в различной социально-культурной среде
	Пороговый уровень

3 – удовлетворительно

	
	Знать и уметь: выявлять общие принципы и отличительные признаки построения системы взаимозависимых форм и видов международной предпринимательской деятельности.


	Продвинутый уровень

4 - хорошо

	
	Уметь: анализировать и прогнозировать основные направления международного бизнеса;

Владеть: навыками самостоятельного анализа важнейших трендов развития международного бизнеса. 
	Высокий уровень

5- отлично


ПКП- 2: способность эффективно использовать современные информационные технологии анализа данных в исследовании мирового рынка товаров и услуг, в оценке конкурентоспособности компаний.

Оценка уровня сформированности компетенции

	Показатели оценивания
	Критерии оценивания

Компетенций
	Шкала оценивания

	Знать: основные методы анализа и приемы синтеза данных в области международного бизнеса;

Уметь: рассчитывать и анализировать показатели, характеризующие состояния экономики и текущую конъюнктуру на мировых рынках, на основе используемых методов;

владеть: навыками применения (выбора) методов анализа, синтеза и оценки состояния бизнеса в рамках интеграционных группировок
	Знать: основные методы анализа и приемы синтеза данных в области международного бизнеса.
	Пороговый уровень

3 - удовлетворительно

	
	Знать и уметь: основные методы анализа и приемы синтеза данных в области международного бизнеса.
	Продвинутый уровень

4 - хорошо

	
	Уметь: оформлять аналитические материалы по результатам выполненной работы.

Владеть: навыками применения (выбора) методов анализа, синтеза и оценки состояния бизнеса в рамках интеграционных группировок.
	Высокий уровень

5- отлично


ПКН 5: способность составлять и анализировать финансовую, бухгалтерскую, статистическую отчетность с учетом международных стандартов и использовать  их результаты для принятия управленческих решений.
Оценка уровня сформированности компетенции

	Показатели оценивания
	Критерии оценивания

Компетенций
	Шкала оценивания

	Знать: порядок получения информации, варианты источников данной информации, методы анализа, походы к классификации рисков.

Уметь: составлять мотивированное заключение при отсутствии или недостаточности информации;

анализировать полученную информацию, на основе которой составлять прогнозные расчеты
Владеть: комплексным анализом всей информации, относящейся к рассматриваемой сфере.
	Знать: порядок получения информации, варианты источников данной информации, методы анализа;
	Пороговый уровень

3 - удовлетворительно

	
	Знать и уметь: порядок получения информации, варианты источников данной информации, методы анализа и составлять мотивированное заключение при отсутствии или недостаточности информации;
	Продвинутый уровень

4 - хорошо

	
	Уметь: анализировать полученную информацию, на основе которой составлять прогнозные расчеты и составлять мотивированное заключение при отсутствии или недостаточности информации, походы к классификации рисков.

Владеть: комплексным анализом всей информации, относящейся к рассматриваемой сфере, методами и инструментарием оценки рисков.
	Высокий уровень

5- отлично


Уровень требований и критерии оценок

Текущий контроль осуществляется в ходе учебного процесса, консультирования студентов, проверки выполнения ими самостоятельных заданий, проверки контрольных и тестовых заданий.


Промежуточный контроль проводится в форме зачета.

Зачет проводится по завершению изучения дисциплины в письменной форме. Зачетное задание содержит два вопроса, тесты и практическую ситуацию (кейс).


Структура зачетного задания:

· Теоретический вопрос (20 баллов)

· Теоретический вопрос (10 баллов)

· 10 тестовых заданий (10 баллов)

· 1 практическая ситуация (кейс) (20 баллов) 

7.3 Типовые контрольные задания или иные материалы, необходимые для оценки знаний, умений, владений
Примерные вопросы к контрольной работе

1. Международный бизнес в системе международных экономических отношений. 

2. Внешнеэкономическая деятельность организации (предприятия) и международный бизнес: общие черты и различия. 

3. Международная предпринимательская деятельность: природа, формы, специфика, роль. 

4. Диверсификация внешнеэкономической деятельности и ее влияние на экономический рост. 

5. Проблемы оптимальных моделей и структуры внешнеэкономической деятельности в контексте глобализации. 

6. Международный бизнес и экономика России.

7. Критерии классификации зарубежных рынков. 

8. Необходимость учитывать в маркетинговой стратегии компании особенности мирового и национального рынка страны, на которых компания намерена осуществлять деловые операции и конъюнктуру национальных и международных рынков. 

9. Стратегии проникновения на международные рынки. Матрица Ансоффа.

10. Организационно-правовые формы международного бизнеса. 

11. Основные формы и цели корпоративной интеграции в международном бизнесе. 

12. Интегрированные корпоративные структуры в международном бизнесе. Холдинговая форма организации ТНК. 

13. Вертикально интегрированные компании. 

14. Формы международных стратегических альянсов.

15. Виды договоров в международном бизнесе. 

16. Общие положения о международных сделках и договорах. 

17. Классификация обязательств. 

18. Основания возникновения обязательств. 

19. Обязательственный статут. 

20. Принцип автономии воли сторон. 

21. Способы обеспечения обязательств. 

22. Межфирменные соглашения в международном бизнесе. 

23. Правовое регулирование сделок в международном бизнесе. 

24. Договор международной купли-продажи товаров. 

25. Договор международной поставки.

26. Формы внешнеторговых операций. 

27. Понятие внешнеторговых сделок и операций. 

28. Экспортные операции. 

29. Импортные операции. 

30. Реэкспортные и реимпортные операции углеводородов.

31. Логистика как процесс планирования, организации, контроля и управления движением потоков. 

32. Национальная и международная логистика углеводородов.

33. Виды логистики. 

34. Функции логистики: обслуживание покупателей, транспортировка, управление запасами, дистрибуция. Правила логистики. Формы и методы организации логистики. 

35. Национальное и международное правовое регулирование международной логистики.

36. Понятие и виды международных перевозок грузов. 

37. Международные железнодорожные перевозки. 

38. Международные автомобильные перевозки. 

39. Международные воздушные перевозки. 

40. Международные морские перевозки. 

41. Международный трубопроводный транспорт.

42. Определение понятия «актив». 

43. Выделение признаков понятия «экономический актив» и выявление его содержания и специфики. 

44. Требования к активам. 

45. Принципы и признаки классификации активов, используемых в мировой практике бизнеса. 

46. Характеристика финансовых активов, материальных активов, нематериальных активов, а также банковских активов, кассовых активов, активов компании, активов фонда, международных активов и др. Международные сделки и операции с активами. 

47. Нематериальные активы в международных бизнес-отношениях. Управление активами в международном бизнесе.

48. Иностранные инвестиции – основное условие международного бизнеса, экономического роста и устойчивого развития. 

49. Международная практика соглашений о поощрении капиталовложений и взаимной защите инвестиций. 

50. Национальные интересы и механизм их защиты. 

51. Международное инвестирование. 

52. Факторы инвестиционного механизма. 

53. Национальная практика реализации инвестиционных соглашений. 

54. Правовой режим иностранных инвестиций.

55. Инвестиционный проект. 

56. Инвестиционное соглашение (контракт): понятие, стороны, виды, существенные условия, механизм заключения и реализации. 

57. Приоритетный инвестиционный проект. 

58. Цикл инвестиционного проекта и виды пред инвестиционных исследований. 

59. Технико-экономическое обоснование инвестиционного проекта и содержание бизнес-плана.

60. Аутсорсинг в международном бизнесе. 

61. Сущность и признаки промышленной кооперации. 

62. Особенности и преимущества этой формы кооперации. 

63. Классификации промышленной кооперации согласно признакам, предложенным ЮНИДО, ЮНКТАД. 

64. Кооперационная природа международных бизнес-отношений и, в частности, международной научной, производственной, технологической и коммерческой деятельности. 

65. Специфика использования промышленных активов. 

66. Совместное предпринимательство как форма международного бизнеса. 

67. Признаки и принципы совместной предпринимательской деятельности. 

68. Сравнительные параметры совместного предпринимательства, иностранного бизнеса, бизнеса за рубежом и глобального бизнеса: наиболее существенные различия. 

69. Специфика адаптации национальных бизнес-структур к условиям и требованиям совместного предпринимательства. 

70. Аутсорсинг, содержание и формы.

71. Понятие риска в экономической деятельности. Система рисков в международном бизнесе. 

72. Методы управления риском в деятельности международной компании. Риск-менеджмент. 

73. Мировой финансово-экономический кризис второй половины 2000-х годов и проблема совершенствования управления риском.

74. Содержание понятия «международная деловая среда». 

75. Сходство и различие понятий «международная деловая среда» и «инвестиционный климат». 

76. Деловая культура как часть деловой среды. 

77. Необходимость учета деловой культуры при ведении международного бизнеса.

78. Международный бизнес в топливно-энергетическом комплексе. 

79. Международный бизнес в агропромышленном комплексе. 

80. Международный бизнес в химическом комплексе. 

81. Международный бизнес в металлургическом комплексе. 

82. Международный бизнес в машиностроительном комплексе. 

83. Международный транспорт. 

84. Международный страховой бизнес.

85. Зарубежные операции российских компаний, объем, географическое распределение, динамика и тенденции развития. 

86. Методы и способы проникновения российских компаний на зарубежные рынки. 

87. Участие российских энергетических компаний в промышленной кооперации и совместном предпринимательстве, в новых формах сотрудничества в глобальной конкурентной среде. 

88. Проблема адаптации к национальной деловой среде и деловой культуре.

89. Конкурентная среда после присоединения России к ВТО. 

90. Обострение конкуренции на внутреннем и зарубежных рынках. 

91. Возможные последствия для конкретных российских международных компаний. 

92. Необходимость использования новых возможностей, открывшихся в результате присоединения к ВТО.

Пример контрольной работы

Вариант 1

1. Чем вызвана необходимость реализации межгосударственного регулирования международного бизнеса?

2. Каков алгоритм организации международного бизнеса? В чем специфика организационной стадии реализации бизнес-проекта?

3. Какое влияние на принятие инвестиционных решений может оказать разница в ставках рефинансирования страны иностранного инвестора и принимающей страны?

4. Какова специфика государственного регулирования международного бизнеса в развивающихся странах?

5. Задача. Инвестором является иностранное предприятие, расположенное в европейской стране, а инвестиционный проект запланирован в России. Общий проектный цикл составляет 5 лет. 

Общий объем инвестиционных затрат составляет 200 млн руб. 

Сумма инвестиционных затрат распределяется по периодам проектного цикла следующим образом: первый год – 150 млн руб., второй год – 50 млн. руб.

Расчетная сумма чистого денежного потока по проекту составляет 240 млн руб., чистый денежный поток формируется начиная с третьего года проектного цикла равномерно по годам (по 80 млн руб. ежегодно).

Рассчитать сумму чистого приведенного дохода по инвестиционному проекту предприятия. Сделать вывод о возможности инвестирования в данный проект.

Если проект выгодный, то определить целесообразно ли использовать заемные средства из страны инвестора при финансировании данного проекта, учитывая что курс валюты 1 евро = 74 рубля, процентная ставка по кредитам в стране иностранного инвестора 5%, а в России 20%.

Вариант 2

1. Каков алгоритм организации международного бизнеса? Какие факторы внешней среды необходимо рассматривать при разработке бизнес-проекта?

2. В чем заключается суть проблемы двойного налогообложения?

3. Какое влияние на принятие инвестиционных решений может оказать разница в курсах валют страны иностранного инвестора и принимающей страны?

4. Какова специфика государственного регулирования международного бизнеса в развитых странах?

5. Задача. Инвестором является иностранное предприятие, расположенное в европейской стране, а инвестиционный проект запланирован в России. Общий проектный цикл составляет 5 лет. 

Общий объем инвестиционных затрат составляет 300 млн руб. 

Сумма инвестиционных затрат распределяется по периодам проектного цикла следующим образом: первый год – 150 млн руб., второй год – 150 млн. руб.

Расчетная сумма чистого денежного потока по проекту составляет 420 млн руб., чистый денежный поток формируется начиная с третьего года проектного цикла равномерно по годам (по 140 млн руб. ежегодно).

Рассчитать сумму чистого приведенного дохода по инвестиционному проекту предприятия. Сделать вывод о возможности инвестирования в данный проект.

Если проект выгодный, то определить целесообразно ли использовать заемные средства из страны инвестора при финансировании данного проекта, учитывая что курс валюты 1 евро = 74 рубля, процентная ставка по кредитам в стране иностранного инвестора 10%, а в России 15%.

Примерный перечень вопросов к зачету (экзамену)

1. Международный бизнес в системе международных экономических отношений.

2. Внешнеэкономическая деятельность организации (предприятия) и международный  бизнес: общие   черты и   различия.

3. Международная предпринимательская деятельность:  природа, формы, специфика, роль.

4. Критерии классификации зарубежных рынков.

5. Стратегии  проникновения на международные рынки.

6. Матрица Ансоффа.

7. Организационно-правовые формы международного бизнеса.

8. Основные формы и цели корпоративной интеграции в международном  бизнесе.

9. Интегрированные корпоративные структуры в международном бизнесе

10. Холдинговая форма организации ТНК

11.Вертикально интегрированные компании

12.Формы международных стратегических альянсов

13. Классификация обязательств.

14. Основания возникновения обязательств.

15. Принцип автономии воли сторон.

16.Способы обеспечения обязательств.

17.Межфирменные соглашения в международном бизнесе.

18.Договор международной купли-продажи товаров.

19.Договор международной поставки

20. Формы внешнеторговых  операций.

21.Экспортные   операции компаний.

22. Импортные операции компаний.

23.Логистика как процесс планирования, организации, контроля и управления движением потоков.

24.Национальная и международная логистика.

25.Виды  и функции логистики 26 Правила логистики.

27. Понятие и виды международных перевозок грузов.

28.Международные железнодорожные перевозки.

29.Международные автомобильные перевозки.

30.Международные воздушные перевозки.

31.Международные морские перевозки.

32.Международный трубопроводный транспорт.

33. Экономические экономический активы,  их содержание и специфика

34. Принципы и признаки классификации активов, используемых в мировой практике бизнеса.

35. Характеристика финансовых активов, материальных активов, нематериальных активов, а также банковских активов, кассовых активов, активов компании, активов фонда, международных активов и др.

36. Управление активами в международном бизнесе.

37.Иностранные инвестиции как основное условие международного бизнеса, экономического роста и устойчивого развития

38.Международная практика соглашений о поощрении капиталовложений и взаимной защите инвестиций.

39.Национальные интересы и механизм их защиты.

40.Международное инвестирование. Факторы инвестиционного механизма.

41.Национальная практика реализации инвестиционных соглашений.

42.Правовой режим иностранных инвестиций.

43.Инвестиционное соглашение (контракт): понятие, стороны, виды, 44.Существенные условия инвестиционного соглашения (контракта) , механизм заключения и реализации.

45. Приоритетный инвестиционный проект и его цикул.

46 Сущность и признаки промышленной кооперации.

47 Классификации промышленной кооперации согласно признакам, предложенным ЮНИДО, ЮНКТАД.

48.Кооперационная природа международных бизнес-отношений и, в частности, международной научной, производственной, технологической и коммерческой деятельности. Специфика использования промышленных активов.

49.Совместное предпринимательство как форма международного бизнеса.

50.Принципы выделения 1-го и 2-го уровней (форм) совместного предпринимательства..

51Аутсорсинг, содержание и формы.

52.Понятие риска в экономической деятельности.

53.Система рисков в международном бизнесе.

54 Управление рисками в международном бизнесе.

55.Международная деловая среда».

56. Сходство и различие понятий «международная деловая среда» и «инвестиционный климат».

57Деловая культура как часть деловой среды.

58.Международный бизнес в топливно-энергетическом комплексе.

59.Международный бизнес в агропромышленном комплексе.

60.Международный бизнес в химическом комплексе.

61.Международный бизнес в металлургическом комплексе.

62.Международный бизнес в машиностроительном комплексе.

63. Международный транспорт.

64.Международный страховой бизнес.

65.Зарубежные операции российских компаний, объем, географическое  распределение, динамика и тенденции развития.

66. Методы и способы проникновения российских компаний на зарубежные рынки.

67.Проблема  адаптации к  национальной деловой  среде и деловой культуре.

68. Перспективы  развития  российского  бизнеса в мировом экономическом пространстве  после   вступления России в ВТО.

7.4. Методические материалы, определяющие процедуры оценивания знаний, умений и владений

Соответствующие приказы, распоряжения ректората о контроле уровня освоения дисциплин и сформированности компетенций студентов. 

8. Перечень основной и дополнительной учебной литературы, необходимой для освоения дисциплины

Список источников и литературы

Основная литература

1. Международный бизнес: Учебное пособие для студ., обуч. по напр. "Экономика" (уровень бакалавриата) / ; Финуниверситет ; колл. авт. под ред. В.К. Поспелова - М.: Вузовский учебник, 2014 - 256 с./ЭБС ZNANIUM  
2. Михалкин В. А. Международный бизнес: Учебное пособие/ ЭБС ZNANIUM - Москва: Издательство "Магистр", 2016 - 320 с. 
3. Международные экономические отношения: Учебник / под ред. Б. М. Смитиенко. - М.: Инфра-М, 2012, 2013 - 528 с./2014 ЭБС ZNANIUM
4. Международные экономические отношения: учебник для студентов вузов, обучающихся по экономическим специальностям / под ред. В.Е. Рыбалкина, В.Б. Мантусова. — 10-е изд., перераб. и доп. - М.: ЮНИТИ-ДАНА, 2016. -704 с. — (Серия «Золотой фонд российских учебников»). 

Дополнительная литература

1. Бородулина Л. П. Международные экономические организации: Учебное пособие / ЭБС ZNANIUM - Москва: Издательство "Магистр", 2013 - 368 с. 

2. Брагинский М.И. Договорное право. В 4 кн. - М.: Статут, 2002-2007 с. 

3. Дякин Б.Г. Международный бизнес. Т. 1. Бакалавриат: учебник для студ., обуч. по спец. "Мировая экономика" / Предисл. Б.М.Смитиенко - М.: ROSBI, ТЕИС, 2009 - 528с.

4. Международное экономическое право: учебное пособие для студ. вузов, обуч. по напр. подгот. (спец.) "Междунар. отношения" и "Зарубежное регионоведение" / МГИМО (Ун-т) МИД РФ ; под ред. А.Н. Вылегжанина - М.: Кнорус, 2012, 2016 - 271 с./ЭБС BOOK.RU

5. Мировая экономика и международные экономические отношения: Практикум / В.К. Поспелов [и др.]; Финуниверситет ; под ред. В.К. Поспелова - М.: Вузовский учебник, 2016, 2017 - 136 с./ЭБС ZNANIUM

6. Павликов С.Г. Применение международного финансового права в Российской Федерации: Монография / С.Г. Павликов - М.: Инфра-М, 2016 - 140 с./ЭБС ZNANIUM

7. Предпринимательство : пер. с англ. / А. Бхайд [и др.] .— М. : Альпина Бизнес Букс, 2007 .— 231 с. — (Идеи, которые работают) 

8. Принципы международных коммерческих договоров / Международный ин-т унификации частного права(UNIDROIT) - М.: Международные отношения, 2003 - 258с. 

9. Халевинская Е. Д. Международные торговые соглашения и международные торговые организации: Учебное пособие / ЭБС ZNANIUM - Москва: Издательство "Магистр", 2014 – 208

10. Халевинская, Е.Д.Торговая политика : Учебное пособие / Е.Д. Халевинская .— М. : Магистр: Инфра-М, 2015 .— 302 с. 

11. Карро, Д.Международное экономическое право : Пер.с фр. / Д.Карро,П.Жюйар;Науч.ред.В.М.Шумилов .— М. : Международные отношения, 2002 .— 583с.

12. Шумилов В.М. Международное экономическое право: Учебник для магистров / В.М. Шумилов; Всероссийская акад. внешней торговли - М.: Юрайт, 2016 - 613 с.
13. Толмачев П.И. Международный технологический обмен.// Современные проблемы глобальной экономики. Сборник трудов преподавателей…. Финансового университета при Правительстве Российской Федерации. – М.: Эдитус, 2017. – 308 с. C. 192-208
14. Толмачев П.И. Приоритеты экономической дипломатии в трансатлантических интеграционных процессах. Россия: тенденции и перспективы развития. Ежегодник. Вып. 12. / РАН. ИНИОН. Отд. науч. сотрудничества; Отв. ред. В.И. Герасимов. – М., 2017. – Ч. 1. – 984 с. C.393-404
Периодические издания
1. Бюллетень иностранной коммерческой информации (БИКИ). 

2. Ведомости. 

3. Внешнеэкономический бюллетень.

4. Внешняя торговля. 

5. Вопросы экономики.

6. Коммерсант.

7. Мировая экономика и международные отношения. 

8. Российский экономический журнал. 

9. Сборник законодательства Российской Федерации. 

10.Экономика и жизнь.

11.Экономист.

12.Эксперт.

13.Bloomberg  Business Week. 

14.The Economist. 

Справочно-правовые системы.
Консультант плюс. (Электронное издание).

Гарант (Электронное издание).

Энциклопедия российского права (Электронное издание).

9. Методические указания для обучающихся по освоению дисциплины


Целью методических рекомендаций для студентов является обеспечение оптимальной организации процесса изучения дисциплины и выполнения различных форм самостоятельной работы.

Методические рекомендации по изучению дисциплины

Изучение дисциплины «Международный бизнес» необходимо начинать с предварительного ознакомления с рабочей программой по дисциплине. Прежде всего, необходимо ознакомиться с содержанием рабочей программы дисциплины, с целями и задачами, сформулированными в данной дисциплине, ее связями с другими дисциплинами образовательной программы, методическими разработками по данной дисциплине, имеющимися на образовательном портале и сайте кафедры, с графиком консультаций преподавателей кафедры.

Рекомендации по подготовке к лекционным занятиям (теоретический курс)

Изучение дисциплины «Международный бизнес» требует систематического и последовательного накопления знаний, поэтому, пропуски отдельных тем нарушают последовательность восприятия содержания последующих тем дисциплины, что не позволяет глубоко усвоить предмет. Поэтому контроль за систематической работой студентов всегда находится в центре внимания преподавателя, ведущего данную дисциплину.

Студентам необходимо:

· перед й лекцией просмотреть рабочую программу дисциплины, что позволит сэкономить время на записывание темы лекции, ее основных вопросов, рекомендуемой литературы;

· на отдельные лекции необходимо приносить соответствующий материал на бумажных носителях, представленный лектором на портале или присланный на «электронный почтовый ящик группы» (таблицы, графики, схемы). Данный материал непосредственно на лекции будет дополнен и прокомментирован преподавателем, отмечены наиболее проблемные вопросы, требующие дополнительного внимания и разъяснения;

· перед очередной лекцией необходимо просмотреть конспект предыдущей лекции, поскольку изучение последующих тем дисциплины «Международный бизнес» опирается на знания, полученные по ранее рассмотренным темам. При затруднениях в восприятии материала следует обратиться к основному учебнику по данной дисциплине или непосредственно к нормативным документам, которые указываются лектором по изучаемой теме. Если изучение изложенного материал самостоятельно вызывает затруднения, то следует обратиться к лектору (по графику его консультаций) или к преподавателю на практических занятиях. Нельзя оставлять «белых пятен» в освоении отдельных тем дисциплины.

Рекомендации по подготовке к практическим (семинарским) занятиям

Целью семинарских занятий является усвоение студентами теоретических основ изучаемой дисциплины, на практических занятиях – получение профессиональных навыков в области исследования международных экономических отношений. 

В этой связи студентам необходимо: 

- при подготовке к очередному семинарскому занятию по лекциям, учебникам и литературным источникам проработать теоретический материал, соответствующей темы занятия; 

- при подготовке к практическим занятиям следует обязательно использовать наряду с лекциями и учебной литературой, нормативную базу по соответствующим темам.
- теоретический материал следует увязывать с действующими законодательными и нормативными актами, докладами и отчетами международных организаций, так как в них могут быть внесены изменения, заполнения, которые не всегда отражены в учебной литературе;

- в начале занятий задать преподавателю вопросы по материалу, вызвавшему затруднения в его понимании и освоении при решении задач, заданных для самостоятельного решения;
·  в ходе семинара давать конкретные, четкие ответы по существу вопросов;
- на занятии доводить каждую задачу до окончательного решения, демонстрировать понимание проведенных расчетов (анализов, ситуаций), в случае затруднений обращаться к преподавателю.
Студентам, пропустившим занятия (независимо от причин), не имеющим письменного решения задач и кейсов, или не подготовившимся к данному практическому занятию, рекомендуется явиться на консультацию к преподавателю и отчитаться по теме, изучавшейся на занятии. Студенты, не отчитавшиеся по каждой не проработанной ими на занятиях теме к началу зачетной сессии, упускают возможность получить положенные баллы за работу в соответствующем семестре.

Методические рекомендации по выполнению различных форм самостоятельных домашних заданий

Самостоятельная работа студентов по дисциплине «Международный бизнес» включает в себя выполнение следующих видов заданий: изучение литературы, нормативных актов, статистических изданий, материалов международных организаций и др.; подготовку домашних творческих заданий, докладов по проблемным и дискуссионным вопросам, решение задач, способствующих приобретению практических навыков исследования международного бизнеса.

Перечисленные задания ориентированы на более глубокое усвоение материала изучаемой дисциплины. В рабочей программе дисциплины по каждой теме названы виды заданий для самостоятельной работы.
К выполнению заданий для самостоятельной работы предъявляются следующие требования: задания должны исполняться самостоятельно и представляться в установленный срок, а также соответствовать установленным требованиям по оформлению.
Студентам следует:
-
руководствоваться графиком самостоятельной работы, определенным РПД;
· выполнять все плановые задания, выдаваемые преподавателем для самостоятельного выполнения, и разбирать на семинарах и консультациях неясные вопросы;
· использовать при подготовке нормативные документы Финансового университета, а именно, положений о контрольной работе, домашнем творческом задании, утвержденных приказом №611/о от 01 апреля 2014
года, положения о расчетно-аналитической работе, утвержденного приказом № 2161/0 от 19 декабря 2013 года (см. сайт Финансового Университета: на главной странице раздел «Наш университет»; далее «Единая правовая база Финуниверситета»; подраздел «Методическая работа» - «Приказы Финуниверситета»);

-
при подготовке к зачету и экзамену параллельно прорабатывать соответствующие теоретические и практические разделы дисциплины, фиксируя неясные моменты для их обсуждения на плановой консультации.


Методические рекомендации по подготовке научного доклада
Одной из форм самостоятельной работы студента является подготовка научного доклада, для обсуждения его на семинарском занятии.
Цель научного доклада - развитие у студентов навыков аналитической работы с научной литературой, анализа дискуссионных научных позиций, аргументации собственных взглядов. Подготовка научных докладов также развивает творческий потенциал студентов.

Темы докладов определяются преподавателем и распределяются между студентами с учетом их интересов. Научный доклад готовится под руководством преподавателя, который ведет практические (семинарские) занятия. 
Рекомендации студенту:
-
перед началом работы по написанию научного доклада с преподавателем согласовывается структура доклада, выделяются вопросы, на которые следует обратить особое внимание (при подготовке доклада по применению федеральных законов, регламентирующих отдельные вопросы деятельности кредитной организации и практическое их применение), по проблемным и дискуссионным теоретическим вопросам согласовать литературу, на основе которой будут выстраиваться основные положения доклада, а также обсудить ключевые вопросы, которые следует раскрыть в докладе;
· представить доклад научному руководителю в письменной форме;
· выступить на семинарском занятии с 10-15 минутной презентацией своего научного доклада, ответить на вопросы студентов группы.
Требования:
-
к оформлению научного доклада: шрифт — Times New Roman, размер шрифта -14, межстрочный интервал -1,5, размер полей- 2,5 см, отступ в начале абзаца -1,25 см, форматирование по ширине); листы доклада скреплены скоросшивателем. На титульном листе указывается наименование учебного заведения, название кафедры, наименование дисциплины, тема доклада, ФИО студента;
-
к структуре доклада - оглавление, введение (указывается актуальность, цель и задачи), основная часть, выводы автора, список литературы (не менее 5 позиций). Объем согласовывается с преподавателей. В конце работы ставится дата ее выполнения и подпись студента, выполнившего работу.
Общая оценка за доклад учитывает содержание доклада, его презентацию, а также ответы на вопросы.
Методические рекомендации по работе с литературой
Любая форма самостоятельной работы студента (подготовка к семинарскому занятию, курсовой работы, доклада и т.п.) начинается с изучения соответствующей литературы как в библиотеке, так и дома.
К каждой теме учебной дисциплины подобрана основная и дополнительная литература.
Основная литература — это учебники и учебные пособия.
Дополнительная литература - это монографии, сборники научных трудов, журнальные и газетные статьи, различные справочники, энциклопедии, интернет ресурсы.
Рекомендации студенту:
- выбранную монографию или статью целесообразно внимательно просмотреть. В книгах следует ознакомиться с оглавлением и научно-справочным аппаратом, прочитать аннотацию и предисловие. Целесообразно ее пролистать, рассмотреть иллюстрации, таблицы, диаграммы, приложения. Такое поверхностное ознакомление позволит узнать, какие главы следует читать внимательно, а какие - прочитать быстро;
-
в книге или журнале, принадлежащие самому студенту, ключевые позиции можно выделять маркером или делать пометки на полях. При работе с Интернет - источником целесообразно также выделять важную информацию;
-
если книга или журнал не являются собственностью студента, то целесообразно записывать номера страниц, которые привлекли внимание. Позже следует возвратиться к ним, перечитать или переписать нужную информацию. Физическое действие по записыванию помогает прочно заложить данную информацию в «банк памяти».
� Доклады практических занятий формируются, в том числе, из перечня вопросов семинаров. 


� Раздел подготовлен в соавторстве с проф. Поспеловым В.К.
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