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1. Цели освоения дисциплины «Международный бизнес»
Программа предмета «Международный бизнес» предусматривает изучение основ планирования, организации и правового регулирования гражданско-правовых отношений с иностранным элементом. Возросший в последнее время интерес к бизнес процессам, регулируемым международным экономическим правом, обусловлен развитием внешнеэкономической деятельности, международных экономических отношений с участием Российской Федерации, ее граждан и юридических лиц.

Преподавание курса международного бизнеса осложнено отсутствием в современной доктрине единого понимания правовой природы международного частного права, международного экономического права, а также нестабильностью законодательства стран с переходной экономикой, в том числе и России. Интеграция России в международное экономическое сообщество, включение общепризнанных принципов и международных договоров в правовую систему РФ и закрепление их приоритета над внутригосударственным законодательством, а также присоединение РФ к большинству международных конвенций позволяет рассматривать международный бизнес наряду с международным экономическим правом не только как самостоятельную комплексную науку, но и как важнейшую основу для формирования фундамента цивилизованных институтов рыночной модели в странах с переходными типами национальных экономик.
Целями изучения дисциплины «Международный бизнес» являются: формирование у магистрантов знания принципов и особенностей международного бизнеса, механизмов реализации международных сделок, регионального сотрудничества, а также современных тенденций мировой торговли, инвестиционных процессов и кредитных отношений, международных экономических отношений, в том числе:
· Формирование знаний о современных формах ведения международного бизнеса;

· Выработке системного подхода к анализу направлений развития современного международного бизнеса;

· Формирование представления о международной предпринимательской деятельности зарубежных и российских транснациональных компаний;

· Использование информации о состоянии мировой экономической конъюнктуры для принятия компаниями, осуществляющими международную предпринимательскую деятельность, соответствующих управленческих решений и оценки их эффективности.

· Привитие студентам комплекса знаний, умений и навыков, необходимых и достаточных для исполнения ими обязанностей в сфере регулирования межгосударственных экономических отношений;
· Выявление студентами связи между явлением глобализации мировой экономики и международной правовой нормативной системой;

· Понимание студентами характерных черт современного международного экономического правопорядка;

· Усвоение студентами места и роли МЭП в международной нормативной системе.
· Глубокое и всестороннее усвоение наиболее важных принципов и институтов международного экономического и частного права, ознакомление с международными договорами, выработка навыков применения коллизионных и материальных норм частноправового регулирования в международных отношениях, овладение практикой составления внешнеэкономических контрактов и иной правовой документации.

2.Место дисциплины в структуре магистерской программы
Учебная дисциплина «Международный бизнес» является дисциплиной специализации «Международная экономика», относится к профессиональному циклу ОПП, вариативная (профильная часть). Курс подготовлен с учетом того, что слушатели знакомы с курсами: «Микроэкономика», «Макроэкономика», «Эконометрика», «Международное экономическое право», «Международные финансы и производные финансовые инструменты», «Международное сотрудничество в экологии», «Информационные технологии в экономике и государственном управлении», «Современная мировая торговля и мировые товарные рынки», «Международное регулирование и операции в ВЭД». Полученные знания по дисциплине «Международный бизнес» должен подготовить слушателей к усвоению специальных дисциплин: «Международные валютно – кредитные отношения», «Экономический механизм ВТО», «Инновационный механизм современного мирового хозяйства», «Отраслевые и региональные стратегии ТНК», «Мировой рынок услуг», «Экономика ЕС», «Экономика Китая», «Международный учет и управление затратами», «Международный обмен технологиями», «Международные фондовые и биржевые операции».
Ее освоение осуществляется параллельно с другими, читаемыми кафедрой мировой экономики дисциплинами специализации, и призвано сформировать реальное представление о специфике международного бизнеса его роли в современных международных экономических отношениях и экономическом развитии зарубежных стран и России, заложить фундамент для успешной подготовки и защиты магистерской программы.
Задачи изучения дисциплины:
· изучить систему теоретико-методологических подходов состояния и развития международного бизнеса;
· освоить основные приемы анализа бизнес-процессов, его формы и модели; грамотно и рационально использовать категориально- понятийный аппарат дисциплины; 
· овладеть: современными навыками, связанными с анализом бизнес - операций, в частности с умением рассчитывать и использовать в повседневной работе многочисленные экономические индикаторы, методики анализа и инструменты, характеризующие направленность и интенсивность параметров развития всех форм и видов бизнеса в международных экономических отношениях, использовать полученные теоретические знания при выборе оптимальных путей решения бизнес -задач в ходе международного сотрудничества.
3. Компетенции обучающегося, формируемые в результате освоения дисциплины

Результаты освоения ООП магистратуры определяются приобретаемыми выпускником компетенциями, т.е. его способностью применять знания, умения и личностные качества в соответствии с задачами профессиональной деятельности.

В результате освоения указанной магистерской программы выпускник должен обладать следующими компетенциями:

общекультурными компетенциями (ОК):
· способностью совершенствовать и развивать свой интеллектуальный и общекультурный уровень (ОК- 1);

· способностью к самостоятельному освоению новых методов исследования, к изменению научного и научно-производственного профиля своей профессиональной деятельности (ОК- 2);
· способностью самостоятельно приобретать (в том числе с помощью информационных технологий) и использовать в практической деятельности новые знания и умения, включая новые области знаний, непосредственно не связанных со сферой деятельности (ОК- 3);
· способностью принимать организационно-управленческие решения и готов нести за них ответственность, в том числе в нестандартных ситуациях (ОК-4);

профессиональными компетенциями (ПК):
научно-исследовательская деятельность:
· способностью обобщать и критически оценивать результаты, полученные отечественными и зарубежными исследователями, выявлять перспективные направления, составлять программу исследований (ПК-1);

· способностью обосновывать актуальность, теоретическую и практическую значимость избранной темы научного исследования (ПК-2);
· способностью проводить самостоятельные исследования в соответствии с разработанной программой (ПК-3);

· способностью представлять результаты проведенного исследования научному сообществу в виде статьи или доклада (ПК-4);
· проектно-экономическая деятельность:
· способностью самостоятельно осуществлять подготовку заданий и разрабатывать проектные решения с учетом фактора неопределенности, разрабатывать соответствующие методические и нормативные документы, а также предложения и мероприятия по реализации разработанных проектов и программ (ПК-5);

· способностью оценивать эффективность проектов с учетом фактора неопределенности (ПК-6);

· способностью разрабатывать стратегии поведения экономических агентов на различных рынках (ПК-7);

аналитическая деятельность:
· способностью готовить аналитические материалы для оценки мероприятий в области экономической политики и принятия стратегических решений на микро- и макроуровне (ПК-8);
· способностью анализировать и использовать различные источники информации для проведения экономических расчетов (ПК-9);
· способностью составлять прогноз основных социально-экономических показателей деятельности предприятия, отрасли, региона и экономики в целом (ПК-10);

организационно-управленческая деятельность:
· способностью руководить экономическими службами и подразделениями на предприятиях и организациях различных форм собственности, в органах государственной и муниципальной власти (ПК-11);

· способностью разрабатывать варианты управленческих решений и обосновывать их выбор на основе критериев социально-экономической эффективности (ПК-12);

педагогическая деятельность:
· способностью применять современные методы и методики преподавания экономических дисциплин в высших учебных заведениях (ПК-13);

· способностью разрабатывать учебные планы, программы и соответствующее методическое обеспечение для преподавания экономических дисциплин в высших учебных заведениях (ПК-14).
В результате освоения дисциплины обучающийся должен:

Знать: современные методы предпринимательской деятельности, методологические аспекты функционирования компаний и фирм;
сущность и отличительные черты современных бизнес- стратегий, видов международных сделок, объектов интеллектуальной собственности,;
сущность, функции и основные принципы организации деятельности международных бизнес – структур;
порядок организации деятельность крупных международно-ориентированных предприятий;
особенности внешнеэкономических сделок, классификацию материальных, нематериальных активов, международный рынок услуг, направления развития мирового рынка технологий;
Уметь: давать оценку международным бизнес-процессам через призму корпоративного регулирования в России и зарубежных странах.
оценивать стоимость активов, владеть основными методиками ценообразования;
планировать основные технологические решения на международно-ориентированном предприятии;
определять необходимость и эффективность сделок купли-продажи технологий.
Владеть: навыками работы с нормативными документами в сфере предпринимательской деятельности, составления договоров и письменных текстов, графического представления результатов исследования, публичных выступлений, обобщения теоретических текстов;
методическим аппаратом, позволяющим исследовать, анализировать и прогнозировать экономические процессы в различных секторах мирового хозяйства;
инструментами для экономического анализа, оценки перспективности инвестиционных проектов международных компаний, основных форм международного бизнеса.

4. Структура и содержание дисциплины «Международный бизнес»:
Таблица 1
Объем дисциплины и виды учебной нагрузки: отделения - очное, очно-заочное

	№

п/п
	Наименование раздела

Дисциплины
	Семестр
	Неделя семестра
	Виды учебной работы, включая самостоятельную работу и трудоемкость (в часах)
	Формы текущего

контроля успеваемости

(по неделям семестра)


	Формируемые компетенции (ОК, ПК)

	
	
	
	
	Л
	С
	ПЗ
	СРС
	Всего часов (без экз.)
	
	

	1
	Тема 1. Международный бизнес как учебная дисциплина: общее и особенное основных компетенций предмета. Теоретические принципы экономики и организации международного бизнеса
	2
	1
	1
	
	
	2
	4
	
	ОК-1-4
ПК-1-14 

	2
	Тема 2. Циклы мировой экономики и их влияние на международный бизнес
	2
	1
	
	2
	
	
	2
	устный ответ на семинаре
	ОК-1-4
ПК-1-14


	3.
	Тема 3. Современная геоэкономическая стратегия международного бизнеса
	2
	1
	
	
	
	2
	4
	
	ОК-1-4
ПК-1-14


	4.
	Тема 4. Международный бизнес нерезидентов: правовой статус, особенности организации, экономические стратегии.
	2
	1
	1
	2
	
	2
	6
	устный ответ на семинаре
	ОК-1-4
ПК-1-14


	5
	Тема 5. Активы в международном бизнесе.
	2
	2
	
	2
	
	
	2
	устный ответ на семинаре
	ОК-1-4
ПК-1-14


	6
	Тема 6. Юридические лица в международном бизнесе: правовой статус, страновые и региональные особенности.
	2
	2
	1
	2
	
	2
	6
	устный ответ на семинаре
	ОК-1-4
ПК-1-14


	7
	Тема 7. Интегрированные корпоративные структуры в международном бизнесе.
	2
	2
	
	2
	
	2
	4
	устный ответ на семинаре
	ОК-1-4
ПК-1-14


	8
	Тема 8. Правовой механизм регулирования международного бизнеса. Обязательства. Коммерческие операции, сделки и контракты.
	2
	2
	1
	2
	
	2
	6
	Тест
	ОК-1-4
ПК-1-14


	9
	Тема 9. Способы обеспечения обязательств в международном бизнесе.
	2
	3
	
	2
	
	
	2
	устный ответ на семинаре
	ОК-1-4
ПК-1-14


	10
	Тема 10. Международные торговые операции
	2
	3
	
	2
	
	
	2
	устный ответ на семинаре
	ОК-1-4
ПК-1-14


	11
	Тема 11. Международный бизнес сферы высокотехнологичных услуг: соглашения в сфере создания и использования произведений науки и техники, обязательства на выполнение НИОКР, авторские и лицензионные соглашения.
	2
	3
	
	2
	
	
	2
	устный ответ на семинаре
	ОК-1-4
ПК-1-14


	12
	Тема 12. Международные транспортные услуги и логистика
	2
	3
	
	2
	
	
	2
	устный ответ на семинаре
	ОК-1-4
ПК-1-14


	13
	Тема 13. Договоры в сфере международных кредитных и расчетных отношений
	2
	4
	
	2
	
	
	2
	устный ответ на семинаре
	ОК-1-4
ПК-1-14


	14
	Тема 14. Международный финансовый бизнес
	2
	4
	
	
	
	2
	2
	
	ОК-1-4
ПК-1-14


	15
	Тема 15. Международный бизнес в сфере туристических услуг
	2
	4
	
	
	
	2
	2
	
	ОК-1-4
ПК-1-14


	16
	Тема 16. Международный инвестиционный бизнес. Инвестиционное соглашение (контракт). Инвестиционный проект
	2
	4
	1
	
	
	
	2
	
	ОК-1-4
ПК-1-14


	17
	Тема 17. Промышленная кооперация в международном бизнесе. Совместные предприятия: экономика, планирование и организация управления
	2
	5
	
	2
	
	2
	4
	устный ответ на семинаре
	ОК-1-4
ПК-1-14


	18
	Тема 18. Международный лизинг
	2
	5
	
	
	
	2
	2
	
	ОК-1-4
ПК-1-14


	19
	Тема 19. Аутсорсинг в международном бизнесе
	2
	5
	
	
	
	2
	2
	
	ОК-1-4
ПК-1-14


	20
	Тема 20. Международный факторинг
	2
	5
	
	
	
	2
	2
	
	ОК-1-4
ПК-1-14


	21
	Тема 21. Международный франчайзинг
	2
	6
	
	
	
	2
	2
	
	ОК-1-4
ПК-1-14


	22
	Тема 22. Международный бизнес в условиях экономической интеграции: особенности и сравнительные преимущества
	2
	6
	
	
	
	2
	2
	
	ОК-1-4
ПК-1-14


	23
	Тема 23. Международный технологический обмен. 
	2
	6
	
	
	
	2
	
	
	ОК-1-4
ПК-1-14


	24
	Тема 24. Международный бизнес в энергетике
	2
	6
	
	
	
	2
	
	
	ОК-1-4
ПК-1-14


	25
	Тема 25. Международный аграрный бизнес
	2
	7
	
	
	
	2
	2
	
	ОК-1-4
ПК-1-14


	26
	Тема 26. Международный бизнес металлургическом комплексе
	2
	7
	
	
	
	2
	2
	
	ОК-1-4
ПК-1-14


	27
	Тема 27. Международный бизнес в машиностроительном комплексе
	2
	7
	
	
	
	2
	2
	
	ОК-1-4
ПК-1-14


	28
	Тема 28. Ценообразование в международном бизнесе. Международные расчетные системы
	2
	7
	1
	
	
	
	2
	
	ОК-1-4
ПК-1-14


	29
	Тема 29. Маркетинговые стратегии в международном бизнесе
	2
	8
	
	2
	
	
	2
	устный ответ на семинаре
	ОК-1-4
ПК-1-14


	30
	Тема 30. Риски в системе международных бизнес отношений: анализ, управление, способы их минимизации
	2
	8
	
	2
	
	
	2
	Тест
	ОК-1-4
ПК-1-14


	31
	Тема 31. Защита прав и регулирование споров в международном бизнесе: национальная и международная практика
	2
	8
	
	2
	
	2
	2
	Тест
	ОК-1-4
ПК-1-14


	Форма промежуточной аттестации (по семестрам)
	
	
	
	
	
	
	36
	Экзамен
	

	Всего часов
	
	
	10
	22
	
	40
	108
	
	


Таблица 2

Общая трудоемкость дисциплины для очного, очно-заочного отделения составляет
3 зачетных единицы (108 часов)

	Вид учебной работы
	Трудоемкость дисциплины
	Семестры (кол-во недель в семестре)

	
	Всего часов
	Из них в интер-активной форме
	1 семестр
	2 семестр
	3 семестр
	4 семестр

	Аудиторные занятия (всего)
	32
	
	
	32
	
	

	В том числе:
	Лекции (Л)
	10
	
	
	10
	
	

	
	Семинары (С)
	22
	22
	
	22
	
	

	
	Лабораторные работы (ЛБ)
	
	
	
	
	
	

	
	Практические занятия (ПЗ)
	
	
	
	
	
	

	Самостоятельная работа обучающегося (СРС) (всего),

В том числе:
	Сроки выполнения
	40
	
	
	40
	
	

	    СРС
    в семестре:
	Курсовая работа (КР)
	Нет
	
	
	
	
	
	

	
	Реферат (РЕФ)
	+
	8
	
	
	8
	
	

	
	Эссе
	Нет
	
	
	
	
	
	

	
	Аналитические записки (АЗ)
	Нет
	
	
	
	
	
	

	
	Расчетно-графические работы (РГР) 
	Нет
	
	
	
	
	
	

	
	Тесты промежуточного контроля
	+
	10
	
	
	10
	
	

	
	Подготовка к семинарским занятиям
	в течении семестра
	22
	
	
	22
	
	

	СРС
В сессию:
	Экзамен
	
	
	
	
	
	

	Форма промежуточной аттестации (экзамен)
	36
	
	
	36
	
	

	Общая трудоемкость (в часах)
	108
	
	
	108
	
	

	Общая трудоемкость (в зачетных единицах)
	3
	
	
	3
	
	


Содержание дисциплины

Тема 1. Международный бизнес как учебная дисциплина: общее и особенное основных компетенций предмета. Теоретические принципы экономики и организации международного бизнеса. Общая характеристика учебной дисциплины «Международный бизнес». Презентация курса: структура, цели и задачи курса международный бизнес в системе международных экономических отношений. Логика изложения курса: последовательность и преемственность тем - системообразующий фактор устойчивых и глубоких знаний. Мировой опыт и российской практика. Характеристика рекомендуемых источников и литературы. Требования общей методики и конкретные методы изучения дисциплины. Возможности экспериментальной методики. Значение понятийного аппарата и роль графического материала. 

Тема 2. Циклы мировой экономики и их влияние на международный бизнес. Анализ основных циклов мировой экономики за последние 20-30 лет. Прогноз развития современного мирового экономического цикла и крупнейших мировых экономик. Краткосрочные (средние циклы). Движение запасов и изменением оптовых цен. Циклы (от 7 до 11 лет). Колебания в инвестиционных расходах, ВВП, инфляции и безработицы. Большие циклы Николая Кондратьева (от 45 до 50 лет). Открытия или важные технические нововведения и их распространение. Методологические вопросы отражения влияния мировых циклов на развитие российской экономики и мирового цикла на развитие российской экономики Инновационный потенциал современного воспроизводства в динамике экономических циклов. Антициклическое регулирование как фактор инновационного механизма международного бизнеса. Концептуальный подход к формированию модели сбалансированного роста национальной экономики в контексте бизнес - циклов. Технологические уклады.

Тема 3. Современная геоэкономическая стратегия международного бизнеса. Геоэкономические факторы устойчивого развития и новой парадигмы международного разделения труда. Воспроизводственный (геоэкономический) подход внешнеэкономических стратегий. Мировые центры деловой активности. Инновационно - производственная модель геоэкономического пространства. Транснационализация национальных экономик — геоэкономический базис международной конкурентоспособности товаров, услуг, капитала. Механизмы формирования геоэкономических кластеров. Становление российской транснациональной системы международного сотрудничества XXI века. Кластерная основа современных производственных систем. Геоэкономические факторы регионализации. Регламентация кластеров экспортной ориентации. Геоэкономический потенциал развития стран СНГ. Россия в мировом интеграционном процессе: стратегические мотивации и приоритеты (геоэкономические заставки).

Тема 4. Международный бизнес нерезидентов: правовой статус, особенности организации, экономические стратегии. Характеристика иностранного бизнеса как формы международного бизнеса: общее и особенное. Юридический аудит компаний нерезидентов. Деловой климат в принимающей стране: условия развития деловых партнерских отношений с нерезидентами. Особенности привлечения и использования иностранных активов. Оценка эффективности участия иностранного партнера в совместном предприятии. Значение иностранного бизнеса для экономики страны - организатора: отраслевой и региональный аспекты. Особенности участия российских бизнес-структур в качестве партнеров по иностранному бизнесу. Мировой опыт и российская практика: оценка тенденций развития иностранного бизнеса.
Организация бизнеса за рубежом: проблемы адаптации участников к условиям и требованиям страны базирования. Характеристика бизнеса за рубежом в качестве формы международного бизнеса: общее и особенное. Особенности адаптации иностранных участников к условиям, требованиям и возможностям страны-организатора зарубежного бизнеса. Роль бизнеса за рубежом для национальной экономики. Российская практика: оценка вероятных направлений и параметров развития бизнеса за рубежом. Особенности деятельности российских бизнес-структур за границей: изучение законодательства, традиций и национальных особенностей. Использование посредников и обеспечение консалтингового сопровождения.

Тема 5. Активы в международном бизнесе. Определение понятия «актив». Признаки понятия «экономический актив». Принципы и признаки классификации активов, используемых в мировой практике бизнеса. Характеристика финансовых активов, материальных активов, нематериальных активов, банковских активов, кассовых активов, активов компании, активов фонда, международных активов и др. Международные сделки и операции с активами. Нематериальные активы в международных бизнес - отношениях. Нематериальные активы и интеллектуальная собственность. Особенности учета, оценки, транзакций в международных бизнес - отношениях. Особенности использования заграничных нематериальных активов. Управление активами в международном бизнесе. Собственность и права на активы. Стратегический менеджмент. Особенности регистрации и закрепления прав собственности на активы. Создание (производство), перемещение и возрастание стоимости активов в качестве цели международной предпринимательской деятельности. Рыночная оценка активов. Публичное первичное размещение акций (IPO) на отечественных и зарубежных фондовых рынках. Капитализация компании. Корпоративные единоличные и коллегиальные органы управления. Контракт с генеральным директором (президентом) компании.
Тема 6. Юридические лица в международном бизнесе: правовой статус, страновые и региональные особенности. Личный закон и государственная принадлежность юридического лица. Правоспособность. Дееспособность. Принцип резидентности. Принцип территориальности. Способы создания юридических лиц в международном бизнесе. Основы бизнес-плана создания компании за рубежом. Правовое положение иностранных юридических лиц в России. Правовое положение российских юридических лиц за рубежом. Организационно-правовые формы в России и странах развитой рыночной экономики (ФРГ, Франция, США, Япония, странах ОЭСР). Формирование уставного капитала, виды собственности, принятых обязательств. Место государственных предприятий в современных экономических системах. Возможности хозяйственной деятельности некоммерческих международных организаций. Классификация организационно – правовых форм международного бизнеса. Организационно-правовые формы субъектов международного бизнеса, принятые в современной мировой практике. Хозяйственные товарищества. Хозяйственные общества. Производственные кооперативы. Унитарные предприятия. Индивидуальные предприниматели. Коммивояжеры. Корпорации. Представительство и доверенность. Материально-правовая унификация правового регулирования статуса юридических лиц. 

Тема 7. Интегрированные корпоративные структуры в международном бизнесе. Интегрированные корпоративные структуры как субъекты, реализующие стратегические цели бизнеса. Стратегические альянсы. Механизмы совместного принятия решений, управление и координация стратегических направлений международной деловой активности каждого из партнеров. Реализация совместных целей. Альянсы горизонтального типа; альянсы вертикального типа; альянсы по дистрибьюции; родственные диверсифицированные альянсы; перспективные диверсифицированные альянсы. Основные формы корпоративной интеграции в международном бизнесе. Типология международных бизнес-структур. ТНК. Многонациональная компания. Интернациональные корпорации. Глобальные компании. Совместное предприятие. Финансово-промышленные группы. Холдинговая форма МНК. Дочерние и зависимые компании. Филиалы и представительства нерезидентов. Вертикально интегрированные компании. Доступ к новым рынкам, преодоление государственных торговых и инвестиционных барьеров; доступ к новым источникам ресурсов: материальных, финансовых, трудовых, технологических, информационных, организационных; достижение конкурентных преимуществ, устранение или смягчение конкуренции в интересах партнеров; экономия на расширении масштабов производства, рационализация производства, повышение его эффективности, использование преимуществ вертикальной интеграции; снижение риска. Управление цепочкой поставок и вертикальная интеграция. Влияние ТНК на страны пребывания. Бюджетирование международных компаний. Межфирменные соглашения в международном бизнесе. Контрактные соглашения. Контракты купли-продажи. Простой франчайзинг. Лицензионные контракты. Перекрестные лицензионные контракты. Функциональные соглашения по: совместным НИОКР, долгосрочным поставкам; совместному маркетингу; научно-исследовательским консорциумам; совместному развитию производства; совместному совершенствованию продукции; лицензионные соглашения альянсного типа; комплексный франчайзинг. Соглашения об участии в активах: без образования новой организации: приобретение меньшей доли участия; обмен акциями. С образованием новой организации: совместные предприятия - не дочерние компании; совместные предприятия- дочерние компании. Слияния и поглощения. Неформальные соглашения. Современные корпоративные стратегии межфирменных соглашений слияния и поглощения. 

Тема 8. Правовой механизм регулирования международного бизнеса. Коммерческие операции, сделки и контракты. Контрактное право. Международные процедуры установления, изменения и прекращения гражданских прав и обязанностей. Коллизионный и материально-правовой методы регулирования международных бизнес-процессов. Квалификация юридических понятий коллизионной нормы. Национальный режим и режим наибольшего благоприятствования. Взаимность и реторсия. Применение императивных норм. Применение и установление содержания норм иностранного права. Общие положения о международных контрактах, сделках и договорах. Классификация обязательств. Понятие обязательства. Содержание обязательства. Принципы классификации обязательств. Существенные условия международных контактов, сделок и договоров. Основания возникновения обязательств. Обязательственный статут. Принцип автономии воли сторон. Международные договоры и иные сделки; акты национальных государственных органов и органов государственной власти, если они предусмотрены в качестве основания возникновения обязательств; судебные решения, устанавливающие гражданские права и обязанности; приобретение имущества по основаниям, предусмотренным законом. Сделки в международном бизнесе. Понятие «внешнеэкономическая сделка». Субъекты международного экономического права. Понятие «международная коммерческая сделка» в международной практике. Обычаи делового оборота.
Тема 9. Способы обеспечения обязательств в международном бизнесе. Право на возмещение убытков. Полная компенсация. Достоверность ущерба. Прогнозирование ущерба. Доказательство ущерба в случае заменяющей сделки. Доказательство ущерба на основе текущей цены. Ущерб, причиненный частично потерпевшей стороной. Уменьшение ущерба. Проценты годовых при неплатеже. Проценты годовых на сумму убытков. Способ денежного взыскания. Валюта исчисления убытков. Согласованный платеж при неисполнении. Банковская гарантия. Поручительство. Залог. Задаток. Неустойка. 

Тема 10. Международные торговые операции. Сделки купли-продажи. Товарообменные сделки. Клиринговые соглашения. Агентские соглашения. Лизинговые сделки. Предмет договора купли-продажи. Виды, особенности заключения договора международной купли-продажи. Договор международной поставки. Встречная торговля товарами. Торговля готовой продукцией. Аукционная торговля товарами. Международные торги.
Тема 11. Международный бизнес сферы высокотехнологичных услуг: соглашения в сфере создания и использования произведений науки и техники, обязательства на выполнение НИОКР, авторские и лицензионные соглашения. Международные операции по оказанию высокотехнологичных услуг. Характеристика высокотехнологичных международных услуг. Инженерно -консультационные услуги – инжиниринг. Телекоммуникационный рынок услуг в международном бизнесе: структура, операторы. Корпоративные стратегии. Тенденции развития мирового рынка телекоммуникационных услуг. Особенности ценообразования на высокотехнологичные услуги. Архитектура, правовое регулирование и потенциал Интернета в развитии международного бизнеса.

Тема 12. Международные транспортные услуги и логистика. Понятие международных перевозок. Логистика. Национальная и международная логистика. Организация логистики. Национальное и международное правовое регулирование международных транспортных услуг и логистики. Транспортные документы. Страхование. Интермодальные и международные перевозки в прямом сообщении. Особенности смешанных транзитных сообщений и услуг. Международные железнодорожные перевозки. Национальные и международные нормы. Положения и правила. Транспортные документы. Страхование. Перевозки в прямом международном сообщении и перевозки в непрямом международном сообщении. Международные автомобильные перевозки. Международные воздушные перевозки. Международные морские перевозки. Международный трубопроводный транспорт. Правовой статус трубопроводных систем. Особенности допуска. Ответственность стран - транзитеров. Экологические издержки.
Тема 13. Договоры в сфере международных кредитных и расчетных отношений. Международные расчеты и кредитование во взаимоотношениях российских организаций с фирмами и организациями иностранных государств. Внутренние правовые режимы расчетов. Банки в международных расчетных операциях и межбанковские соглашения. Паспорта сделок. Валютный контроль. Режимы счетов. Вексель как платежное средство. Чек. Расчетные клиринговые палаты. Платежные (платежно-расчетные) соглашения. Режимы счетов. 

Тема 14. Международный финансовый бизнес. Понятие, эволюция и участники. Структура и развитие международных финансовых рынков как экономической среды для бизнеса. Стратегия развития международного финансового бизнеса. МФЦ. Операции спот и форвард. Фьючерсные контракты. Валютные опционы. Оптимальные стратегии поведения на рынке ценных бумаг. Международный банковский и страховой бизнес. Сущность интернационализации банковского дела и банковских систем. Современные организационно-правовые формы международной банковской деятельности. Виды услуг и операций в международном банковском и страховом бизнесе. Регулирование международной банковской деятельности. Оффшорный банковский бизнес. Риски кризисного развития мирового финансового бизнеса. Анализ достаточности капитала. Управление кредитными рисками. Управление процентными рисками. Управление рисками ликвидности. Управление валютными рисками.
Тема 15. Международный бизнес в сфере туристических услуг. Мировой рынок туристических услуг. Особенности туристических услуг. Ответственность посредников. Страхование. Ценообразование.

Тема 16. Международный инвестиционный бизнес. Инвестиционное соглашение (контракт). Инвестиционный проект. Инвестиционное право. Общее соотношение национального и международного правового регулирования иностранных инвестиций. Методы финансирования, формы кредитования и их источники в условиях международной инвестиционной деятельности. Виды и формы иностранных инвестиций. Практика привлечения инвестиций из-за рубежа. Инвестиционный климат страны. Методы и способы защиты интересов иностранных инвесторов. Иностранные инвестиции в России. Мировой инвестиционный рейтинг России. Значение политического риска. Деловой климат в России. Последствия привлечения иностранных инвестиций. Понятие и индикаторы инвестиционной безопасности. Инвестиционный контракт. Стороны. Понятие. Виды. Существенные условия. Механизм заключения, реализации. Приоритетный инвестиционный проект. Инвестиционное планирование. Цикл инвестиционного проекта и виды прединвестиционных исследований. Технико-экономическое обоснование и бизнес-план. Анализ рынка и концепция маркетинга. Сырье и поставки. Проектирование и технологии. Трудовые ресурсы. Финансовый анализ и оценка инвестиций. Срок окупаемости. Совокупная налоговая нагрузка. Международная практика соглашений о поощрении капиталовложений и взаимной защите инвестиций.
Тема 17. Промышленная кооперация в международном бизнесе. Совместные предприятия: экономика, планирование и организация управления. Анализ зарубежных рынков и стратегии проникновения. Оценка зарубежных рынков, альтернативных зарубежных рынков, затрат, доходов, рисков. Международное технологическое разделение труда: характеристика и показатели. Формы промышленной кооперации. Сущность и признаки промышленной кооперации. Особенности и преимущества формы кооперации. Классификации промышленной кооперации согласно признакам, предложенным ЮНИДО, ЮНКТАД. Кооперационная природа международных бизнес - отношений и, в частности, международной научной, производственной, технологической и коммерческой деятельности. Специфика использования промышленных активов. Особенности кооперационных отношений, основанных на давальческом сырье. Толлинг. Локализация. Характеристика совместного предпринимательства в качестве высшей формы международного бизнеса: общее и особенное. Мировой опыт и практика в России: оценка тенденций развития совместного бизнеса. Предприятия с иностранными инвестициями. Взаимодействие на основе раздела продукции. Особенности формирования и использования совместных активов. Финансовый анализ и оценка экономической эффективности инвестиций в совместном бизнесе. Экономико – правовые условия создания и деятельности предприятий с иностранными инвестициями. Определение народнохозяйственной эффективности создания и деятельности предприятий с иностранными инвестициями. Определение эффективности участия российского предприятия в деятельности предприятия с иностранными инвестициями. Оценка эффективности участия иностранного партнера в совместном предприятии.
Тема 18. Международный лизинг. Экономическая сущность международного лизинга. Понятие лизинга: объекты и субъекты лизинговых сделок. Проблемы классификации международных лизинговых схем. Лизинговый бизнес. Специфика передачи владельцем прав на использование лизинговых активов. Сравнительная характеристика лизинга, аренды. Международный лизинг как эффективный инновационный механизм привлечения инвестиций в реальный сектор экономки России. Особенности бухгалтерского учета лизинга. Инвестиционный механизм международных лизинговых операций. Методологические основы лизинговых взаимоотношений бизнес структур. Опыт управления рисками в международном лизинге. Классификация рисков международных лизинговых операций. НДС. Бухгалтерские риски при учете операций по договорам международного лизинга. Анализ методик оценки эффективности международного лизинга. Международное лизинговое соглашение: разработка и рекомендация ЮНИДО. Развитие рынка лизинговых услуг в России. Закон «О лизинге». Характеристика перспектив развития лизинга.
Тема 19. Аутсорсинг в международном бизнесе. Понятие аутсорсинга. Тенденции, влияющие на стратегию введения аутсорсинга. Мировой рынок аутсорсинга. Аутсорсинг в производстве товаров, работ, услуг, НИОКР. 

Тема 20. Международный факторинг. Факторинг в национальной и мировой экономике в современной экономике. Трансформация принципов и правовых основ регулирования рынка факторинговых услуг. Мировой рынок факторинговых услуг в условиях финансового кризиса. Модели развития факторинга, их устойчивость к международному воздействию. Страновые модели развития факторинга, особенности российской модели. Направления развития российского рынка факторинга в условиях международного финансового кризиса.
Тема 21. Международный франчайзинг. Основные вопросы международного франчайзинга. Преимущества и недостатки международного франчайзинга. Специализированные способы проникновения в международном бизнесе. Контрактное производство. Управленческий контракт. Строительство объектов под ключ.

Тема 22. Международный бизнес в условиях экономической интеграции: особенности и сравнительные преимущества. Формы экономической интеграции. Региональная экономическая интеграция. Региональные торговые соглашения. Таможенный союз и зоны свободной торговли. Динамический эффект образования таможенных союзов. Экономическая интеграция. Практика использования кластерных СЭЗ в качестве инструмента интеграции в мировое хозяйство. 

Тема 23. Международный технологический обмен. Объективная основа международного технологического обмена. Понятие международного технологического обмена. Формы передачи технологий. Оценка технологий. Соглашения о передаче технологий. Международное регулирование лицензионной формы международного технологического обмена. Анализ мер, направленных на обеспечение защиты результатов интеллектуальной деятельности, созданных за счет государственных средств, в условиях присоединения России к ВТО. Лицензионные договоры: понятие и виды. Структура и содержание лицензионного договора. 
Тема 24. Международный бизнес в энергетике. Основные тенденции мирового рынка первичных энергоносителей. Страны экспортеры и импортеры. Особенности развития мирового рынка нефти. Основные тенденции развития мирового рынка природного газа. Основные тенденции развития мирового рынка угля. Основные тенденции развития мирового производства электроэнергии. Логистика рынка энергоносителей. Ценообразование на энергоносители и особенности заключения сделок. Виды сделок. Формула цены.
Тема 25. Международный аграрный бизнес. Мировой рынок продовольствия. Основные экспортеры и импортеры. Основные тенденции развития сельского хозяйства. Формы собственности в АПК. Международная торговля продовольствием и сырьем для его производства. Продовольственные биржи. Регулирование аграрного сектора АПК России. Глобальная продовольственная проблема.
Тема 26. Международный бизнес металлургическом комплексе. Черная металлургия. Цветная металлургия. Основные проблемы развития металлургического комплекса. Мировой рынок металлопродукции. Экспортный потенциал металлургии России и конкурентоспособность ее продукции.
Тема 27. Международный бизнес в машиностроительном комплексе. Основные центры машиностроения. Общее машиностроение. Электротехника и электроника. Транспортное машиностроение. Общие условия поставок продукции машиностроения. Международные торговые операции продукцией машиностроения. 
Тема 28. Ценообразование в международном бизнесе. Международные расчетные системы. Понятие мировой цены. Факторы и Методы ценообразования. Принципы ценообразования и виды цен. Конкуренция ценовая. Ассортиментное ценообразование. Модель ценообразования на капитальные активы. Трансфертное ценообразование. Хеджирование, страхование от ценового риска. Внутренние правовые режимы расчетов. Банки в международных расчетных операциях и межбанковские соглашения. Режимы счетов. Расчетные клиринговые палаты.
Тема 29. Маркетинговые стратегии в международном бизнесе. Анализ и оценка страновых и региональных рынков. Корпоративные стратегии международного маркетинга. Особенности управления товарной и ценовой политикой фирмы на международных рынках. Товаропроводящие сети. Формирование и развитие сбытовых сетей в международном бизнесе и рыночных систем глобального характера. Управление продвижением товаров и услуг на международных рынках. Фирменная символика и марочная политика международных фирм.

Тема 30. Риски в системе международных бизнес отношений: анализ, управление, способы их минимизации. Риски и методы защиты интересов российских экспортеров и импортеров во внешней торговле с европейскими государствами. Классификация экономических рисков, их роль и место во внешнеэкономических отношениях. Международный опыт минимизации рисков в торгово-экономических отношениях. Чистые риски внешнеторговых отношений России с европейскими странами и пути их минимизации. Влияние политических рисков на внешнеторговые отношения и способы их минимизации. Транспортные риски и пути их нейтрализации при осуществлении внешнеторговых операций. Способы минимизации рисков катастроф. Спекулятивные внешнеторговые риски во внешнеэкономических отношениях. Управление коммерческими рисками процесса внешнеторговой деятельности. Риски электронной коммерции. Валютные риски во внешнеэкономических расчетах. Подходы к минимизации валютных потерь. Управление кредитными рисками. Управление рыночным риском.

Тема 31. Защита прав и регулирование споров в международном бизнесе: национальная и международная практика. Понятие международного спора в современном бизнесе. Международные споры в международной экономической системе, их виды. Средства урегулирования споров в международной экономической системе. Досудебные и судебные процедуры. Роль международных организаций в разрешении международных споров экономического характера. Международные суды. Урегулирование экономических споров по праву ЕС. Разрешение споров во Всемирной торговой организации (ВТО). Споры международного характера и международные арбитражи. Разрешение споров в международной финансовой системе. Разрешение споров в международной инвестиционной системе. Международный центр по урегулированию инвестиционных споров (МЦУИС).
5. Образовательные технологии
При изучении дисциплины предусмотрено проведение занятий, проводимых в интерактивных формах в сочетании с внеаудиторной работой, с целью формирования и развития профессиональных навыков обучающихся, которые составляют  50% аудиторных занятий. Занятия лекционного типа для соответствующих групп студентов составляют 30% аудиторных занятий (в соответствии с ФГОС по подготовке магистров экономики).
При реализации используемых для освоения дисциплины видов учебной работы используются следующие интерактивные формы проведения занятий:
· Интерактивная лекция, представляющая собой выступление ведущего обучающего мероприятия перед аудиторией с применением следующих активных форм обучения: ведомая (управляемая) дискуссия или беседа, демонстрация слайдов.

· Кейс-метод (разбор конкретных ситуаций текущей конъюнктуры бизнеса, деловых циклов, международных сделок и соглашений) по материалам текущей экономической и деловой прессы.
6. Учебно-методическое обеспечение самостоятельной работы слушателей. Оценочные средства для текущего контроля успеваемости, промежуточной аттестации по итогам освоения дисциплины.
Темы практических занятий (семинаров)

 и самостоятельной работы

Тема 2. Циклы мировой экономики и их влияние на международный бизнес. 

1. Анализ основных циклов мировой экономики за последние 20-30 лет, их влияния на современный бизнес.

2. Прогноз развития современного мирового экономического цикла и крупнейших мировых экономик.

3. Классификация циклов. 

4. Динамика факторов бизнеса в контексте циклов: движение запасов и изменение оптовых цен; колебания в инвестиционных расходах, ВВП, инфляции и безработицы; открытия или важные технические нововведения и их распространение.

5. Методологические вопросы отражения влияния мировых циклов на развитие российской экономики и стресс-анализ мирового цикла на развитие российской экономики.

6. Инновационный потенциал современного воспроизводства в динамике экономических циклов. 

7. Антициклическое регулирование как фактор инновационного механизма международного бизнеса. 

8. Концептуальный подход к формированию модели сбалансированного роста национальной экономики в контексте бизнес - циклов. 

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 3. Современная геоэкономическая стратегия международного бизнеса.

Вопросы к практическому занятию:

1. Геоэкономические факторы новой парадигмы международного разделения труда. 

2. Воспроизводственный (геоэкономический) подход внешнеэкономических стратегий. 

3. Мировые центры деловой активности.

4. Инновационно - производственная модель геоэкономического пространства.

5. Транснационализация национальных экономик — геоэкономический базис международной конкурентоспособности товаров, услуг, капитала.

6. Механизмы формирования геоэкономических кластеров.

7. Становление российской транснациональной системы международного сотрудничества XXI века.

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 4. Международный бизнес нерезидентов: правовой статус, особенности организации, экономические стратегии. 

1. Характеристика иностранного бизнеса как формы международного бизнеса: общее и особенное.

2. Юридический аудит компаний нерезидентов: основные принципы, информационная база, источники.

3. Оценка эффективности участия иностранного партнера в совместном предприятии. 

4. Особенности адаптации иностранных участников к условиям, требованиям и возможностям страны- реципиента.

5. Российская практика: оценка вероятных направлений и параметров развития бизнеса за рубежом. Обеспечение консалтингового сопровождения.

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 5. Активы в международном бизнесе. 

1. Принципы и признаки классификации активов, используемых в мировой практике бизнеса. Понятия «актив».

2. Характеристика финансовых активов, материальных активов, нематериальных активов, банковских активов, кассовых активов, активов компании, активов фонда, международных активов и др. 

3. Международные сделки и операции с активами.

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 6. Юридические лица в международном бизнесе: правовой статус, страновые и региональные особенности.
1. Личный закон и государственная принадлежность юридического лица. Правоспособность. Дееспособность.

2. Принцип резидентности. Принцип территориальности.

3. Правовое положение иностранных юридических лиц в России. 

4. Правовое положение российских юридических лиц за рубежом.

5. Классификация организационно – правовых форм международного бизнеса.

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 7. Интегрированные корпоративные структуры в международном бизнесе. 

1. Интегрированные корпоративные структуры как субъекты бизнеса. Стратегические альянсы

2. Основные формы корпоративной интеграции в международном бизнесе. Типология международных бизнес-структур.

3. ТНК: виды и влияние на страны пребывания. 

4. Основные принципы бюджетирования международных компаний. 

5. Межфирменные соглашения в международном бизнесе. 

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 8. Правовой механизм регулирования международного бизнеса. Коммерческие операции, сделки и контакты в международном бизнесе

1. Контрактное право. Коллизионный и материально-правовой методы регулирования международных бизнес-процессов.

2. Международный контракт, сделка, и договор.

3. Обязательства в международном бизнесе. Классификация обязательств.

4. Существенные условия международных контактов, сделок и договоров. 

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 9. Способы обеспечения обязательств в международном бизнесе.

1. Право на возмещение убытков: прогнозирование, доказательство, достоверность ущерба.

2. Способ денежного взыскания. Валюта исчисления убытков.

3. Согласованный платеж при неисполнении.

4. Банковская гарантия.

5. Поручительство.

6. Залог.

7. Задаток.

8. Неустойка. 

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 10. Международные торговые операции.

1. Сделки купли-продажи. Товарообменные сделки. Клиринговые соглашения. Агентские соглашения. Лизинговые сделки.

2. Предмет договора купли-продажи. Виды договора купли-продажи.

3. Особенности заключения договора международной купли-продажи. Договор международной поставки.

4. Встречная торговля товарами.

5. Торговля готовой продукцией.

6. Аукционная торговля товарами.

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 11. Международный бизнес сферы высокотехнологичных услуг: соглашения в сфере создания и использования произведений науки и техники, обязательства на выполнение НИОКР, авторские и лицензионные соглашения. 

1. Международные операции по оказанию высокотехнологичных услуг. Характеристика высокотехнологичных международных услуг.

2. Инженерно -консультационными услугами – инжиниринг.

3. Телекоммуникационный рынок услуг в международном бизнесе: структура, операторы, корпоративные стратегии. Тенденции развития мирового рынка телекоммуникационных услуг.

4. Особенности ценообразования на высокотехнологичные услуги.

5. Архитектура, правовое регулирование и потенциал Интернета в развитии международного бизнеса.

6. Международные договоры в сфере создания и использования произведений науки и техники.

7. Договорные обязательства на выполнение НИОКР.

8. Авторские и лицензионные соглашения.

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 12. Международные транспортные услуги и логистика. 

1. Понятие международных перевозок. 

2. Логистика. Организация логистики, классификация компаний бизнеса. 

3. Национальное и международное правовое регулирование международных транспортных услуг и логистики. Транспортные документы. 

4. Интермодальные и международные перевозки в прямом сообщении. Особенности смешанных транзитных сообщений и услуг. 

5. Международные железнодорожные перевозки.

6. Международные автомобильные перевозки. 

7. Международные воздушные перевозки. 

8. Международные морские перевозки. 

9. Международный трубопроводный транспорт. 

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 13. Договоры в сфере международных кредитных и расчетных отношений. 

1. Международные расчеты и кредитование российских организаций. Внутренние правовые режимы расчетов. 

2. Банки в международных расчетных операциях и межбанковские соглашения.

3. Паспорта сделок. Валютный контроль.

4. Режимы счетов.

5. Расчетные клиринговые палаты.

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

 Тема 14. Международный финансовый бизнес. 

1. Структура и развитие международных финансовых рынков как экономической среды для бизнеса. МФЦ.

2. Стратегия развития международного финансового бизнеса.

3. Операции спот и форвард.

4. Фьючерсные контракты. Валютные опционы.

5. Оптимальные стратегии поведения на рынке ценных бумаг. 

6. Оффшорный банковский бизнес.

7. Риски кризисного развития мирового финансового бизнеса.

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 15. Международный бизнес в сфере туристических услуг. 

1. Мировой рынок туристических услуг: индикаторы туриндустрии.

2. Региональные предпочтения конъюнктуры и особенности классификации коммерческих ниш туриндустрии. 

3. Роль и ответственность посредников. Страхование. 

4. Ценообразование на рынке туристических услуг.

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 16. Международный инвестиционный бизнес. 

1. Инвестиционное соглашение (контракт).

2. Инвестиционный проект

3. Методы финансирования, формы кредитования и их источники в условиях международной инвестиционной деятельности. 

4. Инвестиционный климат и инвестиционный рейтинг: методы измерения.

5. Понятие и индикаторы инвестиционной безопасности.
Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 17. Промышленная кооперация в международном бизнесе. Совместные предприятия: экономика, планирование и организация управления. 

1. Международное технологическое разделение труда: характеристика и показатели.

2. Формы промышленной кооперации: сущность, признаки, особенности, преимущества. Толлинг, локализация.

3. Классификации промышленной кооперации по признакам ЮНИДО, ЮНКТАД.

4. Экономико – правовые условия создания и деятельности предприятий с иностранными инвестициями.

5. Определение народнохозяйственной эффективности создания и деятельности предприятий с иностранными инвестициями.

6. Определение эффективности участия российского предприятия в деятельности предприятия с иностранными инвестициями.

7. Оценка эффективности участия иностранного партнера в совместном предприятии.
Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 18. Международный лизинг. 

1. Понятие лизинга: объекты и субъекты лизинговых сделок.

2. Проблемы классификации международных лизинговых схем. Лизинговый бизнес Международный лизинг как эффективный инновационный механизм привлечения инвестиций.

3. Международное лизинговое соглашение: рекомендации ЮНИДО.
4. Классификация рисков лизинговых операций.

5. Бухгалтерские риски при учете операций по договорам международного лизинга. Анализ методик оценки эффективности международного лизинга. Начисление НДС.

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 19. Аутсорсинг в международном бизнесе.

1. Понятие аутсорсинга. 

2. Мировой рынок аутсорсинга. 

3. Аутсорсинг в производстве товаров, работ, услуг, НИОКР. 

4. Современные тенденции и стратегии аутсорсинга.

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 20. Международный факторинг.

1. Факторинг в национальной и мировой экономике в современной экономике.

2. Трансформация принципов и правовых основ регулирования рынка факторинговых услуг. 

3. Мировой рынок факторинговых услуг в условиях финансового кризиса. Модели развития факторинга, их устойчивость к международному воздействию.

4. Страновые модели развития факторинга, особенности российской модели. 

5. Направления развития рынка факторинга в условиях международного финансового кризиса.

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 21. Международный франчайзинг.

1. Что такое франчайзинг 

2. Как эффективно выбрать франшизу? 

3. Договор франчайзинга 

4. Договор коммерческой концессии 

5. Типовой договор франчайзинга 

6. Правовое регулирование договора франчайзинга 

7. Договор франшизы 

8. Договор международного франчайзинга 

9. Франчайзинг договор 

10. Контракт франчайзинга 

11. Договор франшизы франчайзинг
Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 22. Международный бизнес в условиях экономической интеграции: особенности и сравнительные преимущества 

1. Потребности бизнеса и формы экономической интеграции

2. Региональная экономическая интеграция и торговые соглашения.

3. Таможенный союз и зоны свободной торговли: особенности процедур образования таможенной стоимости

4. Практика использования кластерных СЭЗ в современных бизнес стратегиях ТНК

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 23. Международный технологический обмен. 

1. Объективная основа международного технологического обмена. 

2. Понятие международного технологического обмена. 

3. Формы передачи технологий. 

4. Оценка технологий. 

5. Лицензионные договоры: понятие и виды. Структура и содержание лицензионного договора. 
Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 24. Международный бизнес в энергетике. 

1. Основные тенденции мирового рынка первичных энергоносителей. Страны экспортеры и импортеры. 

2. Особенности развития мирового рынка нефти. 

3. Основные тенденции развития мирового рынка природного газа. 

4. Основные тенденции развития мирового рынка угля. 

5. Основные тенденции развития мирового производства электроэнергии.

6. Логистика рынка энергоносителей. 

7. Ценообразование на энергоносители и особенности заключения сделок. Виды сделок. Формула цены.
Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 25. Международный аграрный бизнес.

1. Глобальная продовольственная проблема.

2. Мировой рынок продовольствия: основные экспортеры и импортеры. Особенности бизнеса и формы собственности, структура АПК.

3. Международная торговля продовольствием и сырьем для его производства. 

4. Продовольственные биржи. 

5. Регулирование аграрного сектора АПК России. 
Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 26. Международный бизнес металлургическом комплексе.

1. Структура металлургического бизнеса: черная металлургия, цветная металлургия. 

2. Мировой рынок металлопродукции. 

3. Экспортный потенциал металлургии России и конкурентоспособность ее продукции.
Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 27. Международный бизнес в машиностроительном комплексе. Основные центры машиностроения.

1. Общее машиностроение. Электротехника и электроника. Транспортное машиностроение. 

2. Общие условия поставок продукции машиностроения. 

3. Международные торговые операции продукцией машиностроения. 
4. Ценообразование в отрасли машиностроения. Понятие и структура продукции с высокой добавленной стоимостью

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 28. Ценообразование в международном бизнесе. Международные расчетные системы.

1. Понятие мировой цены. 

2. Факторы и Методы ценообразования. Принципы ценообразования и виды цен. Конкуренция ценовая. 

3. Ассортиментное ценообразование. 

4. Модель ценообразования на капитальные активы. 

5. Трансфертное ценообразование. 

6. Международные расчетные системы. Внутренние правовые режимы расчетов. 

7. Банки в международных расчетных операциях и межбанковские соглашения.

8. Режимы счетов.

9. Расчетные клиринговые палаты.

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 29. Маркетинговые стратегии в международном бизнесе. 

1. Анализ и оценка страновых и региональных рынков. 

2. Корпоративные стратегии международного маркетинга. 

3. Особенности управления товарной и ценовой политикой фирмы на международных рынках. 

4. Товаропроводящие сети. Формирование и развитие сбытовых сетей в международном бизнесе и рыночных систем глобального характера.

5. Управление продвижением товаров и услуг на международных рынках. Фирменная символика и марочная политика международных фирм.

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 30. Риски в системе международных бизнес отношений: анализ, управление, способы их минимизации. 

1. Классификация экономических рисков, их роль и место во внешнеэкономических отношениях. 

2. Чистые риски внешнеторговых отношений России с европейскими странами и пути их минимизации. 

3. Транспортные риски и пути их нейтрализации при осуществлении внешнеторговых операций. 

4. Спекулятивные внешнеторговые риски во внешнеэкономических отношениях. Управление коммерческими рисками процесса внешнеторговой деятельности. 

5. Риски электронной коммерции. 

6. Валютные риски во внешнеэкономических расчетах. 

7. Управление кредитными рисками. 

8. Управление рыночным риском.

Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Тема 31. Защита прав и регулирование споров в международном бизнесе: национальная и международная практика. 

1. Понятие международного спора в современном бизнесе. Международные споры в международной экономической системе, их виды. 

2. Средства урегулирования споров в международном бизнесе. 

3. Досудебные и судебные процедуры.

4. Споры международного характера и международные арбитражи. 

5. Разрешение споров в международной финансовой системе. 

6. Разрешение споров в международной инвестиционной системе.
Литература: 1,2,3,4,5 наименования списка основной литературы

Таблица 3
Тематический план семинарских занятий

	№

п/п
	№ темы
	Наименование раздела

дисциплины
	Трудоемкость 

(в часах)
	Формы текущего контроля успеваемости 

	
	
	
	Аудиторные занятия
	СРС
	

	1
	2
	Тема 2. Циклы мировой экономики и их влияние на международный бизнес
	2
	2
	Устный ответ на семинаре

	2
	5
	Тема 5. Активы в международном бизнесе.
	2
	
	Устный ответ на семинаре

	3
	9
	Тема 9. Способы обеспечения обязательств в международном бизнесе.
	2
	
	Устный ответ на семинаре

	4
	10
	Тема 10. Международные торговые операции
	2
	
	Устный ответ на семинаре

	5
	11
	Тема 11. Международный бизнес сферы высокотехнологичных услуг: соглашения в сфере создания и использования произведений науки и техники, обязательства на выполнение НИОКР, авторские и лицензионные соглашения.
	2
	
	Устный ответ на семинаре

	6
	12
	Тема 12. Международные транспортные услуги и логистика
	2
	
	Устный ответ на семинаре

	7
	13
	Тема 13. Договоры в сфере международных кредитных и расчетных отношений
	2
	
	Устный ответ на семинаре

	8
	17
	Тема 17. Промышленная кооперация в международном бизнесе. Совместные предприятия: экономика, планирование и организация управления
	2
	
	Устный ответ на семинаре

	9
	29
	Тема 29. Маркетинговые стратегии в международном бизнесе
	2
	
	Устный ответ на семинаре

	10
	30
	Тема 30. Риски в системе международных бизнес отношений: анализ, управление, способы их минимизации
	2
	
	Устный ответ на семинаре

	11
	31
	Тема 31. Защита прав и регулирование споров в международном бизнесе: национальная и международная практика
	2
	
	Тест


Таблица 4
Междисциплинарные связи

	№

п/п
	Наименование обеспечиваемых (последующих) дисциплин
	№ № разделов (тем) данной дисциплины, необходимых для изучения обеспечиваемых (последующих) дисциплин

	
	
	1
	2
	4
	5
	6
	8
	11
	16
	17
	28

	1.
	Международные валютно-кредитные отношения
	Х
	Х
	Х
	Х
	Х
	Х
	Х
	Х
	Х
	Х

	2. 
	Отраслевые и региональные стратегии ТНК
	
	Х
	Х
	
	Х
	
	
	
	
	

	3.
	Международное экономическое право
	Х
	Х
	Х
	Х
	Х
	Х
	Х
	Х
	Х
	Х

	4
	Мировой рынок услуг
	Х
	Х
	Х
	Х
	Х
	Х
	Х
	Х
	Х
	Х

	5
	Международные фондовые и биржевые операции
	
	
	
	
	
	Х
	Х
	Х
	Х
	Х


 Оценочные средства для текущего контроля успеваемости и промежуточная аттестация по итогам освоения дисциплины
Оценка знаний студентов по учебной дисциплине «Международный бизнес» производится на основании действующего в Дипломатической академии МИД России Положения. 
Оценочные средства текущего и итогового контроля знаний

	№ п/

П
	Наименование раздела дисциплины
	Средства текущего контроля

	1.
	Темы 1-25 практических занятий.
	Коллоквиум (контрольная работа), проверка письменных домашних заданий, тестирование, контроль с помощью информационных технологий. 


Учебно-методическое обеспечение самостоятельной работы слушателей
	Вид работы
	Знания и компетенции, проверяемые в процессе выполнения данного вида работы
	Доля вида работы в итоговой оценке (%)

	Лекции
	Знать современные методы предпринимательской деятельности, методологические аспекты функционирования монопольных и конкурентных рынков;
	 --

	Семинары
	Умение самостоятельно вести поиск информации, обрабатывать её и делать содержательные выводы;
	70%

	Лабораторные работы
	Не предусмотрены
	--

	Курсовой проект (работа)
	Не предусмотрен
	--

	Расчетно-графические работы
	Не предусмотрен
	--

	Реферат
	Уметь анализировать экономические явления и процессы; строить на основе описания ситуаций теоретические модели, анализировать и содержательно интерпретировать полученные результаты;
	30,00%

	Контрольные работы (тесты)
	Не предусмотрены
	--

	Коллоквиумы
	Не предусмотрены
	--

	Другие виды самостоятельной работы
	Не предусмотрены
	--


1. Работа по дисциплине в целом оценивается исходя из 100 баллов;

2. Работа по дисциплине состоит из двух частей – работа в течение семестра и ответ на экзамене.

3. Распределение 100 баллов по этим двум частям осуществляется следующим образом:  60 баллов – на оценку работы в семестре и 40 баллов – максимальная оценка на экзамене.

4. Для допуска к экзамену необходимо в течение семестра набрать минимум 50 баллов. Если эта сумма  баллов не набрана по уважительной причине (по болезни и т.п.), то с разрешения деканата предоставляется возможность набрать необходимые баллы за счет дополнительных видов работы (написание рефератов, тестов и т.д.).  

5. Отдельные виды работ в течение семестра оцениваются по следующим позициям:

5.1. Посещение занятий: до 10 баллов за семестр  (каждое отсутствие на лекции/семинаре – минус два балла)

5.2. Работа на семинарах: 3 балла – за активное участие; 2 балла – за подготовленный доклад со слайдами; 1 балл – за  выступление, дополнение

5.3. Работа на лекционных занятиях: 2 балла – за ответ на задаваемый лектором вопрос; 1 балл – за интересно поставленный вопрос; 1-3 балла – за ответы на  краткие письменные экспресс-опросы

5.4. Контрольные работы: 5 баллов – отлично; 4 балла – хорошо; 3 балла – удовлетворительно

5.5. Домашние работы: 5 баллов – отлично; 4 балла – хорошо; 3 балла – удовлетворительно

5.6. Участие в работе научных кружков, участие в конференциях, чтениях и т.п. могут стать основанием для получения дополнительных «премиальных» баллов.

6.  Оценка ответа на  экзамене: 
· отлично – 25-40 баллов

· хорошо – 15-24 баллов

· удовлетворительно – 14 баллов и ниже

7. Оценка в экзаменационную ведомость по дисциплине.
Шкала перевода оценки знаний по 100-балльной шкале в эквивалент пятибалльной системы оценки:

	Отлично
	Хорошо
	Удовлетворительно
	Неудовлетворительно

	85-100
	70-84
	52-69
	51 и менее


Обе оценки (по 100-балльной и пятибалльной системе) проставляются в экзаменационную ведомость и в зачетную книжку.

Итоговая форма контроля – экзамен (балльно - рейтинговая система).

Примерный план семинарского занятия

	№ 
	Проводимое мероприятие
	Форма
	Время

	1
	Доклад
	Доклад
	15 мин

	2
	Обсуждение доклада
	
	40 мин

	3
	Ответы на вопросы
	
	10 мин

	4
	Решение ситуационных задач, кейсов
	
	25 мин 

	
	Итого
	
	90 мин (2 часа) 


Примерный перечень вопросов к экзамену:
1. Экономическое содержание процесса глобализации мировой экономики

2. Многомерное экономическое пространство: Основные направления отраслевых сдвигов; Становление глобального хозяйства.

3. Транснациональные корпорации. Индекс транснационализации.

4. Транснациональные банки.

5. Международные интеграционные объединения на региональных пространствах мира

6. Европейский Союз и формирование общеевропейского экономического пространства.

7. Североамериканское соглашение о свободной торговле.

8. Интеграционные объединения Латинской Америки.

9. Ассоциация государств Юго-Восточной Азии.

10. Азиатско-Тихоокеанское экономическое сотрудничество.

11. Содружество Независимых Государств и его общеэкономическое пространство.

12. Риски в международном бизнесе.
13. Всемирная торговая организация: глобальное регулирование торговли. 

14. Партнерство государства и международного бизнеса

15. Межгосударственное регулирование международного бизнеса

16. Специфика национального регулирования.

17. Виды межгосударственного регулирования.

18. Особенности соглашений о ликвидации двойного налогообложения.

19. Основные задачи двусторонних инвестиционных соглашений.

20. Наука и инновационный бизнес. Национальные инновационные системы.

21. Конкурентоспособность в международном бизнесе. Понятие и сущность конкурентоспособности.

22. Менеджмент как система обеспечения конкурентоспособности

23. Ценообразование в международном бизнесе

24. Понятие мировой цены.

25. Принципы ценообразования и виды цен.

26. Мировые цены в условиях глобализации мирохозяйственных связей.

27. Особенности международного маркетинга.

28. Аутсорсинг в международном бизнесе

29. Логистика как фактор повышения конкурентоспособности фирм

30. Международная торговля продовольствием и сырьем для его производства.

31. Топливно-энергетический комплекс

32. Основные тенденции мирового рынка первичных энергоносителей

33. Особенности развития мирового рынка нефти.

34. Основные тенденции развития мирового рынка природного газа.

35. Основные тенденции развития мирового рынка угля

36. Основные тенденции развития мирового производства электроэнергии.

37. Мировой рынок металлопродукции.

38. Машиностроительный комплекс. Развитие основных центров машиностроения.

39. Мировой рынок вооружения и военной техники в системе современных международных экономических отношений.

40. Мировой транспорт

41. Международный финансовый бизнес: сущность, участники и рынок как экономическая среда
42. Международный банковский бизнес

43. Международная торговля товарами и услугами

44. Роль международной торговли товарами и услугами в современной системе мирохозяйственных связей.

45. Международный обмен интеллектуальной собственностью

46. Телекоммуникационные услуги в мировой экономике

47. Страховые услуги в международном бизнесе

48. Международный туризм
Тема рефератов по курсу «Международный бизнес»

1. Мировые центры деловой активности.

2. Механизмы формирования геоэкономических кластеров.

3. Становление российской транснациональной системы международного сотрудничества XXI века.

4. Оценка эффективности участия иностранного партнера в совместном предприятии.
5. Российская практика: оценка вероятных направлений и параметров развития бизнеса за рубежом. Обеспечение консалтингового сопровождения. 
6. Особенности адаптации иностранных участников к условиям, требованиям и возможностям страны- реципиента.
7. Принципы и признаки классификации активов, используемых в мировой практике бизнеса. Понятия «актив».
8. Характеристика материальных активов
9. Характеристика финансовых активов
10. Характеристика нематериальных активов
11. Международные сделки и операции с активами
12. Юридические лица в международном бизнесе: принцип резидентности

13. Юридические лица в международном бизнесе: принцип территориальности

14. Классификация организационно – правовых форм международного бизнеса

15. Интегрированные корпоративные структуры как субъекты бизнеса. Стратегические альянсы

16. Основные формы корпоративной интеграции в международном бизнесе. Типология международных бизнес-структур.

17. ТНК: виды и влияние на страны пребывания.

18. Основные принципы бюджетирования международных компаний

19. Межфирменные соглашения в международном бизнесе.

20. Международный контракт, сделка, и договор

21. Обязательства в международном бизнесе. Классификация обязательств

22. Существенные условия международных контактов, сделок и договоров
23. Право на возмещение убытков: прогнозирование, доказательство, достоверность ущерба
24. Банковская гарантия

25. Поручительство

26. Способы обеспечения обязательств в международном бизнесе: залог

27. Способы обеспечения обязательств в международном бизнесе: неустойка

28. Сделки купли-продажи

29. Товарообменные сделки

30. Клиринговые соглашения

31. Агентские соглашения

32. Лизинговые сделки

33. Виды договора купли-продажи

34. Аукционная торговля товарами

35. Встречная торговля товарами

36. Основные принципы бюджетирования международных компаний

37. Международные операции по оказанию высокотехнологичных услуг. Характеристика высокотехнологичных международных услуг

38. Инженерно -консультационными услугами – инжиниринг

39. Телекоммуникационный рынок услуг в международном бизнесе: структура, операторы, корпоративные стратегии.

40. Особенности ценообразования на высокотехнологичные услуги.

41. Архитектура, правовое регулирование и потенциал Интернета в развитии международного бизнеса.

42. Международные договоры в сфере создания и использования произведений науки и техники.

43. Авторские и лицензионные соглашения

44. Понятие международных перевозок.

45. Логистика. Организация логистики, классификация компаний бизнеса

46. Интермодальные и международные перевозки в прямом сообщении. Особенности смешанных транзитных сообщений и услуг
47. Международные воздушные перевозки

48. Туркменистан на международном рынке газа

49. Сотрудничество Туркменистана и Китая: потенциал и основные  направления

50. Международные расчеты

51. Банки в международных расчетных операциях и межбанковские соглашения

52. Паспорта сделок. Валютный контроль.

53. Режимы счетов

54. Расчетные клиринговые палаты

55. Структура и развитие международных финансовых рынков как экономической среды для бизнеса. МФЦ.
56. Операции спот и форвард
57. Фьючерсные контракты
58. Фьючерсные контракты
59. Оффшорный банковский бизнес
60. Мировой рынок туристических услуг: индикаторы туриндустрии

61. Ценообразование на рынке туристических услуг

62. Понятие и индикаторы инвестиционной безопасности
63. Формы промышленной кооперации: сущность, признаки, особенности, преимущества. Толлинг, локализация.
64. Классификации промышленной кооперации по признакам ЮНИДО, ЮНКТАД.
65. Понятие лизинга: объекты и субъекты лизинговых сделок
66. Проблемы классификации международных лизинговых схем
67. Классификация рисков лизинговых операций

68. Понятие аутсорсинга

69. Мировой рынок аутсорсинга

70. Аутсорсинг в производстве товаров, работ, услуг, НИОКР

71. Факторинг в национальной и мировой экономике в современной экономике
72. Договор франчайзинга 

7. Учебно – методическое и информационное обеспечение дисциплины «Международный бизнес»
Основная литература

1. Богуславский М. М. Международное частное право: учебник / М. М. Богуславский. — 6-е изд., перераб. и доп. — М. : Норма, 2009.- 704 с.

2. Дякин Б.Г. Международный бизнес: Учебник. Том 1. Бакалавриат. - М.: ROSBI, ТЕИС 2009. - 528 с.

3. Дякин Б. Г. Международный бизнес: Том 2. Учебник. Магистратура. - М. ROSBI; ТЕИС, 2010. - 1182 с.

4. Международные экономические отношения: учебник для студентов вузов, обучающихся по экономическим специальностям/В.Е. Рыбалкин и др.; под ред. В.Е. Рыбалкина. - 9-е изд., перераб. и доп. - М.: ЮНИТИ-ДАНА, 2012. 591 с. 

5. Ковалев А.А. Международное экономическое право и правовое регулирование внешнеэкономической деятельности. М.,Научная книга, 2007. 424 с.

Дополнительная литература

· Банковский надзор: Европейский опыт и Российская практика. Под редакцией Микаэла Олсена. В Пособие, подготовленное в рамках проекта «Обучение персонала Банка России. Этап 3». М.: 2005.

· Венская конвенция о договорах международной купли-продажи товаров. Комментарий. -  М.: Юридическая литература, 1994.
· Бирюков  М.М. Европейский союз, Евроконституция и международное право. М., 2012.
· Внешнеэкономическая деятельность. Под ред. Смитиенко Б.М., Поспелова В.К.- М.: Издательский центр «Академия», 2004.

· Грязнова А. Г.; Думная Н. Н.: Макроэкономика: Теория и российская практика /Под ред. А.Г. Грязновой, Н.Н. Думной. М.: 2004. Кнорус. 604 с.

· Глобализация и национальные финансовые системы / Под ред. Дж. А. Хансона, П. Хонохана, Дж. Маджнони. Пер. с англ. — М.: Издательство «Весь Мир», 2005. — 320 с.

· Грюнинг X. ван, Брайович Братанович С. Анализ банковских рисков. Система оценки корпоративного управления и управления финансовым риском / Пер. с англ.; вступ. сл.  д.э.н. К.Р.Тагирбекова – М: Издательство «Весь Мир», 2007. — 304 с. 

· Гриффин Р., Пастей М. Международный бизнес. 4-е изд. / Пер. с англ. Под ред. А. Г. Медведева. —СПб.: Питер, 2006. — 1088 с: ил. — (Серия «Классика МВА»).

· Доклад Рабочей группы по присоединению Российской Федерации к Всемирной торговой организации. Неофициальный перевод с английского. Документ аутентичен только на английском. Рабочая группа по присоединению Российской Федерации. WT/ACC/ RUS/70; WT/MIN(11)/2; 16 ноября 2011 года

· Дирлав Д. Билл Гейтс. 10 секретов ведения бизнеса самого богатого предпринимателя в мире / Дирлав Дез ; [пер. с англ. Н. Тысовской]. - М.: Эксмо, 2012. - 240 с. - (Делай бизнес как...)

· Карро Д., Жюйар П. Международное экономическое право. М.: Международные отношения, 2002г, 608с.

· Кругман П. Кредо либерала/Центр исследований постиндустриального обще​ства; Вступ. статья В.Л. Иноземцева. - М.: Издательство «Европа», 2009. -368 с.

· Кашкин С.Ю. Основы права Европейского союза. М., 2002.

· Лавров С. В. Между прошлым и будущим. Российская дипломатия в меняющемся мире. М.: ОЛМА Медиа Групп, 2011. — 896 с.

· Лященко В.П. Торговля оружием: оборонно-промышленная политика и рынок, деятельность оборонного предприятия, оборонное производство ближайшего будущего / В.П. Лященко. — М.: ЗАО «Издательство «Экономика», 2009. — 350 с.
· Мировая экономика : учебник / под. ред. Б. М. Смитиенко. — М.:, Юрайт-Издат, 2009. — 581 с. — (Университеты России).

· Мировая экономика и международный бизнес : учебник / кол. авторов ; под общ. ред. д-ра экон. наук, проф. В.В. Полякова и д-ра экон. наук, проф. Р.К. Щенина. — 5-е изд., стер. — М.: КНОРУС, 2008. — 688 с.

· Международные экономические отношения. Международный бизнес: учебник. Ростов-н/Д: Феникс, 2009.

· Владимир Путин: «Нам нужна новая экономика» (Место России в глобальном разделении труда) Ведомости, 30 января 2012г.

·  «О мерах по реализации внешнеполитического курса Российской Федерации». Указ Президента РФ В.В.Путина от 7 мая 2012.// Указ №605 (в графическом формате)// www.kremlin.ru
· Принципы международных коммерческих договоров. — М.: Междунар. отношения, 2003. — 288 с. 

· Питерс Т. В поисках совершенства: Уроки самых успешных компаний Америки / Том Питерс, Роберт Уотерман-мл.; Пер. с англ. — 2-е изд. — М.: Альпина Паблишерз, 2011. — 527 с.

· Смитиенко Б.М. Ковальчук А.К. Современная международная торговая система и Россия. – М.: ИНФРА – М, 2004. – 175с.
· Смитиенко Б.М., Кузнецова Т.А. Противоречия глобализации мировой экономики. Современный антиглобализм и альтерглобализм: Монография – М.: МГПУ, 2005.-132с. 
· Экономика США: Учебник для вузов / Под ред. В. Б. Супяна. — СПб.:  Питер, 2003. — 651 с: ил. (Серия «Учебник для вузов»).
· Федеральный закон от 13 октября 1995 г. N 157-ФЗ "О государственном регулировании внешнеторговой деятельности" (с последующими изменениями и дополнениями)

· Федеральный закон от 14 апреля 1998 г. N 63-ФЗ "О мерах по защите экономических интересов Российской Федерации при осуществлении внешней торговли товарами" (с изм. и доп.)

· Шеленкова Н.Б. Европейская интеграция: политика и право. М., 2003.

· Шемятенков  В.Г. Европейская  интеграция. Учебное  пособие. М., 2003.

· Шумилов В.М. Международное экономическое право: учебник – 5-е издание. – М.: Юрайт, 2011

· Шумилов В.М. Международное финансовое право: учебник – 2-е издание. – М.: Международные отношения, 2011

· Шумилов В.М. Всемирная торговая организация: право и система: учебное пособие – М.: Проспект, 2006

· Шумилов В.М. Международное экономическое право в эпоху глобализации: монография. – М.: Международные отношения, 2003

· Шумилов В.М.  Правовая  система   США,  М., 2-ое издание,  2006

· Шумилов О.В. Международное трудовое и миграционное право СНГ, М., 2007
· Шумилов Ю.В. Эволюция международного финансового права в свете глобального финансово-экономического кризиса 2008-2010 гг., диссертация на соискание степени кандидата юридических наук, М., 2010

Литература по истории международного бизнеса для самостоятельной работы
· Акаев Аскар. Геополитика и экономические циклы. Теория Кондратьева и вызовы ХХI века.// Международные отношения. 2008, №10.

· Асосков А.В. Правовые формы участия юридических лиц в международном коммерческом обороте, М., 2003 

· Вельяминов Г.М. Международное экономическое право и процесс, М., 2004 

· Евтеева М.С. Международные двусторонние инвестиционные соглашения, М., 2002  

· Зикунова И. Механизм делового цикла: шоки предложения и спроса.//Проблемы теории и практики управления.2009, № 6

· Зенкин И.В. Международное экономическое право, М., 2006

· Крупко С.И. Инвестиционные споры  между государством и иностранным инвестором, М., 2002

· Кудашкин В.В. Экспорт продукции военного назначения. Правовое регулирование, М.,  2000 

· Лабин Д.К. Международное право по защите и поощрению иностранных инвестиций, М., 2008 

· Лисица В.Н.  Международные инвестиционные  соглашения,  Новосибирск, 2004 

· Муранов А.И.  Международный договор и взаимность как основания приведения в исполнение в России иностранных судебных решений, М., 2003 

· Петрова Г.В. Международное финансовое право, М., 2009

· Право Европейского Союза,  п/р С.Ю. Кашкина, М.,  2010 

· Розенберг М.Г.  Международный договор и  иностранное право, М., 1998   

· Смбатян А.С. Международные торговые споры в ГАТТ/ВТО: избранные решения (1952-2005 гг.), М., 2006 

· Сосна С.А. Концессионные соглашения: теория и практика, М., 2002 

· Управление активами: мировой опыт — ориентиры для России. Русско-английский словарь - справочник. Практическое пособие. Свыше 3000 понятий. Малый проект. Энциклопедия рынка. Часть I. Отв. ред. - академик Отделения экономики АГН Дякин Б.Г. - М.: ROSBI, 1996, 458 с.

· Федоров В.П. Западная экономика: бессистемность вместо циклов.// Современная Европа, 2009. № 2.

· Фархутдинов И.З. Международное инвестиционное право и процесс, М., 2010 

· Фархутдинов И.З., Трапезников В.А. Инвестиционное право, М., 2006 

· Халипов, С. В. Таможенное право: учебник — 5-е изд., перераб. и доп. — М. : Юрайт, 2011
· Шепенко Р.Ф. Антидемпинговый  процесс, М., 2002 

Литература на иностранных языках
Buckley R.P. The International Financial System: Policy and Regulation,  Kluwer Law International, 2009 

Davies H., Green D. Global Financial Regulation, Polity, 2008 

Giovanoli, M. International Monetary Law: Issues for the New Millennium, Oxford University Press, 2000

Jackson J., Davey W.J. The Future of International Economic Law, Oxford University Press, 2008 

Joseph J. Norton.  International  Financial  Law,  an  increasingly important  component of  International  Economic  Law – Michigan Journal  of  International Law,  Winter 1999

Isaac G. Droit communautaire  general, Paris, 1996

Lowenfeld A.F. International Economic Law, Oxford University Press, 2008 

Newcombe A., Paradell L. Law and Practice of Investment Treaties: Standards of Treatment, Kluwer Law International, 2009

Опришко В.Ф.  Мiжнародне економичне право, Киiв, 2003

Peter  Naray.   Russia  and  the  World  Trade  Organisation,  N.Y.,  2001

Petersmann E.-U. The GATT/WTO  Dispute Settlement System: International Law, International Organizations and Dispute  Settlement, Hague-Boston-London, 1997

Piet Eeckhout. External Relations of the European Union. Legal and Costitutional Foundations, Oxford University Press, UK, 2004

R. Schaffer, B. Earle, F. Agusti. International Business Law and its Environment, 5 ed., International Thomson Publishing, 2002   

Rudolf Dolzer, Christoph Schreuer. Principles of International Investment Law, Oxford University Press, UK, 2008

Seidl-Hohenveldern I. International Economic Law,  Dodrecht\Boston\London, 1989

Sornaraja  M. The  International Law of Foreign Investment , London , 1994 

The Future of International Economic Law, ed. By William J. Davey, John Jackson, Oxford University Press, 2008

Wilkinson B. The free trade agreement between Canada and United States – «Economic  Integration in Europe and North America», UN, N.Y.-Geneva, 1995
World Investment Report 2008.Transnational Corporations,

and the Infrastructure Challenge.—N.Y. and Geneva, UNCTAD, 2008. —

www.unctad .org.

World Investment Report 2007.Transnational Corporations, Extractive Industries and Development.—N.Y. and Geneva, UNCTAD,

2007.www.unctad.org.

World Investment Report 2006- N.Y. and Geneva: UNCTAD, 2006. FDI

from Developing and Transition Economies: Implications for Development and the

Infrastructure Challenge.—N.Y. and Geneva, UNCTAD, 2008. — www.unctad
.org.

World Investment Report 2005- N.Y. and Geneva: UNCTAD, 2005.

Transnational Corporations and the Internationalization of R&D. www.unctad.org.
Нормативные акты

· Внутренние нормативные акты России, касающиеся внешнеэкономических связей и международных экономических отношений
· Внутренние нормативные акты зарубежных государств, касающиеся внешнеэкономических связей и международных экономических отношений
· Международные договоры, касающиеся международных экономических отношений
· Международные договоры, составляющие пакет соглашений ВТО  
Бюллетени, журналы

· Бюллетень международных договоров

· Московский журнал международного права

· Международное публичное и частное право  

· Государство и право

· Право и политика

· Евразийский юридический журнал

· Российский внешнеэкономический вестник

Программное обеспечение 

Word for Windows – 95/97/2003/2007, 2008; Linux / Unix, Power Point
Интернет ресурсы
· http://www.pravo.gov.ru/ (Официальный интернет-портал правовой информации)

· www.customs.ru (Федеральная таможенная служба)

· http://www.tsouz.ru (Евразийская экономическая комиссия)

· http://www.un.org -  ООН  

· http://www.unsystem.org -  ООН  

· http://www.latinworld.com/government - ОАГ

· http://www.i-trade.com/dir05 - НАФТА

· http://www.sice.oas  org/trade/nafta/naftatce.htm - НАФТА
· http://www.un.org/overview/organs/sc.html - СБ ООН 

· http://www.ilo.org - МОТ

· http://www.europa.eu.int - Европейский Союз (официальный сайт)

· http://www.euro.eu.int - евро

· http://www.eurounion.org.ru - Европейский  Союз

· http://www.i-card.ru/~vs/es.htm - институты и право ЕС

· http://www.eubasics.allmansland.com - региональное представительство ЕС

· http://www.eur.ru - Представительство Европейской  Комиссии в  России 

· http://www.adi.uam.es/docencia/tex_der/constm.htm -  конституции стран  мира

· http://www.lcweb.loc.gov - Библиотека Конгресса  США
· Министерство финансов: www.minfin.ru
· Федеральная комиссия по Рынку ценных бумаг: www.fedcom.ru
· Межбанковская фондовая биржа: www.mse.ru
· Банк Росси (ЦБ): www.cbr.ru
· Московская Межбанковская валютная биржа: www.micex.ru
· www.gaap.ru Проект, предоставляющий материалы по теории и практике финансового и управленческого учета, международным и национальным стандартам

· www.consultant.ru Справочная правовая система «Консультант Плюс»

8. Материально-техническое обеспечение дисциплины «Международный бизнес»

Для проведения занятий по дисциплине «Международный бизнес» необходимо наличие в аудитории  проектора для чтения лекций с презентациями и другими демонстрационными материалами: статистические таблицы, диаграммы, рисунки, графики. 

Программное обеспечение:Word for Windows – 95/97/2003/2007, 2008; Linux / Unix, Power Point
	№

П./п.
	Наименование оборудованных учебных кабинетов, лабораторий
	Перечень оборудования

и технических средств обучения

	1.
	Аудитория № 327
	Компьютер с программами для демонстрации слайдов, файлов, фильмов в Windows и Power Point, мультимедийный проектор, экран, доска

	2. 
	Аудитория № 468
	Компьютер с программами для демонстрации слайдов, файлов, фильмов в Windows и Power Point, мультимедийный проектор, экран, доска

	3. 
	Аудитория № 300
	Компьютер с программами для демонстрации слайдов, файлов, фильмов в Windows и Power Point, мультимедийный проектор, экран, доска


9. Методические рекомендации по изучению дисциплины и  самостоятельной работе
Методические рекомендации по изучению дисциплины. Рассматриваемая дисциплина изучается на протяжении одного семестра и завершается экзаменом. Основными видами учебных занятий являются лекции и семинарские занятия, индивидуальные консультации. В ходе лекций рассматриваются основные понятия тем, связанные с ними теоретические и  практические проблемы. Даются рекомендации для самостоятельной работы и подготовки к семинарам.

В ходе семинарских занятий углубляются и закрепляются знания обучающихся по основным вопросам, рассмотренных на лекциях, развиваются навыки ведения публичных дискуссий, умения аргументировать и защищать выдвигаемые в них положения, анализировать судебную и арбитражную практику в области международного бизнеса .

При подготовке к семинарским занятиям каждый обучающийся должен:

-изучить рекомендованную литературу;

-изучить и законспектировать первоисточники по теме;

-подготовить ответы на все вопросы семинара.

По согласованию с преподавателем обучающийся может подготовить реферат, доклад или сообщение по теме семинара. В процессе подготовки к семинару обучающиеся могут и обязаны воспользоваться консультацией преподавателя.

Научно-исследовательская работа магистрантов по проблемам, связанным с проблематикой международного бизнеса согласуется в ходе индивидуальных консультаций с преподавателем, ведущим курс.

Методические рекомендации по организации самостоятельной работы. Методологическая особенность учебной дисциплины «международный бихнес» состоит в том, что предметом международных экономических  отношений являются сложные и неоднозначные правовые режимы товарооборота, защиты рынка, использование тарифных и нетарифных мер регулирования внешней торговли, импорта/экспорта, контроля за мировыми ценами на товарных рынках, регулирования товаропотоков, транспортировки товаров и т.п.

В рамках учебной дисциплины «международный бизнес» изучаются концепция и понятие международного бизнеса в контексте международного экономического права (МЭП), его предмет и особенности, Изучается также концепция нового глобального международного экономического порядка, источники международного МЭП, соотношение договорных и обычных норм в МЭП, отраслевые (специальные) принципы МЭП, их состав и содержание и применение в международном бизнесе.

В процессе самостоятельного изучения этой дисциплины магистранты должны четко представлять себе, что современное мировое хозяйство основано на принципах рыночной экономики. Международный бизнес, следовательно, рассчитан на взаимодействие субъектов между собой рыночного типа. Кроме того, потребности современного государства невозможно удовлетворить без межгосударственного взаимодействия.

Вопросы, не рассмотренные на лекциях и семинарских занятиях, должны быть изучены в ходе самостоятельной работы. Контроль самостоятельной работы студентов над учебной программой курса осуществляется в ходе семинаров методом устного опроса или путем тестирования. В ходе самостоятельной работы каждый обучающийся обязан изучить основную и по возможности дополнительную литературу по изучаемой теме, дополнить конспекты недостающим материалом. Студент должен готовиться к предстоящему практическому занятию по всем, обозначенным в УМК вопросам. Невыясненные вопросы в ходе самостоятельной работы следует выписать и впоследствии уяснить их на семинарских занятиях или индивидуальных консультациях с ведущим преподавателем.
Проводимые аудиторные семинарские занятия позволяют слушателям закрепить сущность теоретических положений, совершенствовать навыки расчетов и самостоятельно выполнять тестовые задания, заполнение таблиц, построение графических зависимостей.

Для развития творческих способностей студентов на семинарах основные положения дисциплины должны рассматриваться и обсуждаться с позиций интересов современного бизнеса. Для этого должны использоваться новейшие официальные материалы, а также материалы интересных статей и новых публикаций по проблемам мировой экономики и международных экономических отношений, обсуждаться возможные спорные точки зрения, практический опыт в бизнесе.

Формированию творческого начала способствует выполнение каждым слушателем самостоятельной работы по тематике, отражающей стержневые вопросы программы дисциплины. Самостоятельная работа предполагает выполнение на выбор чего-либо одного. Это — реферат, эссе (разбор, комментарии и рецензия статьи, либо избранной главы монографии), научное сообщение на семинаре, перевод иностранной статьи. Основное требование — новизна оригинала работы. Это означает, что может быть использован материал (например, журнальные статьи), опубликованный за последние 12 месяцев. Методические рекомендации по выполнению одного из видов самостоятельной работы слушателя могут быть сведены к следующему.
Вначале необходимо просмотреть свежие публикации, посвященные каким-то аспектам международного бизнеса. Затем отобрать наиболее интересные отечественные или иностранные статьи, оценить их актуальность и возможность использования для анализа и обобщения в рамках приведенного перечня рекомендуемых вопросов. Если подобранный материал не вписывается в этот перечень, то можно проявить инициативу и самостоятельно сформулировать тематическое направление работы. При этом здесь очень важно, чтобы выбранные публикации соответствовали международному бизнесу, предпринимательской деятельности и напрямую были связаны с поиском и разработкой новых идей, механизмов, подходов или решений. После того, как тематика определена, необходимо решить, в какой форме будет выполнена работа (реферат, перевод статьи, эссе или научное сообщение). Таким образом, этапы индивидуальной работы включают:

· определение тематики и согласование ее с преподавателем;

· поиск и подбор литературы (при необходимости корректировка названия темы);

· выполнение и оформление работы;

· сдача и защита основных положений выполненной работы.
Реферат — это примерно 11-12 печатных страниц текста, разбитого по определенным правилам на отдельные организационно-смысловые части. Они включают: титульный лист, введение (0,6-0,8 стр., где кратко формулируется цель, задачи, направленность, особенность исследования и его актуальность). Основная часть (9-10 страниц) разбивается на несколько смысловых параграфов для демонстрации практического применения и влияния отдельных положений исследования на финансово-хозяйственную деятельность организации. Заключение (0,6-1,5 страницы) в краткой аннотированной форме излагает суть работы и ее итоги. Выводы (несколько строк): что нового выявлено автором реферата и что надо делать дальше?

В конце реферата по общепринятым правилам приводится список использованной литературы.
Научное сообщение на семинаре. Его продолжительность 7-10 минут. Сообщение должно быть построено таким образом, чтобы оно проиллюстрировало актуальность темы, соответствие профилю специальности, должно содержать примеры, демонстрирующие практическое применение. Качество доклада оценивается не только по этим показателям, но и по реакции аудитории (наличию или отсутствию вопросов, наглядности, доходчивости изложения, дискуссионности отдельных положений и т.п.).
Эссе — это анализ научного материала, опубликованного в статье, с одновременным его рецензированием. Основные элементы эссе включают краткую формулировку проблемы и ее актуальность, аннотированное содержание работы и методические особенности ее выполнения по отдельным этапам, достоинство и недостатки выполненного исследования, теоретическая либо практическая ценность, возможность использования по специальности. Готовый материал представляется в виде ксерокса оригинала и отпечатанного эссе на бумаге формата А4.
Перевод иностранной статьи. Её объем в оригинале не менее 3,5 страниц журнального текста, из которого исключается объем, занимаемый таблицами и рисунками. Если статья большая, то ее перевод может быть выполнен бригадой из 2-3 человек (из расчета, что на каждого участника придется не менее 3,5 стр.). Выполненная работа должна быть представлена ксероксом оригинала статьи и отпечатанного перевода. Текст перевода оформляется на бумажном листе формата А4. В верхнем правом углу указывается фамилия, и.о. слушателя, строкой ниже — номер группы. По центру следующей строки заглавными буквами печатается «Перевод», строкой ниже фамилия, инициалы автора (авторов статьи), название статьи, название журнала, год, №, стр. После этого дается текст перевода. Срок выполнения и сдачи преподавателю подобной работы — не позднее, чем за 2 недели до начала зачетной сессии. Слушатели, не выполнившие эту работу, к зачету не допускаются.
Программа составлена в соответствии с требованиями ФГОС ВПО, с учетом рекомендаций ООП ВПО по направлению подготовки Направление подготовки 080100 «Экономика», на основе основной образовательной программы «Международная экономика» Дипломатической академии МИД России.

� Доклады практических занятий формируются, в том числе, из перечня вопросов семинаров. 


� Примерный регламент семинарского занятия


№ �
Проводимое мероприятие�
Форма�
Время�
�
1�
Доклад�
Доклад�
15 мин�
�
2�
Обсуждение доклада�
�
40 мин�
�
3�
Ответы на вопросы�
�
10 мин�
�
4�
Решение ситуационных задач, кейсов�
�
25 мин �
�
�
Итого�
�
90 мин (2 часа) �
�



� Темы самостоятельной работы изучаются факультативно, в том числе, могут обсуждаться и на семинарский занятиях 
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