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�Предисловие.

Анализ особенностей современного этапа и перспектив экономического развития стран СНГ в контексте новой политической ситуации привлекает все большее внимание экономической науки и хозяйственной практики. 

Новизна международных экономических и геополитических процессов еще не до конца осознана и освоена. Развернувшиеся процессы обладают силой объективного закона. События последних лет в ряде Восточноевропейских стран показали, что игнорирование экономических законов, общемировых тенденций, может привести к системному экономическому кризису, отрыву политики от экономики, потере территориальной целостности, национальной независимости, распаду государства. Экономическая и социальная стагнация, их влияние на процесс воспроизводства явиляются определяющими в развитии кризисных явлений, тогда как политические реалии могут быть изменены даже без формальных политических перемен.

Поэтому совершенствование и развитие инвестиционного комплекса имеет наиважнейшее значение. От эффективности его функционирования зависит состояние национальных производительных сил, что предопределяет место страны в современном мировом хозяйстве. От правильной организации этого процесса зависит производственный потенциал государства, его способность стабилизировать, а затем обеспечить рост эффективности общественного производства. Основополагающим в воспроизводстве основных фондов является инвестиционный механизм, который мы определяем как совокупность национальных политических, экономических, правовых и организационных форм и методов, в рамках которых осуществляется планомерное воспроизводство субъектами бизнеса национальных производительных сил.�

Учитывая масштабность и слабую разработанность проблемы, автор не стремился к всестороннему ее охвату. Цель работы заключалась, во - первых, в рассмотрении в постановочном плане ключевых аспектов проблемы, исследование которых помогло бы раскрыть ее значимость для практической реализации стратегии хозяйственного сотрудничества СНГ в инвестиционной деятельности; во вторых, в методологической проработке отдельных факторов инвестиционного механизма, решение которых обусловлено содержанием основных тенденций современных международных экономических отношений. 

Мы исследуем инвестиционный механизм государств СНГ, будучи уверенными, что в составляющих его факторах: рациональном соотношении экономики и политики, в обоснованном формировании системы международного разделения труда, прямых связях, различных формах трансферта капитала в современном мировом хозяйстве заложен потенциал увеличения объемов производства продукции и ее реализации на мировом рынке. Практически, не привлекая дополнительных материальных, трудовых и финансовых ресурсов, а лишь учитывая объективные законы, экономический эффект международной специализации и кооперирования производства, и обеспечив развитие в рамках СНГ международных систем производства и управления, можно получить существенный экономический эффект, ибо “одно из фундаментальных правил для растущих компаний гласит, что следует избегать излишних расходов, для чего лучше заказывать продукцию на стороне...�”. Может ли быть такой “кооперационной стороной” производственный комплекс государств СНГ. Мы считаем, что может, должен и обязан. Такая позиция совпадает и с мнением наиболее компетентных исследователей этой проблемы�. В пользу создания общего экономического пространства в Содружестве действует целый ряд факторов:

традиционный, наработанный десятилетиями высокий уровень производственной кооперации: в конце 80-х годов в межреспубликанских союзных потоках РСФСР (нынешняя Россия) реализовала почти в два раза больше своей продукции, чем в торговле с зарубежными странами, а другие бывшие советские республики - примерно в 7 раз больше;

создававшееся десятилетиями единое технологическое пространство, единые стандарты, привязка национальных перерабатывающих мощностей к определенным видам сырья и полуфабрикатов;

жизненно важная потребность республик с помощью сохранения взаимных поставок поддержать занятость, а также само существование собственной промышленности, продукция которой, за исключением дешевого природного сырья, пока неконкурентоспособна на мировом рынке;

необходимость инвестиционного сотрудничества в освоении природных ресурсов и их переработке, совместной эксплуатации важных объектов, особенно инфраструктуры;

преимущества скоординированной стратегии осуществления конверсии оборонной промышленности;

невозможность при “прозрачности” границ, полного экономического обособления, весомые материальные потери из - за незаконного импорта и реэкспорта, отсутствия скоординированной финансовой политики, затруднений во взаимных расчетах;

нереальность в ближайшие годыактивного притока зарубежного финансово - промышленного капитала ввиду нестабильности ситуации в странах СНГ и высокой степени коммерческого риска. 

Нет оснований полагать, что СНГ останется в стороне от общемировой практики, демонстрирующей преимущества масштабного экономического пространства для развития производительных сил. По мере развития процессов обновления экономических систем государств СНГ на принципах рыночного хозяйства все более становится очевидным, что из - за теоретической неразработанности проблем соотношения экономики и политики, важнейших экономико - правовых проблем международного разделения труда оказываются неработающими экономические законы о собственности, конкуренции, международном субъекте предпринимательства, что безусловно сказывается на инвестиционном механизме.

Создание качественно новых субъектов бизнеса на принципах транснационализации производства должно базироваться на признании равноправия различных форм собственности на средства производства и результатов труда. В мировой практике эти формирования создаются и развиваются на постоянно совершенствующихся формах собственности и хозяйствования, обеспечивающих инициативу, предприимчивость, результативность работников и производства. Как свидетельствуют статистические данные, в России и других государствах СНГ в основном сформировался производственный комплекс отраслей на базе различных форм собственности, в том числе с иностранным участием.

Таблица 1.

Структура производства по формам собственности ( %)



Отрасль�Форма собственности���государст-венная�муници-пальная�частная�смешанная без иностранного 

участия�смешанная с иностранным 

участием��Электроэнергетика�10,30�3,40�7,00�79,30�0,00��Топливная промышленность�3,90�0,00�2,20�89,30�4,60��Черная металлургия�0,30�0,00�10,70�87,30�1,70��Цветная металлургия�5,60�0,00�15,60�77,30�1,50��Химия и нефтехимия�10,00�0,30�19,90�65,40�4,40��Машиностроение и металлообработка�18,44�0,74�20,54�57,74�2,54��Лесная, деревообрабатывающая и целлюлозно-бумажная промышленность�9,54�0,94�31,04�53,54�4,94��Производство стройматериалов�12,00�7,00�35,00�44,70�1,30��Легкая промышленность�7,32�1,22�46,72�40,62�4,12��Пищевая промышленность�8,80�1,10�37,80�46,90�5,40��Источник: Госкомстат РФ.



Значимость реструктуризации собственности для кардинального реформирования экономики и необходимость широкого участия государства в ее проведении делает этот процесс особой сферой государственного регулирования, в том числе определения пропорций накопления и потребления в условиях межгосударственного производственного процесса.

В числе важнейших направлений реализация хозяйственной функции собственности на уровне национальной экономики является поддержание динамизма и эффективности производственной структуры, что составляет объективную основу динамики инвестиционного механизма. Заинтересованность собственника в получении максимума отдачи от принадлежащих ему факторов порождает его активное отношение к производству, что обусловливает непрерывное перемещение ресурсов в экономике, их перераспределение в области, имеющие наивысшую общественную приоритетность, соответственно, - наивысшую доходность ресурсов для собственника. Этот процесс выступает механизмом обеспечения опережающего развития отраслей инвестиционного комплекса, наиболее эффективных в организационно - техническом отношении и плане общественной значимости.

Включение новых субъектов мирового Сообщества - государств СНГ в современное мировое хозяйство, по нашему мнению, невозможно без создания конкурентоспособной экономики, действенного инвестиционного механизма СНГ. Основными факторами, влияющими на его эффективность, являются:

соотношение экономики и политики и ее влияние на воспроизводственный процесс национальных  производственных сил;

особенности международного разделения труда в СНГ в современных условиях;

содержание прямых связей - основного принципа осуществления внешнеэкономических сделок, регулирующих кооперацию и специализацию субъектов хозяйственной деятельности государств СНГ;

иностранные инвестиции как форма трансферта капитала в международных экономических отношениях.

Фундаментальных исследований по проблемам соотношения экономики и политики, международного разделения труда в рамках СНГ, содержанию прямых связей в современном инвестиционном процессе ни в отечественной, ни в зарубежной научной литературе не проводилось. Об интересе к этой теме свидетельствует появление нескольких статей, посвященных ее отдельным аспектам. Однако, до настоящего времени данная проблема не ставилась в том виде, в каком она сформулирована автором настоящей работы. Более того, в отечественной литературе почти не встречается обобщенных работ по проблеме участия государств СНГ в международном разделении труда в целом. Это объясняется особым положением категории МРТ, лежащей на стыке политики и экономики.

В представленной работе предпринята попытка обобщить практику функционирования инвестиционного механизма в СНГ, опыт разработки мероприятий инвестиционного характера, направленных на ликвидацию узких мест и диспропорций в инвестиционной политике субъектов бизнеса в условиях, определяемых международной кооперацией производства, что может иметь практическое значение. 

Выделив проблему инвестиционного механизма в современных международных экономических отношениях как самостоятельную, автор рассмотрел его содержание, структуру, характеристики, методы измерения. Такой системный подход открывает новое понимание процессов планирования, управления инвестиционным механизмом воспроизводства в современных международных экономических отношениях как на макроуровне, так и на уровне основного звена.

Выводы настоящей работы имеют определенную ценность для подготовки методических материалов по оценке инвестиционных проектов, реализуемых предприятиями различных организационных форм управления в производстве, разработке региональных и отраслевых комплексных программ социально - экономического развития на основе крупных инвестиционных проектов.

Ряд вопросов лишь поставлен и разобран в более или менее общем виде. Методические положения, изложенные в работе, получили практическую апробацию при консультировании в 1993-1997 годах автором боле 50 предприятий, фирм и компаний разных стран по вопросам участия в инвестиционных программах, организации бизнеса, деятельности филиалов и представительств, совершенствования структуры управления деятельностью на территории СНГ. Вместе с тем автор надеется, что изложенные теоретические и методологические положения, рекомендации практического характера вызовут интерес у специалистов предприятий, органов государственной власти и управления, научных работников. 

Автор выражает благодарность  Международному центру экономики и права в рамках исследовательских программ которого были разработаны и апробированы основные параметры программы определения экономической эффективности иностранных инвестиций и финансирование этого издания.  

�ГЛАВА 1: ПРОБЛЕМЫ МЕЖДУНАРОДНОГО ХОЗЯЙСТВЕННОГО СОТРУДНИЧЕСТВА СНГ В ИНВЕСТИЦИОННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ.



1.1.Экономический и социальный кризис политики дезинтеграции СНГ и ее влияние на инвестиционный процесс.



Анализируя ситуацию с затянувшейся деградацией экономики государств СНГ за период обретения государственной независимости и реформ, в экономической науке однозначно высказывается в качестве основной причины инвестиционный кризис. Создаваемый рыночный механизм экономики, как регулятор экономических процессов в государствах СНГ призван обеспечить накопление и эффективное использование капитала на принципах расширенного производства. Если проводить сравнение макроэкономических показателей за этот период, вложения в основной капитал из года в год показывают самые высокие темпы спада. Так в России, например, если объем ВВП сократился на 39 процентов в сравнении с уровнем 1991 года, промышленного и сельскохозяйственного производства - на 49 и 35, то объем капиталовложений упал за пятилетие на 71 процент.�



Таблица 2.

Динамика инвестиций в основной капитал в % 

к соответствующему периоду предыдущего года�



Инвестиции       в основной  капитал�1991�1992�1993�1994�1995�1996��всего 

в т. ч. по объектам:�85�60�88�74�87�86��производственного назначения�82�56�81�67�83�84��непроизводственного назначения�91�69�101�89�93�89��Источник: Госкомстат РФ.



Особенно показателен в этом отношении последний финансовый год: общий объем инвестиций сократился в 1996 году по сравнению с 1995 г., по оценкам специалистов, на 18 процентов.

К основным причинам кризисного развития инвестиционного комплекса в СНГ, на наш взгляд, следует отнести прежде всего осуществление политики дезинтеграции, основу которых составили политические факторы.Экономика советского периода представляла собой единый народнохозяйственный комплекс, в котором каждая из республик занимала определенное место, внося свой вклад и получая выгоды от участия в общесоюзном разделении труда, аккумулировании финансовых ресурсов для капитальных вложений. Как единый народнохозяйственный комплекс, она имела множество признаков и характеристик, присущих интеграционному содружеству, хотя они отличались от аналогичных интеграционных объединений, примеру ЕС. Если исходить из содержания и конечных целей интеграционного движения, то в таком случае образование единого экономического и политического пространства, а фактически возникновение многонационального государства, выступает в качестве его итогового рубежа. В анализе интеграционных процессов социалистического периода признавалось, что “интеграция экономики объективно ведет к интернациональному хозяйственному единству стран, расширяя их производственные возможности, но одновременно требуя согласования собственных решений с решениями других”, а также то что “международная экономическая интеграция вызвана к жизни реальными потребностями экономического и научно - технического прогресса”.� На наш взгляд, есть немало оснований полагать, что экономика СССР не только относилась к экономике интеграционного типа, но в ней была достигнута и наивысшая степень интегрированности хозяйства. Достаточно указать на следующий факт. В СССР на межреспубликанский оборот в 1990 году направлялось порядка 20 процентов ВНП, а в странах ЕС - лишь 14 процентов. Экономическая взаимозависимость бывших союзных республик также велика, как и взаимозависимость регионов внутри любой современной индустриально развитой страны. Размещение производственных мощностей и структура межреспубликанского разделения труда сформировалась на плановой основе единого экономического пространства. По данным статистики за 1989 год (год, предшествующий началу центробежных тенденций) десять из пятнадцати союзных республик от 19,8 до 24,4 процента своего внутреннего потребления покрывали за счет импорта из других республик и лишь 3 -6 процентов импорта из-за пределов СССР, девять республик вывозили в другие регионы страны от 19,7 до 25,4 процента всей своей продукции и только от 2 до 3 процентов экспортировали за пределы СССР. Даже после шестилетнего периода проведения активной политики дезинтеграции большинством стран СНГ уровень взаимозависимости остается сегодня в 5- 6 раз выше того, какой был у шести западноевропейских стран (за исключением Бельгии, Люксембурга и Нидерландов), когда они приступали к созданию совместного рынка, о чем свидетельствуют расчеты доли экспорта в страны данной зоны в ВВП и импорта из данной зоны (см. таблица 3).

Кризисное развитие экономик СНГ предопределяет доминирование тенденций к замкнутости, стремление опереться на протекционистские механизмы, закрывающие свой рынок и своих производителей, получить максимум выгоды от своей промышленной или сельскохозяйственной специализации, самостоятельно прорваться на мировые рынки. Нарушение кооперационных связей и спад производства обуславливают дефицит ресурсов для формирования производственных фондов накопления и низкий спрос на продукцию инвестиционного назначения.

Таблица 3.

Доля экспорта в страны данной зоны в ВВП и импорта из данной зоны в видимом потреблении (в процентах)�



Союзные республики�1989 г.�Европейское Сообщество�1958 г.1�1989 г.���Экспорт2�Импорт3��Экспорт2�Импорт3�Экспорт2�Импорт3��РСФСР�7,3�7,7�Испания�-�-�7,7�9,9��Украина�12, 5�12,9�Италия�2,3�2,3�9,2�10,0��Казахстан�9,9�15,9�Англия�2,2�2,5�9,2�11,7��Узбекистан�15,3�20,1�Франция�2,2�2,3�12,0�13,6��Кыргызстан�17,6�20,8�Дания�10,6�8,3�13,8�13,8��Азербайджан�25,4�15,6�Германия�4,3�3,7�15,7�12,8��Туркменистан�19,7�21,2�Греция�-�-�9,1�17,1��Литва�20,3�21,3�Португалия�-�-�28,0�26,8��Беларусь�23,5�19,3�Нидерланды�15,6�17,3�39,0�30,4��Таджикистан�18,3�24,4�Ирландия�26,4�24,0�45,6�38.8��Грузия�23,6�19,8�Бельгия-������Латвия�23,2�20,2�Люксембург�22,9�15,1�46,3�43,9��Молдова�23,1�22,0�������Эстония�22,5�23,8�������Армения�25,4�24,3�������Средняя взвешенная�11,6�12,1�������В т. ч. без России�18,9�19,0�������Примечание: 1.Торговля со странами первоначальной шестерки; 2. Процентное соотношение стоимости экспорта в страны данной зоны к ВВП; 3. Процентное соотношение стоимости импорта из стран данной зоны по видимому потреблению. Рассчитано по данным Института мировой экономики и международных отношений РАН.



Промышленная динамика во всех без исключения странах Содружества за последние три года характеризовалась сохранением устойчивой тенденции к спаду производства и в результате дальнейшего сближения уровня внутренних и мировых цен, ужесточения финансово - кредитной политики и сокращения инвестиций.



Таблица 4

Динамика физического объема промышленного производства в 1994 - 1996 г.

(в % к предыдущему году)



�1994 г.�1995 г.�1996 г.��Промышленность, всего�79,1�96,7�95��Электроэнергетика�91,2�96,8�99��Топливная промышленность�89,0�98,0�97��Черная металлургия�82,6�108,7�96��Цветная металлургия�90,9�102,1�94��Химическая и нефтехимическая�71,1�107,7�88��Машиностроение и металлообработка�61,9�90,1�88��Лесная, деревообрабатывающая и целлюлозно - бумажная промышленность�68,8�93,1�79��Промышленность строительных материалов�71,1�91,8�75��Легкая промышленность�78�69,3�72��Пищевая промышленность�78,1�91,3�91��Источник: рассчитано по материалам института экономических проблем переходного периода.



Падение объемов производства обусловлено, по нашему мнению, в первую очередь обвалом инвестиционного процесса, определившем крайне острую ситуацию с состоянием основного капитала. По опубликованным экспертным оценкам, например в России, износ активной части основных производственных фондов составляет 60 процентов. Более чем на 60 процентов изношено свыше половины оборудования в нефтедобывающей промышленности, более трети в газовой. В электроэнергетике почти треть оборудования электростанций, включенных в Единую энергосистему, выработала свой ресурс, находится в резерве и требует реконструкции. На долю этого оборудования приходится 36 млн. кВт из общей установленной мощности  в 120 млн. кВт. К 2000 году в резерве может оказаться оборудование мощностью 70 млн. кВт. Кроме того, не обеспечивается необходимый ежегодный прирост в 1,5 % электрической мощности.� Большая часть магистральный нефтепроводов и свыше трети газопроводов эксплуатируется от 20 до 30 и более, физический износ которых предопределяют регулярность аварий магистральных систем и значительные экологические катастрофы. Наиболее четко эта тенденция проявляется в экономике России, о чем свидетельствуют основные показатели базовых отраслей экономики за 1996 год, в первую очередь такие как рентабельность, коэффициент обновления основных фондов, коэффициент выбытия основных фондов, объем инвестиций в основной капитал.



Таблица 5.

Воспроизводство основных фондов: экономические показатели отраслей



Р

а

н

г�Отрасль�Рента-бель-ность,

 % в год�Производительность труда, млн. руб. на чел в год�Балансовая прибыли, млн. руб. на чел. в год�Объем инвестиций в основной капитал, млн. руб. на чел. в год�Коэффи-циент обновления основных фондов, %�Коэффи-циент выбытия основных фондов, %���Нефтедобывающая промышленность�16,19�191,88�26,42�62,15�3,30�1,50���Электроэнергетика�14,72�231,28�29,48�33,07�1,30�0,40���Нефтеперерабатывающая промышленность�10,97�345,32�33,97�33,10�1,00�1,00���Топливная промышленность*�9,86�169,39�15,04�47,63�2,80�1,70���Цветная металлургия�8,48�109,11�8,41�10,57�1,20�2,20���Пищевая промышленность�7,30�91,29�6,15�7,80�2,80�2,80���Машиностроение и металлообработка�7,18�33,42�2,19�2,18�0,70�1,30���Газовая промышленность�4,85�299,26�13,69�97,63�2,70�0,50���Производство стройматериалов�4,11�58,43�2,28�3,83�0,90�2,40���Черная металлургия�1,19�203,36�2,39�9,54�2,25�1,20���Химическая и нефтехимическая промышленность�0,78�69,16�0,53�9,60�0,90�2,00���Легкая промышленность�-1,46�22,13�-0,32�0,83�0,80�1,90���Лесная, деревообрабатывающая и целлюлозно-бумажная промышленность�-8,53�40,43�-3,7�3,42�0,80�3,30��* В целом по нефтедобывающей, нефтеперерабатывающей и газовой отраслям.

Источник: Госкомстат России.



Основной фактор углубляющегося экономического кризиса. значительно ухудшил финансовое положение предприятий. Доля убыточных предприятий в промышленности возросла с 30 процентов до 40 процентов, причем в фондообразующих отраслях она значительно выше�.





Таблица 6

Платежеспособность отраслей



Р

а

н

г�Отрасль�Просроченная дебиторская задолженность, руб./руб. готовой продукции*�Просроченная кредиторская задолженность, руб./руб. готовой продукции*�Превышение кредиторской задолженности над дебиторской, %�Убыточных предприятий, 

% к общему числу

�������январь 1996 г.�январь 1997 г.���Электроэнергетика�0,40�0,39�-2,55�16,00�19,00���Газовая промышленность�0,84�0,84�-0,29�8,70�17,00���Нефтеперерабатывающая промышленность�0,14�0,15�5,99�7,70�20,00���Топливная промышленность (всего)**�0,25�0,41�62,23�32,00�37,00���Черная металлургия�0,07�0,12�67,43�14,00�36,00���Производство стройматериалов�0,13�0,24�91,69�30,00�41,00���Химия и нефтехимия�0,13�0,26�101,71�21,00�37,00���Пищевая промышленность�0,04�0,08�104,13�24,00�36,00���Нефтедобывающая промышленность�0,15�0,35�128,10�25,00�20,00���Цветная металлургия�0,12�0,30�161,60�36,00�42,00���Лесная, деревооб-рабатывающая и целлюлозно-бумажная промышленность�0,14�0,39�173,21�33,00�49,00���Машиностроение и металлообработка�0,13�0,36�181,27�21,00�31,00���Легкая промышленность�0,11�0,33�191,30�31,00�45,00��* декабрь 1996 г.

**в целом по нефтедобывающей, нефтеперерабатывающей и газовой отраслям.

Источник: Госкомстат РФ.



Эта тенденция существенно обострила ситуацию с использованием собственных средств предприятий как источника финансирования капитальных вложений, составляющих около 80 процентов от общего объема инвестиций. Сокращение прибыли, как ресурса развития производства, не позволило увеличить направление собственных средств на инвестиции предприятиям всех форм собственности, о чем свидетельствуют данные об инвестициях в основной капитал. Можно согласиться с точкой зрения, что “пока не преодолен платежный кризис в России, нельзя расчитывать на устойчивый рост капитальных вложений �”.

Инвестиционная сфера из-за высокого риска долгосрочных вложений по - прежнему остается малопривлекательной для банковского капитала, отечественных и иностранных инвесторов, а также населения. 



Таблица 7

Инвестиции в основной капитал (в 1996 году, на руб. продукции). 



Р

а�Отрасль�Всего инвестиций�По формам собственности��н

г���государст-венная�муници-пальная�частная�смешанная без иностр. участия�смешанная с иностр. участием���Топливная промышленность�0,281�0,839�0,000�0,151�0,232�0,000���Электроэнергетика�0,143�0,210�0,013�0,036�0,130�0,000���Цветная металлургия�0,097�0,145�0,000�0,024�0,092�0,240���Пищевая промышленность�0,085�0,085�0,059�0,060�0,071�0,220���Лесная, деревообрабатывающая и целлюлозно-бумажная промышленность�0,085�0,078�0,003�0,053�0,061�0,382���Химическая и нефтехимическая промышленность�0,075�0,045�0,014�0,049�0,078�0,046���Производство стройматериалов�0,066�0,050�0,003�0,060�0,062�0,292���Машиностроение и металлообработка�0,065�0,066�0,005�0,033�0,066�0,038���черная металлургия�0,047�0,003�0,000�0,051�0,041�0,005���Легкая промышленность�0,038�0,061�0,025�0,027�0,030�0,109��Рассчитано по данным Госкомстата РФ.



В условиях ухудшающегося финансового положения предприятий и отсутствия у них собственных средств для инвестиций решающим фактором в воспроизводстве основных фондов становятся заемные средства, на использование которых оказывает уровень процентной кредитной ставки, который пока не сопоставим с рентабельностью производства.

Заемные средства из различных источников рынка ссудного капитала также не могли быть активно использованы в производственной сфере из-за низкой кредитоспособности предприятий. Отсутствие же продуманной экономической стратегии в отношении иностранных кредитов создает угрозу национальной экономической безопасности странам СНГ, превращая заемный капитал не в фактор экономического роста, а инструмент экспансии промышленно развитых стран на рынки СНГ и превращения их в сырьевые сегменты мировой экономики. Статистические данные свидетельствуют, что к концу 1997 года задолженность по займам и кредитам (по минимальным расчетам) в Таджикистане превысит объем ВВП вдвое, в Туркмении - в полтора раза, в Киргизии сравняется с годовым объемом ВВП, в Молдавии и Азербайджане достигнет 70 -80 процентов ВВП, в Армении и Грузии - свыше половины, в Казахстане, России, Узбекистане и на Украине - 20 -30 процентов ВВП, Белоруссии -11 процентов. Фактически, приведенные показатели увеличиваются за счет роста задолженности за энергоносители (Украина, Белоруссия, Молдавия и др.) и внеочередных кредитов (Узбекистан, Туркмения, Киргизия и др.). Критический уровень внешнего долга - 40 процентов валового внутреннего продукта превысят семь из 12 государств: Азербайджан, Армения, Грузия, Киргизия, Молдавия, Таджикистан и Туркмения.

Значительное снижение ставок рефинансирования ЦБ стран СНГ (в РФ в течение 1996 года более чем в 2,6 раза) в условиях роста цен в промышленности на готовую продукцию значительно удешевило предоставляемые кредиты. Однако, снижение стоимости заемных ресурсов еще не сказалось на функционировании реального производства, направлении финансовых ресурсов на капитальные вложения.

Несвоевременно и не в полном объеме осуществляется бюджетное финансирование инвестиций. В 1996 году государственные инвестиции в России в целом были профинансированы в размере 11,5 трлн. руб., или 34,4 процентов от общего объема финансирования. При этом, финансирование конкурсных проектов сорвано практически полностью (5,2 %), хотя их доля в расходах на государственные инвестиции составляет менее 9 процентов. Такое положение дестабилизирует рынок капитальных вложений и приводит к потере доверия к государству со стороны частных инвесторов.

Важнейшей особенностью переходного периода для СНГ, оказывающей существенное влияние на инвестиционный процесс, является вывоз капитала. Ежегодно, по мнению академика Л.И. Абалкина из “России в западные страны вывозится от 18 до 24 млрд. долларов, при том, что в 1996 году объем прямых инвестиций в Россию составил чуть более 2 млрд. долларов, а суммарный объем инвестиций за последние 5 лет приблизился к 9 млрд. долларов”�. В 1997 году доля прямого невозврата экспортной выручки в Россию составляет от 14 до 12 процентов. Однако косвенные убытки государства от вывоза капитала, например недополучение НДС, составляет более 25 трлн. рублей в год�. Сопоставление этих цифр свидетельствует о том, что не промышленно развитые страны инвестируют свои средства в российскую экономику, а Россия является их кредитором.

Таким образом, за пять последних лет обновление производственных фондов в государствах СНГ снизилось в 7 раз, коэффициент их выбытия уменьшился с 2 до 1,3 процентов. Преодолеть последствия такой экономической политики за короткие сроки не представляется возможным. Воспроизводственный процесс основных производственных фондов, при агрессивной инвестиционной политике, может приостановить тенденцию их устаревания в течение 5 - 7 лет. При этом следует иметь ввиду, что выход из экономического кризиса и переход к валовому росту может быть обусловлен только ростом инвестиций, создающих конкурентоспособное производство, что предопределяет создание и устойчивое функционирование инвестиционного механизма в рамках определенной геополитической территории, под которой в данной работе рассматривается Содружество Независимых Государств.

В политических структурах государственной власти и управления государств СНГ зреет понимание пересмотра процесса реформ с точки зрения механизмов регулирования базисных экономических институтов, ибо «критическая масса преобразований заставляет пересмотреть методы государственного участия в экономике, а накопленный опыт подсказывает, как это следует сделать ».�



1.2. Внешнеэкономические инвестиционные факторы  развития производственных мощностей СНГ.



Предметом настоящего исследования является исследование экономического механизма инвестиций государств, поиск наиболее оптимальной модели его функционирования в рамках СНГ. При этом следует отметить, что сам экономический институт инвестиции для экономик государств СНГ сравнительно новое понятие. В научной литературе не существует единой точки зрения относительно понятийного аппарата, определяющего его сущностные характеристики, что затрудняет разработку наиболее эффективной модели воспроизводства основных фондов. В рамках плановой модели экономики использовалось понятие «капитальные вложения», под которыми понималась «совокупность затрат материальных, трудовых и денежных ресурсов, направляемых на расширенное воспроизводство основных фондов всех отраслей хозяйства»�. В состав капитальных вложений включаются затраты на строительно- монтажные работы, приобретение оборудования, инструмента, инвентаря, прочие капитальные работы и затраты (проектно - изыскательские, геологоразведочные и буровые работы, затраты по отводу земельных участков и переселению в связи со строительством, на подготовку эксплутационных кадров для вновь стоящихся предприятий и др.). Но, вопреки получившей распространение в последнее время точки зрения,� в практике учета и планирования, и в связи с особенностями финансирования капитальных вложений, в их общий объем не включались затраты как на капитальный, так и текущий ремонт, приобретение оборудования и инвентаря бюджетными учреждениями, на формирование основного стада и приобретение продуктивного скота и некоторые другие капитальные затраты, что является принципиальным положением для методики учета инвестиций на совместных предприятиях.

Закон Российской Федерации «Об инвестиционной деятельности в РСФСР» (с изменениями от 19 июня 1995 года)� в ст.1. к инвестициям относит «денежные средства, целевые банковские вклады, паи, акции и другие ценные бумаги, технологии, машины, оборудование, лицензии, в том числе и на товарные знаки, кредиты, любое другое имущество или имущественные права, интеллектуальные ценности, вкладываемые в объекты предпринимательской и других видов деятельности в целях получения прибыли (дохода) и достижения положительного социального эффекта».

При этом, закон предусматривает, что «инвестирование в создание и воспроизводство основных фондов осуществляется в форме капитальных вложений.»�

Законодательство государств СНГ, регулирующее хозяйственный оборот национальных экономик, выделяет в инвестиционном процессе иностранные инвестиции. Иностранные инвестиции являются одним из факторов и источников финансирования современного инвестиционного процесса в воспроизводственном комплексе государств СНГ, национальная статистика СНГ не включает в объемы валовых капитальных вложений иностранные инвестиции вследствие того, что понятийный аппарат и способы их учета отличаются по содержанию от понятийного аппарата и методов определения капитальных вложений. В промышленно развитых странах понятие «инвестирование» не принято сужать до реального инвестирования, которое увеличивает национальный продукт в будущем, что предопределяет необходимость провести различие между реальными и финансовыми инвестициями. 



Таблица 8. 

Структура инвестиций за 1995 - 1997 гг.



�1995 г.�1996 г.�1997 г., I полугодие���млн. долларов�% 

к итогу�млн. долларов�% 

к итогу�млн. долларов�% 

к итогу��Инвестиции, всего�2796,7�100,0�6506,1�100,0�6670,8�100,0��В том, числе: Прямые�1876,9�67,1�2090,0�32,1�2179,9�32,7��Портфельные�30,0�1,1�45,4�0,7�137,3�2,0��Прочие�889,8�31,8�4370,7�67,2�4353,6�65,3��Источник: Госкомстат РФ.



Реальные инвестиции (real investments) обычно включают инвестиции в какой -либо тип материально осязаемых активов, таких как оборудование, заводы, земля. В контексте данной работы мы будем употреблять термин прямые инвестиции, который будет адекватен понятию реальные инвестиции. 

Финансовые инвестиции (financial investments) представляют собой контракты, записанные на бумаге, такие как обыкновенные акции и облигации. В дальнейшем, с учетом сложившейся практики, мы будем называть их портфельными инвестициями.

Российская статистика выделяет также инвестиции прочие, доля которых в общем объеме инвестиций имеет устойчивую динамику роста: если в 1991 -1993 годах на них приходилось лишь 10 процентов общей суммы иностранных инвестиций, то в 1997 году это уже 65, 3 процента. В основном, прочие инвестиции направляются на приобретение государственных ценных бумаг, главным образом ГКО, а также еврооблигаций.

Принципиальным моментом в классификации этого вида инвестиций, именуемых в СНГ как иностранные инвестиции, является то обстоятельство, что целевое использование финансовых инвестиций не детерминировано: они могут стать как дополнительным источником капитальных вложений, так и предметом биржевой игры на рынке ценных бумаг. Существует точка зрения, что в «примитивных экономиках основная часть инвестиций представлена реальными инвестициями, в то время как в современной экономике большая часть инвестиций представлена финансовыми инвестициями»�. Подтверждением этому служит, например, что из общего объема - 6,7 млрд. долларов и более 6,2 трлн. рублей, прямые инвестиции в 1997 году составят около 4 млрд. долларов.� Соглашаясь с этой точкой зрения, следует добавить, что высокое развитие институтов финансового инвестирования в значительной степени способствует росту реальных инвестиций. Как правило, эти две формы являются взаимодополняющими, а не конкурирующими. Принимая во внимание смысловую разницу терминов «капитальные вложения» и «инвестиции» мы будем в дальнейшем изложении материала использовать термин «инвестиции», так как на наш взгляд такое употребление в контексте вполне оправдано для анализа воспроизводства основных производственных фондов.

При этом надо иметь ввиду, что фондовый рынок государств СНГ обладает исключительной и уникальной особенностью: акции предприятий стоят на нем значительно дешевле, чем акции аналогичных предприятий в других странах, так как их номинальная стоимость сложилась из остаточной стоимости основных фондов на момент акционирования (приватизации), а также испытала на себе влияние инфляционных тенденций и ошибочной экономической модели приватизации в целом. Обнаружив это явление, иностранные инвесторы сосредоточили свои коммерческие интересы на скупке дешевых акции предприятий СНГ. С другой стороны, низкая доходность ценных бумаг предприятий не представляет интереса для отечественных инвесторов. При этом, интерес иностранных инвесторов сосредоточен на ключевых промышленных объектах экономики государств СНГ, которые составляют основу жизнеобеспечения государств СНГ, подтверждением чему является отраслевой рейтинг привлекательности, ранжированный в порядке убывания (в скобках приведены позиции по внутреннему рейтингу):�

Нефтедобыча (3), нефтепереработка (7), газовая (2).

Электроэнергетика (13).

Алюминиевые заводы (6).

Телекоммуникации.

Порты и пароходства.

Цементные заводы (4).

Крупные горнодобывающие предприятия (как правило монополисты).

Пищевая промышленность (1).

Разница в оценке активов предприятий промышленно развитых стран и СНГ, как показывают крупные сделки, например, в нефтедобыче, приводит к значительному ценовому разбросу в процессе приватизации, снижению нормы прибыли. Стратегическое нефтяное месторождение Элк- Хиллз в Калифорнии правительство США оценивает на сумму свыше 3 млрд. долларов США. Остаточные запасы нефти этого месторождения в несколько раз ниже, например, запасов компании «Роснефть», продажу которой готовит российское правительство. Если же сравнивать объемы добычи, то они у «Роснефти» в четыре с лишним раза выше, чем на Элк- Хиллз. Несмотря на это, от продажи «Роснефти» государство получит 1- 1,5 млрд. долларов США.�

Для различных субъектов России характерны региональные особенности экономического и правового регулирования иностранных инвестиций, что в конечном счете создает территориальные особенности инвестиционного климата и влияет на размеры привлечения капитала, о чем свидетельствует приводимые ниже данные за год. Следует, иметь ввиду, что в 1997 году Москва, аккумулирующая до 80 процентов российских финансовых потоков, привлекла 83 процента всех иностранных инвестиций в Россию (в 1985 г. - 47 процентов).�  На наш взгляд, по мере возрастания региональной самостоятельности, разграничения полномочий между центром и субъектами федерации, будет возрастать их роль в регулировании притока и использования как иностранных инвестиций, так и региональных ресурсов. По мнению проф. А.Н.Фоломьева “в условиях возрастающей автономности функционирования экономики региона в период становления развитых рыночных отношений создание собственной базы подъема иновационной активности является определяющей предпосылкой осуществления научно- технических прогрессивных изменений в территориальной экономике�”. Анализ региональной инвестиционной политики подтверждает, что основной ее целью является восстановление и закрепление межрегиональных технологических цепочек. С целью получения средств из-за рубежа на реализацию этой задачи, скорее всего будет использован выпуск гарантийных обязательств субъектов Федерации, подтвержденных Минфином и ЦБ России. Кредитование под гарантии субъектов Федерации (республик, краев, областей), обеспеченные местными полезными ископаемыми, основными фондами и другими материальными ценностями, не противоречат действующему законодательству. С этой точки зрения, противостоять региональным инвестиционным инициативам бессмысленно.

 

Таблица 9

Иностранные инвестиции в 1996 году.



�Общий объем

 (в тыс. долл.)�На 1000 человек населения 

(в долл.).��Российская Федерация�6 506 127�43 967������Северный район�83 883�14 244��Республика Карелия�1 679�2 139��Республика Коми�57 759�48 742��Архангельская область�14 554�9 569��Вологодская область�8 559�6 340��Мурманская область�1 332�1 271������Северо-западный район�329 655�40 941��г. Санкт-Петербург�145 272�30 859��Ленинградская область�143 606�85 684��Новгородская область�30 769�41 412��Псковская область�10 008�12 029������Калининградская область�22 231�23 853������Центральный район�4 800 798�160 653��Брянская область�328�222��Владимирская область�5 630�3 423��Ивановская область�545�431��Калужская область�1 238�1 129��Костромская область�14�17��г. Москва�4 291 604�495 338��Московская область�411 929�62 442��Орловская область�19 726�21 582��Рязанская область�1 032�779��Смоленская область�4 635�3 955��Тверская область�18 210�11 029��Тульская область�15 868�8 743��Ярославская область�30 039�20 702������Волго-Вятский район�143 875�17 039��Республика Марий Эл�842�1 099��Республика Мордовия�274�287��Чувашская республика�618�454��Кировская область�1 360�832��Нижегородская область�140 781�37 773������Центрально-Черноземный район�26 841�3 406��Белгородская область�129�88��Воронежская область�20 667�8 254��Курская область�399�296��Липецкая область�5 646�4 517������Поволжский район�189 691�11 211��Республика Татарстан�91 941�24 452��Астраханская область�1 093�1 062��Волгоградская область�35 761�13 225��Пензенская область�888�569��Самарская область�51 735�15 621��Саратовская область�8 173�2 984��Ульяновская область�100�67������Северо-Кавказский район�68 078�3 838��Республика Адыгея�31�69��Республика Дагестан�31�15��Кабардино-Балкарская республика�266�337��Карачаево-Черкесская республика�30�69��Краснодарский край�22 212�4 404��Ставропольский край�19 127�7 142��Ростовская область�26 381�5 962������Уральский район�60 675�2 965��Республика Башкортостан�3 548�866��Удмуртская республика�1 680�1 025��Курганская область�4�4��Оренбургская область�1 942�871��Пермская область�32 655�10 852��Свердловская область�13 469�2 874��Челябинская область�7 377�1 999������Западно-Сибирский район�406 033�26 840��Алтайский край�24 430�9 082��Кемеровская область�48 632�15 877��Новосибирская область�71 122�25 872��Омская область�528�243��Томская область�3 808�3 533��Тюменская область�257 513�81 234������Восточно-Сибирский район�14 636�1 601��Республика Хакасия�220�375��Красноярский край�678�218��Иркутская область�13 158�4 708��Читинская область�580�448������Дальневосточный район�359 731�47 932��Республика Саха (Якутия)�7 840�7 664��Еврейская авт. область�98�467��Приморский край�51 212�22 710��Хабаровский край�76 810�48 892��Амурская область�5 882�5 667��Камчатская область�24 396�59 358��Магаданская область�149 305�578 702��Сахалинская область�44 188�68 191��

При всей остроте современной ситуации в области капитальных вложений в воспроизводство основных производственных фондов, прежде всего необходимо учитывать назревшую потребность производства инвестиционных ресурсов национальными производственными комплексами СНГ, а также формированием благоприятного инвестиционного климата для иностранных инвестиций как на макро уровне, так и на уровне конкретного субъекта бизнеса, т.е. формированием экономического механизма инвестиций, эффективность которого будет соответствовать уровню промышленно развитых стран. Существенными факторами, влияющими на процесс восстановления и дальнейшего роста объемов капитальных вложений и инвестиций в СНГ, являются: проблема соотношения экономики и политики в современных международных отношениях государств СНГ, механизм экономической интеграции, прямые связи субъектов бизнеса разной страновой принадлежности, экономико - правовой режим создания и функционирования предприятий с иностранными инвестициями. 

Ниже мы обсудим эти элементы экономического механизма инвестиций СНГ более детально. Будет более полезно рассмотреть эту проблему в сравнении с общемировыми тенденциями трансферта капитала с способами их регулирования. 



1.3. Общемировые тенденции трансферта капитала и проблемы их регулирования.



Инвестиционный процесс в целом и прямые иностранные инвестиции, в частности, играют важную роль в мировой экономике. Прямые инвестиции имеют особое значение для развивающихся стран, которые сегодня объективно не могут обойтись без иностранного капитала. Однако интересы иностранных инвесторов не всегда соответствуют, а иногда и прямо противоположны национальным интересам стран - реципиентов. С другой стороны, иностранные инвесторы несут риски, связанные с национализацией, ограничениями на репатриацию прибылей, введением дискриминационного режима для иностранных инвестиций. Поэтому для организации рационального инвестиционного процесса, соблюдения баланса интересов стран - реципиентов и иностранных инвесторов международно - правовое и национально - правовое регулирование инвестиционных отношений на современном этапе имеет особенно важное значение. О масштабности этих процессов в современной мировой экономике, роли иностранных инвестиций в национальном воспроизводственном процессе свидетельствуют абсолютные и относительные показатели их объемов: после падения показателей международного вывоза капитала в 1991 - 1992 гг. инвестиционные потоки, например, в 1993 г. составили более чем 195 млрд. долларов США. Совокупный мировой объем прямых инвестиций в 1993 году достиг 2,2 трлн. долларов США.� По данным проф. В.Д, Щетинина “В 1996 г. мир вступил с 2,6 трлн. долл. зарубежных инвестиций. За один год теперь вывозится более 200 млрд.�”. 

Как показывает практика, существует тесная связь между процессами трансграничного инвестирования и другими аспектами международных экономических отношений: мировой торговлей, прямыми и портфельными инвестициями, международными кредитными отношениями. Признается, что“определяющее значение в ущерб мировой торговле приобрело международное движение капиталов”.�

Иностранные инвестиции и отношения, возникающие в связи с ними, находят отражение в деятельности таких международных институтов, как ООН, ЮНКТАД, ВТО, ОЭСР, МОТ и других. Комиссия ООН по транснациональным корпорациям в координации с другими международными институтами осуществляет программу исследований по проблемам роли транснациональных корпораций и прямых иностранных инвестиций в мировой экономике�.

Иностранные инвестиции являются одной из важнейших сфер деятельности и стержнем стратегического управления транснациональных корпораций. На сотню крупнейших, с точки зрения размещенных активов, ТНК приходится более одной трети мирового объема прямых иностранных инвестиций. Некоторые исследователи справедливо полагают, что “есть основания говорить о трехполюсной глобальной структуре иностранных инвестиций: США, Европейский союз, Япония, ибо на “триаду” приходится приблизительно 4/5 общего объема вывоза и ввоза инвестиций - существенно больше их удельного веса во внешней торговле”�.

В настоящее время тенденцией является увеличение притока иностранных инвестиций в развивающиеся страны и страны с переходной экономикой при одновременном уменьшении их притока в промышленно развитые страны. Увеличение притока инвестиций в эти страны может быть объяснено экономическими факторами, в том числе стремительным ростом и увеличением доходности инвестиций, проведением политических реформ и приватизации, открывающих широкие перспективы для иностранных инвестиций и участия транснациональных корпораций в реформировании производственных комплексов стран, включая секторы, которые были прежде закрыты для них, а также осуществление планов региональной интеграции, которые расширяют рыночные возможности, способствуют росту перспектив иностранных инвестиций.

Судя по показателям динамики, развивающиеся страны вполне способны и впредь поддерживать или даже наращивать объемы привлекаемых прямых иностранных инвестиций, что является показателем интегрированности в современные мирохозяйственные связи.



Таблица 10

Динамика и объемы прямых иностранных инвестиций 

в мировой экономике (млрд. долл. США)



Год�1881-1885�1986-1990�1988�1989�1990�1991�1992�1993��Развитые страны����������Приток�37�130�131�168�176�121�102�109��Отток�47�163�162�212�222�185�162�181��Развивающиеся страны����������Приток�13�25�28�27�31�39�51�80��Отток�1�6�6�10�10�7�9�14��Центральная и Восточная Европа����������Приток�0,02�0,01�0,015�0,3�0,3�2�4�5��Отток�0,004�0,02�0,02�0,02�0,04�0,01�0,03���Все страны в целом����������Приток�50�155�159�195�207�162�157�194��Отток�48�169�168�222�232�192�171�195��Источник: Word Investment Report 1994.



Общей современной тенденцией и для стран с переходной экономикой является принятие ими мер с целью либерализации экономик, в том числе меры по пересмотру законов и нормативных актов, касающихся иностранных инвестиций, по устранению препятствий на пути свободного функционирования институтов рыночной экономики. Мировым Сообществом признается положительная роль деятельности транснациональных компаний и корпораций в этих странах, которая тесно связана с притоком капиталовложений. В докладе Комиссии по транснациональным корпорациям Экономического и социального совета ООН (E/C. 10/1994/ L.1/Add.1, 6 May 1994) признается, что ТНК играют важную роль в экономическом развитии и росте, восполняя нехватку капитала, распространяя «ноу-хау» и технологии, стимулируя конкуренцию через каналы торговли и иностранных инвестиций, о чем свидетельствует динамика и объемы прямых иностранных инвестиций в мировой экономике.

Инвестиционный процесс является фактором, во многом определяющим темпы развития национальной и мировой экономики. Он находится в зависимости от инвестиционной политики, которая включает в себя как национальный, так и международный аспект.

Инвестиционная политика государства состоит в выработке соответствующей системы правового регулирования, инвестиционного законодательства, которые бы создали благоприятные условия для инвесторов, как национальных, так и иностранных. В некоторых научных исследованиях понятие “инвестиционная политика” отождествляется с термином “инвестиционный климат”.

Инвестиционные отношения - это прежде всего отношения собственности и по поводу собственности. Для того чтобы инвестировать иностранный капитал в экономику какой - либо страны, необходимо создать новую производственно-экономическую единицу, расширить или реорганизовать уже существующие субъекты бизнеса в данной стране. Это означает, что появляющиеся новые структуры с иностранным элементом в экономике влияют на нее кардинальным образом, что естественно, находит отражение и в правовой сфере: появляются новые формы и новые субъекты правового регулирования. 

	Правовое регулирование инвестиционных отношений состоит из национально - правового и международно - правового.

	Суть государственного регулирования и стимулирования инвестиционного процесса - реализация инвестиционной политики: создание благоприятных условий и гарантий для инвесторов; установление соответствующих организационно - правовых форм бизнеса, определение правового статуса совместных предприятий, иностранных предприятий и их филиалов, транснациональных корпораций.

Наиболее важными аспектами национального правового регулирования иностранных инвестиций, являются:

определение внешней инвестиционной политики государства;

разрешение на допуск иностранных капиталов в те или иные отрасли экономики, введение «разрешительных» и «запретительных» списков отраслей;

правовой режим иностранных инвестиций;

условия инвестирования:

национализация и репатриация капиталов и прибылей;

налогообложение и валютное регулирование;

таможенные пошлины;

условия найма рабочей силы;

гарантии иностранным инвесторам;

арбитражное разрешение споров;

привилегии и льготы иностранным инвесторам в зависимости от объема и отраслевой направленности инвестиций, решения проблем занятости;

порядок инвестирования.�

Важнейшие принципы и нормы регулирования комплекса международных отношений по инвестированию капитала определяются торговыми договорами, а также договорами и соглашениями об инвестициях между государствами.� Главная задача названных соглашений - обеспечить относительную стабильность воспроизводства и свободу движения капиталов в рамках мировой хозяйственной системы и, особенно, обеспечить приток иностранного частного капитала в другие страны, предоставив ему юридические гарантии от так называемых некоммерческих рисков, которые включают в себя гарантии от национализации, неконвертируемости валют при переводе капиталов и прибылей, от ущерба собственности инвестора в случае войн и революций.

Существуют две категории мер по регулированию инвестиций: а) инвестиционные стимулы, б) условия для инвестирования.

Цель первой категории ясна, поскольку принимающие инвестиции страны нуждаются в иностранных инвестициях и считают необходимым создание стимулов для привлечения иностранных инвестиций.

Основными задачами второй категории мер по регулированию инвестиций являются:

предпочтение развивающихся стран (или стран с переходной экономикой) направлять поток иностранных инвестиций в соответствии с нуждами и приоритетами развития;

развивающиеся страны (или стран с переходной экономикой), также, неизменно стремятся к тому, чтобы переводы текущих средств и капитала, связанные с инвестированием (напр. прибыль, другие сопутствующие платежи), не создали бы перекосов в платежом балансе;

иностранные инвесторы, в частности ТНК, могут прибегать к запрещенной практике, такой как ценовые трансферты; в связи с чем, страны - реципиенты считают необходимым предпринимать меры по сокращению влияния таких воздействий.�

Меры по регулированию инвестиций, принимаемые странами - реципиентами направлены на борьбу против определенных видов деловой активности ТНК, которые могут нанести прямой или косвенный ущерб национальным интересам. Меры по регулированию инвестиций тесно увязаны с видами запрещенной деловой активности ТНК.

На переговорах в рамках Уругвайского раунда была утверждена методика определения запрещенной деловой активности ТНК в развивающихся странах и согласованы меры по регулированию инвестиций, которые развивающиеся страны в праве применять для нейтрализации последствий такого рода деловой активности и защиты своих интересов�.

Наиболее важным достижением в области международного регулирования инвестиций стало заключение Соглашения о регулировании инвестиций торгового характера в рамках ГАТТ/ ВТО, выработанного в целях расширения и дальнейшей либерализмами международной торговли, стимулирования международных инвестиций, экономического развития всех торговых партнеров, особенно развивающихся стран, при соблюдении условий свободной конкуренции.

Многие положения международного законодательства находят свое отражение в законодательстве развивающихся стран и стран с переходной экономикой.



Таблица 11.

Запрещенные виды деловой активности транснациональных корпораций в развивающихся странах



���Запрещенные виды деловой активности транснациональных корпораций в развивающихся странах�Возможные последствия�Допустимые меры по регулированию инвестиций��а) в горизонтальных структурах��Раздел рынка�Невозможность экспорта;

специфическая сегментация рынка�Ограничения по торговому балансу;

экспортные ограничения.��Отказ от деятельности (бойкот)�Отказ в снабжении�Требования обязательного производства��Фиксирование цен�Завышение цен на импортные товары, занижение - на экспортные.�Требование использования местного сырья/комплектующих;

требование допуска отечественного капитала.��Завладение тендерами�Завышение цен на импортируемую продукцию�Требование использования местного сырья/ комплектующих и обязательных продаж на внутреннем рынке.��б) в вертикальных структурах��Отказ от партнерства�Отказ от импорта или его запрет�Требование использования местного сырья/комплектующих��Эксклюзивное партнерство�невозможность экспорта�Требование принудительного экспорта��Ценовая дифференциация�Завышение цены на импорт�Требования использования местного сырья/ комплектующих и обязательных продаж на внутреннем рынке��Спекулятивное ценообразование�Завышение цены на импортируемую и экспортируемую продукцию�Требование принудительного экспорта; требование допуска отечественного капитала.��Эксклюзивный сбыт�Избыточные условия торговли для импорта�Требование обязательных продаж на внутреннем рынке; передачи лицензий и технологий.��Дискриминационное ценообразования�Дискриминационные цены на импортную продукцию.�Требование обязательного производства.��Трансферты цен.�Дискриминационные или завышенные цены на импортную продукцию, приводящие к уклонению от обязательных платежей.�Ограничения на перевод средств и валютные ограничения; требования обязательного производства и продаж на внутреннем рынке.��

В ходе Уругвайского раунда были выделены ограничения и требования к иностранным инвестициям, относимых к категории инвестиций, носящих торговый характер. Таковыми были признаны следующие требования со стороны стран - реципиентов:

требования обязательного экспорта;

требования использования местного сырья/ комплектующих;

требования по соблюдению торгового баланса;

требования по передаче технологий и лицензий;

требования продаж на внутреннем рынке;

ограничения на перевод средств и другие валютные ограничения;

требования и ограничения, накладываемые на производство;

требования по обязательному производству или экспорту;

требования наличия соучредителей - резидентов.

Соглашение по регулированию инвестиций торгового характера определяет степень, в которой многосторонние торговые обязательства охватывают регулирование инвестиций. Соглашение запрещает применение к инвестициям торгового характера мер, запрещенных статьями III и XI ГАТТ. Тем самым развивающимся странам удалось предотвратить распространение обязательств по торговле на сферу инвестиций, и утверждение положений «о праве учреждения» и применения «национального режима» к иностранным инвесторам. Страны осуществляют свои суверенные права по регулированию прямых иностранных инвестиций до тех пор, пока не будет нарушено Соглашение по мерам регулирования инвестиций, носящих торговый характер.

В преамбуле Соглашения по мерам регулирования инвестиций, носящих торговый характер признается, что отдельные виды регулирования инвестиций торгового характера могут иметь рестрикционный и дисбалансирующий эффект для мировой торговли. Подчеркивается, что Соглашение по мерам регулирования инвестиций, носящих торговый характер применимо лишь к регулированию инвестиций, имеющих отношение только к торговле товарами. 

Статья 2 Соглашения «Национальный режим и количественные ограничения» ограничивает круг запрещенных мер по регулированию инвестиций теми, которые находятся в противоречии с положениями ст. 3 и ст. 11 ГАТТ.

В список, иллюстрирующий такие меры по регулированию инвестиций включены:

Меры, не соответствующие положениям о предоставлении национального режима в соответствии с ( 4 ст.3 ГАТТ 1994 года, включающие те, которые являются обязательными или принудительными по национальному законодательству или административным актам, или соответствие которым необходимо для получения преимуществ, которые требуют:

а) закупок или использования предприятием продукции отечественного происхождения или источника, определенные каким - либо продуктом, объемом или стоимостью продукции или в объемных или стоимостных долях от местного производства; или

б) чтобы объем закупок или использования предприятием импортной продукции был ограничен величиной, пропорциональной объему или стоимости местной продукции, которую экспортирует это предприятие.

Меры по регулированию инвестиций, не соответствующие положениям об общем сокращении количественных ограничений, в соответствии с ( 1 ст.11 ГАТТ 1994 г., включающие те, которые являются обязательными или принудительными по национальному законодательству или административным актам, или соответствие которым необходимо для получения преимуществ, которые ограничивают:

импорт предприятием продукции, используемой или относящейся к продукции местного производства, в целом или по отношению к объему или стоимости продукции, экспортируемой этим предприятием;

импорт предприятием продукции, используемой или относящейся к его местному производству, с помощью ограничений на покупку иностранной валюты в привязке к количеству принадлежащих предприятию валютных поступлений;

экспорт или продажу для экспортных целей предприятием продукции либо по отдельным товарным позициям, либо по объему или стоимости продукции, либо по объемным или стоимостным долям от продукции местного производства данного предприятия. �

Соглашение разрешает развивающимся странам временный отход от исполнения положений статьи 2. Промышленные страны должны привести свои меры по регулированию инвестиций в соответствие с Соглашением в течение двух лет с момента его вступления в силу, развивающиеся страны - в течение пяти лет, наименее развитые страны - в течение семи лет. Все страны - члены ГАТТ должны обеспечить доступность своих нормативных документов, касающихся мер по регулированию инвестиций.

По прогнозам экспертов ООН, в грядущем десятилетии сохранится тенденция к углублению экономической интеграции через каналы ТНК и прямых иностранных инвестиций. Новая динамика роста мировой экономики будет определяться ростом значения таких нематериальных активов, как технология, навыки и знания. Вместе с тем, все это создает серьезные экономические проблемы, обусловленные, в частности, определенным противоречием между перемещением производств и уровнем занятости в развитых странах. Одной из тревожных тенденций является то, что национальные и международные механизмы экономической политики плохо приспособлены к расширению принципа взаимности с традиционной сферы - торговли на инвестиции. Для этого потребуется переосмыслить концепцию существующих связей и наладить более тесную координацию между международными органами, занимающимися этими вопросами. Предвидится обострение конкурентной борьбы за прямые инвестиции на региональном уровне.

В связи с завершением Уругвайского раунда, учреждением в рамках процесса ГАТТ Всемирной торговой организации и завершением работы Специальной группы ЮНКТАД по капиталовложениям и финансовым потокам открываются значительные возможности для переосмысления роли наднациональных органов в решении вопросов, связанных с инвестициями, прежде всего региональных интеграционных группировок, к которым мы относим и СНГ.

�

ГЛАВА 2. СООТНОШЕНИЕ ЭКОНОМИКИ И ПОЛИТИКИ В СОВРЕМЕННЫХ МЕЖДУНАРОДНЫХ ОТНОШЕНИЯХ ГОСУДАРСТВ СНГ.



2.1.Общее соотношение экономики и политики в экономической стратегии СНГ.



В ряду теоретических проблем исследования современного этапа и перспектив экономического развития, взаимного cотрудничества стран СНГ�, в контексте новой политической ситуации, проблема взаимодействия политики и экономики одна из не только самых важных, но и пожалуй, наиболее сложных. События последних лет в ряде стран показали, что недостаточно глубокое вскрытие взаимной связи экономики и политики, недооценки общемировых тенденций, достигнутого уровня развития общественного производства, реальных возможностей и накопленного исторического опыта международного экономического сотрудничества для решения тех или иных задач может привести к отрыву политики от экономики, субъективизму в оценке политической ситуации, и, в конечном счете, потере территориальной целостности, национальной независимости, распаду государства. Причем, ключевым звеном в распаде государства   “ экономическая и социальная стагнация имеет определяющее значение” а “политические реальности могут быть изменены даже без формальных политических перемен”�. 

С одной стороны, она аккумулирует в себе многие другие теоретические проблемы международного разделения труда, международной экономической интеграции и современных мирохозяйственных связей и от ее решения, в значительной степени, зависит решение вопросов более частных.

С другой, новизна международных экономических и геополитических процессов на территории Евро - Азиатских государств, появившихся в последнее время в результате изменений национально - территориального устройства СССР еще не до конца осознана и освоена. Но к этому придется идти, ибо развернувшиеся процессы обладают силой объективного закона.� Приходится признать, что пока не только нет ясного ответа на данные вопросы, но и наоборот, существуют весьма противоречивые, порой противоположные, точки зрения, что создает трудности для геополитического прогноза и планирования экономического сотрудничества стран СНГ на принципах международных экономических отношений. 

Объективное экономическое развитие неизбежно вызывает коренные изменения в политике международных экономических отношений государств СНГ. Политика должна будет рано или поздно приспособиться к требованиям экономического развития. Но современная международная экономическая политика новых членов мирового Сообщества не может точно и всесторонне отразить всю сложность экономической инфраструктуры государств в современных международных экономических отношениях, потребность которых обусловлена объективными экономическими законами, вследствие чего в своих действиях они сохраняют определенную самостоятельность.

Экономика и политика являются различными сферами любого современного государства, в том числе и государства с переходной экономикой, какими и являются государства СНГ. Правильное понимание их диалектического единства, механизма взаимодействия и закрепление его в правовом национальном поле имеет не только теоретическое, но и огромное практическое значение в становлении межгосударственных отношений Содружества, формировании единого экономического пространства, внутренних источников накопления и обеспечения экономического роста СНГ, поиска своей ниши в современном мировом хозяйстве.

В современных условиях вопросы взаимодействия экономики и политики встают в определенном смысле по новому. Новое в соотношении экономики и политики, т.е. то, что отличает анализ данной проблемы в начале 90-х, от того как она анализировалась в социалистический период, можно вычленить если это новое рассмотреть в тесной связи с другими явлениями.

Возникновение новых государств в Восточной Европе и Азии, признание их мировым Сообществом создает новую политическую ситуацию: с окончанием советского периода, ликвидации социалистической экономической и политической системы, проблема соотношения экономики и приобретает особое значение, так как взаимозависимость государств СНГ во всех сферах отношений - политической, экономической, технологической, военной требует не только теоретического осмысления, но и юридического оформления.

Исключительную значимость имеет анализ этой проблемы с точки зрения того, какова взаимосвязь этих отношений, равноценны ли они или между ними существует соподчиненность и можно ли выявить здесь достаточно четкую и обоснованную шкалу приоритетов. 

В анализе современных экономических отношений государств СНГ доминирует точка зрения о том, что “экономическое пространство СНГ находится лишь в начале переходного периода от дорыночной системы хозяйствования к рыночной, а формирование соответствующей инфраструктуры пребывает пока еще в эмбриональном состоянии”.� Утверждается, что “бывшая система межреспубликанских связей была заведомо неэффективна и поэтому в настоящее время куда важнее определить перспективные направления производственно- технического сотрудничества и полностью отказаться от обременительных для российской экономики кооперационных связей”�. При этом игнорируется, с чем согласиться нельзя, уровень зрелости экономических отношений, сложившийся к началу 90-х годов в рамках единого народнохозяйственного комплекса России, отдельные тенденции которого продолжают сохраняться и, в значительной мере, соответствуют общемировым тенденциям.

Таблица 12

Расчетный объем продукции, входящей в сферу рыночной

реализации в 1990 году (млрд. руб.)�



Свободно реализуемая продукция производственно - технического назначения � 100 ��Централизованно распределяемая продукция, реализуемая в порядке оптовой торговли снабженческо - сбытовыми организациями� 31��В том числе, территориальными органами Госснаба России� 21��Источник: “Правительственный вестник”, 1990, N 15.



Подтверждением этому служат данные за год предшествующий решению о ликвидации единого экономического пространства об объемах реализации продукции производственно - технического назначения, что свидетельствует и подтверждает доминирование экономических методов управления в экономической политике (см. таблица 12).

Поэтому при анализе политики и экономики на современном этапе необходимо учитывать следующие обстоятельства.

Во - первых, проблема соотношения политики и экономики должна быть рассмотрена в контексте международных отношений, как совокупности экономических, политических, идеологических, правовых, дипломатических, военных и других связей и взаимоотношений между государствами СНГ и системами государств, между основными социальными, экономическими, политическими силами, организациями и движениями, действующими от имени государств Содружества в современных экономических отношениях, где основную роль играют межгосударственные отношения.

Во - вторых, кризисное развитие национальных экономик стран СНГ и поиск выхода из него свидетельствует о том, что экономические интересы осознаны, прошли через политическое сознание и приобрели определенную политическую форму в виде требований непосредственного политического действия, направленного на осуществление экономической необходимости. В то же время, по мнению проф. В.И.Кушлина, среди главных общих причин отсутствия положительной социально - экономической результативности реформ “чрезмерная политизированность экономических программ правительств различного состава и группировок, борющихся за власть, а также неясность целевой (содержательной ) стратегии реформ, выражаемой в параметрах состояния производительных сил страны и динамики благосостояния народа. По сути не было еще разработано и обнародовано устойчивой экономической программы стратегического порядка, такой, чтобы интересы страны (а не интересы кланов и партий и не идеологические постулаты) были там основными�.

При этом следует учитывать, особенностью международной правосубъектности государств СНГ на современном этапе является то, что правосубъектность остальных участников международных экономических отношений определяется государствами, что только государствами создаютcя нормы международного права, в том числе и нормы, регулирующие международные экономические отношения, и что только ими определяются международный правопорядок, процедура функционирования национальных субъектов бизнеса, международных экономических организаций, ответственность за нарушение норм международного права и т.д. Все это возможно потому, что только государства обладают в полном объеме правоспособностью, т.е. способностью приобретать права и нести обязанности, и дееспособностью, т.е. способностью реализовать права, выполнять обязанности и быть субъектом ответственности при их невыполнении.

Для участия в правотворчестве, для обладания право и дееспособностью государство должно иметь суверенную волю, т.е. волю, независимую от всех субъектов международного права. Эта воля реализуется в государствах СНГ верховными органами публичной власти, персонифицирующими государство на международной арене. Верховенство этих органов внутри страны и их независимость на международной арене составляют понятие суверенитета государства.

Трансформация СССР в СНГ, результатом которой явилось обретение союзными республиками универсальной правоспособности, позволяет последним выступать в качестве самостоятельных субъектов во всех сферах международных отношений, включая и мирохозяйственные экономические связи. В последнем случае они олицетворяют собой суверенных, верховных собственников национальных богатств.

Объединение в Содружество Независимых Государств представляет создание единого экономического и политического пространства суверенными государствами мирового Сообщества. Речь идет о строительстве нового международного политического и экономического порядка на Евро - Азиатском геополитическом пространстве не на основе отрицания суверенитета, в том числе и экономического, самостоятельности национальных государств (такое требование сегодня, по мнению руководящих политических элит государств СНГ, остается реакционным), а на основе учета и согласования интересов. При этом не принимается во внимание механизм экономического сотрудничества советского периода. Анализ этой проблемы через призму истории экономических отношений может иметь прикладное значение для создания механизма современного межгосударственного сотрудничества  как в рамках  СНГ, так и отдельных государств, имеющих федеративное устройство .

Во - первых, де - юре, в советский период суверенными являлись как федерация в целом (Cоюз ССР), так и входящие в его состав республики. Разграничение полномочий между органами Союза ССР и союзных республик в области внешних сношений определялось Конституцией. Так согласно ее ст.73, в компетенцию Союза ССР входило, в частности, представительство, например, России в межгосударственных отношениях; в связи с иностранными государствами и межгосударственными организациями; установление общего порядка и координация отношений союзных республик с иностранными государствами и международными организациями; внешняя торговля и другие виды внешнеэкономической деятельности на основе государственной монополии. Согласно ст. 80 Конституции, каждая союзная республика имела право вступать в отношения с иностранными государствами, заключать с ними договоры и обмениваться дипломатическими и консульскими представительствами, участвовать в деятельности международных организаций. Таким образом, и Союз ССР в целом, и каждая входящая в его состав союзная республика явились субъектами международного права. В результате национально - территориального разграничения в постсоциалистическую эпоху на территории страны в качестве субъектов международного права возникли государства, различные по своему устройству - унитарные и сложные (cоюзные). Унитарное государство участвует в международных отношениях как единое государство, и вопроса о международной правосубъектности его составных частей (административно - территориальных подразделений) не возникает. Сложными (союзными) государствами в настоящее время является федерация. Составляющие федерацию члены - республики, автономные области, - сохраняют определенную внутригосударственную автономию, имеют законодательную, исполнительную и судебные органы, действующие в пределах установленной федеральной конституцией компетенции. Органы федерации, в свою очередь, обладают общефедеральной компетенцией, относящейся ко всей территории федерации. Члены подавляющего большинства современных федеративных государств, согласно их конституционным установлениям, не располагают правом самостоятельного ведения внешних сношений, и естественно, не являются субъектами международного права. В этом случае только федерация в целом выступает на международной арене в качестве единого субъекта международного права. Во - вторых, реформы в странах СНГ протекают в особых международных условиях, характеризующихся, с одной стороны, динамичным развитием промышленно развитых стран, расширением экономических связей на основе международной производственной кооперации между этими странами, создания наднациональных органов регулирования интеграционных процессов. С другой, - углубляющимся глобальным системным кризисом социалистического способа производства, демонтажом всех звеньев его механизма, обострением межгосударственных отношений на двусторонней основе, культивированием взаимной вражды, ответственности за экономический кризис, разрывом сложившихся связей, что также налагает свой отпечаток на взаимодействие экономики и политики. В - третьих, различный уровень развития производительных сил и производственных отношений, экономического обобществления производства, степень зрелости общества, определенные исторические условия значительно подняли роль субъективного фактора, его возможность воздействия на экономические и социальные процессы, что в конечном итоге привело к формированию элементов тоталитарных режимов в подавляющем большинстве стран СНГ.

Исключительное значение имеет то обстоятельство, что наследие тоталитаризма продолжает сказываться в межгосударственных отношениях. Теоретической базой в этом процессе продолжает оставаться марксизм - ленинизм, определивший конструктивное соотношение экономики и политики для централизованной модели экономической системы.

Основные постулаты К. Маркса и Ф. Энгельса сводятся к тому, что вся материальная и духовная общественная жизнь нации в процессе ее развития неизбежно приобретает интернациональный характер. Из этого они делали вывод о том, что за национальной ограниченностью последует всесторонняя связь и зависимость наций.�

Затрагивая вопросы соотношения базиса и надстройки, экономики и политики, основоположники марксизма сформулировали, что в основе исторического процесса лежат экономические отношения, которые определяют характер политического строя и все формы и виды общественного сознания. В то же время подчеркивали активную роль идеологических надстроек, их способность к самостоятельному развитию и обратному воздействию на экономический базис. Этим они решительно выступали против игнорирования и принижения значения политических факторов.

Особенно примечательны в этом отношении идеи, сформулированные Ф.Энгельсом в конце 90-х годов 19 века, в которых он решительно выступает против попыток подменить “исторический материализм” так называемым “экономическим материализмом”, который объясняет все явления и процессы в обществе только экономическими факторами. Но он указывает, что, признавая общественное производство в конечном счете определяющим моментом исторического процесса, исторический материализм отнюдь не отрицает активную роль в историческом развитии идей, политических учреждений, правовых институтов и других форм надстройки. В известном письме к Шмидту 27 октября 1880 г. Энгельс разъясняет значение обратного воздействия политической надстройки на экономический базис, характеризует влияние государственной власти на экономическое развитие общества. Он пишет, что в тех случаях, когда политическая власть ставит преграды на пути экономического развития, она “может причинить экономическому развитию величайший вред и может вызвать растрату сил и материала в массовом количестве”�. Надо признать, что это теоретическое предвидение Ф. Энгельса получило реальное подтверждение в бывших странах с социалистической моделью экономики, в первую очередь России, в части утраты территориальной целостности, потери национальной независимости, экономической деградации, разрушения национального производственного комплекса.

К вопросу соотношения экономики и политики в условиях строительства социалистической модели экономики неоднократно обращался в своих работах В.И. Ленин, создавший, на наш взгляд, теоретическую основу тоталитарной модели экономики, подменяя содержание формой. При этом он исходил из того, что марксистское положение об определяющей роли экономики по отношению к политике сохраняет свое значение и в период перехода общества от капитализма к социализму и в социалистическом обществе, подчеркивал органическую зависимость вопросов политики, организации власти от экономической структуры общества, от природы производственных отношений.

В.И. Ленин отмечал, что тенденция “...к созданию единого, по общему плану регулируемого (вопрос только в том, кто напишет этот план - П.Т.) пролетариатом всех наций всемирного хозяйства как целого, каковая тенденция вполне явственно обнаруживается уже при капитализме и, безусловно, подлежит дальнейшему развитию и полному завершению при социализме”�. Совершенно очевидно, что общемировые тенденции интернационализации хозяйственной жизни рассматривались через призму классовой борьбы, и диктуется это не объективными экономическими законами, а тем обстоятельством, что в борьбе против империализма необходим тесный военный и экономический союз революционных сил, ибо иначе “капиталисты задавят и задушат нас поодиночке”�. 

В.И. Ленин указал также, на какой основе мог бы быть создан такой союз. Он писал: “Мы хотим добровольного союза наций, -такого союза, который не допускал бы никакого насилия одной нации над другой, такого союза, который был бы основан на полнейшем доверии, на ясном сознании братского единства, на вполне добровольном согласии”�, справедливо полагая, что “всякая демократия, как вообще всякая политическая надстройка, служит, в конечном счете, производству и определяется, в конечном счете, производственными отношениями данного общества �.

Вместе с тем, В.И. Ленин обосновал теоретически активную роль политики политической партии и государства в революционном преобразовании общества, в строительстве социализма, что и предопределило примат политики над экономикой на длительный исторический отрезок времени и создание в конечном итоге тоталитарной системы в советский период. Основной довод сводится к тому, что в условиях, когда важнейшие средства производства и политическая власть находятся в руках самих трудящихся, политика не только определяется экономикой, но и оказывает огромное обратное воздействие на направление и темпы экономического развития страны. Он настойчиво подчеркивал принцип первенства политики над экономикой, назвав его “азбукой марксизма” �, в том, что государство в какой бы сфере международных отношений ни выступало, всегда и везде действует как политический субъект, что присуще его природе как организации с неотъемлемым ее атрибутом - политической деятельностью. Исследуя природу государства, ровно как и всю совокупность устанавливаемых им отношений, основоположники марксизма, чьи идеи на протяжении длительного времени определяли политическую практику межгосударственных отношений, отмечали: “Государство есть та форма, в которой индивиды, принадлежащие к господствующему классу, осуществляют свои общие устремления, опосредуются государством, получают политическую форму”. Эти “общие устремления” опосредуются государством не только внутри, но и вне его, в его отношениях с другими государствами, вследствие чего, в конечном итоге, все они приобретали политическую форму, содержание которой определяли такие принципы, как классовость, партийность, пролетарский интернационализм.

В реализации интеграционных процессов СНГ исключительно велики роль и позиция новых правящих элит и интеллигенции, не представляющих общенародные интересы и, в подавляющем большинстве, неоднозначно относящихся к объединительной, интеграционной тенденции. Местные политические элиты, получив необъятную власть и массу сопутствующих выгод, стремятся сохранить ее в максимально возможном объеме с целью своего контроля за беспрецедентным переделом собственности. С полной уверенностью можно утверждать, что пока он не закончится, вряд ли можно рассчитывать на реальное действие механизма интеграции, ибо властные побуждения правящих политических режимов будут неизбежно сталкиваться с интеграционным движением, которое хотя бы в потенции предполагает восстановление подконтрольности власти через инструменты наднациональных органов.

Исключительное значение имеет выяснение вопроса, что следует понимать под международными экономическими отношениями между государствами - самостоятельными субъектами мирового сообщества, каковы их место и роль во всей системе отношений между ними. Экономика современных международных экономических отношений, в том числе и рамках СНГ в постсоциалистическую эпоху может быть рассмотрена в двух аспектах:

1. Международные экономические отношения, как совокупность производственных отношений в условиях совместного производства продукции производственно - технического назначения, товаров и услуг на принципах прямых связей, экономической сущности которых будет посвящена одна из глав настоящей работы.

Отношения совместного производства в условиях международной кооперации на принципах прямых связей и валютной самоокупаемости являются доминирующими экономическими тенденциями деятельности современных субъектов бизнеса - транснациональных компаний и корпораций не зависимо от их организационно - правовой формы и страновой принадлежности. В данной работе мы называем их существенными условиями современных международных экономических отношений. Экспорт капитала на принципах прямых связей означает, что за национальные границы выносятся все стадии кругооборота капитала, само производство прибавочного продукта. В процессе расширенного воспроизводства капитала во все больших масштабах вовлекаются природные ресурсы другой страны. Главной целью вывоза капитала является максимизация прибыли за счет инвестирования в страны и отрасли, обеспечивающие более высокую норму или массу прибыли по сравнению со страной происхождения капитала. Наряду с этим вывоз капитала преследует и политические интересы, выступая важнейшим каналом экспорта производственных отношений страны происхождения капитала, т.е. внедрению рыночного механизма. Формы трансферта капитала осуществляются в виде прямых зарубежных инвестиций, портфельных инвестиций, займов.

Организационно - экономические формы и экономический механизм форм трансферта капитала имеют свои особенности и будут рассмотрены в разделе анализа экономической категории “иностранные инвестиции”.

2. Международные экономические связи государств СНГ в рамках всего спектра национального обязательственного права к которым в частности относятся:

обязательства по передаче имущества в собственность (или иное вещное право):

купля - продажа в рамках экспортно - импортных операций;

поставка и оптовая торговля;

снабжение энергоресурсами и другими энергоносителями;

мена;

дарение.

обязательства по передаче имущества в пользование:

имущественный наем и аренда;

безвозмездное пользование имуществом;

наем жилых помещений.

обязательства по производству работ:

подряд;

подряд на капитальное строительство;

проектные и изыскательские работы;

подряд на капитальный ремонт.

обязательства по реализации результатов творческой деятельности:

договорные обязательства в сфере создания и использования произведений науки и техники;

договорные обязательства на выполнение НИОКР;

авторские и лицензионные договоры.

обязательства по оказанию услуг:

транспортные обязательства;

страховые обязательства;

обязательства в сфере кредитных и расчетных отношений;

обязательства из договоров об оказании юридических и фактических услуг (поручения, комиссии, хранения);

обязательства по совместной деятельности:

договорные обязательства по совместной деятельности (полное товарищество);

учредительный договор.

Последний аспект рассматривается нами как внешнеэкономическая политика государств СНГ.

Таким образом, экономические отношения между самостоятельными субъектами международного права - суверенными государствами СНГ, имеют два общих значения: как совокупность международных производственных отношений или экономический базис, и в значении международных экономических отношений, возникающих из обязательственных отношений (например, экспортно - импортных операций производственной и непроизводственной сферы).

Международные экономические отношения (как организационно - экономические связи) в отличие от отношений производственных (базисных) выражают конкретный хозяйственный механизм через который себя проявляют тенденции интернационализации хозяйственной жизни и усиление взаимозависимости национальных хозяйств.

В зависимости от того, в каком смысле употребляется понятие экономики, определяются и особенности соотношения экономики с политикой государства. В общем плане соотношение экономики в значении экономического базиса с политикой как важнейшей частью его надстройки сводится к известному положению марксизма о том, что экономика в конечном счете определяет политику. Соотношение политики с экономикой во втором ее значении, в значении организационно - экономическом будет определяться тем, что здесь уже политика, как концентрированное выражение экономики, не может не иметь первенства над хозяйственно - экономическими отношениями.

Опыт показывает, что выяснение этого вопроса имеет принципиальное значение в переходный период, когда закладываются основы новой международной экономической системы сотрудничества в рамках, бывшего некогда единым, народнохозяйственного комплекса.

В условиях транснационализации хозяйственной жизни различных государств это важнейшее положение может быть применено не только к системе внутренних социально -экономических отношений, но в еще большей мере - к международным отношениям, ибо, выявив и отделив здесь базисные социально-экономические отношения от отношений надстроечных, появляется возможность тем самым поставить и на более строгую почву исследование и решение вопроса о соотношении экономики и политики в области отношений межгосударственных стран СНГ. Это имеет огромное значение на современном этапе, когда закладывается новая модель интеграционной группировки на Восточноевропейском геополитическом пространстве.

Необходимость изучения принципов соотношения экономики и политики в свете современных условий развития общества обусловлено и непрерывным возрастанием субъективного фактора в решении важнейших вопросов государственного строительства.

Кризис производительных сил, невиданные темпы падения производства и уровня научно - технического прогресса, глубокие перемены в духовной жизни общества, коренное изменение международного положения стран СНГ, вносят существенные изменения в соотношение экономики и политики. Эти изменения надо понимать в том смысле, что экономика и политика приобретают новые возможности в ускорении общественного прогресса.

В условиях перехода к рыночной модели экономики экономические, хозяйственно - организаторские функции государства существенно усиливаются. Причем, эта деятельность направлена на все более полный учет объективных экономических законов, экономических интересов национальных производителей, определяющих развитие экономического базиса, преодоление трудностей системного кризиса. Государство обязано широко использовать такие экономические категории (цена, прибыль, зарплата, рентабельность и т.д.) для стимулирования развития производительных сил. Однако тесное взаимодействие экономики и политики в обществе не означает, что государство перестает быть политической надстройкой и “погружается” в экономику или растворяется в ней.

Практика ставит при этом вопрос о разграничении сферы политических и экономических решений. Политические решения определяют цели и направление экономического развития и в этом проявляется их первенство в отношении экономики. Но содержание политических решений в области международных экономических отношений определяется балансом экономических интересов субъектов национального хозяйства, жителей страны, целями и задачами национальной безопасности. Конкретные экономические решения должны быть, на наш взгляд, в определенной степени автономными. Они принимаются специальными экономическими органами.

Здесь требует решения комплекс проблем, сопряженных с правильным применением на практике сочетания компетенции и ответственности, подчинения и самостоятельности. Значительна и вероятность ошибок двоякого рода (и они, как известно имели место): валюнтаризм, переоценка роли политических институтов, не сочетающихся с экономической реальностью, появление “застойных” и других явлений, и автоматизм, игнорирующий значение действенного политического влияния на экономику.

Эта проблема приобретает особую актуальность в условиях складывающейся многопартийности и механизма политического руководства обществом, законодательным оформлением роли политических партий, и что далеко немаловажно - политически неопределенных, но правящих политических элит.

Будучи активным фактором политической системы политические партии стран СНГ не выступают в своей политике как пассивные регистраторы объективных явлений и не подстраиваются под них по принципу “это сильнее нас.” Их роль состоит в активном, но реалистическом вмешательстве в действительность. В тоже время политическая деятельность партий не может и не должна быть основана на абсолютной воле и авторитарной власти, а на глубоком знании совокупности объективных законов общественного развития, на умении использовать их с учетом их действия и взаимодействия, прямых и обратных связей. Любая недооценка объективных законов и, тем более их игнорирование неизбежно влекут за собой весьма негативные экономические и социальные последствия. Иначе говоря, субъективизм всегда начинается с попыток обойти законы. Вместе с тем, законы прямо и непосредственно не определяют конкретных решений и действий. Содержание экономических законов на протяжении длительного времени остается неизменным. Экономика Восточноевропейских государств длительное время базировалась на одних и тех же экономических законах. Однако момент повторяемости, присущий законам, был абсолютизирован, что закономерно привело к отрицанию развития, его пониманию как движению по замкнутому кругу.

Вполне закономерно, что с переходом к рыночному, интенсивному типу экономики и внешнеэкономических связей возникает необходимость адекватных мер по совершенствованию экономической и политической системы общества.

При этом следует учитывать следующие факторы:

от того, какой материально - технической базой и отношениями собственности располагает общество, какие экономические отношения господствуют в нем, в немалой степени зависит и характер политической системы и направления ее изменений;

современный научно - технический прогресс, экономика ориентированная на общемировые тенденции, предъявляет определенные требования к политике и политическому устройству общества, созданию адекватного хозяйственного механизма международного экономического сотрудничества.

Переходный период и длительный экономический кризис предполагает учет структуры внешнеэкономических связей в выработке политической стратегии при создании системы внешнеэкономического сотрудничества стран СНГ, их органичному включению в современные международные экономические отношения, созданию национального законодательства, экономических и административных методов управления этим процессом. Кризисное развитие национальных экономик стран СНГ и поиск выхода из него свидетельствует о том, что экономические интересы осознаны, прошли через политическое сознание и приобретают определенную политическую форму в виде требований непосредственного политического действия, направленного на осуществление экономической необходимости.

Существенным фактором, определяющим характер и степень государственного воздействия на внешнеэкономические связи, прежде всего на международные производственные кооперационные отношения является механизм взаимодействия правящих элит, политических партий, представленных в законодательных органах стран, органах местного самоуправления, субъектов бизнеса. Некоторые аспекты этой проблемы будут рассмотрены в последующих разделах. Но определяющим фактором, влияющим на соотношение экономики и политики в современных международных экономических отношениях, оказывает экономическая стратегия и ее отражение в национальном законодательстве.

Экономическая политика в современных международных экономических отношениях как линия поведения государства, политической партии (или правящей элиты) выступает в виде стратегии и тактики. Экономическая стратегия представляет собой политику долговременной геостратегической� ориентации, направленной на решение радикальных проблем в области производства и поэтому рассчитанную на довольно длительный срок (по нашему мнению, на лаг длинной волны в экономике), в течение которого происходит качественное изменение капиталовооруженности, производительности живого труда, капиталоотдачи, органического строения капитала, нормы прибавочной стоимости, доли труда в национальном доходе, норме прибыли - факторов, порождающих длинные волны технического прогресса и накопления капитала.�

Внешнеэкономическая стратегия содержит в себе следующие, образующие ее структуру, основные элементы: цели и основные задачи; средства достижения намеченных целей, включая подготовку материальных предпосылок создания таких средств, а также живую деятельность по взаимодействию средств между собой, обеспечению своевременного решения общих и частных задач; достигнутый результат, служащий исходным пунктом последующей стратегической цели.

В последние годы как в рамках СНГ, так и национальном уровне приняты ряд документов закрепляющих стратегический курс интеграционных процессов в Содружестве Независимых Государств�.

Определение цели и основных задач интеграционных процессов предстоящего периода - основополагающий элемент внешнеэкономической стратегии, который определяет все ее остальные структурные составляющие. Предпосылкой выработки стратегической цели является точный учет актуальных экономических потребностей, удовлетворение которых образует своеобразие предстоящего периода общественного развития.

Наднациональное законодательство государств СНГ� закрепило основные направления сотрудничества в экономической и социальной областях, в числе которых:

формирование общего экономического пространства на базе рыночных отношений и свободного перемещения товаров, услуг, капиталов и рабочей силы;

координация социальной политики, разработка совместных социальных программ и мер по снижению социальной напряженности в связи с проведением экономических реформ;

развитие систем транспорта и связи, а также энергетических систем;

координация кредитно - финансовой политики;

содействие развитию торгово - экономических связей государств - членов;

поощрение и взаимная защита инвестиций;

содействие стандартизации и сертификации промышленной продукции и товаров;

правовая охрана интеллектуальной собственности;

содействие развитию общего информационного пространства;

осуществление совместных природоохранных мероприятий, оказание взаимной помощи в ликвидации последствий экологических катастроф и других чрезвычайных ситуаций;

осуществление совместных проектов и программ в области науки и техники, образования, здравоохранения, культуры и спорта.

Для России приоритетность отношений с государствами СНГ определяется прежде всего тем, что:

на территории СНГ сосредоточены главные жизненные интересы России в области экономики, обороны, безопасности, защиты прав россиян, обеспечение которых составляет основу национальной безопасности страны;

Данные об объемах кооперационных поставок свидетельствуют о глубокой интегрированности народнохозяйственных комплексов государств СНГ:

в составе Союза Россия ввозила из союзных республик продукцию 102 отраслей, производила вместе с ними 25 миллионов видов изделий и товаров;

сегодня на своих предприятиях она способна выпускать без комплектации из стран СНГ от 40 до 60 процентов прежнего объема продукции и всего 18 процентов изделий вооружения и военной техники;

атомные подводные лодки, космические корабли, самолеты автомобили не могут производиться без комплектующих из СНГ;

100 процентов магистральных тепловозов Россия получает из Содружества;

сельхозтехника: 23 % изделий машиностроения, продукция высоких технологий производится Россией с участием стран СНГ.

эффективное сотрудничество с государствами СНГ является фактором, противостоящим центробежным тенденциям в самой России.

Доминирование жизненных интересов России в сфере экономики на территории СНГ, предопределяет и содержание основных задач внешней политики России в отношении с государствами СНГ, которые сводятся к следующему:

обеспечение надежной стабильности во всех ее измерениях: экономическом, политическом, военном, гуманитарном и правовом;

содействие становлению государств СНГ в качестве политически и экономически устойчивых государств, проводящих дружественную политику в отношении России;

укрепление России в качестве ведущей силы формирования новой системы межгосударственных политических и экономических отношений на территории пост союзного пространства;

наращивание интеграционных процессов в СНГ.

Второй элемент структуры внешнеэкономической политики - средства достижения поставленной цели. Он включает создание материальных предпосылок для их создания. Такой мерой является формирование жизнеспособного интеграционного сообщества через эффективное сотрудничество, прежде всего, в развитии производства, науки и техники: Важнейшими направлениями этой работы можно считать:

выявление общих научно - технологических приоритетов и реализацию совместной стратегии в целях формирования единого научного и технологического пространства;

согласование процессов структурной перестройки национальной экономики с выходом на разработку общих межгосударственных инвестиционных программ;

обеспечение условий для совместной работы ученых и специалистов - производственников;

объединение усилий по решению проблем экологии и охраны окружающей среды.

Российское законодательство однозначно рассматривает экономическое сотрудничество как основополагающую предпосылку решения всего комплекса вопросов взаимоотношений с государствами СНГ. Решение этой задачи возможно через оптимальное сочетание многосторонних, в рамках Экономического союза и двусторонних формах, отношений. Подтверждением этому служит создание реального механизма сотрудничества.

За пять лет существования Содружество Независимых Государств прошло в своем развитии довольно большую  дистанцию. Заключены: 

Договор об экономическом Союзе;

Соглашения о Таможенном и Платежном союзах;

свыше 1300 соглашений о сотрудничестве в производственной, социальной и гуманитарных сферах создавших правовую основу взаимоотношений, включая вопросы коллективной безопасности;

сформировано более 60 различных отраслевых советов, межгосударственных комиссий и комитетов по сотрудничеству.

В Государственной Думе находится 35 межгосударственных соглашений, заключенных в 1992 - 1996 годах по вопросам интеграции и переданных на рассмотрение. Среди них такие базовые документы:

Соглашение о создании зоны свободной торговли;

Соглашение о Таможенном союзе;

Соглашение о взаимном признании прав и регулирования отношений собственности и другие.

Складываются интеграционные структуры: объединение 11 государств с Исполнительным секретариатом и Межгосударственным экономическим комитетом во главе; объединение четырех государств (России, Белоруссии, Казахстана и Киргизии) с межгосударственным Советом и Интеграционным комитетом; Сообщество Россия - Белоруссия с общими органами управления.

Создание этих структур и образование Таможенного Союза позволило в 1996 году увеличить товарооборот России со странами СНГ на 21 процент, в том числе с Белоруссией - на 19 процентов, с Казахстаном на 32 %, с Киргизией - на 57%, сэкономить на обустройстве границ, таможенных и пропускных пунктов - 3 миллиарда долларов США.

Вместе с тем, сохраняется тенденция к национально - хозяйственному обособлению государств. На начало 1997 года доля стран СНГ во внешнем товарообороте России составляла чуть более 20 процентов. Во многом это объясняется тем, что на внутреннем рынке Содружества цены на российский металл, лес, нефтепродукты, автомобили и другую продукцию оказались выше мировых цен в 1,3 - 1,8 раза и ее перестали брать. 

С помощью иностранных кредитов государства Содружества сокращают свои долги перед Россией, составляющие сегодня около 6 млрд. долларов, из которых более 5 миллиардов - технические кредиты, а задолженность перед западными странами и некоторыми восточными у них выросла до 16 миллиардов долларов. За период независимости Украину покинули 1 млн.400 тысяч русских, Казахстан - 1 млн.200 тысяч.�

Таким образом, экономические отношения между государствами СНГ это те же политические отношения, но устанавливаемые в интересах развития национальных народнохозяйственных комплексов.

Говоря о системе мирохозяйственных связей, как объективном результате внешнеэкономической деятельности государств СНГ за определенный период времени, необходимо отметить ее воздействие на внешнеэкономические интересы. Она побуждает государства СНГ к выработке соответствующей внешнеэкономической политики, использованию тех или иных внешнеэкономических средств. Особенностью современной внешнеэкономической политики государств СНГ является ее максимальная деидеологизация.

В свою очередь, внешнеэкономическая политика государств СНГ, претворенная через соответствующие экономические инструменты в практическую внешнеэкономическую деятельность, воздействует на структуру и механизм внешнеэкономических связей, вызывая в ней изменения. В таком непрерывном процессе взаимодействия и взаимообусловленности и находится на практике внешнеэкономическая политика и структура формирующихся мирохозяйственных связей. В зависимости от обстоятельств, от складывающейся конъюнктуры роль той и другой по отношению друг к другу может меняться. При каких-то конкретных условиях внешнеполитическая деятельность отдельных государств может оказывать определяющее воздействие на изменения в системе внешнеэкономических связей, их страновой и региональной ориентации, при других, наоборот, система внешнеэкономических связей (например, в рамках внутрифирменной производственной или сбытовой кооперации) на изменения во внешнеэкономической политике государства. Растущая интернационализация и экономическая взаимозависимость в рамках производственного процесса приобретает на современном этапе характер экономического базиса современных международных политических отношений. Такой подход соотношения экономики и политики наиболее очевиден на примере международных интеграционных процессов, поскольку именно здесь наиболее зримо проявляется тесная взаимосвязь и в тоже время различие между базисными и надстроечными явлениями, между внешнеэкономической политикой государств и современными международными экономическими связями. 

Исключительное значение для анализа взаимодействия экономики и политики имеет различие между экономической интеграцией и тенденцией к интернационализации производственных связей. Тенденция к интернационализации производства - это объективный процесс в базисной системе мирового хозяйства, тогда как экономическая интеграция есть форма выражения первой в сфере межгосударственных отношений. Механизм связи и соотношение этих двух явлений, характерных для подавляющего числа государств в т.ч. и СНГ, можно представить следующей схемой: тенденция к интернационализации производства порождает соответствующие объективные потребности; эти потребности рано или поздно, в большей или меньшей степени осознаются политическим истеблишментом и получают свое выражение в виде специфических политических интересов государства (в данном случае интересов внешнеэкономических). Эти интересы, представляющие собой баланс экономических интересов национальных субъектов бизнеса, в свою очередь, определяют его внешнеполитическую деятельность в данном конкретном направлении. Причем последняя выражает экономические потребности отнюдь не однозначно: она видоизменяется и корректируется различными условиями той системы отношений, в которой непосредственно реализуется, а именно системы межгосударственных отношений, соотношением сил в ней, накалом и остротой противоречий между государствами, действием субъективного фактора и т.д. Внешнеполитическая деятельность государств в направлении экономической интеграции на каких-то этапах может не только не соответствовать объективной тенденции к интернационализации, но даже и противоречить ей.

Таким образом, взаимодействие экономики и политики оказывает сильное влияние на характер международных экономических отношений и экономическое сотрудничество государств СНГ. В условиях экономического кризиса исключительное значение приобретает формирование высокоэффективного инвестиционного механизма воспроизводства на межгосударственной основе, который был бы застрахован от политических рисков. Наиболее важными звеньями инвестиционного механизма воспроизводства государств СНГ, по нашему мнению, являются прямые связи субъектов бизнеса и хозяйственное законодательство, регулирующее этот процесс. 



2.2. Проблема формирования прямых связей между хозяйственными организациями государств СНГ на новом этапе экономического сотрудничества 



Важной предпосылкой стимулирования тенденций международного разделения труда - объективной экономической основы транснационализации общественного производства новых субъектов мирового Сообщества стран СНГ является совершенствование различных форм хозяйственного взаимодействия предприятий, объединений и организаций различных форм собственности. Создание условий для разработки и реализации проводившейся согласованной политики предприятий - партнеров, расположенных на территории государств Содружества в сфере непосредственного сотрудничества возможно лишь на базе создания комплексного экономического и юридического механизма регулирующем этот процесс. Но “главное - это прямые и, что еще важнее, свободные связи предприятий, производителей продукции, потребителей, их непосредственное взаимодействие”.�

В последние годы в странах СНГ приняты государственные решения по развитию международного сотрудничества на основе прямых связей и в специальных документах утверждены условия участия национальных хозяйственных организаций в новых формах интернационального взаимодействия.

Прямые связи - есть способ сотрудничества субъектов хозяйственной деятельности, основанный на хозяйственном расчете, самостоятельности в принятии и реализации экономических решений. Прямые связи - основа внешнеэкономических сделок.

Анализ практики показывает, что в условиях суверенизации они развиваются крайне медленно. Прежде всего, это связано с тем, что ликвидирован единственный народнохозяйственный комплекс страны, единая денежная система, единый хозяйственный механизм. В условиях экономического кризиса практика настоятельно ставит вопрос о выработке взаимоприемлемых решений заинтересованных в этом стран в области экономических условий регулирования непосредственного сотрудничества, а также по объединению усилий для восстановления механизма интеграции.

Прямые связи позволяют решить следующие задачи:

реализовать возможности субъектов хозяйственной деятельности, специализирующихся на производстве комплектующих на основе производственной кооперации;

увеличить объем производства продукции, в которой на рынках стран - партнеров есть сбыт;

повысить технический уровень выпускаемой продукции за счет взаимного использования наиболее прогрессивных элементов и узлов в системах машин и сложного оборудования;

расширить источники получения научно -технической информации, в том числе из промышленно-развитых стран, за счет контактов каждого из партнеров у себя в стране и за рубежом.

Значение этой формы сотрудничества между субъектами хозяйственной деятельности некогда единой страны значительно возрастает в связи с наметившимися тенденциями создания единого экономического пространства и научно-производственной кооперации по различным направлениям, обусловленной значительным повышением роли объединений, научно-исследовательских и других организаций, являющихся непосредственными участниками научно-производственного прогресса и заинтересованных в широком развитии прямых связей.

Необходимость формирования и совершенствования прямых связей в области научно-технического и производственного сотрудничества обусловлена сложностью и многогранностью проблем, выдвинутых научно-технической революцией, необходимостью углубления интеграции, максимальному использованию ее преимуществ. Прямые связи, как способ организации сотрудничества стран СНГ, при котором создаются благоприятные возможности для проявления хозяйственной инициативы предприятий и других хозяйственных организаций и эффективного использования их внутренних резервов на основе экономической заинтересованности в результатах сотрудничества, являются определяющей тенденцией непосредственно влияющей на принятие политических решений на межгосударственном уровне.

Прямые связи можно исследовать в двух аспектах: широком и узком. В широком -прямые связи есть способ реализации разнообразных форм международного сотрудничества, при котором хозяйственные организации взаимодействуют в отдельных или во всех фазах воспроизводственного процесcа.

В узком - прямые связи представляют кооперационные отношения на основе международного внутри отраслевой специализации в производстве, науке и технике. В этом смысле прямые связи есть одна из прогрессивных, стабильных и перспективных форм расширения экономической интеграции на микроэкономическом уровне, в рамках которой можно выделить следующие основные (используемые на практике и возможные) направления:

Обмен передовым технологическим и научным опытом организации производства, а также квалифицированными кадрами;

Внедрение новой, высокопроизводительной техники в кооперированное производство;

Проведение совместных научно - исследовательских разработок и внедрение их результатов в производство;

Рационализацию объемов и структуры взаимных товаропотоков;

Проведение совместных научно-исследовательских разработок и внедрение их результатов в производство;

Оказание производственно-технических и транспортных услуг, включая услуги в области реконструкции и модернизации действующих производственных мощностей;

Использование временно свободных мощностей зарубежного партнера;

Организацию дополнительно взаимовыгодных видов производства для удовлетворения специфических потребностей кооперирующихся хозяйственных организаций;

Координацию действий в области науки, техники, производства и сбыта в отношении новых партнеров, в том числе и в третьих странах.

К основным формам непосредственного сотрудничества в рамках прямых связей относятся:

- кооперация в области создания, производства и использования новых, реконструкции и модернизации существующих производственных мощностей, средств и орудий труда, предметов труда и потребления, технологических процессов;

- обмен различного рода услугами, включая гарантийное и последующее сервисное обслуживание;

- обмен способами и методами организации производства, труда и управления;

- обмен опытом, накопленным партнерами во всех областях хозяйственной деятельности.

Принципиальным, имеющим исключительное последствие, является то, что в результате развития прямых связей производственные системы стран организуются на принципах транснационализации производственного и финансового капитала первичного звена.

Однако анализ причин тех затруднений, которые возникают в процессе планирования и организации прямых связей, показывает, что большинство участников непосредственного сотрудничества не имеют ни достаточных знаний, ни практических навыков для того, чтобы в полной мере реализовать преимущества прямых связей.

В этой связи актуальной становится разработка методических рекомендаций по расчету экономического содержания и направления прямых связей, организационно-правовых условий и форм, а также принципов ценообразования внешнеэкономических сделок на основе прямых связей в условиях перехода к рыночной модели экономики глубоко специализированных хозяйственных комплексов в постсоциалистический период.

Взятый государствами СНГ курс на создание благоприятных условий для развития прямых связей между хозяйственными организациями будет способствовать решению задач интенсификации общественного производства.

Расширение международных связей между первичными производственными звеньями стран СНГ можно рассматривать как проявление общемировой тенденции интернационализации производства, углубления единичного разделения труда, интенсификации научно-технического обмена под воздействием научно-технического прогресса. Этот процесс усиливает взаимопереплетение народно-хозяйственных структур, способствует реальному взаимопроникновению производственных процессов, восстановлению производственных связей некогда существовавших в рамках внутрисоюзного разделения труда.

Поэтому, развитие прямых связей обусловлено воздействием общих тенденций мирового производственного и научно-производственного прогресса, является конкретной формой интернационализации производительных сил.

На современном этапе для стран СНГ определяющими факторами в развитии прямых связей являются:

потребности расширения и углубления экономической интеграции предшествующего периода, процесс которой связан с растущим многообразием и усложнением производственных отношений. Необходимость использования экономических преимуществ глубоко специализированных производств объективно обуславливают дальнейшее развитие сотрудничества, более интенсивное включение хозяйственных организаций в интеграционный процесс, подтверждением чему может служить анализ изменений издержек производства в зависимости от его вида.



Таблица 13.

Изменение издержек производства в зависимости от его вида�



Вид производства�расходы на материалы�затраты на зарплату�трудоемкость в нормо-часах�полные издержки��мелкое�100�100�100�100��серийное�93,5�51,3�54,5�67,0��массовое�76,0�8,5�10,5�41,8��

Политэкономическая сущность этой тенденции - снижение издержек в процессе производства, тяготеющем к массовому, в условиях рыночных отношений имеет силу объективного экономического закона.

использование преимуществ экономического сотрудничества при переходе государств на интенсивный путь хозяйствования, что повышает требования к эффективности этого сотрудничества. Задачи интенсификации решаются на конкретных производствах на основе прямого взаимодействия производственных предприятий, научно-технических и внешнеторговых организаций, производителей и потребителей;

обеспечением комплексности подготовки и реализации каждого мероприятия экономического сотрудничества, поскольку научно-технический прогресс усиливает взаимообусловленность и взаимосвязь научно-технического сотрудничества, международной специализации и кооперирования производства и внешней торговли. Такая комплексность эффективнее всего на основе прямых связей между хозяйственными организациями стран.

В условиях становления государственности бывших субъектов единой федерации происходит формирование нового механизма сотрудничества, в основе которого лежат прямые связи - как способ установления и развития производственного и научно-технического сотрудничества, при котором субъектами договоренности являются хозяйственные организации - производственные предприятия, объединения, комбинаты, научно-технические, проектно - конструкторские и другие организации, вступающие при наличии необходимых полномочий и взаимной заинтересованности в совместной разработке конкретных мероприятий по сотрудничеству в непосредственные отношения друг с другом, а также с предприятиями -потребителями по поводу подготовки производства самого производства и реализации изготовляемой продукции. Таким образом, прямые связи предполагают технологическое взаимодействие объединений и предприятий стран СНГ для совместных разработок и производства на основе кооперации определенной продукции, ее последующей реализации и организации послепродажного обслуживания. Прямые связи должны обеспечивать непосредственное сотрудничество партнеров по всему воспроизводственному циклу при постоянном взаимодействии во всех звеньях этой цепи.

Следовательно, прямые связи есть совокупность международных производственных и научно-технических связей, возникающих между хозяйственными субъектами для достижения совместного экономического результата, совпадающей с народнохозяйственными целями производителя и страны или отражающими эти цели.

Прямые связи между хозяйственными организациями стран-членов СНГ могут осуществляться в различных областях сотрудничества (международной кооперации производства, науке и технике, строительстве, модернизации и реконструкции, строительстве, создании и поддержании инфраструктуры и др.) или иметь комплексный характер, охватывающий ряд областей или регионов.

Прямые связи могут развиваться во всех отраслях народного хозяйства, а также на стыке отраслей, в частности между промышленными и сельскохозяйственными организациями, сельскохозяйственными и транспортными.

Восстановление и развитие процесса международной кооперации производства является основной сферой использования прямых связей. В условиях экономического кризиса он нацелен на поддержание уровня производства продукции промышленных отраслей, функционирование топливно-энергетического, транспортного комплекса, на выпуск продовольствия и товаров широкого потребления. Дальнейшее развитие процесса международной кооперации в странах СНГ будет сосредотачиваться в наукоемких отраслях производства, реализации основных направлений НТП, в частности, на развитии электроники, вычислительной техники, средств автоматизации. Расширение прямых связей предполагает, что они охватывают как сферу производства, так и научные исследования, процессы реконструкции, внедрения новых технологий , сбыта продукции.

Углубление комплексного характера научно-технических результатов и производств, технологий, а также расширение и дифференциация структуры и ассортимента конкретной продукции, необходимость поддержания ее конкурентоспособности определяют более быстрые темпы изменений во всех сферах производства.

Из этого вытекает необходимость прежде всего для отраслей, выпускающих средства производства, непосредственно согласовывать научно-технические характеристики (потребительские свойства и т.п.), требования к производству, условия использования и другие параметры своей продукции.

В условиях доминирования тенденций научно-технического прогресса формируются новые крупные отрасли производства, в основе которых лежат последние научно - технические достижения, которые из-за значительной капиталоемкости могут быть успешно использованы, как правило, посредством международного труда и кооперации. Но во многих случаях возникает необходимость дополнить его прямым сотрудничеством, особенно на стадии научно-исследовательских и проектно-конструкторских работ и организации производства.

Международная специализация и кооперирование производства должно быстро реагировать на научно-технические новшества, тенденции спроса и предложения. Поэтому прямые кооперационные связи призваны устанавливать всесторонний и быстрый обмен информацией между партнерами по кооперации, способствовать принятию продуманных и обоснованных в техническом и экономическом отношениях решений, обеспечивать бесперебойность и синхронность производственных процессов и представлять возможность оперативного на них воздействия.

Таким образом, эффективность прямых связей в процессе складывающейся международной по своему характеру специализации и кооперирования производства на современном этапе во все возрастающей степени зависит от тесной увязки научно-технического и производственного сотрудничества.

В современных условиях такая увязка, как показывает практика, является недостаточной. Достигнутые между странами договоренности о международной специализации и кооперации производства, как правило, не предусматривают совместных работ по созданию новых изделий продукции производственно-технического назначения и товаров народного потребления. Производители специализированной и кооперированной продукции часто действуют изолированно друг от друга, что сказывается на научно-техническом уровне продукции. В свою очередь, научно-техническое сотрудничество развивается разобщено от производственной кооперации, оказывая недостаточное воздействие на структуру материального производства.

Существующий функциональный отрыв международной специализации и кооперации производства от научно-технического сотрудничества, свидетельством чему является так называемая проблема внедрения достижений научно-технического прогресса, не позволяет значительно поднять качество специализированной продукции.

Поэтому важное значение приобретает одновременное решение научно-технических и производственных задач на основе широкого развития научно-производственной кооперации, нацеленной на совместную разработку и выпуск кооперированной и специализированной продукции высшего качества и технического уровня. Это создает объективную предпосылку восстановления прежде всего научно-производственных прямых связей, что, разумеется, не умаляет важности их развития при реализации других форм сотрудничества.

Прямые связи осуществляются в рамках договоров и соглашений о научно-техническом или производственном сотрудничестве, протоколов об их развитии. При этом договоры между хозяйственными организациями заключаются в развитие договоренностей, достигнутых на более высоком уровне, так и по собственной инициативе самих организаций в целях более эффективного выполнения возложенных на них задач.

Главные направления формирования основных связей определяются прежде всего существующими (или продолжающими существовать) специализированными производствами в рамках производственной кооперации или специализации производства, а также многосторонними или двусторонними долгосрочными программами экономического и научно-технического сотрудничества, протоколами координации планов производств единых в технологическом процессе объединений, функционирующих длительное время в едином народнохозяйственном комплексе, долгосрочными торговыми соглашениями и годовыми протоколами о товарообороте, конкретными целями и задачами сотрудничества в рамках международных экономических и научно-технических организаций стран СНГ, задачами хозяйственных организаций, вытекающими из национальных планов, необходимостью модернизации и реконструкции производственных мощностей совместными усилиями.

Таким образом, развитие прямых связей между субъектами хозяйственной деятельности стран СНГ осуществляется:

на плановой основе в рамках тех полномочий, которые предоставлены органам государственного управления, хозяйственным организациям в соответствии с системами планирования и управления, действующими в странах СНГ;

на основе внутрифирменного планирования транснациональных корпораций, объединений, получивших название финансово-промышленных групп.

Практика показывает, что возможности развертывания прямых связей между хозяйственными организациями разных стран СНГ непосредственно зависят от того, в какой степени эти связи развиты внутри страны. Предприятия, комбинаты, объединения, широко использующие прямые кооперационные связи внутри стран, как правило лучше подготовлены к установлению таких связей с зарубежными партнерами.

Анализ показывает, что между хозяйственными организациями стран СНГ, особенно оборонного комплекса, существуют различия в правах, обязанностях и ресурсах, которыми они наделяются для ведения внешнеэкономической деятельности. Вследствие этого у предприятий и их коллективов создается разная экономическая заинтересованность в развитии научно - производственной кооперации на основе прямых связей. Объективные трудности согласования экономических интересов вытекают также из существующих в ряде случаев различий в технико-экономическом и организационном уровне производства на предприятиях стран СНГ, длительного периода принятия решений о совместных предприятиях в научно-техническом и производственном сотрудничестве.

Сдерживающим фактором развития прямых связей является недостаточная подготовленность и информированность хозяйственных руководителей различных звеньев, в частности, отсутствие организованной системы обмена информацией о партнерах и сферах сотрудничества. В отношениях между странами СНГ пока недостаточно действуют экономические и организационные рычаги, стимулирующие развитие прямых связей при научно-производственной кооперации.

Совершенствование таких рычагов может быть осуществлено на основе обобщения опыта стран, принятия согласованных экономических, организационных и правовых решений.

Для установления и эффективного развития прямых связей между субъектами хозяйственной деятельности разной страновой принадлежности необходим ряд экономических и организационно - правовых условий, которые можно рассматривать в двух аспектах: национальном и международном.

Национальные условия субъекта мирового Сообщества формируются механизмом управления национальной экономикой и прежде всего внешнеэкономическими связями, а международные определяются механизмом управления экономической интеграцией, открытостью экономики.

Создание таких условий зависит от взаимоувязанного совершенствования национального и международного экономического механизмов. Приоритетными здесь являются национальные механизмы, поскольку материально - вещественные условия развития международной специализации и кооперирования в производстве, научно-исследовательских, опытно- конструкторских работах создаются в национальных хозяйствах.

В странах СНГ меры по становлению и совершенствованию национальных механизмов имеют общую направленность расширение прав и ответственности субъектов хозяйственной деятельности.

Опираясь на экономические инструменты рыночного механизма, прежде всего внешнеэкономического сотрудничества, государства СНГ определяют количественные и стоимостные пропорции обмена, осуществляемого в ходе кооперации.

Таким образом, за государством, и в конечном счете, остается право окончательного решения вопроса об установлении прямых связей в рамках действующей кооперации. Это означает, что прямые связи следует формировать с учетом экономических факторов механизма внешнеэкономического сотрудничества, а система их управления должна функционировать в рамках внутрифирменного планирования (финансового, научно - технического, производственного).

Внутрифирменное планирование прямых научно-производственных связей между хозяйственными субъектами стран СНГ предусматривает прежде всего решение таких задач, как:

определение целей, содержания, длительности количественных и стоимостных параметров и экономической целесообразности прямых связей;

выбор предприятий и организаций для установления прямых связей с зарубежными партнерами;

выявление зарубежных партнеров;

обеспечение действующих или намеченных прямых связей, необходимыми материальными, финансовыми и другими ресурсами;

планирование и оценку результатов воздействия прямого научно-производственного сотрудничества кооперированное производство, выпускаемую продукцию, т.е. технико - экономическое обоснование прямых связей.

Из характера этих задач вытекает, что для планирования прямого научно-производственного сотрудничества недостаточно решений, принимаемых на уровне плановых управлений (отделов) фирм. Необходимо тесное взаимодействие всех его уровней, с тем чтобы создать соответствующие предпосылки для максимального развития в рамках прямых связей инициативы и сбалансированности интересов кооперантов. Это будет способствовать совершенствованию механизма кооперирования производства, повышению экономической эффективности хозяйственных субъектов. Поэтому недостаточно предоставить хозяйственным организациям соответствующие права требуется довольно обширный, гарантированный государством комплекс условий для их реализации.

В пределах имеющихся у субъектов хозяйственной деятельности полномочий, согласно их правового статуса, обеспеченных функционирующей на правовой основе структурой национального рынка финансового и производственного капитала, эти субъекты должны иметь возможность самостоятельно, минуя сложную процедуру регистрации контрактов, лицензирования, согласований и одобрений в административных органах управления, внешнеэкономической деятельности, выполнять свои обязательства по связям, исходя только из экономической целесообразности сотрудничества.

Таким образом, развитие прямых связей на геополитическом пространстве СНГ непосредственно зависит от того в какой мере национальные хозяйственные механизмы обеспечивают самостоятельное участие хозяйственных организаций в планировании и осуществлении внешнеэкономической деятельности.

Прежде всего это касается таких элементов хозяйственных механизмов, как степень развития хозяйственного расчета, прежде всего важнейшего его элемента- валютной самоокупаемости, а также меру самостоятельности хозяйственных организаций в принятии решений и использовании ресурсов, системы заинтересованности производственных и научно-технических организаций в развитии международного сотрудничества, формы их взаимоотношения с органами государственного управления.

С переходом экономики стран СНГ на интенсивный, рыночный путь развития происходит становление как национальных хозяйственных механизмов на новых принципах, так и механизма сотрудничества стран СНГ. Совершенствование хозяйственного управления должно быть ориентировано на эффективное решение задач ускорения НТП, наиболее полное использование интенсивных факторов экономического роста.

Такая общая ориентация не означает унификации национальных механизмов. При этом с помощью международной кооперации страны СНГ и их хозяйственные организации, исходя из своих интересов, решают наряду с общими и специфические научно-технические, производственные и другие задачи.

Поэтому, поскольку различие национальных механизмов в условиях обретения государственности бывшими членами единой федерации в обозримом будущем, очевидно, сохранятся, необходимо изыскивать средства, способствующие развитию взаимовыгодной кооперации, используя для этого в числе других форм прямые связи.

Существенное значение для дальнейшего развития и эффективного функционирования прямых связей имеет сближение блоков национальных механизмов, связанных с управлением внешнеэкономическими связями стран СНГ. Эти блоки, будучи относительно самостоятельными, могут в определенной мере быстрее, чем хозяйственные механизмы в целом сближаться друг с другом.

Причем целесообразно совершенствование прежде всего внешнеэкономического инструментария с целью обеспечения благоприятных условий для участия хозяйственных субъектов всех уровней и форм собственности в реализации интеграционных мероприятий.

Особое значение приобретает совершенствование в сфере внешнеэкономических связей на принципах прибыльности и сопоставимой отраслевой рентабельности.

При распространении принципов экономических отношений между промышленностью и внешней торговлей в ряде случаев возникает необходимость принятия государственных мер, направленных на ограничение или исключение возможности отрицательного воздействия экономических условий обмена на рынке стран СНГ, который является частью мирового, на конечные результаты деятельности хозяйственных организаций, а следовательно, на их заинтересованность в развитии международной кооперации. При этом эти меры, будучи протекционистскими по своей экономической сущности, должны быть направлены на стимулирование производства наукоемкой продукции, поддерживать производство товаров народного потребления и производственно - технического назначения глубокой переработки для сбыта на рынках промышленно развитых стран, а также стимулировать конкуренцию на внутреннем рынке.

В связи с этим в течение определенного периода целесообразно предоставлять хозяйственным организациям льготные кредиты, обеспечивать за счет государственного бюджета полную или частичную компенсацию повышенных затрат вследствие импорта комплектующих изделий и материалов, устанавливать надбавки к ценам выпускаемой продукции на период ее освоения и т.д.

Большинство стран СНГ в ходе экономических реформ отказались от чрезмерной централизации управления внешнеэкономическими связями, постепенно передавая функции оперативного руководства этой деятельностью самим субъектом хозяйственной деятельности.

В ходе этих изменений сложилось две системы организации внешней торговли и, следовательно, две основные формы организации прямых связей и согласования условий сотрудничества.

1. Все или почти все существенные условия поставок согласуются самими партнерами - контрагентами по внешнеэкономической сделке.

2. Основные условия сотрудничества устанавливаются директивно через отраслевые министерства по поручению правительства или министерства внешних экономических связей (система заказов - нарядов) во исполнение межправительственных соглашений. В этом случае интересы внешней торговли и промышленности взаимоувязаны слабо.

Независимо от конкретных способов налаживания прямых связей они опираются на всю систему общих условий регулирования экономических связей между странами СНГ на основе межгосударственных актов, координации народнохозяйственных планов и долгосрочных соглашений о товарообмене и платежах, производственном и научно-техническом сотрудничестве (особенно такая практика получила распространение в ТЭК и оборонной промышленности).

Прямые связи обеспечиваются условиями, которые гарантируют подвижность любых достаточно развитых, системно организованных непосредственных связей производственных организаций. К таким условиям, помимо рассмотренных относятся: собственная база научно-технического развития производства; организация текущего, оперативного планирования развития; высокая информированность о состоянии рынка, инновациях, производстве альтернативной продукции, а также о требованиях постоянных потребителей; резервы основных производственных площадей; экономически оправданный запас готовой продукции.

Стабильность прямых связей должна рационально сочетаться с гибким характером, который обеспечивает их достаточную приспособляемость к быстрым, конъюнктурным по своему характеру, изменениям экономической ситуации.

Таким образом, экономические условия, определяемые национальными механизмами, должны прежде всего обеспечивать хозяйственную самостоятельность и материальную заинтересованность субъектов хозяйственной деятельности при их ответственности за выполнение договорных обязательств.

Развитие прямых связей зависит также от совершенствования международного механизма экономической интеграции в единстве его координационных и стоимостных инструментов.

Пока что отмечается определенная неравномерность развития его отдельных составных частей.

На нынешнем этапе развития СНГ основными предпосылками, которые будут способствовать выравниванию формирования и функционирования этого механизма являются: политическое содействие со стороны властных структур осуществлению рыночных преобразований в странах СНГ с целью восстановления крупного товарооборота между бывшими участниками единой федерации; согласование вопросов взаимодействия между существующими и формирующимися интеграционными объединениями; проработка вопросов постепенного образования единого евразийского торгового пространства с участием всех расположенных в этом регионе государств; поиски решения проблемы обеспечения благоприятного климата для инвестиций и недискриминационной взаимной торговли между всеми государствами, независимо от степени их продвинутости к рынку; координация деятельности международных организаций, подключившихся в последние годы к экономическому и техническому сотрудничеству со странами СНГ.

Глубокий социально-экономический кризис, переживаемый странами СНГ, общественно-политическая ситуация в России “объективно подвели руководство стран Содружества к более решительному отказу от настроений национально-государственной обособленности и замкнутости в пользу интеграции, восстановления и развития экономического и политического взаимодействия”�.

Ликвидация единого народнохозяйственного комплекса позволяет в настоящее время лишь фрагментарно поддерживать сложившиеся прямые связи в рамках долгосрочных целевых программ, двусторонние программы специализации и кооперации, многосторонние соглашения, в частности, по увеличению производства дефицитных топливно - сырьевых товаров, в первую очередь по атомной энергетике. В то же время, товарно - денежный инструментарий сотрудничества изменился незначительно, а введение собственных валют, ликвидация единой рублевой зоны затормозили или ликвидировали имеющиеся прямые связи между отдельными предприятиями.

В результате действующий интеграционный механизм в состоянии обслуживать в основном экономические связи на уровне национальных хозяйственных комплексов и в известной степени на уровне отдельных отраслей. В меньшей мере он приспособлен к сотрудничеству хозяйственных организаций.

В планировании существенное значение приобретает углубление содержания координации планов, включая развитие отдельных отраслей, производств и важных видов кооперированной и специализированной продукции, в основном, военного производства. Субъекты хозяйственной деятельности разной страновой принадлежности должны непосредственно участвовать в разработке плановых предложений по развитию международного сотрудничества, в процессе координации планов на уровне отраслей или крупных программ (например, поставка энергоносителей на Украину), что создает условия для совместного внутрифирменного планирования.

Существенную роль в развертывании прямых связей на микроуровне может сыграть общее использование программно - целевого подхода.

Важнейшим инструментом прямого научно-производственного сотрудничества между хозяйственными организациями стран СНГ следует считать совместные рабочие программы, которые должны разрабатываться партнерами в развитие подписанных соглашений или договоров, или их составных частей. Такие программы необходимо разрабатывать на средне и долгосрочный периоды сотрудничества и определять в них темы, отдельные этапы и сроки работ, намечаемые результаты сотрудничества и кооперации, формы и условия передачи этих результатов. Международный опыт показывает, что при программно - целевом подходе в программах прямых связей следует предусматривать, в частности, такие разделы, как:

разработка мероприятий по совершенствованию технологических процессов;

повышение технологического уровня и качества выпускаемых изделий и совершенствование методов контроля за качеством;

проведение работ по сопоставлению расхода сырья, материалов, энергии, затрат труда, разработке и реализации предложений по снижению норм расхода;

разработка более прогрессивных образцов продукции, проведение совместных испытаний;

взаимные поставки.

Рассматривая прямые связи как основной принцип организации сотрудничества субъектов бизнеса государств СНГ, реализуемый в рамках как единичных внешнеэкономических сделок, так и на условиях длительных хозяйственных связей оценку целесообразности следует рассчитывать с учетом:

- экономии затрат, достигаемой в результате обмена комплектующими узлами и деталями, научно-техническими разработками, опытом, услугами, а также другими видами продукции научно - технического или производственного назначения, используемой каждым из партнеров для производства конечной продукции;

- прибыли от реализации на внутреннем и внешнем рынках конечной продукции, на производстве которой прямо или косвенно отразились преимущества, полученные в результате сотрудничества на основе прямых связей;

- валютного сальдо, полученного в результате осуществления экспортно - импортных операций по линии прямых связей в течение определенного периода при условии расходования собственных средств предприятий - контрагентов.

Прямые связи - один из основных принципов международного разделения труда, обеспечивающих трансферт капитала в первую очередь с целью инвестиций.

В следующем разделе мы рассмотрим правовой механизм интеграции государств.



2.3. Правовой механизм экономической интеграции государств СНГ



Одним из условий выхода России из экономического кризиса является ее участие в международном разделении труда, а также эффективная производственная и финансовая интеграция в рамках государств СНГ. Проблема эта усложняется тем, что происходит процесс трансформации экономических отношений, обуславливающих внутригосударственное разделение труда единого народнохозяйственного комплекса в международные, что находит свое закрепление в законодательных актах СНГ. Несмотря на сложность процессов воссоздания механизма сотрудничества экономическая и политическая интеграция государств СНГ является объективной геополитической задачей.

Возможность такой интеграции обеспечивает не только определенный уровень экономического развития, но и соответствие внутреннего правового регулирования экономических отношений принципам и нормам международного экономического права.

Перед государствами СНГ стоит необходимость выработки новой международной экономической политики, которая была бы обусловлена конкурентоспособностью национальных производственных комплексов. Конечной целью этого процесса является продвижение на мировые рынки, прежде всего промышленно развитых стран, продукции национальных предприятий. В этом процессе, помимо политических декларативных Соглашений, в рамках СНГ необходимо создание законодательства через трансформацию соответствующих норм международного права в законодательные акты государств СНГ, а также создание наднационального законодательства, регулирующем международные экономические отношения стран Содружества на этих принципах.

Реализация этой политики процесс длительный. Некоторые страны СНГ значительно продвинулись в этом направлении. Общепризнанные принципы и нормы международного права и международные договоры Российской Федерации являются в соответствии с Конституцией Российской Федерации составной частью правовой системы Российской Федерации. Международные договоры Российской Федерации применяются к отношениям, которые регулируются гражданским законодательством, непосредственно, кроме случаев, когда из международного договора следует, что для его применения требуется издание внутригосударственного акта (ст. 7 ГК). Если международным договором Российской Федерации установлены иные правила, чем те которые предусмотрены гражданским законодательством, то применяются правила международного договора. Принципиально важно иметь ввиду особенности взаимного применения гражданского законодательства в Содружестве Независимых Государств, которые могут быть сведены к следующим правилам:

гражданская правоспособность и дееспособность юридических лиц и предпринимателей определяется по законодательству государства - участника СНГ, на территории которого учреждено юридическое лицо, зарегистрирован предприниматель;

к отношениям, вытекающим из права собственности, применяется законодательство места нахождения имущества. Право собственности на транспортные средства, подлежащие внесению в государственные реестры, определяются по законодательству государства, где транспортное средство внесено в реестр;

возникновение и прекращение права собственности или иного вещного права на имущество определяется по законодательству государства, на территории которого имущество находилось в момент, когда имело действие или иное обстоятельство, послужившее основанием возникновения или прекращения такого права. Возникновение или прекращение права собственности или иного вещного права на имущество. являющегося предметом сделки, определяется по законодательству места совершения сделки, если иное не предусмотрено соглашением сторон.

форма сделки определяется по законодательству места ее совершения. Форма сделок по поводу строений, другого недвижимого имущества и право на него определяется по законодательству места нахождения такого имущества;

форма и срок действия доверенности определяются по законодательству государства, на территории которого выдана доверенность;

права и обязанности сторон по сделке определяются по законодательству места совершения, если иное не предусмотрено соглашением сторон;

права и обязанности сторон по обязательствам, возникающим вследствие причинения вреда, определяются по законодательству государства, где имело место действие или иное обстоятельство, послужившее основанием для требования о возмещении вреда. Это законодательство не применяется, если действие или иное обстоятельство, послужившее основанием для требования о возмещении вреда, по законодательству места рассмотрения спора не является противоправным;

вопросы исковой давности разрешаются по законодательству государств, применяемому для регулирования соответствующего отношения.

Отличительной особенностью правового механизма стран СНГ, регулирующего хозяйственный оборот, на современном этапе является то обстоятельство, что до создания Содружества хозяйственное законодательство во всех республиках федерации было единым. За шесть лет существования в государствах СНГ приняты законодательные акты, по - разному регулирующие одинаковые международные хозяйственные операции, а принятые на разных уровнях межгосударственные соглашения в этой области устарели и в большинстве случаев просто не выполняются. На лицо процесс расхождения общего в прошлом хозяйственного законодательства, возникновение многополюсного правового поля.

Но опыт промышленно развитых стран показывает, что реальная экономическая интеграция возможна только на основе одинаковых по принципиальным положениям, совместимых друг с другом законодательных актов, регулирующих, в том числе и внешнеэкономический комплекс государств СНГ.

Возникает настоятельная необходимость перед политическим руководством участников СНГ не только приостановить процесс расхождения национального законотворчества, но и коренным образом повернуть его в обратное направление. Если этого не сделать, то правовой статус субъектов хозяйственной деятельности разной страновой принадлежности будет различным, а отсутствие унифицированного законодательства не позволит создать единого экономического пространства, рассмотрение хозяйственных споров в экономическом суде СНГ будет чрезвычайно осложнено.

Возрождение хозяйственных связей, создание экономического и правового механизма для свободного перемещения промышленного и финансового капитала, трудовых ресурсов не представляется возможным без учета общемировых тенденций, определяющих лицо промышленных систем экономически развитых стран, основным звеном которых являются транснациональные корпорации.

В СНГ, по всей вероятности, развитие получат транснациональные финансово - промышленные группы, но правовой статус однотипных по существу, но находящихся в разных государствах Содружества предприятий, которые будут входить в такие объединения, будет различен, что вне всякого сомнения усложнит их деятельность.

В решении проблемы унификации хозяйственного законодательства стран СНГ отсутствует единая стратегическая политика, что не позволяет создать единое экономическое пространство. 

Во-первых, разработка единых модельных законодательных актов по принципиальным вопросам функционирования экономики в рыночных условиях имеет в странах СНГ значительный временной разброс, что не позволяет сформировать единое экономическое пространство. 

Например, Гражданский кодекс в некоторых странах только разработан, в то время как Россия ввела этот закон с 1 января 1995 года. Первая, наиболее важная, его часть в Кыргызстане и Беларуси находится на рассмотрении законодательных органов, в других же странах Гражданский кодекс или находится в стадии разработки, или к этому этапу еще не приступали.

Таким образом, в 1995 году во всех странах СНГ, кроме России, будет действовать с небольшими изменениями Гражданский кодекс 1961 г., регламентирующий правовые отношения между хозяйственными субъектами и (или) физическими лицами в условиях социалистической модели экономики, что оказывает негативные последствия на межгосударственные хозяйственные связи.

Практически не применяется исключительно важное Соглашение об общих условиях поставки товаров хозяйствующими субъектами стран СНГ друг другу.

Серьезное влияние на формирование рынка капиталов стран СНГ оказывает отсутствие во многих государствах таких ключевых для экономики законодательных актов, как законы “О ценных бумагах”, “Об акционерных обществах” и ряд других.

Сохранение некогда единой, равно как и создание новых мощностей, транспортной инфраструктуры диктует необходимость разработки модельных законов, регулирующих перевозку железнодорожным, водным, автомобильным и воздушным транспортом.

Во-вторых, приходится констатировать, что в СНГ не отработан механизм координации разработки законов, по которым модельные законы могут разрабатываться.

Известно, что экономические споры между хозяйственными субъектами государств СНГ разрешаются на основе Киевского 1992 г. межгосударственного Соглашения. Национальные арбитражные (хозяйственные) суды применяют при разрешении этих споров свое национальное законодательство. В связи с этим, важно, чтобы основные, принципиальные положения этого арбитражно - хозяйственного процесса государств СНГ были сопоставимы. Практика показывает, что этого не происходит. Республика Беларусь, например, отменила полностью претензионную стадию урегулирования хозяйственных споров. Российская Федерация собирается сделать это в ближайшее время.

Для создания единого евроазиатского рынка важное значение имеет унификация национального законодательства государств СНГ по регулированию банковской деятельности, направленного на ведение во всех странах-членах единых правовых норм и взаимное признание единых банковских стандартов.

Основным нормативным актом Содружества Независимых Государств является в настоящее время “Соглашение о создании Платежного союза государств - участников Содружества Независимых Государств”, который создан “с целью обеспечения бесперебойности расчетов в режиме использования взаимной конвертируемости национальных валют и формирования на этой основе платежной системы”.�

Стороны, заключившие Соглашение, создание Платежного союза рассматривают как поэтапный процесс. Его реализация будет осуществляться путем заключения двусторонних и многосторонних соглашений и предусматривает возможность на последующем этапе осуществить мероприятия по созданию многосторонней системы расчетов в коллективной валюте.

В основу формирования Платежного союза положены следующие принципы:

признание национального валютного суверенитета и роли центральных (национальных) банков стран СНГ (далее Сторон) как эмиссионных центров и органов денежно-кредитного и валютного регулирования на территории каждой из сторон;

недопущение на территории каждой из Сторон каких-либо ограничений по приему и использованию национальных валют в качестве платежных средств по торговым и неторговым операциям, предусмотренных в контрактах;

установление правил государственного внешнеторгового и валютного регулирования, способствующих развитию на территории каждой из Сторон полноценного (ликвидного) валютного рынка, по операциям купли - продажи национальной валюты за национальные валюты других Сторон и за иные валюты;

обеспечение гарантированной конвертации национальной валюты и валют других Сторон по социально значимым платежам: переводы пенсий, алиментов, государственных пособий, выплат и компенсаций, включая выплаты по возмещению вреда, причиненного работникам увечьем, профессиональным заболеваниям либо иным повреждением здоровья, связанным с исполнением ими трудовых обязанностей, суммы, выплачиваемые на основании приговоров, решений, определений и постановлений судебных и следственных органов, платежи, связанные со смертью граждан, денежные компенсации жертвам политических репрессий, членам их семей и наследникам, и возмещение расходов судебным, следственным, арбитражным, нотариальным и другим правоохранительным органам;

предоставление уполномоченным коммерческим банкам права осуществлять расчеты по внешнеэкономическим операциям, предоставлять кредиты банкам -корреспондентам и иным нерезидентам - участникам внешнеэкономических операций;

недопущение административных ограничений в части определения валюты платежей при заключении контрактов между хозяйствующими субъектами Сторон;

предоставление нерезидентам возможности владения национальной валютой и ее использования для оплаты товаров и услуг, платежей неторгового характера в рамках сторон.

Интеграционные процессы стран СНГ настоятельно диктуют необходимость заключить в максимально короткий срок, помимо Платежного союза, межгосударственное соглашение о расчетах, которое должно определить порядок прохождения платежных документов, унифицировать их формы, процедуру отказа от оплаты, т.е. весь спектр проблем, относимых в международных экономических отношениях к безналичным расчетам.

В числе первоочередных задач необходима выработка Соглашения, которое было бы направлено на создание системы лицензирования банков и других кредитных учреждений стран СНГ.

Система лицензирования кредитных учреждений должна строиться на принципах взаимного признания филиалов банков и предоставления полномочий по контролю за их деятельностью соответствующим органам страны происхождения.

Необходимость такой процедуры диктуется и экономическими преступлениями в финансовой сфере, получившими широкое распространение в последние годы а также предупреждения преднамеренных или непреднамеренных банкротств этих финансовых институтов.

Особое значение имеет определение перечня услуг, которые могут осуществлять банк или другое кредитное учреждение. Унификация предмета деятельности банков или их филиалов позволило бы соблюдать принцип диспозитивности, что имеет немаловажное значение для международных экономических отношений. На наш взгляд в число таких операций могут быть включены:

операции с депозитами и другими видами займов;

кредитные операции, включая потребительский и ипотечный кредит, учет векселей, торговое финансирование, в том числе факторинг;

финансовый лизинг;

перевод денежных средств;

выпуск средств платежа (кредитных карточек, дорожных чеков, банковских акцептов) и операций с ними;

гарантии и обязательства;

торговля от своего имени или от имени клиента: инструментами денежного рынка (чеками, векселями, депозитными сертификатами и т.д.), иностранной валютой, финансовыми фьючерсами и опционами, инструментами страхования валютных и процентных рисков, ценными бумагами;

участие в выпуске акций и предоставление услуг, связанных с подобными сделками;

брокерские операции на денежном рынке;

управление портфелем ценных бумаг, предоставление консультаций;

хранение ценных бумаг;

операции относящиеся к кредитному обслуживанию;

услуги по сохранности ценностей клиентов.

Важнейшим направлением деятельности банков СНГ может стать рынок ценных бумаг, который находится в стадии формирования. Предстоит выработать законодательство, которое бы позволило решить следующие задачи:

развитие конкуренции, строгая правовая регламентация рынка услуг по работе с ценными бумагами;

развитие единого рынка капиталов, обеспечивающего предпринимательским структурам стран СНГ возможность распространять свои акции и другие финансовые инструменты на всей территории Содружества;

обеспечение защиты прав инвесторов.

Таким образом, унификация национального законодательства по регулированию банковской деятельности государств СНГ и создание наднационального позволит странам Содружества решить стратегическую задачу - создать единый рынок банковских услуг, важнейший инструмент рыночной экономики, способный обслуживать современную инфраструктуру инвестиционного механизма, исключительное место в котором занимают иностранные инвестиции. Мы рассматриваем  эту проблему относительно России.



2.4. Правовой статус иностранных инвестиций 



В настоящее время в сфере иностранных инвестиций в Российской Федерации действуют не только федеральные законы, но и Указы Президента РФ, постановления правительства и ведомственные подзаконные акты.

Согласно распространенной в развитых капиталистических странах практике под иностранными инвестициями понимается помещение капитала в какой-либо форме нерезидентом данного государства в какие-либо юридически самостоятельные предприятия на длительный срок (минимально более года) либо с целью получения дополнительной прибыли, либо с целью приобретения прав управления, либо в связи с тем, что такое вложение средств является более выгодным по сравнению с организацией собственных операций в этой области.

В российском законодательстве понятию иностранная инвестиция придается несколько иное, более узкое толкование. В статье 2 закона “Об иностранных инвестициях в РСФСР” от 1991 года говорится, что “иностранными инвестициями являются все виды имущественных и интеллектуальных ценностей, вкладываемые иностранными инвесторами в объекты предпринимательской и других видов деятельности в целях получения прибыли (дохода).”� 

Это определение полностью не учитывает временной фактор в инвестиционной деятельности, приравнивая по своему правовому положению собственно инвестиции и спекулятивные краткосрочные помещения капитала и не относит к иностранным инвестициям вложения капитала с целью приобретения прав управления предприятием, ставя во главу угла только получение прибыли (дохода).

Принцип национального режима является в развитых капиталистических странах основным по отношению к иностранным инвесторам, что закреплено не только в национальных законодательствах этих стран, но и в таких документах, как “Руководящие принципы для международных инвестиций” (1972 г.) Международной торговой палаты, “Кодекс либерализации движения капитала” (1961) и “Декларация о международных капиталовложениях и многонациональных предприятиях”(1976) принятых Организацией экономического сотрудничества и развития (ОЭСР).

В частности, декларация рекомендует странам - членам ОЭСР “предоставлять предприятиям, действующим на их территории и принадлежащим или же контролируемым прямо или косвенно гражданами другой страны. режим в соответствии с их законами, постановлениями и административной практикой, учитывающей международное право, и не менее благоприятный, чем тот, который предоставляется в аналогичных случаях местным предприятиям”. Одновременно декларация рекомендует странам - членам ОЭСР распространять национальный режим и на их капиталовложения из третьих стран.� 

Национальный режим дает много преимуществ иностранному инвестору: зарубежные предприниматели могут основывать свои компании и хозяйствовать на тех же условиях, что и национальные производители товаров и услуг, вступая с ними в конкуренцию; они могут избирать любую принятую в данной стране организационно - правовую форму ведения хозяйственной деятельности; пользуются большинством местных льгот; получают доступ к местным финансовым, трудовым, научно-техническим и другим ресурсам и т.д. Наличие национального режима для иностранных инвесторов в России закреплено законом “Об иностранных инвестициях в РСФСР” 1991 года. В статье 6 этого закона говорится: “Правовой режим иностранных инвестиций, а также деятельность иностранных инвесторов по их осуществлению не может быть менее благоприятным, чем режим для имущества, имущественных прав и инвестиционной деятельности юридических лиц и граждан РСФСР.”�

Некоторые исследователи отмечают, что в России еще нет условий для полной и последовательной реализации национального режима. При этом указывается три фактора, диктующих введение для иностранных инвестиций изъятий из национального режима:

Во - первых, национальный режим в России может включать правила, которые могут нарушать интересы иностранного инвестора;

Во - вторых, не исключен серьезный разрыв между стандартами национального режима и международными стандартами, принятыми в других государствах;

В - третьих, интересы привлечения иностранных инвесторов в принципе обусловливают особые льготы и гарантии для них.�

Помимо этих трех факторов, очевидность которых не вызывает сомнения, необходимо, указать на неопределенность границ действия национального режима для иностранных инвесторов в России. Согласно закону 1991 года “Об иностранных инвестициях в РСФСР” национальный режим предоставляется только по отношению к имуществу, имущественным правам и инвестиционной деятельности, оставляя расшифровку этих понятий за рамками закона и допуская возможность неоднозначного их толкования.

В соответствии с законом “Об иностранных инвестициях в РСФСР” предприятия с иностранными инвестициями могут осуществлять любые виды деятельности, отвечающие целям, предусмотренным в уставе предприятия, за исключением запрещенных действующим на территории России законодательством. К сожалению, в настоящее время списка отраслей, закрытых для иностранных инвесторов нет.

До сих пор Российское государство только в одном документе зафиксировало за собой право введения ограничений на иностранные инвестиции в отдельные отрасли. Таким документом является договор между Российской Федерацией и США “О поощрении и взаимной защите капиталовложений” от 17 июня 1992 г. в приложении к которому говорится: “Российская Федерация оставляет за собой право устанавливать или сохранять изъятия ограниченного характера из национального режима в нижеуказанных отраслях или сферах деятельности:

производство электроэнергии (в том числе на атомных и всех иных электростанциях, входящих в Единую энергосистему); производство урана и других делящихся материалов и изделий из них; собственность на землю, пользование недрами и природными ресурсами; промысловое морское рыболовство (в том числе в морской исключительной экономической зоне); строительство, установка и эксплуатация средств связи; собственность на недвижимое имущество и осуществление посреднических операций с ним; добыча и переработка руд драгоценных металлов, редкоземельных элементов, драгоценных камней (включая необработанные); воздушный транспорт, морское и речное судоходство, обслуживание этих видов транспорта; государственные дотации (субсидии); банковская деятельность; посреднические операции с ценными бумагами и валютными ценностями и связанные с ними услуги; собственность на государственные ценные бумаги; приобретение государственной и муниципальной собственности в процессе приватизации; страхование; средства массовой информации; частная детективная и охранная деятельность”.�

Этот список во многом совпадает с аналогичным списком, включенным США в приложение к указанному договору.

В условиях увеличения объемов иностранных инвестиций в России возникает необходимость усиления антимонопольного контроля. В принятом законе РФ “О внесении изменений и дополнений в закон “О конкуренции и ограничении монополистической деятельности на товарных рынках” предусматривается распространить его действие на все хозяйствующие субъекты, функционирующие на товарных рынках РФ. Следовательно, он будет распространяться и на операции иностранных фирм, в том числе на операции по приобретению предприятий. Антимонопольное регулирование, являясь одной из форм государственного контроля за деятельностью иностранных инвесторов, не должно допускать нарушения конкуренции и замены национального монополизма иностранным.

Российский закон о конкуренции и ограничении монополистической деятельности предусматривает как предварительный контроль над созданием крупных экономических образований, которые могут занять доминирующее положение на рынке, так и особые требования в отношении их деятельности, т.е. в данном случае имеется известное сочетание контроля над структурой рынка и контроля по ведения на рынке.

Осуществление крупных инвестиций может попадать под антимонопольное регулирование не только при создании предприятий с долевым участием иностранного инвестора или предприятий, полностью принадлежащих иностранному инвестору, но и при приобретении долей участия в предприятиях (паев, акций).

В России государственные гарантии защиты иностранных инвестиций оговорены в главе 2 Закона “Об иностранных инвестициях в РСФСР”. Статья 7 Закона гарантирует защиту иностранных инвестиций от принудительных изъятий, незаконных действий государственных органов и их должностных лиц и оговаривает обязательность выплаты быстрой, адекватной и эффективной компенсации в случаях, когда реквизиция или конфискация осуществляется в соответствии с действующим законодательством для обеспечения общественных интересов. Статья 8 определяет размеры компенсации и возмещения убытков, валюту, в которой должны быть осуществлены соответствующие выплаты иностранному инвестору и сроки этих выплат. Статья 9 регламентирует порядок разрешения споров по инвестиционным вопросам, в том числе по вопросам размера, условий или порядка выплаты компенсации. В статье предусмотрено, что все инвестиционные споры разрешаются в Верховном Суде РФ или Высшем арбитражном суде РФ, если иной порядок не предусмотрен международным договором, действующим на территории РФ. В частности в этой статье говорится, что инвестиционные споры “подлежат рассмотрению в судах РФ либо по договоренности сторон в третейском суде, а в случаях предусмотренных законодательством, - в органах по рассмотрению хозяйственных споров.”. Обращение к международным средствам разрешения споров, возникающих в связи с осуществлением иностранных инвестиций на территории РФ согласно этой статье допускается только в том случае, если на территории РФ действует соответствующий международный договор. Статьи 10 и 11 гарантируют иностранным инвесторам беспрепятственный перевод за границу платежей в иностранной валюте в связи с осуществляемыми ими инвестициями и использование платежей в валюте РФ на территории РФ.

В развитие предусмотренных в Законе “Об иностранных инвестициях в РСФСР” гарантиях иностранным инвесторам в 1992 году Правительство России приняло постановление N 395 “О заключении соглашений между Правительством Российской Федерации и правительствами иностранных государств о поощрении и взаимной защите капиталовложений”, в котором содержится новый типовой проект соглашения. На его основе были подписаны соответствующие договоры с США, Португалией и другими странами. К началу 1995 года Россия имела соглашения о поощрении и взаимной защите капиталовложений с 27 странами.

Примером того, какие вопросы регулируются этими соглашениями, может быть подписанное в Лондоне 6 апреля 1989 года Соглашение между правительством Союза Советских Социалистических Республик и Правительством Соединенного Королевства Великобритании и Северной Ирландии о поощрении и взаимной защите капиталовложений. В его преамбуле констатируется, что стороны подписывают соглашение, желая создать благоприятные условия для увеличения капиталовложений инвесторов одного государства на территории другого.

В статье 1 соглашения определяются термины, используемые в соглашении. В статье 2 говорится, что каждая из сторон допускает иностранные капиталовложения в соответствии со своим законодательством, что этим капиталовложениям предоставляется справедливый и равноправный режим и обеспечивается полная защита и безопасность, что им не будут препятствовать путем принятия несправедливых и дискриминационных мер. Уточняется, что стороны предоставляют взаимным капиталовложениям режим не менее благоприятный, чем собственным инвесторам. Одновременно оговаривается, что на взаимные инвестиции не распространяются привилегии, которые инвесторы третьих стран получают в результате участия в таможенном союзе или зоне свободной торговли. Каждая из сторон также оставляет за собой право определять отрасли и сферы, где ограничивается деятельность иностранных инвесторов.

В статье 3 заявляется, что капиталовложения не могут быть национализированы, экспроприированы или подвергнуты аналогичным мерам, за исключением случаев, когда такие меры принимаются в общественных интересах, не являются дискриминационными и сопровождаются выплатой быстрой, адекватной и эффективной компенсации. Кроме того, в отличие от Закона “Об иностранных инвестициях в РСФСР”, судебным и административным органам чужой стороны предоставляется право на расследование подобных случаев.

В статье 4 гарантируется беспрепятственный вывоз капиталовложений и доходов.

В статье 6 определяется порядок разрешения споров между инвестором и принимающей стороной: в основном путем международного арбитража или же путем создания на месте специального для этого случая арбитражного суда в соответствии с Арбитражным регламентом Комиссии ООН по праву международной торговли.

В статье 7 определяется порядок разрешения споров между сторонами: по дипломатическим каналам или через третейский суд. Срок действия соглашения установлен в десять лет и дополнительные десять лет для тех инвесторов, которые сделали капиталовложения в течении первых десяти лет.� 

Важным принципиальным следствием заключения Россией Соглашений о взаимном поощрении и защите иностранных инвестиций, а также ее участия в Вашингтонской и Сеульской Конвенциях является ее отход от поддерживающейся ранее Советским Союзом установки соблюдения строгого иммунитета государства от рассмотрения его имущественных споров с иностранными частными лицами.

В соглашениях о взаимной защите и поощрения иностранных инвестиций обычно устанавливается порядок регулирования инвестиционных споров между принимающим государством и иностранным инвестором. Этот порядок регулируется также подготовленной Всемирным банком Вашингтонской конвенцией 1965 года “О порядке разрешения инвестиционных споров между государствами и иностранными лицами”, согласно которой был создан Международный центр по урегулированию инвестиционных споров между государствами и лицами из других государств (ICSID). В Конвенции участвуют свыше 100 государств, включая Россию.

Важным условием Конвенции является предусмотренное в ст. 27 правило, согласно которому ни одно из государств - участников не будет предоставлять дипломатическую защиту или предъявлять международные претензии, если другое государство не выполнит решения Центра. Другое существенное условие содержится в ст. 42: арбитражный трибунал, если стороны не договорятся об ином, будет применять при рассмотрении спора право стороны - договаривающегося государства (включая правило о коллизии законов) и такие нормы международного права, которые могут быть применимы.

В 1985 году в Сеуле по инициативе Всемирного банка была заключена многосторонняя конвенция “Об учреждении Многостороннего агентства по гарантиям инвестиций” (МИГА). МИГА призвана на международном уровне предоставлять частным инвесторам гарантии их инвестиций, а также поощрять иностранные инвестиции в развивающиеся страны путем предоставления технических услуг по улучшению инвестиционного климата в странах, принимающих иностранные капиталовложения. В Сеульской конвенции участвуют свыше 100 стран, в том числе большинство промышленно развитых. Россия и ряд других государств СНГ оформляют свое присоединение к Конвенции. Присоединение к конвенции создаст возможность использования международного механизма обеспечения гарантии инвестициям на территории СНГ.

Улучшение условий для иностранных инвестиций требует постоянных настойчивых и многоплановых усилий со стороны как государства, так и предпринимательских структур.

�ГЛАВА 3. МЕЖДУНАРОДНОЕ РАЗДЕЛЕНИЕ ТРУДА КАК ФАКТОР ИНВЕСТИЦИОННОЙ ПОЛИТИКИ ГОСУДАРСТВ СНГ.



3.1. Общемировые тенденции в развитии международного разделения труда.



Реальная оценка проблем и перспектив развития экономического сотрудничества в рамках СНГ предполагает, что предстоящая краткосрочная перспектива должна стать этапом глубокого, качественного структурно - технологического преобразования народного хозяйства стран Содружества на основе авангардных достижений научно - технического прогресса. Выход из кризиса и переход стран СНГ к новому качеству экономического роста должен адекватно отражать прогрессивные тенденции мировой экономики и испытывать их влияние на развитие национальных производительных сил, прежде всего - основных тенденций международного разделения труда. Однако движущие силы в развитии уровня разделения труда соединяют в себя факторы, связанные с изменениями как в производительных силах, так и в производственных отношениях.

Таким образом, становится очевидным, что анализ развития международного разделения труда в Содружестве Независимых Государств должен учитывать перемены в характере и формах собственности, происходящие в странах СНГ, динамизм в приспособлении системы производственных отношений к качеству и достигнутому уровню производительных сил. Особое место занимают вопросы ускоренной адаптации каждой из стран Содружества к новым политическим и экономическим реалиям, мировым тенденциям научно-технического прогресса. При этом специфика социально - экономического содержания разделения труда в рамках СНГ утрачивает свое первостепенное значение и акцент переносится на критерии целесообразности и эффективности международного разделения труда.

Для укрепления и развития Содружества независимых Государств важное значение имеет продолжение активной линии, направленной на поэтапное превращение его в дееспособное объединение суверенных государств. Общепризнанным является то обстоятельство, что “продвигаться к этой цели следует посредством последовательного формирования эффективной интеграционной структуры Содружества”.�

Разработка и реализация новой модели интеграционной структуры в рамках СНГ требует объективного анализа основных положений теории размещения производительных сил в советский период, в том числе и отдельных положений так называемой “теории международного социалистического разделения труда”, которые длительное время являлись основополагающими в экономической политике единого федеративного государства, объединяющего пятнадцать самостоятельных субъектов, сложившихся форм сотрудничества в этой области и, на этой основе, выявление тех качественных изменений, которые должны произойти в объектах, субъектах и самом механизме взаимодействия стран Содружества.

Представления о сущности и основных характеристиках размещения производительных сил и международного разделения труда сформировались в конце 50-х начале 60-х годов в условиях экстенсивного развития экономики, на основе существовавших в этот период объективных предпосылок экономического развития единого государства и его участия в мировой торговле. Эти представления послужили фундаментом теории международного социалистического разделения труда и экономической политики государств, входящих в единый народнохозяйственный комплекс с единой централизованной системой управления и плановым хозяйством.

Длительное время в анализе внутрисоюзного разделения труда внимание концентрировалось прежде всего на преимуществах, но не исследовались его противоречия. Характерным был односторонний акцент на планомерность взаимных связей в рамках баланса единого народнохозяйственного плана. В хозяйственной политике не получили развития способы и средства реального учета экономических интересов партнеров по сотрудничеству разной страновой принадлежности и своевременного преодоления объективно возникающих противоречий интернационализации производства.

В Российской экономической науке в советский период направления углубления международного разделения труда и проблемы совершенствования механизма экономического сотрудничества, а также национальных хозяйственных механизмов республик исследовались автономно, в отрыве друг от друга. При этом отсутствие методов и инструментов оперативного учета и гибкого приспособления к интернациональным тенденциям научно - технического и экономического развития ослабляло стимулы углубления международной кооперации. Инерционность системы хозяйственного взаимодействия в советский период была связана в значительной степени с многоступенчатостью механизма согласования и контроля. Она требовала больших затрат времени и средств на координацию усложняющегося процесса производства и распределения, но тем не менее не обеспечивала четкого выполнения договорных обязательств. Все это в сочетании с увеличивающейся нестабильностью конъюнктуры на мировых рынках, подвижностью научно-технических, торговых, политических и валютно - финансовых условий функционирования мировой экономики нередко приводило к принятию решений в области технологического и хозяйственного развития отдельных стран с отрывом и отставанием от общемировых процессов. По существу, участие в международном разделении труда подчинялось задачам обеспечения относительно замкнутого народнохозяйственного комплекса страны конкретными продукцией производственно - технического назначения и товарами народного потребления за счет импорта. Эффективность участия в международном разделении труда играла при этом вспомогательную роль по сравнению с обеспечением непрерывности и натуральной сбалансированности производственных процессов, протекающих в национальных рамках государства и союзных республик. Несмотря на официально провозглашаемую социальную направленность разделения труда в рамках России, связанные с ней задачи и проблемы оказались на “втором плане” в действующей модели экономического развития. С еще большей остротой встали вопросы отставания стран, получивших независимость в период перестройки, от ведущих тенденций научно - технического прогресса. В тоже время, как показывает анализ экономического развития, значительно возрастает зависимость развития национальных хозяйств государств СНГ от сложившихся пропорций взаимодополнения на базе межотраслевого обмена энерго - сырьевых ресурсов на конечные изделия, а также межгосударственной специализации в области производства ряда (в особенности традиционных) видов машиностроения.

Стремление к расширению взаимной торговли в постсоциалистический период, базирующейся на упрощенной системе разделения труда стран СНГ, оказалось в тесной зависимости от масштабов и темпов экстенсивного воспроизводства в национальных рамках. Новые явления, которые пробивают себе дорогу в непосредственной хозяйственной практике в виде прямых связей, нельзя рассматривать как внешние, поверхностные формы, не требующие принципиальных изменений в разработке модели взаимного разделения труда на новую историческую перспективу.

Некоторые подходы к решению указанных проблем заложены в “Меморандуме об основных направлениях интеграционного развития Содружества Независимых Государств”. Меморандум отражает концептуальный подход к развитию Содружества в ближайшие годы и предусматривает осуществление конкретных мероприятий по сотрудничеству в экономической и внешнеполитической сферах. К достоинствам этого документа следует отнести то, что в нем нет попыток регламентировать все вопросы хозяйственного и научно -технического взаимодействия стран Содружества. Однако в целом содержание “Меморандума об основных направлениях интеграционного развития Содружества Независимых Государств” определяется его направленностью не столько на осуществление реальных изменений в материальном базисе, сколько на “поэтапное формирование общего экономического пространства на базе рыночных отношений”. �

Поэтому принятие Меморандума не снимает вопроса о формировании такого нового концептуального типа международного разделения труда в рамках СНГ, который действительно обеспечивал бы возможность включения стран Содружества в мирохозяйственные процессы развития науки, техники, производства с ориентацией не на текущие, а на перспективные структурные рыночные приоритеты и выработку цели экономической стратегии Содружества. Переход к такому новому типу международного разделения труда в рамках СНГ с необходимостью предполагает участие в международном разделении труда в качестве его полноправных субъектов на конкурентной основе всех звеньев национального хозяйства, обладающих потенциальной способностью к эффективному хозяйственному взаимодействию.

Для предстоящего переходного периода существенное значение приобретает не только (и не просто) своевременность учета и переноса общемировых тенденций хозяйственного развития в систему разделения труда в рамках Содружества, но и создание необходимых предпосылок и стимулов для активного включения в комплекс связей мировой экономики с тем, чтобы реально определять прогрессивные процессы, занимая соответствующее место в формирующейся в условиях НТР новой модели всемирного разделения труда.

При всей сложности, противоречивости и неоднозначности развития международного разделения труда в современном мировом хозяйстве в нем отчетливо проявляется такое центральное, определяющее направление, как усиление взаимодействия НТП на весь комплекс факторов и форм международного cотрудничества, приобретающее особое значение в условиях перерастания научно - технической революции в научно - производственную.

При этом реальные процессы, происходящие в современной мировой экономике в целом, и в международном разделении труда, в частности, не “вписываются” полностью в классическую парадигму теории международного обмена. Новые, современные подходы к развитию и углублению международного разделения труда связанные с глубоким осмыслением (или переосмыслением) роли НТР, заставляющей в значительной степени по - новому взглянуть на саму природу сравнительных преимуществ. Характерным становится действие тенденций к определенному структурному изменению общего разделения труда, сближению, встречному движению частного и единичного разделения труда. На рационализацию международной специализации и концентрации ресурсов растущее воздействие оказывают такие явления, как необходимость более активного информационного взаимодействия, формирования все более сложных структурных переплетений производственных процессов, повышение степени комплексности новой техники и усиление взаимообусловленности нововведений (своего рода “диффузия нововведений”), что, естественно, и усиливает интеграционные процессы в развитии самого производства, рост динамичности структуры, масштабов потребления и др.

Хотя основные тенденции и направления научно-технического развития (с точки зрения его воздействия на международное разделение труда) сложно предугадать с большой степенью достоверности, однако, если исходить из их “заданности” на современном этапе, то к этим тенденциям и направлениям можно отнести следующие: - резкое расширение автоматизации все большего числа всех видов техники, используемой как в производственной, так и в непроизводственной сферах;

бурное развитие информатики, когда в сферах материального и нематериального производства информационный ресурс становится в значительной степени определяющим (по сравнению с другими видами ресурсов);

углубление тенденций энерго - и материалосберегающего развития общественного производства;

ускоренное развертывание процессов внедрения новых материалов с заранее заданными свойствами, более активный переход к альтернативным источникам энергии;

возрастание значение экологичности производства, ускорение развития малоотходных и безотходных технологий;

активное развитие биотехнологии.

Исходя из этого обстоятельства, что перспективы развития мирового хозяйства и, соответственно, МРТ определяются прежде всего основными тенденциями НТП, следует, вместе с тем, обратить внимание на сложность учета этого (фактора, что связано прежде всего с усилием “взрывного” характера действия основных направлений НТП, ускорением смены приоритетов научно-технического и экономического развития, отсутствием значительного опыта прогнозирования хозяйственного развития в условиях постоянных динамичных перемен в технологическом базисе производства. Фактор времени все больше проявляет себя в неуклонном сокращении “цикла жизни” изделий и технологий, растущем ускорении темпов инноваций. В этой ситуации долгосрочные перспективы развития производства и рынка быстро становятся краткосрочными.

В современных условиях и, очевидно, в перспективе структурно-технологического обновления производства будет проявляться как цепь скачкообразных изменений в технологическом процессе, которое в силу системности и комплексности научно - технических решений приобретает все более отчетливо выраженный межотраслевой характер, интегрируя различные, нередко достаточно далеко отстоящие друг от друга виды деятельности. В качестве активных ускорителей этих процессов выступают развертывающаяся в мировой экономике “гонка инноваций”, борьба за достижение новых качественных характеристик товаров, их соответствие постоянно растущим требованиям потребителей. Растет динамичность высших мировых критериев эффективности, качества, конкурентоспособности продукции.

Отчетливо выраженной тенденцией изменений в международном разделении труда, и, соответственно, в структуре мировой торговли является рост удельного веса готовых и комплектующих изделий (прежде всего машин и оборудования), и, возможно, химических товаров при падении доли топлива, сырья и продовольствия.

Новые тенденции в развитии МРТ находят свое проявление в росте наукоемкости экспорта. Это относится прежде всего к экспорту наукоемких инвестиционных товаров. В торговле техникой повышается значение средств комплексной автоматизации, гибких производственных систем и их составляющих. В числе перспективных направлений экспорта наукоемкой продукции - экспорт авиакосмической техники, новых типов энергетического оборудования, а также новых видов приборов и инструментов.

Для традиционных видов машин и оборудования, поступающих в каналы международной торговли, будет характерным существенное повышение их качества за счет насыщения электронными устройствами, компьютеризации (особенно в управлении транспортными средствами).

Активное воздействие НТП н а структуру МРТ выражается также в обособлении в ней специфической сферы технологических и информационных услуг, экспорт которых имеет тенденцию к опережению экспорта традиционных товаров. Наиболее существенное значение приобретает экспорт программного обеспечения ЭВМ (который в настоящее время уже превышает по стоимости объемы реализации самих компьютеров), автоматизированных производственных систем, бытовых электронных устройств.

Отчетливо выраженной тенденцией становится уменьшение энерго- и материалоемкости экспорта. Это обстоятельство имеет существенное значение для стран СНГ, материалоемкость и энергоемкость готовых изделий которых в значительном числе случаев оказывается выше, чем у аналогичной экспортной продукции развитых западных стран. Ресурсосбережение становится важнейшим фактором как национальных воспроизводственных процессов, так и углубления международного разделения труда.

Качественные изменения происходят в МРТ и в связи с существенными переменами в использовании предметов труда в общественном производстве. Складывается ситуация, когда свойства предметов труда становятся все более управляемыми параметрами, а в перспективе все более реальной становится возможность “сверхвыбора” материалов, что будет иметь далеко идущие, глубокие последствия для развития производства. С одной стороны, существенно ослабляется зависимость развития производства от обеспеченности традиционными видами сырья, а, с другой стороны, расширяется возможность увязывать приоритеты в развитии производства с функциями и качественными параметрами продукта, а не материала, из которого он изготавливается.

Очевидно, в связи с этим, что подобные существенные изменения в предметах труда задают соответствующие “импульсы” для кардинальных изменений в самом технологическом базисе производства.

В этих условиях во всемирном разделении труда происходят изменения сложившейся системы распределения производства между странами, их товарной специализации, определяемой на базе внешнеторговых потоков. Это, в первую очередь, - дальнейший сдвиг в пользу внутриотраслевого обмена, особенно отчетливо проявившийся после снижения цен на нефть.

С учетом растущего воздействия внутриотраслевого обмена на формирование международных торговых связей следует разграничить в основном два типа отраслей: во-первых, отрасли, в которых мировая торговля осуществляется на базе традиционных сравнительных преимуществ, при этом менее развитые страны экспортируют главным образом трудоемкие товары обрабатывающей промышленности; во-вторых, отрасли в которые во внутриотраслевой обмен между отдельными странами вовлекаются различные модификации одной и той же категории товара или одни и те же товары на разных стадиях технологического процесса.

В первую группу входят отрасли, которые в промышленно развитых странах растут медленнее, чем обрабатывающий сектор в целом. Имеются проблемы с избыточными мощностями и безработицей. Экспорт из развитых стран составляет небольшую часть производимой продукции, и собственно внутриотраслевые торговые потоки являются относительно незначительными. В большинстве случаев эти отрасли производят традиционные потребительские товары или другие конечные изделия для внутреннего рынка. Их приспособление к новым условиям мирового хозяйства требует уменьшения производственных мощностей, переподготовки и даже перемещения рабочей силы. На этих концентрируется применение протекционистских мер со стороны государства, которые затрагивают особенно сильно импорт. Рост импортной конкуренции стимулирует усиление протекционизма.

Вторая группа отраслей характеризуется высокой динамикой как производства, так и экспорта. При этом существенная доля внутреннего потребления формируется за счет импорта. В целом значительными двусторонними потоками экспорта и импорта характеризуются отрасли, производящие инвестиционные товары, а также выпускающие промежуточные изделия или потребительские товары, отличающиеся большой дифференциацией продуктов и использованием прогрессивных технологий. Преобладающий критерий рациональности разделения труда в этих отраслях - экономия от масштаба производства, диверсификации (многообразия) продуктов или же от реализации технологических преимуществ, что обуславливает участие на внешних рынках с целью обеспечения эффективности научно-технических и производственных затрат, а также импорта определенных модификаций продукции для удовлетворения нужд и вкусов отечественных потребителей и производителей. Экспорт и импорт находятся в тесной взаимозависимости, и расширение торговли способствует в основном ее либерализации. А поскольку конкурентоспособность является решающим условием развития и интернационализации производства этих отраслей, постольку создание внешнеторговых барьеров, которые повышают производственные и торговые издержки, приводит к регионализации процессов международного разделения труда.

Углубление региональной интеграции, которое в последние годы осуществляется в атмосфере усиливающегося протекционизма, породили опасения, что многосторонняя система торговли, складывающаяся в мировом масштабе и базирующаяся до сих пор в основном на принципах свободы конкуренции, в перспективе может распасться на три крупных торговых блока: западноевропейского (с учетом динамичных изменений в европейских странах - членах СНГ - общеевропейского), североамериканского и восточно - азиатского.

Вместе с тем, следует учитывать, что традиционная внешняя торговля перестает служить достаточным показателем глубины международного разделения труда. Экспорт и импорт товаров и услуг, “облекая” факторы и результаты хозяйственной деятельности в национальную форму, в возрастающей мере отражают интернационализацию воспроизводственных процессов, осуществляемых разнообразными хозяйственными субъектами. Уже на стадии проектирования продукта, организация его производства приспосабливается к потребностям разделения труда в международном масштабе, а координация взаимодополняемых производственных процессов или их стадий базируется не только на установлении жесткой пропорциональности связей между ними, но также на механизме конкуренции, определяющей саму возможность участия в конкретном проекте, а также распределение участников между альтернативными проектами создания конечного продукта.

В результате углубления интернационализации производства меняются функции и взаимодействие субъектов международного разделения труда - национальных государств, национальных хозяйственных единиц, транснациональных и многонациональных предприятий. Вследствие мобильности факторов производства специализация отдельных стран определяется не только наличием определенного “набора” факторов производства, но и режимом их движения, регулируемым государством. В соответствующей экономической среде выбор конкретных направлений специализации осуществляется хозяйствующими субъектами в соответствии с их непосредственной экономической заинтересованностью. При этом границы национальных государств не совпадают с границами экономического пространства, в котором осуществляют свою деятельность основные субъекты международного разделения труда. Тем самым на систему разделения труда, регулируемого государствами и их договоренностями, накладывается система разделения труда, “организованная” транснациональными и многонациональными компаниями. Это наложение носит конфликтный характер, так как технологические, инвестиционные и рыночные стратегии фирм не могут беспрепятственно интегрироваться в политику, проводимую государством. Возникающие при этом противоречия разрешаются главным образом по пути повышения экономической открытости стран. Государства своей макроэкономической политикой стремятся создавать соответствующие условия и пространство для эффективной деятельности “своих” национальных и транснациональных предприятий, объединяясь в интеграционные сообщества, “передавая” часть своих стимулирующих и защитных функций межгосударственному уровню взаимодействия. Процесс либерализации внешнеэкономической деятельности государств СНГ носит исключительно противоречивый характер и результаты этого процесса неоднозначны. 

В то же время усиливается влияние на систему международного разделения труда и поведение его субъектов ряда новых факторов. Новые технологии усиливают тенденцию к снижению и выравниванию нормы прибыли в разных странах и для неодинаковых по размерам фирм и, наряду с этим, облегчают возможность координации относительно независимых в организационном отношении производственных процессов. Возрастает неустойчивость мировой экономики, требующая гибкого приспособления к изменяющимся потребностям. Индивидуализируются вкусы потребителей. Изменения на финансовых рынках в целом расширяют для небольших и средних фирм возможности доступа к источникам финансирования. На этой основе происходит “дробление” рынка, углубляется разделение труда в экономических границах соответствующих рынков. Все более важным критерием эффективной деятельности становится не столько выход на новые рынки, сколько лучшее удовлетворение быстро меняющихся запросов “своих” потребителей. Либерализация внешнеэкономической деятельности становится императивом времени для стран с переходной экономикой.



Таблица 14.

Показатели либерализации экспорта России в 1992 - 1996 гг. 

(в % от общего объема экспорта)�



�Квоти-рование�Лицензирова-ние квотируе-мых товаров�Общий объем лицензируемых товаров�Режим 

спец-экспорта�Тарифное регули-рование��январь -июнь 1992 г.�72�10�8�-�71��июль -сентябрь 1992 г.�67�9�77�69�81��октябрь-декабрь 1992г.�68�9�77�69�77��январь-июль 1993 г.�68�9�77�69�77��июль -декабрь 1993 г.�67�9�76�70�77��январь-декабрь 1994г.�56�9�65�70�62��январь- декабрь 1995г.�7�9�16�15�57��январь- июнь 1996 г.�3�9�12�-�34��июль -декабрь 1996 г.�3�9�12�-�-��Источник: Внешнеэкономический комплекс России: тенденции и перспективы. М.:ВНИКИ, 1996, №3.



Крупные компании реагируют на эти явления отказом от жестокой иерархичной структуры и созданием сети небольших фирм - гибких и расположенных вблизи своих рынков, в том числе в разных странах, которые сами отвечают за свою конкурентоспособность. При этом финансовая поддержка, центральная информационная служба, свободный обмен идеями и специалистами в рамках компании дают большие преимущества в конкурентной борьбе с самостоятельно действующими на соответствующих рынках мелкими фирмами. Наряду с этим такая организация процесса разделения труда дает крупным компаниям возможность приспосабливаться к тенденциям усиления государственного и коллективного протекционизма в мировой торговле.

Противоречивость всего комплекса тенденций развития мирового хозяйства должна в полной мере учитываться странами - членами СНГ при разработке перспектив участия в международном разделении труда.



3.2 Проблемы перехода к новой модели международного разделения труда в рамках СНГ



Оценивая основные направления развития международного разделения труда в рамках Содружества Независимых Государств, изменения в его объектах, субъектах и способах организации, автор исходит из положения о том, что экономика стран Содружества в перспективе должны представлять собой комплекс хозяйственных (научно - технических, технологических, производственных, финансовых и т.д.) связей высокотехнологичных предприятий, действующих на принципах конкуренции в экономическом пространстве СНГ, широко открытом внешнему миру. При этом необходимо сохранить некоторые приоритеты Содружества в ключевых сферах, которые играют стратегическую роль в обеспечении экономической, военной, продовольственной безопасности, технологической неуязвимости.

В непосредственной хозяйственной практике действует широкий круг факторов, от которых будет зависеть развитие международного разделения труда в рамках Содружества Независимых Государств. Глубинные причины перехода стран СНГ к его новой модели диктуются как общемировыми тенденциями в развитии производительных сил под воздействием научно - технического прогресса, так и закономерностями перехода на путь интенсивного развития, проявляющимся во взаимосвязи интенсификации производства и интенсификации хозяйственного взаимодействия стран СНГ. Последнее обстоятельство, на наш взгляд будет определяющим, так как диктуется уровнем специализации народнохозяйственных комплексов новых субъектов мирового Сообщества, длительное время сосуществовавших в едином экономическом, политическом пространстве и функционирующем на принципах самообеспечения.

С учетом этого, более широкого круга обстоятельств проблемы перестройки разделения труда на международных принципах в рамках Содружества следует рассматривать не просто (и не только) с позиций смены форм международного разделения труда, а в контексте решения общей, системной смены моделей хозяйственного взаимодействия стран СНГ.

При этом следует учитывать, что принципиальная воспроизводственная функция международного разделения труда в конечном счете связана с самим существом процесса интенсивного экономического развития - качественными изменениями в факторах производства и в их взаимодействии и, на этой основе, снижением издержек производства и ростом ресурсоотдачи. 

Учитывая ее проявление на практике, предполагается, например, дальнейшее взаимовыгодное экономическое сотрудничество предприятий народнохозяйственных комплексов Сообщества России и Белоруссии «осуществлять на основе сохранения сложившейся специализации предприятий , отказа от создания производств - дублеров, согласованных действий экспортеров на рынках третьих стран, совместного финансирования научно технических программ, формирования единого заказа на специальную технику и изделия».�

К свободному движению продовольствия и сельскохозяйственного сырья, выработке единой политики ценообразования, развитию рыночной инфраструктуры и восстановлению кооперативных связей, защите сельскохозяйственных товаропроизводителей на мировом рынке направлено сотрудничество Сообщества в организации единого аграрного рынка.



Таблица 15.

Изменение издержек производства в зависимости от его вида�



Вид производства�расходы на материалы�затраты на зарплату�трудоемкость в нормо-часах�полные издержки��мелкое�100�100�100�100��серийное�93,5�51,3�54,5�67,0��массовое�76,0�8,5�10,5�41,8��Источник: Толмачев П.И. Новые экономические структуры в России. Сб. ст. Новые экономические структуры в России: проблемы и перспективы. Москва, 1991 г., С.189.�



Проведенные автором исследования, позволяют утверждать, что в специализации предприятий имеются значительные резервы, которые в условиях рыночной модели экономики окажут доминирующее влияние на направления внешнеэкономического сотрудничества.

Учет этого обстоятельства с необходимостью требует существенной корректировки сложившейся в сотрудничестве стран СНГ “снабженческо - сбытовой” или административно - распределительной модели разделения труда, ее преодоления. Особое значение, в связи с этим, приобретает теоретическая разработка и применение новых подходов к критериям международного разделения труда в рамках Содружества.



3.3 Критерии международного разделения труда в рамках СНГ



Меморандум Совета Глав государств Содружества Независимых Государств Основные направления интеграционного развития Содружества Независимых Государств, признавая, что “главным направлением интеграции в ближайшей и среднесрочной перспективе является налаживание эффективного экономического сотрудничества как основной предпосылки преодоления кризисных явлений и подъема экономики всех государств - участников СНГ”, не определяет временных рамок перестройки механизма разделения труда, как международного и по существу обходит вопрос о критериях его рациональности, ограничиваясь самыми общими положениями. В соответствии с положениями Меморандума “Основные направления интеграционного развития Содружества Независимых Государств”, “Соглашения о создании Платежного союза государств - участников Содружества Независимых государств”, других деклараций и документов, по смыслу их содержания, модель международного разделения труда в СНГ должна быть основана на критериях экономической эффективности, при доминирующей роли товарно - денежных отношений и экономических инструментов, на воссоздании механизмы кооперационных связей субъектов хозяйственной деятельности разной (теперь уже) страновой принадлежности, что должно способствовать широкому внедрению научно - технических достижений в производство, углублению межотраслевой и внутриотраслевой специализации и кооперации во всех сферах производства, прежде всего в обрабатывающей промышленности. Реализация идеи Экономического союза и общего экономического пространства создаст материальные предпосылки для более рационального и равноправного включения стран СНГ во всемирное разделение труда, использования его преимуществ в интересах каждой страны постсоветского пространства и всего Содружества в целом.

Эти фундаментальные положения интеграционной политики в СНГ не исключают, а предполагают различную степень интеграции стран СНГ. Наиболее «продвинутой» к международным интеграционным показателям можно считать интеграционные процессы Сообщества России и Беларуси. Декларируется и признается на уровне экономической политики Сообщества, что «главной целью экономической интеграции Беларуси и России является использование преимуществ международного разделения труда, специализации и кооперирования производства для достижения общих стратегических и текущих интересов, для поддержания плодотворного экономического сотрудничества со странами мирового сообщества».�

При этом общими стратегическими целями государств Сообщества и направлениями совместной деятельности являются:

формирование условий для стабильного развития экономик обоих государств;

повышение жизненного уровня населения;

создание условий для совершенствования рыночных отношений, обеспечение равных возможностей и гарантий для всех субъектов хозяйственной деятельности.

Достижение целей экономической интеграции предполагает формирование общего экономического пространства, которое должно формироваться на принципах добровольности, экономической взаимной выгодности, взаимопомощи, правовой гарантированности, реального демократизма, совместимых целей и мотиваций, ответственности за принятые обязательства.

На основе анализа положений, выдвигаемых в странах СНГ, а также отдельными политическими лидерами и экономистами, как, например, идей Евразийского Союза, следует предположить, что основными критериями, которые могли бы быть положены в основу экономической политики стран, при определении своего участия во взаимном разделении труда, являются:

повышение восприимчивости к научно - техническому прогрессу (иновационной способности) национальной экономики и системы международного разделения труда;

обеспечение стабильности и сбалансированности экономического развития;

рост эффективности производства и взаимных связей на базе ресурсосбережения;

повышение степени открытости (мирохозяйственной открытости) национальной экономики (экономики стран СНГ);

увеличение свободы перемещения между странами товаров и услуг и других производственных факторов (как перспективный критерий). 

Выделяя эти критерии в качестве общих (частично) совпадающих, взаимоприемлемых для большинства стран СНГ, следует обратить внимание на следующие моменты.

Во - первых, практически во всех странах СНГ: особенно на уровне их взаимодействия до сих пор отсутствует целостная концепция, методы и инструменты (в особенности стоимостные) анализа, которые позволили бы точно сформулировать и использовать в практической деятельности систему критериев, определяющих характер, направления и масштабы участия стран во взаимном разделении труда, структуру взаимных связей. В настоящее время при увеличении многообразия предлагаемых критериев эффективности участия в международном разделении труда в большинстве стран СНГ первостепенное значение придается приспособлению к новейшим тенденциям научно - технического прогресса через создание совместных предприятий, поиск инвесторов и т.д.

Во - вторых, совокупность вышеназванных критериев внутренне противоречива. Возникают противоречия, например между требованиями ресурсосбережения (минимизации затрат), полной загрузки существующих производственных мощностей и необходимостью обеспечения быстрой приспособляемости к тенденциям НТР. Жесткая сбалансированность экономического развития и внешнеэкономических связей может войти в противоречие с необходимой в условиях НТП гибкостью экономики. Сбалансированность (взятая в своем “чистом” упрощенном виде) ограничивает и возможности перемещения между странами производственных факторов как важное условие обновления структуры и механизма действия разделения труда.

В -третьих, противоречивость усиливается тем, что в процессе согласования нередко механически объединяются критерии, выдвигаемые отдельными странами в неодинаковой иерархической последовательности. В последнее время под влиянием необходимости повысить конкурентоспособность национального производства в экономической политике большинства стран СНГ сформировался вполне определенный поворот к рыночным критериям оценки участия в международном разделении труда, к рассмотрению конкуренции в качестве важного механизма, определяющего развитие специализации отдельных стран и их хозяйственных единиц. Если часть взаимного обмена товарами и услугами будет в предстоящий, переходный период складываться еще под воздействием централизованно определяемых отдельными странами критериев (главным образом, межотраслевой обмен в традиционном понимании), то эффективность другой части товарообмена между странами СНГ будет определяться конкурентоспособностью национального производства, его субъектов хозяйственной деятельности на мировом рынке.

В связи с этим, в - четвертых, важным фактором, расширяющим многообразие критериев эффективности участия в международном разделении труда, становится активизация деятельности национальных хозяйственных единиц как субъектов международного разделения труда. Формируются, таким образом, критерии микроуровня участия в международном разделении труда, которые по многим параметрам не совпадают с макроэкономическими критериями и вступают с ними в противоречие.

Реально оценивая активизацию деятельности национальных хозяйственных единиц как субъектов международного разделения труда и связанное с этим формирование критериев микроуровня, нельзя, как показывает практика последних лет, при этом идти по пути простого “уравновешивания” преимуществ национальных хозяйственных единиц в ходе конкуренции и сводить роль государства к поддержанию ее условий. Национальные субъекты хозяйственной деятельности, особенно на начальном этапе своей деятельности в качестве субъектов международного разделения труда, смогут динамично достигать и реализовывать преимущества, обусловленные международным разделением труда, и рассчитывать на успех в международной конкуренции в значительной степени на базе государственной поддержки. 

Вместе с тем, особенно в наукоемких отраслях, характер конкуренции, как показывает мировой опыт, предполагает постепенный переход от национальных концепций научно-производственной деятельности к концепциям, основанным на международном объединении научно - производственных факторов. Формирование и обособление общих интересов на микроуровне хозяйствования, если этот процесс своевременно не учитывается в экономической политике государства, неизбежно войдет в противоречие с народнохозяйственными интересами и критериями участия в международном разделении труда и потребует их согласования на межгосударственном уровне в соответствии с новыми условиями. Однако этот временной “лаг” будет сопровождаться определенными потерями как на микро-, так и на макроуровне. В связи с этим актуальными становятся проблемы выработки соответствующего правового и институционального механизма, который позволял бы “амортизировать” подобного рода потери, а также издержки, связанные со структурной перестройкой взаимных связей.

Перспективные стратегические задачи, включая критерии эффективности их реализации, целесообразно согласовывать на уровне межгосударственного взаимодействия, своевременно учитывая по-новому формирующиеся цели предприятий и изменения в технологических и экономических связях между ними. Исключительный приоритет национальных интересов и критериев неизбежно ведет к деформации системы разделения труда в СНГ, которые нельзя компенсировать организационно - правовой формой (например, Финансово-промышленные группы), к тому, что государства, действовавшие, хотя и не очень активно в силу централизованной зарегулированности внешнеэкономической деятельности, на мировом рынке, вступят в открытую конкурентную борьбу друг с другом.

Таким образом, можно прийти к заключению, что развитие международного разделения труда в рамках СНГ на переходном к рыночной модели экономики этапе будет связано с применением национальных критериев в его эффективности. В зависимости от формирования общих экономических интересов, прежде всего на микроуровне, будет складываться и система балансирования критериев рационального взаимного разделения труда. При этом, нормы, регулирующие режимы иностранного участия в национальных экономиках государств СНГ, как справедливо полагает проф. В.Д. Щетинин, будут зависеть от уровня включения в мировое хозяйство и от того, какая роль ему отводится в стимулировании развития внутренней экономики и определяться одним (или совокупностью) общепринятых в мировом хозяйстве режимов: а) справедливый и недискриминационный режим; б) режим наибольшего благоприятствования нации; в) национальный режим.�

Вместе с тем необходимо подчеркнуть, что экономическая политика отдельных государств СНГ, ориентированная только на национальные критерии , даже если эти критерии будут способствовать “перенесению” мировых тенденций, на практике будут препятствовать формированию тесных научно - производственных связей на микроуровне взаимодействия и соответствующей им сбалансированности экономических интересов. Это в конечном итоге может выражаться в дальнейшем ослаблении заинтересованности стран в перспективном развитии международного разделения труда в рамках СНГ.



3.4. Характеристика основных направлений перспективного развития международного разделения труда в СНГ.



Оценивая комплекс проблем сохранения и развития международного разделения труда в рамках СНГ, следует подчеркнуть, что принципиальное значение в этом процессе приобретают вопросы изменения соотношения между трансформационной и эффектообразующей его функциями. Трансформационная функция, которая на практике подчиняет участие в международном разделении труда задачам обеспечения относительно замкнутых народнохозяйственных комплексов стран СНГ конкретными продуктами за счет импорта, непрерывности и натуральной сбалансированности производственных процессов, протекающих в национальных рамках, будет утрачивать свое первостепенное значение. На первый план в развитии международного разделения труда выходит эффектообразующая функция, которая на базе международного сопоставления затрат и результатов дает возможность оптимизировать не только внешнеэкономическую деятельность, но и производственную структуру.

В условиях экономического кризиса в странах СНГ из-за дефицита собственного производства продукции производственно-технического назначения и товаров народного потребления изменение функций представляется затруднительным, существует реальная опасность сохранения доминирующего значения трансформационной функции взаимного разделения труда и дальнейшего отставания от мировых тенденций в этой области. Поэтому еще в переходный период важно превратить достижение эффективности в главную цель всех субъектов разделения труда, используя в необходимых случаях соображения сбалансированности как корректив.

Наряду с этим следует решить также задачу обеспечения единства стоимостных показателей, применяемых для определения эффективности в странах СНГ относительно показателей применяемых в промышленно развитых странах, расчет которых целесообразно вести на базе бухгалтерских счетов России (эта проблема будет рассмотрена нами более подробно в гл.4).

В анализе изменений, происходящих в объектах международного разделения труда в рамках СНГ, особого внимания заслуживают прежде всего две взаимосвязанные тенденции: о месте научно - технического прогресса в процессе углубления и развития международного разделения труда в Содружестве Независимых Государств и о соотношении межотраслевого и внутриотраслевого разделения труда.

В современных условиях границы между межотраслевым и внутриотраслевым разделением труда становятся чрезвычайно подвижными. Хотя, особенно на уровне крупных народнохозяйственных отраслей среди которых выделяется быстро развивающийся сектор услуг и информационных технологий, и сохраняется определенная специфика технологических и технико-экономических условий в отдельных отраслях и производственных звеньях, которые являются базой традиционного разделения труда (в том числе международного), под влиянием широкого распространения новых «универсальных» технологий и гибких автоматизированных производственных систем преимущественное развитие получает разделение труда на уровне отдельного продукта. В процессе производства продукта все более четко выделяются стадии научно-технического решения, обработки сырья и материалов и изготовления конечного изделия, которые становятся относительно независимыми.

Выход разделения производственного процесса за рамки предприятия определяет новый подход к организации самого производства конкретных продуктов: обособленные производственные звенья ведут поиск рациональных вариантов не только вертикальной взаимодополняемости на базе последовательной трансформации промежуточных изделий в готовый продукт, но и горизонтальной взаимодополняемости (особенно межотраслевой) с производственными звеньями, находящимися на одной и той же стадии производства различных продуктов. Путем различной комбинации производственных «сегментов» формируются новые производственные системы и продукты, гибко реагирующие на изменения потребностей и платежеспособного спроса. При этом движущим мотивом формирования достаточно жестких связей между производителями одного и того же продукта становятся динамично изменяющиеся «сравнительные преимущества», возникающие на отдельных стадиях производства продуктов. Чем быстрее растет техническая сложность продукта, чем большее число «сегментов» включается в его производство, тем больше диверсифицируются результаты роста производительности труда, увеличиваются возможности для реализации выгод от сегментации производства в рамках международного разделения труда.

Вместе с тем углубление разделения труда придает универсальный характер промежуточным продуктам, которые становятся взаимозаменяемыми. Производители компонентов перестают быть жестко связанными с конкретными потребителями и объемами производства конечного продукта. В действие вступает рыночный механизм, определяющий на основе конкуренции распределение компонентов между альтернативными проектами производства конечных продуктов.

Таким образом, в условиях НТР достаточно надежным критерием разграничения внутриотраслевого и межотраслевого международного разделения труда становится общая форма связи между конкретными производителями и потребителями. Наличие жестко установленной пропорции обмена изделиями и видами деятельности дает основание рассматривать формирующиеся при этом связи как выражение внутриотраслевого разделения труда. При межотраслевом разделении труда связи с необходимостью опосредуются рынком и осуществляются на прямой основе (эта проблема рассматривалась в п.2.2).

Прогресс науки и техники раздвигает рамки, ускоряет взаимопереходы отраслевых и межотраслевых форм и расширяет круг вариантов рационального международного разделения труда. Попытки регламентировать применение тех или иных форм международного разделения труда, руководствуясь априорными соображениями их «прогрессивности», деформирует систему разделения труда. В то же время пространство и экономическая среда, в которых осуществляется выбор непосредственными хозяйствующими субъектами эффективных вариантов, связи, реально определяются на уровне межгосударственного взаимодействия.

Характерной особенностью международного разделения труда в рамках СНГ на перспективу становится развитие многосубъектности хозяйственного взаимодействия, базирующиеся прежде всего на существенной активизации роли основных хозяйственных звеньев - предприятий, объединений, комбинатов, финансово-промышленных групп. Делом непосредственных производителей должен стать выбор конкретных форм международной специализации и кооперации, организации и координации расчлененных производственных процессов. Поэтому развитие функций и упрочение позиций основных хозяйственных звеньев - субъектов хозяйственной деятельности является одной из первоочередных задач в отдельных странах СНГ. При этом связи между национальными хозяйственными организациями в зависимости от объекта разделения труда будут строиться как на началах состязательности, конкуренции, так и на базе широкого применения договорной системы отношений между производителями и потребителями на основе прямых связей. Существенным моментом в новой формирующейся модели международного разделения труда в рамках СНГ должна стать многовариантность выбора предприятиями партнеров по экспортно-импортным операциям, международной кооперации производства в соответствии со своими хозрасчетными интересами, диверсификация экспортной деятельности предприятий и хозяйственных организаций, связанная с получением права экспорта товаров и услуг, выходящих за рамки профиля их основной производственной деятельности. Актуальной в этих условиях становится необходимость создания механизмов, препятствующих монополизации рынка.

Одновременно с этим на восстановление и рационализацию международной специализации, кооперации и концентрации производства государств СНГ растущее влияние оказывают: необходимость более активного информационного взаимодействия; возможности финансового обеспечения; высокая степень сложности новых изделий, усиление взаимообусловленности отдельных нововведений. Это ускоряет динамичность структуры и масштабов потребления, усиливает интеграционные процессы в развитии самого производства, обусловливает необходимость использования современных форм организации взаимодействия в рамках формирующихся международных хозяйственных структур. Для координации производства взаимодополняемых изделий, которые в силу технологических особенностей непосредственно не регулируются рынком, а также для осуществления финансовой поддержки, научно-технического и информационного обеспечения требуется создание (выявление) новых субъектов международного разделения труда, которые организуют связи между взаимодействующими элементами национальных производственных процессов с целью удовлетворения спроса на международном рынке. Они могут стать важным фактором в создании новых секторов международного разделения труда и интернационализации производства, особенно в наукоемких и высокотехнологичных областях, что предполагает движение между странами научно-технических, инвестиционных, финансовых и других ресурсов, усовершенствование системы информационной и коммерческой деятельности, повышение уровня квалификации кадров, осуществляющих координацию. Отсутствие таких субъектов или ограничение их деятельности увеличивает затраты на координацию, которые в ряде случаев могут превысить выгоды от международного разделения труда. 

Оценивая проблемы и перспективы развития международного разделения труда в содружестве, нельзя не видеть и в полной мере не учитывать те тенденции в мирохозяйственном развитии, которые ослабляют стимулы к кооперации на основе взаимного разделения труда государств СНГ. К их числу относятся, в частности, тенденция «дробления» рынков, проявляющаяся в современных условиях под воздействием широкого распространения новых технологий, увеличения спроса на уникальные изделия, диверсификация источников финансовых средств, обострения конкурентной борьбы в результате ослабления государственного регулирования правил конкуренции. Стремление преодолеть ограниченный доступ к финансовым рынкам других стран (в частности, из-за неразвитости финансового рынка в самих государствах СНГ) будет проявляться в первую очередь в привлечении прямых и портфельных иностранных инвестиций.

Вместе с тем, для специализирующихся производителей важное значение приобретает возможность с целью повышения своей конкурентоспособности комбинировать технические и экономические и экономические преимущества, существующие в отдельных странах и на различных рынках. В этих условиях объединение (в ряде случаев временное, для осуществления определенных проектов) с кооперантами из различных стран и регионов дает возможность повысить гибкость маневра ресурсами, использовать технологический задел, производственный и коммерческий опыт партнеров для снижения издержек по разработке, производственному освоению и организации сбыта новых технологий и продуктов. При этом «открытие » по отношению к мировой экономике увеличивает роль вовлечения в международное разделение труда в рамках СНГ партнеров из третьих стран, совместного выхода на другие международные рынки, диверсификации участия во всемирном разделении труда.

В переходный период объективно будут сохраняться различия в технологической и рыночной ориентации национальных и международных производственных звеньев на внутрирегиональный и мировой рынок. С учетом проникновения на новые рынки эти различия, вероятно, будут увеличиваться. Диверсификация производства и в расчете на рынок стран СНГ будет во многом определяться наличием неудовлетворенного спроса и формирования новых секторов этого рынка, в то время как выход на мировой рынок будет характеризоваться прежде всего ориентацией на потребителей, имеющих специфические запросы и обладающие покупательной способностью и техническими возможностями использовать новые технологические решения. Такого рода диверсификация неизбежна на начальном этапе перестройки системы взаимного разделения труда. При этом, однако, необходимо предусмотреть действенные средства, которые препятствовали бы ее закреплению и формировали бы ее условия для ее постепенного преодоления.



3.5. Проблемы формирования «экономической среды» реализации новой модели международного разделения труда в государствах СНГ. 



Переход к новой модели регионального разделения труда в рамках СНГ с необходимостью предполагает формирование адекватной этой модели «экономической среды», соответствующих условий, которые позволили бы реально осуществить весь комплекс прогрессивных тенденций и направлений научно - технической революции, проявляющихся во всемирном масштабе, фундамент которых был заложен в советский период. Поэтому внедрение в организацию взаимного разделения труда в Содружестве с учетом его особенностей в переходный период норм, правил и инструментов, применяемых в мировой торговой и интеграционной практике, будет с одной стороны, способствовать более активному включению стран СНГ в мирохозяйственные процессы, преодолению отрыва от мировой экономики, а с другой - эффективному использованию экономического взаимодействия в рамках содружества для перестройки национальных хозяйственных структур и механизмов.

Создание экономической среды, в которой эффективность участия в международном разделении труда оценивается в конечном итоге рынком, в решающей степени будет зависеть от характера и содержания перемен в функциях государства как важнейшего субъекта международного разделения труда. Очевидно, что многие его функции в области организации и координации конкретных мероприятий по специализации и кооперированию в науке, технике и производстве, действовавшие в течение длительного времени, перейдут к хозяйственным организациям, которые в своей деятельности будут руководствоваться рыночными критериями. Это предполагает в первую очередь обеспечение им необходимой свободы выбора партнеров и способов взаимодействия с ними, а также более полная либерализация хотя и под контролем государства, внешнеэкономической деятельности непосредственных производителей товаров и услуг, активизация кредитной политики, создание системы страхования от рисков, обеспечение гарантий для действий иностранных инвесторов, нерезидентов на фондовых и валютных рынках, общие для стран правила трудовой миграции, правовой и социальной защиты иностранной рабочей силы. В то же время повысится роль государства в определении стратегических направлений участия в международном разделении труда, согласовании структурной политики и общем регулировании взаимных связей, что диктуется необходимостью разработки совместных инвестиционных программ и их реализация, согласованием мероприятий структурной перестройки промышленности. Тем самым определялась бы также возможная на соответствующем этапе степень свободы и пространственные рамки для деятельности субъектов хозяйственной деятельности - основных хозяйственных звеньев как субъектов международного разделения труда. В предстоящий период усилия стран СНГ должны быть направлены на формирование и использование разнообразных экономических методов и форм государственного регулирования, которые постепенно обеспечивали бы возможность для ограничения административного принуждения. В связи с этим актуальными становятся разработка соответствующих им методов и инструментов межгосударственного регулирования взаимного разделения труда путем гармонизации и согласованного применения средств и методов национальной кредитной, налоговой, бюджетной и валютной политики с ориентацией на действующие в мировой практике «правила игры», а также создание инструментария коллективного регулирования. Усиливается также потребность формирования нового субъекта международного разделения труда, выражающего и защищающего общие интересы стран Содружества и создаваемых международных хозяйственных структур, что диктует необходимость создания наднациональных властных и структур управления. Наиболее вероятными из полномочий, на наш взгляд, которые могут быть делегированы наднациональным органам управления могут быть:

управление общими таможенной территорией и границами;

управление единой энергосистемой (включая установление единых тарифов на энергообеспечение);

управление единой транспортной системой (включая установление единых тарифов на перевозку пассажиров, груза, багажа);

управление единой системой связи (включая установление единых тарифов на услуги связи);

вопросы налогообложения;

управления Платежным союзом;

проведение экономической политики в отношении товаров и услуг, перемещаемых через таможенную границу, включая лицензирование, регулирование цен и иные меры нетарифного регулирования, ставки и механизм применения таможенных и иных пошлин и налогов;

определение рекомендуемых основных ориентиров экономической политики государств - участников;

осуществление контроля за состоянием бюджетов и суммой государственного долга, валютным и финансовым состоянием государств - участников;

проведение общей торговой политики, особенно, в части определения тарифных ставок, заключения тарифных и торговых соглашений, применения мер по либерализации экспортной политики и защите торговли.

проведение общей классификации занятий, профессий рабочих, должностей служащих;

установление единой тарифной сетки по оплате труда работников бюджетной сферы;

определение единых стандартов социальной защиты, единых условий пенсионного обеспечения, уровней социальных гарантий;

установление единых норм и правил охраны труда, социального страхования, производственной и социальной гигиены;

управление единой метеорологической службой.

Законодательное оформление интеграционных процессов диктует необходимость координации межпарламентского сотрудничества государств СНГ, полномочия которого определяются юридической природой законодательных органов. Основными составляющими компетенции могли бы быть:

принятие модельных законодательных актов;

унификация законодательств государств СНГ с целью создания единой нормативно - правовой базы;

рассмотрение решений нормативно - правового характера, принятые наднациональными органами управления, подлежащих непосредственному исполнению или трансформации в законодательство государств СНГ.

Углубление интеграции с необходимостью приводит к созданию Суда сообщества. В компетенцию Суда СНГ должно входить:

разрешение споров любого характера между государствами - участниками, между органами управления, между хозяйствующими субъектами государств - участников;

рассмотрение дел по жалобам физических лиц.

Решение проблемы унификации денежно - кредитных систем и последующее введение общей валюты диктует необходимость создать Банк Сообщества, который должен быть наделен такими функциями, как:

разработка заключений и рекомендаций об основных направлениях валютно - финансовой политики, о мерах, предпринимаемых в этой связи государствами, участниками;

представление высшим органам управления государств участников заключений и рекомендаций, касающихся внутренней и внешней валютной ситуации в Сообществе;

дача рекомендаций правительствам, национальным (центральным) банкам государств - участников Сообщества по вопросам ведения валютной политики соответствующего государства;

координация действий государств - участников по проведению корректировки обменного курса;

инвестирование собственного капитала.�

Однако следует учитывать, что резкое изменение существующей экономической среды - искусственного раздела единого народнохозяйственного комплекса России, имело деструктивный характер и отразилось на возможности равноправного включения стран Содружества в общемировые интеграционные процессы. Поэтому, становится очевидным, что в числе первоочередных мероприятий следует разработать такой механизм, который, способствуя выравниванию технологических и экономических условий международного разделения труда в рамках СНГ с мировыми тенденциями, располагал бы реальными экономическими средствами коллективного противодействия возможным неблагоприятным тенденциям в процессе перестройки взаимных связей, а также поддержки активной стратегии интеграции во всемирное разделение труда.

При этом нужно иметь в виду, что для достижения договоренности об общих принципах нового экономического механизма взаимных связей государств СНГ, перехода на рыночные отношения успешно можно использовать согласование на двусторонней основе, а с точки зрения готовности отдельных стран к такому согласованию не следует исключать формирование субрегиональных интеграционных образований, в том числе с участием партнеров из третьих стран. Однако для обеспечения подлинной свободы выбора хозяйственными организациями наиболее подходящих партнеров, а также для создания новых международных структур, выражающих коллективные интересы непосредственных производителей и потребителей в различных организационных формах их сочетания, необходимо достаточно широкое и однородное экономическое пространство. Упор только на двустороннее сотрудничество, которое на ближайшую перспективу будет сохранять свое значение для формирования торговых потоков в рамках СНГ, приведет к тому, что в отдельных звеньях системы сотрудничества будут применяться разные формы и методы регулирования взаимных связей. Как показывает практика, усиливается разнородность экономической среды для деятельности и поиска партнеров национальными хозяйственными организациями в рамках СНГ. Несмотря на применение преимущественно экономических методов регулирования взаимного разделения труда, возможности его углубления и в дальнейшем будут так или иначе ограничиваться потенциалом более слабого партнера. Эти ограничения во взаимном разделении труда неизбежно скажутся и на возможности участия каждого из государств СНГ во всемирном разделении труда, и, в частности, в европейских интеграционных процессах. При этом следует учитывать, что на фоне надвигающейся в западном мире экономической рецессии на активное включение стран СНГ в мирохозяйственные связи свое влияние будет оказывать стремление западных стран использовать сотрудничество с ними для смягчения ее последствий, или, наоборот, применять меры, направленные на то, чтобы не допустить усугубление кризисных явлений под влиянием тяжелой экономической ситуации в странах СНГ.

Формирование экономической среды реализации новой модели международного разделения труда в рамках СНГ будет отражать также способы и формы (автономного или коллективного) интегрирования экономик стран Содружества в мировые хозяйственные процессы. По нашему мнению, коллективное включение имеет ряд преимуществ, в особенности с точки зрения равноправного участия европейских экономических группировок - ЕС, ЕАСТ - в переговорах о формировании в перспективе общеевропейского экономического пространства. Но это требует соответствующего мировой практике юридического оформления нового содержания взаимных экономических связей, которое будет формироваться в рамках СНГ.

Поэтому определенным шагом по пути перестройки международного разделения труда в Содружестве может быть создание зоны единого таможенного пространства, как фактора предопределяющего свободную торговлю. Заключение заинтересованными странами соглашений в этой области даст возможность определить временные рамки осуществления необходимых перемен в направлении общего ослабления жесткого регулирования рынка взаимной торговли. Хотя для стран СНГ самостоятельное значение создания зоны свободной торговли является минимальным с точки зрения расширения внутрирегионального обмена, все же режим свободной торговли может сыграть важную роль в формировании с учетом общепринятых в мировой практике принципов экономического пространства и среды для перехода к новому качеству взаимного разделения труда. Образование зоны свободной торговли означает сохранение самостоятельности стран в определении режима торговых отношений с третьими странами при юридическом оформлении и договорном закреплении режима беспошлинной торговли между странами СНГ. В первую очередь требуется четко определить обязательства стран по постепенной ликвидации количественных ограничений контингентов (которая вероятно, будет происходить дифференцированно по отдельным группам товаров), по преодолению экономических барьеров в национальной экономической политике, которые не позволяют рассматривать взаимную торговлю как беспошлинную. Все это последовательно будет ограничивать возможности государственного воздействия на объем и структуру взаимных поставок традиционными методами. Структура и объем взаимной торговли все в большей степени будут испытывать на себе влияние интересов непосредственных потребителей и производителей, которые, в свою очередь, в возрастающей мере будут определяться глубиной научно-технических, финансовых и производственно-торговых связей между ними. Однако создание зон свободной торговли является лишь одним из элементов общего процесса формирования «экономической среды» реализации новой модели международного разделения труда в Содружестве, формирования общего «режима» движения факторов производства в рамках СНГ. Чрезвычайно важно, чтобы под влиянием необходимости ускоренного решения текущих задач на второй план сотрудничества не отодвинулись такие кардинальные проблемы, как, вопросы научно - технического прогресса.



3.6. Некоторые вопросы участия менее развитых стран в международном разделении труда.



В перспективном развитии международного разделения труда в рамках СНГ особое место занимают Киргизия, Таджикистан и Туркменистан. Эта специфика определяется как достигнутым уровнем производительных сил и хозяйственного развития каждой из этих стран , так и экономическими преимуществами, которыми они обладают, в частности, наличием трудовых ресурсов и природных богатств, хозяйственными традициями, а также благоприятным географическим положением для расширения связей стран СНГ со странами азиатско-тихоокеанского региона и, прежде всего с Китаем. Невысокий уровень экономического развития поддерживает инерционные тенденции участия среднеазиатских стран во взаимном разделении труда в рамках СНГ и обусловливает ограниченные возможности перестройки взаимных связей на принципах кооперационных связей. В то же время специфические преимущества этих стран определяют первоочередные направления их интенсивного включения в новую систему международного разделения труда в рамках СНГ. При этом на конкретные формы и направления использования этих преимуществ будут оказывать воздействие и дифференциация экономических условий и механизма осуществления внешнеэкономической деятельности в самих неевропейских странах Содружества.

Неразвитость разделения труда в национальных рамках, ограниченность внутреннего рынка в этих странах можно быстрее преодолеть путем стратегии хозяйственного развития, ориентированной на экспорт (экспортной индустриализации). Отсутствие у национальных хозяйственных единиц достаточного опыта, уровня организации производства, резервов финансовых средств и производственных мощностей, которые позволили бы им быстро превратиться в субъекты международного разделения труда, эффективно и гибко реагирующие на изменение внешнеэкономических условий, обусловливает необходимость высокой степени государственного вмешательства в регулирование экономических пропорций, определение условий материального и финансового обеспечения производства и поддержание хозяйственного равновесия. Стабильность необходима также при таком варианте участия в международном разделении труда, который предусматривает получение эффективного содействия со стороны иностранных предпринимателей. Однако при этом важно, чтобы обеспечение сбалансированности экономики и стабильности экономических условий не приводило бы к сохранению существующей структуры участия в международном разделении труда на длительный период, а действительно способствовало бы ее изменению, приспособлению к новым условиям развития.

В связи с этим, при решении вопроса о предоставлении (этим странам) экономических льгот и преференциальных условий взаимодействия в рамках СНГ не следует доводить их до границ, которые бы компенсировали бы за счет внешнего фактора любые слабости и недостатки производства. Поэтому представляется целесообразным, чтобы преференциальные условия создавались бы главным образом в согласованных областях обрабатывающей промышленности, сферы услуг и т.д., развитие которых обеспечивало бы в перспективе экономически оправданное профилирование народных хозяйств неевропейских стран СНГ в системе международного разделения труда. При этом необходимо внимательно подходить к выбору форм предоставления и определения временных рамок действия соответствующих льгот с тем, чтобы не создавать стимулы для развития заведомо убыточных производств. Отрасли и производства, в которых эти страны имеют определенные преимущества, могли бы развиваться на конкурентной основе, что обеспечивало бы возможность гибкого реагирования на изменение потребностей других стран СНГ.

Высокая чувствительность экономики неевропейских стран СНГ к изменениям предполагает наличие более длительного переходного периода, в рамках которого потребности в дополнительных внешних источниках финансовых и материальных ресурсов сохраняется на достаточно высоком уровне. Однако именно в этот переходный период особенно сильно будет влияние изменившихся условий в европейских странах СНГ, при которых реализовались бы существующие принципиальные положения о специальных мерах по ускорению развития и повышения эффективности народного хозяйства менее развитых в экономическом отношении стран СНГ.

В современных условиях учет специфики хозяйственного развития и участия в международном разделении труда в рамках СНГ неевропейских стран следовало бы осуществлять не на базе автоматического распространения на всю группу стран определенных льготных условий торговли и кредитования, а путем конкретного согласования в двусторонних программах и специальных программах многостороннего сотрудничества наиболее действенных и адекватных для каждой страны средств и инструментов углубления взаимного разделения труда. Необходимо создать механизмы, обеспечивающие поэтапный переход к осуществлению конкретных проектов непосредственно заинтересованными в них предпринимателями и инвесторами, причем не только в государственном секторе, но и по линии предприятий различных форм собственности. Представляется, что в этих случаях эффективное содействие будет зависеть не столько от масштабов предоставляемой на межгосударственном уровне финансовой помощи, сколько от мер, стимулирующих предпринимательскую деятельность хозяйственных единиц европейских стран в неевропейских странах СНГ. Помощь на межправительственном уровне следовало бы сосредоточить на развитии производственной и научно-технической инфраструктуры, на повышении общего технологического уровня экономики, включая подготовку кадров для перспективных направлений специализации и кооперации производства. 

Для неевропейских стран СНГ доступ к дополнительным внешним источникам развития может быть облегчен на базе развития кооперированного производства, использования давальческого сырья или создания совместных предприятий с другими странами СНГ с целью экспорта в страны азиатско-тихоокеанского региона или же путем развития кооперированного производства и совместного предпринимательства с фирмами из третьих стран для экспорта продукции в другие страны СНГ. Все возможные комбинации и формы сотрудничества в этой области нельзя заранее предусмотреть, но представляется, что деятельность неевропейских стран Содружества может сыграть положительную роль связующего звена международного разделения труда в рамках СНГ с другими регионами мировой экономики.

�ГЛАВА 4. ФИНАНСОВЫЙ АНАЛИЗ И ОЦЕНКА ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ЭФФЕКТИВНОСТИ ИНВЕСТИЦИЙ. 



4.1. Основные аспекты финансового анализа и понятие оценки инвестиций.



В этой главе рассматриваются проблемы финансового анализа, оценки и  определения экономической эффективности инвестиций.� Но настоящая глава не ограничивается постановкой теоретических проблем. Автор работы преследовал несколько целей практического характера. Во - первых, предпринять попытку классификации инвестиций, что, безусловно будет интересно для высшего управленческого персонала фирм, компаний, предприятий и организаций, работающих в России и государствах СНГ, а также потенциальных инвесторов с точки зрения внутрифирменного планирования.

Во- вторых, предложить вниманию научной общественности и практикам бизнеса, используя систематизированный нормативный материал российского и хозяйственного законодательства государств СНГ, процедуру и основные составляющие регулирования создания и организации деятельности предприятий с иностранными инвестициями.� При этом, на наш взгляд, имеет исключительное значение, что изложенные в настоящей главе проблемы были апробированы автором при реализации ряда инвестиционных проектов в открытых акционерных общества, в том числе, например, «N - ский алюминиевый завод » американской компанией «T & T» на общую сумму более 100 млн. долларов США (название предприятия и компании дано условно по соображениям этики).

В - третьих, одной из ключевых проблем эффективного функционирования предприятий с иностранными инвестициями является выработка учетной политики на предприятии, определяющего фактора внутрифирменного планирования. Составными частями внутренней экономической политики предприятия являются технико - экономическое обоснование проектов, бизнес - планирование, производство, сбыт, гарантийное и послегарантийное обслуживание. Опыт показывает, что без систематизированных подходов, которые бы зафиксировали стратегию экономического развития производственного предприятия осуществлять эффективное управление в бизнесе с целью получения прибыли, не представляется возможным. Совокупность организационных, финансовых и правовых инструментов, реализованных и проверенных на практике с целью получения прибыли позволили нам составить обобщающий документ, получившем название Основные параметры определения экономической эффективности инвестиций. Предпринятые ранее попытки в этом направлении или не получили широкого освещения в научной литературе или не были апробированы на практике, что дает нам возможность усомниться в их прикладном значении. Существенное влияние на это проблему оказывает множественность нормативных документов как российского, так и государств СНГ законодательства, регулирующих проблему иностранных инвестиций и содержащих множество правовых коллизий.�

Отсутствие в научном обороте источников и достоверных статистических материалов о деятельности субъектов бизнеса, дает нам возможность надеяться, что предпринятая попытка будет полезна широкому кругу исследователей, высшему управленческому персоналу российских предприятий и других государств СНГ, занимающихся проблемами материальных и финансовых источников воспроизводства и, в первую очередь, иностранных инвестиций.

Автор исходит из той точки зрения, что любая используемая схема инвестиций как источника капитальных вложений должна базироваться на классификации типов инвестиций с целью финансового планирования. Классификация типов инвестиций позволяет на практике каждый конкретный инвестиционный проект проанализировать специалистом с соответствующей квалификацией. Инвестиции, при этом, можно, классифицировать:

 По видам используемых для инвестиций ресурсов. 

 По сумме вложений капитала.

 По способу влияния других возможных инвестиций на доходы от данного инвестиционного проекта. Этот вид инвестиций имеет исключительно важное значение для высокодиверсифицированных производственных комбинатов. Некоторые инвестиции ни от чего не зависят. По другим инвестициям можно улучшить показатели или вообще добиться успеха только при условии осуществления каких-то сопутствующих инвестиций (supplementary investment), другие же потеряют свою привлекательность, если будут приняты конкурирующие проекты.

 По форме получения доходов. Инвестиции могут генерировать большие или меньшие денежные потоки, уменьшать риск, связанный с неблагоприятным инвестиционным климатом, снижать социальную напряженность, решать экологические проблемы.

 По признаку, действительно ли дополнительные доходы являются результатом снижения затрат (повышения эффективности) или увеличения продаж, или инвестиции просто предотвратили снижение продаж или уменьшение доли рынка.

 По функциональной направленности, с которой наиболее тесно связаны инвестиции. Например, проектирование, производство, сбыт, послепродажное обслуживание и т.д.

 По отраслевой классификации (отдельной программе, продукту).

 По степени обязательности (очередности, первостепенности, важности) осуществления.

Кроме предложенного подхода инвестиции могут быть классифицированы на основе других подходов (например, по статьям калькуляции себестоимости, доле рынка, региональной структуре и т.д.).

Принципиально важно иметь ввиду, что ни одна классификация не будет универсальной для всех нужд предприятия, компании или фирмы. Разработка классификации инвестиций, соответствующее деятельности хозяйствующего субъекта в данной отрасли бизнеса и организационной структуре осуществляется в самой компании.

При этом следует принимать в расчет механизм и формы государственного (регионального) регулирования инвестиционной деятельности, к числу основных параметров которого относятся:

Определение приоритетных отраслей и объектов инвестирования;

Налоговое регулирование инвестиционной деятельности;

Регулирование инвестиционной деятельности путем предоставления государственной финансовой помощи и проведения соответствующей национальной кредитной политики; 

Регулирование инвестиций через определение амортизационной политики в системе национального бухгалтерского учета;

Регулирование участия инвесторов в рамках приватизации;

Регулирование финансовых инвестиций;

 Регулирование реальных инвестиций;

Государственная экспертиза инвестиционных проектов;

Создание национального механизма защиты инвестиций;

Регулирование механизма осуществления субъектами бизнеса инвестиций за рубежом.

Анализ как государственного, так и регионального регулирования инвестиций лежит за пределами настоящей работы. Но следует подчеркнуть, что эффективность инвестиций имеет прямую зависимость от данной проблемы. При этом исключительное значение имеет рациональное соотношение индикативных и директивных форм государственного регулирования инвестиционной деятельности. Но самой эффективной формой трансферта капитала в современной экономике является совместный бизнес в рамках единого субъекта бизнеса - совместного предприятия�. Ниже мы рассматриваем данную проблему на примере конкретного инвестиционного проекта, и прежде всего экономические и правовые условия деятельности совместного предприятия с иностранными инвестициями.



4.2. Экономико - правовые условия создания и деятельности предприятий с иностранными инвестициями.



В экономической науке СНГ не существует однозначного терминологического единства «предприятие с иностранными инвестициями». В различных нормативных документах можно встретить такие определения, как «смешанное общество», «совместное предприятие», «совместная компания», «предприятие с иностранными инвестициями» и др. Это связано как с правовыми так и экономическими аспектами проблемы.�  В контексте данной работы мы будем употреблять термин “предприятие с иностранными инвестициями”. В Государственный реестр за период с января 1991 года по сентябрь 1997 года внесено около 23 тысяч коммерческих организаций с иностранными инвестициями.� Современные международные экономические отношения предопределяются зарубежными инвестициями как фактором интернационализации производства, развитием промышленно -экономических связей между отдельными странами и группами стран, углублением и расширением кооперации и специализации производства, международным разделением труда. Новые формы промышленного сотрудничества отличаются характерными особенностями, которые предопределяют организационно - правовую форму субъекта бизнеса в виде совместного предприятия. По данным ЕЭК ООН к таким формам относятся:

Лицензионные соглашения, предусматривающие предоставление лицензий, “ноу хау” (иногда оборудования) и оплату этих элементов продукцией произведенной на их основе. Иногда лицензионные соглашения включают в себя экспорт западными фирмами деталей продукции, производимой на базе собственных лицензий и “ноу-хау” (подобная форма промышленного сотрудничества представляет из себя научно - технические связи с элементами компенсационных соглашений и производственного кооперирования).

“Продажа заводов” или оборудования, а также и соответствующей технологии, в обмен на продукцию или ее компоненты, произведенные на базе этого оборудования (компенсационные соглашения). При этом следует принимать во внимание, что компенсационная основа сделок имеет ряд существенных особенностей, влияющих на макроэкономические показатели.�

Кооперация на базе попредметной. поузловой и подетальной специализации.

Кооперация в области научно -исследовательских и конструкторских разработок.

Субконтракты (форма производственной кооперации).

Совместные производственные и сбытовые предприятия.

Совместные торги.

Многосторонняя кооперация.

Всем формам экономического сотрудничества присущи элементы производственной кооперации. Однако особо в этом плане выделяются совместные производственные и сбытовые предприятия. Экономика и механизм функционирования таких предприятий основаны на новых принципах: производство продукции производственно- технического назначения, товаров и услуг осуществляется на базе объединяемой ими собственности, совместное управление производством, раздел партнерами производственного и коммерческого риска предприятия и согласованный раздел прибыли предприятия. Такая политика гармонизации интересов участников способствует:

повышению ответственности партнеров за эффективность производства и реализации продукции;

заинтересованность учредителей в развитии масштабов производства, технический уровень производимой продукции, а также воспроизводство основных производственных фондов и производственного аппарата совместного предприятия;

стремление к объединению усилий и ресурсов не только в области непосредственного производства, но и в предпроизводственной стадии (исследования, проектно -конструкторская подготовка производства, маркетинг), а также сбытовых, послепродажных операциях.

Организация предприятий с иностранными инвестициями определяется условиями, определенных Законами и другими подзаконными актами национального законодательства стран СНГ.�

Национальное законодательство СНГ предоставляет предприятиям с иностранными инвестициями осуществлять свою деятельность на принципах диспозитивности, т. е. равенства сторон в гражданском обороте: право иметь самостоятельный баланс и действовать на основе полного хозяйственного расчета, самоокупаемости и самофинансирования. Необходимым условием деятельности предприятия с иностранными инвестициями, как правило, является его валютная самоокупаемость.

Бухгалтерский учет и отчетность ведется по правилам, установленным национальным законодательством. При желании также по правилам, действующим в стране происхождения иностранного капитала. При этом, все предприятия с иностранными инвестициями подлежат обязательной ежегодной аудиторской проверке.

Срок деятельности предприятия с иностранными инвестициями согласовывается участниками в учредительных документах.

Уставный капитал (фонд) предприятия с иностранными инвестициями образуется за счет вкладов его участников и может пополняться за счет прибыли от хозяйственной деятельности предприятия, а при необходимости также за счет дополнительных вкладов его участников. В счет вкладов в уставный капитал могут быть внесены материальными и нематериальными активами, в том числе, зданиями, сооружениями, оборудованием, а также имущественные права, такие как использование изобретений, «ноу-хау», денежные средства в национальных валютах стран участников или в свободно конвертируемой валюте.

Иностранный участник при ликвидации предприятия с иностранными инвестициями или выбытии из него имеет право на возврат своего вклада в денежной или товарной форме по остаточной стоимости этого вклада на момент ликвидации предприятия.

Размер долей участников предприятия с иностранными инвестициями в уставном капитале определяется учредительными документами. Доля сторон в уставном капитале не регламентируется. Но в то же время законом или уставом общества «могут быть установлены ограничения числа, суммарной номинальной стоимости акций или максимального числа голосов, принадлежащих одному акционеру».�

Оценка вкладов участников в уставной капитал по договоренности между ними осуществляется в национальной валюте.

Предприятие с иностранными инвестициями свою продукцию и услуги реализует по оптовым или договорным ценам. Распределение продукции такого предприятия с иностранными инвестициями между его участниками (если такое предусмотрено соглашением участников) производится пропорционально их вкладам в уставный капитал (фонд) или по взаимной договоренности.

Предприятию с иностранными инвестициями, образованному с участием иностранных фирм предоставляется право самостоятельного ведения экспортных и импортных операций, необходимых для его хозяйственной деятельности. Указанные экспортные и импортные операции могут также совершаться через внешнеторговые, дилерские организации или сбытовую сеть иностранных участников на основании соответствующих договоров.

Проектирование и капитальное строительство объектов предприятия с иностранными инвестициями, включая объекты социального назначения, осуществляются этим предприятием по договорам с исполнителями работ на основе инвестиционных контрактов, договоров субподряда, консалтинговых контрактов за счет его собственных или заемных средств.

Валютное финансирование предприятия с иностранными инвестициями, включая и репатриацию прибыли, причитающуюся иностранному участнику осуществляется за счет его собственных валютных средств - поступлений от реализации его продукции.

Предприятие с иностранными инвестициями может пользоваться кредитными средствами. Получаемыми на коммерческих условиях на рынке ссудного капитала.

Предприятие с иностранными инвестициями производит амортизационные отчисления в соответствии с предписаниями, действующими для национальных субъектов предпринимательства, если иное не предусмотрено в учредительных документах. Начисленные суммы амортизационных отчислений остаются в распоряжении предприятия с иностранными инвестициями.

На предприятии с иностранными инвестициями создаются резервный фонд и другие фонды, необходимые для его деятельности и социального развития коллектива. Отчисления от прибыли в резервный фонд осуществляются до тех пор, пока этот фонд не достигнет 25% уставного фонда предприятия. Размеры ежегодных отчислений в резервный фонд, а также перечень других фондов, порядок их образования и расходования определяются учредительными документами.

Прибыль предприятия с иностранными инвестициями за вычетом сумм по взаимоотношениям с государственным бюджетом и сумм, направляемых на создание и пополнение фондов, распределяется между его участниками пропорционально долевому участию в уставном фонде.

Денежные средства предприятия с иностранными инвестициями с участием фирм из стран СНГ, зачисляются на их рублевый или валютный (типа «Т» или «И») счета соответственно в уполномоченных банках и расходуются на цели, связанные с его деятельностью предприятия. Предприятию с иностранными инвестициями начисляются проценты по суммам средств, числящихся на его счетах.

Льготы для предприятий с иностранными инвестициями включают нетарифные, тарифные и налоговые. К числу важнейших положений нетарифного льготирования, например в России, относится предоставление возможности вывоза продукции собственного производства предприятий с долей иностранного участия свыше 30 процентов без лицензий на основании сертификатов установленной формы.

Тарифные и налоговые льготы предусматриваются для:

товаров, ввозимых иностранным инвестором в качестве вклада в уставный (складочный) капитал, которые при этом:

освобождаются от обложения налога на добавленную стоимость;

освобождаются от уплаты таможенных импортных пошлин, при условии что эти товары: а) не являются подакцизными и относятся к основным производственным фондам (соответствуют требованиям общероссийского классификатора основных фондов ОК-013-94); б) ввозятся в сроки, установленные учредительными документами для формирования уставного (складочного) капитала в размерах, не превышающих суммы вклада, указанного в этих документах; в) воспользуются непосредственно в видах деятельности, которые предусмотрены учредительными документами; г) будут приняты на бухгалтерский учет и отнесены на счет «Основные средства» (обязательство об этом представляется в таможенный орган).

Отдельных иностранных товаров (кроме алкогольных напитков и табачных изделий), ввозимых иностранными компаниями - учредителями российских предприятий, при условии:

производства российским предприятием аналогичных товаров с использованием отечественного сырья и труда российских работников;

осуществления прямых капиталовложений в Российской Федерации в отрасли материального производства в сумме не менее 100 млн. долл. США;

вклада иностранного участника не менее 10 млн. долл. США, к которым  применяется двукратное уменьшение ставок ввозных таможенных пошлин не более 5 лет (по решению Правительства РФ, на основании инвестиционного соглашения между иностранным инвестором и уполномоченным Правительством РФ федеральным органом исполнительной власти).

Предприятия с иностранными инвестициями, зарегистрированные до 01.01.1992г., при условии: 

фактически внесенного вклада иностранным учредителем не менее 30 процентов уставного капитала;

удельного веса выручки от деятельности в сфере материального производства более 50 процентов, которые при этом освобождаются от уплаты налога на прибыль в течение первых двух лет (трех лет - в Дальневосточном экономическом районе) с момента получения ими балансовой прибыли.

Фонды, предназначенные на развитие производства, науки и техники предприятий с иностранными инвестициями освобождается от уплаты налога на прибыль в течение первых двух лет с момента получения объявленной прибыли.

Условия оплаты труда, режим работы и отдыха работающих на предприятии с иностранными инвестициями граждан, их социальное обеспечение и социальное страхование регулируются нормами российского законодательства. На иностранных граждан, работающих на предприятии с иностранными инвестициями страховые взносы в государственные внебюджетные фонды не начисляются, платежи на пенсионное обеспечение перечисляются в соответствующие фонды стран их постоянного места жительства в валюте и на условиях этих стран.

Трудовые отношения, включая вопросы найма и увольнения, режима труда и отдыха, условий оплаты труда, гарантий и компенсаций на предприятии с иностранными инвестициями регулируются коллективным договором и индивидуальными трудовыми договорами (контрактами). Условия коллективного и индивидуальных трудовых договоров не могут ухудшать положения работников предприятия по сравнению с действующим законодательством.

Привлечение иностранной рабочей силы осуществляется на основе разрешений (квоты на привлечение определенного числа иностранных граждан в целом и по группам профессий), выдаваемых работодателю Федеральной миграционной службой РФ. Разрешение ФМС является основанием для выдачи нанимаемому иностранному гражданину подтверждения на право трудовой деятельности.

В случае найма для работы на предприятиях с иностранными инвестициями на территории Российской Федерации иностранных граждан на должности руководителей предприятия, их заместителей, руководителей подразделений, в том числе обособленных, подтверждение на право трудовой деятельности выдается по ходатайству работодателя без оформления разрешения.

Условия найма, труда и отдыха, а также пенсионного обеспечения иностранных работников согласовываются в индивидуальном трудовом договоре с каждым из них.

Заработная плата и любые вознаграждения и выплаты как российским, так и иностранным работникам (включая выплаты по договорам гражданско - правового характера) осуществляются только в национальной валюте.

Получаемая иностранными гражданами - работниками предприятия с иностранными инвестициями заработная плата облагается подоходным налогом в порядке и размерах, установленных Законом Российской Федерации от 7 декабря 1991 г. «О подоходном налоге с физических лиц». Неизрасходованная часть этой заработной платы может переводиться в соответствующей валюте за границу.

План разработки предложений о создании предприятий с иностранными инвестициями и предварительных расчетов их деятельности включает в себя следующие этапы:

1.1. Предложения о создании предприятия с иностранными инвестициями прорабатываются и последовательно уточняются на следующих этапах.

На первом этапе поиска иностранного партнера для участия в совместном предприятии анализируются потребности рынка в продукции, для изготовления которой намечается создание данного предприятия с иностранными инвестициями предприятия, соответствующая патентная информация, технология и организация производства этой продукции за рубежом, качество выпускаемой продукции, ее конкурентоспособность на мировых рынках. Собирается и анализируется информация о производственной деятельности и финансовом состоянии иностранных организаций и фирм, которые могут быть участниками предприятия с иностранными инвестициями на территории России.

Одновременно с проработкой вариантов производства продукции в рамках предприятия с иностранными инвестициями следует проанализировать альтернативные варианты производства этой продукции на базе отечественной технологии, импортируемой технологии с оплатой за нее в валюте или поставками продукции, а также другие формы организации производства требуемой продукции.

На этапе проведения предварительных переговоров с потенциальными иностранными партнерами по совместному предприятию должны быть ориентировочно определены следующие вопросы:

объемы выпуска и ассортимент продукции намечаемого предприятия с иностранными инвестициями, распределение поставок этой продукции на внешний рынок и в России;

цены и организация продажи продукции предприятия с иностранными инвестициями на зарубежных рынках;

потребность предприятия с иностранными инвестициями в основных фондах, в том числе в оборудовании, в сырье и других материально-технических ресурсах, трудовых ресурсах, в том числе в иностранных специалистах;

размер и состав взносов российского и иностранного партнера в уставный капитал (фонд) предприятия с иностранными инвестициями;

потребность в кредитовании предприятия с иностранными инвестициями, в том числе в иностранной валюте, и возможности ее удовлетворения;

продолжительность деятельности намечаемого предприятия с иностранными инвестициями, намерения партнеров в части расширения (продолжения) сотрудничества или ликвидации предприятия с иностранными инвестициями по окончании предполагаемого срока действия соглашения;

требования иностранного партнера по совместному предприятию в части эффективности деятельности предприятия и окупаемости его затрат по созданию предприятия с иностранными инвестициями, в том числе его мнение о порядке и методах анализа этой эффективности;

другие условия и мнения партнера в части экономики и организации производства на предполагаемом совместном предприятии.

На этапе подготовки информации для расчета показателей экономической эффективности создания и деятельности предприятия с иностранными инвестициями определяются и согласовываются с указанными выше заинтересованными организациями следующие показатели:

стоимость вклада российской стороны в уставный фонд предприятия с иностранными инвестициями (здания, сооружения, объекты производственной инфраструктуры, оборудование и другие вещественные элементы этого вклада должны быть оценены по договорным ценам с учетом цен мирового рынка);

размер оплаты права на использование земельного участка, водных ресурсов, запасов недр, других природных ресурсов (определяется в соответствии с порядком оценки земли, природных ресурсов, зданий и сооружений, вносимых российскими участниками в счет их вкладов в уставный фонд предприятия с иностранными инвестициями или предоставляемых во временное пользование совместным предприятиям на условиях аренды;

цены реализации продукции предприятия с иностранными инвестициями на внутреннем рынке России и за рубежом;

условия кредитования предприятия с иностранными инвестициями, в том числе краткосрочного кредитования в рублях, долгосрочного кредитования в рублях на строительство объектов производственного назначения и на развитие материально-технической базы социальной сферы, а также кредитования в иностранной валюте;

сопряженные дополнительные капитальные вложения, связанные с организацией производства продукции для поставки в адрес предприятия с иностранными инвестициями;

транспортные издержки на поставку в адрес предприятия с иностранными инвестициями материалов и других товаров, на доставку продукции предприятия с иностранными инвестициями до  границы (порта) России и к основным российским потребителям;

потребность предприятия с иностранными инвестициями в трудовых ресурсах;

потребность предприятия с иностранными инвестициями в научно-технической документации и документации для строительства и организации производства;

объем строительства и строймонтажных работ, необходимый для создания предприятия с иностранными инвестициями;

другие показатели, отражающие отраслевую специфику производства на намечаемом совместном предприятии.

Расчет показателей экономической эффективности вариантов создания и деятельности предприятия с иностранными инвестициями проводится в следующем порядке:

в случае, если для российского или иностранного участника не обеспечивается эффективность на уровне согласованных нормативов, следует изменить условия создания и деятельности предприятия с иностранными инвестициями таким образом, чтобы удовлетворить заданные условия, после чего произвести пересчет показателей эффективности для нового варианта.

Соглашение о создании совместного предприятия участниками находит свое отражение в содержании учредительских документов: Устава и Договора, которые должны иметь следующее содержание:

Общие положения: определение терминов

Фирменное наименование и место нахождения общества

Цель и предмет деятельности

Правовое положение общества

Ответственность общества

Структура органов управления и контроля

Филиалы и представительства

Уставный капитал

Размещенные и объявленные акции

Увеличение уставного капитала

Уменьшение уставного капитала

Чистые активы

Акции общества

Виды акций, выпускаемых обществом. Общие права и обязанности акционеров

Обыкновенные акции

Привилегированные акции

Голосующие акции

Консолидация и дробление акций

Размещение акций и иных ценных бумаг общества

Порядок и способы размещения акций и иных ценных бумаг

Порядок оплаты размещаемых акций и иных ценных бумаг 

Приобретение и выкуп обществом размещенных акций

Приобретение обществом размещенных акций в целях их погашения

Приобретение обществом размещенных акций в случаях, не связанных с уменьшением уставного капитала

Ограничения на приобретение обществом размещенных акций

Выкуп обществом размещенных акций по требованию акционеров

Определение рыночной стоимости имущества

Дивиденды

Облигации и иные ценные бумаги общества

Общее собрание акционеров

Компетенция общего собрания акционеров

Финансовое обеспечение подготовки и проведения общего собрания

Формы проведения общего собрания

Годовое общее собрание

Внеочередное общее собрание

Предложения в повестку дня годового общего собрания акционеров

Порядок выдвижения кандидатов в органы управления и контроля общества

Информирование акционеров о проведении общего собрания

Право на участие и способы участия акционеров в общем собрании

Рабочие органы собрания

Кворум общего собрания. Повторный созыв собрания

Голосование на общем собрании

Протокол общего собрания

Совет директоров (наблюдательный совет) общества

Компетенция совета директоров (наблюдательного совета)

Избрание совета директоров (наблюдательного совета)

Председатель совета директоров (наблюдательного совета) общества

Заседание совета директоров (наблюдательного совета ) общества

Исполнительные органы общества (единоличный и коллегиальный)

Ответственность членов совета директоров (наблюдательного совета) и членов исполнительных органов общества

Ревизионная комиссия (ревизор) общества

Реестр акционеров

Крупные сделки

Заинтересованность в совершении обществом сделки

Аффилированные лица общества

Учет и отчетность. Фонды общества

Аудитор общества

Информация об обществе

Документы общества

Реорганизация общества

Порядок ликвидации общества, ликвидационная комиссия.

Практика настоятельно выдвигает потребность в инструменте экономического анализа такого источника финансирования воспроизводства как иностранные инвестиции. Практика реализации инвестиционных проектов на предприятиях СНГ, производящих в настоящее время экспортную конкурентоспособную продукцию дает нам основание объединить Основные параметры экономического анализа в программу определения экономической эффективности иностранных инвестиций, которая апробирована автором при реализации нескольких десятков инвестиционных проектов.� Для удобства в дальнейшем этот документ, содержание которого определяется содержанием этой главы, будет называться «программа».

Мы исходим из того, что при экономической оценке инвестиционных проектов нужно принимать во внимание следующие соображения:

Оценивать (в том числе, с финансовой точки зрения) влияние проекта на развитие национальной экономики;

Ввозимые ресурсы и выпускаемая продукция оцениваются в мировых  ценах�, которые отражают их истинную ценность для национальной экономики;

В анализ включаются прямые воздействия на экономику (в том числе, на импорт, экспорт, занятость, иностранную валюту, предложение и спрос, экологическую ситуацию и т.д.), а также косвенные (оказывающие влияние на другие отрасли; обусловленные снижением уровня недоиспользования установленных мощностей; посредством новых инвестиционных  инициатив и т.д.) - если эти воздействия значительны (они могут иметь результатом экономические выгоды или издержки, как осязаемые, так и неосязаемые);

Учитываются социальные факторы инвестиционных проектов.�

Основными задачами, которые решаются процедурами Программы определения экономической эффективности иностранных инвестиций, являются:

оценка экономической эффективности, прямых и портфельных инвестиций, создания и деятельности предприятия с иностранными инвестициями (со смешанным капиталом) как целого;

определение народнохозяйственной (или региональной) эффективности создания и деятельности предприятия с участием компаний - нерезидентов;

определение эффективности участия российского партнера в предприятии с иностранными инвестициями;

оценка эффективности участия компании - нерезидента в предприятии с иностранными инвестициями.

Программа определения экономической эффективности иностранных инвестиций предназначена для применения:

предприятиями различных форм собственности и страновой принадлежности при подготовке коммерческих предложений о создании предприятия с иностранными инвестициями с компаниями - нерезидентами и технико - экономическом обосновании этих предложений;

органами государственной власти и управления при согласовании предложений о создании предприятия с иностранными инвестициями со смешанным капиталом в пределах их компетенции;

центральными экономическими ведомствами и Правительством при рассмотрении предложений о создании совместных субъектов бизнеса.

Кроме этого Программа апробирована и может применяться при:

выборе в данной отрасли наиболее оптимального и эффективного варианта территориального размещения предприятия с иностранными инвестициями из совокупности предложений российских и зарубежных партнеров;

определение наиболее выгодных экономических условий сотрудничества российских предприятий с зарубежными партнерами по созданию и обеспечению деятельности предприятия с иностранными инвестициями: условий кредитования, строительства предприятия, его материально -технического снабжения, порядка реализации продукции, механизма налогообложения.

Выбор наиболее выгодного варианта создания и деятельности предприятия с иностранными инвестициями осуществляется по критерию максимума интегрального экономического эффекта. При этом должны быть сбалансированы экономические интересы участников, обеспечена эффективность участия национального субъекта бизнеса и иностранного партнера, а также учтены элементы обеспечения национальной безопасности по всему спектру. При проектировании создания предприятия с иностранными инвестициями, в том случае, если вариант предприятия с иностранными инвестициями, обеспечивая максимум интегрального экономического эффекта, не обеспечивает приемлемого экономического эффекта российскому и иностранному партнерам, могут быть на национальном, уровне субъекта Федерации или локальным нормативным актом соответствующим образом изменены экономические условия механизма создания и деятельности предприятия с иностранными инвестициями. В частности: место регистрации (напр., оффшорная зона, свободная экономическая зона), величина и порядок формирования уставного фонда, сроки проектирования и строительства, условия финансирования и кредитования, направления и объемы реализации продукции, порядок формирования амортизационных отчислений, условия поставки сырья, материалов и комплектующих изделий.

Расчеты показателей экономической эффективности создания и деятельности предприятия с иностранными инвестициями выполняются применительно ко всему периоду действия соглашения и для отдельных лет этого периода. Стоимостные показатели приводятся к одному году - первому году расчетного периода. Такое приведение выполняется путем умножения показателей данного года на коэффициент kt, который определяется по типовой формуле:

              1

kt = ------------------ 

            (1+E)t-1,

где Е - норматив приведения во времени, t - номер года расчетного периода.

Рекомендуется использовать следующие значения Е:

для расчета интегрального народнохозяйственного эффекта - 0,1 (Е н);

для расчета интегрального эффекта затрат предприятия с иностранными инвестициями как целого - значение фактической рентабельности лучших  предприятий СНГ аналогичного профиля или (по договоренности учредителей) значение процентной ставки на долгосрочном рынке капиталов страны регистрации иностранного партнера (Е);

для расчета интегрального эффекта затрат национального участника - значение Е1, равное отраслевому нормативу эффективности капитальных вложений;

для расчета интегрального эффекта затрат иностранного участника - значение Е2, равное процентной ставке на долгосрочном рынке ссудного капитала представляемой им страны.

При расчете внутренней нормы рентабельности затрат российского и иностранного участников указанные нормативы рассматриваются как нижние границы эффективности соответствующих затрат. Значение kt  для различных величин Е следующие:

Таблица 16.

 Величины коэффициентов приведения kе при различных значениях Е



k/Е�0,05�0,06�0,07�0,08�0,09�0,10�0,11�0,12��1�1.0�1.0�1.0�1,0�1,0�1.0�1,0�1,0��2�0,952�0,943�0,935�0,926�0,917�0,909�0,901�0,893��3�0.907�0,890�0,873�0,857�0,842�0,826�0,812�0,797��4�0,864�0,840�0,816�0,794�0,772�0,751�0,731�0,712��5�0,823�0,792�0,763�0,735�0,708�0,683�0,659�0,636��6�0,784�0,747�0,713�0,681�0,650�0,621�0,594�0,567��7�0,746�0,705�0,666�0,630�0,596�0,565�0,535�0,507��8�0,711�0,665�0,623�0,584�0.547�0,513�0,482�0.452��9�0,677�0,627�0,582�0,540�0,502�0,467�0,434�0,404��10�0,645�0,592�0,544�0,500�0,460�0,424�0,391�0,361��11�0,614�0,558�0,508�0,463�0,422�0,386�0,352�0,322��12�0,585�0,527�0,475�0,429�0,388�0,351�0.317�0,288��13�0,557�0,497�0,444�0,397�0,356�0,319�0,286�0,257��14�0,530�0,469�0,415�0,368�0,326�0,290�0,258�0,229��15�0,505�0,442�0,388�0,341�0,299�0,263�0.232�0,205����k/Е�0,13�0,14�0,15�0,16�0,17�0,18�0,19�0,20��1�1.0�1.0�1,0�1,0�1,0�1,0�1.0�1,0��2�0,885�0,877�0,870�0,862�0,855�0,848�0,840�0,833��3�0,783�0.770�0,756�0,743�0,731�0,718�0,706�0,694��4�0,693�0,675�0,658�0,641�0,624�0,609�0,593�0,579��5�0,613�0,592�0,572�0,552�0,534�0,516�0,499�0,482��6�0,543�0,519�0,497�0,476�0,456�0,437�0,419�0,402��7�0,480�0,456�0,432�0,410�0,390�0,370�0,352�0,335��8�0,425�0,400�0,376�0,354�0.333�0,314�0,296�0,279��9�0,376�0,351�0,327�0,305�0,285�0,266�0,249�0,233��10�0,333�0,308�0,284�0,263�0,243�0,226�0,209�0,194��11�0,295�0,270�0,247�0,227�0,208�0,191�0,176�0,162��12�0,261�0,237�0,215�0,195�0,178�0,162�0,148�0,135��13�0.231�0,208�0,187�0,169�0,152�0,137�0,124�0,112��14�0,204�0,182�0,163�0,145�0,130�0,116�0,104�0,094��15�0,181�0,160�0,141�0,125�0,111�0,099�0,088�0,078��

Для отдельных лет расчетного периода используются прогнозируемые значения исходных показателей, включая стоимость финансовых ресурсов при различных сроках инвестирования и ставках доходности, цены на продукцию предприятия с иностранными инвестициями и потребляемые им сырье, материалы, изделия и услуги.�

Наряду с показателями экономической эффективности при принятии решений о создании и деятельности предприятия с иностранными инвестициями также учитываются связанные с этим социальные аспекты, а также возможности ускорения научно - технического прогресса в народном хозяйстве, структурной перестройки. При этом технический уровень и качество продукции предприятия с иностранными инвестициями оценивается в соответствии с установленным порядком внутрифирменного планирования.

Исходные данные для расчета показателей экономической эффективности по соответствующим разделам плана приводятся по следующей матрице.



Таблица 17.

Исходные данные для оценки эффективности создания и деятельности предприятия с иностранными инвестициями



Показатели�Единицы измерения�t= 1�t= 2�•••�t= Т��Объем поставок продукции 

предприятия с иностранными инвестициями

— на внутренний рынок России

в т. ч. (по основным видам)

— на внешний рынок

в т. ч. (по основным видам)



2. Цена продукции, поставляемой на

внутренний рынок России

(по видам продукции)

— на внешний рынок

в т. ч. (по основным видам)



3. Себестоимость продукции совместного

предприятия с иностранными инвестициями�



а) сырье и материалы по основным видам

в т. ч.

— с внутреннего рынка России

— с внешнего рынка

б) покупные комплектующие изделия

и полуфабрикаты по основным видам

в т. ч.

— с внутреннего рынка России

— с внешнего рынка

в) топливо на технологические цели

г) электроэнергия на технологические

цели

д) заработная плата

— российских работников

— иностранных работников

в т. ч. в инвалюте

е) отчисления на соцстрах

ж) отчисления на пенсионное обеспечение

— российских работников

— иностранных работников

з) транспортные расходы до границы России при поставках на внешний рынок и от границы до совместного пред приятия в случае импорта

и) общезаводские расходы

в т. ч.

— амортизация

— арендные и рентные платежи заземлю и другие природные ресурсы, включаемые в себестоимость

к) внепроизводственные расходы



4. Вклад в уставный фонд,

всего

— российского участника

в т. ч. в инвалюте

— иностранного участника

в т. ч. в инвалюте



5. Кредиты, полученные совместным предприятием

— в рублях

— в иностранной валюте



6. Погашение кредита

— в рублях

— в иностранной валюте



Выплаты по процентам за кредит

— в рублях

— в иностранной валюте



Отчисления от прибыли:

а) в резервный фонд

б) в фонды развития производства, науки и техники

в) в прочие фонды



Ставка налога на прибыль предприятия с иностранными инвестициями



10. Ставка налога на перевод прибыли за границу�





нат. ед.

»

»

»







Руб./ нат.. ед.

Руб.�./ нат.. ед.







млн. Руб.





млн. Руб.



млн. Руб.2

млн. Руб.



млн. Руб.



млн. Руб.2

млн. Руб.

млн. Руб.



млн. Руб.



млн. Руб2.

млн. Руб.

млн. Руб.

млн. Руб.2





млн. руб.

млн. руб.







млн. руб.

млн. руб.



млн. руб.





млн. руб.

млн. руб.





млн. руб.

млн. руб.

млн. руб.2

млн. руб.

млн. руб.2







млн. руб.

млн. руб.2





млн. руб.

млн. руб.2
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При этом следует иметь ввиду, что если при проведении расчетов к величине капитальных вложений в основные фонды и в нормируемые оборотные средства добавляются статьи расходов за пользование землей, недрами, различными природными и другими ресурсами, то норматив эффективности капитальных вложений и дисконтирования принимается равным 0,1. В предварительных расчетах, если размер оплаты за право пользования ресурсов не определен и платность этих ресурсов не учитывается, следует использовать значение Е = 0,15.



4.3. Оценка экономической эффективности деятельности предприятия с иностранными инвестициями как целого.



Степень эффективности и прибыльности инвестиций  измеряется как соотношение финансовой чистой прибыли (выраженных в виде чистых потоков реальных денег, прибылей до и после уплаты всех видов налогов) к соответствующим вложениям капитала. В практике внутрифирменного планирования для сравнения проектов иногда рассчитывается прибыльность продаж, когда валовая или чистая прибыль рассчитывается как  процент от годовых продаж.  Величины прибыльности инвестиций  и продаж математически связаны между собой через совокупность экономических  показателей. 

Экономическая эффективность деятельности предприятия с иностранными инвестициями как целого оценивается следующими показателями, отражающими получаемые им экономические результаты производства и соотношение этих результатов и соответствующих затрат. Для предприятий России целесообразно применять следующую систему показателей:



Таблица 17.

Система показателей, используемых в анализе финансово-хозяйственной деятельности предприятий (фирм), осуществляющих свою деятельность на транснациональных принципах.



Наименование показателя�Формула расчета�Информационное обеспечение����Отчетная форма�номера строк (стр.), граф (гр.)��1. Оценка имущественного положения��1. Сумма хозяйственных средств, находящихся в распоряжении предприятия�Итог баланса-нетто�№ 1�Стр.360��2. Доля активной части основных средств�Стоимость активной части основных средств

________________

Стоимость основных средств�№ 5�Стр.503 (гр.6)+

стр.504(гр.6)

_______________

Стр.510 (гр.6)��3. Коэффициент износа основных средств�Износ

______________

Балансовая стоимость основных средств�№ 1�Стр.021 (гр.4)

_______________

Стр.020 (гр.4)��4. Коэффициент обновления�Балансовая стоимость поступивших за период основных средcтв

_______________

Балансовая стоимость основных средств на конец периода�№5�Стр.510 (гр.4)

______________

Стр.510 (гр.6)��5. Коэффициент выбытия�Балансовая стоимость выбывших за период основных средств

_______________

Балансовая стоимость основных средств на начало 

периода�№ 5�





Стр.510 (гр.5)

_______________

Стр.510 (гр.3)��2. Оценка ликвидности��1. Величина собственных оборотных средств (функционирующий капитал)�Собственный капитал (+) долгосрочные обязательства (-) основные средства и вложения или текущие активы (-) текущие обязательства�№ 1











№ 1�Стр. 480 + стр.520 - стр.080 - стр. 340 - стр. 350 

или

Стр.180 + стр. 330 - стр.770��2. Маневренность функционирующего капитала�Запасы и затраты

________________

Функционирующий капитал�№ 1�Стр.180

__________________

Стр.180 + стр.330 - стр. 170��3. Коэффициент покрытия

�Текущие активы

________________

Текущие обязательства�№ 1�Стр.180+стр.330

______________

Стр.770��4. Коэффициент быстрой ликвидности�Денежные средства, расчеты и прочие активы

________________

Текущие обязательства�№ 1�Стр.330

____________

Стр.770��5. Коэффициент абсолютной ликвидности�Денежные средства

_______________

Текущие обязательства�№ 1�Стр.280+стр.290 + стр.300 + стр.310

_________________

Стр.770��6. Доля оборотных средств в активах�Текущие затраты

________________

Всего хозяйственных средств (нетто)�№ 1�Стр. 180 + стр.330

_________________

Стр.360��7. Доля производственных запасов в текущих активах�Запасы и затраты

________________

Текущие активы�№ 1�Стр. 180

________________

Стр.180 + стр.330��3.�Оценка�финансовой �деятельности��1. Коэффициент концентрации собственного капитала�Собственный капитал

________________

Всего хозяйственных средств (нетто)�№ 1�Стр.480

___________

Стр.360��2. Коэффициент финансовой зависимости�Всего хозяйственных средств (нетто)

________________

Собственный капитал�№ 1�Стр. 360

______________

Стр.480��3. Коэффициент маневренности собственного капитала�Собственные оборотные средства

________________

Собственный капитал�№ 1�Стр.180 + стр.330 - стр.770

_________________

Стр.480��4. Коэффициент концентрации привлеченного капитала�Привлеченный капитал

________________

Всего хозяйственных средств (нетто)�№ 1�Стр. 520 + стр. 770

_________________

Стр.360��5. Коэффициент структуры долгосрочных вложений�Долгосрочные обязательства

________________

Основные средства и прочие внеоборотные активы�№ 1�Стр.520

_____________

Стр.080��6. Коэффициент долгосрочного привлечения заемных средств�Долгосрочные обязательства

_______________

Долгосрочные обязательства + собственный капитал�№ 1�Стр. 520

______________

Стр.480 + стр. 520��7. Коэффициент структуры привлеченного капитала�Долгосрочные обязательства

_______________

Привлеченный капитал�№ 1�Стр.520

_______________

Стр.520 + стр. 770��8. Коэффициент соотношения привлеченного и собственного капитала�Привлеченный капитал

______________

Собственный капитал�№ 1�Стр.520 + стр,770

________________

Стр.480��4. Оценка деловой активности��1. Выручка от реализации��№ 2�Стр.010��2. Балансовая прибыль��№ 2�Стр.090��3. Производительность труда�Выручка от реализации

_______________

Среднесписочная численность�№ 2�Стр.010 (ф.№ 2)

_________________

Стр.750 (ф.№ 5)��4. Фондоотдача�Выручка от реализации

________________

Средняя стоимость основных фондов�№ 2

№ 1�Стр.010 (ф.№ 2)

_________________

Стр.020 (ф. № 1)��5. Оборачиваемость средств в расчетах ( в оборотах)� Выручка от реализации

_______________ -Средняя дебиторская задолженность�№ 2

№ 1�Стр.010 (ф. № 2)

_________________

Стр.200 стр.260 (ф. № 1)��6. Оборачиваемость средств в расчетах (в днях)�360

______________

Показатели 4,5�№ 2�См. Алгоритм для показателя 5��7. Оборачиваемость производственных запасов (в оборотах)�Затраты на производство продукции

________________

Средние производственные запасы�№ 2

№ 1�Стр. 040 (ф.№ 2)

__________________

Стр. 180 (ф. № 1)��8. Оборачиваемость производственных запасов (в днях)�360

______________

Показатели 4,7�№ 2

№ 1�См. алгоритм для показателя 7��9. Продолжительность операционного цикла�Показатели 4,6 (+) показатели 4,8�№ 1

№ 2�См. Алгоритм для показателей 6, 8��10. Оборачиваемость собственного капитала�Выручка от реализации

_______________

Средняя величина собственного капитала�№ 2

№ 1�Стр.010 (ф. № 2)

________________

Стр. 480 (ф.№ 1)��11. Оборачиваемость основного капитала�Выручка от реализации

________________

итог среднего баланса -нетто�№ 2

№ 1�Стр.010 (ф.№ 2)

_______________

Стр. 360 (ф.№ 1)��12. Коэффициент устойчивости экономического роста�Чистая прибыль , дивиденды, выплаченные акционерам

________________

Собственный капитал�№ 2

№ 1�В расчетах используются данные бухгалтерского учета��5. Оценка рентабельности ��1. Чистая прибыль�Балансовая прибыль (-) платежи в бюджет�№ 2�Стр. 090-стр.200��2. Рентабельность продукции�Прибыль (результат) от реализации

______________

Выручка от реализации�№ 2�Стр.050

________

Стр.010��3. Рентабельность основной деятельности�Прибыль (результата) от реализации

_______________

Затраты на производство продукции�№ 2�Стр.050

________

Стр.040��4. Рентабельность основного капитала�Балансовая прибыль

______________

Итог среднего баланса-нетто�№ 2�Стр.090 (ф.№ 2)

______________

Стр.360 (ф. № 1)��5.Рентабельность собственного капитала�Балансовая прибыль

________________

Средняя величина собственного капитала�№ 2

№ 1�Стр.090 (ф.№2)

______________

Стр. 480 (ф.№ 1)��6. Период окупаемости собственного капитала�Средняя величина собственного капитала

________________

Чистая прибыль�№ 1

№ 2�Стр.480 (ф.№ 1)

_________________

Стр.090 - стр. 200 (ф.№ 2)��6. Оценка рыночной активности��1. Доход на акцию�Чистая прибыль (-) дивиденды по привилегированным акциям

_________________

Общее число обыкновенных акций��Используется данные бухгалтерского учета��2. Ценность акции�Рыночная цена акции

_________________

Доход на акцию��Используются данные бухгалтерского учета и рынка ценных бумаг��3. Рентабельность акций�Дивиденды на одну акцию

_________________

Рыночная цена акции��Используются данные бухгалтерского учета и рынка ценных бумаг

��4. Дивидендный выход�Дивиденд на одну акцию

_________________

Доход на акцию��Используются данные бухгалтерского учета��5. Коэффициент котировки акций�Рыночная цена акции

_________________

Книжная (учетная ) цена на акции��Используются данные бухгалтерского учета и рынка ценных бумаг��Примечание: Система показателей, рекомендуемых для использования в анализе финансово-хозяйственной деятельности предприятий (фирм), осуществляющих свою деятельность на транснациональных принципах составлена на базе национальных бухгалтерских счетов Российской Федерации.



Кроме того, целесообразно рассчитывать:

прибыль от реализации продукции, балансовая, чистая прибыль;

годовую и среднегодовую рентабельность капитальных вложений в создание и развитие предприятия с иностранными инвестициями;

период окупаемости капитальных вложений в создание предприятия с иностранными инвестициями;

интегральный эффект предприятия с иностранными инвестициями («чистая текущая стоимость»);

внутреннюю норму рентабельности затрат на создание и обеспечение деятельности предприятия с иностранными инвестициями.

Такие показатели могут рассчитываться дискретно, для одного года деятельности предприятия (годовые) или непрерывно для всего периода создания и функционирования предприятия с иностранными инвестициями (интегральные).

1. Прибыль от реализации продукции предприятия с иностранными инвестициями в t-ом году (Пt) рассчитывается по формуле:

П t= В bt К + В ct - Сt, 

где Вbt - валютная выручка от реализации продукции предприятия с иностранными инвестициями за вычетом валютных затрат на гарантийное техническое обслуживание и ремонт изделий предприятия с иностранными инвестициями у зарубежных потребителей в t-ом году (если эти затраты не внесены в себестоимость реализованной продукции);

К - курс Центрального банка России (или ММВБ) для пересчета соответствующей иностранной валюты в рубли (на дату проведения расчетов);

Вct - выручка от реализации продукции предприятия с иностранными инвестициями в t-ом году;

Сt - полная себестоимость реализованной продукции предприятия с иностранными инвестициями в t -ом году.

2. Полная себестоимость реализованной продукции Сt рассчитывается как сумма текущих затрат на производство всех видов продукции и полного объёма общих производственных и внепроизводственных расходов.

Номенклатура статей и порядок калькулирования себестоимости единицы продукции предприятия с иностранными инвестициями могут быть согласованы участниками с учетом специфики производственного процесса, выпускаемой продукции или предоставляемых услуг. Элементы затрат в иностранных валютах целесообразно выделять отдельно и указывать как в этих валютах, так и в рублях с пересчетом соответствующих величин по официальному курсу Центрального банка.

Цены на сырье, материалы, топливо, энергию и комплектующие изделия российского производства устанавливаются в соответствии с уровнем рыночных факторов ценообразования. Цены на импортируемые для предприятия с иностранными инвестициями материалы и комплектующие изделия принимаются как внешнеторговые цены франко-граница Российской Федерации (государства СНГ). В этом случае при калькулировании себестоимости следует учесть затраты предприятия с иностранными инвестициями на оплату - транспортировки товаров от границы (порта) Российской Федерации (государства СНГ) до места расположения предприятия с иностранными инвестициями. 

Заработная плата российских граждан - работников предприятия с иностранными инвестициями определяется по тарифно-квалификационным справочникам и схемам должностных окладов, действующим в Российской Федерации (государства СНГ) и отражаемых в контрактах. 

Заработная плата и отчисления на социальное страхование иностранных граждан, работающих на предприятии с иностранными инвестициями, определяется в порядке, предусмотренном учетной политикой на предприятии. 

В случае, когда продукция на внешнем рынке реализуется непосредственно предприятием по ценам франко-граница (порт) Российской Федерации (государства СНГ), в состав себестоимости этой продукции должны быть включены затраты предприятия с иностранными инвестициями на транспортировку ее от места расположения предприятия до границы (порта) Российской Федерации (государства СНГ). 

Если плату за право пользования совместным предприятием землей, водой, недрами, лесными, водными и другими природными ресурсами, зданиями, сооружениями, предполагается осуществлять ежегодными отчислениями в госбюджет Российской Федерации (государства СНГ), соответствующие суммы также включаются в себестоимость продукции предприятия с иностранными инвестициями. 

3. Балансовая прибыль предприятия с иностранными инвестициями t-го года (Пбt) определяется как сумма прибыли от реализации его продукции, поступлений в данном году процентов за хранение средств предприятия с иностранными инвестициями в банках Российской Федерации (государства СНГ), штрафов в пользу предприятия с иностранными инвестициями, других непроизводственных поступлений за вычетом выплат за кредиты, включая проценты, и штрафов, наложенных на совместное предприятие. 

4. Прибыль предприятия с иностранными инвестициями, представляемая к налогообложению в t-ом году (Пнt), определяется вычитанием из балансовой прибыли сумм, отчисляемых в резервный фонд предприятия с иностранными инвестициями (Фзt) и другие фонды, направляемые на развитие производства, науки и техники (Фаt) в t-ом году:

Пнt = Пбt - Фзt - Фat 

5. Прибыль предприятия с иностранными инвестициями, подлежащая распределению между участниками (Прt), определяется как остаток прибыли (Пнt) после вычета суммы налога, уплачиваемого в госбюджет Российской Федерации (государства СНГ), и сумм, отчисляемых в фонды предприятия с иностранными инвестициями, не связанных с развитием производства, науки и техники (Фоt) в t-ом году: 

Прt = Пнt (1 - () - Фot ,

где ( — ставка налога на прибыль предприятия с иностранными инвестициями. 

6. Чистая прибыль предприятия с иностранными инвестициями в t-ом году (Пчt ) определяется как разность между балансовой прибылью и суммой налога, уплаченного в госбюджет Российской Федерации (государства СНГ): 

Пчt = Пбt - Пнt x ( .

7. Годовая рентабельность капитальных вложений в создание и развитие предприятия с иностранными инвестициями оценивается отношением его прибыли 1-го года к сумме этих капитальных вложений. При этом по усмотрению учредителей в качестве показателя прибыли могут быть использованы значения Пчt , Пбt, Пнt в зависимости от цели анализа. Целесообразно использовать значение чистой прибыли с добавлением сумм, учитываемых в составе себестоимости продукции предприятия с иностранными инвестициями 1-го года по статье «амортизационные отчисления». Эти суммы остаются в распоряжении предприятия с иностранными инвестициями и по существу представляют собой часть его чистой прибыли, предназначенной к реинвестированию в восстановление или обновление производственного аппарата. 

В случае, когда капитальные вложения на создание предприятия с иностранными инвестициями осуществляются в годы, предшествующие началу его деятельности, а значения прибыли практически неизменны по годам деятельности, годовая рентабельность этих капитальных вложений для t-го года (Рt) определяется по формуле:

  Пчt + At

Pt = ------------------ , 

 K

где: Аt -амортизационные отчисления в t-ом году; 

К—капитальные затраты на создание предприятия с иностранными инвестициями по всем источникам финансирования. 

8. Величина амортизационных отчислений в t-ом году (Аt) определяется как сумма произведений стоимости зданий и сооружений, основного, вспомогательного оборудования, транспортных средств, социальных объектов предприятия с иностранными инвестициями и соответствующих нормативов амортизации этих элементов его имущества. Такие нормативы либо устанавливаются самими участниками предприятия с иностранными инвестициями, что отражается в учредительных документах  и приказах об учетной политике, либо принимаются равными нормативам, установленным для национальных предприятий аналогичного назначения. 

Если капитальные вложения в создание предприятия с иностранными инвестициями осуществляются в годы, предшествующие началу его деятельности, а его прибыль существенно меняется по годам, то среднегодовая рентабельность затрат может быть рассчитана по формуле: 

                   T

( (Пчt + At)

t=1

P = ---------------------- ,

               K x T

где Т—число лет расчетного периода. 

В случае, когда капитальные вложения в создание предприятия с иностранными инвестициями осуществляются в годы, предшествующие началу его деятельности, а его прибыль неравномерна по годам, период окупаемости капитальных вложений определяется как число лет (с округлением до года), за который сумма капитальных вложений полностью исчерпывается при последовательном вычитании из нее годовых сумм чистой прибыли.

Если капитальные вложения в создание и развитие предприятия с иностранными инвестициями осуществляются в разные годы периода действия соглашения, а прибыль по годам этого периода неодинакова, используются показатели интегрального эффекта предприятия с иностранными инвестициями и внутренней нормы рентабельности затрат на создание, развитие и обеспечение деятельности этого предприятия.

9. Интегральный эффект предприятия с иностранными инвестициями (Эп) определяется по формуле:



              Т

Эп = ( (Пчt + Аt - Кt) x kt + Lт x kt 

              t=1

где Lt - ликвидационная стоимость предприятия, в составе которой учитываются стоимость зданий, сооружений, оборудования, объектов материально-технической базы социальной сферы с учетом их износа за период его деятельности.

Кt - капитальные вложения в создание и развитие предприятия с иностранными инвестициями в t-ом году.

Показатель интегрального эффекта (Эп) должен имеет положительное значение, что означает превышение внутренней нормы рентабельности затрат на создание, развитие и обеспечение деятельности предприятия с иностранными инвестициями над нормативом Е , использованным при определении kt.

При необходимости определить фактическое значение внутренней нормы рентабельности таких затрат расчет этого показателя осуществляется с помощью следующей процедуры.

В международной практике для оценки эффективности капитальных вложений используется показатель внутренней нормы рентабельности. Этот показатель характеризует интенсивность возврата затраченных средств на определенном интервале времени после их вложения за счет различных эффектов, возникающих в процессе использования этих средств.

Логика известного метода�, примененного для определения внутренней нормы рентабельности предприятия с иностранными инвестициями, такова: необходимо найти значение норматива приведения (нормы дисконтирования) Е);, при котором интегральный эффект функционирования предприятия с иностранными инвестициями, т. е. разность между дисконтированными результатами или доходами (например, прибылью) и затратами (капитальными вложениями) за расчетный период была бы равна нулю.

Математическая постановка задачи:



т                                                1

( (Пt - Кt) kt = 0  при   kt = -----------

t-1                                          (1-Ex)t-1



Известны значения Пt, Кt , Т для t==1( Т

Определить Еx

Для решения этой задачи следует подготовить исходную информацию в виде таблицы, строки которой — показатели для отдельных лет расчетного периода. В колонке 1 сосредотачиваются номера годов. В следующие колонки вносятся (по строке каждого t-го года) показатели доходов и затрат предприятия с иностранными инвестициями (либо того или иного его участника): в колонку 2—прибыль от реализации продукции предприятия с иностранными инвестициями или его чистая прибыль; в колонку 3— затраты на строительство, реконструкцию и техническое перевооружение предприятия с иностранными инвестициями. По каждому году рассчитывается разность между прибылью и затратами, которая с соответствующим знаком проставляется в колонке 4. Затем эта разность по каждой строке умножается на коэффициент приведения во времени, определенный по формуле 

            1 

kt = -----------, 

              (1-Ex)t-1



при этом Е принимается в соответствии с таблицей величин коэффициентов приведения. В колонку 6 проставляются  дисконтированные значения годовых эффектов ( Пt — Кt) kt.



Таблица 18.

Определение рентабельности предприятия с иностранными инвестициями.



Номер года (t)�Прибыль t-го года П�Затраты t-го года К�Разность Пt - Кt,�kt�( Пt — Кt) kt.���������1

2

3

...

T-1

T�������

Если итог колонки 6 — суммарный интегральный эффект за период t= 1 (Т - окажется положительным, то это означает, что внутренняя норма рентабельности Еx > Е. При отрицательном итоге Еx < Е.

Определение точного значения Еx ведется методом последовательного приближения (при положительном интегральном эффекте Е последовательно увеличивается на 0,01, а при отрицательном—с тем же шагом уменьшается), пока итог колонки 6 не достигнет 0» или ближайшего к «О» положительного или отрицательного значения. Если он достигает ближайшего к «О» положительного или отрицательного значения, то внутренняя норма рентабельности отыскивается с помощью расчета по следующей формуле:

             Эt (Et+1 - Et)

Ex = Et + ----------------------

                 Эt + Эt+1

где: Ех —внутренняя норма рентабельности;

Еt. — норма дисконтирования, при которой интегральный эффект принимает ближайшее к 0 положительное (или, соответственно, отрицательное) значение);

Еt+1—повышенная (пониженная) на один пункт по сравнению с Еt норма дисконтирования, при которой интегральный эффект принимает ближайшее к 0 отрицательное (или, соответственно, положительное) значение;

Эt + Эt+1—интегральный эффект соответственно при Еt и Et+1

Значения Эt + Эt+1 принимаются абсолютными. При этом желательно, чтобы разность значений коэффициентов дисконтирования Еt и Еt+1 не превышала 0,01, иначе зависимость интегрального эффекта от величины коэффициента дисконтирования окажется нелинейной.

Условие валютной самоокупаемости деятельности предприятия с иностранными инвестициями обеспечивается при соблюдении неравенства:

Воt + Ввt + Wвt + Vвt ( Свt + Квt + Бвt + Пивt (1 - q) + Зивt + Зивиt , где

Воt - остаток иностранной валюты на счете предприятия с иностранными инвестициями на начало t-ого года. Для первого года расчетного периода Воt = 0;

Ввt - выручка в иностранной валюте от реализации продукции предприятия с иностранными инвестициями в t-ом;

Wвt - поступления от выплаты процентов по свободным валютным средствам предприятия с иностранными инвестициями, хранящимся на валютном счете в t-ом году;

Vвt - кредит в иностранной валюте, взятый предприятием с иностранными инвестициями в t-ом году;

Свt - затраты в иностранной валюте на приобретение материалов, комплектующих изделий и оплату других элементов себестоимости продукции предприятия с иностранными инвестициями в t-ом году;

Квt - затраты в иностранной валюте на развитие и модернизацию производственного аппарата предприятия с иностранными инвестициями в t-ом году;

Бвt - выплаты предприятия по инвалютным кредитам, включая проценты, в t-ом году;

Пивt - часть прибыли иностранного участника предприятия с иностранными инвестициями, переводимая в иностранной валюте за границу в t-ом году;

q - ставка налога на перевод прибыли за границу России (единиц);

Зивt - часть заработной платы иностранных граждан - работников предприятия с иностранными инвестициями, выплачиваемая им в иностранной валюте в t-ом году;

Зивиt - сумма в иностранной валюте, переводимая за границу на пенсионное обеспечение иностранных граждан - работников предприятия с иностранными инвестициями.

Предприятие с иностранными инвестициями обеспечивает покрытие валютных расходов за счет валютной выручки от реализации своей продукции. Если в период освоения производства и наращивания экспорта валютные поступления данного года не покрывают всех валютных расходов этого года предприятие с иностранными инвестициями может взять кредит в иностранной валюте с погашением его в последующие годы.

Исходные данные и результаты расчета эффективности создания и деятельности предприятия с иностранными инвестициями и проверку условий валютной самоокупаемости целесообразно представлять по нижеприведенным формам.



Таблица 19.

Эффективность создания и деятельности предприятия с иностранными инвестициями как целого



Показатели�Единицы измерения�t= 1 �t= Т��1. Выручка от реализации продукции

2. Себестоимость реализованной продукции

3. Балансовая прибыль

4. Прибыль к налогообложению

5. Чистая прибыль

6. Распределяемая прибыль

7. Накопленная величина резервного фонда и фондов развития производства, науки и техники

8. Полные капитальные вложения на создание предприятия

9. Годовая рентабельность полных капитальных вложений

10. Среднегодовая рентабельность полных капитальных вложений

11. Окупаемость полных капитальных вложений

12. Ликвидационная стоимость

13. Норма дисконта

14. Интегральный эффект («чистая текущая стоимость»)

15. Внутренняя норма рентабельности�млн. руб.

--»--

--»--

--»--

--»--

--»--



--»--�

--»--

ед.

ед.

Лет

млн. Руб.

ед.

млн. руб.

ед.�����Таблица 20.

 Условия валютной самоокупаемости 

(тыс. вал. ед.)



Показатели�Единицы измерения�t= 1 �t= 2�•••�t= Т��Поступления

1. Остаток инвалюты на начало года

2. Выручка от реализации продукции в инвалюте

3. Поступления от выплаты процентов по валютным средствам предприятия с иностранными инвестициями.

4. Полученный кредит в инвалюте.



Расход

5. Затраты инвалюты на приобретение материалов, комплектующих изделий, других элементов себестоимости

6. Затраты инвалюты на развитие и модернизацию производственного аппарата

7. Выплаты по инвалютным кредитам, включая проценты

8. Прибыль иностранного участника предприятия с иностранными инвестициями в инвалюте

9. Часть заработной платы иностранных работников, выплачиваемая в инвалюте

10. Сумма в инвалюте, переводимая за границу на пенсионное обеспечение иностранных работников

11. Сальдо инвалютных поступлений и расходов� 

(1+2+3+4)— (5+6+7+8+9+10)�������

Следует заметить, что показатели, определяющие валютную самоокупаемость, рассчитываются для различных групп иностранных валют с пересчетом всех валютных поступлений по курсу Госбанка России на дату расчета. Целесообразно проводить расчет самоокупаемости затрат предприятия с иностранными инвестициями в наиболее характерной для данного предприятия валюте (группе валют), например, в валюте страны, которую представляет иностранный партнер.



4.4. Определение народнохозяйственной эффективности создания и деятельности предприятия с иностранными инвестициями (на примере России)



Для оценки народнохозяйственной эффективности создания и деятельности на территории СНГ предприятия с иностранными инвестициями целесообразно использовать показатель интегрального народнохозяйственного эффекта (Э), определяемый как суммарная за расчетный период разница дисконтированных доходов и затрат субъекта бизнеса, связанных с созданием и обеспечением деятельности предприятия с иностранными инвестициями. Этот показатель рассчитывается по формуле:

                                    Т

Э = ( (Эцt + Псt - Vt - Wt + Бt- Ксt) x kt + (Lт + А’ + Ф’з + Ф’а) x ( x kt , где

                     t=1

Эцt - доходы России от деятельности предприятия с иностранными инвестициями, централизуемые в госбюджете, в t-ом году;

Псt - прибыль, перечисляемая российскому участнику предприятия с иностранными инвестициями в t-ом году;

Vt - кредиты, выдаваемые российскому предприятию в t-ом году;

Wt - выплаты процентов предприятию с иностранными инвестициями по его средствам, хранящимся на счетах в банках России, в t-ом году;

Бt - поступления от предприятия с иностранными инвестициями в счет погашения кредитов, включая проценты, в t-ом году;

Ксt —вклад российского участника в уставный фонд предприятия с иностранными инвестициями в t-ом году; 

А’, Фз’, Ф’3 -соответственно неизрасходованная к году Т часть амортизационных отчислений, резервного фонда и фонда развития производства, науки и техники; 

kt и kT —коэффициенты приведения во времени;

( —доля вклада российского участника в уставный фонд предприятия с иностранными инвестициями (единиц). 

Доходы Российской Федерации (государства СНГ) от деятельности предприятия с иностранными инвестициями, централизуемые в госбюджете в t-ом году (Эцt ), рассчитываются по формуле: 

Эцt = Пнt x ( + Пивt x q + Зсt x r +3иt x S +Д1t+Д2t,  

где: г—ставка подоходного налога на заработную плату российских работников; 

S—ставка подоходного налога на заработную плату иностранных работников; 

3ct —расходы предприятия с иностранными инвестициями на заработную плату российских работников в t-ом году; 

3иt—расходы предприятия с иностранными инвестициями на заработную плату иностранных работников в t-ом году; 

Д1t —поступления в бюджет платы за право пользования землей, недрами, водой и другими природными ресурсами Российской Федерации (государства СНГ) в t-ом году; 

Д2t —бюджетный доход (расход), представляющий собой положительную (отрицательную) разницу между суммой, вырученной российским предприятием за продажи продукции предприятия с иностранными инвестициями российским потребителям, и суммой, затраченной этим предприятием на закупки продукции производственно-технического назначения (или энергоносителей) для предприятия с иностранными инвестициями на рынке Российской Федерации (государства СНГ) в t-ом году, в том числе при льготированном режиме.

Исходные данные и результаты расчета народнохозяйственного эффекта создания и деятельности предприятия с иностранными инвестициями по каждому из сравниваемых вариантов приводятся по следующей форме.

Таблица 21.

Народнохозяйственная эффективность создания и деятельности  предприятия с иностранными инвестициями �



Показатели�Единицы измерения�t= 1 �t= 2�•••�t= Т��1. Доход (государства СНГ) России, централизуемый в бюджете

налог на прибыль предприятия с иностранными инвестициями

налог на прибыль иностранного участника, переводимую за границу

единовременный взнос российского участника за землю и другие природные ресурсы, являющиеся его вкладом в уставный фонд �

текущие платежи предприятия с иностранными инвестициями за землю и другие природные ресурсы **

подоходный налог на заработную плату работников предприятия с иностранными инвестициями



2. Прибыль российского участника



3. Поступления в счет погашения кредита, включая проценты



4. Кредиты, предоставленные совместному предприятию российскими банками



5. Выплаты совместному предприятию за хранение его средств в банках России



6. Вклад российского участника в уставный фонд



7. Ликвидационная стоимость (российская часть)



8. Норма дисконта



9. Интегральный народнохозяйственный эффект �млн. руб.

--»--



--»--





--»--



--»--



--»--



--»--



--»--





--»--





--»--



--»--



млн. руб.



ед.



млн. руб.������

4.5. Определение эффективности участия российского предприятия в деятельности предприятия с иностранными инвестициями.



Экономическая эффективность участия в предприятии с иностранными инвестициями российского объединения (предприятия, организации) оценивается показателями прибыли участника, рентабельности и периода окупаемости его затрат, связанных с созданием и функционированием предприятия, интегрального хозрасчетного эффекта и внутренней нормы рентабельности.

Сумма прибыли предприятия с иностранными инвестициями, перечисляемая в t-ом году:

Псt = Ппр x ( 

Годовая рентабельность капитальных затрат российского участника на создание и развитие предприятия с иностранными инвестициями (Рсt) определяется отношением прибыли российского участника к величине его вклада в уставный фонд (Кс):

Псt

Рсt = ---------------

Кс

Годовая рентабельность определяется для одного или ряда лет после полного освоения производственной мощности предприятия.

Если прибыль российского участника изменяется по годам, рассчитывается среднегодовая рентабельность затрат российского участника (Рс ) по формуле:

             T

               ( Псt

                       t=1

Рс = ------------------ ,

               Kc x T

Если вклад российского участника в уставный фонд предприятия с иностранными инвестициями осуществляется в годы, предшествующие началу эксплуатации, а прибыль, отчисляемая ему, неравномерна по годам, период окупаемости этого вклада определяется путем последовательного вычитания из суммы вклада российского участника годовых значений отчисляемой ему прибыли до получения нулевого остатка. Число лет, за которое сумма вклада российского участника полностью возмещается этой прибылью, является периодом окупаемости. 

Если вклад российского участника в уставный фонд предприятия с иностранными инвестициями осуществляется в разные годы периода действия соглашения, а отчисляемая ему прибыль по годам этого периода не одинакова, рассчитывается показатель интегрального хозрасчетного эффекта (Эс) по следующей формуле:

            Т

Эс = ( (Псt - Ксt) x kt + (Lт + А’ + Ф’з + Ф’а) x ( x kt  

            t=1

Внутренние нормы рентабельности затрат российского участника на создание, развитие и обеспечение деятельности предприятия с иностранными инвестициями определяются с помощью следующей процедуры, описанной в разделе 4.3. 

Исходные данные и результаты расчета показателей эффективности участия российского объединения (предприятия, организации) в предприятии с иностранными инвестициями приводятся по следующей форме. 



Таблица 22.



Эффективность участия национального (российского) объединения (предприятия, организации) в совместном предприятии



Показатели�Единицы измерения�t= 1 �t= 2�•••�t= Т��1. Прибыль российского участника 

2. Вклад российского участника в уставный фонд

3. Среднегодовая рентабельность вложений в уставный фонд

4. Окупаемость вложений в уставный фонд

5. Ликвидационная стоимость (доля российского участника)

6. Норма дисконта 

7. Интегральный хозрасчетный эффект

8. Внутренняя норма рентабельности�млн. руб.

 млн. руб.



ед.

Лет



млн. руб.

Ед.

млн. руб.

ед.������



4.6. Оценка эффективности участия иностранного партнера в совместном предприятии 



Оценка эффективности участия иностранного партнера в предприятии с иностранными инвестициями производится на предынвестиционной фазе проектного цикла. Мы рассматриваем данную проблему на материалах конкретного реализованного инвестиционного проекта.

Помимо экономических показателей, оценивающих заинтересованность иностранного партнера в создании предприятия с иностранными инвестициями, следует учитывать его заинтересованность в расширении рынков сбыта производимой им продукции, в использовании благоприятных условий размещения производства в Российской Федерации (государства СНГ), в объединении научных достижений Российской Федерации (государства СНГ) и имеющейся у него технологии, опыта организации производства для выпуска продукции, которую можно реализовать на рынках Российской Федерации (государства СНГ), представляемой им страны и третьих стран, а также другие хозяйственные интересы. 

Экономическая эффективность участия иностранного партнера в предприятии с иностранными инвестициями оценивается показателями его прибыли, рентабельности, периода окупаемости его собственных затрат на создание предприятия с иностранными инвестициями, интегрального эффекта и внутренней нормы рентабельности этих затрат. 

Сумма прибыли предприятия с иностранными инвестициями, перечисляемая иностранному участнику в t-ом году (Пиt), определяется по формуле:

Пиt = Прt (1—() 

Чистая прибыль иностранного участника предприятия с иностранными инвестициями в t-ом году представляет собой разность между значением П и 1 и суммой налога, уплачиваемого при переводе прибыли за границу:

Пчиt = Пиt (1 - q) 

Годовая рентабельность затрат иностранного участника на создание предприятия с иностранными инвестициями (Риt ) может рассчитываться как отношение его прибыли t-го года к величине его вклада в уставный фонд предприятия с иностранными инвестициями:

Пчиt

Риt = ----------------- , 

Kи

где: Ки—вклад иностранного участника в уставный фонд предприятия с иностранными инвестициями. 

Если прибыль иностранного участника Пчиt изменяется по годам, то среднегодовая рентабельность его затрат на создание пред приятия с иностранными инвестициями (Риt) рассчитывается по формуле:

                              T 

      ( Пчиt

             t=1

Ри = -------------- ,

           Kи x T



В этом случае период окупаемости капитальных вложений определяется путем последовательного вычитания из суммы капитальных вложений иностранного участника в создание предприятия с иностранными инвестициями годовых значений его прибыли до получения нулевого остатка. Число лет, за которое сумма капитальных вложений иностранного участника полностью возмещается его прибылью, являются периодом окупаемости. 

Если вложения иностранного участника в уставный фонд предприятия с иностранными инвестициями осуществляются в течение разных лет периода действия соглашения, а получаемая им прибыль отличается по годам, рассчитывается показатель интегрального эффекта затрат иностранного участника на создание и развитие предприятия с иностранными инвестициями (Эи) по формуле:

                      Т

Эс = ( (Пчиt - Киt) x kt + (Lт + А’ + Ф’з + Ф’а) x ( x kt ,

            t=1

где: Киt —капитальные вложения иностранного участника в создание и развитие предприятия с иностранными инвестициями в t-ом году. 



Таблица 23.

Эффективность участия иностранного партнера в совместном предприятии



Показатели�Единицы измерения�t= 1 �t= 2�•••�t= Т��Чистая прибыль иностранного участника
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Среднегодовая рентабельность вклада в уставный фонд 

Окупаемость вклада в уставный фонд 

Ликвидационная стоимость (часть иностранного участника)

Норма дисконта 

Интегральный эффект             («чистая текущая стоимость») 
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Внутренняя норма рентабельности затрат иностранного участника определяется с помощью метода, изложенного в разделе 4.3. Полученный в результате этого расчета показатель сопоставляется либо с банковским процентом, либо с уровнем процентной ставки на долгосрочном рынке капиталов представляемой им страны, либо с другим нормативом, обусловленным иностранным партнером. 

Исходные данные и результаты расчета эффективности участия иностранного партнера в предприятии с иностранными инвестициями приводятся по следующей процедуре.

Создание предприятий с иностранными инвестициями, как субъектов бизнеса в странах СНГ, легализация их деятельности  имеют некоторые особенности. Стратегия компаний - нерезидентов, как показывает практика, направлена на проникновение в стратегические отрасли, производящие конкурентоспособную продукцию, пользующуюся спросом на мировом рынке. Одним из способов проникновения в такие отрасли является участие в приватизации предприятий стран СНГ через инвестиционные конкурсы. Следует отметить, что основным экономическим инструментом таких конкурсов является инвестиционная программа, которая определяет условия инвестиционного конкурса. Анализ деятельности некоторых Фондов имущества, акционерных обществ (например, Ростовского Фонда имущества, открытого акционерного общества «Магнит» и др.), арбитражной практики, позволяют нам сделать вывод, что наиболее существенные ошибки в приватизации допускаются из-за слабой экономической проработки инвестиционных программ, а также эклектичности теоретической базы, что приводит к многочисленным экономическим преступлениям. Кроме этого далеко немаловажное значение имеет анализ экономической  состоятельности иностранных контрагентов. Анализ данных о западных компаниях, стремящихся выйти или уже работающих на российском рынке и рынках государств СНГ, показал что только 15 % из них могут считаться вполне надежными, 44 % - это слабые фирмы, пытающиеся поправить финансовое положение за счет заключенных с российскими партнерами контрактов, 22 % - фирмы, находящиеся в состоянии банкротства, и 19 %  - компании, деятельность которых носит криминальный характер. � 

Ниже мы предлагаем основные параметры инвестиционной программы, которая была апробирована на ряде крупных предприятий и, с нашей точки зрения, может ликвидировать имеющейся пробел. При этом следует предостеречь от формального прочтения данного материала, так как основная цель данной раздела - изложить механизм учета внесения инвестиций иностранным или национальным партнером. Данная проблема остается практически неисследованной в научной литературе и данная работа является одной из первых, в которой рассматриваются существенные условия инвестиционной программы. При этом мы исходим из того, что:

инвестиционная программа может являться дополнением к плану приватизации государственного (муниципального) предприятия, преобразуемого в открытое акционерное общество и являться неотъемлемой частью плана приватизации вышеупомянутого государственного (муниципального) предприятия;

инвестиционная программа является процессом экономического роста субъекта бизнеса (эмиссия ценных бумаг) с целю слияния, поглощения, реорганизации.

Инвестиционный конкурс по продаже пакета акций предприятия проводится, как правило, в соответствии с утвержденным планом приватизации предприятия, в соответствии с которым предприятие преобразуется в общество открытого типа или другую организационно- правовую форму. Программа, как правило, должна содержать обязательные условия проведения конкурса, в том числе - требования, выполнение которых является обязательным для победителя конкурса. 

В соответствии с разделом плана приватизации или решением общего собрания акционеров объектом продажи по результатам конкурса (предметом конкурса) является пакет акций определенной суммарной номинальной стоимостью, что составляет определенный процент от уставного капитала общества на момент его учреждения или реализации проспекта дополнительной эмиссии ценных бумаг общества.

Указанный объект продажи переходит в собственность победителя на условиях заключаемого по результатам конкурса договора купли-продажи в момент вступления этого договора в силу .

Установление способа расчета начальной цены продажи акций акционерных обществ, созданных в процессе приватизации или выпущенных по результатам дополнительной эмиссии, является наиболее сложной процедурой, в ходе которой необходимо учесть сведения о продажах, предшествующих моменту объявления конкурса, аукциона, увеличение стоимости основных фондов предприятия, отраслевые и региональные особенности конъюнктуры рынка. Начальная цена есть стартовая цена акций (пакета акций) для проведения торгов по конкурсу, на аукционе.

Расчет начальной цены производится на основе номинальной стоимости акций, оценки собственных средств предприятия с учетом переоценки основных фондов, а также сложившейся на момент продажи конъюнктуры рынка, в том числе по отраслям.

Начальная цена (Цнач.) рассчитывается как произведение номинальной стоимости акции (Цном.) на повышающий коэффициент (Кп.).

Цнач. = Цном. х Кп.

При расчете повышающего коэффициента (Кп.) используются: показатель изменения стоимости собственных средств по балансу предприятия (Кб.), показатель конъюнктуры рынка (Крын.), отраслевой показатель цены (Котр.), нормативный показатель установления цены акций (Кнор.).

Показатель изменения стоимости собственных средств по балансу предприятия (Кб.) рассчитывается следующими вычислениями:

Актив баланса:

Суммируются статьи раздела 1 «Основные средства и иные внеоборотные активы», раздела 2 «Запасы и затраты», раздела 3 «Денежные средства, расчеты и прочие активы». Статьи баланса «Нематериальные активы», «Основные средства», «Малоценные и быстроизнашивающиеся предметы» учитываются по остаточной стоимости. Статья «Денежные средства: валютный счет» отражается в рублях по курсу, установленному Центральным банком России на соответствующую дату составления баланса.

Итоговая сумма актива баланса исчисляется как сумма итогов по трем разделам минус статьи актива баланса: «Убытки прошлых лет», «Убытки отчетного года».

Полученная итоговая сумма баланса на конец отчетного периода (отчетный квартал предшествующий дате утверждения плана приватизации) уменьшается на итог по разделу второму «Расчеты и прочие пассивы» пассива баланса и равняется расчетной стоимости активов.

Показатель изменения стоимости собственных средств по балансу предприятия (Кб.) вычисляется как отношение расчетной стоимости активов предприятия к величине уставного капитала, определенного планом приватизации или увеличенного с целью эмиссии и т.д.

Показатель изменения стоимости собственных средств по балансу предприятия (Кб.) рассчитывается в соответствии с пунктом 3.2 Положения об определении стоимости акций, в отношении акций, продаваемых работникам приватизируемого предприятия и приравненным к ним лицам, составляющих в совокупности свыше 10 процентов акций, утвержденного распоряжением Госкомимущества России от 24 октября 1994 г. N 2546-р, по данным финансовой отчетности предприятия за последний отчетный период с учетом всех ранее произведенных переоценок основных фондов. Такой порядок, как показывает практика и что особенно важно, применим и в отношении национального или иностранного инвестора.

Показатель конъюнктуры рынка (Крын.) рассчитывается как отношение средневзвешенной величины цены акций (пакетов акций), по данным продаж за предшествующие шесть месяцев, в том числе на аукционах, конкурсах, на бирже, сделок купли-продажи на вторичном внебиржевом рынке, к номинальной стоимости акции. Расчет показателя конъюнктуры рынка (Крын.) осуществляется продавцом на основе репрезентативных данных предшествующих продаж.

Отраслевой показатель цены (Котр.) учитывает специфику ценовой ситуации на фондовом рынке в отрасли и устанавливается в качестве коэффициента к номинальной стоимости в пределах от 5 до 100 (в соответствии с установлением цены, равной от 5-кратной до 100-кратной номинальной стоимости акций). Отраслевые показатели цены (Котр.), целесообразно утвердить не позднее чем за 35 дней до проведения конкурса, аукциона.

Нормативный показатель установления цены акций (Кнор.) определяется в соответствии с Основными положениями государственной программы приватизации государственных и муниципальных предприятий в Российской Федерации после 1 июля 1994 года. В соответствии с пунктом 3.5.2 Основных положений начальная цена при продаже акций акционерных обществ открытого типа по конкурсу, на аукционе может устанавливаться не более 2-кратной величины номинальной стоимости объекта приватизации, если величина уставного капитала определена по данным баланса предприятия на 1 января 1994 года. При продаже по конкурсу, на аукционе акций акционерных обществ открытого типа, план приватизации которых был утвержден до принятия Основных положений в соответствии с пунктом 3.5.3 Основных положений, начальная цена может быть увеличена, но не более чем в 20 раз.

Победителем конкурса является участник конкурса, предложения которого наилучшим образом соответствуют критерию выявления победителя, то есть доставляют критерию максимальное значение. При этом значение критерия не должно быть менее устанавливаемого программой нижнего предела (минимального объема инвестиций).

В случае, если предложения двух или более участников конкурса соответствуют одинаковой (максимальной) величине критерия, то победителем признается тот из них, заявка которого была принята ранее, причем сроки сравниваются в этом случае по датам регистрации заявок.

Если заявки участников, предложения которых соответствуют максимальной величине критерия, приняты одновременно (в один и тот же день), победитель определяется из их числа решением конкурсной комиссии.

Критерием определения победителя является величина дисконтированного общего объема инвестиций Vобщ, определяемая по формуле:



V1                V2                      Vn

Vобщ = Vо + ---------- + ------------- + ...+ -------------- , где:

1+S/100     (1+S/100)2           (1+S/100)n



Vобщ, в рублях - значение критерия,

Vк, в рублях,  к=0,1,...,n - денежные оценки инвестиций,  предложенных участником конкурса к осуществлению в течение  соответствующего периода инвестирования, причем:

Vо - сумма,  соответствующая нулевому периоду инвестирования, под которым независимо от указываемой в программе величины периода инвестирования понимается месячный срок с момента продажи,

V1 - сумма, соответствующая первому периоду инвестирования, причем, если в Программе в качестве периода инвестирования указан месяц, то величина V1 полагается равной нулю,

V2, V3< ...,Vn - суммы,  соответствующие 2,3,...,nму периодам инвестирования, соответственно.

в процентах - ставка рефинансирования Центрального банка России, действующая на дату подведения итогов конкурса (годовая Sг, квартальная Sк или месячная Sм, в зависимости от выбранного периода инвестирования),

n - порядковый номер последнего периода инвестирования.

В качестве периода инвестирования, то есть интервала времени, используемого при заполнении плана- графика выполнения программы (плана -графика) и при расчете величины критерия используется месяц, причем соответствующая ставка рефинансирования рассчитывается по формуле:



                                                                     12_______________

     S = Sm = 100 * ( (  (1+S /100)  - 1)



При определении значения критерия:

суммы всех инвестиций, осуществляемых в течение рассматриваемого периода инвестирования, следует относить к концу этого периода инвестирования (месяца, квартала или года),

если в течение некоторого периода инвестирование не производится, то соответствующее слагаемое в формуле для Vобщ. принимается равным нулю,

если объем инвестиций в плане-графике или в предложениях участника конкурса указан не в рублях, пересчет сумм в рубли осуществляется по курсу Центрального банка России,  действующему на момент подведения итогов конкурса.

В программе все объемы инвестиций должны быть указаны без учета налогообложения и таможенных пошлин.

Условия проведения конкурса: победитель обязан вносить инвестиции в соответствии с планом- графиком, причем предложения победителя по объемам и срокам внесения инвестиций становятся неотъемлемой частью плана -графика.

Соответствие фактического внесения инвестиций плану-графику определяется по:

выполнению указанной в графе 2 плана-графика совокупности практических действий по реализации инвестиций на каждом из этапов, подтверждаемому документами, указанными в графе 5 плана-графика,

соблюдение указанных в графе 3 плана-графика сроков выполнения каждого из этапов.

В плане-графике срок выполнения всех этапов, кроме нулевого, указывается кратным избранному периоду инвестирования в следующем виде (выбирается одинаковым для этапов с номерами (1,2,..., n): в виде интервала времени с момента продажи.

В плане-графике объем инвестиций по всем этапам указывается в долларах США.

Таблица 24.

План-график выполнения программы



№

 э

т

а

п

а�Содержание этапа�Срок выполнения этапа�Объем инвестиций по этапу, тыс. долларов США�Форма отчетности по этапу��1�2�3�4�5��0�Внесение денежных средств на расчетный счет Общества на погашение кредиторской задолженности Общества по принятым обязательствам и пополнение его оборотных средств, и на расчетные счета Комитета по управлению городским имуществом и Фонда имущества.�не позднее одного месяца с Момента продажи�составляет 20% от объема инвестиций (19,5% и 0.5% соответственно)�документы, подтверждающие факт внесения инвестиций��1�Финансирование разработки архитектурно-планировочного и технического заданий на выполнение проектирования и предварительного проекта реконструкции гостиницы�не ранее 1 месяца 1 месяца, не позднее 4-х месяцев�200 (двести)

тысяч�документы, подтверждающий факт внесения инвестиций��2 �Финансирование проектирования и производства работ по строительству ремонтно-строительной базы Общества и передача в пользование Обществу земельного участка .�не ранее 5 месяца, не позднее 10 месяцев�1 (один) миллион�документы, подтверждающие факт внесения инвестиций, акт сдачи-приемки��3�Финансирование разработки, согласования и утверждения проектно-сметной документации и рабочего проекта на выполнение реконструкции гостиницы без остановки ее эксплуатации�не ранее

11 месяца, не позднее 15 месяцев�2 (два) миллиона�документы подтверждающий факт внесения инвестиций��4�Строительство 1 очереди развлекательного цента в гостинице �не ранее 16 месяца, не позднее 20 месяцев�2800 (два миллиона восемьсот тысяч)�акт сдачи-приемки��5�Финансирование работ по реализации проекта, разработанного на этапе 3 плана-графика�не ранее 21 месяца, не позднее 32 месяцев�9000 (девять миллионов)�документы, подтверждающий факт внесения инвестиций��6�Финансирование набора и обучения  нового персонала гостиницы �не ранее 33 месяца, не позднее 34 месяцев�750 (семьсот пятьдесят)�документы, подтверждающие факт внесения инвестиций��7�Финансирование работ по устранению недоделок�не ранее 35 месяца, не позднее 36 месяцев�250 (двести пятьдесят)�документы, подтверждающие факт внесения инвестиций��Минимальный объем инвестиций: 200 00 (двадцать) миллионов��

Обязательные (требования) условия, предъявляемые к победителю:

Осуществление инвестиций в указанной в программе форме, причем минимальный объем инвестиций не должен быть меньше объявленного.

Победитель обязан внести в течение одного месяца с момента продажи: в соответствии с планом-графиком - не менее 20 (двадцати) процентов от объема инвестиций на расчетный счет общества.

Примечание: указываемая сумма не должна быть менее 20  (двадцати) процентов от объема инвестиций.

0, 5 (половину) процента от объема инвестиций - в равных  долях на счета  Комитета по управлению городским имуществом административной единицы, административный орган которой (Фонд имущества, Комитет по управлению имуществом) осуществляет управление объектом продажи и продавца.(примечание: в соответствии с “Законом об инвестиционной деятельности в РСФСР” от 26.06.91 г. указанная в п.3.5.2 (2) сумма не включается в общую сумму инвестиций.

Победитель и общество обязаны заключить договор, обеспечивающий выполнение плана-графика с учетом предложений победителя.

Права победителя. победитель имеет право:

Досрочно выполнить все или часть этапов программы с соблюдением предусмотренного планом-графиком хронологического порядка выполнения этапов.

Использовать для финансирования работ по программе собственные и (или) привлеченные средства.

Потребовать от Общества произвести увеличение уставного  капитала Общества на 50 (пятьдесят) процентов его величины на момент учреждения Общества после выполнения четвертого этапа плана-графика.

Потребовать от Общества в срок девяносто дней с момента представления победителем документов, подтверждающих фактическое внесение им инвестиций в соответствии планом - графиком произвести увеличение своего уставного капитала в указанных выше размерах и порядке, передав в собственность победителю выпускаемые при этом обыкновенные именные (голосующие) акции.

Документы, необходимые для участия в конкурсе.

К участию в конкурсе допускаются физические и юридические лица (за исключением учреждений банков), включая иностранных инвесторов, которые признаются покупателями, своевременно подавшие заявку и представившие для участия в конкурсе документы, приводимый ниже перечень которых является исчерпывающим:

Заявление о желании стать участником конкурса,  включающее обязательство заявителя в случае его победы на конкурсе выполнить все условия (требования) программы и все условия (требования), вытекающие из подаваемого им предложения, а также обязательство заключить договора с Обществом на выполнение программы.

Для юридических лиц - документы, подтверждающие право заявителя выступать покупателем при приватизации.

Свидетельство о внесении залога, размер которого определяется продавцом и указывается в информационном сообщении о проведении конкурса.

Предложение заявителя с указанием всех не зафиксированных в плане -графике сроков выполнения этапов и объемов инвестиций по этапам, которое подается в закрытой форме.

Гарантии финансирования нулевого этапа плана-графика в виде:

а) договора с банковским учреждением об открытии целевого депозитного вклада соответствующего размера, либо

б) банковская  справка об открытии целевого безотзывного аккредитива на соответствующую сумму на имя Общества в банковском  учреждении, условием вскрытия которого является предоставление Обществом договора с победителем на выполнение программы, либо 

в) гарантия банковского учреждения оплаты нулевого этапа плана-графика, либо

г) справка банковского учреждения об открытии кредитной линии соответствующего объема.

Заключительные положения: Обязательным условием проведения конкурса является подписание Комитетом по управлению имуществом и Обществом договора в пользу третьего лица - победителя. Указанный договор должен содержать имущественные условия о гарантиях выполнения инвестиционной программы и предусматривать обязательство Общества заключить с победителем договор, обеспечивающий выполнение программы.

В течение тридцати дней со дня подведения итогов конкурса Фонд и победитель заключает договор купли-продажи. Договор должен предусматривать передачу победителю указанного объекта продажи и обязательство победителя обеспечить выполнение программы. Невыполнение победителем условий заключаемого между ним и продавцом договора купли-продажи является основанием для расторжения договора в установленном порядке. В этом случае: переданный в собственность победителю объект продажи отчуждается в пользу продавца (причем данное условие в обязательном порядке включается в условия договора купли-продажи). Споры о признании недействительными сделок, совершенных по итогам конкурсов, рассматриваются в суде или арбитражном суде в соответствии с действующим законодательством, указанным в арбитражной оговорке. Практика показывает, что для обеспечения инвестиционных сделок необходимо предусматривать осуществление ряда процедур экономического и правового аудита, к которым прежде всего следует отнести:

на стадии предконтрактной подготовки: выяснение через Торгово- промышленную палату, торговое представительство, официальные органы страны иностранного партнера либо иными способами его надежности и деловой репутации;

на стадии заключения соглашения:

внесение в инвестиционный договор предусмотренных национальным гражданским законодательством способов обеспечения обязательств по инвестиционным сделкам (залог, банковская гарантия, поручительство и пр.);

применение таких форм расчетов по инвестиционным соглашениям, которые исключают риск невнесения инвестиционных ресурсов (предоплата, аккредитив и т.д.);

разработка механизма разрешения возможных разногласий по способу внесения и оценки инвестиций с четким указанием сроков досудебных способов защиты нарушенных прав и указанием, какой судебный орган будет рассматривать возникший спор;

использование страхования коммерческих рисков;

после неисполнения или ненадлежащего исполнения инвестором обязательств по инвестиционным контрактам претензионной работы, подача искового заявления в судебные органы. 

Таким образом, изложение существенных условий в сделках купли-продажи  иностранными инвесторами производственных объектов или ценных бумаг создает устойчивую защиту национальным законодательством стран СНГ прав и интересов иностранных инвесторов и наоборот.



ЗАКЛЮЧЕНИЕ.



Проблема проведения структурных преобразований в хозяйственном комплексе СНГ сдерживается хроническим недостатком финансовых ресурсов и общими деструктивными изменениями в инвестиционном комплексе, обусловленных политическими решениями. Разработка и реализация эффективной инвестиционной стратегии является важнейшей задачей Содружества на современном этапе и реальной мерой по выходу национальных экономик из экономического кризиса. Совершенствование и развитие инвестиционного комплекса имеет наиважнейшее значение, так как от эффективности его функционирования зависит состояние национальных производительных сил, что предопределяет рейтинг страны в современном мировом хозяйстве. От правильной организации этого процесса зависит потенциал государства, его способность стабилизировать, а затем обеспечить рост эффективности общественного производства. Основополагающим в воспроизводстве основных фондов является инвестиционный механизм, который мы определяем как совокупность национальных политических, экономических, правовых и организационных форм и методов, в рамках которых осуществляется планомерное воспроизводство субъектами бизнеса национальных производительных сил.

В эффективном функционировании инвестиционного механизма государств СНГ и в составляющих его факторах: рациональном соотношении экономики и политики, в обоснованном формировании системы международного разделения труда, прямых связях, различных формах трансферта капитала заложен потенциал увеличения объемов производства продукции, преодоление экономического и социального кризиса.

Инвестиционная сфера из-за высокого риска долгосрочных вложений по прежнему остается малопривлекательной для банковского капитала, отечественных и иностранных инвесторов, а также населения. 

В условиях ухудшающегося финансового положения предприятий и отсутствия у них собственных средств для инвестиций решающим фактором в воспроизводстве основных фондов становятся заемные средства, на использование которых оказывает уровень процентной кредитной ставки, который пока не сопоставим с рентабельностью производства.

В условиях нехватки собственных средств заемные средства из различных источников рынка ссудного капитала также не могли быть активно использованы в производственной сфере. Отсутствие продуманной экономической стратегии в отношении иностранных кредитов создает угрозу национальной экономической безопасности странам СНГ, превращая заемный капитал не в фактор экономического роста, а инструмент экспансии промышленно развитых стран на рынки СНГ и превращения их в сырьевые сегменты мировой экономики. Статистические данные свидетельствуют, что к концу 1997 года задолженность по займам и кредитам (по минимальным расчетам) в Таджикистане превысит объем ВВП вдвое, в Туркмении - в полтора раза, в Киргизии сравняется с годовым объемом ВВП, в Молдавии и Азербайджане достигнет 70 -80 процентов ВВП, в Армении и Грузии - свыше половины, в Казахстане, России, Узбекистане и на Украине - 20 -30 процентов ВВП, Белоруссии -11 процентов. Фактически приведенные показатели увеличиваются за счет роста задолженности за энергоносители (Украина, Белоруссия, Молдавия и др.) и внеочередных кредитов (Узбекистан, Туркмения, Киргизия и др.). Критический уровень внешнего долга - 40 процентов валового внутреннего продукта превысят семь из 12 государств: Азербайджан, Армения, Грузия, Киргизия, Молдавия, Таджикистан и Туркмения.

Важнейшей особенностью переходного периода для СНГ, оказывающего существенное влияние на инвестиционный процесс, является вывоз капитала. Ежегодно только из России в западные страны вывозится от 18 до 24 млрд. долларов, при том, что в 1996 году объем прямых инвестиций в Россию составил чуть более 2 млрд. долларов, а суммарный объем инвестиций за последние 5 лет приблизился к 9 млрд. долларов. Сопоставление этих цифр свидетельствует о том, что не промышленно развитые страны инвестируют свои средства в российскую экономику, а Россия является их кредитором.

Таким образом, за пять последних лет обновление производственных фондов в государствах СНГ снизилось в 7 раз, коэффициент их выбытия уменьшился с 2 до 1,3 процентов. Преодолеть последствия такой экономической политики за короткие сроки не представляется возможным. Воспроизводственный процесс основных производственных фондов, при агрессивной инвестиционной политике, может приостановить тенденцию их устаревания в течение 5 - 7 лет. При этом следует иметь ввиду, что выход из экономического кризиса и переход к валовому росту может быть обусловлен только ростом инвестиций, создающих конкурентоспособное производство, что предопределяет создание и устойчивое, агрессивное функционирование инвестиционного механизма в рамках определенной геополитической территории, под которой в данной работе рассматривается Содружество Независимых Государств.

При всей остроте современной ситуации в области капитальных вложений в воспроизводство основных производственных фондов СНГ, прежде всего необходимо учитывать назревшую потребность производства инвестиционных ресурсов национальными производственными комплексами СНГ, а также формированием благоприятного инвестиционного климата для иностранных инвестиций как на макро уровне, так и на уровне конкретного субъекта бизнеса, т.е. формированием экономического механизма инвестиций, эффективность которого будет соответствовать уровню промышленно развитых стран.

Все это требует теоретического обоснования и практической работы по привлечению и эффективному использованию иностранных инвестиций. Иностранные инвестиции позволят решить ряд взаимосвязанных задач:

- расширить инвестиционные потоки  и тем самым ускорить реконструкцию и техническое обновление хозяйственного комплекса СНГ, оптимизировать проводимые структурные преобразования;

- создать современную технологию инвестиций, обеспечивающую повышение эффективности использования капиталовложений;

- в целях расширения участия иностранного капитала в процессах преобразования экономики СНГ необходима разработка и внедрение комплекса мер на уровне национальных законодательных и исполнительных органов. а также наднациональных органов Содружества, направленных на оптимизацию складывающегося инвестиционного климата. К числу таких мер следует отнести:

Внесение изменений в законодательство, регулирующее инвестиционную деятельность, в том числе об иностранных инвестициях государств СНГ, которые позволили бы обеспечить гарантии инвесторам и оптимизировать правовой режим их деятельности;

Законодательно закрепить права собственности на землю или долгосрочную аренду земли под зданиями, сооружениями, предприятиями при их покупке инвесторами, в том числе иностранными;

Создание федеральных и территориальных страховых фондов с возможностью их использования в соответствии с выделенными квотами для предоставления необходимых гарантий иностранным инвесторам, участвующим в реализации национальных или региональных проектов и программ;

Определение секторов экономики, сформированных по производственному, а не по территориальному принципу, предусмотреть систему действующих льгот и преференций, принципов их формирования и функционирования.

Улучшение существующей нормативной базы призвано законодательно определить систему экономических гарантий в виде льгот, которые могут предоставляться иностранным инвесторам при их участии в реализации приоритетных программ на федеральном, региональном и уровне СНГ. По нашему мнению в числе льгот следует предусмотреть: 

освобождение вновь создаваемых совместных предприятий от всех или части налогов и платежей на период от 3 до 10 лет после объявления ими прибыли;

возможность компенсации убытков первых лет деятельности за счет налоговых платежей в областной или республиканский бюджет;

снизить ставки налога на прибыль и подоходного налога;

меры по ускоренной амортизации основного капитала;

предусмотреть в сторону освобождения налог на прибыль, переводимую за границу;

сократить или освободить продукцию предприятий с иностранным участием от экспортных пошлин и прежде всего - на импортируемое оборудование;

пересмотреть ставки налогов предприятий обрабатывающей промышленности, ориентирующих производство на экспорт готовой продукции;

отработать и реализовать схему налоговых каникул или специальных гарантий правительств государств СНГ по сохранению налогового режима по тому или иному контракту на весь срок окупаемости;

разнообразить комплекс мер по защите внутреннего рынка посредством пошлин и налогов в рамках проводимой структурной и промышленной политики.

Интеграционные тенденции в рамках СНГ настоятельно выдвигают задачи создания:

- механизма использования залоговых форм привлечения инвестиций;

- установления перечня видов деятельности и территорий, применительно к которым целесообразно ввести запреты или ограничения на иностранные инвестиции;

- определить меры по повышению эффективности использования возможностей международных организаций для развития экономик СНГ.

Изложенные в данной работе выводы и предложения, Программа экономического анализа инвестиций приемлема не только для новых инвестиций, она в равной мере пригодна для проектов по оздоровлению, расширению, модернизации и перепрофилированию предприятий, что особенно актуально для предприятий СНГ. Применение стандартизированных элементов анализа приемлемо для инвесторов, партнеров по совместным предприятиям, поскольку облегчает взаимодействие и улучшает качество инвестиционных проектов.

�Приложение 1.  Инвестиционный проект, инвестиционный контракт



Инвестиционный проект является составной часть сделки, осуществляемой по инвестиционному контракту и соотносятся как “форма и содержание”. Содержание инвестиционного проекта определяется следующими существенными условиями и оформляется как самостоятельная международная сделка  в инвестиционном контракте (год, показатели указаны условно).



а) ИНВЕСТИЦИОННЫЙ ПРОЕКТ:

 по продаже акций открытого акционерного общества 

“Металлургический завод N”:



1.ПРЕДМЕТ КОНКУРСА

Предметом купли-продажи являются акции АО “Металлургический завод N”:

категория акций - обыкновенные;

эмитент: Акционерное общество открытого типа “Металлургический завод N”, 624440, Свердловская область, г. N, ул.Агломератчиков,6;

количество акций 97038 штук, что составляет 18,56 % от уставного капитала;

общая номинальная стоимость: 48519000 /Сорок восемь миллионов пятьсот девятнадцать тысяч/ рублей;

сумма инвестиций за данный пакет акций 54,5 млн. марок ФРГ.



2. КРАТКАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА ПРЕДПРИЯТИЯ

2.1. Наименование предприятия:

Акционерное общество открытого типа “Металлургический завод N”.

2.2. Месторасположение:

624440, Свердловская область, город  N, ул.Агломератчиков,6;

телефон -

факс -______.

2.3. Руководство предприятия:

Генеральный директор -

Технический директор -

Главный бухгалтер -

2.4. Общие сведения:

2.4.1. Вид выпускаемой товарной продукции - чугун, прокат, калиброванная сталь.

2.4.2. Уставный капитал - 261377 тыс. рублей.

2.4.3. Число работающих: на 01.01.94г. - 8137 человек на 01.07.94г. - 7985 человек.

2.4.4. Площадь земельного участка, занимаемого предприятием - 5170,5га.

2.4.5. Расчетный счет: 146508 в КУПСбанке г.Nа Свердловской области, МФО 253385, к/с 700161231.

2.4.6. Стоимость /износ/ основных производственных фондов по состоянию на 01.07.94г.:



здания и сооружения 31316 млн. рублей (34,8%)

оборудование 19463 млн. рублей (66,6%)

2.4.7. Организационно-правовая форма предприятия и доли учредителей: акционерное общество открытого типа.

Номинальная стоимость акции - 500 рублей.

Распределение акций предприятия:

члены трудового коллектива (по закрытой подписке):

привилегированных - 130688 шт. /25%/

обыкновенных  - 52276 шт. /10%/

реализовано на чековом аукционе:

всего - 149400 шт. /29%/

из них владельцев более 1% акций - 3.

Котировка акций на чековом аукционе - 12 акций за 1 ваучер

продано на денежном аукционе - 14940 шт. 2,9%

акции, реализуемые на инвестиционном конкурсе - 97038 шт. /18,56%/.



2.5. Финансовая характеристика предприятия:

2.5.1. Баланс предприятия на 01.07.94 прилагается.



Результаты работы завода 

/млн. руб.//10 мес./

2.5.2. Балансовая прибыль 

2.5.3. Чистая прибыль 

2.5.4. Распределение прибыли:

- на развитие производства 

- на социальное потребление 

- денежные выплаты и поощрения 

- на благотворительные цели 

�1993 год 



7446,8 



2138,4 

1576,8 



357,9

38,7 �1994 год



5288

 4270 

-------

3286 



3082 

69��

2.5.5. Индекс роста оптовых цен на металлопродукцию завода в 1993 году по отношению к 1992 году 964%, в 1994г. /ожидаемое/ к 1993 году - 261%.

2.5.6. Объем производства в 1993 году - 53573,3 млн. рублей, в 1994 году /ожидаемое/ - 181,0 млрд. рублей.

2.5.7. Себестоимость продукции по видам /руб. за 1 т/

ноябрь 1994 г.

чугун       303600

сталь       347600

прокат       472200

калиброванная сталь    543400



2.5.8.Рентабельность выпускаемой товарной продукции/%/

�9 мес.1994г�. ноябрь 1994г.�� - чугун    �7,8�   11,8�� - прокат    �8,3   �24,8�� - калиброванная сталь� 4,0�   18,4��

2.5.9. Фондоотдача - производство на 1 рубль основных фондов: 1,5 руб/руб.

2.5.10 Размер дотаций, льгот и целевых кредитов: нет.

2.6. Производственная характеристика предприятия:

2.6.1. Объем выпускаемой продукции в количественном выражении (рассчитанное производство на 1995 г.):

чугун 553 тыс.т;

сталь 546 тыс.т;

прокат 450 тыс.т;

калиброванная сталь 106 тыс.т;

Имеется ввиду пуск в январе 1995 г. доменной печи N 5, аварийно выведенной из эксплуатации после стихийного бедствия - наводнения в июне 1993 года.

2.6.2. Объем потребляемого сырья и полуфабрикатов:



доля в затратах %   �1993 год   �1994 год /ожидаем/��- сырье и полуфабрикаты�17349 млн. руб./39,8%/   �70,0млрд.руб./38,6%/ ��- топливо      �11597млн. руб./22,5%/    �44,6млрд.руб./24,6%/��- электроэнергия �2604млн. руб./5,0%/     �8,5 млрд.руб./4,7%/��

2.7. Маркетинговая характеристика предприятия:



2.7.1. Основные рынки сбыта:

по России: Урал, Сибирь, Крайний Север, Татарстан, Поволжье, Карелия, Дальний Восток, Краснодарский край, Ставропольский край, Красноярский край и др.

по СНГ: Казахстан, Украина, Белоруссия, Узбекистан.

по странам дальнего зарубежья: Румыния, Англия, Тайвань, Китай, Таиланд, Кипр, Швейцария, Германия.



Основные предприятия покупатели продукции:

ГАЗ, ВАЗ, КАМАЗ, ПНТЗ, АЗЛК, Синарский трубный завод, ВТЗ, Ростсельмаш, Уралвагонзавод /Россия/;

Металлия, Симпо /Великобритания/;

Тон Юн /Китай/

Сайрекс /Германия/.



2.7.2. Доля продукции реализуемая по госзаказу, для реализации госпрограмм: нет.

2.7.3. Способы транспортировки продукции предприятия до потребителей: железнодорожный и автомобильный транспорт.

2.7.4. Доля транспортных затрат в себестоимости продукции - 8,5%.

2.7.5. Основные поставщики сырья, материалов:



Богословское рудоуправление

Марсятское рудоуправление

Nский ферросплавный завод

АО Алтайкокс

Пермьнефтеоргсинтез.



Поставка железостального лома осуществляется в основном с Уральского региона.

2.8. Социальная характеристика предприятия.

2.8.1. Среднемесячная зарплата на предприятии: 274,4 тыс.руб. /ноябрь 1994г./

2.8.2. Основные эксплуатируемые объекты соцкультбыта /наименование и балансовая стоимость/:

ДДУ /14 детсадов и яслей/  2565 млн. рублей

Плавательный бассейн  1124 млн. рублей

Дворец культуры и техники 1244 млн. рублей

Стадион Металлург   715,7 млн. рублей

Профилакторий    99,8 млн. рублей

Здание поликлиники  420,4 млн. рублей.

2.8.3. Общий объем затрат на содержание указанных объектов соцкультбыта за 10 мес.1994г. - 1378 млн. руб., в расчете на 1994 год 1,7 млрд.руб.

2.9. Инвестиционные возможности предприятия:

2.9.1. Объекты незавершенного строительства /наименование, сметная стоимость и процент готовности/:



промстроительство: 781439 тыс.рублей /83,9%/

непромышленное строительство: 1137389 тыс.рублей /91,3%/

Всего по заводу: 1918828 тыс.рублей /88,3%/.



2.9.2. Размеры незанятых производственных площадей и их характеристика:

цех буров 12528 кв.метров.



2.9.3. Возможности дополнительного тепло- и энергоснабжения предприятия: имеются.

2.9.4. Возможности привлечения дополнительной рабочей силы: имеются.

2.9.5. Наличие учреждений повышения квалификации и подготовки специалистов /наименование и пропускная способность/:

СПТУ N 54 150 чел./год;

Металлургический техникум 60 чел./год;

Общетехнический факультет УГТУ - УПИ 50 чел./год;

Межшкольный УПК 450 чел./год;

Отдел подготовки кадров при заводе 1800 чел./год.



2.9.6. Возможность сноса зданий и сооружений, а также замены оборудования: есть.

2.9.7. Наличие патентов, лицензий, сертификатов: имеются.



3. ОБЩИЕ УСЛОВИЯ ПРОВДЕНИЯ ИНВЕСТИЦИОННОГО КОНКУРСА:



3.1. Критерием выбора победителя конкурса является максимальный объем инвестиций, определенный как общая величина инвестиций /независимо от формы их внесения/, дисконтированная с учетом осуществления инвестиций по ставке рефинансирования Центрального Банка Российской Федерации, действующей на дату подведения итогов конкурса.

3.2. Минимальный объем инвестиций - 21,5 дол.США - 1-ю очередь реконструкции сталеплавильного производства /печь-ковш, МНЛЗ ГТ и вакууматор/.

3.3. Сроки осуществления инвестиций - 1995-1997 гг. для инвестиций в сталеплавильное производство и до 1999г. для реконструкции всего предприятия.

3.4. Оплата приобретаемого пакета акций производится по номинальной стоимости.



4. ОПИСАНИЕ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА: «РЕКОНСТРУКЦИЯ СТАЛЕПЛАВИЛЬНОГО И ПРОКАТОГО ПРОИЗВОДСТВА МЕТАЛЛУРГИЧЕСКИЙ ЗАВОД N»



4.1. Цель проекта: обеспечение конкурентоспособности продукции завода за счет резкого повышения качества исходного металла на основе внепечной обработки жидкой стали, снижения материальных и энергетических затрат на производство, в том числе расхода металла на прокат при внедрении машины непрерывного литья заготовок, повышения гибкости при изменении ситуации на рынке сортового проката.



На инвестиционный конкурс выносится два варианта реконструкции предприятия.

1-й вариант - реконструкция сталепрокатного производства.

Этим проектом предусматривается:

Мартеновский цех - установка в существующем здании цеха следующих агрегатов с ориентировочными стоимостью и сроками ввода в эксплуатацию:

печь-ковш типа 90LHF с трансформатором мощностью 12 МВА и напряжением на первичной стороне 35 КВ /4,5 млн. дол. США, 1996г./;

6-ручьевая машина непрерывного литья заготовок горизонтального типа производительностью 350-400 тыс.т для получения квадратной заготовки 140 и 170 мм для переката на сортовых станах завода. На установке имеется возможность отливать круглую заготовку /13,9 млн. дол. США, 1996/;

вакууматор типа VD /3,13 дол. США, 1997/.



Сортопрокатный цех - установка непрерывного стана 350 производительностью 535 тыс.тонн в год /81,4 млн. дол. США, 1999/.

В составе стана предусматривается следующее технологическое оборудование:

нагревательная печь с шагающим ходом производительностью 130 т/час.;

установка гидросбива окалины;

20 чередующихся горизонтальных и вертикальных клетей, в том числе: черновая группа из 6 клетей диаметром 650/550 мм, промежуточная группа из 8 клетей диаметром 480 мм, чистовая группа из 6 клетей диаметром 340/300 мм;

маятниковые и летучие ножницы;

приборы неразрушающего контроля  размеров и качества поверхности;

каналы промежуточного охлаждения;

установка ВТМО;

реечный холодильник;

участок порезки, клеймовки, упаковки и взвешивания проката.



С целью получения проката особо высокой точности на уровне калиброванной стали предусмотрена нагревательная установлена для выравнивания температуры по длине полосы за черновой группой и калибрующих блоков за чистовой клетью. Все клети жесткой конструкции со сменными кассетами, обеспечивающие высокую точность по геометрии профиля и качество поверхности. Последние вертикальные клети могут работать как горизонтальные, что позволит прокатывать на стане тонкую полосу и осуществить слитинг-процесс при прокате арматурной стали с удвоенной производительностью.

Такая концепция стана позволяет иметь широкий диапазон возможностей стана, быстро реализовать на изменение ситуации на рынке сортового проката и поставлять продукцию с повышенными особыми и специальными свойствами различного назначения.

После стана продукция будет в горячекатаном состоянии поставляться непосредственно потребителю или с целью придания ей еще более высоких потребительских свойств в существующий калибровочный цех для холодного волочения или специальной отделки поверхности методом обточки-полировки на линиях типа фирмы Кизерлинг /Германия/.

Суммарная стоимость импортного оборудования составляет 103 млн. долл.США /без НДС и импортных пошлин/.

2-й вариант - реконструкция сталеплавильного производства.

Этим проектом предусматривается:

Установка в существующем здании мартеновского цеха следующих агрегатов с ориентировочными стоимостью и сроками ввода в эксплуатацию:

печь-ковш типа 90LHF с трансформатором мощностью 12МВА и напряжением на первичной стороне 35 КВ /4,5 млн. дол. США, 1996г./;

6-ручьевая машина непрерывного литься заготовок горизонтального типа производительностью 350-400 тыс. тонн в год для получения квадратной заготовки 140 и 170 мм для переката на существующих станах 320 и 450. На установке имеется возможность отливать круглую товарную заготовку /13,9 млн. дол. США, 1996г./;

вакуума тор типа VD /3,13 млн. дол. США, 1997г./.

Суммарная стоимость импортного оборудования 21,6 млн. дол. США /без НДС и импортных пошлин/.

4.2. Технико-экономические характеристики новой продукции, эффективность в улучшении качества, расширение сортамента;

4.2.1. Снижение расходов по переделу.

4.2.2. Повышение выхода годного, снижение энергоемкости производства, улучшение качества поверхности /не требует зачистки/ литой заготовки.

4.2.3. Увеличение гибкости за счет расширения сортамента от д. 150 до 350 мм и кв.140-170 мм.

4.2.4. Использование литой круглой заготовки для станов 320, 450 и на новом стане 350.

4.2.5. Использование литой заготовки, как товарной для трубного производства.

4.2.6. Снижение газонасыщенности стали, снижение содержания неметаллических включений.

4.2.7. Возможность получения стали с узкими допусками по химическому составу.

4.2.8. Возможность изготовления проката в северном исполнении.

4.2.9. Общее повышение качества за счет внедрения АСУ ТП.

4.2.10. Повышение эксплуатационных свойств проката за счет использования новейших технологий при прокатке.



4.3. Предполагаемые сроки осуществления мероприятий по настоящему проекту.



Подписание контракта на поставку оборудования для реконструкции мартеновского цеха - январь 1995 г.

дата вступления контракта в силу - 1 кв. 1995 г.

подготовка площадки для реконструкции с ликвидацией существующих мартеновских печей NN 6,7,8 - 1995 год

выдача инофирмой исходных данных и  стройзадания для проектирования фундаментов оборудования и рабочего проектирования       июнь 1995 г.



проектирование /инофирмой/    1995 год

проектирование /Уралгипромез/    1995 год



монтаж фундаментов под оборудование печи-ковша и горизонтальную МНЛЗ   апрель 1996 г.



монтаж печи-ковша      июнь 1996 г.



монтаж пылеотсасывающей системы   июль 1996 г.



монтаж горизонтальной МНЛЗ    август 1996 г.



холодные испытания      октябрь 1996 г



запуск и приемка в работу 

оборудования       ноябрь 1996 г.



монтаж и запуск в работу вакууматора  1997 год

монтаж и запуск в работу стана 350   1999 год

В настоящее время фирмой Маннесманн Демаг Хюттен-техник подготовлены и практически согласованы с заводом технические предложения /проект N 94.001.74.6-1/ на поставку оборудования для печи-ковша установки непрерывной разливки стали горизонтального типа и вакууматора. Уточняются объемы поставки и коммерческое предложение.

Парафирование и подписание контракта намечается на начало 1995 года.

Контракт на поставку оборудования стана 350 заключен с фирмой Даниели /Италия/ в декабре 1990г.

4.4. Партнерами завода по реализации проекта являются:



Уралгипромез

/г.Екатеринбург К-106, пр.Ленина, 60-А, тел.57-35-60/;

институт новой металлургической технологии ЦНИИЧермет им. И.П.Бардина

/г.Москва, ул.2-я Бауманская, д.9/23, тел.261-15-87/.

5. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН ИНВЕСТИЦИЙ



Оценка финансовой состоятельности проекта.

В основе финансового плана - выполненные расчеты эффективности внедрения в условиях завода каждого из металлургических агрегатов:

Эффективность в расчета на год

печь-ковш      1,7 млрд.руб.

МНЛЗ       25,0 млрд.руб.

вакууматор     2,3 млрд.руб.

стан 350      16,6 млрд.руб.



 Баланс металла по настоящему проекту и расчеты эффективности внедрения агрегатов прилагаются.



Движение денежных средств: �1995�1996�1997�1998�1999�2000 �Всего

/1995-2000/��Оборудование импортное, 

млн. долларов США�8,3�10,6�2,6� 40,7 � 40,7 �-�102,9��То же, в млрд. рублей �27,4 �35,0 �8,6 �134,3 �134,3 �- �339,6�����������Далее все в млрд. рублей������������������Оборудование отечественное �5,0 �5,0 �2,0 �- �40,3 �- �52,3��1.Всего оборудование�32,4� 40,0 �10,6 �134,3 �174,6 �- �391,9��2. Строймонтажные работы - �5,0 �7,0 �2,2 �26,9 �34,9� - �61,8��3. Прочие  �1,0 �1,5 �1,0 �- �- �- �3,5��4. Итого капвложений �38,4� 48,5 �13,8 �161,2 �209,5� - �471,4��     То же, нарастающим итогом   �38,4 �86,9 �100,7 �261,9 �471,4 �- �471,4��5. Ввод основных фондов �- �38,4 �48,5 �13,8� 370,7� - �471,4 ��     То же нарастающим итогом �- �38,4� 86,9 �100,7 �471,4 �- �471,4��6. Снижение затрат по новой технологии �-�- �2,5 �18,3 �39,3 �42,7 �45,9��7. Реализация 

/прирост производства/ �- � �-� 20,4 �42,0 �42,0 �92,0��8. Затраты /себестоимость/  �- �-� 1,4 �17,7�36,5 �36,5 �78,5��      в том числе 

              амортизация �-�- �1,4 �4,4 �6,6 �7,0 �33,0��9. . Прибыль от реализации �-� -� -� 2,7 �5,5� 5,5 �13,5��10. Налог на имущество  �-�- �1,2 �2,6 �3,0 �3,0 �14,1��11. Балансовая прибыль/прирост/

стр.8+стр.11-стр.12�-�- �1,3 �18,4 �41,8 �45,2 �43,3 ��12. Источники покрытия инвестиций:���������13. Прибыль �-�-� 1,3� 18,4� 41,8� 45,2 �43,3��14.Амортизация по вновь вводимому оборудованию �-� -� 1,4 �4,4� 6,6� 7,0� 33,0��15. Всего  средств на окупаемость проекта /стр.14+15/ �- �2,7 �22,8� 48,4 �52,2 �76,3 �202,4��

Расчеты финансового плана показывают высокую эффективность предлагаемого проекта. Значительный прирост прибыли к моменту окончания реконструкции /150 млрд.рублей/ позволяет окупить затраты в течение первых шести лет после завершения реконструкции завода в целом.

Немаловажно и то, что инвестор приобретает в результате победы в конкурсе имущество на сумму 22,2 млрд. руб. /стоимость предприятия на 01.07.94г. 120 млрд.рублей/.

6. ДОПОЛНИТЕЛЬНЫЕ УСЛОВИЯ ИНВЕСТИЦИОННОГО ПРОЕКТА

6.1. Соблюдение сроков внесения иностранных инвестиций /см.раздел 5 настоящего проекта/:

1-й вариант

1995 г. - 20,6 млн. дол. США /20% от стоимости инвестиционного проекта, включая наличные платежи по контрактам/

1996г. - 10,60 млн. дол. США

1997г. - 19,00 млн. дол. США

1998г. - 32,0 млн. дол. США

1999г. - 20,70 млн. дол. США

ИТОГО - 102,9 млн. дол. США



2-й вариант

1995г. - 8,3 млн. дол. США, в том числе 4,3 млн. дол. США 

или 20% из них 3,25 млн. дол. США - оплата 

наличной суммы контракта.

1996г. - 10,60 млн. дол. США

1997г. - 2,6 млн. дол. США

Итого:  21,5 млн. дол. США



Внесение в течение первого месяца с момента заключения договора купли-продажи по итогам конкурса суммы 4,3 млн. дол. США на расчетный счет предприятия-эмитента.

6.2. Календарный план инвестиций согласовывается в контракте с инвестором и фирмой-изготовителем металлургического оборудования.

6.3. С целью победы в инвестиционном конкурсе инвестор может внести инвестиции и на проведение строительно-монтажных работ.





б) ИНВЕСТИЦИОННОЕ СОГЛАШЕНИЕ:



г. Москва 	_______________ 1995 г.

 Министерство экономики Российской Федерации с одной стороны и Компания "T&T", с другой стороны, именуемые в дальнейшем Сторонами,

 в целях дополнительного привлечения иностранных инвестиций для осуществления крупномасштабных проектов в отраслях материального производства Российской Федерации, 

придавая важное значение дальнейшему развитию сотрудничества между сторонами на основе равенства и взаимной выгоды, 

согласились о нижеследующем



Статья 1. ОБЩИЕ ПОЛОЖЕНИЯ.



 Компания "T&T" является учредителем акционерного общества открытого типа “В-ский алюминиевый завод”, зарегистрированном 20 апреля 1994 года распоряжением мэра г.В № 280; дополнения в Устав внесены 07.04.1995 года и 14.07.1995 г.

 Вклад Компании "T&T" в уставной капитал акционерного общества открытого типа “В-ский алюминиевый завод” составляет 50 процентов.

 Стороны будут использовать следующий понятийный аппарат:



 1. Инвестиционный проект (Проект) означает совокупность организационно - технических мероприятий по реализации инвестиции в капитальное строительство, реконструкцию и модернизацию производственных фондов акционерного общества открытого типа "В-ский алюминиевый завод ", а именно: в форме проведения проектных, научно - исследовательских и опытно - конструкторских, строительно -монтажных, пуско-наладочных работ, а также работ по устройству новых и ремонту существующих участков основного производства, поставку, монтаж оборудования для основного производства, осуществления пуско - наладочных работ и авторского надзора в степени, необходимой для нормальной эксплуатации машин и оборудования, для производства основной продукции.



 2. Инвестиционный объект (Объект) - находящиеся в акционерной собственности основные производственные фонды Акционерного общества открытого типа "В-ский алюминиевый завод "- на реконструкцию (или) реновацию или модернизацию которых Инвестор направляет собственные или заемные средства в рамках реализации инвестиционного проекта.



 3. Распорядительный документ - административный акт органа Правительства Российской Федерации или должностного лица Акционерного общества открытого типа "В-ский алюминиевый завод", Компании "T&T" или третьего лица, действующего по доверенности Сторон, который в соответствии с действующим Российским законодательством является достаточным основанием для реализации тех или иных мероприятий в рамках Инвестиционного проекта с обеих сторон.



СТАТЬЯ 2. ПРЕДМЕТ ДОГОВОРА



 1.Предметом настоящего договора является реализация инвестиционного проекта с предполагаемым объемом инвестиций до 23 миллионов долларов США, направленных на реконструкцию, модернизацию производственных фондов (или новое строительство) Акционерного общества открытого типа "В-ский алюминиевый завод " по адресу:_________________________.

 2. Результатом выполнения обязательств Компанией "T&T" по настоящему договору будет являться развитие, реконструкция и модернизация производственных фондов Акционерного общества открытого типа "В-ский алюминиевый завод " согласно утвержденному Проекту (Приложение N 1 к настоящему договору), который является неотъемлемой частью настоящего Договора.



СТАТЬЯ 3. ИМУЩЕСТВЕННЫЕ ПРАВА СТОРОН



 1. С момента начала реализации настоящего договора, Объект будет являться акционерной собственностью.

 2. Доля Инвестора в общем объеме собственности объекта будет определяться величиной пакета обыкновенных акций, принадлежащих ему на правах собственности.

 3. В том случае, если для реализации проекта Инвестору будет необходимо обеспечить финансирование реконструкции (модернизации или капитального строительства) общезаводских инженерных сетей и коммуникаций, то сторонами будет достигнута договоренность о компенсации инвестору вложений на указанную реконструкцию (и/или модернизацию, капитальное строительство), пропорционально путем:

 - либо изменение распределения долей сторон в уставном капитале Акционерного общества открытого типа "В-ский алюминиевый завод " на величину затрат, либо предоставлением инвестору компенсации из прибыли Акционерного общества открытого типа "В-ский алюминиевый завод".

 Порядок и конкретные условия осуществления указанных вложений будут определяться дополнительными соглашениями с Акционерным обществом открытого типа "В-ский алюминиевый завод". 

 4. Акционерное общество открытого типа "В-ский алюминиевый завод " подтверждает, что фонды Акционерного общества открытого типа "В-ский алюминиевый завод " не являются на момент заключения настоящего Договора предметом залога или иных обязательств, 

 Министерство экономики Российской Федерации, в силу этого имеет полное и неограниченное право заключить настоящий Договор и гарантировать вытекающие из него права Инвестора, в случае выполнения последним всех взятых на себя обязательств.



СТАТЬЯ 4. СРОКИ И СОДЕРЖАНИЕ ЭТАПОВ РЕАЛИЗАЦИИ ПРОЕКТА.



 1. Инвестиции по настоящему Договору производятся в сроки в соответствии с утвержденным Проектом (Приложение 1 к настоящему Договору).



 2. Инвестиции будут осуществлены в форме проведения проектных, научно - исследовательских и опытно - конструкторских, строительно -монтажных, пуско-наладочных работ, а также работ по устройству новых и ремонту существующих участков основного производства, поставки, монтажа оборудования для основного производства, осуществления пуско - наладочных работ и авторского надзора.

 3. Компания "T&T" осуществляет ввоз на таможенную территорию Российской Федерации оборудования, продукции производственно - технического назначения, товаров по номенклатуре, в объемах и сроки необходимые для выполнения обязательств по настоящему договору.

 Номенклатуру оборудования, продукции производственно - технического назначения, товаров Инвестор определяет по своему усмотрению. Реализация иностранных товаров на территории Российской Федерации осуществляется в порядке, определяемом по согласованию между Министерством внешних связей Российской Федерации, Государственной налоговой службой Российской Федерации, Министерством экономики Российской Федерации и Инвестором.



Статья 5.ОБЯЗАТЕЛЬСТВА СТОРОН.



 Министерство экономики Российской Федерации и Акционерное общество открытого типа "В-ский алюминиевый завод " обязуется:

 1. Способствовать покупке инвестором обыкновенных акций.

 2 Исключить ситуации, когда другое юридическое лицо, включая орган государственной или муниципальной власти, имело бы основания в какой - либо степени претендовать на право распоряжаться Объектом.

 3. Оказывать Инвестору всемерное содействие в получении от компетентных органов всех необходимых разрешений и согласований для реализации настоящего Договора.

 4. Обеспечить в бесспорном порядке соблюдение прав Инвестора, предоставленных ему по настоящему Договору, в частности, содействовать в оформлении прав собственности Инвестора.

 5. Осуществит согласование по поставкам оборудования в счет проекта в компетентных органах государственного управления: таможенных, финансовых и др., а также обеспечит его приемку, хранение в установленном порядке и бухгалтерское оформление.



 5.2. Инвестор обязуется:



 1. В полном объеме за счет собственных или заемных средств или средств третьих лиц, привлеченных Инвестором, обеспечить финансирование Проекта, а именно: нести расходы по:

 - разработке и корректировке проектно - сметной документации, включая технические условия;

 - выполнению строительных и пуско - наладочных работ;

 - закупке, монтажу и наладке оборудования;

 - подключению оборудования к инженерным сетям и коммуникациям;

 - эксплуатации основных фондов;

 - внести 30 ( тридцать ) процентов инвестиций в течение 30 дней с момента подписания настоящего договора.

 2. Реализовать в максимальном объеме возможность ввода в эксплуатацию дополнительных (сопутствующих) производственных мощностей основного и дополнительного производства, корректировку и совершенствование проектных и технологических решений существующего производственного потенциала, а также обеспечивать наиболее рациональное его использование и диверсификацию.

 3. Соблюдать права акционеров Акционерного общества открытого типа "В-ский алюминиевый завод ".



Статья 6. ГАРАНТИИ и ОСОБЫЕ УСЛОВИЯ



 1. В случае ликвидации или реорганизации Акционерного общества открытого типа "В-ский алюминиевый завод ", либо в случае изменения собственника (и/или владельца, пользователя) Земельного участка за Инвестором, либо его правопреемником, сохраняются все права Инвестора, предусмотренные в настоящем Договоре.

 2. В случае ликвидации, реорганизации Инвестора, его правопреемник принимает на себя все права и обязательства Инвестора, предусмотренные условиями настоящего Договора.

 3. В случае передачи постановлением Акционерного общества открытого типа "В-ский алюминиевый завод " третьему лицу основных производственных фондов (или части), Акционерное общество открытого типа "В-ский алюминиевый завод " компенсирует Инвестору из своего баланса произведенные затраты, связанные с реализацией Проекта, с учетом согласованной Сторонами индексации цен, учитывающей инфляционные процессы, понесенные убытки и упущенную выгоду.

 В случае несогласования сторонами индексации и размера подлежащих возмещению затрат Инвестора, любая из Сторон вправе потребовать проведения независимой оценки затрат Инвестора, а другая Сторона обязана согласиться на проведение такой оценки с учетом того, что оплату услуг согласованного Сторонами независимого эксперта производит Сторона, потребовавшая проведения независимой экспертизы.

 Указанная независимая оценка затрат Инвестора будет производиться на основании стоимости аналогичных работ на дату осуществления выплаты Акционерным обществом открытого типа "В-ский алюминиевый завод " компенсации Инвестору.

 При этом согласия акционеров Акционерного общества открытого типа "В-ский алюминиевый завод " на компенсацию доли собственности Объекта, принадлежащей Инвестору, требоваться не будет, а будет производиться по письменному заявлению Инвестора.



Статья 7.УСТУПКА ПРАВ ПО ДОГОВОРУ.



 1. Инвестор вправе уступить свои права и обязанности по настоящему Договору третьему лицу или третьим лицам, полностью или частично, при условии принятия последним условий и обязательств по настоящему Договору.



Статья 8.СРОК ДЕЙСТВИЯ ДОГОВОРА.



 1. Настоящий Договор вступает в силу с даты его подписания Сторонами и действует до исполнения Сторонами обязательств, обусловленных настоящим Договором.



Статья 9.ИЗМЕНЕНИЕ И ПРЕКРАЩЕНИЕ ДОГОВОРА.



 1. Настоящий Договор может быть изменен только по соглашению Сторон. Все изменения и дополнения оформляются письменно и являются неотъемлемой частью настоящего Договора.

 В случае расторжения Договора в Арбитражном суде, Министерство экономики Российской Федерации вправе передать права по реализации Договора третьему лицу, возместив Инвестору в течение 30 (тридцати) дней с даты расторжения настоящего Договора понесенные затраты, размер которых определяется по соглашению Сторон с учетом индексации цен, учитывающей инфляционные процессы.

 В сумму, подлежащую возмещению, не включаются штрафы по неисполненным обязательствам Инвестора в отношении третьих лиц и связанные с реализацией проекта.

 При недостижении Сторонами соглашения по размеру подлежащих возмещению затрат Инвестора, любая из Сторон вправе пригласить согласованного Сторонами независимого эксперта для оценки размера указанных затрат в порядке, установленном в п.6.3. настоящего Договора.

 3. Инвестор вправе обратиться в арбитражный суд с целью расторжения настоящего Договора, предварительно уведомив Администрацию об этом за 30(тридцать) дней, в случае, если:

 3.1. Министерство экономики Российской Федерации или Акционерное общество открытого типа "В-ский алюминиевый завод " не обеспечит надлежащее исполнение обязательств по настоящему Договору.

 3.2. Акционерным обществом открытого типа "В-ский алюминиевый завод " не будут приняты необходимые распорядительные документы, отсутствие которых нарушит нормальный ход реализации Договора, а отступление по срокам, предусмотренным в Договоре, не превысит 6 (шесть) месяцев.

 3.3. В случае разногласий Сторон по определению размера компенсаций затрат, понесенных Инвестором при реализации Проекта, и подлежащих возмещению Инвестору при расторжении настоящего Контракта по какому - либо основанию, данный спор подлежит рассмотрению в арбитражном суде.



Статья 10.ОТВЕТСТВЕННОСТЬ СТОРОН.



 1. Стороны несут ответственность друг перед другом за неисполнение или ненадлежащее исполнение обязательств, принятых на себя по настоящему Договору, в соответствии с действующим законодательством и условиям настоящего Договора.

 2. В случае, если одна из Сторон не выполнит существенное условие по настоящему Договору, другая сторона вправе расторгнуть настоящий Договор, предварительно письменно уведомив об этом виновную Сторону за 30 дней.

 При этом, Стороне, выполнившей существенное обязательство, будет предоставлен 30-ти дневный срок, считая с даты получения уведомления, для устранения допущенного нарушения, если иной срок не будет согласован Сторонами дополнительно.

 3. С даты подписания настоящего Договора вся предыдущая переписка и переговоры утрачивают силу.



Статья 11.ФОРС-МАЖОР.



 1. Стороны освобождаются от частичного или полного выполнения обязательств по настоящему Договору, если это неисполнение явилось следствием обстоятельств непреодолимой силы, возникающих после заключения Договора, в результате событий чрезвычайного характера, которые Сторона не могла предотвратить разумными мерами.

 К обстоятельствам чрезвычайного характера относятся события, на которые Стороны не могут повлиять, и за возникновение которых не несут ответственности: землетрясение, наводнение, пожар, забастовка, правительственные постановления распоряжения государственных органов, если эти обстоятельства непосредственно и существенно повлияли на исполнение настоящего Договора.

 2. В случае возникновения непреодолимой силы, срок выполнения по настоящему Договору отодвигается соразмерно времени, в течение которого действуют такие обязательства или их последствия.

 Сторона, для которой создалась невозможность выполнения обязательств по Договору, обязана известить в письменной форме другую Сторону о наступлении или прекращении вышеуказанных обстоятельств непреодолимой силы, не позднее 10 (десяти) дней с момента их наступления, и предоставить подтверждающие документы.

 3. Если действие непреодолимой силы сделает невозможным для Стороны исполнение ее обязанностей по настоящему Договору в течение более чем 9 месяцев, то каждая из Сторон вправе расторгнуть настоящий .

 В этом случае ни одна из сторон не будет имеет права требовать от другой стороны возмещения убытков.



Статья 12.РАЗРЕШЕНИЕ СПОРОВ.



 Стороны будут прилагать все усилия к тому, чтобы решить возникающие между ними споры и разногласия, связанные с исполнением настоящего Договора, путем переговоров и согласований.

 В случае, если возникающие разногласия и споры не могут быть разрешены Сторонами в течение месяца, каждая из Сторон сохраняет за собой право обращения в коммерческий арбитражный суд в порядке, установленном действующим законодательством.



Статья 13.ЗАКЛЮЧИТЕЛЬНЫЕ ПОЛОЖЕНИЯ.



 1. Любая информация о финансовом положении Сторон и условиях Договора с третьими лицами, участвующими в реализации Проекта, будет считаться конфиденциальной и не подлежащей разглашению. Иные условия конфиденциальности могут быть установлены по требованию любой из Сторон.

 2. Одновременно с подписанием Договора стороны назначают своих представителей по Договору, определив их компетентность и уведомляют об этом друг друга.

 3. Обо всех изменениях в платежных и почтовых реквизитах Стороны обязаны немедленно извещать друг друга. Действия, совершенные по старым адресам и счетам до поступления уведомлений об их изменении, засчитываются в исполнение обязательств.

 4. Настоящий Договору составлен в 2-х экземплярах, имеющих одинаковую юридическую силу.



Статья 14. ЮРИДИЧЕСКИЕ АДРЕСА И РЕКВИЗИТЫ СТОРОН.























Приложение № 1.



г. Москва	_______________ 1995 г.



ИНВЕСТИЦИОННЫЙ ПРОЕКТ.



ЧАСТЬ 1. Общая информация.



РАЗДЕЛ 1. Объект инвестиций - АООТ В-ский алюминиевый завод.



Адрес: ______________________

Телетайп:____________________

Факс:_______________________



 АООТ "В-ский алюминиевый завод " (ранее - В-ский алюминиевый завод) расположен в г.В__________ области на правом берегу реки _______, являющейся судоходной на всей протяженности в 220 км, впадающей в ________ озеро, в 120 км от города _______ (Российская Федерация). Территория предприятия составляет около 2,5 кв.км. В городе _________ находится крупнейший железнодорожный узел пересечения дорог Москва-Мурманск, Санкт-Петербург - Череповец - Урал.

 Местность расположения завода равнинная, высота над уровнем моря 30-31 метр, климат умеренный, средняя температура января -9,1оС, средняя температура июня +16,7оС, среднегодовое количество осадков 670 мм. 

 Социальные условия - обычные для районного центра России, жильем работники в основном обеспечены.

 Завод вошел в число действующих в 1932 году.



1. Продукция предприятия и ее сбыт



Основные виды продукции:

- глинозем по ГОСТ 6912-87 для собственного производства алюминия;

- сода   кальцинированная  техническая из нефелинового сырья по ГОСТ 10689-75 для собственного производства триполифосфата натрия;

- калий углекислый технический по ГОСТ 10690-73 для собственного производства сульфата калия;

- высокоглиноземистый цемент по ГОСТ 969-91;

- портландцемент по ГОСТ 10178-85 марок ГЦ-400Д;

- кислота серная техническая контактная по ГОСТ 2184-77;

- триполифосфат по техническим условиям;

- тринатрийфосфат по техническим условиям;

- алюминий первичный по ГОСТ 11069-74;

- алюминий технический по ГОСТ 12797-77;

- алюминий особой чистоты А-999 А5N в виде слитков.

Товары народного потребления:

- алюминиевые заготовки для труб бытовой химии по ТУ 48-0104-35-87;

- алюминиевые      заготовки    для     аэрозольных     баллонов     по      ТУ 48-0104-52-90;

- элемент строительный (шифер) из алюминия ТУ 48-0104-2-88;

- крышки для домашнего консервирования из алюминиевой лакированной ленты ТУ 10-244-003-90;

- солнцезащитные жалюзи из алюминия по лицензии фирмы "Хантер Дуглас" Голландия по ТУ 48-01-04-49/0-90;

- сульфат калия, удобрение по техническим условиям;

- поташ фасованный, удобрение по техническим условиям;

- известь негашеная фасованная по техническим условиям.



2. Основные потребители продукции



Основное количество глинозема используется внутри завода для производства алюминия, часть готовой продукции в виде гидрата окиси алюминия (Al(OH)3) отгружается в Санкт-Петербург и Москву для производства сернокислого коагулянта, также используется в небольших количествах внутри для производства сернокислого алюминия жидкого.

 Сода используется внутри завода для производства триполифосфата, поташ - также внутри завода - на сернокислый калий.

 Алюминий реализуется на международном рынке.

 Цемент отгружается на предприятия Северо-Западного региона и частично в Оренбург.

 Серная кислота используется внутри завода для получения триполифосфата натрия и частично отгружается по Северо-Западному региону.

 Триполифосфат отгружается в Санкт-Петербург, на Украину, в Крым, Винницу, в Литву, Латвию.

Тринатрийфосфат реализуется в Северо-западном регионе.



РАЗДЕЛ 2. Инвестор - Компания T&T



Адрес : ____________________

Административный адрес :__________

тел. __________________

факс __________________

телекс _________________

Компания входит в международную группу T&T GROUP.



ЧАСТЬ 2. ИНВЕСТИЦИОННЫЕ ПОЛОЖЕНИЯ.



РАЗДЕЛ 1. ЭЛЕКТРОЛИЗНОЕ ПРОИЗВОДСТВО.



1.1. Цели:

Восстановление производственных мощностей электролизного производства на объем производства 23000 т первичного алюминия в год.





1.2. Достигаемые в результате реконструкции технические характеристики :

1.2.1. Модернизация электролизера 58 кА.

	коэффициент выхода по току	0,84 мин.

1.2.2. Расход сырья в расчете на 1 т товарного алюминия :

	глинозема марки Г0	2 т макс.

	анодов нетто	0,5 т макс.

	электроэнергии пост. тока	17 000 кВт/ч макс.

1.2.3. Сортамент производимого товарного алюминия :

	марки А7	40% мин.

	марки А5,А6	35% мин, 45% макс.

	марки А0	5% мин, 15% макс.

	марки АВ92,АВ97	10% макс.

	марки лучше А7	специально не оговаривается.



1.3.Необходимый и достаточный перечень основных мероприятий по реконструкции на условиях “Под ключ”, которые составляют полную стоимость инвестируемых по настоящему разделу проекта средств в объеме, который точно определен статьей 1.4. настоящего инвестиционного проекта :





№п.п�Содержание работ�Сроки исп.��1�Проект модернизации электролизеров�08.94-12.94��2�Закупка и наладка оборудования аргонодуговой сварки�08.94-10.94��3�Реконструкция цеха КПП�01.08-20.12.95��4�Строительно-монтажные работы по демонтажу старых электролизеров�20.09.94-31.10.95��5�Ремонт и частичная замена фундаментов электролизеров и вентиляционных каналов�20.10.94-01.12.95��6�Изготовление электролизеров (160 электролизеров)�20.09.94-01.10.95��7�Строительно-монтажные работы по монтажу электролизеров�20.11.94-31.12.95��8�Проект катодной, анодной, торцевой ошиновки�01.08.94-20.09.94��9�Изготовление катодной, анодной, торцевой ошиновки�20.09.94-20.08.95��10�Строительно-монтажные работы по монтажу катодной, анодной, торцевой ошиновки�01.06.95-31.12.95��11�Изготовление и монтаж футеровки электролизеров�20.11.94-31.12.95��12�Закупка и установка КИП�01.06.95-31.12.95��13�Закупка транспортной  и вспомогательной техники�01.10.94-01.12.95��14�Закупка карбид-кремниевых плит для трех электролизеров�20.06.95-20.07.95��15�Разработка и изготовление узла разгрузки глинозема�01.11.94-01.11.95��16�Закупка обрабатывающей техники�01.08.95-31.12.95��17�Реконструкция реакторов ГЭС и фидеров�01.07.95-01.07.96��18�Пуско-наладочные работы по вводу в эксплуатацию 160 электролизеров�01.07.95-10.01.96��19�Отработка технологии производства�07.95-02.96��

1.4. Стоимость всего пакета вышеперечисленных работ определен сторонами, заключившими инвестиционный проект, на условиях “Под ключ” и составляет единую сумму :



ИТОГО : 12 500 000,00 (Двенадцать миллионов пятьсот тысяч) долларов США. 



1.5. Перечень выполняемых работ может быть скорректирован по соглашению сторон в зависимости от принимаемых технических решений и конъюнктуры рынков.



1.6. Срок внесения инвестиций по настоящему разделу : 

1.6.1. Начало - август 1994 г.

1.6.2. Окончание - февраль 1996 г.

1.6.3. Уточненные графики могут согласовываться дополнительно.



РАЗДЕЛ 2. ГЛИНОЗЕМНО-ЦЕМЕНТНОЕ ПРОИЗВОДСТВО.



2.1. Цели: 

2.1.1. Восстановление производственных мощностей глиноземно-цементного производства на объем производства 36 000 т глинозема в год минимум и 350 000 т цементного клинкера в год минимум.

2.1.2. Возникающее производство другой попутно выпускаемой продукции в соответствии с техническими возможностями производственных мощностей.



2.2. Достигаемые в результате реконструкции технические характеристики :

2.2.1. Минимальный сортамент производимой товарной продукции:

	Глинозем марки Г2-Г00	36 000 т в год мин.

	Цементный клинкер марки 350 мин	350 000 т мин.



2.3. Объем инвестиций в данное производство определен в размере, максимум :

5 000 000,00 (Пять миллионов) долларов США.



2.4. Краткий перечень направлений инвестирования в данное производство :

- Отделение приготовления шихты.

- Отделение спекания.

- Отделение выщелачивания.

- Отделение карбонизации.

- Прочие.



2.5. Уточненная программа производимых работ и поставляемого оборудования в рамках статьи 1.3. настоящего проекта будет определена в процессе технических совещаний и консультаций на этапе проведения работ.



2.6. Срок внесения инвестиций по настоящему разделу : 

2.6.1. Начало - август 1995 г.

2.6.2. Окончание - август 1997 г.

2.6.3. Конкретные графики согласовываются дополнительно.



РАЗДЕЛ 3. ХИМИЧЕСКОЕ ПРОИЗВОДСТВО.



3.1. Фактическое состояние отдельных производств химического комплекса.

3.1.1. Серная кислота. В цехе имеются три технологические системы мощностью 150000 т H2SO4 каждая. В работе находятся две системы, одна подлежит полному восстановлению. Срок службы оборудования - 20 лет по нормам. Факт - 30 лет.

3.1.2. Фосфорная кислота. В цехе имеются две технологические системы мощностью 50 тыс. каждая при работе в дигидратном режиме, с получением экстракционной фосфорной кислоты (ЭФК), содержащей 27-29% Р2О5 и фосфогипса. Состояние оборудования удовлетворительное.

3.1.3. Производство триполифосфата натрия.

3.1.3.1. Отделение сушки и прокалки.

В цехе имеются четыре технологические системы с аппаратами БГС. Из них две системы - № 1 и № 2 - работают в режиме сушки и грануляции раствора фосфатов натрия и система № 4 работает  в режиме прокалки с получением триполифосфата натрия.

3.1.3.2. Отделение фильтрации состоит из двух фильтр-прессов "Диффенбах" (F = 125 м2 и F = 96 м2), установленных последовательно в 1994 году.

3.1.3.3. Отделение тринатрийфосфата смонтировано в 1995 году из старого оборудования отделения нейтрализации стоков и производства диаммонийфосфата. В работе находятся четыре кристаллизатора и две центрифуги.

Мощность операционного цеха по триполифосфату достигла максимум 1350 т натуры в месяц и по тринатрийфосфату 300 т натуры в месяц. В июле производительность по тринатрийфосфату достигает 15-17 т/сутки, т.е. 5000 т в год.

3.1.6. В бывшем отделении фторсолей производится незначительное количество коагулянта - сульфата алюминия для внутреннего потребления.



3.2. Потребность в выпускаемой продукции.

3.2.1. В 1994 году в России в производстве СМС потреблено около 140 тыс.тонн триполифосфата натрия (SТРР), ожидаемое потребление в 1995 году - 160 тыс.тонн. В России производится STPP на Куйбышевском АО "Фосфор" и СУМЗе в количестве 30 тыс.тонн в год. Остальное количество вводится, в основном, из Казахстана и немного с Украины.

3.2.2. Потребность в тринатрийфосфате (ТНФ), потребление которого сосредоточено в энергетике (очистка котлов) и машиностроении (подготовка металла к покраске) по нашим оценкам составляет 1500 тонн в месяц или 18000 тонн в год.



3.3. Планируемые объемы выпуска.

3.3.1. Емкость рынка позволяет при улучшении качества STPP довести объем его производства до 100 тыс.тонн в год и объем производства ТНФ до 12000 тонн в год.



3.4. Этапы реконструкции.



�Наименование мероприятий�Срок начала и окончания��1�Отделение ТПФн���1.1.�Монтаж двух фильтр-прессов фирмы "Дифен бах" с обвязкой�07.95г-09.95г.��1.2.�Монтаж двух дезинтеграторов Q=12 т/час каждый�09.95��1.3.�Монтаж двух перемешивающих устройств в новом реакторном узле�09.95��1.4.�Монтаж систем пневмотранспорта�10.95��1.5.�Капитальный ремонт БГС-3�09.95��1.6.�Монтаж новой лаборатории и анализатора пульпы�10.95.��1.7.�Монтаж установки для фасовки в Биг-Бэги.�08.95 - временная схема, 10.95 -  постоянная схема��2�Отделение ТНФ.���2.1.�Монтаж дополнительных кристаллизаторов�10.95��2.2.�Монтаж центри фуги�10.95��2.3.�Монтаж фасовки в клапанные мешки�10.95��

3.5. Объем инвестиций в данное производство определен в размере, максимум:

3 000 000,00 (Три миллионов) долларов США.



3.6. Срок внесения инвестиций по настоящему разделу : 

3.6.1. Начало - август 1995 г.

3.6.2. Окончание - июнь 1996 г.

3.6.3. Конкретные графики согласовываются дополнительно.



РАЗДЕЛ 4. ОБОРОТНЫЕ СРЕДСТВА.



4.1. Цели :

4.1.1. Улучшение снабжения АО ВАЗ энергоресурсами, сырьем, материалами, оборудованием.



4.2. Мероприятия :

4.2.1. Частичное погашение кредиторской задолженности АО ВАЗ перед поставщиками энергоресурсов, сырья, материалов, оборудования.



4.3. Объем инвестиций по данному разделу настоящего проекта определен в размере, максимум :

2 500 000,00 (Два миллиона пятьсот тысяч) долларов США.



4.4. Срок внесения инвестиций по настоящему разделу : 

4.4.1. Начало - август 1994 г.

4.4.2. Окончание - декабрь 1997 г.

4.4.3. Уточненные графики согласовываются дополнительно.



РАЗДЕЛ 5. ОБЩАЯ СУММА ИНВЕСТИЦИЙ.



5.1. Всего будет инвестировано в рамках настоящего проекта :

23 000 000,00 (Двадцать три миллиона) долларов США.



5.2. Срок внесения всех инвестиций по настоящему проекту : 

5.2.1. Начало - август 1994 г.

5.2.2. Окончание - декабрь 1997 г.

5.3.3. Уточненные графики согласовываются дополнительно.



От имени T&T. 	_______________________



От имени Министерства экономики Российской Федерации _________________





� Приложение 2.



Таблица 1.

Исходные данные для оценки эффективности создания и деятельности совместного предприятия



Показатели�Единицы измерения�1995�1996�1997�1998�1999�2000�2001�2002�2003�2004�2005�2006��1. Поставки на внутренний рынок�шт.�������������� ошиновка электролизера��������������� аноды обожженные���������������Поставки на внешний рынок�шт.�������������� ошиновка электролизера��������������� аноды обожженные�шт.��������������2. Цена на внутреннем рынке�млн. Руб./ шт.�������������� ошиновка электролизера��������������� аноды обожженные���������������Цена на внешнем рынке�млн. Руб./ шт.��������������     1 вариант ошиновки электролизера���������������анодов обожженные���������������    11 вариант ошиновки электролизера���������������анодов обожженные���������������3. Текущие затраты на производство�млн. Руб./ шт.��������������(себестоимость)���������������     1 вариант ошиновка электролизера���������������в т. ч. в инвалюте���������������аноды обожженные���������������в т. ч. в инвалюте���������������     11 вариант ошиновка электролизера���������������в т. ч. в инвалюте���������������аноды обожженные���������������в т. ч. в инвалюте���������������4. Уставный фонд, всего�млн. руб.��������������в т. ч.

 вклад российского участника���������������вклад иностранного участника���������������5. Кредит, полученный СП в иностранной валюте �млн. Руб.��������������6. Погашение кредита (основного долга�млн. Руб.��������������7. Процент за кредит�% год��������������8. Доход СП от хранения средств на ���������������счете в Госбанке России�млн. Руб.��������������9. Отчисления от прибыли�млн. Руб.��������������а) в резервный фонд���������������б) в фонды, не связанные с ���������������развитием производства���������������     1 вариант���������������    11 вариант���������������10. Ставка налога на прибыль СП�%��������������11. Ставка налога на перевод прибыли  за границу�%��������������





Таблица 2.

Эффективность создания и деятельности предприятия 

с иностранными инвестициями

(рассчитывается по нескольким вариантам)



Показатели�1996�1997�1998�1999�2000�2001�2002�2003�2004�2005�2006�2007��Выручка от реализации продукции��������������Себестоимость реализованной продукции ��������������Балансовая прибыль��������������Прибыль к налогообложению��������������Чистая прибыль��������������Распределяемая прибыль��������������Накопленная величина резервного фонда��������������Собственные капитальные вложения ��������������Полные капитальные вложения��������������Норма дисконта = 0,1��������������Интегральный эффект��������������(«чистая текущая стоимость»)= +2,09 ��������������Внутренняя норма рентабельности = 0,12��������������

�

Таблица 3.

Народнохозяйственная эффективность создания и деятельности предприятия с иностранными инвестициями



Показатели�1998�1999�2000�2001�2002�2003�2004�2005�2006�2007��1. Доходы России, централизуемые в бюджете: ������������— налог на прибыль предприятия с иностранными инвестициями������������— налог на прибыль иностранного участника, переводимую за границу������������— единовременный взнос за землю������������— подоходный налог на заработную плату работников предприятия с иностранными инвестициями������������2. Прибыль российского участника������������3. Поступления в счет погашения кредита, включая проценты������������4. Кредит, предоставленный совместному предприятию������������5. Выплата процентов за хранение средств СП в банках России������������6. Вклад российского участника в уставный фонд������������7. Норма дисконта= 0,1������������8. Интегральный народно-хозяйственный эффект = 5,82������������



�

Таблица 4.

Эффективность участия в совместном предприятии российского объединения

(рассчитывается по нескольким вариантам)



Показатели�1995�1996�1997�1998�1999�2000�2001�2002�2003�2004�2005�2006�2007��Прибыль российского участника ���������������Вклад российского участника в уставный фонд���������������Норма дисконта = 0,1 ���������������Интегральный хозрасчетный эффект = - 0,34 ���������������Внутренняя норма рентабельности = 0,094���������������

Таблица 5

Эффективность участия в совместном предприятии 

Иностранного партнера

(рассчитывается по нескольким вариантам)



Показатели�1997�1998�1999�2000�2001�2002�2003�2004�2005�2006�2007��Чистая прибыль иностранного партнера �������������Вклад иностранного участника в уставный фонд�������������Норма дисконта = 0,09 �������������Интегральный эффект («чистая текущая стоимость») = +0,10 �������������Внутренняя норма рентабельности == 0,092�������������



Таблица 6.

ВАЛЮТНАЯ САМООКУПАЕМОСТЬ



Показатели�1996�1997�1998�1999�2000�2001�2002�2003�2004�2005�2006�2007��Поступления��������������1. Остаток инвалюты на начало года��������������2. Полученный кредит в инвалюте .��������������3. Выручка от реализации продукции на внешнем рынке��������������Расход��������������4. Приобретение материалов, комплектующих изделий и т. п.��������������5. Затраты на развитие и модернизацию производственного аппарата��������������6. Выплаты по кредитам, включая проценты��������������7. Прибыль иностранного участника, переводимая в инвалюте за границу��������������8. Заработная плата иностранных работников, переводимая в инвалюте за границу��������������9. Сумма в инвалюте, переводимая за границу на пенсионное обеспечение иностранных работников��������������10. Сальдо инвалютных поступлений и расходов���������������
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Соглашение о сотрудничестве в области инвестиционной деятельности от 24 декабря 1993 г.

Федеральный закон от 30 декабря 1995 г. N 225-ФЗ "О соглашениях о разделе продукции"
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Указ Президента РФ от 17 сентября 1994 г. N 1929 "О развитии финансового лизинга в инвестиционной деятельности" 

Указ Президента РФ от 17 сентября 1994 г. N 1928 "О частных инвестициях в Российской Федерации" (с изм. и доп. от 20 января, 16 апреля 1996 г.) 

Указ Президента РФ от 10 июня 1994 г. N 1199 "О некоторых мерах по стимулированию инвестиционной деятельности, в том числе осуществляемой с привлечением иностранных кредитов"

Указ Президента РФ от 27 сентября 1993 г. N 1466 "О совершенствовании работы с иностранными инвестициями" 

Указ Президента РФ от 26 февраля 1993 г. N 282 "О создании Международного агентства по страхованию иностранных инвестиций в Российской Федерации от некоммерческих рисков"

Указ Президента РФ от 2 февраля 1993 г. N 184 "О создании Государственной инвестиционной корпорации"

Указ Президента РФ от 3 декабря 1992 г. N 1513 "О мерах по возрождению торгового флота России" 

Указ Президента РФ от 14 августа 1992 г. N 889 "О Российском агентстве международного сотрудничества и развития" (с изм. и доп. от 21 июля 1994 г.)

Указ Президента РФ от 6 июня 1992 г. N 566 "О создании Российского промышленно-инвестиционного фонда" (с изм. и доп. от 2 апреля 1997 г.) 

Постановление Правительства РФ от 12 июля 1996 г. N 792 "О мерах государственной поддержки деятельности финансово-промышленной группы "Российский авиационный консорциум"

Постановление Правительства РФ от 27 июня 1996 г. N 752 "О государственной поддержке развития лизинговой деятельности в Российской Федерации" 

Постановление Правительства РФ от 1 мая 1996 г. N 534 "О дополнительном стимулировании частных инвестиций в Российской Федерации" (с изм. и доп. от 21 июня 1996 г.)

Постановление Правительства РФ от 2 февраля 1996 г. N 80 "О совершенствовании информационного обеспечения потенциальных инвесторов" 

Постановление Правительства РФ от 20 января 1996 г. N 53 "О дополнительной поддержке отечественного экспорта товаров и услуг" 

Постановление Правительства РФ от 26 декабря 1995 г. N 1288 "О первоочередных мерах по развитию и государственной поддержке инновационной деятельности в промышленности"

Постановление Правительства РФ от 2 ноября 1995 г. N 1090 "О дополнении постановления Правительства Российской Федерации от 26 августа 1995 г. N 827 "О Федеральном фонде производственных инноваций"

Постановление Правительства РФ от 26 августа 1995 г. N 827 "О Федеральном фонде производственных инноваций" (с изм. и доп. от 2 ноября 1995 г.) 

Постановление Правительства РФ от 11 августа 1995 г. N 806 "О частичном изменении постановления Правительства Российской Федерации от 2 июня 1995 г. N 545 "О Федеральном центре проектного финансирования"

Постановление Правительства РФ от 24 июля 1995 г. N 751 "Об утверждении Положения о порядке заключения и реализации инвестиционных соглашений"

Постановление Правительства РФ от 30 июня 1995 г. N 657 "О Российском центре содействия иностранным инвестициям при Министерстве экономики Российской Федерации"

Постановление Правительства РФ от 29 июня 1995 г. N 633 "О развитии лизинга в инвестиционной деятельности" (с изм. и доп. от 23 апреля, 27 июня 1996 г.)

Постановление Правительства РФ от 29 сентября 1994 г. N 1108 "Об активизации работы по привлечению иностранных инвестиций в экономику Российской Федерации" (с изм. и доп. от 20 февраля, 30 июня 1995 г., 31 октября 1996 г.)

Постановление Правительства РФ от 23 мая 1994 г. N 507 "О привлечении внебюджетных инвестиций" 

Постановление Правительства РФ от 4 апреля 1994 г. N 277 "Об организации работы с иностранными инвестициями и консультационно-техническом содействии" (с изм. и доп. от 2 июня 1995 г.) 

Постановление Правительства РФ от 9 марта 1994 г. N 189 "Об утверждении Положения о порядке создания авиационной техники и технологий двойного назначения, экспортных вариантов военной авиационной техники и оборудования для нее с использованием инвестиций"

Постановление СМ РФ от 23 июля 1993 г. N 715 "О порядке определения продукции собственного производства, поставляемой на экспорт предприятиями с иностранными инвестициями"

Постановление Правительства РФ от 24 ноября 1992 г. N 908 "О мерах по организации информационного обеспечения российских и иностранных инвесторов о приватизации государственных предприятий"

Постановление Правительства РФ от 11 июня 1992 г. N 395 "О заключении соглашений между Правительством Российской Федерации и правительствами иностранных государств о поощрении и взаимной защите капиталовложений" (с изм. и доп. от 26 июня 1995 г.)

Постановление Правительства РФ от 1 июля 1992 г. N 369 "О привлечении иностранных кредитов в нефтяную промышленность" (с изм. и доп. от 22 ноября 1993 г.)

Постановление Правительства РФ от 1 июля 1992 г. N 368 "О привлечении кредитов иностранных банков в газовую промышленность" 

Постановление Правительства РФ от 28 ноября 1991 г. N 26 "О регистрации предприятий с иностранными инвестициями" 

Распоряжение Правительства РФ от 8 июня 1996 г. N 903-р О мерах по реализации соглашений о разделе продукции нефтегазоконденсатных месторождений по проектам "Сахалин-1" и "Сахалин-2"

Распоряжение Правительства РФ от 27 марта 1995 г. N 410-р О привлечении иностранных инвесторов для модернизации предприятий акционерного общества "КамАЗ"

Распоряжение Правительства РФ от 19 января 1992 г. N 75-р О продлении срока действия последнего абзаца пункта 3 постановления Правительства РФ от 1 июня 1992 г. N 369

Постановление СМ СССР от 30 ноября 1989 г. N 1074 "Об утверждении Положения о порядке открытия и деятельности в СССР представительств иностранных фирм, банков и организаций" (с изм. и доп. от 10 августа 1990 г., 19 января и 11 июля 1991 г.)

Письмо ГТК РФ от 20 мая 1993 N 01-13/4730 "О государственной регистрации предприятий с иностранными инвестициями" 

Письмо Минэкономики РФ от 11 апреля 1996 г. N ЯУ-203/8-384 "О Методических рекомендациях о порядке организации и проведения конкурсов по размещению централизованных инвестиционных ресурсов" 

Временные правила инвестирования активов негосударственных пенсионных фондов (утв. приказом Инспекции негосударственных пенсионных фондов от 15 декабря 1995 г. N 90)

Письмо Госналогслужбы РФ от 17 мая 1995 г. N ЮБ-6-04/280 "О проверке предпринимательской деятельности юридических лиц, осуществляемой на финансовом и фондовом рынках Российской Федерации" 

Регламент Минэкономики РФ от 15 февраля 1995 г. N ЯУ-101/081-47 "О работе в Министерстве экономики Российской Федерации по проведению конкурсов размещения централизованных инвестиционных ресурсов"

Письмо Минэкономики РФ от 15 февраля 1995 г. N ЯУ-101/081-48 "О проведении в 1995 году конкурса по размещению централизованных инвестиционных ресурсов"

Письмо Госналогслужбы РФ от 23 августа 1994 г. N 08-04/279 "О применении указов Президента Российской Федерации от 22.12.93 N 2270 "О некоторых изменениях в налогообложении и во взаимоотношениях бюджетов различных уровней" и от 27.09.93 N 1466 "О совершенствовании работы с иностранными инвестициями"

Постановление Госстроя РФ от 3 июня 1993 г. N 18-19 "О сопровождении государственных инвестиционных программ" 

Разъяснение Минприроды РФ от 21 мая 1993 г. N 02-12/65-1571 и Российского Агентства Международного сотрудничества и развития от 19 мая 1993 г. N 3.14.2-3/312 "О государственной экологической экспертизе предприятий с иностранными инвестициями"

Письмо Минфина РФ от 7 июля 1992 г.N 56 "О предоставлении государственных кредитов на инвестиционные нужды предприятиям-инвесторам" 

Приказ Государственной регистрационной палаты при Минэкономики РФ от 7 февраля 1996 г. N 2 "О порядке регистрации акционерных обществ с иностранными инвестициями"

Порядок оценки затрат, произведенных в предыдущие годы на геологоразведочные работы, и их учета в качестве вклада российской стороны в уставный капитал создаваемых предприятий с участием иностранного капитала (утв. Роскомнедрами, Минтопэнерго РФ и Госкомимуществом РФ 19, 20 июля, 18 августа 1994 г.)



Документы к теме “ИНОСТРАННЫЕ ИНВЕСТИЦИИ”:

Закон РСФСР от 4 июля  1991 г.  N 1545-1 "Об  иностранных инвестициях  в РСФСР" (с изм. и доп. от 19 июня 1995 г.)

Письмо Госналогслужбы  РФ от 29 июня 1993 г. N НП-4-06/93н и Минфина РФ от 25 июня 1993 г. N 04-06-01 "О налогообложении предприятий, расположенных в свободных экономических зонах"

Письмо Госналогслужбы РФ от 19 июля 1993 г. N ЮУ-6-06/235 "О налогообложении предприятий в свободных экономических зонах" 

Письмо Госналогслужбы РФ от 23 августа 1994 г. N 08-04/279 "О применении указов Президента Российской Федерации от 22.12.93 N 2270 "О некоторых изменениях в налогообложении и во взаимоотношениях бюджетов различных уровней" и от 27.09.93 N 1466 "О совершенствовании работы с иностранными инвестициями"

Письмо ГТК РФ от 20 мая 1993 N 01-13/4730 "О государственной регистрации предприятий с иностранными инвестициями"

Письмо ГТК РФ от 6 сентября 1993 г. N 01-13/9012 "О разъяснении к приказу ГТК РФ от 26.08.93 N 332"

Письмо ГТК РФ от 6 сентября 1994 г. N 01-13/10231 "Об определении продукции, импортируемой предприятиями с иностранными инвестициями для собственных нужд"

Положение о сертификате продукции собственного производства (утв. МВЭС РФ 29 июля 1993 г.)

Постановление  Правительства  РФ  от  23  ноября  1996  г.  N 1405  "Об использовании  части  кредита  Федеративной  Республики  Германии   для кредитования  инвестиционных  проектов   малого  предпринимательства  в Российской Федерации"

Постановление Минстроя РФ от 16 февраля 1995 г. N 18-18 "Об утверждении Порядка проведения государственной экспертизы проектов строительства объектов c привлечением иностранного капитала в Российской Федерации"

Постановление Правительства РФ от 11 июня 1992 г. N 395 "О заключении соглашений между Правительством Российской Федерации и правительствами иностранных государств о поощрении и взаимной защите капиталовложений" (с изм. и доп. от 26 июня 1995 г.)

Постановление Правительства РФ от 19 марта 1992 г. N 173 "О порядке организации работы, связанной с привлечением и использованием иностранных кредитов" (с изм. и доп. от 27 декабря 1994 г.)

Постановление Правительства РФ от 22 марта 1995 г. N 269 "О мерах государственной поддержки акционерного общества открытого типа "Нефтяная компания "ЛУКойл" и его дочерних предприятий"

Постановление Правительства РФ от 23 июля 1996 г. N 883 "О льготах по уплате ввозной таможенной пошлины и налога на добавленную стоимость в отношении товаров, ввозимых иностранными инвесторами в качестве вклада в уставный (складочный) капитал предприятий с иностранными инвестициями"

Постановление Правительства РФ от 24 июля 1995 г. N 751 "Об утверждении Положения о порядке заключения и реализации инвестиционных соглашений"

Постановление Правительства РФ от 24 ноября 1992 г. N 908 "О мерах по организации информационного обеспечения российских и иностранных инвесторов о приватизации государственных предприятий"

Постановление Правительства РФ от 28 мая 1992 г. N 360 "О Положении об уполномоченных Министерства внешних экономических связей Российской Федерации в республиках в составе Российской Федерации, краях, областях, автономных образованиях и отдельных регионах"

Постановление Правительства РФ от 28 ноября 1991 г. N 26 "О регистрации предприятий с иностранными инвестициями" 

Постановление Правительства РФ от 29 сентября 1994 г. N 1108 "Об активизации работы по привлечению иностранных инвестиций в экономику Российской Федерации" (с изм. и доп. от 20 февраля, 30 июня 1995 г., 31 октября 1996 г.)

Постановление Правительства РФ от 30 июня 1994 г. N 757 "О порядке определения продукции, импортируемой предприятиями с иностранными инвестициями для собственных нужд"

Постановление Правительства РФ от 30 июня 1995 г. N 657 "О Российском центре содействия иностранным инвестициям при Министерстве экономики Российской Федерации"

Постановление Правительства РФ от 5 ноября 1992 г. N 848 "Об использовании иностранных кредитов, предоставляемых Российской Федерации на основании межправительственных соглашений, и о порядке расчетов по ним"

Постановление Президиума ВС РСФСР от 8 октября 1991 г. N 1725-1 "О мерах по реорганизации управления внешнеэкономической деятельностью в РСФСР"

Постановление Президиума ВС РФ от 2 марта 1992 г. N 2426-1 "О Международном банке экономического сотрудничества и Международном инвестиционном банке" 

Постановление СМ РФ от 16 октября 1993 г. N 1060 "Об организации работы, связанной с привлечением и использованием иностранных кредитов" (с изм. и доп. от 27 декабря 1994 г.)

Постановление СМ РФ от 23 июля 1993 г. N 715 "О порядке определения продукции собственного производства, поставляемой на экспорт предприятиями с иностранными инвестициями"

Приказ Госкомимущества РФ от 4 сентября 1995 г. N 254 "О координации работ по иностранной финансовой и технической помощи"

Приказ ГТК РФ от 26 августа 1993 г. N 332 "О выпуске продукции собственного производства предприятий с иностранными инвестициями" (с изм. и доп. от 13 сентября 1993 г., 5 июля 1994 г.)

Приказ МВЭС РФ от 17 июня 1992 г. N 349 "О прекращении выдачи свидетельств участника внешнеэкономических связей" 

Разъяснение Минприроды РФ от 21 мая 1993 г. N 02-12/65-1571 и Российского Агентства Международного сотрудничества и развития от 19 мая 1993 г. N 3.14.2-3/312 "О государственной экологической экспертизе предприятий с иностранными инвестициями"

Распоряжение Правительства РФ от 26 сентября 1992 г. N 1773-р О конкурсе на право разработки неосвоенных месторождений нефти и газа и производства геологоразведочных работ на о. Сахалине и прилегающем к острову шельфе

Распоряжение Правительства РФ от 27 марта 1995 г. N 410-р О привлечении иностранных инвесторов для модернизации предприятий акционерного общества "КамАЗ"

Распоряжение Правительства РФ от 5 мая 1992 г. N 844-Р "О дополнительных мерах по закупке продовольствия и товаров первой необходимости в счет поставок нефти и нефтепродуктов"

Распоряжение Правительства РФ от 8 июня 1996 г. N 903-р О мерах по реализации соглашений о разделе продукции нефтегазоконденсатных месторождений по проектам "Сахалин-1" и "Сахалин-2"

Соглашение о сотрудничестве в области инвестиционной деятельности от 24 декабря 1993 г.

Указ Президента РФ от 10 июня 1994 г. N 1199 "О некоторых мерах по стимулированию инвестиционной деятельности, в том числе осуществляемой с привлечением иностранных кредитов"

Указ Президента РФ от 24 ноября 1994 г. N 2108 "О дополнительных мерах по стимулированию развития производства, в том числе с привлечением иностранных кредитов"

Указ Президента РФ от 25 января 1995 г. N 73 "О дополнительных мерах по привлечению иностранных инвестиций в отрасли материального производства Российской Федерации"

Указ Президента РФ от 26 октября 1992 г.N 1302 "О Российско-Американском инвестиционном банке"

Указ Президента РФ от 26 февраля 1993 г. N 282 "О создании Международного агентства по страхованию иностранных инвестиций в Российской Федерации от некоммерческих рисков"

Указ Президента РФ от 27 сентября 1993 г. N 1466 "О совершенствовании работы с иностранными инвестициями" 

Указ Президента РФ от 4 июня 1992 г. N 548 "О некоторых мерах по развитию свободных экономических зон (СЭЗ) на территории Российской Федерации"

Указ Президента РФ от 9 марта 1996 г. N 345 "О некоторых мерах по стимулированию инвестиционной деятельности в свободной экономической зоне "Находка"

Условия открытия банков с участием иностранных инвестиций на территории Российской Федерации (утв. ЦБР 8 апреля 1993 г. N 14)

Федеральный закон от 30 декабря 1995 г. N 225-ФЗ "О соглашениях о разделе продукции"

 Указ Президента РФ от 16 сентября 1997 г. N 1034 “Об обеспечении прав инвесторов и акционеров на ценные бумаги в Российской Федерации”. 

Украина:

Закон Украины «О защите иностранных инвестиций на Украине » от 10 сентября 1991 г. См. Ведомости Верховного Совета Украины. 1991. № 46. Ст. 616.; Закон Украины об иностранных инвестициях от 13 марта 1992 г. (с последующими изменениями); Кодекс Украины «О недрах» от 27 июля 1994 г.; Закон Украины «Об общих началах создания и функционирования специальных (свободных) экономических зон» от 13 октября 1992 г.; Закон Украины «О предпринимательстве» от 26 января 1991 г.; О государственной программе поощрения инвестиций в Украине от 17 декабря 1993 года.

Беларусь:

Закон Республики Беларусь «Об иностранных инвестициях на территории Республики Беларусь» от 14 ноября 1991 г. Ведомости Верховного Совета Республики Беларусь. 1991. № 35. Ст.625. 16 июня 1993 года в этот Закон были внесены изменения и дополнения. См. Ведомости Верховного Совета Республики Беларусь. 1993. № 22. Ст.280.

Казахстан:
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�Ленин В.И. Письмо к рабочим и крестьянам Украины по поводу победы над Деникиным. Полн.собр.соч. Т. 40. С. 46.

� Там же. Т. 40. С. 43.

� Ленин В.И. Полн.собр. соч. Т. 42. С.276.

� Там же.

� Термин “стратегический” указывает на широкое и запланированное применение мер для достижения главной цели или обеспечения важных преимуществ национальной безопасности; “геостратегический” включает как стратегические, так и геополитические факторы (см. выше).

�Проблема длинных волн в экономике относится к исключительно малоисследованной теме в российской экономической науке (последняя работа на эту тему была опубликована в 1989 г., см. Меньшаков С.М., Клименко Л.А. Длинные волны в экономике. Когда общество меняет кожу. - М.: Междунар. отношения, 1989.), хотя, по нашему мнению, для выработки макроэкономической политики государства она является системообразующей константой.

�Об утверждении Стратегического курса Российской Федерации с государствами  - участниками Содружества Независимых Государств. Указ Президента Российской Федерации № 940 от 14 сентября 1995 года.; О государственном регулировании внешнеторговой деятельности. Федеральный закон, принят Государственной Думой 7 июля 1995 года. Экономическая газета, № 43, 1995 г. и др.

� Устав Содружества Независимых Государств. Ратифицирован Верховным Советом Российской Федерации 15 апреля 1993 г. Дипломатический вестник. 1993. № 9-10, С.34.

� В СНГ будущее - за интеграцией хозяйствующих субъектов. Экономический союз. 1997, 6 января.

� Внеочередное заседание Совета глав государствв - участников СНГ в Минске 16 апреля 1993 года. Выступление Ельцина Б.Н. Дипломатический вестник. 1993. № 9 - 10.

� Рассчитано экспертным путем.

� Внеочередное Заседание Совета глав государств-участников СНГ в Минске 16 апреля 1993 г.// Дипломатический вестник.1993, N 9-10.

�Соглашение о создании Платежного союза государств - участников Содружества Независимых Государств.// Дипломатический вестник. 1994, N 21-22, С.39.

� См., Закон РСФСР от 4.04.1991 “Об иностранных инвестициях”

�Иностранные инвестиции в России: современное состояние и перспективы. Под ред. И.П. Фаминского, М.: Международные отношения, 1995. С. 409

�М.М. Богуславский «Иностранные инвестиции: правовое регулирование», БЕК, М: 1996. С 218.

�Топорнин Б.Н. Российское право и иностранные инвестиции: актуальные проблемы // в сб. Правовое регулирование иностранных инвестиций в России. Под ред. А.Г. Светланова, М:, Институт государства и права РАН, 1995. С. 13.

�Иностранные инвестиции в России: современное состояние и перспективы. Под ред. И.П. Фаминского, М., Международные отношения, 1995 г., стр. 62.

� «Иностранные инвестиции в России: современное состояние и перспективы» под ред. И.П. Фаминского, М.: Международные отношения, 1995. С. 62.

�Меморандум Совета Глав государств Содружества Независимых Государств "Основные направления интеграционного развития Содружества Независимых Государств" от 21 октября 1994 г.// Дипломатический вестник, N 21-22, 1994. С.33.

�Меморандум Совета Глав государств Содружества Независимых Государств "Основные направления интеграционного развития Содружества Независимых Государств" от 21 октября 1994 г.// Дипломатический вестник, N 21-22, 1994. С.33.

�Внешнеэкономический комплекс России: тенденции и перспективы. М.:ВНИКИ, 1996. №3.

�Доклад Президента Республики Беларусь А. Лукашенко на Третьей сессии Парламентского собрания Сообщества России и Беларуси 11 марта 1997 года. //Экономический Союз, 1997, 15 марта.

�Рассчитано экспертным путем.

�Источник: Толмачев П.И. Новые экономические структуры в России.// Сб. ст. Новые экономические структуры в России: проблемы и перспективы. Москва, 1991. С.189.

�Интеграция двух братских народов - магистральный путь развития. // Российская газета, 1997, 15 марта. С.9.

�Щетинин В.Д. Международные экономические отношения. Курс лекций. Вып.1. М., Изд. ДА МИД РФ.1996 г. С. 57.

�Экономический союз 1997, 15 марта.

� Термин “анализ” (финансовый и экономический) используемый в настоящей работе будет означать чисто аналитическую работу, необходимую для идентификации критических переменных, пригодных для определения успеха или неудачи инвестирования; термин “оценка” означает определение величин вложений и отдачи по проекту.

� Примечание: в данной работе не анализируются такие нормативные акты как двусторонние международные договоры, многосторонние соглашения, договоры и соглашения с инвестором, которые могут составить самостоятельный предмет исследований.

� Данная проблема не анализируется в работе так как может служить предметом специального исследования. Отметим лишь, что основные противоречия в законодательстве СНГ существуют на «стыке» законов и подзаконных актов.

� Следует иметь ввиду, что под термином “совместное предприятие” в данной работе имеется ввиду понятие, распространенное в российской экономической науке как предприятие с иностранными инвестициями. В научной литературе промышленно развитых стран под образованием совместного предприятия понимается создание новой компании за счет вкладов активов или бизнеса двух или большего числа отдельных фирм. При этом, новая организация ведет свой бизнес отдельно от корпорации - собственника, но в его интересах. См. Гарнер Д., Оуэн Р., Конвей Р. Привлечение капитала. Пособия Эрнст энд Янг/ пер. с англ. - М.:”Джон Уайли энд Санз”, 1995. С.6.

�В западной литературе термин «джоинт- венчур» (joint venture) возник в Великобритании для определения объединений «Мерчант Венчерс» или «Джентлмен Адвенчерс», занимающихся заморской торговлей в XVI и XVII веках. Совместная закупка товаров, их перепродажа с учетом риска и потерь представляли собой объединения типа «эдвенчурс» (adventures). Именно из подобных форм договоренностей впоследствии появились «джоинт сток компаниз» (joint stock companies), ставшие предпосылкой к возникновению юридических лиц с ограниченной ответственностью и «инкорпорейтед джоинт сток компаниз» incorporated joint stock companies

� Экономика и жизнь, 1997. № 42.

�Толмачев П.И. Компенсационные сделки: взаимная выгода или диктат. Деловой и валютный курьер. 1990. № 1, С.19.

�См., перечень литературы.

� Гражданский кодекс Российской Федерации. Часть первая и вторая (с алфавитно - предметным указателем) - М.: 1996. С.74.

�Методологической основой разработки и изложении основных материалов методики является “Руководство по оценке эффективности инвестиций” ЮНИДО, работы ВНИВС, ВНИКИ. Матрицы экономического анализа разработаны автором в рамках исследовательской программы Международного Центра экономики и права “Анализ и оценка экономической эффективности иностранных инвестиций”.

� Мировые цены характеризуют стоимость товаров и услуг при допущении, что рыночные искажения отсутствуют. В то время, как для финансовой оценки должны использоваться рыночные цены, мировые цены лучше чем рыночные, отражают стоимость ввозимых ресурсов и выпускаемой продукции. Эти цены могут рассматриваться как необходимый механизм коррекции для экономической оценки. Мировые цены обычно определяются лишь для главных производственных факторов, ввозимых ресурсов и выпускаемой продукции, а также в тех случаях, когда национальные рыночные искажения значительны. В то же время, например, Российское законодательство предусматривает возможность оценки вносов в уставной капитал создаваемого предприятия  совместным решением учредителей, что, как показывает практика, является источником для разного рода действий, относимых к экономическим преступлениям.

�Социальные факторы отражают то значение, которое общество придает будущим затратам по сравнению с настоящими. Как правило это находит отражение в региональных программах занятости населения, реализуемых органами местного самоуправления. Источником финансирования в некоторых случаях выступает федеральный фонд занятости. Для экономической оценки временные предпочтения выражаются социальной нормой дисконта, которая отличается от частной нормы дисконта, используемой при финансовой оценке.

� Наиболее детально прогнозные таблицы будущей и текущей стоимости, на наш взгляд, разработаны И.В.Липсицем и В.В.Колосовым: см. Инвестиционный проект., М.: из-во “Бек”, 1996 г., с.256- 263.

� В расчете на годовой объем производства.

� Значение исходного показателя должно быть получено путем пересчета данных в иностранной валюте в рубли по официальному курсу Центробанка России или другог государства на дату расчета.

� В случае отчислений в указанные фонды, производимых в иностранной валюте, соответствующие суммы следует пересчитать в рубли по официальному курсу Центробанка России или другог государства на дату расчета. 

� Рекомендации по определению внутренней нормы рентабельности приведены в соответствии с «Пособием по подготовке промышленных технико-экономических исследований» (ООН, ЮНИДО, 1979 г.).

� Определяется нарастающим итогом, включая данные расчетного года с учетом расходования этих средств в периоде 1—t.

� Сальдо рассчитывается по каждому году.

� Заполняется по каждому из вариантов. Выбор варианта осуществляется по максимуму интегрального народнохозяйственного эффекта.

� В случае, если учредительным договором предусматривается единовременный взнос—строка «текущие платежи» не заполняется, и, наоборот.

� Данные приводятся по материалам международной конференции «Бизнес и безопасность. Мировой опыт», 1997 год.
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