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Лизинг в международном бизнесе

Лизинг в современной мировой экономике получил широкое развитие как в рамках национальных хозяйств так и международном бизнесе. Относительно экономической сущности лизинга дискуссии пока еще не завершены. Содержание и роль его в теории и практике трактуется по-разному. Одни рассматривают лизинг как своеобразный способ кредитования предпринимательской деятельности, другие полностью отождествляют его с долгосрочной арендой или с одной из ее форм, которая в свою очередь сводится к наемным или подрядным отношениям, третьи считают лизинг завуалированным способом купли-продажи средств производства или права пользования с чужим имуществом, четвертые интерпретируют как действия за чужой счет, то есть управление чужим имуществом по поручению доверителя.

Основные правовые системы современного мирового хозяйства определяют лизинг как совокупность экономических и правовых отношений, возникающих в связи с реализацией договора лизинга, в том числе приобретением предмета лизинга. Основными формами лизинга являются внутренний лизинг и международный лизинг. 

Правовые нормы, регулирующие традиционный договор аренды и лизинговой деятельности в международном лизинговом бизнесе адаптируют стороны к самостоятельным трехсторонним отношениям, возникающим из сделки финансового лизинга. Лизинговые отношения регулируются договором лизинга.

Договор лизинга - договор, в соответствии с которым арендодатель (далее - лизингодатель) обязуется приобрести в собственность указанное арендатором (далее - лизингополучатель) имущество у определенного им продавца и предоставить лизингополучателю это имущество за плату во временное владение и пользование. Договором лизинга может быть предусмотрено, что выбор продавца и приобретаемого имущества осуществляется лизингодателем
.
Таблица 1 

	Самые крупные лизинговые компании в Европе

	№
	Название
	Страна
	Объем нового бизнеса в Европе(тыс.€)
	Кол-во новых контрактов в Европе

	1
	BNP Paribas Equipment Solutions (incl. Arval Leasing Solutions)
	Франция
	13,172,000
	481,538

	2
	Volkswagen Leasing GmbH
	Германия
	9,544,000
	423,500

	3
	SG Equipment Finance
	Франция
	9,375,072
	146,646

	4
	UniCredit Leasing
	Италия
	8,930,236
	128,341

	5
	Deutsche Leasing
	Германия
	7,527,000
	116,303

	6
	De Lage Landen International B.V.
	Нидерланды
	7,522,899
	272,952

	7
	Credit Agricole Leasing & Factoring
	Франция
	5,775,411
	123,529

	8
	OJSC VEB Leasing
	Россия
	5,412,240
	9,759

	9
	ING Lease
	Нидерланды
	5,158,642
	119,847

	10
	LeasePlan Corporation N.V.
	Нидерланды
	5,047,906
	261,279


Источник: http://www.leaseurope.org (дата запроса 2014, 3 февраля)
Лизинг – это вид предпринимательской деятельности, направленной на инвестирование временно свободных или привлеченных финансовых средств, когда по договору финансовой аренды (лизинга) арендодатель (лизингодатель) обязуется приобрести в собственность обусловленное договором имущество у определенного продавца и предоставить это имущество арендатору (лизингополучателю) за плату во временное пользование для предпринимательских целей. 

В контексте данного издания лизинговая деятельность рассматривается как вид инвестиционной деятельности по приобретению имущества и передаче его в лизинг.

Считается общепризнанным, что лизинг тесным образом связан с арендным механизмом, но в деловом обороте он имеет более широкую, сложную тройственную основу и содержит в себе одновременно существенные свойства кредитной сделки, инвестиционной и арендной деятельности, которые тесно сочетаются и взаимно проникают друг в друга, образуя новую организационно-правовую форму бизнеса. В нем реализуется комплекс имущественных отношений, связанных с передачей средств производства во временное пользование путем их купли и последующей сдачи в аренду.

Лизинг относится к предпринимательской деятельности более высокого уровня по сравнению с арендной, банковской или коммерческой (торговой), так как он предполагает и требует широкого диапазона знаний и финансового бизнеса, положения в производстве на рынках оборудования и недвижимости, а также изменяющихся клиентов и их особенностей аренды. Лизинг получил широкое распространение в мировой практике бизнеса.

Классический лизинг предусматривает участие в нем трех сторон: лизингодателя, лизингополучателя, продавца (поставщика) имущества. Суть лизинговой операции заключается в следующем. Потенциальный лизингополучатель, у которого нет свободных финансовых средств, обращается в лизинговую компанию с предложением о заключении лизинговой сделки, согласно которой лизингополучатель выбирает продавца, располагающего требуемым имуществом, а лизингодатель приобретает его в собственность и передает его лизингополучателю во временное владение и пользование за оговоренную в договоре лизинга плату. По окончании договора в зависимости от его условий имущество возвращается лизингодателю или переходит в собственность лизингополучателя. Состав участников сделки сокращается до двух, если продавец и лизингодатель или продавец и лизингополучатель являются одним и тем же лицом. В случае реализации дорогостоящего проекта число участников сделки увеличивается. Это, как правило, происходит за счет привлечения лизингодателем к сделке новых источников финансовых средств (банков, страховых компаний, инвестиционных фондов и др.). 

С точки зрения имущественных отношений лизинговая сделка состоит из двух взаимосвязанных составляющих: отношений, связанных с куплей-продажей, и отношений, связанных с временным использованием имущества. С позиций обязательственного права эти отношения реализуются с помощью двух видов договоров: договора купли-продажи и договора лизинга. Общая схема лизинговой сделки и финансовых потоков приведена на рисунке 1.
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Рис. 1. Схема лизинговой сделки и финансовых потоков.

В том случае, если в договоре лизинга предусмотрена продажа имущества по окончании срока договора, то отношения по временному использованию имущества вновь трансформируются в отношения купли-продажи. Только теперь они возникают между лизингодателем и бывшим лизингополучателем, в чью собственность переходит имущество.

Важно отметить, что все элементы лизингового процесса тесно связаны между собой. Отношения по временному использованию имущества, регулируемые договором лизинга, возникают только после реализации договора купли-продажи. Получается, что только исполнив один договор, можно перейти к реализации следующего. Вместе с тем, очевидно, что отношения по передаче имущества во временное пользование играют здесь определяющую роль, а отношения по купле-продаже имущества имеют подчиненное значение.

Так же тесно взаимодействуют между собой все участники лизингового процесса. На первом этапе поставщик имущества и лизингодатель, заключая договор купли-продажи, выступают как продавец и покупатель. При этом лизингополучатель, юридически не являясь стороной договора купли-продажи, активно участвует в сделке, выбирая необходимое ему имущество и конкретного поставщика. Все технические вопросы реализации договора купли-продажи (комплектность, сроки и место поставки, гарантийные обязательства и т.п.) решаются между поставщиком имущества и лизингополучателем. На лизингодателя ложится обеспечение финансовой стороны сделки.

На втором этапе покупатель имущества — лизингодатель сдает его по договору лизинга во временное пользование лизингополучателю. Однако поставщик имущества остается реальным участником сделки. Несмотря на то, что юридически договор купли-продажи связывает его только с лизингодателем, он несет ответственность за качество поставляемого имущества непосредственно перед лизингополучателем.

Экономическая сторона лизинговой операции заключается в следующем: имущество, передаваемое в лизинг, является собственностью лизингодателя. Он становится собственником имущества, приобретая его у продавца за полную стоимость по договору купли-продажи. Лизингополучатель по договору лизинга получает право на владение и пользование имуществом в течение определенного времени. За это право лизингополучатель выплачивает лизингодателю установленную договором сумму в виде лизинговых платежей, которые включают полную или частичную компенсацию стоимости имущества, а также плату за саму лизинговую услугу и другие дополнительные услуги лизингодателя. Затраты лизингодателя по сделке (Здат) могут быть выражены равенством:

3дат = Бс + Пк + Ду (1), где
Бс — балансовая стоимость имущества, передаваемого в лизинг; Пк — плата за используемые кредитные ресурсы; Ду — плата за дополнительные услуги. 

Затраты лизингополучателя по сделке (3пол), т.е. сумма причитающихся к выплате лизинговых платежей, выражаются следующим равенством:

Зпол = Ао + Пк + Кв + Ду + НДС + Тп (2), где

Ао — величина амортизационных отчислений, причитающихся лизингодателю в текущем году; Пк — плата за используемые кредитные ресурсы; Kв — комиссионное вознаграждение лизингодателю за предоставление имущества по договору лизинга; Ду — плата за дополнительные услуги; НДС – налог на добавленную стоимость, уплачиваемый лизингополучателем по услугам лизингодателя; Тп – таможенная пошлина» 6.

Сопоставление двух равенств показывает, что затраты лизингодателя на приобретение имущества могут не полностью компенсироваться лизинговыми платежами. Степень компенсации затрат зависит от соотношения между периодом действия договора и сроком амортизации имущества. Если срок амортизации превышает период действия договора, то имущество по окончании договора, как правило, остается в собственности лизингодателя, но учитывается уже по остаточной стоимости.

Для лизингодателя комиссионное вознаграждение является источником не только покрытия затрат, не связанных с данной конкретной сделкой, но и образования прибыли. Поэтому его основной интерес заключается в предоставлении собственно лизинговой услуги; именно здесь он видит свою экономическую выгоду. Что касается лизингополучателя, то ему необходимо соизмерять свои затраты по лизинговой сделке с той вероятной прибылью, которую он получит при использовании имущества, а это требует более сложных и тщательных расчетов. 

Следует отметить, что договор лизинга может также предусматривать право лизингополучателя на выкуп используемого имущества, причем как по окончании договора, так и в течение срока его действия. Выкупная цена устанавливается либо в самом договоре, либо в специальном соглашении сторон. Имущество может выкупаться как по остаточной стоимости, так и по рыночной, так называемой красной цене на такое же или аналогичное имущество. Исключением является лизинг бартерный, если он предусмотрен национальным законодательством Сторон, по условиям которого в качестве лизинговых платежей лизингополучатель может поставлять лизингодателю любой имеющийся у него в наличии товар при согласии лизингодателя принять этот товар в качестве лизингового платежа
.
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Рис. 2 Схема субъектов лизинговых отношений 

Объектом лизинга могут быть любые непотребляемые вещи, в том числе предприятия и другие имущественные комплексы, здания, сооружения, оборудование, транспортные средства и другое движимое и недвижимое имущество, которое может использоваться для предпринимательской деятельности. Объектом лизинга не могут быть земельные участки и другие природные объекты, а также имущество, которое федеральными законами запрещено для свободного обращения или для которого установлен особый порядок обращения.

Объектный состав лизингового контракта. Возможности лизинга объясняются «раздвоением» функций собственности, т.е. отделением владения имуществом (владельца) от пользования им (пользователя) и применением специальной системы финансирования. Как отмечалось выше, лизинг - специфическая форма финансирования приобретения стандартного или уникального оборудования как основного, так и технологического для различных отраслей народного хозяйств, потребительских товаров длительного пользования (например, автомобилей), различных средств транспорта - от самолетов до судов, контейнеров, электронно-вычислительной техники, оргтехники, конторского оборудования, недвижимого имущества производственного назначения и многих других элементов основного капитала. Все перечисленное выше и составляет объект лизингового контракта. Обычно в лизинговом контракте присутствуют следующие основные параметры: лизингодатель и объект лизинговой сделки; срок действия контракта; особенности приемки объекта лизинговой сделки; характер лизинговых взносов и действий лизингополучателя в случае просрочки платежа лизинговых взносов; специфика эксплуатации объекта лизинга; взаимные гарантии; действия всех субъектов лизингового контракта, связанные с подготовкой к истечению срока действия контракта, а также прочие условия, включая избранные сторонами нормы юрисдикции и юриспруденции, под которые попадают субъекты данного контракта. 

Отношения между субъектами лизингового контракта регулируются условиями его реализации. Принципиальная (классическая) схема лизинга относительно проста и состоит из трех стадий. Первая стадия ограничивается тем, что лизингополучатель часть лизинговых платежей в виде задатка (первоначальный взнос) переводит на счет лизингодателя в момент доставки и установки оборудования. Размер этого аванса может изменяться в зависимости от объекта лизинга и особенностей лизингового контракта, а также от специфики деятельности лизинговой компании. На второй стации оборудование начинает «работать», а выплата лизинговых взносов приобретает определенную периодичность в соответствии с условиями лизингового контракта. Сумма взносов должна покрыть стоимость оборудования. Пользователь также выплачивает проценты, которые вознаграждают лизинговую фирму за предварительное финансирование. Третья стадия характеризуется возможностью осуществить опцион, т. е. выкуп объекта лизинга, в результате чего пользователь становится не только экономическим, но и юридическим собственником имущества. 

Сумма арендных платежей устанавливается в процентном отношении от стоимости оборудования, и лизингополучатель может осуществлять платежи в соответствии с условиями лизингового контракта раз в месяц, квартал, полугодие. Первый платеж осуществляется сразу же после поставки оборудования. В лизинговом контракте могут быть предусмотрены разные виды платежей: пропорциональные - равными долями, прогрессивные - возрастающие и дегрессивные - уменьшающиеся. 

Для представителя предмета лизинга имеются свои удобства: он диверсифицирует свою деятельность, а значит, и неизбежные в такой ситуации риски, ему гарантируется обеспечение реализации полной стоимости оборудования, он получает дополнительные доходы, связанные с выгодным помещением капитала при финансировании объекта лизинга в виде различных материальных благ и т. д. Активное участие в лизинговых операциях со стороны лизингополучателя дает ему возможность эффективно и продуктивно использовать технику без единовременных затрат собственных средств на ее приобретение; это не ведет к росту задолженности арендатора, но ускоряет окупаемость его ассигнований; предприятие-арендатор избегает потерь, связанных с моральным старением машин, оборудования и приборов, а новые машины получает благодаря новому контракту; пользователь объекта лизинга получает налоговые льготы - прибыль, предназначенная для арендных платежей, не облагается налогом; наконец, по согласованию между субъектами лизингового контракта каждый из них получает выгоду посредством достижения своей цели, обеспечивая определенную периодичность платежей. Одним из важных условий успешной реализации лизингового контракта является срок контрактации. Обычно он соответствует периоду амортизации имущества, но минимальный срок контракта, как правило, бывает меньше. При этом нужно иметь в виду, что средний срок аренды оборудования от 5 до 8 лет, а по недвижимости - до 20 лет. 

Структура ставки арендной платы состоит из следующих элементов: процентной ставки, покрытия издержек и погашения задолженности. Величина лизинговых взносов находится в прямой зависимости от покупной цены объекта лизинга, срока лизингового контракта, остаточной стоимости предмета лизинга и процентной ставки.

Чистая прибыль лизинговой компании может быть рассчитана следующим образом: из общей суммы доходов, представляющей собой совокупные арендные платежи клиентов, вычитаются расходы, куда входят налоговые платежи в бюджет, погашение задолженности банкам, расходы на заработную плату, прочие выплаты. Распределение чистой прибыли между участниками лизинговой компании должно осуществляться в соответствии с долей акционеров в собственных средствах корпорации. 

По окончании срока лизингового контракта в рамках «финансового» лизинга лизингополучатель имеет право выбора одного из трех альтернативных вариантов:
· заключение нового лизингового соглашения, как правило, на меньший срок по льготной ставке;
· покупка материальных ценностей как объекта лизинга по остаточной стоимости, которая заранее предусматривается в лизинговом контракте и обычно не превышает 1 - 7% от первоначальной цены;

· возврат лизинговой компании материальных ценностей. О своем выборе арендатор сообщает лизинговой компании за 6 месяцев до истечения срока контракта.
На период после завершения лизингового контракта в этом документе предусматриваются различные варианты дальнейшего использования объекта лизинга. В связи с этим между субъектами лизингового контракта возникают отношения различного характера. По поводу отношений, возникающих между субъектами лизингового контракта, выделяют следующие виды лизинговой контрактации: контракт с полной выплатой стоимости лизингового имущества без опциона, контракт с полной выплатой стоимости лизингового имущества с опционом покупателя, контракт с полной выплатой стоимости лизингового имущества с возможным продлением срока аренды и контракт с полной выплатой стоимости лизингового имущества с продлением срока аренды и правом покупки. Различия в конкретных формах контрактов связаны с тем, что прибыль лизингодателя образуется как разница между ценой продажи и покупной ценой объекта лизинга. Ввиду того, что лизинговая компания не имеет прямого влияния на использование предмета лизинга и тем самым на стоимость лизингового имущества по истечении срока аренды, для нее необходимо гарантировать себе выплату арендатором еще не амортизированной его части.

Таблица 2
Годовая калькуляция (цена лизинга) лизинговой фирмы
	Амортизационные затраты
	100% закупочной стоимости

	Проценты на вложенный капитал, в год
	8% остаточной стоимости

	Налог на имущество, в год
	2% остаточной стоимости

	Рисковые затраты, в год
	4% остаточной стоимости

	Налог на прибавочную стоимость, в год
	11% арендной платы

	Затраты на содержание лизинговой фирмы
	-

	Прибыль лизинговой фирмы
	-

	Затраты на услуги по профилированному ремонту и техобслуживанию
	-

	Остаточная стоимость (символическая)
	0,01% закупочной стоимости


В случае чрезмерной или неправильной эксплуатации лизингового имущества возникает дополнительная выплата, которая образуется за счет приведения лизинговых платежей в соответствие с реальным снижением стоимости объекта лизинга. Лизинговые контракты, как правило, не могут быть расторгнуты до срока их исполнения. Однако контракт, который может быть расторгнут, заключается на неопределенное время и расторгается, как правило, лизингополучателем, правда, это его право ограничено налоговыми и правовыми нормами. Действующим законодательством в большинстве стран Запада этот период ограничивается примерно 40% обычного срока эксплуатации лизингового имущества. И совсем редко расторгаются контракты по инициативе лизингодателя. Если лизинговый контракт расторгнут по вине арендодателя, например из-за неплатежа арендной платы, невыполнения других обязательств по лизинговому контракту, скажем плохого содержания техники, то арендатор имеет право на получение неустойки; если же лизинговый контракт расторгается по инициативе арендатора, то он должен заплатить компании установленную сумму для возмещения нанесенного ущерба, вызванного несоблюдением условий лизингового контракта. Клиент также должен вернуть имущество или его остаточную стоимость. В первом случае расторжения контракта лизингополучатель обязан произвести платежи и погашение остаточной суммы долга, размеры которых определяются в лизинговом контракте уже с момента его вступления в силу в зависимости от сроков расторжения
.
Классификация лизинговых схем в международном бизнесе. Договор между лизингодателем и лизингополучателем, которые находятся в различных государствах, является договором международного лизинга. В данном лизинге не имеет значения место нахождения продавца. Под местом нахождения фирм, участвующих в договоре, имеется в виду место нахождения юридического лица, а не филиалов, следовательно, если в сделке участвуют филиалы или представительство, то их местонахождение определяется местонахождением юридического лица, которое их создало. 
Вопросы, связанные со сделками международного лизинга, должны учитывать международное право:

· право страны, избранное сторонами сделки, если стороны определили право при совершении сделки, либо в результате последовательного совершения сделок сторон. В выборе права нет ограничения;

· Оттавскую конвенцию УНИДРУА - о международном финансовом лизинге 1988 г. Россия присоединилась к Конвенции в 1998 г.
 
Документ является открытым, страны могут присоединяться. Если лизингодатель и лизингополучатель находятся в странах-участницах Конвенции, все участники должны строго выполнять положения данной конвенции. Если сделки не регулируются Конвенцией и стороны не определили применяемое право, в этом случае используется право страны лизингодателя.

В Конвенции УНИДРУА 1988г. осуществлена попытка унифицировать основные положения, касающиеся международного лизинга. Необходимость ее принятия была вызвана тем, что различные законодательные системы рассматривали лизинговые сделки с различных позиций. Конвенция регулирует вопросы, возникающие при заключении и исполнении договора, регулирующего операции по лизингу, сторонами которого являются коммерческие организации.

Положения данной конвенции не противоречат российскому законодательству, следовательно, подход к лизинговым договорам будет унифицирован, он должен помочь операциям на внутреннем рынке по стимулированию выхода на внешний рынок. За рубежом международные лизинговые сделки составляют 10-15%, в России - 1-1,5% от общего объема лизинговых операций. Между Конвенцией и российским законодательством существуют следующие различия:

· различия в видах имущества (Конвенция, в отличие от российского законодательства, не рассматривает переход в лизинг предприятий);

· в российском законодательстве нет возвратного лизинга;

· по Конвенции договор лизинга должен быть заключен к моменту приобретения оборудования, в российском законодательстве этот вопрос не рассматривается;

· различные сроки договора лизинга;

· ответственность за поставку недоброкачественного имущества, недостатки имущества.

Конвенция устанавливает общие нормы регулирования международного лизинга, которые в зависимости от конкретных условий могут уточняться участниками сделки.

В мировой практике находят применение самые разнообразные виды лизинга. Их классификация может осуществляться по целому ряду признаков. В международных экономических отношениях различают внутренний и внешний лизинг. При внутреннем лизинге все участники сделки являются резидентами одной страны. Внешний, или международный лизинг подразумевает, что хотя бы один из участников сделки является резидентом иностранного государства. Как частный случай внешнего лизинга можно рассматривать сделки между резидентами одной страны при условии, что в капитале хотя бы одного из них имеется иностранное участие. Внешний лизинг в свою очередь подразделяют на экспортный и импортный. При экспортном лизинге резидентом иностранного государства является лизингополучатель, а при импортном лизинге — лизингодатель. Для России в настоящее время характерен и доминирует импортный лизинг. 

Срок использования лизингового имущества служит одним из критериев для разграничения финансового и оперативного лизинга, которые особенно распространены в современной деловой практике.

Финансовый лизинг (finance leasing) отличается наиболее продолжительными сроками использования лизингового имущества, которые могут составлять 10 лет и более. Срок, на который имущество передаётся во временное пользование, как правило, совпадает с его нормативным сроком службы и периодом полной амортизации. За время действия договора лизингодатель целиком окупает свои затраты на приобретение имущества. Поэтому именно для финансового лизинга характерно предоставление лизингополучателю права на выкуп имущества в собственность по его остаточной стоимости по окончании срока действия договора лизинга.

При оперативном лизинге (operative leasing) имущество предоставляется в пользование на период, который намного меньше его нормативного срока службы (сезонное, разовое, целевое использование имущества). Поэтому предметом этого вида лизинга часто является высокотехнологичное оборудование с высокими темпами морального старения. Отличительными чертами оперативного лизинга являются частичная амортизация лизингового имущества и соответственно неполная окупаемость затрат на его приобретение в течение срока действия одного договора. Таким образом, лизингодатель вынужден многократно предоставлять имущество во временное пользование различным лизингополучателям. В результате существенно возрастает риск того, что лизингодатель не сумеет возместить все свои затраты на приобретение имущества, поскольку со временем спрос на него может сократиться. По этой причине размеры лизинговых платежей при оперативном лизинге гораздо выше, чем при финансовом лизинге. Оперативный лизинг широко используется в транспорте, сельском хозяйстве и других отраслях.

В зависимости от количества участников сделки различают прямой (direct) и косвенный (indirect) лизинг. Прямой лизинг имеет место в том случае, когда лизингодатель одновременно является поставщиком имущества, а сама сделка носит двусторонний характер. При косвенном лизинге между поставщиком имущества и лизингополучателем стоит один или несколько финансовых посредников. Если посредник один, то это — классическая трехсторонняя лизинговая сделка. При увеличении числа посредников заключаются сложные многосторонние сделки.

Разновидностью прямого лизинга является возвратный лизинг (sale and leaseback). Его особенность состоит в том, что собственник имущества сначала продает его будущему лизингодателю, а затем сам арендует этот же объект у покупателя, т.е. одно и то же лицо (первоначальный собственник) выступает и в качестве поставщика и в качестве лизингополучателя. В результате лизингодатель как бы дает ссуду под залог имущества, находящегося у продавца. Операции возвратного лизинга позволяют предприятиям временно высвобождать связанный капитал за счет продажи имущества и одновременно продолжать фактически пользоваться им уже на правах аренды. Не исключается возможность последующего выкупа имущества и восстановления права собственности на него первоначального поставщика-пользователя. Этот вид лизинга используется в тех случаях, когда предприятия испытывают финансовые затруднения. Возвратный лизинг успешно используется для выравнивания баланса путем продажи своего движимого и недвижимого имущества не по балансовой, а по обычно опережающей рыночной стоимости. Таким способом предприятие приводит свой баланс в соответствие с рыночной обстановкой, существенно увеличивая финансовый потенциал и одновременно удерживая свою прежнюю собственность в пользовании. Привлечение дополнительных ликвидных средств за счет первой фазы возвратного лизинга обеспечивает фирме доступ к нетрадиционным финансовым источникам. 

Форма финансирования «лизбэк» используется для получения капитала, когда компания имеет недвижимое имущество или оборудование, приобретение которых не оплачено ею полностью. Этот метод финансирования не только позволяет компании получить деньги, но и сохранить за собой право пользования своими производственными активами. Обычно покупатель, выступающий затем а качестве арендодателя, предоставляет опцион на выкуп активов. Некоторые лизинговые и коммерческие финансовые компании специализируются именно на таких сделках. Чаще всего продажа и лизбэк осуществляются в связи с рекапитализацией или выкупом компаний менеджментом или выкупом с использованием кредита.

На условиях возвратного лизинга ассоциация «Балтлиз» приобрела у Балтийского морского пароходства сухогрузные судна «Кисловодск» и сразу же предоставила его в аренду пароходства. Договор был подписан на пять лет и предусматривал возмещение за этот период «Балтлизу» пароходством стоимости судна и лизингового процента. Понятно, что по истечении срока лизинговой аренды право собственности на сухогрузное судно перешло Балтийскому пароходству.

Лизинг поставщику отличается от возвратного тем, что поставщик оборудования хотя и выступает в роли продавца и арендатора одновременно, но не является пользователем имущества, которое он обязательно передает в сублизинг третьему лицу. Одной из наиболее сложных форм косвенного лизинга считается так называемый раздельный лизинг (leverage leasing), или лизинг с использованием дополнительных источников финансирования. Сделки этого типа заключаются, как правило, для реализации дорогостоящих проектов, имеют большое количество участников и отличаются сложностью финансовых потоков. Особенность раздельного лизинга заключается в том, что лизингодатель, приобретая имущество, оплачивает из своих средств только часть его стоимости. Остальную сумму, обычно до 70-80% стоимости объекта лизинга, он берет в ссуду у одного или нескольких кредиторов. При этом лизингодатель пользуется всеми налоговыми льготами, которые рассчитываются исходя из полной стоимости имущества. Важным моментом являются также условия предоставления ссуды. Заемщик — лизингодатель непосредственно не несет ответственности перед кредиторами за возврат ссуды. Он лишь оформляет в пользу кредиторов залог на переданное в лизинг имущество и уступает им право на получение части лизинговых платежей в счет погашения ссуды. Таким образом, основные финансовые риски по сделке несут кредиторы, а ее обеспечением служат имущество и лизинговые платежи. Надо отметить, что сегодня более 85% всех лизинговых сделок в мире строится на основе раздельного лизинга. В России же левередж лизинг получил наибольшее распространение в силу неразвитости лизингового бизнеса и финансовой слабости лизинговых компаний.

Сделки левередж - лизинга имеют некоторые особенности. Одной из форм налоговых льгот, зачастую предоставляемых Лизингодателю, является уменьшение налогооблагаемой прибыли на сумму процентов, уплачиваемых на задолженность по заемным средствам, привлеченным для приобретения лизингового актива. Основным требованием для получения указанной льготы является оформление арендной сделки в форме "истинного" лизинга, для чего в случае левередж-лизинга требуется, к примеру, в США, минимальный объем собственных инвестиций Лизингодателя в размере 20% от стоимости лизингового оборудования. Особенностью левередж-лизинг можно считать схему кредитования Лизингодателя на основе отсутствия права требования на активы лизинговой компании. Обеспечением выступает переуступка прав по лизинговой сделке, прежде всего, лизинговые платежи и само оборудование. В результате кредитор имеет преимущество перед Лизингодателем на случай дефолта пользователя лизингового актива.

Результатом этого преимущества является то, что кредитор может воспользоваться своими правами исключительно в нарушение интересов Лизингодателя, связанных с лизинговой собственностью и лизинговой сделкой, вместо того чтобы инициировать процесс принудительного исполнения Лизингополучателем своих обязательств по лизингу. У Лизингодателя в этом случае останется лишь право требования к Лизингополучателю, связанное с покрытием понесенных по сделке убытков. Единственным способом защиты своей позиции как собственника и своих прав по лизинговой сделке является выплата долгов перед кредиторами. Эта ситуация называется "нажим на собственника" ("equity squeeze"), поскольку Лизингодатель, являясь собственником ("equity"), вынужден инвестировать дополнительные средства в лизинговый актив для защиты своих позиций. Как правило, документация по левередж-лизингу содержит положения, обеспечивающие защиту от "equity squeeze". Данная защита наиболее часто принимает форму оговорок, требующих от кредитора реализации своих прав, прежде всего, перед Лизингополучателем.

При левередж-лизинге инвестиции в лизинговое оборудование отражаются у Лизингодателя без учета привлеченных для приобретения актива кредитов, а долги по данным кредитам, не обеспеченным регрессом, не учитываются в балансе как обязательства лизинговой компании. Это очень важно в случае, когда Лизингодатель связан по другим сделкам условиями, ограничивающими дальнейший рост задолженности, или просто хочет минимизировать свои балансовые обязательства.

По типу передаваемого в лизинг имущества различают лизинг движимого имущества, т.е. различных видов технического оборудования, и лизинг недвижимости, т.е. производственных зданий и сооружений.

Новой тенденцией в практике лизинга движимого имущества, получившей развитие в последнее время, является передача в лизинг оборудования, уже находившегося в эксплуатации. Предприятие — собственник имущества самостоятельно или через посредника — лизингодателя предоставляет в лизинг исправно работавшее, но в данный момент простаивающее оборудование. По окончании срока лизинга оборудование возвращается собственнику и может быть поставлено под производственную нагрузку. Предприятие тем самым не только экономит на издержках, но и получает дополнительный доход. Лизингополучателя, в свою очередь, привлекает то, что лизинговые платежи рассчитываются исходя не из первоначальной, а оценочной стоимости оборудования, что существенно удешевляет сделку.

По степени окупаемости затрат на лизинговое имущество выделяют лизинг с полной и неполной окупаемостью. Лизинг с полной окупаемостью (full-payout lease) имеет место, когда в течение срока действия одного договора лизингодатель полностью компенсирует затраты на приобретение передаваемого в пользование имущества. При лизинге c неполной окупаемостью (non full-payout lease) компенсируется только часть этих затрат.

В зависимости от условий амортизации передаваемого в лизинг имущества различают лизинг с полной и частичной амортизацией. Лизинг с полной амортизацией означает, что срок действия договора лизинга примерно совпадает с нормативным сроком службы имущества и его стоимость полностью списывается за время исполнения договора. Лизинг с неполной амортизацией предполагает, что период действия договора короче срока службы имущества, и позволяет списать только часть его стоимости.

По характеру и объему обслуживания передаваемого в лизинг имущества выделяют чистый и так называемый мокрый лизинг. Чистый лизинг (net leasing) имеет место в том случае, когда лизингодатель оказывает только лизинговую услугу, т.е. предоставляет имущество во временное пользование, а его обслуживание и связанные с этим расходы целиком ложатся на лизингополучателя.

«Мокрый» лизинг (wet leasing) или полносервисный (частичносервисный) лизинг характеризует то, что лизингодатель предлагает лизингополучателю различные сопутствующие услуги, связанные с обслуживанием лизингового имущества. Если в лизинг передается оборудование, то такие услуги могут включать его регулярное профилактическое обслуживание, ремонт, страхование и т.п. При лизинге особо сложного оборудования с уникальными техническими характеристиками лизингодатель может брать на себя дополнительные обязательства, включая поставку необходимого сырья и комплектующих, обучение персонала, маркетинг и рекламную поддержку продукции лизингополучателя. Данный вид лизинга является одним из самых дорогостоящих.

По виду лизинговых платежей выделяют лизинг с денежным платежом (денежный), когда все расчеты между участниками сделки осуществляются только в денежной форме; лизинг с компенсационным платежом (компенсационный), при котором услуги лизингодателя оплачиваются либо поставками товаров, произведенных с использованием лизингового имущества, либо встречными услугами; лизинг со смешанным платежом (смешанный), когда применяется сочетание денежной и компенсационной форм расчетов. В Российской практике лизинговые договора очень часто строятся по схеме компенсационного лизинга.

Лизинг, содействующий сбыту, является составной частью деловой активности любой лизинговой компании как за рубежом, так и в России. Он исходит из того, что если в основе любой лизинговой сделки лежит потребность не известного вначале для лизинговой компании клиента в некотором оборудовании, то сбыт лизинговой услуги, невозможный без выхода на такого клиента, следует сосредоточить там же, где происходит сбыт самого оборудования, т.е. у его продавца (поставщика). При правильной организации отношений для лизинговой компании сотрудничество с продавцом оборудования означает постоянный приток новых клиентов, а также возможность получить скидки от обычных цен реализации, которые могут быть распространены на клиентов (следовательно, условия лизинга будут более привлекательными для них), а могут быть сохранены в качестве дополнительного дохода лизинговой компании. Для продавца оборудования сотрудничество с лизинговой компанией означает возможность предложить, пусть и не от своего имени, внешнее финансирование сделки купли-продажи.

По суммарному размеру лизинговых платежей за весь срок действия договора лизинга на практике различают еще три вида лизинга: мелкий, стандартный и средний.
Мелкий лизинг (до 50000$) широко распространен во многих странах. Предметом таких сделок обычно является непроизводственное оборудование, т.е. незадействованное в процессе производства оборудование - компьютеры, оргтехника, телефонные станции, системы безопасности, оснащение офисных помещений. Лизинговые компании очень неохотно занимаются мелкими сделками, поскольку при обычном подходе объем работы по оформлению и исполнению любой мелкой сделки не намного меньше, чем объем работы по средней сделке, в то время как масса прибыли гораздо меньше. С другой стороны, потенциальные клиенты не имеют достаточной информации о самой возможности взять в лизинг один или несколько компьютеров, офисную телефонную станцию или другое аналогичное оборудование, и в результате они обходятся собственными средствами и не предъявляют спроса на лизинговые услуги в данном секторе.

Между тем в развитых странах сектор мелких сделок является заметной частью лизинговой индустрии, хотя, например, в Великобритании в самом начале своего становления лизинговые компании ориентировались только на крупные и гораздо реже - средние сделки, как это происходит сегодня в России. Сегодня причина, по которой лизинговые компании стали работать в этом секторе, заключается в том, что они научились работать на нем: заключая большое количество мелких сделок, они получают относительно менее рискованный бизнес, приносящий повышенную норму прибыли.

Стандартный лизинг располагается в диапазоне 50000$ - 40 млн.$, что соответствует цене таких популярных видов оборудования, как мини-пекарни, завод по разливу воды и др. Подбор клиентов осуществляется лизинговыми компаниями в основном через филиальную сеть родственного (и финансирующего) банка. Работая с клиентами «своего» банка, лизинговые компании, с одной стороны, получают доступ к большому числу клиентов с относительно известной кредитной историей и, с другой стороны, оптимизируют процесс среднесрочного кредитования для связки «банк – дочерняя лизинговая компания» посредством использования специальной техники ценообразования и защиты от кредитных рисков. Фактически ряд банков (Сбербанк, Мосбизнесбанк) осуществляет среднесрочное (по современным российским понятиям это 2-3 года) кредитование своих клиентов на цели приобретения оборудования преимущественно через свои дочерние лизинговые компании.

Крупные лизинговые сделки (от 40млн.$ и выше) ориентированы на объекты, как самолеты, суда, энергетическое оборудование и т.д. Работа в этом секторе рынка требует наличия больших финансовых ресурсов, а также серьезной подготовки специалистов лизинговых компаний, способных создать для отдельных заказчиков специальные финансовые схемы. В России в отличие от развитых стран рынок крупных лизинговых сделок находится в стадии становления.

Необходимо проводить различие между фиктивным и действительным лизингом. Под фиктивным лизингом понимаются сделки, не связанные с реальной передачей имущества в лизинг и заключаемые только ради получения их участниками необоснованных финансовых и налоговых льгот. К действительному лизингу относятся все реально совершаемые лизинговые сделки.

Известен пример, когда в сделке с лизингом восьми самолетов «Боинг» стоимостью 140 млн. долл. четыре английские лизинговые компании, закупив эту технику у американских фирм, сдали ее в лизинг тем же американским фирмам. Суммарная налоговая скидка составила около 20 млн. долл. В результате американские компании сумели заработать за счет государственных финансов Великобритании.
В ряде случаев возможность получения льгот при операциях лизинга используется для проведения так называемых фиктивных операций лизинга. У нас в стране это явление еще не проявляется в широких масштабах. На Западе такого рода фиктивные операции преследуются посредством специальных статей в законах, регламентирующих лизинговую деятельность.

В практической деятельности отдельные виды лизинга используются в самых различных сочетаниях. От их комбинации зависит, каким будет способ реализации каждой конкретной лизинговой операции. Однако, несмотря на множество возможных вариантов и специфику механизма любой операции, в их основе лежат два наиболее распространенных типа сделок: классический лизинг и сублизинг.

Классической лизинговой операции, как уже отмечалось, свойственно взаимодействие трех сторон: лизингодателя, лизингополучатсля и поставщика (продавца) имущества. По заявке лизингополучателя лизингодатель приобретает у поставщика необходимое имущество и передает его в пользование лизингополучателю. Лизингодатель возмещает свои финансовые затраты через лизинговые платежи, которые ему выплачивает лизингополучатель (рис. 3).


[image: image3.wmf]ЛИЗИНГОДАТЕЛЬ

ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЬ

ПОСТАВЩИК

1

2

3

4

1


(1) заявка на имущество, (2) оплата имущества, (3) поставка имущества, (4) лизинговые платежи
Рис. 3. Схема классического лизинга

Сублизинговая операция характерна тем, что лизингодатель передает имущество в пользование лизингополучателю не напрямую, а через посредника, еще одного лизингодателя. Лизинговые платежи от лизингополучателя поступают к основному лизингодателю также через данного посредника. Прямые расчеты между лизингополучателем и основным лизингодателем становятся возможными только в случае неплатежеспособности или банкротства посредника (рис. 4).

Механизм сублизинга экономически целесообразен, если сделка осуществляется в условиях значительной территориальной разобщенности между основным лизингодателем и лизингополучателем. В таком случае контроль за поставками и использованием имущества, сбор лизинговых платежей и решение других оперативных вопросов с лизингополучателем проще поручить посреднику – местной лизинговой компании. Сублизинговые операции часто применяются в рамках сложных хозяйственных структур: холдингов, концернов и т.п., а также в международной сфере, где с их помощью добиваются максимального эффекта от использования налоговых льгот, существующих в разных странах.
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Рис. 4. Сублизинг 

В промышленно развитых странах и в России рынок лизинговых услуг характеризуется многообразием форм лизинга, моделей лизинговых контрактов и юридических норм, регулирующих лизинговые операции. Формы лизинга становятся все разнообразнее, отвечая все новым запросам развивающейся мировой экономики, расширяя многообразие признаков их классификации, которые характеризуют: отношение к арендуемому имуществу; тип финансирования лизинговой операции; тип лизингового имущества; состав участников лизинговой сделки; тип передаваемого в лизинг имущества; степень окупаемости лизингового имущества; сектор рынка, где проводятся лизинговые операции; отношение к налоговым, таможенным и амортизационным льготам и преференциям; порядок лизинговых платежей; степень риска для лизингодателя и другое.

Причины широкого распространения лизинга в современной мировой экономике кроются в ощутимых преимуществах, которые он несет всем участникам сделки.
Для продавцов лизингового имущества:
· продавец предмета лизинга получает дополнительные возможности сбыта своей продукции; 

· сделка для продавца выглядит менее рисковой, так как лизингодатель берет на себя риск возврата стоимости имущества через лизинговые платежи; 

· путь снижения запасов готовой продукции, возможность ускорения оборачиваемости капитала;

· поддержка платежеспособного спроса на оборудование, технику.
Поставщикам лизинг позволяет расширить объем продаж еще потому, что предусматривает, как правило, дальнейшую регулярную поставку запасных частей и эксплуатационных материалов, техническое обслуживание, ремонт и переподготовку кадров. 

Преимущества лизинга для лизинговых компаний:

· право собственности на передаваемое в лизинг имущество дает существенные налоговые льготы. Компании с высоким уровнем облагаемой налогом прибыли не забирают часть налоговых льгот у арендаторов с льготным режимом налогообложения прибыли через более низкую ставку арендной платы чем проценты по кредиту на приобретение того же имущества; 

· поскольку передаваемое в лизинг имущество остается в собственности лизингодателя, последний может использовать это имущество в непроизводственных целях (например, в качестве дополнительного обеспечения возвратности кредитных средств); 

· высокая ликвидационная стоимость после ускоренной амортизации предмета лизинга. Возврат ее части после реализации предмета лизинга может принести достаточно большую прибыль; 

· помощь в продаже продавцу предмета лизинга со стороны лизингодателя. В соответствии с такими соглашениями продавец от лица лизингодателя предлагает клиентам финансирование поставок своей продукции с помощью лизинга; 

· инвестиции в форме имущества, в отличие от денежного кредита, снижают риск невозврата средств, так как лизингодатель сохраняет право собственности на переданное в лизинг имущество; 

· основная роль при подготовке и проведении лизинговой операции остается за лизингодателем. Стоимость этих услуг занимает не малую долю комиссионного вознаграждения лизингодателя; 

· лизингодатель имеет возможность изыскивать дополнительные финансовые ресурсы для продолжения и расширения деятельности, закладывая сданное в лизинг имущество или уступая право требования лизинговых платежей; 

· лизинг направляет финансовые ресурсы непосредственно на приобретение материальных активов, тем самым, снимая проблему нецелевого использования кредитных средств; 

· инвестиции в производственное оборудование посредством лизинга гарантирует генерирование дохода, покрывающего обязательства по лизингу. 

Для банков, участвующих в лизинговых операциях, возможны следующие преимущества:

· первое, на что указывают банки, - это значительные налоговые преимущества, которые позволяют значительно снизить стоимость сделки. Именно этот фактор способствовал развитию лизинга в западных странах. Более низкая стоимость сделки дает возможность повысить вероятность осуществления проектов и снижает бремя долгов для заемщиков, и, как результат, повышает качество предоставляемых займов; 

· второе преимущество, действующие на территории России в настоящее время, заключается в том, что законодательные акты недостаточно проработаны для того, чтобы принятая процедура по обращению взыскания на обеспечение не превращалась в затруднительный процесс, занимающий подчас долгое время и в итоге не приносящий ощущения полной уверенности в положительном результате. Лизинг, отчасти, может устранить указанную проблему, поскольку кредитор сохраняет за собой право собственности на обеспечение. Возможность усиления права банка по обращению взыскания на обеспечение должно привести к качественному улучшению кредита и сделать жизнеспособными большее число инвестиционных проектов; 

· передача в лизинг оборудования, произведенного за рубежом, позволит привлечь более дешевые денежные средства от иностранных финансовых учреждений или денежные фонды государств, заинтересованных в экспорте продукции своей промышленности в Россию; 

· лизинг - относительно новый вид финансирования для нашей страны, способствующий организациям (клиентам банка) осуществлять реорганизацию производства не отвлекая при этом больших денежных ресурсов из оборотных средств; 

· возможность банка достичь более высокой степени ликвидности кредитного портфеля. 

Преимущества лизинга для страны арендатора:
· лизинг увеличивает конкуренцию между источниками финансирования; 

· лизинг повышает общий уровень капиталовложений; 

· сумма лизинговых сделок не учитывается в подсчете национальной задолженности, то есть появляется возможность превысить лимиты кредиторской задолженности установленные Международным валютным фондом по отдельным странам;

· ускорение процесса воспроизводства, внедрение достижений НТП;

· создание новых рабочих мест.

Последняя группа участников лизинговых сделок, преимущества которых от их осуществления очевидны – это сами лизингополучатели, арендаторы, выгода для которых должна быть самой чувствительной, иначе весь процесс аренды теряет свою привлекательность:
· лизинг предполагает 100-процентное финансирование и не требует быстрого возврата всей суммы долга; 

· аренда обеспечивает финансирование арендатора в точном соответствии с потребностями в финансируемых активах. Это особенно выгодно мелким заемщикам, для которых просто невозможно столь удобное и гибкое финансирование посредством ссуды или возобновляемого кредита, какое получают более солидные компании. Лизинговое соглашение может быть разработано с учетом специфических особенностей арендаторов; 

· многие арендаторы имеют долгосрочные финансовые планы, в течение реализации которых их финансовые возможности в значительной степени ограничены. Лизинг позволяет преодолеть такие ограничения и тем самым способствует большей мобильности при инвестиционном и финансовом планировании; 

· при лизинге вопросы приобретения и финансирования активов решается одновременно; 

· приобретение активов посредством лизинга выполняет «золотое правило финансирования», согласно которому финансирование должно осуществляться в течение всего срока использования актива. Если при покупке актива используется заемный капитал, то обычно требуется более быстрое погашение ссуды, чем срок эксплуатации актива; 

· лизинг повышает гибкость арендатора в принятии решений. В то время как при покупке существует только альтернатива «не покупать», при лизинге арендатор имеет более широкий выбор. Из лизинговых контрактов с различными условиями арендатор может выбрать тот, который наиболее точно отвечает его потребностям и возможностям; 

· в виду того, что лизинговые платежи осуществляются по фиксированному графику, арендатор имеет больше возможности координировать затраты на финансирование капитальных вложений и поступления от реализации продукции, обеспечивая тем самым большую стабильность финансовых планов, чем это имеет место при покупке оборудования; 

· в виду того, что частью обеспечения возвратности инвестированных средств считается предмет лизинга, являющийся собственностью лизингодателя, проще получить контракт по лизингу, чем альтернативную ему ссуду на приобретение тех же активов; 

· при использовании лизинга, арендатор может использовать больше производственных мощностей, чем при покупке того же актива. Временно высвобожденные финансовые ресурсы арендатор может использовать на другие цели; 

· так как лизинг долгое время служит средством реализации продукции производства, то государственная политика, как правило, направлена на поощрение и расширение лизинговых операций; 

· в случае низкой доходности арендатора последний может воспользоваться возвратным лизингом, дающим возможность получения льготного налогообложения прибыли; 

· лизинг позволяет арендатору, не имеющему значительных финансовых ресурсов, начать крупный проект; 

· возможность получения высокой ликвидационной стоимости предмета лизинга в конце контракта является во многих случаях определяющим для принятия лизинга арендаторами. 

Помимо перечисленного, арендатор имеет ряд преимуществ в учете арендуемого имущества. Среди них:

· лизинговые платежи, уплачиваемые арендатором, учитываются у него в себестоимости, то есть средства на их уплату формируются до образования облагаемой налогом прибыли; 

· лизинг не увеличивает долг в балансе арендатора и не затрагивает соотношений собственных и заемных средств, то есть возможности лизингополучателя по получению дополнительных займов не снижается; 

· учет и амортизация лизингового имущества производится на балансе лизингодателя. Срок лизинга как правило соответствует периоду амортизации предмета лизинга, но срок лизингового контракта обычно бывает меньше. Чем больше срок лизинга и соответственно, ниже остаточная стоимость имущества, тем свободнее условия эксплуатации имущества и дальнейшего его использования.

Вместе с перечисленными выше преимуществами, лизинг имеет значительные недостатки, проявляющиеся в финансово-кредитной сфере и нерешенных бухгалтерских проблемах:

· от долгосрочного кредита лизинг отличается повышенной сложностью организации, которая заключается в большем количестве участников. 

· для арендатора лизинг может нести в себе ряд недостатков, таких как: 

а)
при финансовом лизинге арендные платежи не прекращаются до конца контракта, даже если научно-технический прогресс делает лизинговое имущество устаревшим; 

б)
арендатор не выигрывает на повышении остаточной стоимости оборудования. 

в)
возвратный международный лизинг, построенный на налоговой основе, оборачивается убытками для страны лизингодателя. 

г)
при международных мультивалютных лизинговых сделках отсутствуют полные гарантии от валютных рисков (проблема переносится с одного участника на другого).

Несмотря на то, что положительных моментов лизинговой деятельности гораздо больше отрицательных, чтобы оценить все «за» и «против» нужно рассмотреть Экономический эффект конкретного проекта производится на основе расчетов с учетом конкретной экономической ситуации в данной стране, в которой он должен быть реализован, так как, лизинговое или налоговое, или таможенное законодательство этой страны может поставить под сомнение по крайней мере выгодность проекта, по сравнению с арендой или кредитом.

Таким образом, лизинг является сложной формой предпринимательской и финансовой деятельности, которая позволяет сочетать и комбинировать разного рода преимущества (финансовые, налоговые, инвестиционные), которые используют все его участники: лизингодатели, лизингополучатели, производители оборудования, страховщики и т.д. Лизинговый механизм взаимосвязан с арендным, однако при этом он имеет более сложную, тройственную основу и обладает свойствами как кредитной и инвестиционной сделок, так и арендной деятельностью, образуя новую организационно-правовую форму предпринимательства. Лизинг соответствует макроэкономическим интересам соответствующих стран, что получает выражение в их экономической политике. Правительства многих стран, преследуя задачи экономического роста и поддержки инвестиций, создают для лизинга благоприятные условия путем разработки лизингового законодательства, способствующего его развитию, введения разного рода инвестиционных скидок и льгот, принятия благоприятных режимов амортизации. Расширению лизингового бизнеса содействует политика поддержки мелких и средних компаний, характерная для нынешнего времени.
В странах с развитой рыночной экономикой считается, что лизинг аналогичен кредиту, потому лизинг обеспечивает финансовый леверидж
. Практически лизинг есть разновидность долга. Лизинг, как отмечалось выше, имеет несколько видов: самые важные - лизбэк  (sale and lease back arrangements), лизинг услуг (service lease) и финансовый лизинг (financial leases). Лизинг рассматривается в качестве альтернативы традиционному банковскому кредитованию фирмы.  Сегодня лизинг широко распространён в мировой практике, опережая темпы роста капиталовложений в их традиционной форме. Использование лизинга предпочтительно по ряду причин. Он даёт возможность использовать в производстве наиболее передовую технику, не оплачивая её полной цены;  повышать уровень квалификации работников, работающих на этой технике.

Оценка эффективности является едва ли не самой важной составляющей в экономическом анализе инвестиционных проектов. Для подготовки и проведения анализа эффективности лизинговой сделки выполняются следующие процедуры: 

Заявка, полученная лизинговой компанией от лизингополучателя, составляется в произвольной форме и в ней указываются:

· наименование имущества, его параметры;

· технические и экономические характеристики;

· местонахождение потенциального поставщика и его реквизиты.

Одновременно с заявкой лизингополучатель представляет следующие документы:

· нотариальное заверенные копии учредительных документов;

· бухгалтерский баланс за последний год или квартал;

· бизнес-план;

· гарантийное обеспечение сделки.

После получения лизинговой компанией всех необходимых документов начинается всесторонняя экспертиза лизингового проекта. Работы на этой стадии лизингового процесса можно представить по следующей схеме:
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Рис. стадии лизингового процесса
Баланс интересов участников внешнеэкономических лизинговых сделок, лизинговой схем финансирования инвестиционного проекта и алгоритмы его достижения наиболее проблемные, которые часто составляют основу переговорного процесса, обсуждают менеджеры, теоретики и специалисты-практики. Но основные индикаторы, которые влияют на экономику внешнеэкономической лизинговой сделки немногочисленны. Сравнительные сопоставления национальных особенностей регулирования, позволяют на наш взгляд, к ним отнести следующие из них. 

Оценка предмета лизинга. Прежде всего, имущество, полученное в лизинг, нужно оценить, с учетом налоговых платежей. В пункте 1 статьи 257 Налогового кодекса РФ сказано, что первоначальная стоимость предмета лизинга равна сумме, которую лизингодатель истратил на его покупку, доставку и доведение до работоспособного состояния. Поскольку в кодексе нет оговорок насчет того, что эта норма касается только лизингодателя, ею должен руководствоваться и лизингополучатель. Таким образом, бухгалтеру лизингополучателя стоит проследить за тем, чтобы в договоре лизинга была указана первоначальная стоимость имущества по данным налогового учета лизингодателя.

Амортизация и лизинговые платежи. Поскольку предмет лизинга числится в налоговом учете у лизингополучателя, именно он должен начислять по нему амортизацию (п. 7 ст. 258 Налогового кодекса РФ). Причем пункт 7 статьи 259 Налогового кодекса РФ позволяет увеличить норму амортизации по предмету лизинга в три раза. Лизингополучатель в налоговом учете может по своему выбору начислять амортизацию как линейным, так и нелинейным методом. Линейный метод проще и поэтому гораздо удобнее для бухгалтера. При нелинейном же методе амортизации расчеты несколько сложнее, но зато он позволяет предприятию быстрее амортизировать приобретенное имущество. Другое дело, что, амортизируя нелинейным методом предметы лизинга, которые входят в первую-третью амортизационные группы, нельзя применять коэффициенты ускорения (п. 7 ст. 259 Налогового кодекса РФ).

Лизинговые платежи. В налоговом учете можно списывать на прочие расходы, связанные с производством и реализацией, разницу между суммой ежемесячного лизингового платежа и начисленной за месяц амортизацией (подп. 10 п. 1 ст. 264 Налогового кодекса РФ). В результате на расходы будет списана сумма, равная лизинговому платежу. Только сложится она из двух частей: начисленной амортизации и разницы между общей суммой платежа и этой амортизацией.

В состав лизингового платежа входит НДС. Когда предмет лизинга учитывается на балансе у лизингополучателя, проблем с вычетом этого налога нет. Для вычета лизингополучателю достаточно выполнить следующие действия: получить счет-фактуру от лизингодателя, перечислить ему очередной лизинговый платеж и принять к учету предмет лизинга. Кроме того, необходимо, чтобы имущество, полученное в лизинг, было предназначено для использования в деятельности, облагаемой НДС (подп. 1 п. 2 ст. 171 Налогового кодекса РФ). В бухгалтерском учете лизингополучатель, учитывающий предмет лизинга на своем балансе, начисляет лизинговые платежи внутренней проводкой по субсчетам «Арендные обязательства» и «Задолженность по лизинговым платежам» счета 76 "Расчеты с разными дебиторами и кредиторами" (п. 9 Указаний). Получается, что на счета затрат лизинговые платежи не относятся. Вместо этого лизингополучатель списывает на расходы амортизационные отчисления. Таким образом, все затраты на покупку оборудования по договору лизинга в бухгалтерском учете списывают на себестоимость продукции по мере амортизации. Так же, как и для целей налогообложения, в бухучете к амортизационной норме можно применить коэффициент ускорения. Это разрешено пунктом 1 статьи 31 Закона о лизинге. Причем размер этого коэффициента Закон никак не ограничивает.

В бухгалтерском учете ускоренную амортизацию можно применять только к предметам лизинга. Имущество считается таким предметом, пока длится соответствующий договор. Значит, как только срок его действия истечет и имущество перейдет в собственность лизингополучателя, амортизацию придется начислять без коэффициентов ускорения.

Лизинговые платежи. Если предмет лизинга учитывает лизингодатель, то бухгалтеру лизингополучателя лишь остается в налоговом учете ежемесячно списывать на прочие расходы всю сумму перечисленных лизинговых платежей за вычетом НДС (подп. 10 п. 1 ст. 264 Налогового кодекса РФ). В бухучете же начисленные лизинговые платежи бухгалтер относит на счета издержек производства. А предмет лизинга, числящийся на балансе у лизингодателя, лизингополучатель отражает за балансом. Для этого предназначен счет 001 «Арендованные основные средства». Оценить имущество на этом счете можно по стоимости, которая указана в договоре лизинга. Лизингополучатель, не учитывающий на своем балансе предмет лизинга, также вправе принять к вычету «входной» НДС по лизинговым платежам в том периоде, в котором перечислены деньги лизингодателю. Для этого необходимо получить счет-фактуру и использовать имущество в деятельности, облагаемой НДС.

Предмет лизинга переходит в собственность лизингополучателя. По окончании договора, когда имущество, взятое в лизинг, станет собственностью лизингополучателя, никаких записей в налоговом учете делать не нужно. Дело в том, что, как мы уже отмечали, с этого момента оборудование перестает быть предметом лизинга и становится обычным основным средством. Значит, оценивать его нужно по общему правилу: исходя из всех «расходов на приобретение... сооружение, изготовление, доставку и доведение до состояния, в котором оно пригодно для использования...» (п. 1 ст. 257 Налогового кодекса РФ). Затраты на приобретение имущества по договору лизинга равны сумме перечисленных лизинговых платежей. Но лизингополучатель уже списал их на расходы. Поэтому первоначальная стоимость имущества, полученного в собственность по окончании договора лизинга, равна нулю. Отражать его в налоговом учете бессмысленно: это никак не повлияет на величину доходов и расходов, которые учитываются при расчете налога на прибыль. В бухгалтерском учете в тот момент, когда лизингополучатель получит право собственности на предмет лизинга, его нужно снять с забалансового учета и сделать соответствующую проводку.

Лизинг, как форма инвестиций имеет свои особенности и поэтому, специально для организации и проведения лизинга лизинговых операций на практике создан не один десяток методик. Однако из этого не следует то - что правилами инвестиционного анализа можно пренебречь. Сравнивая зарубежные работы по лизингу с отечественными методиками лизинга, можно отметить три существенных недостатка последних:

Во-первых, в отечественных работах зачастую отсутствует анализ внешней среды - тех условий, которые обосновывают корректное использование выбранного метода оценки инвестиций для анализа лизинга. Наиболее часто применяются пять основных методов оценки инвестиций, которые можно объединить в две группы:

· методы, основанные на применении концепции дисконтирования: метод определения чистой текущей стоимости; метод расчета рентабельности инвестиций; метод расчета внутренней нормы прибыли;
· методы, не предполагающие применения концепции дисконтирования: метод расчета периода окупаемости инвестиций и метод определения бухгалтерской рентабельности инвестиций.
Любая методика лизинга основана на использовании одного или сразу нескольких методов оценки инвестиций. Если применение общеизвестных методов оценки инвестиций в конкретной методике оценки лизинга обосновано, то последующий анализ - в большей степени техника решения поставленной экономической задачи. И если конкретный анализ лизинга имеет какие-либо отступления от тех принципов, в рамках которых возможно корректное применение используемого метода оценки инвестиций, то это заметно и может быть исправлено и доработано. 

Во-вторых, наибольшая сложность состоит именно в постановке задачи. Постановка задачи начинается с выбора и обоснования критерия (системы критериев) на котором (которых) в последующем может быть построена методика оценки лизинга. Вот те условия, которым должна в общем случае удовлетворять система критериев анализа, чтобы получить более-менее достоверные окончательные результаты и сделать сколько-нибудь значимые выводы:

· критерии должны быть объективными - позволять оценить исследуемый принцип однозначно и не допускать спорных оценок;

· критерии должны быть адекватными - оценивать именно то, что должно быть оценено;

· критерии должны быть нейтральными - равноценными по отношению к исследуемым явлениям. 

Отечественные методики лизинга, в своем большинстве, имеют именно эти упущения.

В-третьих, самый значимый повод для видимых различий в методиках лизинга - определение предмета исследования. То есть по-разному дается ответ на вопрос что такое лизинг? В большинстве отечественных работ лизинг рассматривается как форма аренды. Представляется, что незавершенность формирования рыночных отношений в России стала причиной обоснования многих отечественных методик лизинга исключительно на расчете арендных ставок и величины арендной платы. С другой стороны, изучение зарубежной литературы по лизингу выявляет, что общего с арендными отношениями в общепринятом понимании у лизинга очень мало. Большинство зарубежных методик оценки лизинга основано на расчетах стоимости аренды для арендатора и лизинговой компании и сопоставления этих стоимостей с альтернативными вариантами финансирования проекта. Такой анализ подразумевает наличие рыночного ценообразования и исследование налоговых условий сравниваемых вариантов финансирования проекта. Определение приемлемой для лизинговой компании и арендатора величины лизинговых платежей основывается именно на арбитражном подходе в ценообразовании. Поскольку компании рассматривают налоги как неизбежные расходы, то всякое уменьшение налоговых выплат представляет для компаний дополнительный доход. Сравнение налоговых условий альтернативных вариантов финансирования одного и того же проекта, при прочих равных, выходит на передний план. Обосновании величины арендной ставки в лизинге и размера лизинговых платежей только маржей лизинговой компании и калькуляцией затрат лизинговой компании по организации и проведению лизинга, на наш взгляд, необоснованно. 

Критерии эффективности - важнейшая проблема вообще в любой деятельности. Из-за ошибочного выбора критериев, определяемых существующими методиками, неоднократно происходили крупные экономические просчеты, имеющие негативные последствия для бизнес -структур. Изучив эти методики мы пришли к выводу, что оценить лизинг посредством методик расчета величины лизинговых платежей, основанных на калькуляции затрат лизингодателя, не представляется возможным. Неправильно потому, что при простой калькуляции затрат лизингодателя принимаются в расчет только его интересы, а интересы арендатора не учитываются. Во многих случаях обычное рациональное мышление заставляло потенциальных арендаторов отказаться от лизинга - более дорогого, чем традиционный инвестиционный кредит лишь потому, что величина лизинговых платежей определялась исключительно калькуляцией затрат лизингодателя по организации сделки и маржей лизингодателя, а не путем рыночного ценообразования стоимости лизинга. Этот факт, следующий из всех представленных российских методик расчета лизинговых платежей, нельзя скрыть ни за названиями методов, ни в теории финансовых рент. 

Это подтверждает анализ и сравнительные сопоставления отдельных подходов зарубежных методик оценки лизинга
. В частности, «Методика, применяемая участниками лизинга на рынке США», предполагает принятие в расчет следующих показателей:

- сопоставление стоимости имущества при коммерческом кредитовании и на условиях лизингового соглашения;

· расчет вариантов ставок финансирования сделки;

· сопоставление поступлений выручки от эксплуатации объекта лизинга  у собственника данного имущества с поступлениями от использования этого же имущества на условиях лизинга.

Предполагается сравнение общей стоимость лизинга по сравнению с покупкой на условиях кредита.
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Ccr = Co + -------  -  T2       где:
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 Ccr - стоимость закупки на условиях кредита;

Со - стоимость имущества;

P1 -  платежи по процентам;

T1 - подоходный налог;

T2 - налоговый кредит на ускоренную амортизацию.


P1 - (Cr2 + D) : t

Clz = -------------------------  +  Crs   где:
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Clz - стоимость по лизингу;

 P1 - ежегодные платежи по лизинговому соглашению;

D - скидки лизингополучателя;

t - срок действия лизингового соглашения;

T3 - подоходный налог;

Crs - остаточная стоимость объекта лизинга.

Расчет ставки финансового лизинга, необходимый для сопоставления условий предлагаемых кредиторами и потенциальным лизингодателем, производится по формуле:  


    A + P1

Ir = ------------------------  ,   где:


1/2 (Ci + Crs)

P1 - ежегодные платежи по лизинговому соглашению; 

Ci - первоначальная стоимость имущества.

Расчет ожидаемой нормы прибыли по лизингу выполняется для сравнения с ожидаемой прибылью при эксплуатации на условиях покупки. Для сопоставимости расчетов вводятся следующие поправки:

· производится оценочный расчет размера вложения капитала для варианта закупки имущества;

· величина платежей по лизингу уменьшается на величину оценочной стоимости выплаты процентов по займу на покупку имущества;

· совокупные доходы от использования имущества пари закупке и при его лизинге считаются равными.
Таким образом, в силу аналогичности процентных выплат по лизинговому соглашению и платежей по займу, на покупку имущества, арендатор определяет свою прибыль путем уменьшения валового дохода на сумму лизинговых платежей, не включающих в себя выплату процентов, а лизингодатель уменьшает свою прибыль на сумму амортизации. 
Но наиболее простым является Метод расчета стоимости лизинга по скорректированной ставке дисконтирования. Оценка  лизинга производится по формуле: 
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Оценка лизинга = INV -     (      ---------------- 
 ,   где:





    t = 0   1 + r (1 - T) t


 INV - стоимость лизингового оборудования;

 LCF (t) - остаток наличности при лизинге, в период t;

n - продолжительность (срок) лизинга.

При написании формулы имеется в виду, что:

-  стоимость передаваемого в лизинг оборудования не немедленная арендная плата или другой остаток наличности при лизинге;

- лизинг замещает долг на базе 1 к 1;

- формула применима для расчета стоимости финансового лизинга;

- страховка, техническое обслуживание и другие текущие расходы должны быть оценены отдельно и добавлены к стоимости лизинга;
- если оборудование имеет ликвидационную стоимость по окончанию срока лизинга, то эта стоимость так же должна быть учтена.

Данная методика видится наиболее обоснованной из всех рассмотренных. Оценка лизинга с привлечением заемных средств в общем случае строится на принципах сравнения лизинга с эквивалентным ему займом.
Таким образом, между отечественными и зарубежными методиками оценки лизинга возникает явное противоречие в выборе критерия, определяющего общую величину лизинговых платежей. С экономической точки зрения, таким критерием должно выступать выполнение условий эффективности лизинга для его участников. Расчет потоков лизинговой задолженности должен строится не только на калькуляции затрат лизингодателя, но и учитывать налоговые условия лизингового финансирования. Лизинговая операция, построенная не на налоговой основе, оценивается как обычная ссуда. Лизинговые операции,  осуществляемые на налоговой основе, составляют большую часть лизингового бизнеса. Будущие налоговые условия лизингового финансирования капиталовложений играют решающую роль в оценке эффективности лизинга его участниками. Особые налоговые условия лизингового финансирования могут сделать лизинг более дешевым по сравнению с кредитом. Однако экономия на налоговых выплатах снижает поступления в бюджет. Поэтому необходимо дать оценку лизинга с точки зрения государства.

Резюме

Международный лизинг – лизинговая деятельность, в которой участвуют лизинговые компании и хозяйствующие субъекты любых двух и более иностранных государств. Таким образом, международный лизинг это лизинг, при котором участники сделки находятся в разных странах (лизинговая компания, арендатор, поставщик). В международном бизнесе выделяют прямой зарубежный лизинг, т.е. сделку между юридическими лицами различных стран, и косвенный зарубежный лизинг, в котором лизингодатель и лизингополучатель являются юридическими лицами одной страны, но капитал последнего, частично принадлежит иностранным фирмам, либо если арендодателем выступает дочерняя компания иностранной ТНК. Прямой зарубежный лизинг подразделяется на сделки, в которых лизинговая компания покупает оборудование у национальной фирмы, а затем предоставляет его арендатору за границей (экспортный лизинг), а также сделки, в которых арендодатель покупает оборудование у иностранной фирмы, а затем предоставляет его отечественному арендатору (импортный лизинг). В свою очередь прямой зарубежный лизинг подразделяется на: сделки, при которых лизинговая компания покупает оборудование у национальной фирмы, а затем предоставляет его за границу арендатору – экспортный лизинг; сделки, при которых арендодатель покупает оборудование у иностранной фирмы, а затем предоставляет его отечественному арендатору – импортный лизинг. 

Основными документами, регулирующими отношения по международному лизингу, являются Конвенция о межгосударственном лизинге, которая была принята 25.11.1998г. (г.Москва) и Конвенция УНИДРУА «О международной финансовой аренде (лизинге)» от 28.05.1988 г. (г.Оттава). Конвенция вступила в силу с 01.05.1995 года.
Основные понятия

Внутренний лизинг. Лизинговые операции, которые осуществляются внутри страны, то есть когда лизингодатель и лизингополучатель являются резидентами одной страны. Противоположным внутреннему лизингу является международный лизинг.

Возвратный лизинг. Сделка, в которой владелец движимого или недвижимого имущества продает его лизинговой компании, а затем заключает договор с лизинговой компанией на аренду ранее принадлежащего ему актива. При этом первоначальный владелец имущества становится лизингополучателем. Такого рода сделка позволяет предприятию-собственнику актива получить необходимые ему на текущий момент оборотные средства. По своей сути такого рода сделка схожа с кредитованием под залог имущества.

Дата принятия лизингодателем обязательства финансировать лизинговую сделку. Или дата подписания лизингового контракта (в случае, если оборудование уже изготовлено), в остальных случаях - дата завершения изготовления оборудования или дата приобретения оборудования арендодателем.

Договор лизинга. Договор квалифицируется как договор лизинга, если он содержит указания на наличие инвестирования денежных средств в предмет лизинга и на наличие передачи предмета лизинга лизингополучателю. При осуществлении международного финансового лизинга договор лизинга должен содержать ссылку на договор купли-продажи, в соответствии с которым передача предмета лизинга лизингополучателю должна производиться не позднее чем через шесть месяцев с момента пересечения предметом лизинга таможенной границы Российской Федерации, за исключением случаев транспортировки предмета лизинга по территории Российской Федерации в течение срока, превышающего шесть месяцев.//Федеральный закон от 29 октября 1998 г. N 164-ФЗ "О лизинге"

Договор между лизингодателем и поставщиком о ремаркетинге. Наиболее распространенная форма гарантии поставщика лизинговых операциях. В соответствии с этой гарантией поставщик берет на себя обязательство перепродать оборудование после его изъятия у лизингополучателя в случае нарушения лизингополучателем условий договора лизинга. Ответственность за изъятие и возврат оборудования лежит на лизингодателе, хотя по желанию поставщик может сделать это сам. После демонтажа оборудования поставщик переправляет его на склад для хранения и проведения подготовительных работ с целью последующей реализации. После перепродажи оборудования поставщик выплачивает лизингодателю выручку от продажи за вычетом расходов на демонтаж и хранение оборудования и небольшой комиссии поставщика за повторную реализацию. Поставщик заинтересован в заключении договора о повторной реализации (о ремаркетинге) потому, что, прежде всего, это способствует заключению сделки купли-продажи с лизинговой компанией, так как часто для лизинговой компании гарантия поставщика о повторной реализации является одним из основных условий заключения сделки. Кроме того, договор о ремаркетинге позволяет поставщику контролировать продажу своего оборудования на вторичном рынке, приносит дополнительную прибыль, не содержит в себе дополнительных финансовых рисков.

Договор финансовой аренды (договор лизинга). Особый вид договора аренды, гражданско-правовой договор, по которому арендодатель обязуется приобрести в собственность указанное арендатором имущество у определенного им продавца и предоставить арендатору это имущество за плату во временное владение и пользование для предпринимательских целей. Арендодатель в этом случае не несет ответственности за выбор предмета аренды и продавца. Договором может быть предусмотрено, что выбор продавца и приобретаемого имущества осуществляется арендодателем. Предметом договора финансовой аренды могут быть любые непотребляемые вещи, используемые для предпринимательской деятельности, кроме земельных участков и др. природных объектов. Арендодатель, приобретая имущество для арендатора, должен уведомить продавца о том, что имущество предназначено для передачи его в аренду определенному лицу. Риск случайной гибели или случайной порчи арендованного имущества переходит к арендатору в момент передачи ему арендованного имущества, если иное не предусмотрено договором.

Доход лизингодателя по договору лизинга. Доходом лизингодателя по договору лизинга является его вознаграждение.//Федеральный закон от 29 октября 1998 г. N 164-ФЗ "О лизинге"

Контрольные вопросы
· Дайте определение понятиям «лизинг», «международный лизинг»

· В чем различия между договором аренды и лизинговой деятельности в международном лизинговом бизнесе?

· Можно ли рассматривать лизинговую деятельность как вид инвестиционной деятельности?

· Перечислите субъекты лизинговых отношений.
Приложение 1

Типовые схемы совершения лизинговых сделок. 

1) Прямой лизинг имеет место в том случае, когда поставщик (изготовитель) сам, совмещая функции лизингодателя, без посредников сдает объект в лизинг в упрощенном порядке. Возможно также создание изготовителем (поставщиком) дочерней лизинговой компании в форме малого предприятия, что позволит уменьшить лизинговые платежи на сумму НДС.
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2) Косвенный лизинг предусматривает передачу имущества в лизинг через посредников. Посредник, он же лизингодатель, а в упрощенном случае и заимодатель, сначала финансирует покупку средств производства изготовителя и поставляет их пользователю, а затем периодически получает лизинговые платежи от арендатора.
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3) Возвратный лизинг начинается с того, что собственник имущества (завод) сначала продает его будущему лизингодателю, а затем сам арендует этот же объект у покупателя, то есть одно и то же лицо (первоначальный собственник) выступает и в качестве продавца, и в качестве лизингополучателя. В результате меняется лишь собственник оборудования, а его пользователь остается прежним, получив в свое распоряжение дополнительные средства. А инвестор (покупатель), по сути, кредитует бывшего владельца, получая в качестве обеспечения права собственности на его имущество, то есть как бы под залог
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4) Лизинг поставщику отличается от возвратного тем, что поставщик оборудования хотя и выступает в роли продавца и арендатора одновременно, но не является пользователем имущества, которое он обязательно передаст в сублизинг третьему лицу без согласия арендодателя
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5) Финансовый лизинг — наиболее распространенный вид, предусматривающий сдачу в аренду техники на длительный срок, сопоставимый со сроком амортизации объекта лизинга или превышающий его, и полное или почти пол­ное возмещение ее стоимости за период использования.
Его принципиальная модель на странице ниже.
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6) Раздельный лизинг (частично финансируемый лизингодателем) состоит в том, что объединяет несколько кредитных организаций для финансирования крупных лизинговых проектов. Он предусматривает привлечение лизингодателем долгосрочного займа у одного-двух (простой вариант) или у нескольких (сложный вариант) кредиторов на сумму до 70–80% от стоимости объекта лизинга.
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7) Групповой (акционерный) лизинг отличается от других видов и разновидностей тем, что в качестве арендодателя выступает группа участников (акционеров), которые учреждают специальную корпорацию (трастовую компанию и др.) и назначают доверенное лицо, которое совершает в дальнейшем все необходимые операции по лизинговым отношениям
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8) Прямой финансовый лизинг проводится самостоятельно одним арендодателем, не являющимся изготовителем или сбытовиком имущества.
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9) Оперативный (операционный) лизинг предполагает возможность лизингодателя сдавать свое имущество, которое он закупает на свой страх и риск, в аренду неоднократно в течение нормативного срока его службы
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10) Полносервисный лизинг — комплексный или лизинг с полным набором сервисных услуг — предусматривает комплексную систему технического обслуживания, ремонта, страхования, а также поставки необходимого сырья, подготовки квалифицированного персонала, маркетинга и даже рекламы выпускаемой арендатором продукции со стороны лизингодателя, который сохраняет право собственности на объект после истечения срока аренды и поэтому также выплачивает еще и налог на имущество, остающееся у него на балансе в течение всего периода сделки.
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11) Сублизинг — вид поднайма предмета лизинга, при котором лизингополучатель по договору лизинга передает третьим лицам (лизингополучателям по договору сублизинга) во владение и в пользование за плату и на срок в соответствии с условиями договора сублизинга имущество, полученное ранее от лизингодателя по договору лизинга и составляющее предмет лизинга.
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12) Разновидностью сублизинга в мировой практике считается лизинг-бланк, по которому крупная промышленная компания по выпуску сложной конечной продукции осуществляет техническое и технологическое перевооружение смежных предприятий поставщиков комплектующих изделий
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13) Прямой международный лизинг представляет собой сделку, где все операции совершаются между коммерческими организациями с правом юридического лица из двух разных стран.
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14) Транзитный (косвенный) международный лизинг имеет место в тех случаях, когда лизингодатель одной страны берет кредит или приобретает необходимое оборудование в другой стране и поставляет его арендатору, находящемуся в третьей стране
Упрощенная модель транзитного международного лизинга на странице ниже. 

[image: image19.png]Bank TsuHrossie nnarexs
2 EH .
Tsmronarens apansi e |——] orosop ssnea le—L—] ™ Mmeoparens cpamsts
al SI
2 Crparosanme ofverra o .
- 3
2 3
Hymns-ponara ofsexta v [———  Mocrasukcipamsiobs  |——]  flocraska obwexranesuira





Источник: В.А. Горемыкиным «Классификации лизинговых операций» // «Справочнике экономиста» №7 от 2005 года.

Приложение 2

ДОГОВОР  внутреннего ЛИЗИНГА  № ___
г. Москва
________ 20   года
Общество  с  ограниченной ответственностью ___________________________,  именуемое в  дальнейшем ЛИЗИНГОДАТЕЛЬ, в лице Генерального   директора_______________,  действующего на основании Устава, с одной стороны, и открытое акционерное общество ______________________,  именуемое  в  дальнейшем  ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЬ,  в  лице Генерального директора________________, действующего на основании Устава,  с другой стороны, а при совместном упоминании именуемые СТОРОНЫ,  заключили настоящий Договор о нижеследующем:

Статья 1. ПРЕДМЕТ ДОГОВОРА.

1.1. ЛИЗИНГОДАТЕЛЬ в соответствии с заявлением ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЯ обязуется приобрести в собственность для последующей передачи последнему в лизинг с правом выкупа Оборудование (в дальнейшем ПРЕДМЕТ лизинга), указанное в Спецификации (Приложение №1), являющейся неотъемлемой частью настоящего Договора, в рамках согласованного с ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЕМ Договора поставки, указанного в п. 1.2. настоящего Договора, на приобретение ПРЕДМЕТА лизинга.

1.2. ПРЕДМЕТ лизинга приобретается у указанного ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЕМ ПОСТАВЩИКА – ООО «____________________» г.Москва  в рамках заключаемого с ним Договора поставки  (в дальнейшем – Договор поставки). Лизингодатель не несет ответственности за выбор Лизингополучателем Поставщика и ПРЕДМЕТА лизинга.

1.3. Количество, наименование, комплектность и другие требования к ПРЕДМЕТУ лизинга указаны в Приложении № 1. Стоимость ПРЕДМЕТА лизинга определяется в размере ___________ (____________________) Рублей, в том числе и НДС (18%)  в размере ________________ (_____________________) Рублей и____ейки.

 1.4.  ПРЕДМЕТ лизинга будет использоваться ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЕМ в соответствии с  его назначением и находиться по адресу: ____________________________________________
Статья 2. размер уплаты лизинговых платежей.

2.1. Лизинговые платежи в совокупности составляют плату за пользование ПРЕДМЕТОМ лизинга, определяются в размере ________________ (_________________________) Рублей, в том числе и НДС (18%) в размере ______________(__________________) Рубля и ___ копейки.

2.2. Лизинговые платежи облагаются налогом на добавленную стоимость. 

2.3. Поступающие от Лизингополучателя денежные средства, независимо от их назначения указанного в платежных документах Лизингополучателем, засчитываются Лизингодателем в следующем порядке:

· пени за просрочку уплаты лизинговых платежей (п. 7.3. Договора);

· штрафа за неисполнение обязанностей, указанных в п. 7.3. Договора;

· исполнения иного, не связанного с настоящим Договором, денежного обязательства Лизингополучателя перед Лизингодателем, срок исполнения которого наступил;

· суммы лизингового платежа, подлежащего уплате согласно п. 2.3. Договора;

· суммы закрытия сделки, согласно п. 4.2.11. Договора.

2.4. Все платежи по настоящему Договору Лизингополучатель осуществляет в рублях на расчетный счет Лизингодателя, указанный в Статье 10 настоящего Договора, либо по иным реквизитам, если эти реквизиты дополнительно указанны Лизингодателем в письменном виде. Датой платежа является дата зачисления средств на расчетный счет Лизингодателя, указанный в Статье 10  настоящего Договора.

2.5. Авансовый лизинговый платеж , предусмотренный  графиком лизинговых платежей, зачитывается  в целях бухгалтерского и налогового учета в соответствие с графиком зачета авансовых лизинговых платежей (Приложение №2 к Договору)

Статья 3.  УСЛОВИЯ ПЕРЕДАЧИ В ЛИЗИНГ.

3.1. ПРЕДМЕТ лизинга передается ЛИЗИНГОДАТЕЛЕМ ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЮ во временное владение и пользование для предпринимательских целей на срок 42 месяца с даты подписания Акта сдачи-приемки ПРЕДМЕТА лизинга в лизинг.

3.2. Стороны договорились применять коэффициент ускоренной амортизации ПРЕДМЕТА лизинга равного 3 (Трем).

3.3. ПРЕДМЕТ лизинга учитывается на балансе Лизингодателя. 

3.4. Право собственности на ПРЕДМЕТ лизинга принадлежит Лизингодателю. 

3.5. Право временного владения и пользования ПРЕДМЕТОМ лизинга в соответствии с его хозяйственным назначением в течение срока лизинга принадлежит Лизингополучателю с даты подписания Акта сдачи-приемки ПРЕДМЕТА лизинга в лизинг. Продукция и доходы, получаемые в результате эксплуатации ПРЕДМЕТ лизинга, являются собственностью Лизингополучателя. 

3.6. ПРЕДМЕТ лизинга переходит в собственность  ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЯ в соответствии с договором купли-продажи между ЛИЗИНГОДАТЕЛЕМ и ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЕМ согласно действующему законодательству после выплаты ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЕМ суммы всех лизинговых платежей и выкупной стоимости. Договор купли-продажи подписывается СТОРОНАМИ после оплаты последнего лизингового платежа по настоящему Договору.

Статья 4. ПРАВА И ОБЯЗАННОСТИ СТОРОН.

4.1. Лизингодатель обязуется в соответствии с положениями пунктов 1.1–1.3. настоящего Договора приобрести ПРЕДМЕТ ЛИЗИНГА и предоставить его во временное владение и пользование для предпринимательских целей с последующей передачей в собственность ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЮ на условиях настоящего Договора.

4.2. Лизингополучатель обязуется:

4.2.1. В течение 5 (Пяти) дней с даты подписания настоящего Договора сообщить Лизингодателю согласованные с Поставщиком все технико-экономические характеристики ПРЕДМЕТА лизинга, (включая спецификации и гарантии по качеству ПРЕДМЕТА лизинга), место, условия приема-передачи ПРЕДМЕТА лизинга, иные существенные условия Договора поставки ПРЕДМЕТА лизинга, в письменной форме, путем непосредственного вручения соответствующего уведомления уполномоченному представителю Лизингодателя под расписку.

4.2.2. Принять ПРЕДМЕТ лизинга в месте поставки согласно условиям Договора поставки, составить и подписать соответствующий акт приема-передачи ПРЕДМЕТА лизинга к Договору поставки и в трехдневный срок с даты подписания передать его ЛИЗИНГОДАТЕЛЮ путем непосредственного вручения под расписку вместе со следующими документами: счет-фактуру, товаро-транспортную накладную, сертификат соответствия,  инструкция по монтажу и эксплуатации.

4.2.3. Своими силами и за свой счет доставить ПРЕДМЕТ лизинга с места его передачи, указанного в п.5.2. настоящего Договора, до места его использования, указанного в п.1.4. настоящего Договора. 

4.2.4. Использовать ПРЕДМЕТ лизинга в предпринимательских целях, в соответствии с его назначением, стандартами, техническими условиями и/или иной документацией Поставщика и производителя.

4.2.5. За свой счет осуществлять техническое обслуживание предмета лизинга, обеспечивать его сохранность, поддерживать в исправном состоянии и заменять утраченные, поврежденные или сломанные части, а также осуществлять профилактическое и ремонтное обслуживание (в том числе капитальный ремонт с согласия ЛИЗИНГОДАТЕЛЯ). Утрата ПРЕДМЕТА лизинга или утрата ПРЕДМЕТОМ лизинга своих функций не освобождают ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЯ от  обязательств  по настоящему Договору.

4.2.6. В течение 10 (Десяти) дней с даты получения соответствующего письменного  требования Лизингодателя, предоставлять требуемую Лизингодателем следующую документацию: бухгалтерские балансы с формами и приложениями, справки ИМНС об открытых счетах в рублях и иностранной валюте, документы, подтверждающие правоспособность Лизингополучателя и полномочия лиц, выступающих от имени Лизингополучателя.

4.2.7. Беспрепятственно допускать представителей Лизингодателя для проверки финансового состояния Лизингополучателя, осмотра ПРЕДМЕТА лизинга и проверки правильности его использования.

4.2.8. Информировать Лизингодателя об изменениях в учредительных документах и составе коллегиального и единоличного исполнительного органа в течение 5 (Пяти)  дней  с  даты принятия решения о внесении таких изменений уполномоченными органами управления.

4.2.9. Своевременно производить лизинговые платежи в соответствии с Графиком лизинговых  платежей (Приложение №2) на условиях настоящего Договора.

4.2.10. Уведомлять Лизингодателя о вновь открываемых счетах в банках и иных кредитных учреждениях не позднее 5 (Пяти) дней с даты их открытия.

4.2.11. При одностороннем расторжении настоящего Договора, согласно п.п. 4.4.3. - 4.4.9. настоящего Договора, не позднее, чем за 20 (Двадцать) календарных дней до даты расторжения настоящего Договора, выплатить Лизингодателю сумму закрытия сделки.

Сумма закрытия сделки включает в себя:

· невыплаченную часть общей суммы лизинговых платежей, указанной в п.2.1. настоящего Договора, за весь срок лизинга, определяемый согласно п. 3.1. настоящего Договора;

· выкупную стоимость ПРЕДМЕТА лизинга, указанную в Приложении №2 к настоящему Договору;

· пеню, в случае просрочки, согласно п. 7.3. настоящего Договора.

4.2.12. В случае неисполнения своих обязательств, указанных в п.4.2.11. настоящего Договора, не позднее, чем за 10 (Десять) календарных дней до даты расторжения настоящего Договора вернуть ПРЕДМЕТ лизинга Лизингодателю, либо направить его в адрес иного юридического или физического лица, указанного Лизингодателем. ПРЕДМЕТ лизинга должен быть в таре и упаковке, соответствующей его содержанию. Защита должна гарантировать сохранность ПРЕДМЕТА лизинга от любого вида повреждений и коррозий. К ПРЕДМЕТУ лизинга должна прилагаться вся относящаяся к нему документация. 

Возвращаемый ПРЕДМЕТ лизинга должен соответствовать технической документации Поставщика и/или производителя с учетом нормального износа, и находиться в состоянии, позволяющем осуществлять нормальную эксплуатацию в соответствии с его назначением.

Факт возврата ПРЕДМЕТА лизинга удостоверяется соответствующим актом приема-передачи ПРЕДМЕТА лизинга, подписываемым Сторонами.

В случае отказа Лизингодателя принять ПРЕДМЕТ лизинга из-за дефектов, исключающих его нормальное использование, Лизингополучатель обязан в течение 10 (Десяти) календарных дней с момента направления Лизингодателем в адрес Лизингополучателя, указанный в Статье 10 настоящего Договора, соответствующего уведомления, уплатить Лизингодателю сумму закрытия сделки, указанную в п.4.2.11. настоящего Договора. При этом ПРЕДМЕТ лизинга переходит в собственность  ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЯ в соответствии с п. 3.6. настоящего Договора.

В случае возврата ПРЕДМЕТА лизинга ЛИЗИНГОДАТЕЛЮ лизинговые платежи, совершенные Лизингополучателем до момента возврата ПРЕДМЕТА лизинга, считаются платой за пользование ПРЕДМЕТОМ лизинга и не подлежат возврату Лизингополучателю.

4.3. Лизингополучатель с письменного согласия Лизингодателя вправе:

4.3.1. Производить конструктивные изменения (модификации) ПРЕДМЕТА лизинга, осуществлять эксплуатацию, изменяющую его качественные и эксплуатационные характеристики, а также устанавливать на него дополнительное оборудование.

Если ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЬ произвел за счет собственных средств улучшения ПРЕДМЕТА лизинга, неотделимые без ущерба для ПРЕДМЕТА лизинга, ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЬ не имеет права после прекращения настоящего Договора на возмещение стоимости этих улучшений.

4.3.2. Сдавать ПРЕДМЕТ лизинга в сублизинг, а также в иное пользование третьим лицам.

4.3.3. Изменять место нахождения ПРЕДМЕТА лизинга с адреса, указанного в п.1.4. настоящего Договора.

4.4. Лизингодатель вправе в одностороннем порядке расторгнуть настоящий Договор в следующих случаях:

4.4.1. Если Договор поставки не был заключен, не вступил в силу или был расторгнут до поставки ПРЕДМЕТА лизинга ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЮ.

4.4.2. Если ПОСТАВЩИК не по вине ЛИЗИНГОДАТЕЛЯ оказался не в состоянии поставить ПРЕДМЕТ лизинга полностью или частично.

4.4.3. Существенного ухудшения состояния ПРЕДМЕТА лизинга по вине Лизингополучателя или его использования с нарушением условий настоящего Договора, в том числе не по назначению.

4.4.4. Лизингополучатель по получению требования  от Лизингодателя о необходимости оплаты суммы задолженности не погашает ее в течение 10 (Десяти) дней.

4.4.5. Лизингополучатель без письменного разрешения Лизингодателя два раза подряд допускает просрочку внесения лизинговых платежей.

4.4.6. Лизингополучатель не выполняет любые свои обязанности, предусмотренные настоящим Договором.

4.4.7. Ухудшения финансового состояния ЛизингополучателЯ.

4.4.8. В отношении ЛизингополучателЯ возбуждена процедура банкротства или ликвидации.

4.4.9. При неисполнении или ненадлежащем исполнении Лизингополучателем обязательств, установленных иными, не связанными с настоящим Договором, договорами Сторон.

Статья 5. ПРИЕМ - ПЕРЕДАЧА ПРЕДМЕТА ЛИЗИНГА.

5.1. Предмет лизинга передается уполномоченным представителем ПОСТАВЩИКА непосредственно ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЮ согласно заключаемому между ПОСТАВЩИКОМ и ЛИЗИНГОДАТЕЛЕМ Договору поставки.

5.2.  Прием ПРЕДМЕТА лизинга по количеству, комплектности и качеству удостоверяется Актом приема-передачи по Договору поставки, подписанным уполномоченными представителями Поставщика и Лизингополучателя по адресу: ___________________. Акт приема-передачи по количеству и комплектности должен содержать:

· дату и место подписания;

· состав приемной комиссии;

· номер и дату выдачи документов о полномочиях членов приемной комиссии;

· состав ПРЕДМЕТА лизинга (в том числе номенклатурный номер, тип/марка, номер паспорта, количество, стоимость, комплектация)

· перечень документов, прилагаемых к ПРЕДМЕТУ лизинга;

· обнаруженные дефекты и недостатки.

5.3.  В случае отказа принять ПРЕДМЕТ лизинга обнаруженные при приемке дефекты отражаются в соответствующем протоколе.

5.4. При отказе принять ПРЕДМЕТ лизинга из-за дефектов, исключающих его нормальное использование, Лизингополучатель должен в течение суток с даты подписания соответствующего протокола в письменной форме поставить в известность Лизингодателя об обнаруженных недостатках и предоставить указанный протокол путем непосредственного вручения под расписку.

5.5. Лизингополучатель лишается права предъявления любых прямых и косвенных претензий к Лизингодателю по поводу качества, комплектности или повреждений ПРЕДМЕТА лизинга, а также дефектов, которые могли возникнуть при транспортировке, эксплуатации или хранении ПРЕДМЕТА лизинга с момента приемки-передачи его в соответствии с п. 5.2 настоящего Договора.

5.6. Передача ПРЕДМЕТА лизинга в лизинг по настоящему Договору оформляется Актом сдачи-приемки ПРЕДМЕТА лизинга в лизинг ЛИЗИНГОДАТЕЛЕМ ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЮ и подписывается после передачи оборудования в эксплуатацию согласно условиям Договора поставки.

5.7. Моментом передачи ПРЕДМЕТА лизинга ЛИЗИНГОДАТЕЛЕМ в лизинг ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЮ считается дата подписания СТОРОНАМИ  Акта сдачи-приемки ПРЕДМЕТА лизинга в лизинг.

Статья 6. РИСКИ.

6.1. Все риски, связанные с гибелью, разрушением, потерей, кражей, грабежом, противоправными действиями третьих лиц, связанных с ПРЕДМЕТОМ лизинга, преждевременным износом, порчей и повреждением ПРЕДМЕТА лизинга (пожар, взрыв, повреждение водой из отопительных, канализационных или водопроводных систем и систем пожаротушения, стихийные бедствия), а  также ответственность за вред здоровью, жизни или имуществу третьих лиц, связанный с эксплуатацией ПРЕДМЕТА лизинга, с даты подписания акта приема-передачи ПРЕДМЕТА лизинга, указанного в п.4.2.2 настоящего Договора, несет Лизингополучатель.

6.2. Страхование предмета лизинга на весь срок лизинга осуществляется Лизингодателем в свою пользу. Лизингополучатель обязан в течение 5 (Пять) рабочих дней с даты получения соответствующего письменного  требования Лизингодателя предоставить Лизингодателю следующую информацию и документы, необходимые для осуществления страхования предмета лизинга:

          - Общая информация об объекте, в котором находится ПРЕДМЕТ лизинга;

          -  Организация пожарной безопасности;

          -  Организация охраны оборудования.

6.3. В случае гибели или повреждения ПРЕДМЕТА лизинга в течение срока лизинга, Лизингополучатель письменно в срок не позднее 1 (Одного) рабочего дня уведомляет Лизингодателя посредством факсимильной связи о факте гибели или повреждения ПРЕДМЕТА лизинга, произошедшего вследствие случаев, указанных в п. 6.1. настоящего Договора.

6.4. При выплате страхового возмещения ЛИЗИНГОДАТЕЛЮ сумма обязательств Лизингополучателя перед Лизингодателем по настоящему Договору уменьшается на сумму полученного страхового возмещения. Факт получения страхового возмещения подтверждается банковской выпиской со счета Лизингодателя о зачислении указанной суммы. До момента получения страхового возмещения Лизингополучатель продолжает выплачивать лизинговые платежи в установленном настоящим Договором порядке.

6.5. В случае, если Лизингодатель по каким-либо независящим от него причинам не получает страхового возмещения, Лизингополучатель обязан осуществить одно из оговоренных в п. 7.2. настоящего Договора действий.

Статья 7. ОТВЕТСТВЕННОСТЬ СТОРОН.
7.1. За неисполнение или ненадлежащее исполнение принятых по настоящему Договору обязательств, СТОРОНЫ несут ответственность в соответствии с действующим законодательством Российской Федерации.

7.2. В случае гибели или повреждения ПРЕДМЕТА лизинга Лизингополучатель обязан в течение 10 (Десяти) дней представить Лизингодателю соответствующий документ, выданный компетентными органами и подтверждающий факт гибели или повреждения ПРЕДМЕТА лизинга, а также в течение 1 (Одного) месяца по согласованию с Лизингодателем: 

а) возместить Лизингодателю сумму закрытия сделки согласно п.4.2.11. настоящего Договора, либо

б) отремонтировать ПРЕДМЕТ лизинга за свой счет и привести его по техническим характеристикам до уровня полученного, с учетом его нормального износа. При этом факт приведения ПРЕДМЕТА лизинга в состояние, соответствующее уровню полученного, подтверждается актом экспертизы, проведенной соответствующей организацией, указанной Лизингодателем. Указанная экспертиза организуется Лизингополучателем и проводится за его счет не позднее 7 (Семь) дней с момента восстановления ПРЕДМЕТА лизинга. В этом случае настоящий Договор остается в силе и продолжает действовать без каких-либо изменений. За Лизингополучателем сохраняется обязанность уплачивать лизинговые платежи в соответствии с условиями настоящего Договора, либо

в) продолжать уплачивать лизинговые платежи в соответствии с условиями настоящего Договора, либо

г) возместить Лизингодателю размер ущерба на иных условиях, предложенных Лизингодателем.

7.3. За просрочку уплаты  лизинговых  платежей и суммы закрытия сделки, согласно условиям настоящего Договора, Лизингополучатель уплачивает Лизингодателю пеню в размере 0,5 (Ноль целых и пять десятых)  процента от суммы просроченного платежа за каждый день просрочки. 

За несвоевременное исполнение обязанности Лизингополучателя, указанной в п.6.2. настоящего Договора, Лизингополучатель уплачивает штраф в размере 3% от общей суммы лизинговых платежей по настоящему Договору.

7.4. За несвоевременное исполнение обязанности Лизингополучателя по возврату ПРЕДМЕТА лизинга, указанной в п.4.2.12. настоящего Договора, Лизингополучатель уплачивает штраф в размере 20 (Двадцать) процентов от суммы закрытия сделки, указанной в п. 4.2.11. настоящего Договора.

Статья 8. ПОРЯДОК РАЗРЕШЕНИЯ СПОРОВ.

8.1. Споры и разногласия, которые могут возникнуть при исполнении настоящего Договора, будут по возможности разрешаться путем переговоров между СТОРОНАМИ.

8.2. В случае невозможности разрешения споров путем переговоров Стороны передают их на рассмотрение в Арбитражный суд г. Москвы.

Статья 9. ЗАКЛЮЧИТЕЛЬНЫЕ ПОЛОЖЕНИЯ.

9.1. Настоящий Договор вступает в силу с даты его подписания СТОРОНАМИ и действует до момента полного выполнения СТОРОНАМИ своих обязательств по настоящему Договору.

9.2. Действие настоящего Договора прекращается в случае его досрочного расторжения; а также в иных случаях, предусмотренных действующим законодательством Российской Федерации.

9.3. В случае одностороннего расторжения настоящего Договора по требованию Лизингодателя, он направляет соответствующее письменное уведомление по указанному в настоящем Договоре адресу Лизингополучателя не позднее, чем за  30 (Тридцать) календарных дней до даты расторжения настоящего Договора. При этом все обязательства Лизингополучателя, предусмотренные настоящим Договором, прекращаются их надлежащим исполнением.

9.4. По соглашению СТОРОН настоящий Договор может быть изменен, дополнен или расторгнут в любое время путем подписания дополнительного соглашения. 

9.5. Настоящий Договор подписан в двух экземплярах, имеющих  одинаковую юридическую силу, по одному экземпляру для каждой из Сторон.

9.6. Все уведомления, которые должны исполняться по настоящему Договору, должны направляться в письменной форме по адресам ЛИЗИНГОДАТЕЛЯ и ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЯ, указанным ниже, или по другим адресам, которые СТОРОНЫ сообщат дополнительно.

9.7. Все приложения к настоящему Договору, указанные в нем, являются его  неотъемлемой частью.

9.8. изингополучатель не вправе передавать свои права и обязанности по настоящему Договору третьим лицам без письменного  согласия Лизингодателя. ЛИЗИНГОДАТЕЛЬ вправе передавать свои права и обязанности по настоящему Договору третьим лицам без письменного  согласия ЛИЗИНГОПОЛУЧАТЕЛЯ.

9.9. В случае реорганизации одной из СТОРОН все права и обязанности по настоящему Договору принимает на себя правопреемник этой СТОРОНЫ.

9.10. Во всем остальном, что не предусмотрено настоящим Договором, Стороны руководствуются действующим на территории Российской Федерации законодательством.

Статья 10. РЕКВИЗИТЫ СТОРОН.
Лизингодатель:






Лизингополучатель:

Приложение №1 
к Договору внутреннего лизинга № 

от _________ 20     года

Спецификация

	№

п/п
	Наименование
	Кол-во,

шт.
	Цена, с НДС,

Рубль
	Стоим-сть,

с НДС, рубль

	
	
	
	


Общая стоимость Оборудования составляет ___________________ (____________________)  Рубля,  в том числе и НДС (18%) в размере ___________ (_______________________) Рублей и 93 копейки.

Приложение №2 
к Договору внутреннего лизинга № 
от __________  20     года

График лизинговых платежей
	№ п.п.
	Дата
	Авансовый лизинговый платеж c НДС
	Лизинговый платеж с НДС
	Зачет авансовых лизинговых платежей с НДС

	Лизингодатель:
	
	Лизингополучатель:
	Лизингодатель:

	Генеральный директор
	
	Генеральный директор

	___________________/
	
	____________________/


Продажа ПРЕДМЕТА лизинга по договору купли-продажи

Рубли

	№
	Дата
	Выкупная цена с НДС
	В т.ч. зачет авансовых платежей
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� Федеральный закон от 29 октября 1998 г. N 164-ФЗ "О финансовой аренде (лизинге)" (с изменениями от 29 января, 24 декабря 2002 г., 23 декабря 2003 г., 22 августа 2004 г., 18 июля 2005 г., 26 июля 2006 г., 8 мая 2010 г.).





6 Лещенко М.И., «Основы лизинга», Финансы и статистика, Москва, 2000, стр. 65; см.также: Лященко В.П. Торговля оружием: таможенное оформление, маркетинг, лизинговые операции, офсетные сделки, лицензионные соглашения / В.П. Лященко, 2-е изд., перераб. и доп. — Москва: Экономика, 2011. — 342 с.


� Конвенция о межгосударственном лизинге (Москва, 25 ноября 1998 г.). На наш взгляд, бартерный лизинг можно определить, как механизм обмена в целях купли-продажи товара и услуг, подразумевающий физическую передачу одного товара в обмен на другой.


� Например, при расторжении контракта по истечении 24 месяцев с момента начала действия контракта - 68%, 30 месяцев с момента начала действия контракта - 57%, 36 месяцев с момента начала действия контракта - 47%, 42 месяцев с момента начала действия контракта - 36%, 48 месяцев с момента начала действия контракта - 25%, 54 месяцев с момента начала действия контракт - 14% покупной стоимости лизингового имущества составляют платежи в погашение остаточной суммы долга. Эти платежи в погашение остаточной суммы долга являются для лизингодателя определенным гарантом.


� В феврале 1998 г. помимо России к �HYPERLINK "garantF1://2440666.0"��Конвенции� присоединились еще восемь участников: Белоруссия, Венгрия, Италия, Панама, Латвия, Нигерия, Франция, Китай.


� Отношение капитала компании к заемным средствам (привилегированным акциям, долгосрочным облигациям).





� представлены в работах  В.Д. Газмана, в том числе «Лизинг; теория, практика.





_____________________________________________________________________________________

П.Толмачев. Лизинг в международном бизнесе. Лекция. Дипломатическая академия МИД России.60с. стр.2
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