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1. Договорные отношения в системе мирохозяйственных связей

В результате изучения главы обучающиеся должны
знать:
• виды международных коммерческих операций
• основы международной правовой нормативной системы в рамках договорных отношений
• характерные черты современного международного экономического правопорядка
• особенности внешнеэкономических сделок и классификацию материальных и нематериальных активов
уметь:
• использовать источники информации для определения динамики и тенденций развития международной предпринимательской деятельности
• оценивать стоимость активов, владеть основными методиками ценообразования
• анализировать внешнеторговые сделки купли-продажи
владеть:
• информацией о состоянии мировой экономической конъюнктуры для принятия компаниями, осуществляющими международную предпринимательскую деятельность, соответствующих управленческих решений
• навыками работы с нормативными документами в сфере предпринимательской деятельности, составления договоров и письменных текстов
Основу современной системы мирохозяйственных связей составляют принципы открытой рыночной экономики, формы организации производства и торговли, в которых участвуют компании и интегрированные корпоративные структуры разной национальной принадлежности и юрисдикций. Тенденции глобализации предопределяют либерализацию внешней торговли, открытость экономик для прямых иностранных инвестиций и международных валютно-кредитных отношений.

В основе государственного интереса включаться в международное разделение труда лежит экономический закон, хорошо известный как принцип сравнимой выгоды, который реализуется в различных подразделениях внешнеэкономической деятельности. Внешнеэкономическая деятельность является сферой международного сотрудничества, где проведена была достаточно серьезная унификация, причем не только коллизионных, но и материальных норм. Это объясняется стремлением государств создать достаточно эффективный регулятор международных отношений. При этом признается, что международная экономическое сотрудничество должно регулироваться такими правилами, которые совместимы с экономическим и социальным прогрессом. Отношения участников международного коммерческого оборота, а также иные гражданско-правовые отношения, возникающие в международной жизни, выходят за пределы отдельных суверенных государств. Такие отношения связаны с национальными правопорядками разных стран, которые наряду с нормами международного права претендуют на их регулирование. Важное место в системе договорных отношений в современном мировом хозяйстве принадлежит принципам международного экономического сотрудничества государств.
Основные правовые принципы международного экономического сотрудничества. Основные принципы в указанной сфере международных правоотношений не систематизированы в каком либо едином международно-правовом документе. Формальная юридическая сила этих норм не носит обязательного характера
. 
Принципы международного экономического сотрудничества.

1. Принцип неотъемлемого суверенитета государств над их богатствами и естественными ресурсами. Он предусматривает свободное осуществление каждым государством полного постоянного суверенитета над своими богатствами, природными ресурсами и экономической деятельностью, включая право на владение, использование и эксплуатацию. В соответствии с этим принципом каждое государство имеет право регулировать и контролировать иностранные инвестиции, а также деятельность транснациональных корпораций в пределах действия своей юрисдикции (элементы этого принципа и положения, связанные с его осуществлением, закреплены в Декларации об установлении НМЭП (ст.4), Хартии экономических прав и обязанностей государств (ст.ст. 5 и 16) и в положениях других международных соглашений (например, Венской конвенции о правопреемстве государств в отношении договоров 1978 г. (ст. 15).
2. Принцип свободы выбора форм организации внешнеэкономических связей. Статья 4 Хартии экономических прав и обязанностей государств гласит, что при осуществлении международной торговли и других форм экономического сотрудничества каждое государство свободно выбирать формы организации своих внешнеэкономических отношений и заключать двусторонние и много сторонние соглашения международного экономического сотрудничества.
3. Принцип недискриминации. В правовом понимании этот принцип  означает  право  государства  на  предоставление  ему (в первую очередь его гражданам и иным субъектам его нациоального права) со стороны другого государства общих условий, которые не хуже предоставляемых этим государством всем прочим государствам. Иными словами, режим недискриминации означает обязательство не ухудшать для другой страны своих нормально действующих, общих для всех стран условий.
4. Принцип равенства и взаимной выгоды государств. Глава 1 Хартии экономических прав и обязанностей государств устанавливает, что экономические отношения государств должны строиться на основе взаимной и справедливой выгоды.
5. Принцип развития взаимовыгодного сотрудничества в области торговли, экономики, науки и техники. Данный принцип устанавливает  обязанность  суверенных   государств   регулировать свои внешнеэкономические отношения правовым методом координации

6. Принцип режима наибольшего благоприятствования (РНБ). Данный принцип означает юридическое обязательство государста предоставлять другому государству льготные (наиболее благоприятные) условия, которые действуют или могут быть введены для любой третьей страны. Область применения РНБ определяет обычно в конкретной оговорке в том или ином международном договоре. Эта оговорка может распространяться в общей форме всю область экономических отношений или только на отдельные виды: таможенные пошлины, транзит, количественные ограничния и запрещения, транспортный режим, налоговые, судебные т.п. права физических и юридических лиц.
7. Национальный режим. Он предусматривается в некоторых торговых соглашениях и означает, что, как правило, на основе взаимности физические и юридические лица иностранного государства полностью приравниваются в своих правах к национальным физическим и юридическим лицам по отдельным видам правовых отношений. Обычно это касается гражданской правоспособности иностранных лиц, включая судопроизводство.
8.Преференциальный режим. Это режим определенных торговых льгот, прежде всего, в отношении таможенных пошлин. Характерным примером является система преференций, которая в силу рекомендаций Конференции ООН по торговле и развитию применяется развитыми странами в отношении развивающихся государств, а также между самими развивающимися странами.

Принципы международных коммерческих договоров (Принципы УНИДРУА)
, являются примером неофициальной кодификации правил международной торговли. Принципы представляют собой набор достаточно гибких правил, что делает возможным их широкое применение в разных ситуациях. Принципы применяются в том случае, если стороны указали на их применение, закрепив прямую отсылку к Принципам, а также могут применяться, когда в договоре стороны согласились, что их отношения будут регулироваться “общими принципами права”.

В главе “Общие положения” закреплены принцип свободы договора, согласно которому стороны могут свободно вступать в договор и определять его содержание, принцип обязательности договора и добросовестности. Вторая глава “Заключение договора” определяет вопросы, связанные с офертой и акцептом, а также содержит ряд принципиальных положений по ряду специфических условий международных коммерческих договоров. К подобным условиям относятся: необходимость достижения соглашения по тем вопросам, на которых настаивает одна из сторон, иначе договор не будет заключен; определяется понятие стандартные условия – это условия, подготовленные одной из сторон для неоднократного использования и фактически применяемые без переговоров с другой стороной (договоры присоединения), но если среди таких условий имеется условие, которого другая сторона не могла разумно ожидать (неожиданные условия), то оно будет действительным только при прямом согласии с ним этой стороны; принципы предусматривают ситуацию, когда обе стороны пользуются стандартными условиями, то договор считается заключенным на условиях, которые совпадают.

Принципы содержат правила о действительности договоров, их содержании и толковании. Различаются прямые и подразумеваемые (т.е. которые вытекают из характера и цели договора, практики, добросовестности, честной практики и разумности) обязательства. Ряд положений Принципов совпадают с соответствующими нормами Венской конвенции 1980 г., в частности, правила определения качества исполнения договора, цены, прекращение договора, если данные вопросы не решены в договоре.

Существенное внимание уделено принципам исполнения и последствиям неисполнения договоров. Согласно Принципам любое неисполнение договора дает право потерпевшей стороне на возмещение убытков независимо от того, какие другие меры защиты были предприняты. Ряд статей посвящены порядку исчисления как реальных убытков, так и упущенной выгоды, при этом устанавливается валюта, в которой исчисляются убытки.
Международные договоры образуя правовую основу межгосударственных отношений, являются одним из важнейших средств развития международного экономического сотрудничества. Наряду с другими инструментами внешней политики, они способствуют обеспечению торгово-экономических и финансовых связей, научно-технического, культурного и иного обмена с иностранными государствами и международными организациями. Их значение как источника международного права и средства развития мирного сотрудничества между нациями, вне зависимости от существующих между ними различий в государственном и общественном строе, возрастает с каждым годом.

Российская Федерация является частью мирового сообщества, поэтому законодательство России развивается с учетом общепризнанных принципов и норм международного права. Однако само по себе международное право не регулирует внутригосударственные отношения, так же как и национальное законодательство не может выступать регулятором межгосударственных отношений. Для того чтобы международные правовые нормы приобрели для государства обязательную юридическую силу и нашли свое отражение во внутригосударственной правоприменительной практике, они должны быть признаны государством, должны войти в его правовую систему и стать частью национального законодательства. Данное положение закреплено и в Конституции РФ (ч. 4 ст. 15)
 и в специальных законах.
Подтвердив свою приверженность основополагающему и получившему всеобщее признание принципу международного права - принципу добросовестного выполнения международных обязательств, основанному на международно-правовом обычае pacta sunt servanda (договоры должны исполняться), Российская Федерация выступает за неукоснительное и безусловное соблюдение как договорных, так и обычных норм международного права. Международные связи Российской Федерации с зарубежными странами, заключение и выполнение международных договоров осуществляется в соответствии с целями и принципами Устава Организации Объединенных Наций (ООН), которая является главным центром регулирования международных отношений. 
Международные договоры создают стабильность системы международных экономических отношений, основанной на принципах равноправия, взаимного уважения и взаимовыгодного сотрудничества. Эта система призвана обеспечить надежную безопасность каждого члена мирового сообщества в политической, военной, экономической, гуманитарной и иных областях. Международные договоры в системе международных отношений - один из важнейших составляющих ее элементов, на основе которого происходит формирование международной договорно-правовой базы в сфере международного сотрудничества и комплексной системы российского законодательства.
По мере увеличения масштабов и усложнения форм внешнеэкономических отношений, усиления интеграционных процессов и взаимозависимости национальных экономик расширяется многостороннее регулирование мирохозяйственных связей при участии межправительственных и неправительственных организаций. Эти организации, особенно входящие в систему Объединенных Наций, разрабатывают и принимают конвенции, соглашения и иные документы, учитывающие интересы непосредственных участников коммерческих операций (причем одновременно экспортеров и импортеров), крупных и малых стран, а также стран, различных по уровню экономического развития. В результате многостороннее регулирование, позволяющее устанавливать более равноправные и справедливые отношения между партнерами на мировом рынке, чем двустороннее, получает широкое распространение.

Одни международные торгово-экономические документы имеют обязательную силу для подписавших их стран и, следовательно, для их предпринимателей, тогда как другие, в частности документы Международной торговой палаты (МТП), имеют сугубо добровольный характер, но ими также руководствуются предприниматели всех стран, чтобы повысить эффективность своей деятельности, поскольку эти документы обобщают накопленный в мире опыт решения тех или иных конкретных сложных проблем во взаимоотношениях иностранных контрагентов.

В ходе включения России в систему мирохозяйственных связей в процессе перехода к рыночным отношениям реализуется курс на присоединение к важнейшим международным торгово-экономическим конвенциям и соглашениям. Заметно активизировалась эта деятельность на современном этапе, в том числе в контексте членства в ВТО. Кроме того при разработке многих российских законов учитываются положения тех международных документов, к которым Россия еще не присоединилась. Все это требует глубокого изучения правовых проблем, связанных с международными экономическими отношениями, основных документов и норм международного экономического права.

Надо помнить: в соответствии с ч. 4 ст. 15, ч. 1. ст. 17, ч. 1 и 3 ст. 62, ч. 1 ст. 63 Конституции РФ, а также согласно ст. 7 ГК РФ международный договор имеет приоритет перед нормами национального права. Вместе с тем Конституция не содержит указания на критерии или порядок определения международных договоров, связывающие Российскую Федерацию, к международным договорам, обладающим превалирующей по отношению к внутригосударственным нормам силой. Согласно ст. 2 Федерального закона от 15 июля 1995 г. N 101-ФЗ "О международных договорах Российской Федерации" термин "международный договор" означает "международное соглашение, заключенное Российской Федерацией с иностранным государством (или государствами) либо с международной организацией в письменной форме и регулируемое международным правом независимо от того, содержится такое соглашение в одном документе или в нескольких связанных между собой документах, а также независимо от конкретного наименования".

Однако при расхождении внутригосударственных норм и положений международного договора действуют нормы последнего только в том случае, если он ратифицирован Российской Федерацией в форме федерального закона (ст. 5, 6, 14, 15 вышеупомянутого Закона).

Наибольшее распространение международные документы, регулирующие договорные отношения в современном мировом хозяйстве получили в следующих областях: либерализация, упорядочение и унификация национальных систем регулирования внешнеторговых связей между непосредственными участниками последних и странами, международных расчетов и перевозок (грузов и пассажиров), разрешения коммерческих споров, а также по вопросам международного инвестиционного сотрудничества и защиты прав на интеллектуальную собственность, что является необходимым условием развития цивилизованного международного обмена результатами творческой деятельности. Перечень основных документов, регулирующих договорные отношения в системе мирохозяйственных связей весьма обширен. Для целей данного издания приводятся основные из них по следующим направлениям внешнеэкономического сотрудничества, в том числе:
1. Соглашения, регулирующие внешнеторговые отношения стран. 
— Комплекс итоговых соглашений, договоренностей и решений Уругвайского раунда переговоров в рамках Генерального соглашения по тарифам и торговле (ГАТТ), подписанных в Марракеше (Марокко) 15 апреля 1994 г. — всего свыше 20 документов, в том числе:

— Соглашение о создании Всемирной торговой организации (ВТО) («Agreement Establishing the World Trade Organization»);

— ГАТТ 1994, т.е. обновленное и дополненное первоначальное соглашение ГАТТ 1947 г. («Genetal Agreement on Tariffs and Trade») 1994 г.;

— Генеральное соглашение по торговле услугами («General Agreement on trade in Services — GATS»);

— Соглашение по сельскому хозяйству («Agreememnt on Agriculture»);

— Соглашение по торговым аспектам прав на интеллектуальную собственность («Agreement on Trade-Related Aspects of International Property Rights»).

— Федеральный закон «О ратификации Протокола о присоединении Российской Федерации к Марракешскому соглашению об учреждении Всемирной торговой организации от 15 апреля 1994 г.». Федеральный закон принят Государственной Думой 10 июля 2012 года и одобрен Советом Федерации 18 июля 2012 года. Федеральным законом предусматривается ратификация Протокола о присоединении Российской Федерации к Марракешскому соглашению об учреждении Всемирной торговой организации от 15 апреля 1994 года, подписанного в Женеве 16 декабря 2011 года. Протоколом оформляется членство Российской Федерации во Всемирной торговой организации. Доклад Рабочей группы по присоединению Российской Федерации к Всемирной торговой организации. WT/ACC/ RUS/70. WT/MIN(11)/2 16 ноября 2011 года. Рабочая группа по присоединению Российской Федерации// http://www.economy.gov.ru/minec/main

2. Документы, регулирующие внешнеэкономические расчеты.
— Женевские конвенции (три документа) об унификации права, относящегося к векселям («Geneva Conventions on the Unification of the Law relating to Bills of Exchange») 1930 г.;

— Конвенция ООН о международных переводных векселях и международных простых векселях (« Convention on International Bill of Exchange and International Prommissory Notes»), Geneva UNCITRAL2 1988 г.;

— Унифицированные правила по инкассо («Uniform Rules for Collections»). Разработаны и утверждены МТП; последнее издание выпущено в 1994 г.;

— Унифицированные правила и обычаи для документарных аккредитивов («Uniform Rules and Usances for Documentary Letter of Credits»). Разработаны и утверждены МТП; последнее издание выпущено в 1993 г.

3. Документы, регулирующие международные перевозки. 
а)  морские перевозки:

— Конвенция ООН о морской перевозке или Гамбургские правила («Convention on the Carriage of Goods by Sea or Hamburger Rules») 1978 г.;

— Конвенция о кодексе поведения линейных конференций («Convention on a Code of Conduct for Liner Conference»). Geneva, UNCTAD») 1988r.

б) железнодорожные перевозки:

— Международная конвенция о перевозке грузов по железной дороге («International Convention concerning the Carriage of Goods by Rail») 1961 r.

в)  автодорожные перевозки:

—  Конвенция о договоре международной дорожной перевозке грузов («Convention on the Contract for the International Carriage of Goods») 1956 r.

г)  авиаперевозки:

— Варшавская конвенция по унификации некоторых правил, относящихся к международным авиаперевозкам («Warsaw Convention rekating to the Unification of certain Rules relating to International Air Carriage») 1929 г.;

— Гаагский протокол об изменении Варшавской конвенции («Hague Protocol amending the Warsaw Convention») 1955 r.

д)  другие вопросы международных перевозок:

— Унифицированные правила для смешанного транспортного документа («Uniform Rules for a Combined Transport Document»). Разработаны и утверждены МТП, 1975 г.;

— Конвенция ООН о международных смешанных перевозках грузов («UN Convention on International Multimodal Transport of Goods») 1980 г.;

— Международная конвенция по безопасным контейнерам («International Convention on Safe Containers») 1987 г.

4. Документы, регулирующие отношения между участниками коммерческих операций. 

— Венская конвенция ООН о договорах международной купли-продажи товаров («Convention on Contracts for the Internationsl Sale of Goods», Vienna) 1980 г.;

— Международные правила толкования коммерческих условий, ИНКОТЕРМС («International Commercial Terms»)
. Разработаны и утверждены МТП;
— Гаагская конвенция о праве, применимом к договорам международной купли-продажи товаров (« Convention on the Law applicable to contracts for the Internationsl Sale of Goods, Hague») 1986 r.

5. Документы, регулирующие международное инвестиционное сотрудничество.
— Вашингтонская конвенция об урегулировании инвестиционных споров («Convention on the Settlement of Investment Disputes between States and Nationals of the States»), Washington 1965 г.;

— Конвенция об учреждении многостороннего Агентства по гарантиям инвестиций — МИГА («Multilateral Investment Agency Convention») 1985 г.;

—  Соглашение о торговых аспектах инвестиционных мер («Agreement on Trade-Related Investment measures») 1994 г.4
6. Документы, регулирующие коммерческие споры. 

— Нью-Йоркская конвенция о признании и приведении в исполнение иностранных арбитражных решений («Convention on the Recognition and Enforcement of Foreign Arbitral Awards») UN, Нью-Йорк) 1958 г.;

— Регламент арбитражного суда Международной торговой палаты («Rules for ICC Court of Arbitration»). Последнее издание выпущено в 1988 г.;

— Европейская конвенция о внешнеторговом арбитраже («Europien Convention on International Commercial Arbitration») UN», Geneva 1992 г.;

— Договоренность о правилах и процедурах разрешения споров («Understanding on Rules and Procedures Govering the Settlement of Disputes»).

7. Конвенции, регулирующие вопросы права на интеллектуальную собственность.
— Парижская конвенция об охране промышленной собственности («Paris Convention for the Protection of International Property»). Последнее издание выпущено в 1967 г.;

— Бернская конвенция об охране литературных и художественных произведений («Bern Convention for the Protection of Literary and Artistic Works»). Последнее издание выпущено в 1971 г.;

— Римская международная конвенция об охране интересов артистов-исполнителей, производителей фонограмм и вещательных организаций («Inemational Convention for the Protection of Performers, Producers of Phonograms and Broadcasting Organizations») Roma, 1961 r.
Международное экономическое право, регулирующее договорные отношения в системе мирохозяйственных связей по-разному подходит к развитым и развивающимся государствам: для развивающихся стран создается более благоприятный режим, чем для развитых стран, с тем, чтобы компенсировать фактическое неравенство развития этих двух групп государств. Такая организация норм обладает существенной особенностью, поскольку теперь в системе международного экономического права сложилась некоторая обособленная группа норм. Речь идет о международном праве развития, в котором идея формального равенства уступает место идее равенства фактического.
Определение статуса развивающейся страны имеет, как видно, очень большое значение, так как с этим связано применение специальных норм. В этом смысле особая заслуга принадлежит экономической науке, выработавшей критерии, позволяющие отличить развитые государства от развивающихся. Вклад юридической науки ограничивается таким единственным средством, как принцип самовыдвижения, на основе которого развивающимся считается то государство, за некоторым исключением, которое себя таковым объявит. Это необходимо, в частности, с точки зрения применения общей системы преференций для развивающихся стран.

2. Международные коммерческие операции

Объектами международных коммерческих операций являются материально-вещественная продукция и услуги, включая результаты производственного и научно-технического сотрудничества, приобретающие в обмене форму товара. Эти объекты определяют виды коммерческих операций, осуществляемых на мировом рынке. Международные коммерческие операции подразделяются на основные, осуществляемые на возмездной основе между непосредственными участниками этих операций (контрагентами разных стран), и обеспечивающие, связанные с продвижением товара от продавца к покупателю. К основным коммерческим операциям относятся операции: по обмену продукцией в материально-вещественной форме; по обмену научно-техническими знаниями (в форме торговли патентами, лицензиями, "ноу-хау"); по обмену техническими услугами (консультативный и строительный инжиниринг); арендные; по международному туризму; по предоставлению консультационных услуг в области информации и совершенствования управления; по обмену кинофильмами и телепрограммами.

Операции, обеспечивающие международный товарооборот, включают: операции по международным перевозкам грузов; транспортно-экспедиторские операции; операции по страхованию грузов; операции по хранению грузов при международных перевозках; операции по международным расчетам. 
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Эти операции получили название операций товародвижения. Осуществление международных операций требует применения определенных правовых форм и использования конкретных методов их проведения. Правовой формой, опосредствующей международные коммерческие операции, является международная торговая сделка, обязательное условие которой - заключение ее с иностранным контрагентом. Под международной торговой сделкой понимается договор (соглашение) между двумя, или несколькими сторонами, находящимися в разных странах по поставке установленного количества товарных единиц и/или оказания услуг в соответствии с согласованными сторонами условиями.
Международная стандартная торговая классификация: Официальный документ ООН, являющийся стандартом для систематизации и обобщения статистических данных о товарах мировой торговли. Характеризует унифицированные по экономическому значению классы продукции растениеводства, животноводства, горнодобывающей, перерабатывающей промышленности с разной степенью их детализации.

Классификационной единицей в МСТК так же, как и в Гармонизированной системе описания и кодирования товаров  (Harmonized Commodity Description and Cording System), является конкретный осязаемый продукт как объект внешнеэкономических коммерческих сделок, иностранной помощи, военных, а также иных государственных поставок за границу или закупок на внешнем рынке. Однако в отличие от номенклатуры Гармонизированной системы к понятию "товар" в МСТК относится также нетранспортабельная продукция, являющаяся предметом международной торговли. Классификационный признак в МСТК по своему экономическому значению шире, чем в Гармонизированной системе описания и кодирования товаров. Однородность продуктов при их объединении в группы в МСТК определяется не только видом материалов, используемых при изготовлении экспортно-импортных товаров, но и их потребительскими свойствами. Классификация, основанная на комбинированных принципах, распространяется на все товары, поступившие во внешнеторговый оборот. Методологическое руководство по обобщению сведений о товарных внешнеторговых потоках в форме единого продуктового перечня имеет важное значение для объективной статистической оценки экспортных возможностей и импортных потребностей стран, участвующих в мировом хозяйственном процессе. Третий вариант МСТК, утвержденный Экономическим и социальным советом ООН в 1985, состоит из 10 разделов [sections]: пищевые продукты и живые животные; напитки и табак; сырье непродовольственное, кроме топлива; минеральное топливо, смазочные масла и аналогичные им материалы; животные и растительные масла, жиры и воски; химические вещества и аналогичная продукция, не включенная в другие категории; промышленные товары, классифицированные главным образом по виду материала; машины и транспортное оборудование; различные готовые изделия; товары и операции, не включенные в другие категории. Каждый из этих разделов детализирован на отделы [divisions], общая численность которых составляет 67, группы [groups]- 261; основные товарные позиции [basic headings]- 3118.

Под термином «торговая сделка» понимаются все сделки, связанные с обменом товарами в материально-вещественной форме и предоставлением услуг, как основных, так и обеспечивающих международный товарооборот. Признание за сделкой торгового характера подчиняет ее не только общим нормам гражданского права, но и специальным нормам торгового права, определяющим правила их заключения и исполнения. Стороны, участвующие в торговой сделке, относятся к особой категории предпринимателей, именуемых коммерсантами, которые в своей деятельности пользуются специальным правовым режимом, что позволяет вступать в юридически правомерные сделки не только в письменной форме, но и устно, например по телефону и с помощью других средств связи.

Под «товарными единицами» понимается отдельное количество товаров одного вида, которые признаются в течение определенного периода предметом фактической или возможной торговой сделки. Партия состоит из одной или более товарных единиц, предназначенных для перевозки из оговоренного пункта отправления в установленное покупателем место поставки. Перевозка может осуществляться последовательно в несколько этапов.

В международной коммерческой практике взаимное волеизъявление может облекаться в форму договора купли-продажи, - лицензионного, арендного договора, договора страхования, перевозки, хранения и др. Взаимосогласованное волеизъявление, предусматривающее поставку товаров в материально-вещественной форме; сопровождаемое перечисленными обеспечивающими услугами, а также сопутствующими услугами (инжиниринговые, лицензионные и др.), может облекаться в форму договора купли-продажи, заказа, тендера. Основные виды международных коммерческих операций можно охарактеризовать кратко следующим образом.

Операции по обмену продукцией в материально – вещественной форме (коммерческий экспорт и импорт). Под экспортно-импортными операциями понимается коммерческая деятельность, связанная с куплей-продажей товаров, имеющих материально-вещественную форму. При этом под экспортными операциями понимается деятельность, связанная с продажей и вывозом за границу товаров для передачи их в собственность иностранному контрагенту; под импортными - деятельность, связанная с закупкой и ввозом иностранных товаров для последующей реализации их на внутреннем рынке своей страны.

Разновидностью экспортно-импортных операций являются реэкспортные и реимпортные операции. К первым относятся операции, предусматривающие вывоз за границу ранее ввезенного товара, не подвергшегося в реэкспортирующей стране какой-либо переработке. Предметом реэкспорта чаще всего выступают товары, продаваемые на международных аукционах и товарных биржах. К реимпортным относятся операции, связанные с ввозом из-за границы ранее вывезенных отечественных товаров, не подвергшихся там переработке. Ими могут быть товары, не проданные на аукционе, возвращенные с консигнационного склада, забракованные покупателем и др. Реэкспортные операции могут осуществляться и без завоза товара в свою страну. Такие операции по сути не относятся к экспорту или импорту данной страны, хотя и учитываются таможенной статистикой. Они совершаются торговыми фирмами в целях получения прибыли благодаря разнице цен на один и тот же товар на разных рынках.

Значительная часть реэкспортных операций осуществляется на территории так называемых свободных зон (территория порта, находящаяся вне таможенной территории данной страны). Ввозимые на территорию этих зон товары не облагаются таможенными пошлинами и освобождаются на время пребывания там и при ввозе для реэкспорта от всяких пошлин, сборов и налогов с импорта, обращения, потребления или производства.

На складах, расположенных в свободной зоне, товары хранятся до их перемещения внутрь страны через таможенную границу или до их реэкспорта. В первом случае уплачивается соответствующая таможенная пошлина, во втором - товары вывозятся без соблюдения каких-либо таможенных формальностей. Такие свободные зоны имеются практически во всех крупных портах капиталистических стран. Государства, не имеющие выхода к морю, пользуются свободными зонами близлежащих портов, на основе международных соглашений. На территории свободных зон совершаются операции по завершению процесса производства в сфере обращения (очистка и сушка сырьевых товаров, оклейка этикетками и снабжение ключами консервных банок, расфасовка и розлив напитков в розничную тару, подбор товаров по ассортименту); по сортировке и перегрузке товаров; по отбору товарных образцов и ознакомлению с ними покупателей.

Операции по торговле научно-техническими знаниями и опытом отличаются от операций по торговле материальными ценностями тем, что предметом международного обмена в них выступают результаты деятельности, которые принято называть «невидимым» товаром. Операции по торговле научно-техническими знаниями связаны с обменом результатами производственных научных исследований и разработок, имеющих не только научную, но и коммерческую ценность. В качестве товара здесь выступают продукты интеллектуального труда, облеченные в форму патентов, лицензий, и товарных знаков, промышленных образцов, представляющих собой часть так называемой промышленной собственности, а также технические знания и опыт, объединяемы понятием "ноу-хау", включающих передачу знаний и опыта путем предоставления технической документации, чертежей, секретов производства, не подлежащих патентованию. Научно-технические знания поступают в международный оборот либо на основе отношений купли-продажи (при продаже патентов), либо отношений, возникающих в связи с получением временного права пользования результатами на базе международных лицензионных соглашений. Операции по обмену лицензиями состоят в предоставлении права (разрешения) одной стороной - патентовладельцем, именуемым лицензиаром, другой стороне - лицу (или фирме), именуемому лицензиатом, на промышленное и коммерческое использование изобретения, пользующегося патентной защитой в течение обусловленного срока за определенное вознаграждение. Предоставление иностранному контрагенту лицензий на использование изобретений, технических знаний и опыта, а также товарных знаков называется заграничным лицензированием.

Операции но торговле техническими услугами, получившими в международной практике название инжиниринговых. Как самостоятельный вид международных коммерческих операций инжиниринг предполагает предоставление на основе договора на инжиниринг одной стороной, именуемой консультантом, другой стороне, именуемой заказчиком, комплекса или отдельных видов инженерно-технических услуг, связанных с проектированием, строительством и вводом объекта в эксплуатацию; с разработкой новых технологических процессов на предприятии заказчика; усовершенствованием имеющихся производственных процессов вплоть до внедрения изделия в производство.

Инжиниринг: (англ. engineering, инженерное искусство). Инженерное искусство, машиностроение, предоставление определенного рода услуг фирмой-консультантом фирме-клиенту при строительстве промышленных и иных объектов. Разного рода консультации, связанные с разработкой проекта, составлением технологических схем, выбором оптимальных вариантов строительства, поставками оборудования, машин и материалов, проведением изысканий, пуском объекта в эксплуатацию и надзором за его работой.

Американский Совет инженеров по профессиональному развитию определил этот термин как творческое применение научных принципов к проектированию и разработке зданий и сооружений, машин, аппаратов, производственных процессов и методов их использования отдельно или в комбинации, к строительству и эксплуатации, прогнозам поведения всего этого в специфических условиях эксплуатации - все это при учете функционального назначения, экономичности, использования и безопасности для жизни и имущества.

Полный цикл и. состоит из следующих этапов:

· исследование маркетинговой целесообразности проекта;

· изучение технической возможности его реализации;

· технико-экономическая оптимизация и составление предварительного проекта с ориентировочной привязкой его к местности и указанием требований к земельному участку;

· составление рабочего проекта и подготовка торгов на оборудование;

· оценка поступивших на торги предложений;

· составление инженерно-строительных проектов под выбранное в результате торгов оборудование;

· подготовка торгов на инженерно-строительные работы;

· оценка поступивших предложений;

· надзор за изготовлением оборудования, его испытаниями (как правило, только в случае уникального и особо сложного оборудования);

· координация инженерно-строительных работ, поставок и монтажа;

· помощь в подготовке обслуживающего персонала заказчика;

· пуск предприятия или иного объекта в эксплуатацию и сдача заказчику "под ключ", в последнее время нередко на условиях "готовая продукция в руки";

· наблюдения и консультации во время эксплуатации объекта после сдачи. По роду деятельности инжиниринговые фирмы подразделяются на несколько групп: инженерно-строительные, инженерно-консультационные, инженерно-исследовательские.

Весь комплекс услуг оказывают только инженерно-строительные фирмы.

Инженерно-консультационные фирмы (инженерно-архитектурные и архитектурные), имеющие более узкую специализацию, не располагают для этого достаточными силами, поскольку персонал их обычно невелик, и берут на себя проектирование и строительство без поставки оборудования, а нередко - лишь и. какой-то части комплекса работ.

Инженерно-исследовательские фирмы изучают рынки, составляют сметы, контролируют монтаж и пуск в эксплуатацию оборудования, разрабатывают технологические процессы и новые материалы. Консультационные фирмы по организации и управлению занимаются оптимизацией управленческих структур, помогают в решении кадровых вопросов, содействуют организации сбыта.

И. фирмы - фирмы, специализирующиеся на предоставлении инженерно-консультационных услуг на внутреннем и международном рынках.

Предоставление на основе договора на инжиниринг полного комплекса услуг и поставок, необходимых для строительства нового объекта, называется комплексным инжинирингом. Он включает три отдельных вида инженерно-технических услуг, каждый из которых может быть предметом самостоятельного договора:

· консультативный инжиниринг, связанный главным образом с интеллектуальными услугами в целях проектирования объектов, разработки и планов строительства и контроля за проведением работ;

· технологический инжиниринг, состоящий в предоставлении заказчику технологии или технологий, необходимых для строительства промышленного объекта и его эксплуатации (договоры на передачу производственного опыта и знаний), разработке проектов по энерго- и водоснабжению, транспорту и др.;

· строительный и/или общий инжиниринг, состоящий главным образом в поставках оборудования, техники и/или монтажа установок, включая в случае необходимости инженерные работы. Инженерно-консультационные услуги предоставляются в виде технической документации, результатов исследований, исходных данных для строительства, экономических расчетов, cмет, рекомендаций и др.

"Руководство по составлению международных договоров на консультативный инжиниринг, включая связанные с этих аспекты технического содействия
" содержит подробный перечень и характеристику условий, необходимых для включения в договор между консультантом и заказчиком, а также перечень услуг, предоставляемых инженером-консультантом. В него включаются, в частности, следующие услуги:

· проведение предварительных технико-экономических обоснований и исследований, связанных с общим проектированием;

· планирование и подготовка чертежей и смет расходов; планирование и составление программы финансирования; подготовка предварительных эскизов, проектной документации, детальных чертежей и спецификаций;

· подготовка технических условий для участия в торгах и выдача рекомендаций по поступающим предложениям; оценка предложений о строительстве объектов;

· контроль за строительством, изготовлением оборудования, монтажом, наладкой и пуском оборудования в эксплуатацию;

· выдача сертификатов о качестве проведенных работ и др.

Международные арендные операции предполагают сдачу в наем товаров иностранному контрагенту. Суть арендной операции состоит в предоставлении одной стороной - арендодателем другой стороне - клиенту-арендатору товара в исключительное пользование на установленный срок за определенное вознаграждение на основе арендного договора. Клиент - арендатор, испытывающий потребность в оборудовании, либо получает его со склада арендодателя (если оно заранее закуплено), либо заказывает у выбранного им производителя за счет арендодателя. В отличие от договора купли-продажи, при котором право собственности на товар переходит от продавца к покупателю, аренда сохраняет за арендодателем право собственности на сданное внаем оборудование, предоставляя  арендатору лишь право на его временное использование. Наибольшее распространение в международной коммерческой практике приобрела долгосрочная аренда, получившая название лизинговые операции. Объектами лизинговых операций чаще всего выступают стандартное и уникальное промышленное оборудование (включая комплектное, конторское и полиграфическое), авиационные двигатели, суда, самолеты, автомобили, контейнеры, специальные вагоны, электронно-вычислительные машины и др. Лизинг (финансовая аренда) - вид инвестиционно - предпринимательской деятельности, связанной с приобретением имущества и передачей его в пользование по договору государству в лице его уполномоченных органов, физическому или юридическому лицу на определенный срок в целях получения прибыли (дохода) или достижения социального эффекта с учетом амортизации предмета лизинга при участии лизингодателя, поставщика, лизингополучателя и других участников лизингового проекта.//Конвенция о межгосударственном лизинге (Москва, 25 ноября 1998 г.)

Операции по международному туризму - широко распространенный в современных условиях вид деятельности, направленной на предоставление различного рода туристических услуг и товаров туристского спроса с целью удовлетворения широкого круга культурных и духовных потребностей иностранного туриста. Международный туризм включает выезжающих за границу лиц, не занимающихся там оплачиваемой деятельностью. Туристические услуги в международном товарообороте выступают как "невидимый" товар. Характерной особенностью и своеобразным достоинством туристических услуг как товара является то, что значительна часть производится с минимальными затратами на месте и, как правило, без использования иностранной валюты. Иностранные туристы пользуются услугами, предоставляемыми предприятиями туристской индустрии страны назначения. Кроме того, они потребляют или покупают и вывозят в качестве сувениров определенное количество товаров, приобретаемых в стране посещения за иностранную валюту, предварительно обменяв ее на местную валюту. Виды туристических услуг, предлагаемых в качестве товара на капиталистическом рынке, довольно разнообразны:

· услуги по размещению, (в гостиницах, мотелях, пансионатах, кемпингах),

· услуги по перемещению до страны назначения и по стране различными видами пассажирского транспорта;

· услуги по обеспечению питанием (в ресторанах, кафе, барах, тавернах, кафетериях, пансионатах);

· услуги, направленные на удовлетворение культурных потребностей туристов (посещение театров, концертных залов, музеев, картинных галерей, природных и исторических заповедников, памятников истории и культуры, фестивалей, спортивных соревнований);

· услуги, направленные на удовлетворение деловых интересов туристов (участие в конгрессах, симпозиумах, научных конференциях, ярмарках и выставках);

· услуги торговых предприятий (продажа сувениров, подарков, открыток, диапозитивов);

· услуги по оформлению документации (паспорта, визы и др.).

Туристу могут был, предоставлены либо определенные виды услуг по его выбору, либо их полный комплекс, который может предоставляться путем продажи так называемых инклюзив-туров или пэкидж-туров.
Инклюзив-тур применяется чаще всего при авиационных перевозках, причем стоимость перевозки туриста к месту назначения и обратно определяется на основе специально разрабатываемых инклюзив - тарифов, которые иногда наполовину ниже обычных. Он включает также стоимость размещения туриста в гостинице, питание (полное или частичное) и другие услуги, предоставляемые на определенное число дней пребывания туриста в стране назначения. Общий уровень цены инклюзив-тура должен быть не ниже обычного тарифа (т.е. стоимости транспортировки) до данной страны. Клиенту сообщается паушульная цена
 инклюзив-тура без разбивки ее на отдельные виды услуг. Инклюзив-туры используются как при групповых, так и при индивидуальных туристических поездках.

Пекидж-тур также предполагает предоставление клиенту полного комплекса услуг, который, однако, может и не включать транспортные расходы. Обычно пэкидж-туры организуются по определенной, заранее рекламируемой программе. Структура туров в значительной степени варьируется в зависимости от страны, состава туристов, их покупательной способности, характера, ассортимента и качества предлагаемых услуг.

Коммерческие операции по реализации международного производственного и научно-технического сотрудничества фирм. Такое сотрудничество выступает как результат определенной организационно-управленческой деятельности, целью которой является заключение соглашений:

· о специализации и кооперировании производства;

· об организации совместного строительства объектов и их эксплуатации;

· о поставке крупных промышленных объектов с компенсацией (оплатой) товарной продукцией;

· о кооперации в области научных исследований и др.

Реализация этих соглашений осуществляется на основе заключения международных коммерческих сделок. Поэтому область производственного и научно-технического сотрудничества входит в сферу международной торговли.

Международные торгово-посреднические операции. Под торгово-посредническими операциями понимаются операции, связанные с куплей-продажей товаров, выполняемые по поручению производителя-экспортера независимым от него торговым посредником на основе заключаемого между ними соглашения или отдельного поручения. Торговое посредничество в экономическом смысле - довольно широкое понятие. Оно включает значительный круг услуг, в частности по подысканию заграничного контрагента, подготовке и совершению сделки, кредитованию сторон и предоставлению гарантий оплаты товара покупателем, осуществлению- транспортно-экспедиторских операций и страхованию товаров при транспортировке, выполнению таможенных формальностей, проведению рекламных и других мероприятий по продвижению товаров на заграничные рынки, осуществлению технического обслуживания и проведению других операций.

К торгово-посредническим фирмам относятся фирмы, в юридическом и хозяйственном отношении независимые от производителя и потребителя товаров (сбытовые, экспортные и другие дочерние фирмы и филиалы промышленных компании к этой категории не относятся). Торгово-посреднические фирмы действуют в целях извлечения прибыли, получаемой либо в результате разницы между ценами закупки товаров у экспортеров и ценами, по которым эти  товары продаются покупателям, либо в виде вознаграждения за предоставленные услуги "по продвижению товаров на внешнем рынке. Торгово-посреднические" фирмы занимаются в основном коммерческой деятельностью, хотя наиболее крупные из них иногда выполняют и производственные операции (связанные большей частью с обработкой закупаемых и реализуемых ими  товаров), транспортировкой грузов, страхованием, но эти функции подчинены осуществлению торговой деятельности. Торгово-посреднические фирмы имеют, как правило, собственную материально-техническую базу - склады, демонстрационные залы, розничные магазины. Роль торговых посредников выполняют государственные организации и торговые компании развивающихся стран, осуществляющие операции по закупкам и экспорту товаров. Для современных условий характерно значительное расширение функций, выполняемых торговыми посредниками, что связано с изменением структуры торгово-посреднического звена. Расширилось предоставление различных видов услуг в комплексе, а именно:

· осуществление операций по организации сбыта - подысканию контрагентов, заключение сделок от имени продавца, предоставлению гарантий оплаты товара покупателем, проведению рекламных кампаний и исследований рынков;

· осуществление транспортно-экспедиторских операций, операций по транспортировке и страхованию грузов;

· финансирование торговых операций;

· оказание технических услуг, осуществление послепродажного технического обслуживания;

· сбор и предоставление информации о рынках.

Расширение функций торгово-посреднических фирм осуществляется также путем внедрения их в производственную сферу, т.е. путем создания дочерних предприятий, в том числе и за границей, по переработке и сборке продукции, куплей-продажей которой они занимаются. Качественные сдвиги в торгово-посредническом звене характеризуются сосредоточением подавляющей части торгово-посреднических операций в руках небольшого числа крупнейших торговых монополий, которые осуществляют весь комплекс операций:

· куплю-продажу за свой счет;

· финансирование операций (имеют финансовые компании, связи с банками);

· страхование (имеют свои страховые компании);

· транспортировку (имеют свой флот);

· техобслуживание (имеют склады запасных частей);

· производство и обработку (имеют предприятия не только по переработке, но и в других отраслях);

· заграничные операции (имеют филиалы за границей);

· подчиняют дилерские фирмы, которые ориентируются на продажу конкретных товаров.

В связи с ростом прямых связей между производителем и конечным потребителем роль торгово-посреднического звена в международной торговле относительно снизилась. Несмотря на это, по некоторым оценкам, от половины до 2/3 товаров, вовлекаемых в международный обмен, реализуются с их помощью. Торговые посредники все еще сравнительно широко используются во внешней торговле США, Великобритании, Нидерландов и Скандинавских стран. В Швеции, Великобритании, например, через них осуществляется примерно 50% внешнеторгового оборота.

Использование торговых посредников создает для зарубежных фирм определенные преимущества, что и обусловливает их важную роль в международной торговой практике. Главное преимущество использования торговых посредников состоит в том, что фирма-экспортер не вкладывает каких-либо значительных средств в организацию сбытовой сети на территории страны импортера, поскольку торгово-посреднические фирмы обычно имеют собственную материально-техническую базу. Другим преимуществом является то, что торгово-посреднические фирмы освобождают экспортера от многих забот, связанных с реализацией товара (доставка в страну импортера, сортировка и упаковка, подбор по ассортименту, приспособление к требованиям местного рынка). Весьма выигрышным является также использование капитала торгово-посреднических фирм для финансирования сделок на основе как краткосрочного, так и среднесрочного кредитования. Здесь большое значение имеют устойчивые деловые связи торгово-посреднических фирм с банками, транспортно - экспедиторскими и страховыми компаниями. И, наконец, рынки некоторых товаров целиком монополизированы торговыми посредниками (например, брокерами в Великобритании) и недоступны для установления прямых контактов с потребителями. В этом случае использование торгово-посреднического звена вызывается необходимостью. Вместе с тем сбыт через торгово-посреднические фирмы имеет и определенные недостатки. Например, экспортер лишается непосредственных контактов с рынками сбыта и целиком зависит от добросовестности и активности торгового посредника. Поэтому к его выбору фирмы относятся очень серьезно. В зависимости от характера взаимоотношений между производителем-экспортером и торговым посредником, а также от функции, выполняемых торговым посредником, можно выделить несколько видов торгово-посреднических операций: по перепродаже, комиссионные, агентские и брокерские.

Операции по перепродаже осуществляются торговым посредником от своего имени и за свой счет. Это означает, что торговый посредник сам выступает стороной договора как с экспортером (здесь и далее имеется в виду экспортер-производитель), так и с конечным покупателем и становится собственником товара после его оплаты. Различают два вида операций по перепродаже. К первому виду относятся те, в которых торговый посредник по отношению к экспортеру выступает как покупатель, приобретающий товары, на основе договора купли-продажи. Он становится собственником товаров и может реализовать их по своему усмотрению на любом рынке и по любой цене. Отношения между экспортером и такого рода посредником прекращаются после выполнения сторонами своих обязательств по договору купли-продажи. Терминология, применяемая к такого рода посредникам, довольно разнообразна. Чаще всего их называют купцами. На рынке черных металлов в Великобритании таких посредников называют стокхолдерами. Торговцев сахаром за свой счет на нью-йоркской бирже называют операторами, торговцев какао на лондонской бирже - дилерами, торговцев цветными металлами - принципалами. Ко второму виду относятся операции, в которых экспортер предоставляет торговому посреднику, именуемому торговцем по договору, право продажи своих товаров на определенной территории в течение согласованного срока на основе договора о предоставлении права на продажу. Этот договор устанавливает только общие условия, регулирующие взаимоотношения сторон по реализации товаров на определенной территории. Для его исполнения стороны заключают самостоятельные контракты купли-продажи, в которых устанавливаются количество и качество поставляемого товара, цена, условия поставки, способ платежа и форма расчета, сроки поставки, гарантии качества, порядок предоставления рекламаций.

Сделки купли-продажи между торговцем по договору и покупателем заключаются в соответствии с условиями договора о предоставлении права на продажу между экспортером и торговцем по договору. Торговца по договору называют в отдельных странах по-разному. Например, в США и Великобритании его именуют дистрибьютор, в ФРГ – торговец по договору или торговец за свой счет, в Бельгии и Греции -концессионер. Посредничество торговца по договору состоит в содействии продвижению товара от экспортера к конечному потребителю на определенной территории, а также, если это требуется, включает организацию технического обслуживания проданных товаров, обеспечение запасными частями и др. При этом торговец по договору должен соблюдать интересы экспортера и при продаже придерживаться определенных установленным договором условий. В обязанности торговца по договору, находящегося в стране производителя, может входить получение заказов от иностранных покупателей и размещение их у продуцента от своего имени и за свой счет (т.е. он сам выступает как покупатель по заказу иностранного контрагента). Если это предусмотрено специальным соглашением, в обязанности торговца по договору, находящегося в стране-импортере, может входить открытие склада и поставка товаров конечному потребителю со склада, а также осуществление рекламы, демонстрация образцов товаров на складе и др. Торговец по договору выступает в этих операциях постоянным звеном в организации сбыта экспортером. Поэтому он обязан постоянно соблюдать интересы экспортера и действовать в пределах полномочий согласно договору о предоставлении права на продажу.

Комиссионные операции состоят в совершении одной стороной, именуемой комиссионером, по поручению другой стороны, именуемой комитентом, сделок от своего имени, но за счет комитента. Взаимоотношения между комитентом и комиссионером регулируются договором комиссии. В соответствии с ним комиссионер не покупает товары комитента, а лишь совершает сделки по купле-продаже товаров за счет комитента. Это означает, что последний остается собственником товара до его передачи в распоряжение конечного покупателя. Продажа товаров через комиссионеров нередко связана с передачей товаров комитента во владение комиссионера, который при этом не становится их собственником. Находящиеся в распоряжении комиссионера товары, присланные ему комитентом для продажи (равно как и товары, купленные комиссионером для комитента), признаются собственностью комитента. Риск случайной гибели и случайного повреждения таких товаров при отсутствии иной договоренности сторон лежит на комитенте. Комиссионер, однако, обязан принимать все меры к обеспечению сохранности вверенных ему товаров и отвечать за их утрату или повреждение, если это произойдет по его вине. Комиссионер заключает договоры купли-продажи с покупателями от своего имени и сам получает от них платеж за поставленные товары. Таким образом, комиссионер является посредником только с точки зрения комитента. Для третьего лица (покупателя), с которым он по поручению комитента заключает сделку, комиссионер является стороной договора купли-продажи. В договоре комиссии устанавливается порядок определения цены, по которой комиссионер продает товары комитента. Обычно она определяется относительно каждой партии товара и может быть установлена как минимальная цена (с предоставлением комиссионеру права отделять окончательную продажную цену) либо как максимальная. В договоре обычно обусловливается, чтобы завышение цен не послужило причиной снижения конкурентоспособности товара. Комиссионер за свое посредничество получает от комитента комиссионное вознаграждение, обозначенное в договоре. Это может быть определенный процент от суммы сделки (колеблется в среднем до 10%) или разница между ценой, назначенной комитентом, и реализационной ценой комиссионера.

Комиссионер обычно не отвечает перед комитентом за исполнение договора купли-продажи третьим лицом. Однако иногда в комиссионный договор включается условие о ручательстве комиссионера за исполнение сделки третьим лицом, с которым им заключен договор за счет комитента. В силу этого условия комиссионер за дополнительное вознаграждение обязуется гарантировать комитента от любых убытков, которые последний может понести вследствие неуплаты цены покупателем в случае его неплатежеспособности. Такое условие называется делькредере.
При выполнении поручения комиссионер должен придерживаться условий, предписанных ему комитентом. Полученный от покупателя платеж за вычетом причитающегося ему комиссионного вознаграждения и расходов, сделанных сверх предусмотренных договором комиссии (с согласия комитента) комиссионер обязан в течение определенного в договоре числа дней перевести на счет комитента. Платеж считается произведенным после того, как комитент подтвердит получение. В договоре комиссии обусловлены также и обязанности комиссионера, которые зависят от характера совершаемых им операций.

Комиссионные поручения иностранных покупателей могут принимать форму так называемых индентов. Индент - это разовое комиссионное поручение импортера одной страны комиссионеру другой страны на покупку определенной партии товара. Этот заказ комиссионер передает производителю своей страны. Если индент точно устанавливает, у какого производителя должна быть куплена данная партия товара, и если сведения о заказываемом товаре указаны точно, он называется закрытым. Индент, предоставляющий комиссионеру право выбора производителя и не содержащий точных сведений о заказываемом товаре, называется открытым.

Разновидностью комиссионных операций являются операции консигнации. Они состоят в поручении одной стороной, именуемой консигнантом, другой, именуемой консигнатором, продажи товара со склада от своего имени и за счет консигнанта. Консигнационные операции осуществляются на основе договора консигнации, к которому применяются нормы законодательства о договоре комиссии.

Под договором консигнации понимают такой договор, в соответствии с которым одна сторона (консигнатор) обязуется по поручению другой (консигнанта) в течение определенного времени (срока договора консигнации) за обусловленное вознаграждение продавать от своего имени и за счет консигнанта поставленные на склад в стране консигнатора товары. Эти товары остаются собственностью консигнанта до момента их продажи третьим лицам.

Консигнационная форма продажи используется при слабом освоении рынка или же при поставках новых товаров, мало известных местным покупателям. На консигнацию обычно поставляются также изделия массового серийного производства, в устойчивом и быстром сбыте которых экспортер не уверен.

Агентские операции в торговле состоят в поручении одной стороной, именуемой приципалом, независимой от нее другой стороне, именуемой агентом (торговым, коммерческим), совершения фактических и юридических действий, связанных с продажей или покупкой товара на оговоренной территории за счет и от имени принципала. Агентские операции совершаются на основе более или менее длительного (обычно многолетнего) соглашения, именуемого агентским соглашением.

Независимость агента выражается в том, что он не состоит в трудовых отношениях с принципалом и может осуществлять свою деятельность самостоятельно за определенное вознаграждение. Агент является в большинстве случаев юридическим лицом, зарегистрированным в торговом регистре. Хотя агент и обязан действовать в пределах полномочии, определенных в агентском соглашении, он не подлежит прямому контролю и надзору со стороны принципала.

Осуществление агентом своей деятельности от имени и за счет принципала отличает его от купца и от торговца по договору, совершающих сделки от своего имени и за свой счет, а также от комиссионера, который хотя и выступает перед третьими лицами от своего имени, но совершает сделки за счет комитента. Агент лишь способствует совершению сделки купли-продажи, но сам в ней (в качестве стороны контракта) не участвует и не покупает за свой счет товары. Он действует лишь как представитель принципала в рамках ответственности, возложенной на него агентским соглашением. В этом заключается отличие агентского соглашения от договора о предоставлении права на продажу. 

Термин "агентское соглашение" имеет свое правовое содержание, и применять его можно только к определенного рода соглашениям. Необоснованное использование этого термина может дать повод для применения положений об агентском договоре к соглашениям, которые агентскими не являются (в частности, к договору о предоставлении права на продажу), что, в свою очередь, может привести к серьезным недоразумениям.

Правовое регулирование агентских операций в отдельных странах имеет существенное различие. В некоторых странах континентальной Европы, Скандинавских странах, а также в Японии и отдельных развивающихся странах имеются специальные нормы, регулирующие правоотношения с агентами. Они обычно содержатся либо в гражданских и торговых кодексах, либо в законах о торговых агентах и применяются тогда, когда участники договора не соглашаются на иное.

В некоторых странах законодательство не содержит специальных норм о торговых агентах и к отношениям между агентом и принципалом применяются общие положения закона о договоре поручения и о договоре торгового представительства. Законодательство Великобритании, США и ряда других стран, использующих нормы английского права о представительстве, также не содержат специальных норм о торговых агентах, и правоотношения с торговыми агентами полностью определяются торговыми обычаями и судебной практикой. Права и обязанности сторон здесь устанавливаются условиями агентского договора. Принципиальной разницы в определении агентов в различных странах нет, хотя в каждой из них имеются собственные понятия и используется своя терминология в использовании сторон; Например, в Великобритании и государствах, придерживающихся норм английского права, стороны в агентском, соглашении называются агент и принципал; в ФРГ, Австрии, Бельгии, Финляндии, Японии - торговый представитель и предприниматель; во Франции - представитель и предприниматель; в Аргентине и Бразилии - поверенный и доверитель. В английском праве под агентом понимается физическое или юридическое лицо, имеющее право представлять другое лицо или совершать торговые операций от имени последнего с определенным кругом товаров и на определенной территории. Агент ведет переговоры от имени своего принципала, но сам в качестве самостоятельной стороны в договоре не выступает. В Великобритании и США термин "агент" часто употребляется в широком смысле, охватывающем все виды представительства и посредничества, в том числе и договор комиссии, и в более узком смысле, по которому агентом является лицо, уполномоченное на заключение сделок и на совершение других действий от имени представляемого и за счет его или на посредничество между сторонами при заключении сделок между ними самими. Законодательство ФРГ понимает под торговым представителем того, кто в качестве самостоятельного предпринимателя имеет постоянное полномочие оказывать посредничество по заключению сделок для другого предпринимателя или совершать сделки от его имени. Право Дании, Швеции, Норвегии, Исландии понимает под агентом лицо, уполномоченное другим лицом совершать для него юридические действия или представлять его при заключении договоров с третьими лицами. Итальянское право проводит различие между агентом (адженция) и представителем (репрезентанца); агент только сводит стороны для заключения договора, а представитель самостоятельно подписывает его от имени предпринимателя.

Директива N 86/635 о координации законодательства государств -членов ЕЭК по вопросу о независимых торговых агентах, которая вступила в действие с 1 января 1990 г., определяет торгового агента как лицо, на которое в качестве независимого посредника возлагается постоянная обязанность либо проводить переговоры по купле-продаже товаров, для другого лица, именуемого комитентом, либо проводить переговоры и заключать сделки от имени и за счет комитента.

Согласно законодательству Японии торговым представителем называется лицо, которое совершает действия от имени предпринимателя или осуществляет для него посредничество по торговым сделкам, являющимся обычными для сферы деятельности предпринимателя. Торговый представитель не имеет права без согласия предпринимателя заключать за свой счет или за счет третьего лица сделки, относящиеся к данной отрасли торговли.

Брокерские операции состоят в установлении через посредника-брокера контакта между продавцом и покупателем (а также между страховщиком и страхователем, между судовладельцем и фрахтователем). Независимо от того, какой конкретной деятельностью брокер занимается или кого представляет, он всегда выступает как посредник в узком юридическом смысле, совершая только фактические действия. Брокер никогда не является стороной в договоре, а выступает исключительно с целью сведения сторон, которые берут на себя обязательства по сделке, заключенной при посредстве брокера, В отличие от агента брокер не является представителем, он не состоит в договорных отношениях, ни с одной го сторон и действует на основе отдельных поручений. Брокеру предоставляются специальные полномочия на заключение каждой отдельной сделки, и он обязан действовать строго в пределах этих полномочий. Брокер должен выполнять указания клиента о количестве, качестве, цене товара. По первому требованию клиента брокер обязан представлять ему отчет о всех проведенных от его имени операциях. Когда заключению сделки предшествуют длительные переговоры, в связи с уторговыванием условий, брокер должен получать полномочия на каждой очередной стадии. Брокеру могут быть поручены также контроль за исполнением заключенного при его посредничестве контракта и предъявление рекламаций. Довольно часто он берет на себя за дополнительное вознаграждение делькредере. За свои услуги брокер получает обусловленное, нередко устанавливаемое торговым обычаем, вознаграждение. Это вознаграждение называется по-английски брокеридж, по-французски - куртаж, по-немецки -провизион. Размер этого вознаграждения при товарных операциях колеблется от 0,25 до 2-3%. Брокер не имеет права представлять интересы другой стороны в сделке и принимать от другой стороны комиссию или вознаграждение, за исключением тех случаев, когда на это имеется согласие клиента. Брокеры обычно специализируются на совершении посреднических операций по купле-продаже одного-двух определенных видов товаров. Как правило, это биржевые и аукционные товары.

3. Внешнеторговые сделки купли-продажи: основные положения и требования

К международным источникам, регулирующим договорные отношения в системе мирохозяйственных связей посредством унификации материально-правовых норм наиболее распространенных внешнеэкономических сделок, в первую очередь договоров международной купли – продажи, относятся Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г.
 и Конвенция об исковой давности в международной купле-продаже товаров 1974 г
.

Положения Конвенции являются юридически обязательными для всех лиц, находящихся под юрисдикцией государства – участника Конвенции. Вместе с тем Конвенция имеет диспозитивный характер, который предполагает возможность отказаться от ряда положений Конвенции как непосредственно государствам при ее подписании, а также сами стороны в договоре могут указать оговорку о том, что они не связаны обязательствами отдельных норм или частей Конвенции. В том случае, если договор не содержит подобных предписаний Конвенция применяется в том объеме, в котором она была ратифицирована государством, правовая система которого является компетентной для регулирования.

Основные нормы, касаются вопросов порядка и формы отправки оферты и акцепта, к которым относятся: требования к содержанию оферты, момент вступления оферты в силу, условия отмены и отзыва оферты; требования к акцепту и момент вступления его в силу, условия отмены акцепта, момент заключения договора. Данная норма, действует для России с оговоркой об обязательности письменной формы. Перечень источников юридических норм, которые следует использовать сторонам внешнеэкономической сделки, установлен в ст. 1186 ГК РФ.
Акцепт должен содержать лишь согласие с офертой и не вносить каких-либо встречных предложений, в противном случае это будет считаться отклонением от оферты и рассматриваться как новая оферта. Одним из основных положений Конвенции является определение момента заключения договора международной купли-продажи товаров: договор считается заключенным с момента получения акцепта оферентом. Важность данного положения объясняется тем, что правовые системы различных государств придерживаются различных позиций в этом вопросе. В мировой практике сложилось несколько подходов в определении момента заключения договора. Это «теория получения», т.е. вступление акцепта в силу связывается с получением его оферентом; и «теория почтового ящика» – для вступления акцепта в силу достаточно его отправить. Наличие различного правового регулирования в этом вопросе порождает коллизию, которая разрешается в силу наличия материальной нормы в Конвенции.

По общему правилу, Конвенция регулирует случаи, когда заключение международных договоров купли-продажи товаров происходит путем обмена офертой и акцептом. Данный вариант используется не всегда, не в меньших случаях заключение договора происходит путем подписания сторонами международного контракта. При этом вопросы составления и заключения договора будут регулироваться нормами законодательства места заключения договора, а остальные вопросы будут регулироваться соответствующими нормами Конвенции.

Третья часть Венской конвенции регулирует обязательства продавца и покупателя; положения о существенном нарушении договора и о предвидимом нарушении контракта, позволяющим соответствующей стороне сделать заявление о расторжении договора или приостановить исполнение своих обязательств; закрепление специальных норм, регулирующих основания ответственности и случаи освобождения от ответственности.

Согласно конвенции продавец обязан поставить товар в определенное место и в определенные сроки, соответствующий требованиям договора и Конвенции, передать относящиеся к нему документы и право собственности на товар. В Конвенции содержатся положения определяющие требования к качеству товара в том случае, если данный вопрос не оговорен в договоре.

Товар не будет считаться поставленным в соответствии с договором, если продавец поставил товар, обремененный притязаниями или правами со стороны третьих лиц.

К обязанностям покупателя относятся требования уплаты цены за товар и принятия поставки в соответствии с условиями договора. Если в договоре не определено место и время платежа, то покупатель обязан уплатить цену за товар в месте нахождения коммерческого предприятия продавца или в месте его передачи. Сроком платежа в этом случае является момент передачи продавцом в распоряжение покупателя либо самого товара, либо товарораспорядительных документов.

Важными положениями Конвенции являются положения устанавливающие момент перехода риска утраты или повреждения товара с продавца на покупателя.

Конвенция предусматривает ответственность сторон за неисполнение своих обязательств, предоставляя стороне, в отношении которой не выполнены обязательства, дополнительные права. В этом случае установлены меры, стимулирующие реальное исполнение условий договора, предусмотрено возмещение убытков и возможность расторжения договора при существенном нарушении условий договора. Единственным основанием для освобождения от ответственности является неисполнение обязательства стороной, которая докажет, что оно было вызвано препятствием вне ее контроля и не имело возможности избежать или преодолеть его.

Конвенция об исковой давности в международной купле-продаже товаров (Нью-Йорк, 1974 г.). В Конвенции указано, что она применяется только в том случае, если в момент заключения договора международной купли-продажи товаров коммерческие предприятия сторон договора находятся на территории государств-участников, или если согласно нормам МЧП к договору купли-продажи применимо право одного из государств-участников. Конвенция устанавливает общий 4-летний срок исковой давности по всем требованиям продавца и покупателя, который не может быть изменен соглашением сторон.

Течение срока начинается со дня возникновения права на иск, которое по общему правилу возникает в день, когда имело место нарушение договора купли-продажи. Существует ряд и других правил, когда право на иск возникает: со дня фактической передачи товара покупателю или его отказа от принятия товара, в случае несоответствия товара условиям договора; в день, когда обман был или разумно мог быть обнаружен, если право на иск вытекает из обмана; в день, когда покупатель уведомил продавца о факте несоответствия, но не позднее срока окончания действия гарантии, если право на иск возникает из гарантий и др.

По истечении срока исковой давности требования покупателя и продавца друг к другу, вытекающие из договора международной купли-продажи или связанные с его нарушением, не могут быть осуществлены. Специальные нормы Конвенции посвящены определению начала течения, перерыва и продления срока исковой давности. Последствия истечения срока исковой давности принимаются во внимание судом только по заявлению стороны, участвующей в процессе.

Особое место в регулировании отношений в сфере международной торговли занимают унифицированные обычаи международного делового оборота. Все документы такого характера имеют общее принципиальное качество: они не обладают юридической силой и применяются только в том случае прямо выраженной воли сторон конкретной внешнеэкономической сделки.

Наибольшей известностью пользуются Правила толкования международных торговых терминов – International Сommercial Terms – ИНКОТЕРМС (последняя редакция 2010 г.)
. В Инкотермс-2010 дается понятие и толкование одиннадцати базисных условий поставок, обозначаемых соответствующими терминами (EXW, FCA, DDP, CIF и другие), т.е. по сравнению с предыдущей редакцией, в документе на два термина меньше
. Все одиннадцать терминов Инкотермс-2010 разделены на две группы: 1) правила для любого вида или видов транспорта (7 правил) и 2) правила для морского и внутреннего водного транспорта (4 правила). 
В нормах международного частного права, международного экономического права, для обозначения договорных обязательств используются два термина: «сделки» и «договоры». В российском законодательстве использовались термины «внешнеторговая сделка» и «внешнеэкономическая сделка», охватывая и сделки, и договоры. Новое российское законодательство использует термин «внешнеэкономическая сделка» лишь однажды, определяя форму данной сделки. Во всех остальных случаях коллизионные нормы определяют применимое право к любым сделкам и договорам, в том числе и к внешнеэкономическим.

Внешнеэкономическая сделка – это комплексное понятие, означающее деятельность субъектов международного бизнеса в области международного обмена товарами, работами, результатами интеллектуальной деятельности, различного рода услугами, направленную на установление, изменение и прекращение гражданских прав и обязанностей. В международной практике более распространен термин «международная коммерческая сделка». 

Одним из главных вопросов, возникающих при регулировании подобной экономической деятельности, является проблема квалификации сделки как внешнеэкономической. Внешний характер внешнеэкономической деятельности обусловлен наличием «иностранного элемента». Другим отличительным признаком выступает местонахождение сторон в разных государствах. Помимо этого для целей таможенного регулирования и экспортного контроля юридически значимо перемещение товаров, услуг, финансовых средств через таможенную границу РФ и выполнение работ на территории иностранного государства.

Сделки международного характера можно подразделить на внешнеэкономические сделки, связанные с предпринимательской деятельностью, и сделки, не имеющие предпринимательского характера. Центральное место среди международных коммерческих сделок занимает договор (контракт) международной купли-продажи, что объясняется не только численностью такого рода договоров в мировых экономических связях. Помимо этого все остальные международные сделки либо напрямую связаны с куплей-продажей (например, перевозка, расчеты, страхование), либо являются разновидностью купли-продажи (договоры по предоставлению услуг), либо содержат элементы купли-продажи (международный финансовый лизинг). Следует также отметить, что именно договор международной купли-продажи наиболее разработан в международном частном праве.

Таким образом, к международным коммерческим сделкам (или внешнеэкономическим, трансграничным сделкам) относятся сделки, опосредующие предпринимательскую деятельность в сфере международных экономических отношений, совершаемые между сторонами, коммерческие предприятия которых находятся на территории разных государств
.

Международный контракт. Контракт является самым распространенным видом сделок, создающим для сторон определенные права и обязанности. Внешнеторговые сделки двух или более сторон в процессе их производственной и хозяйственной, включая торговую, деятельности оформляются контрактом (договором), совершаемым, как правило в письменной форме. Отношения, возникающие из контракта, называются контрактными (договорными), а обязательства сторон, вытекающие из контракта, - обязательствами по контракту (по договору).

Под международным контрактом понимается сделка (соглашение) между двумя или несколькими сторонами, находящимися в разных странах, по поставке установленного количества товарных единиц и/или оказании услуг в соответствии с согласованными сторонами условиями. 

Контракт не будет считаться международным, если он заключен между сторонами разной государственной принадлежности, коммерческие предприятия которых находятся на территории одного государства, например, между филиалами и дочерними компаниями фирм разных стран, находящихся на территории одной страны. В то же время контракт признается международным, если он заключен между сторонами одной государственной (национальной) принадлежности, но их коммерческие предприятия находятся на территории разных государств
. 
Соглашение сторон, как правило, оформляется письменным документом, который может носить название «Контракт (Contract)», «Соглашение (Agreement)», «Предварительный контракт (Preliminary Contract)», «Общий (Генеральный) контракт (General Contract)», Употребляется также наименование «Договор (Contract)». В зависимости от предмета и объекта, а также иных условий возникают разные виды контрактов, которые весьма существенно отличаются по форме и содержанию. Общие (типовые) правила заключения и исполнения контрактов содержатся в различных международных документах (соглашениях, конвенциях, правилах), а также в многочисленных методических документах.
Контракты могут быть консенсуальными  и реальными. Для заключения (совершения) большинства контрактов достаточно согласия сторон (consent of the parties), поэтому такие контракты называются консенсуальными. Для совершения реальных контрактов требуются  определенные действия, например, банковская гарантия (bank guarantee), кредит (credit), заем (loan) имущества и др. К реальным контрактам относятся контракты на перевозку. 

Различаются контракты между присутствующими и отсутствующими. Контракт между присутствующими совершается в их присутствии в момент немедленного согласия одной из сторон на предложение другой стороны. Стороны подписывают контракт лично первыми лицами, ответственными или имеющими соответствующее поручение на совершение такого действия, скрепляют контракт печатью. Контракт между отсутствующими более сложен. За время, прошедшее между принятием решения и подписанием контракта, могут произойти события, способные коренным образом повлиять на решение одной или обеих сторон. Таки контракты требуют введения в их тексты оговорок (clauses) об их действительности, сроках действия и т.п. 

В связи с развитием факсимильной связи, процедур электронной подписи вариант контракта может быть совершен по телефону с обменом подписями по электронной/факсимильной связи (моментальный контракт). Многие банковские операции и транспортные контракты совершаются на основе передачи информации средствами электронной почты и шифрования подписи и печати средствами криптозащиты. 

Контракт считается совершенным при достижении согласия сторон по всем существенным его условиям. Различаются существенные, обычные (простые) и случайные условия (в праве США и Англии – основные и второстепенные). 

Существенные условия (conditions, basic conditions) определяются сторонами. Например, в договоре купли-продажи существенным условием является указание предмета продажи. Часть условий признается существенными по закону или же по торговому обычаю. 

Обычные, простые условия (warranties) вытекают из нормы закона, регулирующей данные отношения. Если в контракте нет специальной оговорки, то применяются общие нормы и права. Например, при отсутствии в контракте оговорки об уплате аванса покупатель не обязан выплачивать аванс, а осуществляет расчет по стоимости товара в целом при его получении.
Случайными считаются условия, не входящие в перечень существенных и тем не менее включенные в контракт по требованию сторон, причем, эти условия отличаются от обычных, установленных законом, но не противоречат ему. 
Случайные условия являются также являются обязательными для исполнения и их неисполнение рассматривается как нарушение контракта (infringement of a contract). 

В англо-американском праве признаются промежуточные условия – в зависимости от обстоятельств они могут относиться либо к существенным, либо к простым. Возникающие споры по принадлежности таких условий к существенным или простым обычно разрешает арбитраж.
Международные контракты подразделяются на основные (prime contracts) и обеспечивающие (контракты товародвижения, посреднические), связанные с продвижением товара от продавца к покупателю.
К основным относятся контракты купли-продажи или обмена: любой продукции (товара; научно-технических знаний (в форме торговли патентами, лицензиями, “ноу-хау”); научно-технических услуг (консалтинг и инжиниринг); кино-, телепродукции и иных объектов искусства; аренды, включая лизинг; международного туризма; консалтинга в области информации и совершенствования управления производством. 

К обеспечивающим контрактам международного товарооборота относятся: международные перевозки грузов (продукции, товара); транспортно-экспедиторские услуги; услуги по страхованию грузов (продукции, товара); услуги по хранению грузов при международных перевозках; агентские и дилерские услуги; услуги по международным расчетам; факторинг.

Признание за контрактом торгового характера подчиняет его и сделку в целом не только общим нормам гражданского права, но и специальным нормам торгового права, определяющим правила их заключения и исполнения.
Таким образом, договор международной купли-продажи заключается сторонами, коммерческие предприятия которых находятся в разных государствах (пп. "а" п. 1 ст. 1 Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров (Вена, 11 апреля 1980 г.), далее - Венская конвенция). На практике термин "коммерческое предприятие стороны" - это место основной деятельности стороны, постоянное место осуществления деловых операций. Национальная принадлежность сторон не имеет значения (п. 3 ст. 1 Венской конвенции). Как правило, содержанием договора международной купли-продажи являются экспортно-импортные операции.

На основании ст. 7 ГК РФ к отношениям сторон по договору международной купли-продажи применяется Венская конвенция, если стороны в договоре прямо не исключат ее применение (ст. 6 Венская конвенции) и если место основной деятельности сторон находится в странах-участницах Венской конвенции.

Стороны договора могут при заключении договора или в последующем выбрать по соглашению между собой право, которое подлежит применению к их правам и обязанностям по этому договору (п. 1 ст. 1210 ГК РФ). Избранное национальное право подлежит применению в части, неурегулированной международным договором (п. 7. Информационного письма Президиума ВАС РФ от 16.02.1998 N 29).

Если стороны контракта не выбрали применимое право (п. 1 ст. 1210 ГК РФ), то в качестве применимого права будет выбрано право той страны, где находится место жительства или основное место деятельности продавца (п. 1, пп. 1 п. 2 ст. 1211 ГК РФ).

Для договоров, предметом которых является отчуждение недвижимого имущества, установлены специальные правила:

- при отсутствии соглашения сторон о праве, подлежащем применению к договору в отношении недвижимого имущества, применяется право страны, в которой находится недвижимое имущество, если иное явно не вытекает из закона, условий или существа договора либо совокупности обстоятельств дела (п. 1 ст. 1213 ГК РФ);

- к договорам в отношении находящихся на территории Российской Федерации земельных участков, участков недр и иного недвижимого имущества применяется российское право (п. 2 ст. 1213 ГК РФ).

Для договоров, связанных с осуществлением прав участника юридического лица (по нашему мнению, таким договором является, например, купля-продажа долей в уставном капитале), при отсутствии соглашения сторон о подлежащем применению праве применяется право страны, в которой учреждено юридическое лицо (п. 2 ст. 1214 ГК РФ).

При этом, если применимым правом к договору будет определено право России, то применяются соответствующие положения ГК РФ (параграф 3 главы 30 ГК РФ - договор поставки, параграф 7 главы 30 ГК РФ - продажа недвижимости) и нормы специального законодательства (например, Земельный кодекс РФ), а также общие положения о купле-продаже (ст.ст. 454 - 491 ГК РФ).

Резюме
Внешнеэкономическая деятельность является сферой международного сотрудничества, где проведена была достаточно серьезная унификация, причем не только коллизионных, но и материальных норм. Это объясняется стремлением государств создать достаточно эффективный регулятор международных отношений. При этом признается, что международная экономическое сотрудничество должно регулироваться такими правилами, которые совместимы с экономическим и социальным прогрессом. 

Основные принципы в указанной сфере международных правоотношений не систематизированы в каком либо едином международно-правовом документе. Формальная юридическая сила этих норм не носит обязательного характера.

Международные договоры образуя правовую основу межгосударственных отношений, являются одним из важнейших средств развития международного экономического сотрудничества. Наряду с другими инструментами внешней политики, они способствуют обеспечению торгово-экономических и финансовых связей, научно-технического, культурного и иного обмена с иностранными государствами и международными организациями.
Подтвердив свою приверженность основополагающему и получившему всеобщее признание принципу международного права - принципу добросовестного выполнения международных обязательств, основанному на международно-правовом обычае pacta sunt servanda (договоры должны исполняться), Российская Федерация выступает за неукоснительное и безусловное соблюдение как договорных, так и обычных норм международного права.
В ходе включения России в систему мирохозяйственных связей в процессе перехода к рыночным отношениям реализуется курс на присоединение к важнейшим международным торгово-экономическим конвенциям и соглашениям. Заметно активизировалась эта деятельность на современном этапе, в том числе в контексте членства в ВТО. Кроме того при разработке многих российских законов учитываются положения тех международных документов, к которым Россия еще не присоединилась. Все это требует глубокого изучения правовых проблем, связанных с международными экономическими отношениями, основных документов и норм международного экономического права.
Понятия 
Международный договор Российской Федерации - означает международное соглашение, заключенное Российской Федерацией с иностранным государством (или государствами), с международной организацией либо с иным образованием, обладающим правом заключать международные договоры (далее - иное образование), в письменной форме и регулируемое международным правом, независимо от того, содержится такое соглашение в одном документе или в нескольких связанных между собой документах, а также независимо от его конкретного наименования;

Внешнеэкономическая деятельность -  внешнеторговая, инвестиционная и иная деятельность, включая производственную кооперацию, в области международного обмена товарами, информацией, работами, услугами, результатами интеллектуальной деятельности, в том числе исключительными правами на них (интеллектуальная собственность)//Федеральный закон от 18 июля 1999 г. N 183-ФЗ "Об экспортном контроле", Статья 1.

Международная стандартная торговая классификация:- официальный документ ООН, являющийся стандартом для систематизации и обобщения статистических данных о товарах мировой торговли. Характеризует унифицированные по экономическому значению классы продукции растениеводства, животноводства, горнодобывающей, перерабатывающей промышленности с разной степенью их детализации;
"Ратификация" "утверждение", "принятие" и "присоединение" - означают в зависимости от случая форму выражения согласия Российской Федерации на обязательность для нее международного договора;

"Подписание" - означает либо стадию заключения договора, либо форму выражения согласия Российской Федерации на обязательность для нее международного договора в том случае, если договор предусматривает, что подписание имеет такую силу, или иным образом установлена договоренность Российской Федерации и других участвующих в переговорах государств о том, что подписание должно иметь такую силу, или намерение Российской Федерации придать подписанию такую силу вытекает из полномочий ее представителя либо было выражено во время переговоров;

"Заключение" - означает выражение согласия Российской Федерации на обязательность для нее международного договора;

Инжиниринг: (англ. engineering, инженерное искусство). Инженерное искусство, машиностроение, предоставление определенного рода услуг фирмой-консультантом фирме-клиенту при строительстве промышленных и иных объектов. Разного рода консультации, связанные с разработкой проекта, составлением технологических схем, выбором оптимальных вариантов строительства, поставками оборудования, машин и материалов, проведением изысканий, пуском объекта в эксплуатацию и надзором за его работой.
Контрольные вопросы:

· Пречислите принципы международного экономического сотрудничества.

· Какие из Соглашении ВТО, регулируют внешнеторговые отношения стран?

· Какими документами регламентированы внешнеэкономические расчеты?

· Назовите основные международные коммерческие операции.
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� Глава написана на основе источников правовой системы «Гарант».


� Среди документов международных конференций, имеющих существенное значение для формирования международно - правовых принципов экономического сотрудничества государств, особо важным считается Заключительный акт Конференции ООН торговле и развитию (Женева, 1964 г.), в котором впервые были сформулированы основные принципы международной торговли. В целом рассматриваемые принципы оформили соответствующий правовой режим для международной торговли товарами, поскольку в тот период международная торговля товарами рассматривалась международным сообществом государств как на важнейший фактор экономического развития.


� Принципы международных коммерческих договоров (Принципы УНИДРУА). Новая редакция Принципов принята на 83-ей сессии Совета УНИДРУА (2004 г.). При этом �HYPERLINK "garantF1://5688.0"��редакция� принципов 1994 г. может применяться.// �HYPERLINK "garantF1://890941.258"��www.unidroit.org�





� Федеральный закон от 15 июля 1995 г. N 101-ФЗ "О международных договорах Российской Федерации". Текст Федерального закона опубликован в "Российской газете" от 21 июля 1995 г., в Собрании законодательства Российской Федерации от 17 июля 1995 г. N 29, ст. 2757. В настоящий документ внесены изменения следующими документами: �HYPERLINK "garantF1://70189724.1"��Федеральный закон� от 25 декабря 2012 г. N 254-ФЗ; �HYPERLINK "garantF1://12057439.4"��Федеральный закон� от 1 декабря 2007 г. N 318-ФЗ





� Первая редакция Инкотермс была издана в 1936 году, впоследствии она неоднократно модифицировалась (1953, 1967, 1976, 1980, �HYPERLINK "garantF1://10004481.0"��1990�, �HYPERLINK "garantF1://12051637.0"��2000� годы) и последние изменения были внесены в этот документ в 2010 году. Правила Инкотермс-2010 весьма существенно изменили рассматриваемый документ. Во-первых, правила Инкотермс предназначаются как для международной, так и для внутренней торговли. Сразу следует отметить, что подобное использование данного документа впервые закреплено в редакции 2010 года, все предыдущие редакции применялись только в международной торговле.





� Разработано группой экспертов по международным договорам на поставку промышленной продукции Комитета по развитию торговли ЕЭК ООН


� Общая цена без дифференциации ее составляющих.//Приказ ГТК РФ от 8 мая 1997 г. N 251 "О порядке размещения заказов на работы и услуги для нужд таможенных органов в капитальном строительстве", Приложение: Временное положение об организации и проведении торгов (конкурсов) на строительство объектов таможенной инфраструктуры Российской Федерации, Раздел 1, Пункт 1.6.


�См. также: Статус �HYPERLINK "garantF1://10004469.0"��Конвенции� о договорах международной купли-продажи товаров (Вена, 11 апреля 1980 г.) (по состоянию на 25 октября 2013 г.)


� Конвенция Организации Объединенных Наций об исковой давности в международной купле-продаже товаров (Нью-Йорк, 14 июня 1974 г.) (с поправками от 11 апреля 1980 г.) Россия не участвует.





� Правовая сила данного документа дискуссионна. Инкотермс был принят Международной торговой палатой (МТП) - международной неправительственной организацией (МНПО), созданной в 1920 г. Вопрос об актах МНПО неоднократно дискуссировался в правовой литературе и до настоящего времени не имеется единства мнений в отношении их правовой значимости. Большинство ученых полагает, что акты МНПО не имеют обязательной юридической силы, но они отражают сложившуюся международную практику, международные обычаи.


� Были исключены такие термины как DAF (поставка на границе), DES (поставка с судна), DEQ (поставка с причала) и DDU (поставка без оплаты пошлин) и включены два новых термина - DAT (поставка на терминале) и DAP (поставка в месте назначения).


� Данный критерий квалификации сделки как внешнеэкономической определен рядом международных конвенций (Конвенция ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г., Конвенция об исковой давности в международной купле-продаже товаров 1974 г., Оттавские конвенции о международном финансовом лизинге и международном факторинге 1988 г.), а также и законодательство РФ содержит подобный критерий международности, в частности Закон о международном коммерческом арбитраже.


� Данное толкование контракта содержится в конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров (Венская конвенция 1980 г.) и в Новой Гаагской конвенции о праве, применимом к договорам купли-продажи, 1985 г.
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