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Цена на нефть: анализ современных тенденций и рисков
В соответствии с текущими прогнозами, мировой спрос на нефть в ближайшие 20-25 лет будет расти медленно (среднегодовой уровень роста составит 0,6%), при этом весь рост спроса придется на страны, не входящие в ОЭСР - в основном, в Азии; уровень потребления нефти в странах ОЭСР уменьшится. Уровень прироста мировой добычи нефти будет таким же медленным, однако, возрастающая доля мирового производства придется на газовый конденсат, нетрадиционные источники и труднодобываемую легкую нефть.
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MpouseoacTBO M NoTpe6ieHne HedTH B Mupe (MIH 6app./AeHb)

39,5 39,5 39,6 39,9 40,5 +2,6
12,3 12,2 12,2 12,3 12,7 432
13,1 13,0 12,7 12,6 12,3 -6,0
11,0 11,1 11,2 11,2 11,2 +1,8
97,2 97,4 96,6 95,9 97,1 -0,1
11,5 11,6 11,6 11,8 11,6 +0,5
14,2 13,7 13,6 13,9 14,2 +0,1
20,1 19,7 19,8 19,7 20,1 0,4
96,0 95,6 95,5 95,8 96,8 +0,8

B Il keapmane Caydoeckaa Apasus cmana nudepom no dobeive Hecbmu. Mo oueHkam M3A, guc6anaHc Ha
MUpoBOM pbiHKe HedTH B Il kBapTane 2016 r. Bbipoc Ao 0,3 maH 6app./aeHb ¢ 0,2 MaH 6app. AeHb Bo |l KBap-
Tane 2016 r. BBUAY pocTa Ao6blum HedTH B KaHage u ctpaHax OMEK. CayaoBckoi Apasuu B |1l kBapTane 2016 r.
YAAnock BbIMTU Ha MepBOe MeCTO B MMpe Mo o6bemaM A06blum HedTH, onepeaus CLUA, rae 3ToT nokasatenb
npozonkaeT najatb. Brepebie ¢ Mapta 2016 r. B aBrycte KOMMepyeckue 3anachl HedTU U HedTenpoayKToB B
crtpaHax 0O3CP cHuamnmch (Ha 10 MaH 6app.). CornacHo nporHosy M3A, cpeaHerofoBoi pocT crpoca Ha HedTb B
2016 u 2017 ropax coctaeut 1,2 mnH 6app./aeHb. Jlobbiva HedTh B cTpaHax BHe OMEK B Tekywem rogy, no
oXMAaHMAM MDA, cHusmTca Ha 0,7 MAH 6app./AeHb, a B 2017 roay BbipacteT Ha 0,4 MaH 6app. /AeHb.
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Источник: 
По оценкам МЭА, дисбаланс на мировом рынке нефти в III квартале 2016 г. вырос до 0,3 млн барр./день с 0,2 млн барр. день во II квар- тале 2016 г. ввиду роста добычи нефти в Канаде и странах ОПЕК. Саудовской Аравии в III квартале 2016 г. удалось выйти на первое место в мире по объемам добычи нефти, опередив США, где этот показатель продолжает падать. Впервые с марта 2016 г. в августе коммерческие запасы нефти и нефтепродуктов в странах ОЭСР снизились (на 10 млн барр.). Согласно прогнозу МЭА, среднегодовой рост спроса на нефть в 2016 и 2017 годах составит 1,2 млн барр./день. Добыча нефти в странах вне ОПЕК в текущем году, по ожиданиям МЭА, снизится на 0,7 млн барр./день, а в 2017 году вырастет на 0,4 млн барр./день.
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Формирования цен на нефть и газ: теоретический аспект
Прежде всего, необходимо провести различие между механизмами формирования цен и основополагающими силами, которые определяют уровень цены, или, иными словами, определить разницу между тем, каким образом формируются цены, и тем, что определяет их уровень. В первом случае речь идет об организации торговли, биржах и рынках, включая вопросы доступа, а также о том, как проводятся переговоры о ценах, как передаётся информация о ценах и как они предаются гласности. Это отнюдь необязательно позволяет понять, что оказывает влияние на решения, принимаемые покупателями и продавцами, равно как и обусловленный этим баланс на рынке и уровень цен.

Механизм формирования цены на товарном рынке может способствовать созданию прозрачного и ликвидного рынка (как в случае нефти) без какого-либо давления в сторону снижения цен. Вместе с тем, структура торговли нефтью является основополагающим фактором, который оказывает влияние на механизмы формирования цен. Важным вопросом в этой связи является соотношение ролей долгосрочных контактов и ликвидных рынков. Ввиду того, что нефть является товаром особого рода, полезно рассмотреть весь диапазон экономических парадигм и некоторые сведения исторического развития рынков нефти, чтобы предложить способы толкования динамики формирования цен на нефть.
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Рассматриваемый в целях данного исследования стандартный случай основан на атомистической структуре поставщиков и потребителей, где и те, и другие следуют кривой эластичного по цене предложения и спроса. 
Ценовые сигналы видны и производителям, и потребителям, и обе стороны следуют им, отражая их в своих решениях о производстве (выпуске продукции) и потреблении в целях оптимизации своих прибылей или общих выгод. Это предполагает не только ясные и видимые сигналы, но и способность и готовность преобразовывать эти сигналы в действия. Такая схема становится сомнительной тогда, когда спрос достигает определённой степени неэластичности, поскольку у потребителей может быть ограниченный выбор в рамках заданного временного горизонта, который в этом случае может зависеть от имеющихся у производителей стимулов к конкуренции друг с другом, за бόльшую долю рынка. Такие стимулы могут являться искажёнными в случае достаточно высокой концентрации рынка, а также могут зависеть от восприятия риска или просто от инвестиционного временного лага, необходимого для корректировки объёма производства, или же, в конечном счёте, от регуляционных или технических «узких мест».

Цена представляет собой сигнал с рынка. Она отражает ограниченность сырьевого товара на рынке. При повышении цены спрос сокращается до уровня, при котором предложение соответствуют спросу (и наоборот). Она также содержит прогноз предложения и спроса, поскольку в кривые и предложения, и спроса закладываются определённые ожидания.

Кроме того, цена является одним из основных сигналов для эффективного распределения капитала. Более высокая цена по отношению к затратам является сигналом о потребности в новых инвестициях в производственные мощности, поскольку цена даёт сигнал о потенциальной выгоде для инвесторов. С другой стороны, низкая цена не способствует инвестициям. Следует отметить, что нефтегазовая отрасль конкурирует за капитал с инвестиционными возможностями в других секторах. Поэтому для привлечения капитала требуется определённый уровень прибыли.

Нефть и нефтепродукты обладает целым рядом характеристик, которые отличают их от других товаров; к их числу относятся следующие:

· высокая неопределённость, связанная с разработкой энергоресурсов, и высокая специфичность инвестиций на всём протяжении энергетической цепочки от добычи до конечного потребления

· характер природных ресурсов

· конечность ресурсов, усугубляемая высокой концентрацией запасов приблизительно в дюжине стран

· наличие двух субъектов, принимающих решения на стороне добычи: добывающей компании и собственника ресурсов

· зачастую весьма неэластичный спрос на энергоносители и его взаимодействие с концентрацией и мощностными ограничениями со стороны предложения

· несовершенство рынка, характеризующееся, например, неизбежными внешними факторами.

Подобные характеристики становятся более понятными в контексте экономической теории.

1. Риск и высокая специфичность инвестиций в нефтегазовом секторе (теория транзакционных издержек)
Преобразование энергоресурсов в полезную энергетическую работу представляет собой рискованное предприятие, требующее значительного объёма инвестиций во все звенья энергетического бизнеса - от разработки ресурсной базы до конечного потребителя. Оно требует не только значительного объёма инвестиций, но нередко таких инвестиций, которые являются специфичными для местонахождения данного энергетического объекта или для того или иного звена энергетической цепочки (специфичность инвестиций). В одни взаимоотношения, существующие в энергетической цепочке, могут быть вовлечены многочисленные участники с обеих сторон (когда игрокам безразлично, кто является их контрагентом, и  когда  взаимоотношения лучше всего  регулируются  рынком). В других взаимоотношениях, в особенности устанавливаемых в рамках сухопутных трансграничных трубопроводных систем, может иметься весьма ограниченное число участников с каждой стороны, т.е. риск и выгоды должны распределяться между чётко установленными контрагентами, как правило, посредством долгосрочных контрактов.

Последствия специфичности инвестиций составляют суть теории транзакционных издержек. В своей знаменитой статье «Природа фирмы» (“The Nature of the Firm”
) Роальд Коуз (Roald Coase__) утверждает, что в странах со свободной экономикой сделки регулируются не только рынками, но и - порой даже в весьма крупных масштабах - фирмами с иерархической структурой. Теория транзакционных издержек, начало которой было положено данной статьёй, также уделяет внимание роли долгосрочных контрактов как одному из возможных инструментов экономического взаимодействия, помимо фирм и рынков. Каждый из трёх указанных инструментов характеризуется конкретными транзакционными издержками: например, рынки - затратами на приобретение информации и управление рисками; фирмы - затратами на иерархическую структуру и управление, величина которых определяется размером фирмы; долгосрочные же контракты - затратами, связанными с их заключением и исполнением. Согласно теории транзакционных издержек, свободная экономика стремится к оптимуму общих транзакционных издержек, отражающих необходимость преодоления элементов неопределённости, предприимчивость участников и специфичность активов. Так, например, фирмы будут передавать рынку определённые функции, когда их выполнение силами самой фирмы обходится слишком дорого по сравнению с приобретением соответствующих услуг на рынке. И наоборот, если затраты на управление рисками, присущими рыночным взаимоотношениям, становятся слишком большими, они могут быть уменьшены за счёт горизонтальной интеграции или за счёт регулирования взаимоотношений в рамках долгосрочных контрактов. Подобная оптимизация зависит от и формируется вместе с технологическим и институциональным развитием
.

Специфичность инвестиций особенно велика в случае газа. Хотя газ практически во всех сферах его применения может быть заменён нефтепродуктами, он характеризуется гораздо меньшей энергонасыщенностью, чем нефть (меньше в 1000 раз при нормальном давлении и в 10 раз при повышении давления до 100 бар). В этой связи удельные затраты на транспортировку и хранение газа существенно выше, чем в случае нефти. Разница в стоимости транспортировки между различными географическими точками, а также затраты на хранение газа между поставкой и потреблением могут быть критичными для газа и препятствовать созданию рыночных торговых площадок, делая долгосрочные договоры на поставку более привлекательными.

2. Характер природных ресурсов (рента Рикардо)
Добыча нефти и газа, равно как и других ископаемых видов топлива или, если говорить в более общем плане, любых других первичных энергоресурсов, зависит от природных характеристик месторождения. Себестоимость добычи варьируется от одного месторождения к другому:

от сухопутных месторождений к морским, от мелких месторождений к крупным или же от традиционных к нетрадиционным энергоисточникам, таким, например, как битуминозные песчаники. Местонахождение промысловых объектов добычи нефти и газа зависит от геологии, что определяет конкретные расстояния от месторождения до рынков сбыта. С другой стороны, никаких стоимостных различий, которые бы определялись природными характеристиками, не существует для продукции обрабатывающей промышленности: её производство сочетает лишь факторы, которые любой может приобрести на рынке, и место размещения такого производства выбирается свободно. Различия в себестоимости продукции обрабатывающей промышленности связаны, главным образом, с различиями в технологии и организации производства.

Результатом различий в стоимости, обусловленных качеством месторождения и его расположением по отношению к рынкам, является дифференциальная рента (именуемая рентой Рикардо по имени английского экономиста XIX века Давида Рикардо; его теория основана на примерах из земледелия и скотоводства, однако её принципы применимы и к добывающей промышленности). В качестве иллюстрации можно привести более высокую себестоимость добычи нефти на морских месторождениях (себестоимость добычи нефти на месторождениях в Северном море составляет порядка 10-15 долл. США за барр.), по сравнению с более низкой себестоимостью добычи нефти на сухопутных месторождениях в странах Персидского залива с аналогичными геологическими характеристиками (по оценкам, она составляет менее 5 долл. США за барр.).

Месторождения характеризуются не только разным качеством; различие в их расположении по отношению к рынку сбыта также обусловливает образование дифференциальных рент. В качестве примера можно привести различия в стоимости транспортировки газа на рынок Северо-Западной Европы с месторождения Гронинген (короткое плечо транспортировки порядка 100 км) по сравнению с российским газом (значительное плечо транспортировки порядка 4-5 тыс. км) и норвежским газом (среднее плечо транспортировки 1000 км, однако по подводному трубопроводу) или катарского СПГ. Сама дифференциальная рента зависит от технического прогресса, например, от снижения затрат на добычу продукции на морских месторождениях или уменьшения стоимости транспортировки газа (снижение затрат на трубопроводную транспортировку за счёт использования трубопроводов более высокого давления с трубами из более высококачественной стали или снижение затрат на транспортировку СПГ ввиду эффекта масштаба, достигаемого на заводах по сжижению /регазификации и при использовании СПГ танкеров).

3. Конечность ресурсов, теорема Хотеллинга. 
Хотя истощение доказанных запасов нефти и газа может восполняться за счёт перевода ресурсов иных классификационных категорий в категорию запасов за счёт дополнительных инвестиций в геологоразведку и совершенствования методов добычи на уже разрабатываемых месторождениях, остаётся фактом то, что нефть и газ представляют собой конечные ресурсы. Существуют значительные расхождения во мнениях по поводу того, когда будет достигнут пик добычи нефти (пик так называемой «кривой Хабберта». В Прогнозе развития мировой энергетики (World Energy Outlook) МЭА за 2004 год говорится, что приросты мировых доказанных запасов нефти начиная с 80-х годов не смогли компенсировать добычу, в особенности из-за снизившегося прироста запасов в бывшем Советском Союзе и на Ближнем Востоке
. Однако эта ситуация, возможно, в большей степени обусловлена политическими решениями, а не геологическими особенностями.

Некоторые геологи и отраслевые эксперты считают, что пик добычи нефти будет достигнут довольно скоро. Они утверждают, что опубликованные данные о доказанных запасах нефти ОПЕК завышены из-за системы квот ОПЕК. Между тем, МЭА в своём Прогнозе развития мировой энергетики за 2006 год предсказывает, что суммарная добыча нефти не снизится в прогнозный период до 2030 года
, хотя пик добычи в странах, не входящих в ОПЕК, будет достигнут в течение следующего десятилетия.

Существуют концептуальные различия между понятиями «запасы», «ресурсы» и «ресурсная база». Запасами являются нефть и газ, которые открыты и добыча которых считается возможной при существующих технологических и экономических условиях. Ресурсы включают в себя нефть и газ, которые считаются существующими и которые можно добыть, независимо от того, открыты они или нет. Ресурсная база означает все молекулы углеводородов, которые существуют на земле, независимо от возможности их добычи. Запасы представляют собой подкатегорию ресурсов, а ресурсы - подкатегорию ресурсной базы. Границы между этими категориями являются не статическими, а динамическими, и обусловлены техническими и экономическими факторами.

Важно отметить различные концепции «запасов» и «ресурсов» применительно к теории пика добычи нефти. Ограниченность нефтегазовых ресурсов определяется не только конечным характером их физического наличия, но также техническими возможностями, правовыми условиями и экономической целесообразностью их извлечения.

В категории «запасы» выделяются следующие три стандартных подкатегории. Они также используются в финансовых отчетах публичных компаний в целом ряде промышленно развитых стран:

Доказанные запасы: оценённое количество нефти или газа, по которым геологические и технические данные с разумной определённостью указывают на их извлекаемость в последующие годы из известных коллекторов при существующих экономических и эксплуатационных условиях. Для характеристики доказанных запасов иногда используется степень вероятности добычи на уровне 90% (Р90).
Вероятные запасы: вероятные запасы обозначаются как «индикативные» или оценочные, техническая и экономическая возможность добычи которых превышает 50%.

Возможные запасы: возможные запасы обозначаются как предполагаемые, а также как P10 или P20, что отражает вероятность их добычи на уровне соответственно 10 или 20%.

Общепринята практика, когда вероятные и возможные запасы со временем переводятся в категорию доказанных по мере того, как опыт эксплуатации снижает фактор неопределённости. Имеются также и тонкие различия в методах классификации, применяемых различными организациями. В качестве примера можно привести канадские битуминозные песчаники. Согласно Oil and Gas Journal, они помещены в категорию доказанных запасов, в связи с чем запасы нефти в Канаде практически такие же, как в Саудовской Аравии, в то время как в соответствии с British Petroleum (BP) Statistical Review, к данной категории отнесена только часть запасов битуминозных песчаников.

В качестве показателя обеспеченности нефтегазовыми ресурсами обычно применяется кратность запасов (величина доказанных запасов, делённая на годовой объём добычи, как правило, выражается в годах). По данным ВР, в период с конца 1980-х годов мировая кратность запасов нефти несколько превышала 40 лет (40,2 года в 2005 году), а по газу этот показатель составлял 65-70 лет (65,4 года в 2005 году), оставаясь стабильным даже в период значительного увеличения объёмов добычи нефти и газа. Однако эти цифры не следует использовать в качестве показателя остающейся продолжительности нефтяной эры, как это предполагалось в широко известной работе «Пределы роста» (“Limits to Growth”, Meadows et al.), опубликованной в начале 1970-х годов. В основе параметра кратности запасов лежит оценка доказанных извлекаемых запасов, т.е. только той части ресурсов, которая квалифицируется как поддающаяся рентабельному извлечению в данных экономических условиях при существующем уровне развития техники. Компании, как правило, не вкладывают средства в создание крупных резервных мощностей, поскольку это повлекло бы за собой уменьшение их прибыли на вложенный капитал. Именно по этой причине в течение всего XX века коэффициент кратности запасов нефти в США оставался неизменным на уровне порядка 8-10 лет, однако запасы нефти страны в этот период так и не были исчерпаны.

В течение определённого времени наращивание большего количества запасов в мировом масштабе будет представляться скорее вопросом мобилизации инвестиций с целью перевода ресурсов из иных категорий в категорию запасов; конечный (невозобновляемый) характер мировых ресурсов, возможно, пока не будет иметь практического значения. Для отдельно же взятой страны данная проблема может смотреться по-иному, и конечность ресурсов может иметь большое значение для её решения. Так, например, несмотря на открытие в последнее время целого ряда небольших месторождений в Великобритании, запасы и добыча на континентальном шельфе страны снижаются, и поисково-разведочные работы на нефть и газ к западу и северо-западу от побережья Шотландии дали разочаровывающие результаты. Хотя сокращение запасов и добычи в Великобритании будет компенсировано на мировом уровне, эта страна, являвшаяся важным нетто-экспортёром углеводородов, в настоящее время сталкивается с необходимостью их значительного импорта.

Существует два различных подхода к экономике конечных ресурсов. Рикардианский подход не придаёт особого значения фактору ограниченности ресурсов, а скорее признаёт, что по мере того, как становится труднее разрабатывать ресурсы, требуются более существенные капитальные затраты и развитие технологий, а ресурсная рента является результатом только различий в издержках энергоресурсов из разных месторождений. Этот подход часто используется для обоснования системы формирования цен на энергоносители, основанной на издержках.

Рикардианскому подходу противостоит подход американского экономиста Гарольда Хотеллинга, который исходил из конечного характера ресурсов и исследовал последствия динамической оптимизации разработки ресурсов (теорема Хотеллинга). Этот подход служит концептуальной основой для системы формирования цен на энергоносители, основанной на стоимости их замещения. Всё дальнейшее развитие экономической теории о конечных ресурсах основывается на теореме Хотеллинга. В ней констатируется, что траектория срабатывания конечных ресурсов должна быть такой, чтобы кривая годовых доходов следовала за процентной ставкой. В результате траектория цены будет такова, что альтернативная (резервная) технология будет являться экономическим субститутом конечного ресурса после исчерпания последнего.

Первый элемент теоремы может быть признан получившим применение в рамках процесса принятия решений в компаниях об инвестициях и темпах разработки нефтегазовых месторождений, где могут использоваться разновидности расчётов окупаемости капиталовложений по дисконтированным потокам денежных средств. Вторая часть приводит к собственно понятию ренты Хотеллинга, которая отражает то, что получает владелец ресурсов за истощение конечных ресурсов, и, наоборот, сколько готов заплатить потребитель (из своей потребительской ренты) сверх величины предельных издержек производства. Данная рента определяется конкуренцией между потребителями за ограниченное предложение. На рисунке 1 ниже проиллюстрировано различие между рентой Рикардо и рентой Хотеллинга. В случае индивидуального владельца ресурсов мы понимаем под ресурсной рентой (которая может быть вкратце охарактеризована как «надбавка за истощение») сумму обеих рент (Рикардо и Хотеллинга).
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Рис. 2: Ренты, связанные с добычей нефти

Ограничения мощностей могут носить временный характер, и их можно преодолеть за счёт вложения средств с целью устранения «узких мест»; в более долгосрочной перспективе ограничения производства могут быть также обусловлены решениями владельца ресурсов о темпах их освоения. Это предполагает определённую концентрацию ресурсов в руках нескольких участников, способных эффективно действовать в качестве олигополии, а также в некоторой степени и концентрацию этих ресурсов в крупных коллекторах, где можно применять единообразные технологии добычи.

В этом контексте необходимо помнить о высокой степени концентрации мировых ресурсов углеводородов. Дюжина стран владеет почти двумя третями мировых запасов нефти и газа, в то время как численность их населения составляет около 5% от мирового (сюда относятся страны Персидского залива, а также Россия, Венесуэла и Канада, с учётом её битуминозных песчаников).

4. Добывающие компании и владельцы ресурсов: теория «принципал-агент»
Ввиду того, что титул собственника на природные ресурсы, как правило, принадлежит государству, эксплуатация природных ресурсов зависит от двух участников - владельца ресурсов (государство в лице правительства) и добывающая компания, которая имеет иные экономические интересы и относительная переговорная сила которой изменяется с течением времени в рамках жизненного цикла проекта. Если вначале добывающие компании, от решения которых зависит предоставить или нет венчурный капитал, находятся в более предпочтительном положении, то в дальнейшем, по мере осуществления инвестиций и получения дополнительных сведений о месторождении, ситуация меняется. Кроме того, у этих двух участников также неодинаковы и критерии экономического успеха: временной фактор для правительств, как правило, имеет меньшее значение, чем для компаний. Временной горизонт для правительств при осуществлении проектов, как правило, шире, чем для компаний: правительства должны учитывать интересы будущих поколений, в то время как компании должны удовлетворять интересы их нынешних акционеров. В результате этого могут применяться различные подходы к освоению ресурсов: нефтяные компании могут обнаруживать склонность к более быстрым темпам выработки запасов, чем правительства; эта склонность ещё более усиливается, если компании опасаются политических изменений правил, регулирующих их деятельность. Необходимо распределять риски и выводы между владельцем ресурсов и производителем.

Данные вопросы охватываются теорией «принципал-агент». Керстен Биндеманн (Kirsten Bindemann) распространяет применение теории «принципал-агент» на нефтегазовую отрасль и иллюстрирует её применение на основе анализа известных соглашений о разделе продукции
. Теория «принципал-агент» исходит из наличия у агента (добывающей компании) знаний о технологиях и, в дальнейшем, о ресурсах, умения распределять инвестиционные риски (и риски разработки залежей), сбытовые и ценовые риски, а также выгоду, т.е. доход.

Исторически, существовало несколько форм договорных взаимоотношений между нефтедобывающими странами и нефтяными компаниями - концессии, аренда, соглашения о разделе продукции, риск-сервисные контракты  и  контракты  на  простое техническое обслуживание, соглашения о совместных предприятиях
. Распределение ренты происходит через уплату роялти (платежей за право пользования недрами), налогообложение и прямое участие принимающих стран - компании осуществляют платежи денежными средствами и в натуральной (товарной) форме. Переговоры между сторонами всегда концентрируются на вопросах распределения ренты.

Как представляется на сегодняшний день, услуги в области геологоразведки и добычи оказываются на конкурентной основе, и поэтому страны, предлагающие привлекательные районы для геологоразведки, могут привлечь квалифицированные компании, которые предоставят услуги по разведке и добыче ресурсов страны за скорректированную с поправкой на риск прибыль, плюс относительно небольшую долю ресурсной ренты. Некоторые страны-производители (большинство стран ОПЕК) организовали деятельность по разведке и добыче нефти и газа исключительно силами собственных агентов - национальных компаний, используя услуги таких компаний, как Halliburton или Schlumberger, для выполнения работ по геологоразведке, или же консультантов-геофизиков - для пластового моделирования. В отличие от прошлых лет добывающие компании во всё большей мере приобретают характер технологических компаний, предоставляющих услуги владельцу ресурсов.

За каждым производителем, поставляющим природные ресурсы на рынок, стоит владелец ресурсов, который принимает главные решение об объёме и темпах разработки его ресурсов. Для пояснения основ предложения нефти и газа необходимо рассматривать не только стимулы для инвесторов, но и в особенности стимулы для владельца ресурсов в части разработки его ресурсов на экспорт.

У правительств стран, обладающих ресурсами, имеются прямые или косвенные обязательства в части эксплуатации и истощения невозобновляемых ресурсов на благо их населения. В этой связи формирование цены на природные ресурсы, направляемые для внутреннего применения, может выглядеть относительно нейтральным при условии покрытия затрат (включая достаточный процент на используемый капитал) даже несмотря на то, что низкие цены на энергоносители могут способствовать неэффективному потреблению энергии. Правительства нередко обосновывают такую политику в области ценообразования социальными аргументами. Порой даже зависимые от импорта страны выделяют ресурсы собственной добычи для обслуживания конкретных секторов экономики - как правило, населения - без взимания ресурсной ренты, тем самым субсидируя такие секторы в натуральной форме, а не денежными средствами, т.е. используя инструменты социальной политики.

Однако разрабатывая невозобновляемые ресурсы с целью поставок на экспорт, правительства стремятся к максимальному увеличению общей ресурсной ренты, получаемой страной от такого экспорта. Это право подтверждено в Статье 18 ДЭХ. Обычно это приводит к подходу, при котором стремятся реализовать углеводороды по цене, максимально приближенной к той, которую готовы заплатить потребители: по рыночной цене ликвидных рынков - в противном случае цена определяется по стоимости замещения субститутами, имеющимися в распоряжении потребителя. Решение производителя занизить цену по сравнению с той, которая может быть получена на конкретном рынке, означает передачу части ресурсной ренты потребителю. Для такого поведения может существовать коммерческая мотивация, например, стремление к увеличению доли рынка или обеспечению быстрого выхода на рынок. В других случаях такие сделки заключались и продолжают заключаться по политическим соображениями.

Правительства также рассматривают возможность проведения политики по ограничению объёмов добычи / экспорта в тех случаях, когда эти объёмы влияют на общий баланс спроса и предложения и, тем самым, на обусловленные им цены. Это характерно не только для членов ОПЕК, но и для целого ряда экспортёров газа.

Ввиду того, что международная торговля газом, как правило, привязана к объектам долгосрочной стационарной инфраструктуры, страны-экспортёры газа должны принимать сознательные решения о том, (i) какие государства и (ii) какие сегменты своих экспортных рынков они хотели бы обслуживать. Страны-экспортёры газа уделяют повышенное внимание государствам с привлекательными рынками с точки зрения как объёмов, так и цены поставок. Менее привлекательные страны могут обслуживаться в той мере, в какой это будет обеспечивать получение всё же привлекательной ресурсной ренты страной-экспортёром, однако при условии неухудшения экспортных поступлений из других стран. Этого можно достичь путём недопущения реэкспорта более дешёвого газа (положения о пунктах конечного назначения были одним из контрактных инструментов предотвращения такого реэкспорта) или за счёт осуществления экспортных поставок по цене нетбэк, обеспечивающей такие же чистые экспортные поступления, как и при экспорте на более привлекательные рынки. 

Страны-экспортёры газа обнаруживают тенденцию к сосредоточению на сегментах рынка «премиум-класса» в стране-импортёре, а в случае, если экспортные поставки адресуются сегментам, не относящимся к «премиум-классу», они стремятся их изолировать во избежание ухудшения своей средней экспортной цены.

5. Неэластичный спрос в сочетании с ограничениями предложения
Нефть имеет наибольшую энергонасыщенность из всех энергоресурсов с относительно малым воздействием на окружающую среду; поэтому её легко хранить, транспортировать и применять даже в небольших объёмах / энергоустановках, и на сегодняшний день она обладает значительными преимуществами при использовании в автомобильном транспорте (который должен иметь автономный источник энергии и возить с собой запас топлива) или при применении в изолированных и удалённых от систем энергоснабжения местах. Основной альтернативой является повышение эффективности автомобильного транспорта и обусловленные им дополнительные инвестиции. В отличие от этого, газ – ввиду его физического состояния – даже легче использовать в процессах горения, однако, с учётом его низкой энергонасыщенности, для этого требуется стационарная инфраструктура и довольно высокие минимальные уровни потребления с целью уменьшения затрат за счёт эффекта масштаба.

Энергия (энергоносители, и в особенности нефть) является важным производственным ресурсом и жизненным благом в промышленно развитых странах. Это выражается в весьма неэластичном по цене спросе на энергию, который на сегодняшний день увеличивается соразмерно экономическому росту. Потребление энергоносителей, как правило, требует применения определённых энергоустановок, таких как электростанции, автомобили или системы отопления, которые представляют собой объекты вложения основных средств c длительным сроком эксплуатации, даже с точки зрения частных пользователей, что увеличивает краткосрочную неэластичность спроса на энергоносители. Нефть и газ являются поистине совершенными объектами для налогообложения. По мнению Фрэнка Рэмзея, предпочтительнее повышать налоги на те сырьевые товары, спрос на которые неэластичен
.

Спрос определяется целым рядом факторов. Помимо цен, он зависит от уровня доходов, применяемых технологий, государственного регулирования и индивидуальных предпочтений. Краткосрочный спрос на нефть и газ является весьма неэластичным при уменьшении объёмов ниже определённого уровня, поскольку нефть и газ имеют существенное значение для социально-экономической деятельности человека. Кривая спроса становится эластичной по мере нарастания объёмов. Кривая долгосрочного спроса более эластична, чем кривая краткосрочного спроса. Для того, чтобы экономика могла скорректировать структуру своего потребления нефти и газа в ответ на повышение цен, требует несколько лет.

Существует прочная связь между экономическим ростом и спросом на энергоносители. Кривая спроса на нефть и газ сдвигается наружу (направо вверх) по мере роста экономики. В функции спроса важным фактором является технология. Повышение энергоэффективности заставляет кривую спроса сдвигаться внутрь (налево вниз). Применение технологий замещения энергоносителей придаёт кривой спроса бóльшую эластичность, делает её более пологой (см. рисунок).
Реакция на ценовые изменения является сложной, поскольку часть общих затрат, связанных с энергоснабжением, определяется решением о формировании основного капитала, то есть о том, в какой энергоустановке будет использоваться энергоноситель (например, в автомобиле, системе отопления или производственном процессе). Потребителю легче согласиться на дополнительные (текущие) затраты, вызванные повышением цены на используемый энергоноситель, чем на дополнительные (капитальные) затраты, связанные с изменением используемой энергоустановки (такой как автомобиль или система отопления). С другой стороны, существуют также и пределы в части реагирования на снижение цен: даже если тепловая энергия становится очень дешёвой, никто не будет отапливать помещение летом, и даже если бензин подешевеет, существуют естественные ограничения на увеличение использования бензина в автомобильном транспорте.

Важной характеристикой кривой предложения нефти и газа является наличие ограничений производственных мощностей. Кривая эластична на участке ниже ограничений производственных мощностей, но становится резко неэластичной по мере приближения объёма предложения к его пределу. В точке ограничения мощностей она становится почти вертикальной. Кривая предложения нефти и газа весьма отличается от той, которая присуща полностью конкурентному рынку (например, производство сельхозпродукции), для которого она является горизонтальной.

В докризисном, 2007 году избыток добывающих мощностей в нефтяной отрасли составляет всего 3 млн. барр. в сутки при потреблении на уровне 85 млн. барр. в сутки. Поэтому пересечение с кривой спроса предположительно происходит в неэластичной части кривой предложения.

В таких обстоятельствах происходит быстрый рост цен и увеличивается нестабильность при небольших изменениях в объёмах. Для ввода в эксплуатацию новых мощностей по добыче потребуется несколько лет, что приведёт к сдвигу вправо предела ограничений добывающих мощностей и более пологой правой ветви кривой предложения.

Дополнительная рента, получаемая в результате расширения (или сокращения) производства того или иного поставщика, зависит от реакции цен на увеличение (уменьшение) предложения.

Эта реакция зависит от эластичности как предложения, так и спроса при ценовом равновесии. Если оба фактора имеют невысокое значение, то изменение объёмов добычи такого производителя ведёт к приблизительно пропорциональному увеличению его рентных поступлений. Однако, если кривые и предложения, и спроса неэластичны, рост рентных поступлений за счёт увеличения объёмов добычи может оказаться намного меньше роста рентных поступлений за счёт вызванного увеличением добычи роста цен. Одним из случаев неэластичности кривой предложения являются ограничения производственных мощностей (либо в сфере добычи, либо в любом звене цепи поставок продукции на рынок). Такие ограничения могут привести к тому, что кривые спроса и предложения пересекутся на уровне добычи, находящемся за пределом ограничения мощностей, т.е. цена будет определяться на пересечении кривой спроса и линии ограничения мощностей, и, таким образом, часть потребительской ренты будет направляться производителю в дополнение к дифференциальной ренте (см. рисунок). Подобные ограничения могут быть обусловлены отсутствием своевременной адаптации различных звеньев производственно-сбытовой цепочки к ценовым сигналам в направлении расширения мощностей, а также ограничениями в области регулирования. Нередко они являются результатом олигополистических, параллельных или скоординированных действий нескольких крупных производителей. В этой связи встаёт вопрос о воздействии на цены со стороны весьма неэластичного спроса в сочетании с высокой концентрацией рынка у производителей. Это влияние иллюстрируется формулой, разработанной Курно и Нэшем
:

(Цена - Предельные издержки) / Цена = HHI / Э, где:

HHI = Индекс Герфиндаля-Хиршмана Э = эластичность спроса по цене

Данная формула показывает, что разность цены и предельных издержек зависит от концентрации рынка, выраженной индексом Герфиндаля-Хиршмана, и является обратной функцией ценовой эластичности спроса.

Высокая концентрация рынка практически не оказывает никакого воздействия на цены, пока эластичен спрос, и, наоборот, неэластичный спрос почти не оказывает воздействия на цены на рынке с низкой степенью концентрации. Однако потребителям, возможно, придётся нести высокие дополнительные издержки сверх себестоимости продукции на рынках с высокой концентрацией со стороны производителей и весьма неэластичным спросом, что является типичной картиной для энергетических рынков.

Разработчики политики могут попытаться уменьшить уровень концентрации на стороне производителей, что сделать непросто, когда в качестве производителей выступают суверенные государства, владеющие крупной долей мировых ресурсов в случае нефти или ресурсов в рамках зоны их экономической досягаемости в случае газа. Развитие производства альтернативных энергоносителей, например, биотоплива, начнётся с определённого уровня цен и в более отдалённой перспективе может расширить базу предложения жидкого топлива и привести к снижению уровня концентрации на стороне производителей. Повышения эластичности спроса можно достичь за счёт стимулирования экономии энергии, которая передвигает пересечение кривой спроса с кривой предложения дальше в эластичную зону кривой спроса, а также за счёт поощрения замещения энергоносителей. Однако проблема в данном случае заключается в том, что кривая мирового спроса на энергоносители, в том числе и на нефть, на сегодняшний день движется вслед за кривой экономического роста.

6. Несовершенство рынка / внешние факторы
Совершенно необязательно, что рынок будет всё время бесперебойно функционировать. Случаи, когда рыночные механизмы сами по себе не обеспечивают правильного распределения ресурсов, именуются «рыночными сбоями» или «провалами рынка». (Понятие «сбой / провал» не означает экономического краха или развала рынка. Этот термин, как правило, применяется к ситуациям, характеризующимся особо выраженной неэффективностью, ведущей к драматическим последствиям.)

Несовершенство рынка. Обычно несовершенство рынка проявляется в силу следующих обстоятельств:

(i) несовершенства конкуренции ввиду монополии, (ii) ценового искажения, обусловленного недостатком информации, (iii) наличия внешних факторов (таких как обеспечение охраны окружающей среды, здравоохранения / медицинского обслуживания) и (iv) неконкурентного и неисключаемого (ибо невозможно отказаться от его исполнения) характера предоставления / обеспечения таких общественных благ, как, например, национальная безопасность или пожарная охрана, где нерыночные институты более эффективны, чем частные компании.

Энергетические рынки часто характеризуются (i) несовершенством конкуренции, (ii) наличием внешних факторов и (iii) необходимостью предоставления общественных благ. Ценовые искажения из-за отсутствия информации всё более и более устраняются по мере формирования ликвидных рынков и инициатив правительств в области обеспечения прозрачности, подобных Joint Oil Data Initiative – JODI (совместная инициатива по данным по нефти). В силу законов физики повторное использование энергии (в отличие от неэнергетического минерального сырья) невозможно, и сжигание ископаемых видов топлива неизбежно сопровождается выбросами CO2, представляющими собой негативный внешний фактор – парниковые газы. Надёжность поставок энергии – особенно в случае электроэнергии и газа – носит характер общественного блага.

Интернализация внешних факторов решается при помощи налогов Пигу (которые призваны оценить величину негативных внешних факторов и обеспечить их компенсацию в виде налога, выставляемого к оплате вызывающему их участнику рынка). Налоги Пигу подвергались критике со стороны Рональда Коуза (теорема Коуза) как потенциально субоптимальные, противовесом которым служит система купли-продажи прав, дающих оптимальные результаты в отсутствие транзакционных издержек (это является теоретической основой для торговли квотами на выбросы).


Потребление энергии на душу населения в развивающихся странах в 7-8 раз ниже, чем в развитых странах. В то же время любое изменение жизненного уровня и образа жизни населения в развивающихся странах неизбежно приводит к повышению общего и душевого энергопотребления, так как средств на снижение энергоемкости хозяйства у развивающихся стран недостаточно. Немногим более 20% населения мира потребляет 60% всей производимой первичной энергии, тогда как около 5 млрд. чел. довольствуются лишь 40%). 2 млрд. чел. в беднейших странах (годовой доход- 1 тыс. долл. на 1 жителя) используют лишь 0,2 т у.т. в год на 1 жителя, тогда как 1 млрд. чел. из промышленно развитых стран (доход - более 22 тыс. долл.) потребляют в 25 раз больше -5т у.т. в год
.

График: Добыча и потребление нефти в мире; изменение доли ОПЕК в мировой добыче и доли ОЭСР в мировом потреблении 
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Важным моментом является то, что в развивающихся странах велика доля потребления некоммерческих видов энергии - более 10% мирового энергопотребления покрывается за счет сжигания дров, отходов урожая, сухого навоза. По мере сокращения сельского населения и роста доли городского увеличивается и относительно и абсолютно потребление более дорогих энергоносителей — ископаемых, электроэнергии, древесного угля. Все это может привести к опережающему росту потребления коммерческих видов энергии. Считается, что значительно запаздывающее повышение жизненного уровня населения в развивающихся странах, которое будет по-прежнему сопровождаться ростом душевого энергопотребления, приведет, в конце концов, к существенному замедлению прироста численности населения. Это в свою очередь со значительным временным лагом может вызвать снижение общего спроса на энергию в мире.

Эти факты позволяют сделать вывод о том, что через пару десятилетий наметившаяся линейная зависимость между ростом ВВП и энергопотребления неизбежно должна нарушиться — второй процесс по темпам начнет отставать от первого — главным образом в результате энергосбережения и не только в промышленно развитых странах Запада, но постепенно и в развивающихся и бывших социалистических странах. 

Китай — импортер нефти №1 в мире. Импорт нефти в КНР в июне подскочил на 27% по сравнению маем до 29,49 млн тонн, или 7,2 млн баррелей в сутки, что позволило стране вернуться в лидеры в списке крупнейших импортеров этого топлива в мире
. 

По данным Министерства энергетики США, объем американского импорта нефти в июне составил 7,08 млн баррелей в сутки.

Как подчеркивают аналитики, рост зарубежных закупок топлива Китая во многом вызван реализацией программы по увеличению запасов нефти в стране. В частности, в городе Циндао открылось хранилище объемом 3 млн куб. м, а в июле-сентябре будет введено в эксплуатацию хранилище в городе Хойчжоу.

"Естественно, пополнение стратегических запасов сыграло определенную роль, - отмечает экономист ICIS China Эми Сунь. - На постоянной основе Китай обойдет США в качестве лидера по импорту нефти через год-два".

В первом полугодии объем иностранных закупок топлива вырос на 7,5% в годовом пересчете на годовые темпы, что слабее, чем рост на 10% за тот же период годом ранее. Отчасти это объясняется охлаждением роста экономики страны: ВВП Китая, по оценкам аналитиков, опрошенных Bloomberg, в апреле-июля 2015 г. вырос на 6,8% против роста на 7% в первые три месяца 2015 г. 

Все страны четко распадаются на две группы: с быстро растущим энергопотреблением и с незначительным приростом. Ко вторым относятся почти все страны, уже давно вставшие на путь постиндустриального развития - это Италия, Великобритания, Канада, Франция, США, Япония. К первым относятся основные развивающиеся и бывшие социалистические страны: Республика Корея, Индия, КНР, Бразилия. Особняком стоят Россия, Украина и Польша с еще не до конца преодоленными последствиями кризиса, и Испания, где высокие темпы объясняются более быстрым экономическим ростом, чем в основных европейских странах при относительно низкой энергоэффективности основного оборудования. Кроме того, Испания среди всех развитых стран обладает самым низким энергопотреблением на душу населения, хотя и быстро растущим.
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Опыт большинства стран показал, что душевое энергопотребление стабилизируется или начинает сокращаться только после достижения определенного и весьма высокого уровня. Уровень энергопотребления на душу населения зависит, главным образом, от технологического уровня   развития, отраслевой  структуры хозяйства, темпов роста экономики, прироста численности населения, уровня автомобилизации населения, климатических условий, структуры энергобаланса, степени энергоэффективности. Так, высокий уровень душевого потребления в США и Канаде объясняется исключительно высоким уровнем автомобилизации населения и хозяйства, но также и известным расточительством из-за относительной дешевизны энергоносителей. В Западной Европе душевое потребление энергии в 2-2,5 раза ниже и растет слабо, благодаря интенсивному внедрению методов энергосбережения, технологических инноваций совершенствованию отопительных систем и теплоизоляции помещений, а также свертыванию энергоемких отраслей - в первую очередь горной, металлургической и крупной химической промышленности.
Среднее душевое потребление энергии по миру в целом растет достаточно медленно. Среди причин роста - положительная динамика этого показателя в странах Восточной и Юго-Восточной Азии и Латинской Америки, на фоне индустриального развития, и некоторый экономический рост за последние годы в странах Восточной Европы и СНГ. Это перекрывает такие сдерживающие факторы как продолжающийся процесс энергосбережения в развитых странах Запада, резкое свертывание производства после развала социалистической системы, а также экономические трудности беднейших развивающихся стран, которые не в состоянии импортировать современные энергоносители.

С точки зрения интересов России, наиболее интересными представляются перспективы нефти и газа. Нефть остается главным энергоносителем в мировом энергобалансе, темпы прироста ее потребления сохранятся на ближайшие 20 лет на уровне 1,9%, так что к 2020 добыча нефти составит 5,75 млрд. т против 3,8 млрд. в настоящее время
. В промышленно развитых странах весь прирост нефтепотребления приходится на транспорт. По мере истощения многих нефтяных месторождений добыча все больше концентрируется в немногих странах Ближнего и Среднего Востока, что требует все больших инвестиций в развитие инфраструктуры для доставки нефти в страны-потребители, что в свою очередь, независимо от конъюнктурных колебаний, вызовет рост цен с современного уровня.

2. Особенности формирования современных мировых рынков нефти
Мировые рынки нефти состоят из двух сегментов — открытого и закрытого. Закрытый сегмент характеризуется некоммерческими отношениями продавцов с покупателями, к примеру, в рамках соглашений о специализации и кооперировании, преференциальных и межгосударственных соглашений, внутрифирменных поставок и т. п. Закрытые рынки характеризуются нерыночным ценообразованием. Классический пример — трансфертные цены вертикально-интегрированных компаний, используемые для оптимизации налогообложения.
Открытый сегмент нефтяных рынков является сферой коммерческой деятельности покупателей и продавцов, характеризуется ограниченным действием монополистического и государственного регулирования, и рыночным ценообразованием. В настоящее время наиболее распространенными формами коммерческих связей на открытом рынке являются краткосрочные коммерческие сделки (заключаемые на период до 1-1,5 лет), и разовые сделки, представленные биржевой торговлей и рынком «спот». Долгосрочные (более 2 лет) контракты занимают промежуточное положение между открытым и закрытым сегментами, так как в зависимости от модели привязки цен в рамках подобных контрактов могут наблюдаться значительные отклонения от рыночных цен.

Касаясь вопроса ценообразования на рынках нефти, следует отметить, что стоимостной основой цены на нефть являются издержки по ее добыче. В течение последних 20 лет НТП в области нефтедобычи привел к значительному уменьшению затрат.

В себестоимость нефти включаются прямые затраты и налоги. Прямые затраты включают оплату рабочей силы, затраты на эксплуатацию и ремонт оборудования, на поставку оборудования и потребление топлива. Прямое сравнение затрат затруднено из-за существующих различий в классификации расходов и используемых методах для расчетов, что требует определенной корректировки данных в целях получения сравнимых затрат на добычу. Например, расходы на уплату налогов в компаниях, принадлежащих государству, а в особенности специфическое распределение затрат между этими компаниями и государством, осложняют сравнение затрат на добычу между этими предприятиями и действующими в частном секторе. Результаты сравнительного анализа показывают, что самыми низкими являются затраты на добычу доступных запасов нефти в Саудовской Аравии. Затраты в других основных странах производителях Персидского залива аналогичны тем, которые характерны для Саудовской Аравии.
Затраты на глубоководную добычу в Бразилии, а также на разработку аналогичных месторождений в других регионах, конкурентоспособны с затратами на добычу доступных запасов благодаря существенному улучшению технологий глубоководной добычи. Несмотря на то, что затраты на добычу трудноизвлекаемых запасов нефти в Венесуэле выше чем доступных, разрабатываемые проекты по добыче первых из них должны быть по расчетам эффективными в том случае, если цена на нефть будет не менее 10 долл. США за баррель
. 

Среди мировых рынков первичных энергоносителей, рынок нефти — самый крупный и сформировавшийся. В последние годы на нем реализуется 50-55% общего объема ежегодно добываемой нефти в мире. Столь крупные международные потоки нефти обусловлены тем, что основные центры потребления и добычи нефти географически не совпадают -как правило, промышленно развитые страны, являясь главными потребителями нефти в мире, не располагают значительными ее запасами. В настоящее время крупнейшими экспортерами нефти и нефтепродуктов являются страны Ближнего и Среднего Востока, на которые приходится около 45% поставок жидкого топлива между регионами, тогда как в начале 50-х гг. более половины межрегиональных поставок приходилось на страны Центральной и Южной Америки. В эволюции рынка нефти можно выделить три этапа по критерию доминирования основных игроков и модели ценообразования.
До начала 1970-х гг. мировой рынок жидкого топлива находился под влиянием ведущих добывающих монополий (в основном, из США), объединившихся в конце 1920-х - начале 1930-х гг. в Международный нефтяной картель (МНК). Среди них: Standard Oil Co. of New Jersey, Socony Vakuum Oil Co. (ныне обе компании составляют Mobil-Exxon), Standard Oil Co. of California, Texas Co. (ныне Chevron-Texaco), Gulf Oil Corp. (в 1984 г. поглощена компанией Chevron); Anglo-Persian Oil Co. (с начала 50-х гг. — British Petroleum Co.) и Royal Dutch Shell. В начале 1970-х гг. на долю МНК приходилось 70% доказанных запасов жидкого топлива, свыше 60% его добычи. Мировые цены в то время носили трансфертный характер. Нефть добывалась компаниями МНК в развивающихся странах (в основном Ближнего Востока) на основе концессионных соглашений, которые в силу неразвитости государственности в нефтедобывающих странах были выгодны МНК.

В конце 1960-х - начале 1970-х гг. эта система претерпела существенные изменения. Государства Ближнего Востока, проявив политическую волю, национализировали нефтяную промышленность, выкупив в концессиях на своей территории доли иностранных компаний. Возросла роль производителей нефти, не входящих в МНК. Страны-экспортеры нефти создали свою организацию - ОПЕК, что ознаменовало наступление второго этапа развития нефтяного рынка. Теперь развитие нефтяного рынка и ценообразование на нем происходило под воздействием ОПЕК. Согласованная политика добычи и ценообразования позволяла манипулировать рынком. Так продолжалось до середины 1980-х гг.
В 1980-е гг. началось развитие биржевой торговли жидким топливом. Эта система действует и в настоящее время и характеризуется формированием цен под непосредственным влиянием рынка, отсутствием контроля государства над уровнем цен, участием в торговле большого числа независимых конкурентов, значительным снижением уровня монополизации рынка, расширением многообразия форм и методов торговли нефтью, механизмов ценообразования
.

Важной особенностью современного нефтяного рынка является то, что главную роль на нем играют срочные контракты - деривативы. Рынок нефтяных деривативов в его современном виде сформировался к концу 1980-х гг. Существует три основных центра биржевой торговли нефтью и нефтепродуктами, к ним относятся Нью-Йоркская товарная биржа (NYMEX), Международная нефтяная биржа в Лондоне (IPE) и Сингапурская товарная биржа (SIMEX). Режим работы этих бирж устроен таким образом, что мировая торговля ведется круглосуточно — при закрытии Сингапурской биржи, торги открываются в Лондоне, по окончании которых открывается Нью-Йоркская биржа.

В настоящее время именно рынок срочных контрактов на нефть и нефтепродукты является ценовым ориентиром, так как он по объему значительно опережает рынок наличного товара. Физической поставкой нефти и нефтепродуктов заканчивается всего лишь 1-2% совершаемых на бирже сделок. Остальной объем сделок приходится на биржевые операции, направленные на страхование ценовых рисков (хеджирование), а также на спекулятивные операции. Эти операции в стоимостном выражении превосходят уровень фактической добычи нефти.

В международной биржевой торговле нефтью используются три основных эталонных сорта: Брент — на Международной нефтяной бирже, Западно-техасская смесь — на Нью-йоркской товарной бирже и Дубай — на Сингапурской. Объем добычи нефти сорта Брент составляет около 800 тыс. баррелей в сутки, торговля же фьючерсными контрактами на нефть этого сорта соответствует около 40 млн. баррелей в сутки. Фьючерсная торговля на нефть марки Западный Техас соответствует объему около 100 млн. баррелей в сутки. Всего же мировая добыча нефти составляет около 70 млн. баррелей в сутки.

Современная международная торговля нефтью представлена также различными методами встречной торговли (товарообменные соглашения). Эти виды соглашений характеризуются значительным многообразием и включают, помимо чисто бартерных сделок, по которым все количество нефти экспортируется в обмен на импорт определенного количества товаров, компенсационные и давальческие соглашения.

Несмотря на динамичное развитие биржевой торговли, политика стран ОПЕК остается одним из определяющих факторов на рынке нефти со стороны предложения. Влияние ОПЕК на формирование политики в области цен на нефть весьма велико, и ОПЕК не раз имела возможность это доказать. В ситуациях, подобной той, которая сложилась к концу 2008 г., когда ценовые уровни резко меняются и перспективы этих перемен не ясны, взгляды участников рынка традиционно обращаются к ОПЕК. У всех участников рынка возникает один и тот же вопрос: сможет ли эта организация взять ситуацию под контроль и достаточно ли у ее руководства политической воли и технических рычагов для того, чтобы удержать рынок от возможного резкого падения цен.

Мнения аналитиков относительно того, как ОПЕК сможет контролировать ситуацию в дальнейшем при возможном падении цен на нефть после стабилизации политической ситуации в мире, расходятся. Необходимо учитывать, что среди самих стран, входящих в организацию, есть экспортеры, готовые пойти на определенные потери в ценах во имя того, чтобы поставлять на рынки все больше нефтепродуктов. При этом никто не может контролировать, насколько выполняются решения ОПЕК по квотам в реальности, и придерживаются ли страны-члены организации установленных рамок.

По мнению одних аналитиков, за последние 2 года ОПЕК доказала, что она вполне контролирует ситуацию
. В случае существования реальной серьезной угрозы дестабилизации нефтяных рынков ОПЕК снизит квоты на экспорт. Сторонники данной точки зрения сходятся на том, что ОПЕК не позволит ценам скатиться ниже минимального уровня, зафиксированного самой организацией.

Другие аналитики считают, что реакция ОПЕК на резкие колебания рыночной конъюнктуры в некоторых случаях сильно запаздывала, и достаточно часто ОПЕК медлит с принятием решения до тех пор, пока ситуация на рынке не принимает критический характер. Тем не менее, прежние действия ОПЕК показали, что организация все же стремится играть ключевую роль на мировом нефтяном рынке, а не стороннего наблюдателя.

Организация стран – экспортеров нефти (ОПЕК) согласовала сокращение нефтедобычи на 1,2 млн баррелей в сутки, до 32,5 млн баррелей. Соглашение вступит в силу с января 2017 года и будет действовать шесть месяцев с возможностью продления на такой же срок.

Решение было принято в среду, 30 ноября, в ходе официальной встречи ОПЕК в Вене.

Лидер ОПЕК Саудовская Аравия должна будет сократить добычу на 486 тыс. баррелей, до 10,058 млн в день, говорится в документах ОПЕК. Для Ирака, второго по объемам производителя ОПЕК, предполагается сокращение на 210 тыс. баррелей, до 4,351 млн баррелей в день. ОАЭ сократят добычу на 139 тыс. баррелей в день, тогда как Кувейт — на 131 тыс. баррелей в день. Один из инициаторов ограничения добычи Венесуэла должна будет урезать производство на 95 тыс. баррелей в день. Алжир сократит добычу на 50 тыс. баррелей в день, Катар — на 30 тыс. баррелей в день, Эквадор и Габон на 26 тыс. и 9 тыс. баррелей в день соответственно.




Соглашение об ограничении производства нефти может принести России около $19 млрд бюджетных поступлений в связи с ожидаемым ростом нефтяных цен. К такому выводу пришли аналитики Citi, сообщает в четверг RNS. В их докладе говорится, что прибыль РФ в долларовом эквиваленте может вырасти на 28%, в рублях — на 15%, что окажет серьезную поддержку государству в попытках сбалансировать бюджет.

Соглашение об ограничении добычи было заключено странами ОПЕК в декабр2016г.,  с 2017 года картель должен сократить производство в совокупности на 1,2 млн баррелей в день. Избыток предложения нефти на мировом рынке сейчас оценивается примерно в 1 млн баррелей в сутки. При этом ожидается, что еще на 600 тыс. баррелей снизят ежедневную добычу страны, не входящие в ОПЕК, причем половину этого объема возьмет на себя Россия. Переговоры с независимыми производителями намечены на 9 декабря.

Россия как независимый производитель играет достаточно заметную роль в формировании мировых цен на нефть. С одной стороны, Россия является независимым производителем и потребителем нефти. С другой стороны, Россия очень заинтересована в сохранении стабильности, предсказуемости мирового нефтяного рынка и во взаимодействии с ведущими экспортерами нефти, направленном на постоянный мониторинг ситуации в области спроса и предложения и достижении устойчивого развития, не обремененного значительными ценовыми колебаниями. Диапазон цен, соответствующий ОПЕКовскому коридору (60-80 долл. за баррель), является приемлемым и с точки зрения интересов России, так как он позволяет наполнять казну и финансировать определенный объем необходимых расходов, поддерживать текущий уровень добычи в стране и эффективно стимулировать развитие нефтяного комплекса.
Россия, оказывая серьезное влияние на формирование нефтяных рынков, в огромной степени зависит от складывающейся конъюнктуры на этих рынках. Существует значительная степень неопределенности относительно реального количества нефти, которое существует в мире, а также ее количества, которое может быть извлечено из недр. Результаты исследований отличаются друг от друга в зависимости от мнения экспертов и времени, когда эти исследования были осуществлены. 
В соответствии с базовым сценарием Прогноза мировой энергетики (Международного энергетического агентства МЭА), добыча нефти за период времени с конца 2000 г. по 2010 г. составит порядка 320 млрд.  баррелей. Однако добыча нефти за 2009 год составила 1475 млд  баррелей согласно данным ВР Statistic review.  В течение 20 лет после 2010 г.  объем добычи нефти  может  достигнуть 2000 млрд. баррелей.

Приложение:
ESPO –новый сорт нефти ESPO, транспортируемого по системе ВСТО. Восточносибирская нефть имеет перспективы реализации не только на рынках АТР, но и на других рынках также.. Высокие качественные характеристики смеси уже оценили в США. В этом направлении в настоящее время отгружается около 18 % всей нефти из порта «Козьмино». Наиболее крупным импортером восточносибирской нефти стала Южная Корея, на долю которой приходится 38% от общего экспорта ESPO. В борьбе за поставки нефти из Восточной Сибири эксперты отрасли делают большие ставки на Японию. Доля этой страны в структуре экспорта смеси ESPO составляет 22 % . ESPO — марка сибирской нефти, поставляемая по трубопроводу Восточная Сибирь — Тихий океан (ВСТО). Цена нефти ESPO сейчас имеет привязку к эмиратскому сорту Dubai Crude, дисконт к цене которой на июль 2010 года, по данным Platts, составляет $0,4-1,4 за баррель (при этом считается, что качество нефти ESPO выше ближневосточной). Нефть этой марки поставляется в страны Азии, а также на западное побережье США, где конкурирует с аляскинской нефтью сорта ANS. По данным Reuters, на ESPO в начале 2010 года приходилось 0,3 % мировых поставок нефти.  Вопрос о создании российского ГОСТа на эту нефть пока находится в стадии обсуждения в Правительстве РФ. Целью создания данной марки является отделение ценообразования на нефть в трубопроводе ВСТО от нефти марки Urals.  По американским стандартам плотность одной из смесей на основе нефти, поставляемой через ВСТО, под названием ESPO blend, составляет 34,8 градуса API -Американского нефтяного института  с содержанием серы 0,62 % (до 0,53 %), в то время как одна нефть сорта Dubai значительно более сернистая — 2.0 % при плотности 31 градуса API. Нефть ESPO более привлекательна для нефтепереработчиков, чем Urals, так как при переработке сырья удаление серы  cложный процесс, повышающий себестоимость топлива.  Например Urals (российская марка экспортной нефтяной смеси) получается смешением в системе трубопроводов «Транснефти» тяжелой, высокосернистой нефти Урала и Поволжья (содержание серы в которых достигает 3,0 %, а плотность в градусах API —не превышает 26-28) с лёгкой западносибирской нефтью Siberian Light (плотность 36,5 в градусах API, содержание серы 0,57 %). Итоговое содержание серы в нефти сорта Urals составляет 1,2 %, плотность в градусах API — 31-32. Агентство Platts  считает, что ESPO, в случае стабильности поставок и качества нефти, в будущем может стать новым эталонным сортом на рынке Северной Азии. Аналитики считают, что ESPO имеет очень хорошие перспективы на тихоокеанском рынке, что связано с высоким качеством и коротким транспортным плечом. 

Обычно эта нефть перерабатывается на северо-западе Европы, но при благоприятной ценовой конъюнктуре, может доставляться для переработки в США и Средиземноморье изменение мировых цен на нефть всегда зависит от двух категорий факторов: спекулятивных и фундаментальных. Последняя категория включает в себя количество добываемой нефти за год, количество запасов нефти в странах, продающих её, а так же увеличение или уменьшение производства нефти в добывающих странах.  По исследованиям аналитиков, начиная с тридцатых годов, динамика мировых цен на нефть разбивается на четыре фазы. Изначально была фаза умеренного роста, которая сменилась фазой бурного роста. Цены на нефть поднялись за короткий промежуток времени на существенную сумму. Далее – фаза стабилизации и завершает цикл фаза умеренного роста. 

Цикличность динамики цен на нефть оказывает существенное влияние на капитализацию нефтяных компаний. Прибыль PetroChina упала до минимума за 16 лет. Китайские нефтяные компании имеют пространство для повышения своей эффективности, но в течение нескольких лет нефтяники КНР будут страдать из-за нестабильности на рыке нефти и снижения цен на углеводороды, которое продолжалось с середины 2014 г. Китайские производители смогут стабилизировать резкое падение добычи нефти в Китае только при цене в $60 за баррель. Нефтеразведывательная отрасль КНР сильно пострадала от резкого падения мировых цен на нефть, высоких издержек производства и избытка внутренних запасов. Добыча второго по величине мирового потребителя нефти в текущем году продемонстрировала резкое падение, поскольку производителям пришлось закрыть некоторые месторождения из-за высокой себестоимости добычи. Это привело к тому, что Китай нарастил импорт нефти со стороны зарубежных стран. Крупнейшая нефтегазовая компания Китая PetroChina Co. по итогам 2015 г. получила минимальную прибыль с 1999 г. На финансовых показателях компании сказалось продолжающееся падение цен на нефть. PetroChina, крупнейший производитель нефти и газа в КНР, едва смог достичь безубыточности в первом полугодии даже после резервирования 24,5 млрд юаней ($3,56 млрд) от продажи трубопровода. CNOOC, крупнейшая в КНР шельфовая компания, занимающаяся разведкой запасов нефти, заявила об убытках по итогам первого полугодия. И только Sinopec, крупнейший китайский переработчик, смог получить прибыль по итогам трех кварталов текущего года, поскольку нефтеперерабатывающий бизнес получает выгоду при низких ценах на нефть. 

В 2015 г. чистая прибыль PetroChina упала на 67% и составила 35,5 млрд юаней ($5,46 млрд) против 107,2 млрд юаней в 2014 г. Опрошенные Bloomberg эксперты в среднем прогнозировали этот показатель на уровне 34,3 млрд юаней. В январе 2016г. PetroChina предупреждала инвесторов, что ее прибыль снизится на 60-70%. Выручка компании в прошлом году упала на 24% и составила 1,73 трлн юаней по сравнению с 2,28 трлн юаней в 2014 г. 

PetroChina испытывает негативное влияние падения цен на рынке нефти. Средняя цена нефти эталонной марки Brent в 2015 г. составляла $54 за баррель по сравнению с $99 за баррель годом ранее. Котировки акций PetroChina выросли на 0,9% в ходе торгов в Гонконге в среду по сравнению со снижением фондового индекса Hang Seng на 0,3%. В 2015 г. котировки акций компании упали на 35%.
Приложение.

Финансовое положение нефтяных компаний

Китай готов дать кредит НК Petrobras для погашения долга.
Бразильская нефтяная компания имеет один из самых крупных долгов в мире, общая ее задолженность оценивается в 130 миллиардов долларов. В связи с этим Petrobras рассматривает возможность продажи части своих активов на сумму 14 миллиардов долларов.

Китай готов предоставить кредит бразильской нефтяной госкомпании Petrobras на сумму до 10 миллиардов долларов на покрытие большей части долга в 12 миллиардов долларов, которые компания должна выплатить в текущем году.

По данным Рейтер, речь идет о Банке развития Китая, который в 2009 году уже предоставил кредит Petrobras на 5 миллиардов долларов. Таким образом, в случае реализации заимствования общая сумма кредитования со стороны китайского финансового учреждения для Petrobras вырастет до 15 миллиардов долларов.

Бразильская нефтяная компания имеет один из самых крупных долгов в мире, общая ее задолженность оценивается в 130 миллиардов долларов. В связи с этим Petrobras рассматривает возможность продажи части своих активов на сумму 14 миллиардов долларов.

Готовящееся соглашение предполагает возможность погашения нового кредита как деньгами, так и поставками нефти. В частности, Petrobras гарантирует ежедневную поставку китайской нефтяной компании Sinopec 200 тысяч баррелей нефти в течение 10 лет.

Компания Petrobras в конце января объявила о сокращении на 30% своих управляющих работников, общее число которых достигает 5,3 тысячи человек, как о мере по реструктуризации и экономии средств в разгар кризиса и падения нефтяных цен. Таким образом компания планирует сэкономить около 440 миллионов долларов в год.

Являясь крупным производителем нефти в сверхглубоких водах, Petrobras выбирает пути для сокращения расходов. Petrobras фокусируется на разведке и добыче, сворачивая инвестиции в нефтеперерабатывающие заводы, ставшие предметом крупнейшего коррупционного скандала в Бразилии в период падения цен на нефть.

Банки США готовятся к дефолтам нефтяников
. Банки США начинают готовиться к дефолтам нефтяников. Wells Fargo, входящий в "Большую четверку", отложил $1,2 млрд на потери по "плохим" кредитам нефтегазовому сектору. Общий объем таких безнадежных займов на балансе банка всего за год вырос более чем в 10 раз с $76 млн до $844 млн.

Для сравнения: Standard & Poor‘s на прошлой неделе заявило, что на нефтегазовый сектор США приходится 29% от общего объема долгов в стране 
.

Около 45% случае понижения рейтингов в США в феврале этого года приходилось на нефтегазовую отрасль. Standard & Poor‘s в среду сообщило, что понижение коснулось как компаний с инвестиционным рейтингом, так и со спекулятивным. 

В прошлом месяце Energy XXI Ltd, Denver Parent Corp., PetroQuest Energy Inc и Chaparral заключили соглашения об обмене долга с кредиторами.

"Согласно нашим подсчетам риск дефолта может упасть ниже своего долгосрочного среднего значения, однако, если сложности в мировой экономике и финансовом секторе продолжатся, не исключен и рост", — заявила аналитик S&P Диана Вазза.

Полгода назад финансовый директор Wells Fargo Джон Шрюсберри говорил о том, что потери по "плохим" кредитам нефтяникам будут незначительными – на уровне статистической погрешности. Теперь банк резервирует больше миллиарда долларов на борьбу с ними. Причем проблемы могут вырасти как снежный ком. Сами эксперты Wells Fargo признают: если цены на нефть будут оставаться низкими продолжительное время, нефтегазовые бумаги на балансах банка сильно подешевеют. Компаниям-эмитентам станет еще сложнее перекредитоваться (ценные бумаги зачастую служат в качестве залога) или погасить долги.

Кристофер Уэйлен, старший управляющий директор Kroll Bond Rating, заявил о том, что банки нехотя, без всякого желания признают очевидное: возможная волна нефтегазовых дефолтов заденет и их, причем весьма ощутимо. В FIG Partners обращают внимание на нежелание американских банков публиковать детальную информацию по кредитованию энергетического сектора – это весомый повод насторожиться.

Больше всего вопросов сейчас вызывают так называемые кредитные обязательства. Когда нефть стоила $100 за баррель и выше, банки были только рады обещать нефтегазовым компаниям средства и подписывать соответствующие документы. Проще говоря, нефтяники пока не забрали деньги, но имеют право сделать это по первому требованию. Только кредитным учреждениям при нефти по $30 и дешевле такая перспектива больше не улыбается. 

JP Morgan заявил о том, что общий объем выданных им нефтегазовых кредитов составляет $44 млрд, причем из них $30 млрд – как раз непрофинансированные обязательства упомянутого типа. Управляющий JP Morgan Джеймс Даймон с целью успокоения общественности заявил о том, что большая часть обязательств – перед надежными компаниями, которые все равно не станут брать деньги. Однако подробной информации по своим энергетическим кредитам банк все равно не предоставил. Даже при стрессовом сценарии JP Morgan готов зарезервировать под убытки по "плохим" энергетическим кредитам всего $1,5 млрд (при обязательствах на десятки миллиардов). Обязательства Bank of America перед нефтегазовыми компаниями составляют $22,6 млрд, у Wells Fargo – $24,6 млрд.

У средних банков такие же проблемы. Regions Financial выдал энергетическому сектору займов на $5,8 млрд, из них половина – кредитные обязательства. У SunTrust подобные обязательства в два раза больше уже выданных кредитов: $6,2 млрд против $3,1 млрд.

В экономике США может возникнуть абсурдная ситуация: банки стараются ощутимо замедлить кредитование энергетического сектора (внезапно ставшего не столь надежным), но компании способны потребовать деньги, о которых стороны договорились больше года назад. Некоторые эксперты считают, что без вмешательства ФРС этот финансовый узел уже не разрубить. 

Заключение 

Подводя итог изложенной дипломной работе, обозначим основные выводы и заключения. 


Основная часть работы состоит из 4 глав, в которых были представлены оценки экспортного потенциала российского топливно-энергетического комплекса (ТЭК) и проблемы диверсификации его логистики».

Анализ оценки мирового потребления энергобаланса показал, что в настоящее время годовое суммарное энергопотребление в мире составляет 14 млдр топлива и на 90 % обеспечивается за счет ископаемых видов топлива- нефти, угля и природного газа  темпы роста потребления нефти в мире в период до 2020 г. составят от 1,8 до 2,1% в год. При этом наиболее интенсивный рост потребления нефти ожидается в Азии, Китае, странах Южной и Центральной Америки, а также в странах СНГ. Рост спроса в этих регионах будет более чем в 3 раза превышать этот показатель для стран ОЭСР. Наибольшие темпы роста нефтедобычи в указанный период ожидаются в странах ОПЕК, России, странах СНГ, а также в некоторых развивающихся странах. В этот же период ожидаются определенные изменения в региональной структуре мировой добычи нефти. Доля развивающихся стран и стран ОПЕК в общемировых объемах добычи увеличится к 2020 г. примерно на 10% и составит около 65%
Анализ металогического аспекта оценки ресурсной базы крупных нефтяных российских Компаний  показал, что Компании развиваются инвестируют и привлекают дополнительные инвестиции для развития ресурсной базы и дальнейшей модернизации своих мощностей. Создаются совместные предприятия и участия в различных проектах, как на Государственном уровне, так и на коммерческих условиях.  

Анализ проблем российского нефтегазового экспорта в контексте современной энергетической стратегии Евросоюза показал, что, Третий энергетический пакет нацелен на создание условий для работы единого энергетического рынка Евросоюза, который смог бы избежать фрагментации и монополизации. Главным элементом «третьего энергетического пакета» является разъединение (unbundling) производства и поставок энергоресурсов от управления сетью транспортировки энергии. Это делается для демонополизации рынка и предоставления конечному потребителю большей свободы выбора поставщика.


В ситуации, когда одна компания владеет и энергоресурсом, и инфраструктурой, потребитель лишен возможности выбирать, какая компания ему будет поставлять газ или электроэнергию. Однако если эти компоненты разъединятся, на рынок может выйти большее число альтернативных компаний-поставщиков. Это даст потребителю получит большую свободу выбора, у кого покупать газ или электричество. и как раз третий энергетический пакет определяет реализацию принципа разъединения (unbundling) компаний. 
Восточно–Азиатский сектор энергобаланса показал что, результатом работы является определение и рассмотрение энергетического потенциала России, диверсификация имеющихся нефтяных потоков и дальнейшее развитие нефтяного сектора. Для Восточно-Азиатского региона наиболее подходящим поставщиком  энергоресурсов является Россия в отношении расстояния, безопасности и гибкости поставок. Выход России на этот рынок позволит усилить свои позиции в отношении традиционных поставщиков Ближнего востока, поставляющих нефть в Китай и Японию. 

Кроме этого согласно  энергетической стратегии России на период до 2030 года Дальневосточный федеральный округ  уже на первом этапе реализации настоящей Стратегии  продолжит освоение нефтегазовых месторождений Сахалинской области. Продолжится реализация проектов "Сахалин-1" . Нефть- планируется увеличить до 100 тыс. баррелей в сутки,  а также экспорт российского сжиженного природного газа в страны Азиатско-Тихоокеанского региона. Завершится строительство нефтепровода Восточная Сибирь - Тихий океан 

На втором этапе реализации Стратегии продолжится освоение континентального шельфа Охотского моря (проекты "Сахалин-3", "Сахалин-4", "Сахалин-5" и "Сахалин-6"). Будут созданы новые нефте- и газохимические центры, построен нефтеперерабатывающий завод в Приморском крае. Продолжатся работы по газификации коммунально-бытового хозяйства, строительству экспортных газопроводов в страны Азиатско-Тихоокеанского региона. Расширится производство и экспорт сжиженного природного газа. 

В 2030 году Дальневосточный федеральный округ будет представлять собой крупный энергоизбыточный регион, полностью обеспечивающий собственные потребности в первичных источниках энергии, в том числе в удаленных районах за счет использования местных ресурсов и возобновляемых источников энергии, и осуществляющий их экспорт в страны Азиатско-Тихоокеанского региона. Будет полностью обеспечена энергетическая безопасность Дальневосточного федерального округа, значительно повышена энергоэффективность его экономики.

Приложение: 

Таблица 1

Доказанные запасы
	Страны 

	Данные на конец 2014 года тыс. млн. баррель
	Данные на конец 2014 года

	
	
	Тыс. млн.тонн
	Тыс. млн. баррель
	Общий %
	Коэффициент  Кратности запасов


	CША
	28,4
	3,4
	28,4
	2,1%
	10,8

	Канада
	33,2
	5,2
	33,2
	2,5%
	28,3

	Мексика
	11,9
	1,6
	11,7
	0,9%
	10,8

	Всего Северная Америка 
	73,4
	10,2
	73,3
	5,5%
	15,0

	Аргентина 
	2,5
	0,3
	2,5
	0,2%
	10,2

	Бразилия
	12,8
	1,8
	12,9
	1,0%
	17,4

	Колумбия
	1,4
	0,2
	1,4
	0,1%
	5,4

	Эквадор
	6,5
	0,9
	6,5
	0,5%
	36,1

	Перу
	1,1
	0,2
	1,1
	0,1%
	21,1

	Тринидад и Табаго
	0,8
	0,1
	0,8
	0,1%
	15,1

	Венесуэла
	172,3
	24,8
	172,3
	12,9%
	◆

	Другие страны  Центральной Америки
	1,4
	0,2
	1,4
	0,1%
	26,8

	Всего страны Америки 
	198,9
	28,5
	198,9
	14,9%
	80,6

	Азербайджан
	7,0
	1,0
	7,0
	0,5%
	18,6

	Дания
	0,8
	0,1
	0,9
	0,1%
	9,5

	Италия
	1,0
	0,1
	0,9
	0,1%
	27,2

	Казахстан
	39,8
	5,3
	39,8
	3,0%
	64,9

	Норвегия
	7,5
	0,9
	7,1
	0,5%
	8,3

	Румыния
	0,5
	0,1
	0,5
	◆
	14,2

	Россия
	74,3
	10,2
	74,2
	5,6%
	20,3

	Туркменистан
	0,6
	0,1
	0,6
	◆
	8,0

	Великобритания
	3,1
	0,4
	3,1
	0,2%
	5,8

	Узбекистан
	0,6
	0,1
	0,6
	♦
	15,2

	Другие страны Европы и Евразии
	2,1
	0,3
	2,2
	0,2%
	14,9

	Всего Европа и Евразия 
	137,2
	18,5
	136,9
	10,3%
	21,2

	Иран
	137,6
	18,9
	137,6
	10,3%
	89,4

	Ирак
	115,0
	15,5
	115,0
	8,6%
	◆

	Кувейт
	101,5
	14,0
	101,5
	7,6%
	◆

	Оман
	5,6
	0,8
	5,6
	0,4%
	18,9

	Катар
	26,8
	2,8
	26,8
	2,0%
	54,7

	Саудовская Аравия
	264,1
	36,3
	264,6
	19,8%
	74,6

	Сирия
	2,5
	0,3
	2,5
	0,2%
	18,2

	Арабские Амираты
	97,8
	13,0
	97,8
	7,3%
	◆

	Йемен
	2,7
	0,3
	2,7
	0,2%
	24,5

	Другие страны ближнего востока
	0,1
	†
	0,1
	◆
	9,4

	Всего страны Ближнего Востока
	753,7
	102,0
	754,2
	56,6%
	84,8

	Алжир
	12,2
	1,5
	12,2
	0,9%
	18,5

	Ангола
	13,5
	1,8
	13,5
	1,0%
	20,7

	Чад
	0,9
	0,1
	0,9
	0,1%
	20,9

	Республика Конго
	1,9
	0,3
	1,9
	0,1%
	19,4

	Египет
	4,2
	0,6
	4,4
	0,3%
	16,2

	Equatorial Guinea
	1,7
	0,2
	1,7
	0,1%
	15,2

	Габон
	3,7
	0,5
	3,7
	0,3%
	44,1

	Ливия
	44,3
	5,8
	44,3
	3,3%
	73,4

	Нигерия
	37,2
	5,0
	37,2
	2,8%
	49,5

	Судан
	6,7
	0,9
	6,7
	0,5%
	37,5

	Тунис
	0,6
	0,1
	0,6
	◆
	18,4

	Другие страны Африки 
	0,6
	0,1
	0,6
	◆
	11,0

	Всего Африка
	127,5
	16,9
	127,7
	9,6%
	36,0

	Австралия
	4,2
	0,5
	4,2
	0,3%
	20,7

	Бруней 
	1,1
	0,1
	1,1
	0,1%
	17,6

	Китай 
	14,8
	2,0
	14,8
	1,1%
	10,7

	Индия
	5,8
	0,8
	5,8
	0,4%
	21,1

	Индонезия
	3,7
	0,6
	4,4
	0,3%
	11,8

	Малазия
	5,5
	0,7
	5,5
	0,4%
	20,4

	Тайланд
	0,5
	0,1
	0,5
	◆
	3,8

	Вьетнам
	4,7
	0,6
	4,5
	0,3%
	35,7

	Другие страны АТР
	1,4
	0,2
	1,3
	0,1%
	11,2

	Всего АТР
	41,7
	5,6
	42,2
	3,2 %
	14,4

	Всего по миру 
	1 332,4
	181,7
	1333,1
	100 %
	45,7

	Из которых: Eвропейскйи союз
	6,1
	0,8
	6,3
	0,5%
	8,2

	Страны ОЭСР
	91,3
	12,4
	90,8
	6,8%
	13,5

	ОПЕК
	1028,8
	140,4
	1029,4
	77,2%
	85,3

	Остальные страны не входящие в ОПЕК
	180,6
	24,6
	180,9
	13,6%
	14,7

	Страны, созданные на территории бывшего СССР
	123,0
	16,7
	122,9
	9,2%
	25,5

	Доказанные запасы 
	1475,7
	205,0
	1476,4
	
	


Источник: www.bp.com. BP Amoco, Statistical Review of World Energy

Приложение: 

Экономический эффект падения цен на нефть в современном мировом хозяйстве
.

Отслеживание цены на нефть стало одним из главных символов уходящего года. Российская экономика напрямую зависит от этого фундаментального параметра. Однако на положение других стран – экспортеров нефти падение цен на черное золото повлияло совсем по-разному. С чем это связано и кто пострадал от падения нефтяных цен еще больше, чем Россия? Россия оказалась далеко не главной жертвой падения цен на нефть.

Уязвимость той или иной страны от цен на нефть зависит от проблем с бюджетом (насколько высока зависимость доходов от экспорта энергоресурсов) и проблем с добычей нефти (насколько дорого ее извлекать, добывать и транспортировать). При низких ценах на нефть бюджеты становятся дефицитными, а шельфовые, сланцевые и другие труднодоступные нефтяные проекты оказываются попросту нерентабельными. Усугубить ситуацию могут военные конфликты или революции, санкции или слишком высокая долговая нагрузка. 

В наиболее уязвимом положении оказалась Венесуэла, потому что там сошлись воедино почти все проблемы. Тяжело будет африканским странам, бедным арабским и многим другим. 

Но есть, так сказать, экспортеры нефти, находящиеся в особых условиях. Например, США, которые получают двоякий эффект от снижения цен на нефть – как положительный, так и отрицательный. Или, например, Норвегия, которой не угрожает снижение экономики даже при нынешних ценах на нефть – и это сильно контрастирует с проблемами падения ВВП у многих других экспортеров нефти. 

Наконец, есть особая каста – богатые страны Персидского залива, в том числе Саудовская Аравия, ОАЭ и Кувейт, которые готовы спокойно пережить цены на нефть даже более низкие, чем сейчас. Их спасает крайне низкая себестоимость добычи (4–5 долларов) и гигантские накопленные резервы. 

Венесуэле грозит дефолт и смена власти 

Венесуэла обладает крупнейшими в мире запасами нефти, однако падение цен на нефть может привести к тому, что в 2016 году страну может ожидать дефолт, но и социальная нестабильность.

Почему эта страна оказалась в самом сложном положении? Во-первых, нефти в Венесуэле много, она почти вся тяжелая и сверхтяжелая. По консистенции такая нефть напоминает пасту с высоким содержанием тяжелых фракций (примеси в виде серы и металлов). Добывать ее дорого, требуется высокотехнологичное оборудование. Но и после добычи такую нефть не так-то просто прокачать по магистральному трубопроводу или направить на НПЗ. Ей требуется переработка для уменьшения вязкости. Поэтому без помощи иностранцев (денежной и технологичной) венесуэльцы сами не справляются с собственными природными богатствами. Разработкой и добычей занимаются мировые нефтяные компании совместно с национальной госкомпанией PDVSA, которой принадлежит контрольный пакет акций. 

Вторая проблема – сверхзависимость бюджета страны от экспорта нефти и газа (это четверть ВВП Венесуэлы). Экспорт нефти приносит стране 95% валютных доходов. А бюджет Венесуэлы рассчитывался исходя из цены в 110–120 долларов за баррель. В этом году экономика Венесуэлы сократится на 4%, а годовые темпы инфляции достигнут целых 70%. Даже если цена на нефть в будущем году будет 70 долларов (а не 60, как сейчас) за баррель, то Венесуэла уже потеряет 12 млрд долларов. На 2015 год Венесуэла уже пересчитала проект бюджета исходя из цены на нефть в 60 долларов за баррель. Президент Николас Мадуро говорит, что страна теряет 35% своих доходов, поэтому пришлось резко сократить расходы бюджета. 

Венесуэла сталкивается с масштабным бюджетным кризисом, который является следствием неэффективного управления экономикой, сложившегося еще при Чавесе.

Некоторые эксперты считают, и мы разделяем данную точку зрения, что «нефтяные доходы не могут быть основной долей прибыли целого государства, иначе внутренняя экономика становится полностью зависимой не только от валютных колебаний, но и от динамики цен на нефтяном рынке. Поэтому, вкладываясь в нефтянку, нужно развивать другие отрасли, которые дадут не только рабочие места или повысят налоговые отчисления в бюджет, но и распределят статьи дохода государства на несколько направлений». 

В-третьих, правительство Венесуэлы и нефтяная госкомпания PDVSA набрали столько долгов, что платить по ним в состоянии только при цене на нефть не ниже 117 долларов за баррель. В 2015 году надо было отдать в общей сложности 13 млрд долларов, из них только процентов 8,4 млрд. Даже первоочередные финансовые потребности правительства невозможно покрыть при средней цене на экспортируемую нефть ниже 80 долларов за баррель, считает местный Центробанк. А средняя цена экспорта венесуэльской нефти уже приближается к 50 долларам за баррель. В итоге стране грозит дефолт, платить по долгам Венесуэле просто нечем. Неудивительно, что Венесуэла призывала и ОПЕК поднять цены, и с Россией совещалась по поводу цен, и в конце концов даже пригрозила покинуть ОПЕК. 

Сценарий низких цен на нефть не устраивает также африканские страны – Нигерию, Анголу, Алжир, арабские страны – Бахрейн, Иран и Ирак, Йемен, южноамериканские – Эквадор и Бразилию. Им дешевая нефть также грозит дефицитом бюджетов. 

Африка 

Для Нигерии и Анголы низкие цены будут иметь значительный отрицательный эффект, так как основная доля нефтяных месторождений находится на глубоководном шельфе, указывает руководитель направления Энергетического центра Сколково Сергей Клубков. Нигерия в последние годы и так страдала от того, что США перестали покупать ее нефть в прежних объемах. Так, на пике в феврале 2006 года США покупали у Нигерии 1,3 млн баррелей нефти в сутки, а в начале 2014 года – только 100 тыс. баррелей. В октябре этого года Вашингтон и вовсе отказался покупать нигерийскую нефть (впервые с 1973 года). 

Падение цен на нефть также серьезно замедлило прирост валютных резервов, девальвировало национальную валюту (найру), сократило валютные резервы с 40,7 до 36,7 млрд долларов только в сентябре – октябре. Нигерия сократила бюджетные расходы на 2015 год, снизив прогнозную цену на нефть до 73 долларов за баррель. 

Для североафриканских стран, таких как Ливия, тоже в краткосрочной перспективе необходима высокая цена на нефть для восстановления экономики, особенно учитывая последствия гражданской войны в стране. Чтобы бюджет Ливии был бездефицитным, ей нужна цена на нефть в 184 доллара за баррель, посчитали в конце сентября Reuters и Citigroup. 

Алжиру для бездефицитного бюджета нужна цена на нефть в 113 долларов за баррель. Алжирский реал уже быстро обесценивается на фоне низких цен на нефть. 

Бахрейн, Иран и Ирак 

Бюджет Ирана на 45% пополняется с экспорта нефти и газа, и на 2015 год он рассчитан исходя из стоимости нефти 80 долларов за баррель и ниже, говорит Касьянова. Но для бездефицитного бюджета Ирану нужна цена на нефть в 130 долларов за баррель. 

Ко всему прочему, Иран испытывает экономические трудности вследствие многолетнего пребывания под санкциями. Ирану приходится предлагать нефть со скидками, чтобы вернуть покупателей. «За годы отсутствия иранской нефти на рынке ее потребители успели перенастроить оборудование своих нефтеперерабатывающих мощностей под другие сорта». Впрочем, в стране развивается высокотехнологичная промышленность и мирный атом (вместе с Россией), плюс загнать в кризис страну, десятилетиями выживавшую под гнетом санкций, в целом будет трудно. 

Бахрейн также оказался в тяжелой ситуации из-за падения цен на нефть, потому что бюджет страны рассчитывался исходя из 90 долларов за баррель. Но по экспортным оценкам для балансировки бюджета нужны реально цены в 132 доллара за баррель. Только за 45 дней Бахрейн потерял более 261 млн долларов из-за снижения цен на нефть, отчиталась в конце декабря нефтяная госкомпания страны BAPCO. 

«Если другие страны Персидского залива в состоянии выдержать такие экономические условия, то Бахрейн не сможет остаться на плаву при текущих ценах на нефть», – заявил исполнительный директор Oasis Capital Bank Фарид аль-Мала. И это притом, что добыча и переработка нефти составляют не более 30% от ВВП королевства. 

Ираку, чтобы сбалансировать бюджет, нужна цена на нефть в 113 долларов за баррель. Хотя власти страны говорят, что надо хотя бы цену не ниже 80 долларов. Другая цена может серьезно затормозить реализацию планов страны – в четыре раза увеличить объемы экспорта нефти за пять лет, до 12 млн баррелей в день. 

Однако теперь речь может идти максимум об удвоении экспорта нефти – с 3 до 6 млн баррелей в день, и то при условии, что Ирак сумеет привлечь необходимые для бурения новых скважин и улучшения инфраструктуры инвестиции. Потребуется не менее 15 млрд долларов инвестиций для увеличения добычи нефти в Ираке на 1 млн баррелей. Но и их найти при низких ценах на нефть будет сложно. 

Россия 

Конечно, падение цен на нефть бьет и по России, у которой около половины всех поступлений в бюджет складывается из доходов от торговли нефтью. 

Бюджет 2014 года исполнялся исходя из цен в 101 доллар по сорту Urals (103 Brent) и курса 35 рублей за доллар. Однако Россия имеет все возможности нивелировать падение цен на нефть посредством девальвации рубля. Доходы бюджета в рублевом эквиваленте не изменятся. Исходя из оценок Минфина и Счетной палаты можно вывести следующую формулу. «На каждые пять долларов снижения цен на нефть ниже 103 долларов по Brent нужна девальвация российской валюты против доллара на два рубля. Расчеты показывают, что при ценах в 60 долларов за баррель бюджет без проблем будет исполнен при курсе 51 рубль за доллар». С другой стороны, девальвация рубля раскручивает маховик инфляции. 

Наконец, темпы освоения высокозатратных проектов могут снизиться. В зоне риска проекты на арктическом шельфе и разработка трудноизвлекаемых запасов, говорит Клубков. «Однако здесь большее влияние оказывают внешние финансовые и технологические санкции», – добавляет он. Кроме того, из этой ситуации есть выход – это переход отрасли на налогообложение финансового результата.
Экспортная пошлина на нефть в РФ вырастет на 13%

Минфин РФ объявил о повышении пошлины на экспорт нефти из РФ с 1 февраля 2017 г. на $10,4 до $89,5 за тонну, или на 13,1%.
Министерство каждый месяц пересчитывает пошлину по итогам мониторинга цен на нефть.

Экспортная пошлина на нефть в РФ с 1 января 2017 г. снизилась на 12,5%, или на $11,3, и составила $79,1 за тонну. Средняя цена на нефть Urals за период мониторинга с 15 ноября по 14 декабря 2016 г. составила $47,821 за баррель, или $349,1 за тонну.  В период с 15 декабря 2016 г. по 14 января 2017 г. цена выросла до $52,53 за баррель, или $383,5 за тонну. В итоге пошлина вырастет с 1 февраля 2017 г. на $10,4 до $89,5 за тонну. Льготная ставка пошлины на нефть для ряда месторождений Восточной Сибири, каспийских месторождений и Приразломного месторождения в связи с новой формулой расчета, принятой в рамках налогового маневра в нефтяной отрасли, с 1 февраля 2015 г. остается на нулевом уровне. Пошлина на высоковязкую нефть повысится до $13,9 с $12, на светлые нефтепродукты и масла составит $26,8 за тонну, на темные - $89,5. Пошлина на экспорт товарного бензина повысится до $26,8, прямогонного (нафта) - до $49,2 с $43,5 за тонну. Пошлина на сжиженный газ остается на нулевом уровне. Пошлина на кокс повысится до $5,8 с $5,1 за тонну. Средняя цена нефти марки Urals в 2016 г. снизилась с $51,23 до $41,9 за баррель.

Источник: © 2011 — 2013 Вести Экономика//16.01.2017 14:38

Норвегия 

В целом Европа – это потребитель энергорерусов, поэтому их удешевление пойдет только на пользу ее экономике. Но в Европе есть Норвегия, которая добывает и экспортирует нефть. Однако создается впечатление, что эта скандинавская страна совсем не переживает по поводу нефтяных цен – или переживает куда в меньшей степени, чем другие нефтедобывающие страны. В следующем году Норвегия по-прежнему ждет роста экономики и гадает лишь, насколько ее рост замедлится – до 2% или 1% ВВП. Россия, например, готовится к падению ВВП на несколько пунктов. 

Объясняется норвежский феномен тем, что поступления газовой отрасли частично страхуют падение цены на нефть: на экспорт идет более 95% добычи газа и только 65% от добытой в стране нефти. К слову, Россия тоже экспортирует не только нефть, но и газ. Но Россия не отыгрывает потери от снижения цены на нефть за счет экспорта газа Во-первых, экспорт газа составляет лишь 30% от добычи, плюс контрактные цены на газ привязаны к цене на нефть (то есть тоже снижаются). Во-вторых, Россия получает куда меньшие суммы налогов от экспорта газа за рубеж. При цене нефти в 70 долларов за баррель экспортная пошлина на газ составляет примерно 60% от экспортной пошлины на нефть, а НДПИ на газ составляет всего 10% от НДПИ на нефть. 

Наконец, у Норвегии имеются хорошие резервы, а ее население на порядок меньше российского. Норвегию не зря называют северным Кувейтом. В 1990 году в Норвегии был создан государственный нефтяной фонд, куда направляли большую часть своих доходов от нефти как раз для того, чтобы продолжать жить и при падении нефтяных котировок. По данным на июнь резервы страны составили 890 млрд долларов, что соответствует примерно 178 тыс. долларов на каждого жителя. Это позволяет стране с высочайшим уровнем жизни и инфраструктурой выстоять в сложные кризисные годы. 

В России тоже резервы немаленькие, она переняла опыт и не тратила все доходы от энергоресурсов, а часть откладывала на черный день. Но Россия позже начала вести такую политику, и в прошлый кризис пришлось много потратить, поэтому продолжала копить с низкого старта. По сравнению с маленькой Норвегией с резервами в 890 млрд долларов большая Россия с резервами в 89 млрд долларов наглядно проигрывает. По состоянию на 1 декабря объем Резервного фонда и Фонда национального благосостояния составил 4,387 трлн рублей, что эквивалентно 88,94 млрд долларов. 

Но проблем с добычей нефти Норвегии все же не избежать. Причем они проявились уже в 2014 году, несколько раньше, чем ожидалось. В начале декабря норвежская Statoil остановила работу нескольких буровых установок, до середины 2015 года закрола еще три. Причина в низкой рентабельности. 

Еще одна особенность Норвегии в том, что проблемы с добычей нефти у нее возникли давно – еще при высоких ценах на нефть. С 2001 года добыча нефти в Норвегии снизилась почти наполовину, с 3,5 млн баррелей в день до 1,8–1,9 млн баррелей в день в 2014 году. Падение мировых цен лишь усилило эту тенденцию. Так, Statoil думает отказаться от инвестирования 5,74 млрд в разработку месторождения Snorre, проект добычи морской нефти в Норвежском море. Разработка месторождения Johan Castberg в Баренцевом море уже отложена. 

Не стоит думать, что экономика в скандинавских странах стабильная. Другое дело, что в кризисные годы проблемы там начинаются с потерей прибыли у бизнеса, а не снижением доходов у населения. При дальнейшем падении стоимости нефти добыча на шельфе Северного моря, где сосредоточены норвежские углеводородные запасы, неизбежно сократится. Экономика страны сильно зависит от экспорта нефти и газа. В процентном соотношении это примерно 50% от всего экспорта». 

С другой стороны, в целом для Европы как основного потребителя нефти падение цен на нефть – безусловный плюс. «Экономика еврозоны стоит в шаге от дефляционного кризиса. Им срочно нужно наращивать внутреннее потребление, а падение цен на топливо станет фактором роста реальных доходов. Вкупе с мерами монетарного стимулирования шансы Европы на выздоровление при низких ценах на нефть и газ возрастут. 

Однако из-за высокой доли акцизов в конечной цене нефтепродуктов снижение цен на моторное топливо в Европе будет не столь заметно, как, например, в США, указывает Клубков. 

США и Канада 

Низкие цены на нефть приведут к падению добычи так называемой сланцевой нефти в США, а также высоковязкой и битуминозной нефти в Канаде. Для поддержания текущего уровня добычи нефти из низкопроницаемых коллекторов в США цена нефти WTI должна быть не ниже 70 долларов за баррель. Разработка битуминозных песков в Канаде рентабельна при цене нефти WTI выше 85 долларов за баррель. Около 25% текущего производства синтетической нефти из битуминозных песков станет нерентабельным, если цена WTI упадет ниже 75 долларов за баррель. 

Особенность США в том, что, с одной стороны, дешевая нефть похоронит сланцевую революцию в США, им придется больше импортировать нефти, но по низкой цене. Поэтому с другой стороны – это поддержит все остальные сектора американской экономики. В конце декабря стоимость бензина в США упала до минимального уровня с мая 2009 года, на 1,25 доллара. 

При этом снижение цен на бензин на 1 цент за галлон ведет к увеличению потребительских расходов почти на 1 млрд долларов. Соответственно, если топливо подешевеет на 1–2 доллара за галлон, то это даст США около 100–200 млрд долларов роста потребительских расходов, что составляет около 1–2% от ВВП, подсчитал Полховский. 

Для Канады ситуация сложнее. Кроме замораживания нефтяной добычи, низкие котировки наносят удар по ее платежному балансу. Однако уже с лета Канада компенсирует это ослабление канадского доллара («луни» подешевел на 7%), говорит Полховский. 

Богатые страны Персидского залива 

Наконец, в особом положении находятся богатые страны Персидского залива. Они готовы жить почти при любых ценах на нефть. Хотя, казалось бы, бюджет Саудовской Аравии верстается тоже исходя из довольно высоких цен – 93 доллара за баррель. «Однако у нее не такое большое население (всего 27 млн человек) и очень значительные резервы. Поэтому Саудовская Аравия может терпеть текущие низкие цены несколько лет», – говорит Полховский. Так, саудиты накопили 770 млрд долларов государственных валютных резервов. Это позволит стране не снижать добычу в ближайшее время, сохраняя долю на рынке, и пережить период низких цен. 

Низкие цены на нефть не угрожают и ОАЭ, у которых экономика прекрасно диверсифицирована и соблюдается жесткая бюджетная дисциплина. Как только экономический рост в стране замедляется, она сразу сокращает госрасходы. Так, по оценкам МВФ, для финансирования бюджетных расходов ОАЭ необходимо, чтобы средняя цена на нефть в этом году была не ниже 66,5 долларов за баррель. Однако средняя цена на нефть, по крайней мере в 2014 году, будет ближе к 90 долларам. Схожая ситуация и в Кувейте, которому нынешние цены на нефть нипочем. 

И, конечно, останавливать добычу нефти эти страны не собираются, потому что рентабельность добычи у них самая низкая в мире – четыре–пять долларов.
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