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1. Объективная основа международного технологического обмена
Инновационное развитие производительных сил ведет к все большему углублению международного разделения труда в. В этих условиях торгово-экономические отношения между странами характеризуются быстрым расширением научно-технического и технологического обмена. 
Конкурентоспособность в последние десятилетия все в большей степени определяется использованием новых базовых технологий, которые оказываются в центре борьбы за рынок. Приобретая технологии, фирмы за относительно короткий срок достигают мирового уровня качества и высокой конкурентоспособности производимой продукции, получают новые рынки сбыта и увеличивают объемы экспорта. В то же время, предоставляя технологии, они проникают на рынки стран, куда экспорт товаров затруднен или невыгоден, и таким образом оказывают влияние на цены и конъюнктуру рынка, расширяют поставки сырья, устанавливают контроль над приобретателем технологии. В результате экономическая конкуренция все более определяется научно-технической.
При этом следует иметь ввиду, что: технологические инновации воспринимаются экономикой не всегда, а только в определенные периоды ее развития и дают ощутимую добавочную стоимость через определенный конечный промежуток времени, также как семена засевают весной, а урожай собирают осенью. Периоды, когда экономика восприимчива к инновациям, определяются так называемыми длинными циклами экономической конъюнктуры, примерно полувековой продолжительности, которые были открыты и исследованы великим русским экономистом начала прошлого века Николаем Кондратьевым в 1920-х годах
. Он всесторонне обосновал закономерную связь «повышательных» и «понижательных» стадий этих циклов с волнами технических изобретений и их практического использования, т.е. в современном понимании – волнами технологических инноваций. Труды Н.Кондратьева были признаны на Западе и получили широкое развитие и применение, особенно после Великой депрессии в США 1929-1933 гг. Длинные циклы конъюнктуры в экономике с тех пор получили название «Больших циклов Кондратьева» или «длинных волн Кондратьева». Другой великий экономист ХХ века Йозеф Шумпетер (США) восторженно принял учение Кондратьева о длинных циклах конъюнктуры и разработал инновационную теорию длинных волн, интегрировав ее в общую инновационную теорию экономического развития
, которая стала фундаментом сегодняшней эволюционной теории экономического развития.  Й. Шумпетер утверждал, что именно инновации вызывают к жизни длинные циклы деловой активности. Он писал, что когда инновации внедряются в экономику, имеет место так называемый «вихрь созидательного разрушения», подрывающий равновесие прежней экономической системы, вызывающий уход с рынка устаревших технологий и отживших организационных структур, приводящий к появлению новых жизнеспособных отраслей, в результате чего и происходит небывалый рост экономики и благосостояния людей. Таким образом, инновации выступают в роли локомотива экономического развития, определяя его эффективность и рост производительности труда.
Особенность динамики современного технологического обмена. Для целей настоящей лекции мы примем несколько допущений, которые помогут нам прояснить деловую активность в сегменте интеллектуальной собственности международного бизнеса. Суть сводится к следующему. Повышательную и понижательную стадии большого цикла Кондратьева принято подразделять на четыре фазы, как показано на рис.1. Эти фазы называются: оживление (восстановление); подъем (процветание); спад (рецессия); и депрессия. 
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Рис.1. Четырехфазный цикл Кондратьева

Как видно, структура кондратьевских циклов весьма проста. Повышательная стадия охватывает период длительного преобладания высокой хозяйственной конъюнктуры в международной экономике (фазы – оживление и подъем) продолжительностью около 20-30 лет, когда она развивается динамично, легко преодолевая кратковременные неглубокие спады. Понижательная стадия (фазы – спад и депрессия) – это период длительного преобладания низкой хозяйственной конъюнктуры, продолжительностью около 20 лет, когда несмотря на временные подъемы, доминируют депрессия и вялая деловая активность, вследствие чего мировая экономика развивается неустойчиво, впадая временами в глубокие кризисы. Таким образом, началу повышательной стадии обязательно предшествуют периоды кризиса и депрессии.
Как ни странно, но именно в периоды депрессии экономика наиболее восприимчива к инновациям. Депрессия заставляет искать возможности для выживания, а инновационный процесс может их предоставить. Впервые этот факт установил немецкий исследователь Герхардт Менш
 и назвал его «триггерным эффектом депрессии», имея в виду, что депрессия запускает инновационный процесс. Г.Менш также показал, что инновационный процесс является неравномерным и циклическим и каждый раз этот процесс заканчивается образованием кластеров инноваций в процессе диффузии. Американский исследователь К.Фридмен
  утверждал, что это происходит во время оживления. По-видимому, время запуска инновационного процесса занимает значительный период, охватывающий фазу депрессии и частично начало фазы оживления. Но лишь совсем недавно М.Хироока
, на основе анализа большого массива эмпирических данных, доказал существование тесной корреляции диффузии инноваций и больших циклов Кондратьева и подтвердил, что диффузия нововведений, благодаря механизму самоорганизации выборочно собирает кластер инноваций вдоль подъема большого цикла Кондратьева, как показано на рис.2. Таким образом, диффузия нововведений полностью синхронизируется с повышательной стадии цикла Кондратьева и достигает насыщения в области наивысшего пика цикла. 
Отсюда следует важный практический вывод: успех государственной инновационной политики целиком зависит от способности бизнеса и правительства предвидеть и активно содействовать инновационному процессу в периоды депрессии и оживления, когда имеет место синергетический эффект их усиления. Напротив, если поддержка правительства осуществляется с запозданием, эффективность инноваций значительно снижается. На рис.2 показаны четвертый и пятый циклы Кондратьева. Базисными инновациями четвертого цикла стали эпохальные достижения научно – технической революции ХХ века: атомная энергетика; квантовая электроника и лазерные технологии; электронные вычислительные машины и автоматизация производства; спутниковая связь и телевидение.
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Рис.2. Диффузия инноваций вдоль подъемов циклов экономической активности Кондратьева

Наряду с этим в тот же период происходило бурное развитие автомобиле - и авиастроения. Четвертый технологический уклад привел к рекордным за всю историю человечества темпам мирового экономического роста 4,9% в период с 1950 по 1973 гг. Фаза депрессии четвертого цикла заняла период с 1973 по 1982 гг. Затем началось оживление, и стартовал нынешний пятый цикл Кондратьева. При переходе от четвертого к пятому циклу объем мирового производства упал почти на 11%. Ядром пятого технологического уклада стали микроэлектроника, персональные компьютеры, информатика и биотехнологии. Эффективность пятого технологического уклада, основанного на эпохальных инновациях предыдущего цикла, естественно, оказалась ниже: среднегодовые темпы прироста ВВП по миру в 1983-2001 годах снизились и составили 3,1%. Весьма авторитетный знаток научного наследия Н.Кондратьева, российский ученый Ю. Яковец полагает
, что экономический кризис 2001-2002 гг. ознаменовал переход от повышательной стадии пятого кондратьевского цикла к понижательной, предвещая новые кризисы и депрессию. Действительно, темпы прироста ВВП в развитых странах мира в 2001-2005 гг. снизились до 2% против 2,5% в 1991-2000 гг.  Нынешний мировой финансовый кризис, начавшийся в 2007 году и вызванный проблемами банковской системы уже перекинулся в сферу реальной экономики и привел к дальнейшему замедлению темпов большинства развитых и развивающихся экономик мира.
Следовательно: мировая экономика стоит на пороге фазы депрессии, которая, скорее всего, протянется с 2010 по 2020 гг. Период с 2010 по 2020 гг. является таким образом, самым благоприятным временем для освоения и внедрения новой волны базисных технологических инноваций;
Данное обстоятельство предопределяет усиление динамики обмена продуктами интеллектуальной собственности в современном бизнесе. Использование этого фактора для преодоления технологического отставания национальной экономики – важнейшее направление экономической стратегии. 

В связи с этим особое значение приобретает изучение в курсе «международного бизнеса» предмет, сущность и механизм правового регулирования технологического обмена в современных международных экономических отношениях.
В сферу технологического обмена вовлечены все важнейшие формы человеческой деятельности (наука, техника, производство, управление), начиная с теоретических закономерностей познания природы (наука), опыта ее преобразования (техника) и до создания материальных средств и благ (производство) с совершенствованием способов рациональных действий при решении производственных и других задач (управление). При этом в обмен могут быть включены как одновременно все четыре формы человеческой деятельности, так и их любые сочетания.

Если выделить из области торгово-экономических отношений обмен сырьевыми и продовольственными товарами, которые так или иначе связаны с географическими, климатическими условиями и наличием полезных ископаемых, то оставшаяся часть внешнеэкономических связей в сегодняшнем мире явится следствием международного разделения труда, базирующегося на неравномерном развитии различных видов технологии, уровень которой определяет конкурентоспособность товаров на рынке, их качество и себестоимость, а следовательно, и получение прибыли при реализации.

Если же исключить товары широкого потребления, то оставшаяся часть международного экономического обмена будет представлять собой обмен технологией либо в «чистом виде» — в виде знаний, опыта и научно-технической информации, либо «овеществленной» в материалах, машинах и оборудовании. Эта часть внешнеэкономических связей представляет собой обширную сферу обмена, конечная цель которого, с одной стороны, повышение технического и технологического уровня производства, с другой — получение прибылей.
Именно посредством технологического обмена можно решить вопросы повышения технологического уровня тех или иных отраслей и народного хозяйства в целом, задачи ускоренного технологического перевооружения экономики, расширения возможностей экспорта и сокращения импорта, развития технико-экономических связей между странами на основе специализации и кооперации при производстве различных видов продукции.
Россия имеет большой научно-технический потенциал и богатый опыт международного экономического и научно-технического сотрудничества в разных сферах деятельности. В настоящее время участники гражданского оборота в нашей стране имеют возможность активно включиться в сферу экономического и научно-технического сотрудничества. 

Наиболее важной областью международного экономического и научно-технического сотрудничества является сфера международной передачи технологий, международного технологического обмена, а в этой сфере, в свою очередь, наиболее важную, основополагающую роль играет лицензионная форма передачи технологий. 
2. Понятие международного технологического обмена.
Формы передачи технологий.

Становление и развитие «новой», инновационной экономики повлекло за собой ускоренный рост международного технологического обмена и изменение характера конкуренции на мировых рынках.

При этом, мы будем исходить, из того, что: 
· В современной экономической литературе не существует общей точки зрения по вопросу о содержании понятия «технология»;
· Нельзя отождествлять понятия «технология» и «промышленная собственность», т.к., с одной стороны, не вся технологическая информация является охраноспособной, а с другой – существуют другие виды промышленной собственности, не входящие составной частью в технологию. Это, если придерживаться текста Парижской конвенции по охране промышленной собственности от 20 марта 1883 г
., товарные знаки, знаки обслуживания, фирменные наименования и указания происхождения или наименования места происхождения (п. 2 ст. 1). 

· Встречающиеся определения можно условно распределить по трем группам. К первой из них относятся определения, отождествляющие технологию с ее материальными носителями или с конкретными производственными интересами. Для второй группы характерно определение технологии как разработки и общественного использования информации, которой человек оперирует не только в процессе производственной деятельности, но и в научных исследованиях. Третья наиболее многочисленная группа определений трактует технологию еще более широко, как совокупность научно-технических знаний вообще.
· Наиболее правильным представляется понимание технологии как совокупности систематизированных научно-технических знаний о способах организации и функционирования производственного процесса (в узком смысле) или как всей совокупности научно-технических, производственных, управленческих и коммерческих знаний и опыта (в широком смысле, как, например, в работе под редакцией Богуславского
).
· С точки зрения применения государственных регулирующих механизмов важны следующие характеристики технологий: назначение (военные, специального и двойного назначения, с одной стороны, и общегражданские, с другой стороны) и источники финансирования разработки (федеральный или региональные бюджеты, гранты международных организаций, частный отечественный и зарубежный капитал и т.д.).

Под международной передачей технологий (технологическим обменом) в контексте международных бизнес операций может пониматься передача из одной страны в другую технических достижений, результатов исследований, сведений научно-технического характера. Согласно определению экспертов ЮНКТАД под передачей технологии понимается «сделка между сторонами, независимо от ее правовой формы, которая преследует в качестве цели или одной из целей передачу прав по лицензии или уступку прав на промышленную собственность, продажу или любой другой вид передачи технологических услуг».

Международное научно-техническое сотрудничество является категорией более емкой, так как может предусматривать либо взаимную передачу технологий, либо совместную разработку новых технологий. Цели, которые могут ставить перед собой участники такого сотрудничества, разнообразны: покрытие затрат на разработку технологий, снижение затрат на производство, приобретение знаний, обеспечение занятости, возможность вложения капитала.
 
Понимая под технологическим обменом в широком смысле «различные формы распространения любых научно-технических знаний и производственного опыта на национальном и международном уровне», а в узком смысле – «передачу методов обработки, изготовления, изменения состояния, свойств, формы сырья, материала или полуфабрикатов, в процессе производства продукции»
, целесообразно разделить современные каналы технологического обмена на две большие группы: некоммерческие и коммерческие. 
Некоммерческие средства передачи технологии относятся преимущественно к технологическому обмену в широком его понимании и реализуются при передаче научно-технической информации или в научно-техническом сотрудничестве. Таким образом передаются материалы общедоступного характера, сведения о технологиях, которые позволяют привлечь к разработкам интерес, понять их преимущества, но которых недостаточно для использования в производстве без получения дополнительных данных о технологии на коммерческой основе.
 Передача происходит посредством: публикаций, проведения выставок, ярмарок, конференций, создания центров научно-технической информации, национальных и международных банков лицензионных данных, организации технического обучения в системе образования и переподготовки кадров, взаимных визитов и деловых контактов ученых и специалистов и др. 

В современном международном бизнесе коммерческие средства технологического обмена связаны с операциями, в которых научно-технические знания имеют форму товара, и применяются при передаче технологий изготовления продукции и совершенствования производства. Наиболее распространенными формами торговли научно-техническими знаниями являются следующие: 

1. Закупка образцов новой техники - применяется с целью проведения испытаний машин, приборов, изделий и материалов, сопоставления их с отечественными аналогами, при необходимости – доработки собственной продукции до уровня этих образцов. 

2. Купля-продажа новой техники. Следует отличать эту форму от предыдущей, т.к. в этом случае производятся поставки оборудования и машин (так называемой «овеществленной технологии», «овеществленной силы знания» и, как правило, предусматривается предоставление сопутствующих лицензий на использование изобретений и ноу-хау. Форма позволяет покупателям быстро осваивать передовую наукоемкую технику и получать существенный экономический эффект, однако закупка связана со значительными затратами, а обеспечить поддержание закупленной техники на современном уровне достаточно сложно в связи с быстрым моральным старением. 

3. Инжиниринг или торговля инженерно-техническими услугами подразделяется на проектно-изыскательскую деятельность (ст. 758 Гражданского Кодекса Российской Федерации
 – далее «ГК РФ»), подрядную деятельность, когда инжиниринговые фирмы выполняют роль генеральных поставщиков и генеральных подрядчиков при поставках, и управленческую деятельность инжиниринговых компаний. Комплексный инжиниринг включает три отдельных вида инженерно-технических услуг, каждый из которых может быть предметом самостоятельного договора. Это консультативный инжиниринг, технологический инжиниринг, в рамках которого и происходит передача заказчику технологий, и строительный и/или общий инжиниринг. Важно отметить, что инжиниринговые работы в таком их широком понимании регулируются разными нормами гражданского права (параграф 4 главы 37 ГК РФ «Подряд на выполнение проектных и изыскательских работ»; глава 38 «Выполнение научно-исследовательских, опытно конструкторских и технологических работ», предметом регулирования которой является не результат работ, а имеющие творческий характер сами работы как таковые; частично– глава 39 «Возмездное оказание услуг»), имеют различную правовую природу. 

4. Строительство заводов «под ключ» подразумевает принятие на себя передающей стороной обязанностей генерального подрядчика, включая осуществление предпроектных изысканий, проектирование, поставку комплектного оборудования, монтаж и пусконаладочные работы, техническое консультирование и т.п. Важно, что составной частью общего договора или дополнением к нему как правило является «лицензионная часть» (т.е. сопутствующая лицензия) и проведение проектных работ типа инжиниринга. 

5. Франчайзинг (глава 54 ГК РФ
), получивший наибольшее распространение в сфере ресторанов быстрого обслуживания, гостиниц, служб по аренде автомобилей, химчисток, ателье мод и др. Здесь правообладатель согласно ст. 1031 ГК РФ обязан предоставить пользователю всю необходимую техническую, коммерческую и иную информацию, которая может иметь или не иметь режим ноу-хау, выдать ему предусмотренные договором лицензии, проинструктировать пользователя и его работников по вопросам, связанным с реализацией предоставленных исключительных прав, а также (как правило) оказывать пользователю постоянное техническое и консультативное содействие в обучении и повышении квалификации работников.

6. Лизинг (§6 главы 34 ГК), представляющий собой передачу в долгосрочную аренду товаров длительного пользования; т.е., как и при купле-продаже новой техники, имеет место предоставление «овеществленной технологии». Договор предусматривает помимо передачи товаров оказание лизингополучателю постоянной технической помощи в виде обслуживания и консультаций, что предполагает, что задействована и другая группа «материальных носителей» технологий – обладающие соответствующими технологическими знаниями специалисты, квалифицированная рабочая сила (надо отметить, что обычно выделяют три группы материальных форм/носителей технологий, и третью составляют различные виды технической документации и описаний, так называемая «формализованная информация»). Благодаря лизингу предприниматель, не имеющий значительных свободных средств на покупку оборудования и его обслуживание, получает возможность за меньшую плату пользоваться в течение определенного срока современным оборудованием и передовой технологией. 

7. Производственная кооперация предполагает создание совместного производства, одним из важнейших условий благополучного существования коего является высокая конкурентоспособность производимой партнерами продукции. Поэтому основой такой кооперации, как правило, является либо передовая технология одного из партнеров, охраняемая патентами и содержащая ноу-хау, либо приобретаемая у третьих фирм современная технология, а созданию кооперации предшествует подписание лицензионных договоров. 

8. Совместные предприятия (СП) предполагают образование самостоятельного юридического лица, в уставный капитал которого в качестве вклада стороны нередко вносят права на использования изобретений, ноу-хау и другие научно-технические разработки.
 Порядок передачи прав на промышленную собственность совместному предприятию, а также коммерческого использования этих прав и защиты их заграницей определяется учредительными документами. Для эффективной работы предприятия важно, чтобы в учредительном договоре была предусмотрена обязанность участников указывать все патенты или заявки на них, полученные либо поданные во всех странах. Чаще всего в практике возникает вопрос, целесообразно ли уступить совместному предприятию патент или выдать ему исключительную лицензию
. Представляется, что в отношении важных изобретений или ноу-хау, имеющих значение для многих стран, участник СП вправе ограничить использование содержащей эти объекты технологии рамками одной страны или группы стран, а также запретить СП выдачу сублицензий. 

9. Совместные НИОКР на коммерческой основе применяются либо только до стадии решения технической проблемы, когда стороны на возмездных условиях обмениваются конфиденциальной научно-технической информацией, либо до стадии промышленного внедрения полученных результатов. 

10. Торговля лицензиями является главной формой международного технологического обмена, получившей чрезвычайно быстрое развитие во второй половине XX века под воздействием современной научно-технической революции и конкурентной борьбы на мировом рынке. В настоящее время международное лицензирование выступает одним из наиболее перспективных и действенных способов проникновения и завоевания труднодоступных рынков. По оценкам западных экономистов, лицензии на изобретения ускоряют технический прогресс на 7-8 лет, на ноу-хау – на 3-5 лет, тогда как внешняя торговля обычными товарами – на 1-2 года.
 На развитие международной торговли лицензиями влияет ряд факторов, в том числе: усложнение и удорожание научных исследований; различия в масштабах научных исследований и мощи научно-технической базы различных стран; стремление монополий путем лицензионной торговли обойти таможенное, валютное и другое регулирование импорта и импортные ограничения, осуществляемые многими странами; большая конкурентоспособность по сравнению с импортными товарами на рынке какой-либо страны продукции, выпускаемой в этой стране по лицензиям; выигрыш времени, который получает лицензиат. Предметами лицензионной торговли могут быть «чистые» и «сопутствующие» лицензии, различие между которыми состоит в том, осуществляется ли передача прав на использование объекта лицензии на основе заключения отдельных лицензионных договоров или в составе других коммерческих сделок. 

В специальной литературе приводится целый ряд классификаций форм коммерческого технологического обмена. М.М.Богуславский укрупняет классификацию, исходя из правовой сущности форм передачи технологий и объединяя названные формы в четыре группы:

1. лицензионные договоры;
2. договоры подрядного характера (строительство «под ключ», техническое содействие, техническая помощь, проведение работ, оказание услуг типа инжиниринг), отличающиеся от лицензионных в том, что их предметом является не только предоставление прав на использование научно-технических результатов, но и деятельность по созданию таковых;
3. договоры о поставке (включая договоры лизинга);

4. кооперационные договоры, отличающиеся от подрядных наличием у партнеров общей хозяйственной цели.

Надо отметить, что на практике передача технологий осуществляется в формах, сочетающих в себе в разных соотношениях элементы нескольких договорных групп. Некоторые авторы выделяют в качестве отдельных форм экспорт промышленной продукции без данных по обслуживанию, экспорт промышленного оборудования (без ноу-хау), экспорт комплектного оборудования вместе с лицензиями и оказанием технической помощи, филиалы полного владения (внутрифирменную передачу технологий). В некоторых работах, например, также упоминаются компенсационные соглашения, в которых в счет долгосрочного кредита предоставляются лицензии, ноу-хау, материалы и оборудование для строительства, а выплата кредита происходит после пуска нового промышленного объекта поставками либо готовой продукции, либо сырья.
В целом, в литературе выдвигается несколько принципов классификации форм технологического обмена: 

1) по объектам обмена (обмен патентами или лицензиями, производственным опытом и знаниями, услугами инженерно-технического и управленческого характера, технической документацией и патентной литературой и т.д.);
2) по способам передачи технологии (документированная информация, обмен специалистами, поставки машин и оборудования); по каналам получения информации (межгосударственные соглашения, межфирменные и внутрифирменные связи);

3) с точки зрения ценообразования, все многообразие форм передачи прав и результатов научно-технической деятельности можно разделить на три основные категории: корпоративные формы, когда передается «портфель технологий» и оценивается стоимость всего предприятия (бизнеса) в целом; лицензионные соглашения по передаче технологий и прав; и принудительные лицензии
. 

Анализ международной практики технологического обмена показывает, что наиболее эффективными и быстро распространяющимися формами передачи технологии являются те, которые ориентированы на установление постоянных и устойчивых связей между партнерами, обеспечивают целенаправленную передачу передовой технологии и оптимальное решение актуальных технических и производственных проблем.

Мы разделяем подход некоторых исследователей относительно того, что выбор формы передачи технологии зависит от этапа «жизненного цикла» технологии.

К уникальным технологиям принадлежат изобретения и другие научно-технические разработки, защищенные патентами или содержащие ноу-хау, делающие невозможным их использование конкурирующими организациями без лицензии. Если создаются такие технологии при НИОКР и изобретательской деятельности специалистов, то обмен ими происходит в лицензионной форме, являющейся основным предметом изучения в данной работе.
К прогрессивным технологиям относятся разработки, обладающие новизной и технико-экономическими преимуществами, но не абсолютным, а относительным превосходством над технологиями в соответствующей отрасли и появляющиеся в том числе путем эволюции уникальных нововведений, постепенно теряющих свою новизну и защиту от использования конкурентами. Продукт, который выпускается на базе применения такой технологии, еще может быть подвержен изменениям, что обеспечит товаропроизводителю конкурентные преимущества. На стадии развития технологии и наращивания объемов ее распространения формами трансферта становятся лицензирование, а также создание совместных предприятий, где со стороны носителя технологии в уставный капитал вносятся права на объекты интеллектуальной собственности — патенты, лицензии, конструкторско-технологическая документация. 

Традиционная (обычная) технология отражает обычный уровень техники, достигнутый большинством производителей продукции в данной отрасли, не позволяет рассчитывать на сверхприбыль, но имеет такие преимущества как сравнительно невысокая стоимость и проверенность в производственных условиях. В трансферте наступает очередь инжиниринговых услуг и прямых инвестиций в виде ноу-хау, оборудования и использования квалификации персонала. Для крупного бизнеса — собственника технологии — это возможность получения дополнительного дохода в условиях снижения нормы прибыли от основного производства.

Морально устаревшие технологии не обеспечивают технико-экономических показателей производства, достигнутых большинством производителей аналогичной продукции, и закрепляют технологическую отсталость ее владельцев. 

Таким образом, только такая форма передачи технологий как лицензионная торговля имеет дело с уникальной и прогрессивной технологиями, передаваемыми как в виде «чистых», так и сопутствующих лицензий.

Вывод о самостоятельности роли лицензионной формы в торговле уникальной и прогрессивной технологией имеет важное практическое значение для участников внешнеторговых операций, подтверждая правомерность получения лицензионного вознаграждения не только при продаже «чистых» лицензий, но и при передаче уникальной и прогрессивной технологии в составе товаров, подрядных работ, инжиниринговых услуг и других форм обмена.
 В рамках традиционных контрактов передача сопутствующей передовой технологии (запатентованные разработки или ноу-хау) оформляются как самостоятельный раздел этого контракта на условиях лицензионных договоров. Интенсивность развития упомянутых направлений технологического обмена подчеркивает ведущую роль лицензионной формы передачи технологий, связанной со всеми остальными операциями по технологическому обмену. Именно международная торговля лицензиями становится сегодня главным и наиболее эффективным средством распространения нововведений в различных отраслях производства, обеспечивая ускорение научно-технического прогресса и решение социально-экономических проблем.

В целом, современный международный технологический обмен характеризуется следующими тенденциями:

1. Обмен технологиями все чаще рассматривается как равноправная часть деловой стратегии предприятий, согласованная с другими ключевыми направлениями предпринимательской деятельности (экспорт, совместные предприятия, кооперация и др.). Так, например, продажа лицензий способствует торговле товарами за счет поставок комплектующих изделий и сырья. Она нередко является практически единственным средством проникновения на рынок ряда стран.
2. Корпорации все больше стремятся ограничить доступ к своим технологиям сторонним фирмам и увеличить объемы их продаж своим дочерним предприятиям. Известно, что в современном бизнесе перспективные технологии в период от создания до зрелости удерживаются внутри корпорации, а развитие их проходит в филиалах и дочерних компаниях различного уровня при ограничении доступа к своим инновациям «чужих» фирм. Поэтому доля продаж технологий своим филиалам в таких странах, как США, составляет 75 - 80%. Например, американская компания IВМ продает лицензии независимым фирмам лишь на отдельные узлы ЭВМ, причем преимущественно такие, выпуск которых самой компанией прекращен, а лицензии на изготовление ЭВМ продает лишь своим дочерним фирмам.
3. Все чаще соглашения о передаче технологий включают комплексное предоставление услуг, включающих выполнение работ типа инжиниринг, передачу патентных прав, ноу-хау, конструкторской и технологической документации, поставку специального оборудования, комплектующих изделий и материалов, оказание технической помощи в монтаже, пуске и наладке оборудования, обучение специалистов и т.д.
4. Все чаще на основе лицензионных соглашений возникают и развиваются кооперационные отношения между предприятиями.
5. Рост конкуренции на рынке технологий приводит к совершенствованию маркетинговой деятельности фирм, действующих на этом рынке. При этом особое внимание уделяется оценке портфеля лицензий фирмы, подготовке лицензионного объекта к продаже, патентованию или усилению патентной охраны объектов лицензий, переговорам и оформлению лицензионных соглашений, выполнению лицензионных соглашений.
6. В последние годы все чаще в практике экономического сотрудничества формула:
Оборудование + Услуги + Технологические знания
приобретает вид:
Знания + Услуги + Оборудование.
Таким образом, оборудование, материалы и другие составляющие экономического сотрудничества становятся товаром, сопутствующим поставкам знаний и услуг.
7. Научно-техническая политика предприятия все больше ориентируется не только на применение новых технологий, а именно на своевременность их применения, т.е. закупка технологии становится более выгодной операцией, чем продажа. Это стало возможным потому, что знания стали товаром, а информация предельно рентабельна!
При этом современные бизнес операции осуществляются на основе международного экономического права.
3. Международное регулирование лицензионной формы
международного технологического обмена
Технология будет реализована на внешнем рынке в форме товара, если она отвечает двум основным требованиям: является передовой для страны, ее приобретающей, т.е. позволяет достичь определенного экономического эффекта, получить сверхприбыль; и является объектом «отношений собственности», или, если попытаться выразиться более корректно с терминологической точки зрения, имеет патентную защиту или охраняется с помощью мер секретности.
Предоставление патентной защиты передовой технологии является важнейшей предпосылкой становления этой технологии товаром. Но с позиций международного технологического обмена в форме лицензионной торговли охрана объектов промышленной собственности в границах отдельных государств является недостаточной. Разработка должна быть запатентована в других странах, чтобы пользоваться там правовой охраной
. При этом не только достигается цель заключения лицензионных договоров и создания совместных предприятий, но и обеспечивается чистота экспорта.

Во всех странах основными средствами государственного регулирования лицензионной деятельности на внешнем и внутреннем рынках служат международная договорная практика и национальная нормативная база. При этом, важную роль играют двусторонние соглашения, предусматривающие сотрудничество стран в деле охраны и использования промышленной собственности. В них стороны соглашаются поощрять развитие экономического и научно-технического сотрудничества на основе равенства и взаимности и содействовать для этого в том числе: а) сотрудничеству между организациями и фирмами по созданию новых видов продукции и оборудования, б) сотрудничеству по разработке проектов строительства, технологии и пуска в действие промышленных объектов, в) обмену техническим опытом и технологией, включая, по мере возможности, обмен лицензиями на коммерческой основе, г) обмену информацией и технической документацией.
Существенную роль в разработке правового регулирования международной передачи технологии играют ООН и различные специализированные учреждения системы ООН, среди которых следует отметить ЮНКТАД, ЮНИДО и ВОИС
.
В рамках ЮНИДО в 1973 году был разработан документ, содержащий примерные условия приобретения технологии развивающимися странами
. Затем ВОИС разработала руководство по заключению лицензионных договоров, в котором рассматривались правовые аспекты проведения переговоров и подготовки лицензионных соглашений и иных соглашений о передаче технологии с учетом нужд развивающихся стран
. Секретариат ЮНКТАД также подготовил пособие по вопросам приобретения технологии развивающимися странами
. Подобные документы носят лишь рекомендательный характер и с точки зрения критериев юридической силы не являются обязательными для сторон в соответствующих правоотношениях. Их разработку международными организациями можно рассматривать как предварительный этап к созданию типовых лицензионных договоров. 

15 апреля 1994 года, в ходе Уругвайского раунда было подписано Соглашение по торговым аспектам защиты прав интеллектуальной собственности
 (ТРИПС), вступившее в силу 1 января 1995 г. 
Для вступления в ВТО Россия должна будет заключить с целым рядом государств соглашения, соответствующие требованиям ТРИПС.

Причиной заключения ТРИПС, которое обязательно для всех стран-членов ВТО, стало то, что для поддержания нормальной конкуренции в условиях рыночной экономики необходимы единообразные стандарты охраны интеллектуальной собственности
, в том числе и изобретений.

ТРИПС требует унификации таких положений национальных патентных законов, как критерии патентоспособности (хотя конкретных видов патентоспособных изобретений не навязывается), объем предоставляемых патентообладателю прав, исключения из монопольного права патентообладателя распоряжаться своим изобретением, срок патентной охраны, условия, когда государство, выдавшее патент, может по своему усмотрению воспользоваться запатентованным изобретением или разрешить такое использование третьим лицам (в частности, оговаривается, что такое использование должно быть неисключительным и лицензия на такое использование не может быть передана другому лицу). Вопрос о предоставлении принудительных лицензий – один из наиболее подробно представленных в тексте ТРИПС. Это весьма характерно, поскольку в международной торговле патент на изобретение представляет собой важный шаг по освоению и завоеванию рынка, а наличие у государства, выдавшего патент, права выдавать принудительную лицензию делает этот шаг не таким большим, как хотелось бы крупным компаниям. Поэтому присоединение к ВТО потребует от многих стран (и прежде всего от развивающихся) пересмотра положений национального законодательства о предоставлении принудительных лицензий.

Важным положением является то, что страны-участницы ТРИПС должны предоставлять гражданам других стран-участниц не меньший объем охраны прав на объекты ИС, чем тот, которым пользуются собственные граждане этого государства (национальный режим – ст. 3 ТРИПС), а ст. 4 предписывает предоставлять гражданам любой из стран-участниц равные права в вопросах охраны ИС (режим наибольшего благоприятствования). Таким образом, Соглашение ТРИПС – практически первая в истории международная договоренность в области интеллектуальной собственности, очень подробно рассматривающая проблемы ее защиты. 
Любая развивающаяся страна или государство, находящееся в стадии перехода от плановой экономики к рыночной, проводящее соответствующие структурные преобразования системы охраны интеллектуальной собственности и испытывающее проблемы в связи с разработкой соответствующего законодательства, имеет право на четырехлетнюю отсрочку соблюдения условий ТРИПС. Однако, как раз в развивающихся странах отношение к ТРИПС чаще всего негативное. Отдельные представители этих стран считают, что деятельность ВТО буквально «аннексирует» обширную часть национальной сферы принятия решений, особенно в области охраны интеллектуальной собственности, что может привести к «ГАТТификации» экономического и культурного богатства развивающихся стран. Обострению антагонизма способствует и то, что ведущую роль в осуществлении почти всех мероприятий, касающихся международной гармонизации правовой охраны интеллектуальной собственности, играли США, преследуя конкретную цель – обеспечить благоприятные условия для продвижения американской продукции на зарубежные рынки. Тем не менее, появление Соглашения ТРИПС, предлагающего применение принудительных мер соблюдения прав интеллектуальной собственности в международной торговле, объективно оправдано.

Дело в том, что такая общая тенденция правового регулирования международных экономических отношений, как тенденция создания унифицированных правовых норм, все чаще и полнее отражается на осуществлении сотрудничества государств в области регулирования международного технологического обмена. И надо отметить, что в этой области отношений имеются большие возможности для международной унификации, чем в других областях, где более сильны исторические, национальные и иные особенности, сдерживающие этот процесс; многие государства в этой области делают лишь первые шаги, законодательства по этим вопросам почти нет, что также способствует унификации; и, наконец, отсутствует, как правило, национальное регулирование условий передачи технологий, определение отдельных объектов сделок по передачи технологии (например, ноу-хау). 
 
На современном этапе развития международного сотрудничества имеются международные соглашения лишь по отдельным вопросам, связанным с передачей технологии. К ним относятся международные соглашения по охране промышленной собственности.

Проблема зарубежного патентования тесно связана с проблемой уступки патентных прав и выдачи лицензий иностранным лицам, так как является основой и важнейшей предпосылкой международной торговли лицензиями. За последние десятилетия усилиями мирового сообщества создан механизм, который значительно облегчает процедуру зарубежного патентования. 

Большое значение в этом плане имеют Парижская конвенция по охране промышленной собственности от 20 марта 1883 г.
 и Договор о патентной кооперации (PCT)
, подписанный в Вашингтоне 19 июня 1970, участниками которых являются десятки стран всех континентов, включая и Российскую Федерацию.

Основной целью Парижской конвенции, к которой на сегодня присоединились 164 государства
, можно назвать создание благоприятных условий и предоставление льгот для патентования изобретений, полезных моделей и промышленных образцов
 гражданами и организациями одних государств в других государствах. Парижская конвенция не предусматривает выдачи какого-либо международного патента, и для обеспечения охраны разработки в каком-либо государстве необходимо запатентовать ее именно там. Но участники Парижской конвенции договариваются, что ими не будут устанавливаться какие-либо дискриминационные ограничения в отношении иностранных заявителей; устанавливается принцип национального режима, предусматривающий предоставление иностранным заявителям такой же охраны, какая предоставляется или будет предоставляться в будущем в соответствующей стране ее собственным гражданам и фирмам
. Этот ведущий принцип Конвенции дополняется рядом материальных норм. Наиболее важной является норма о конвенционном приоритете (ст. 4 Конвенции), в силу которой заявка, поданная в одной из стран-участниц, обладает во всех других странах Союза приоритетом в течение 12 месяцев с момента подачи правильно оформленной заявки в первой стране
.

Договор о патентной кооперации (РСТ)
 имеет своей основной задачей облегчение подачи заявок на охрану одной и той же разработки в разных странах и сокращение дублирования в работе патентных ведомств. Договор предусматривает возможность составления и подачи в национальное патентное ведомство «международной заявки» при желании заявителя обеспечить охрану разработки в нескольких странах. Подача такой заявки избавляет заявителя от необходимости оформлять и подавать заявки в каждую из таких стран, сокращает его расходы, включая расходы на коммуникации, пересылку документов, их перевод, и временные затраты. Использование процедуры РСТ связано с дополнительными затратами по сравнению с патентованием по традиционной процедуре – уплатой международной пошлины в пользу Международного бюро ВОИС, но в большинстве случаев эти издержки оправдываются за счет других преимуществ данной процедуры, которая экономически целесообразна при патентовании изобретения в четырех или более странах – участницах Договора о патентной кооперации. 
Особую роль для России играет Евразийская патентная конвенция 1994 г., создавшая межгосударственную систему получения патентной охраны на территории большинства независимых государств-республик бывшего СССР. 

Заключив Евразийскую патентную конвенцию, независимые государства – республики бывшего Советского Союза
 учредили новую межправительственную Евразийскую патентную организацию со штаб-квартирой в г. Москве. Евразийская патентная конвенция содержит ряд норм, которыми либо устанавливаются единые требования по ряду вопросов, либо допускается их самостоятельное решение в патентном законодательстве стран-участниц Конвенции. Так, ст. 6 Конвенции указывает, что Евразийское патентное ведомство выдает единый евразийский патент на изобретение, которое является новым, промышленно применимым и имеет изобретательский уровень. Объем правовой охраны, предоставляемый этим патентом, определяется формулой изобретения (ст. 10). Срок действия патента составляет 20 лет со дня подачи заявки (ст. 11). Эти положения детализируются в Патентной инструкции, утвержденной Административным советом Евразийской патентной организации на первом очередном заседании 1 декабря 1995 г.
 
Евразийское патентное ведомство ведет Реестр евразийских патентов, в который, в частности, вносятся сведения о выданных патентах и всех изменениях их правового статуса, а также сведения о выданных лицензиях. Одним из преимуществ Евразийской патентной системы является то, что сохраняется независимость национальных патентных систем, и евразийская заявка в случае невозможности получения евразийского патента может быть преобразована в национальную и приравнивается при желании заявителя к правильно оформленной национальной заявке. 

С другой стороны, нормы Конвенции позволяют избежать двойного патентования или совмещения различных видов охраны (на основе евразийского и национального патентов). Эти положения выгодно отличают Евразийскую патентную конвенцию от Конвенции о выдаче европейских патентов 1973 г., по которой отказ в выдаче европейского патента лишает возможности получения охраны в указанных в заявке на европейский патент странах в связи с публикацией заявки, а заявителям по наиболее коммерчески перспективным изобретениям приходится испрашивать двойную защиту, подавая одновременно национальную заявку и заявку на европейский патент с указанием той же страны. Европейский патент может также быть получен по процедуре РСТ.

Помимо уже упомянутой Конвенции о выдаче европейских патентов 1973 г., существует Люксембургская конвенция о европейском патенте для стран Общего рынка, подписанная в 1975 г. странами Европейского Сообщества. Такой патент действует на территории всех стран ЕС, имеет значение национального патента, предоставляет его обладателям одинаковый круг прав и налагает на них равные обязанности. Как и европейский патент, патент Сообщества может получить любой заявитель, независимо от того, проживает он на территории Сообщества или нет. 

Сохраняется роль и Соглашения о взаимном признании авторских свидетельств и иных охранных документов на изобретения, заключенное странами – членами бывшего СЭВ в 1976 г., предусматривающего признание действия охранных документов, выданных патентным ведомством одной страны-участницы, на территории других стран участниц путем подачи ходатайства о таком признании, вынесения и публикации решения об этом.

Таким образом, правовая охрана разработок за рубежом может быть обеспечена путем использования различных процедур патентования, каждая из которых имеет свои преимущества и недостатки, которые должны учитываться заявителями.

Принимая решение о зарубежном патентовании технологии для ее последующей коммерческой реализации в лицензионной форме, а также при самом заключении лицензионного договора с иностранным контрагентом, заявитель и в последующем – патентообладатель – должен учитывать требования внутреннего законодательства своей страны, касающиеся патентования изобретений за рубежом и иных вопросов передачи технологий в другие страны, а также нормы законодательства страны контрагента. Рассмотрим некоторые из них.
4. Анализ мер, направленных на обеспечение защиты результатов интеллектуальной деятельности, созданных за счет государственных средств, в условиях присоединения России к ВТО 

Очевидно, что в условиях перехода к новой модели мирового экономического развития на основе развития национальных инновационных систем и формирования единого научно-технологического пространства обостряется конкурентная борьба за приобретение и использование исключительных прав на результаты интеллектуальной деятельности (далее - РИД).
Получившие развитие приемы патентной конкуренции рассматриваются в настоящее время в качестве элемента инновационной стратегии компаний. В частности, технологии патентных войн и подавление бизнеса конкурентов пакетами блокирующих патентов широко применяются компаниями развитых стран. Некоторые компании используют сегодня патентные иски (или только угрозу ими) как ключевой элемент своей предпринимательской стратегии.
В этой связи недостаточное внимание к вопросам правовой защиты интеллектуальной собственности в Российской Федерации в условиях присоединения к ВТО может привести к ряду серьезных проблем:
· снижению конкурентоспособности продукции, не защищенной исключительными правами на РИД;
· санкциям за непреднамеренное или умышленное нарушение прав третьих лиц, в том числе при трансграничных перемещениях объектов интеллектуальной собственности;
· слабой позиции при слиянии и приобретении компаний, инновационных предприятий и организаций, не проводящих капитализацию своих нематериальных активов;
· незащищенности российских инновационных компаний в ходе конкурентных патентных войн;
· потере доходов федерального бюджета от использования РИД, созданных с участием бюджетных средств.
В этих условиях определяющими факторами реализации стратегии инновационного развития российской экономики в рамках присоединения России к ВТО являются обеспечение реальной правовой защиты РИД в соответствии с требованиями Соглашения ВТО по торговым аспектам прав интеллектуальной собственности (ТРИПС) и эффективное распоряжение правами на РИД, в том числе созданными в результате использования средств федерального бюджета.
В настоящее время Россия является участником 16 из 24 международных договоров в сфере интеллектуальной собственности. Однако именно Соглашение ТРИПС заставляет право и правоприменение относиться к охране прав интеллектуальной собственности еще и как к элементу торговых отношений.
Соглашение ТРИПС, заключенное в рамках ВТО в г. Марракеше 15 апреля 1994 года, базируется на двух основных конвенциях: Бернской конвенции по охране литературных и художественных произведений от 9 сентября 1886 года (решение о присоединении Российской Федерации к данной Конвенции принято постановлением Правительства Российской Федерации от 3 ноября 1994 года № 1224) и Конвенции по охране промышленной собственности от 20 марта 1883 года (Конвенция ратифицирована СССР 19 сентября 1968 года).
Цель Соглашения ТРИПС состоит в укреплении защиты прав интеллектуальной собственности, которая при этом не должна становиться барьером в осуществлении международной торговли. Главные принципы Соглашения ТРИПС заключаются в том, что утверждается «национальный режим» и «режим наибольшего благоприятствования» в отношении защиты прав интеллектуальной собственности.
Присоединение к ВТО предполагает распространение национального режима на все виды иностранной интеллектуальной собственности независимо от того, охранялась она ранее на территории России или нет.
Cоглашение ТРИПС обязывает страны - члены ВТО обеспечивать эффективные меры против любых действий, нарушающих прав а интеллектуальной собственности. В Соглашении указываются три основные области, в которых эта цель должна быть достигнута: гражданское, административное и уголовное судопроизводство. Для стран - членов ВТО национальные судебные органы, как минимум, обязаны истолковывать существующие национальные нормы, насколько это возможно, в соответствии с формулировкой и целями Соглашения ТРИПС.
В Соглашении ТРИПС предусматривается усиление мер по охране прав интеллектуальной собственности. Примером новых жестких мер по ее защите может служить предусмотренная в Соглашении ТРИПС возможность изъятия и уничтожения контрафактных товаров при пересечении ими таможенной границы. В Соглашении ТРИПС также предусматривается процедура урегулирования споров, в связи с чем на участников возлагается обязанность публиковать не только законы и иные нормативные акты, но и судебные решения по вопросам, входящим в сферу действия Соглашении ТРИПС.
Существенно расширяется сфера охраны интеллектуальных прав российских компаний, которые по Соглашению ТРИПС можно защищать даже в тех странах - членах ВТО, которые не являются партнерами России по ряду специализированных по данному вопросу международных конвенций.
В 2002-2009 годах в России были приняты вытекающие из Соглашения ТРИПС поправки в основные законы в сфере интеллектуальной собственности, а также в уголовное и уголовно-процессуальное законодательство. Вступил в силу КОАП Российской Федерации. Положения Соглашения ТРИПС вошли в положения нового Таможенного кодекса Российской Федерации, с 1 января 2008 года вступила в действие IV часть Гражданского кодекса Российской Федерации.
Для реализации государственной политики в области создания и использования результатов на учно -технической деятельности в гражданском обороте был принят ряд нормативных правовых актов, регулирующих отношения, связанные с обеспечением правовой охраны, учета, контроля и распоряжения правами на результаты научно-технической деятельности.
В соответствии с постановлением Правительства Российской Федерации от 16 июня 2004 года № 299 «Об утверждении положения о Федеральной службе по интеллектуальной собственности, патентам и товарным знакам» функции по контролю и надзору в сфере правовой охраны и использования объектов интеллектуальной собственности, патентов и товарных знаков и результатов интеллектуальной деятельности, вовлекаемых в экономический и гражданско-правовой оборот, соблюдения интересов Российской Федерации, российских физических и юридических лиц при распределении прав на результаты интеллектуальной деятельности, в том числе создаваемых в рамках международного научно-технического сотрудничества, осуществлял Роспатент.
В целом, по данным Роспатента, основные показатели обеспечения правовой охраны объектов интеллектуальной собственности в Российской Федерации в 2006-2007 годах представлены в таблице:
	
	2006 г.
	2007 г.
	2007 г. в % к 2006 г.

	Число принятых к рассмотрению заявок
	109884
	117605
	107

	в том числе на:
	
	
	

	Изобретения
	37691
	39439
	104,6

	полезные модели
	9699
	10075
	103,9

	промышленные образцы
	4385
	4823
	110

	товарные знаки
	53025
	57288
	108

	программы для ЭВМ, базы данных и типологии интегральных микросхем
	5084
	5980
	117,6

	Экспертиза заявок (завершение рассмотрения заявок)
	92449
	104097
	112,6

	Число выданных охранных документов
	69603
	79206
	122,3

	Число действующих патентов и свидетельств на объекты интел-лектуальной деятельности, выданных Российской Федерации в лице уполномоченного органа
	241
	325
	134,9

	Число проверенных контрактов на выполнение НИОКР за счет федерального бюджета
	-
	310
	-


Исходя из данных таблицы, число подаваемых в Роспатент заявок растет, однако составляет ежегодно немногим более 100 тыс. заявок. В сравнении с этим, по данным Роспатента, только в 2005 году патентное ведомство Китая получило 600 тыс. заявок на обеспечение правовой охраны объектов интеллектуальной собственности, что свидетельствует о реальных тенденциях инновационного развития в России и Китае.
По данным Роспатента о регистрации лицензионных договоров и договоров об уступке патентов, ежегодно регистрируется более 1500 договоров об уступке патентов и порядка 1700 лицензионных договоров. Вместе с тем количество объектов интеллектуальной собственности, нашедших практическую реализацию в рамках хозяйственной деятельности самого патентообладателя либо в деятельности иного хозяйствующего субъекта на основе лицензии, согласно официальной отчетности чрезвычайно мало и составляет менее 2 % от количества действующих патентов, что характеризует весьма низкий уровень вовлеченности объектов интеллектуальной собственности в хозяйственный оборот.
В настоящее время одним из основных источников финансирования и главным правообладателем в сфере науки и технологий остается государство.
Действующим законодательством государству предоставлены права на результаты работ, созданные в рамках государственного контракта. Вместе с тем государственные заказчики не всегда занимаются вопросами правовой охраны на РИД и выработкой решений о закреплении права на них как внутри страны, так и за рубежом. Это требует от государственных заказчиков не только проведения организационных процедур, но и наличия достаточных финансовых ресурсов для оплаты патентных пошлин за получение правовой охраны и поддержание в силе охранных документов на объекты интеллектуальной собственности.
В результате, по данным Роспатента, в 2003-2007 годах на имя Российской Федерации было подано всего около 436 заявок на выдачу патентов, в то время как в США за этот период было выдано около 2,5 тыс. патентов, права на которые принадлежат государству. Из 310 проверенных государственных контрактов правовая охрана в виде патентов или временная правовая охрана в виде заявок на выдачу патентов получены только по 64 контрактам, и только по одному права на созданный объект интеллектуальной собственности используется в хозяйственном обороте. До настоящего времени ни один лицензионный договор о передаче прав, принадлежащих Российской Федерации, не зарегистрирован.
Это не позволяет должным образом вовлекать в хозяйственный оборот РИД, созданные за счет или с привлечением средств федерального бюджета. В то же время другие государства активно передают свои права на РИД и получают лицензионные платежи (роялти) в бюджет.
Доходы федерального бюджета от использования РИД, права на которые принадлежат Российской Федерации, представлены в таблице:
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Очевидно, что назрел вопрос о возможной коммерциализации результатов исследований и разработок, проведенных с привлечением бюджетных средств, а также о формировании обеспечивающей эти процессы инфраструктуры и повышении эффективности системы контроля за обеспечением правовой охраны и использованием РИД, полученных за счет средств федерального бюджета.
Для активизации вовлечения РИД, созданных с участием государства, в гражданский оборот может быть рассмотрен вопрос о передаче в пользование прав государства структурам, выполняющим функции коммерческих посредников в отношении полученных результатов интеллектуальной деятельности, с соблюдением баланса интересов и установлением роялти, поступающих в федеральный бюджет. При этом необходимо утвердить методику определения роялти при передаче прав государства на РИД.
Практика передачи прав на РИД, созданных за счет или с привлечением средств государства, существует во всем мире:
	
	Обладатель права на РИД, созданных за счет или с привлечением средств государства
	Распределение доходов от использования и стимулирование исследователя

	Австрия
	Организация-заказчик имеет три месяца  для принятия решения о степени ценности и целе-сообразности приобретения права на изобрете-ние. В случае не принятия решения в отведен-ный срок право на изобретение автоматически передается его изобретателю
	Распределение лицензионных платежей (ро-ялти) между исследователями и организаци-ей-работодателем определено политикой в области интеллектуальной собственности конкретной организации

	Бельгия
	Организация-заказчик
	Общие правила отсутств уют. Распределение прибыли осуществляется на основе соглаше-ний

	Великобритания
	Организация-заказчик
	Разделение лицензионных платежей (роялти) между исследователями и организацией-работодателем определено политикой в области ИС конкретной организации

	Германия
	Организация-заказчик (с 2002 г.)
	Является предметом индивидуальных дого-воренностей и политики институтов в сфере прав на ИС

	Греция
	Организация-заказчик
	60 % - исследователям, 40 % - соответст-вующей организации-работодателю. Иссле-довательская доля может быть увеличена в соответствии с политикой соответствующей организации в области прав на ИС

	Дания
	Организация-заказчик
	Распределяется между организацией-работо-дателем и изобретателем

	Испания
	Организация-заказчик
	В организациях неуниверситетского типа распределяется в равных долях: по 1/3 по-ступлений от роялти идет ГИО, изобретате-лю и Совету правления, который свою долю распределяет согласно варьир ующимся кри-териям. В университетах распределение ли-цензионных платежей от роялти осуществля-ется согласно уставу каждого учреждения

	Италия
	Исследователь (с 2001 года) До этого органи-зация - заказчик
	Организация-работодатель получает от 30 до 50 % от лицензионных платежей (роялти)


Отличительной чертой исключительных прав на РИД в сравнении с правом вещной собственности является их территориальный характер. В частности, патентные права лица, зарегистрированные в Российской Федерации, не будут признаваться в иностранном государстве, пока они не пройдут процедуру регистрации в его патентном ведомстве. Раскрытие информации для патентования в одной из стран автоматически лишает возможности получения охраны в других странах, если в них своевременно не будут поданы аналогичные заявки и оплачены соответствующие пошлины. Более того, подача заявки на получение патента только в Российской Федерации после ее официальной публикации может впоследствии послужить причиной отказа в регистрации прав на территории иностранного государства по критерию новизны изобретения.
Вместе с тем важность обеспечения за рубежом патентной правовой охраны результатов интеллектуальной деятельности, в том числе созданных за счет средств федерального бюджета, обусловлена тем, что отсутствие такой охраны может привести к нежелательным и неисправимым последствиям, связанным с утратой преимуществ перед зарубежными конкурентами ввиду использования неохраняемых технологий и разработок на территориях других стран и несоблюдением экономических интересов правообладателей.
Следует также отметить, что согласно Соглашению ТРИПС права интеллектуальной собственности признаются только правами частных лиц, следствием чего является практическая невозможность получения патента в иностранном государстве на имя Российской Федерации. Таким образом, в случае патентования на территории иностранных государств прав на РИД, находящихся в собственности Российской Федерации, возможно будет получение патента только на уполномоченное Российской Федерацией российское юридическое или физическое лицо, которому соответствующие права должны быть предоставлены.
Важной проблемой является получение правовой охраны на РИД за рубежом, что требует существенных финансовых затрат и наличия инфраструктуры поддержки зарубежного патентования.
В этой связи одной из актуальных задач в условиях присоединения России к ВТО является создание действенных механизмов государственной поддержки зарубежного патентования наиболее значимых научно-технических результатов, права на которые принадлежат Российской Федерации, в целях экспорта конкурентоспособной инновационной продукции с защищенными правами на результаты интеллектуальной деятельности.
Данная поддержка может осуществляться через систему государственного заказа или выделения субвенций, либо за счет средств государственных институтов развития. Одним из перспективных путей является также поддержка зарубежного патентования РИД через специализированные фонды зарубежного патентования отечественных изобретений.
5. Лицензионные договоры: понятие и виды
Понятия:

Лицензионный договор: 1. По лицензионному договору одна сторона - обладатель исключительного права на результат интеллектуальной деятельности или на средство индивидуализации (лицензиар) предоставляет или обязуется предоставить другой стороне (лицензиату) право использования такого результата или такого средства в предусмотренных договором пределах.

Лицензиат может использовать результат интеллектуальной деятельности или средство индивидуализации только в пределах тех прав и теми способами, которые предусмотрены лицензионным договором. Право использования результата интеллектуальной деятельности или средства индивидуализации, прямо не указанное в лицензионном договоре, не считается предоставленным лицензиату.

2. Лицензионный договор заключается в письменной форме, если настоящим Кодексом не предусмотрено иное.

Лицензионный договор подлежит государственной регистрации в случаях, предусмотренных пунктом 2 статьи 1232 настоящего Кодекса.

Несоблюдение письменной формы или требования о государственной регистрации влечет за собой недействительность лицензионного договора.

3. В лицензионном договоре должна быть указана территория, на которой допускается использование результата интеллектуальной деятельности или средства индивидуализации. Если территория, на которой допускается использование такого результата или такого средства, в договоре не указана, лицензиат вправе осуществлять их использование на всей территории Российской Федерации.

4. Срок, на который заключается лицензионный договор, не может превышать срок действия исключительного права на результат интеллектуальной деятельности или на средство индивидуализации.

В случае, когда в лицензионном договоре срок его действия не определен, договор считается заключенным на пять лет, если настоящим Кодексом не предусмотрено иное.

В случае прекращения исключительного права лицензионный договор прекращается.

5. По лицензионному договору лицензиат обязуется уплатить лицензиару обусловленное договором вознаграждение, если договором не предусмотрено иное.

При отсутствии в возмездном лицензионном договоре условия о размере вознаграждения или порядке его определения договор считается незаключенным. При этом правила определения цены, предусмотренные пунктом 3 статьи 424 настоящего Кодекса, не применяются.

6. Лицензионный договор должен предусматривать:

1) предмет договора путем указания на результат интеллектуальной деятельности или на средство индивидуализации, право использования которых предоставляется по договору, с указанием в соответствующих случаях номера и даты выдачи документа, удостоверяющего исключительное право на такой результат или на такое средство (патент, свидетельство);

2) способы использования результата интеллектуальной деятельности или средства индивидуализации.

7. Переход исключительного права на результат интеллектуальной деятельности или на средство индивидуализации к новому правообладателю не является основанием для изменения или расторжения лицензионного договора, заключенного предшествующим правообладателем.//Гражданский кодекс Российской Федерации (ГК РФ), Ст.1235;
Виды лицензионных договоров. 1. Лицензионный договор может предусматривать:

1) предоставление лицензиату права использования результата интеллектуальной деятельности или средства индивидуализации с сохранением за лицензиаром права выдачи лицензий другим лицам (простая (неисключительная) лицензия);

2) предоставление лицензиату права использования результата интеллектуальной деятельности или средства индивидуализации без сохранения за лицензиаром права выдачи лицензий другим лицам (исключительная лицензия).

2. Если лицензионным договором не предусмотрено иное, лицензия предполагается простой (неисключительной).

3. В одном лицензионном договоре в отношении различных способов использования результата интеллектуальной деятельности или средства индивидуализации могут содержаться условия, предусмотренные пунктом 1 настоящей статьи для лицензионных договоров разных видов.// Гражданский кодекс Российской Федерации (ГК РФ), Ст.1236;
Лицензионный договор о предоставлении права использования изобретения, полезной модели или промышленного образца (Статья 1367.)Статья 1367 ГК определяет стороны и содержание лицензионного договора о предоставлении права использования изобретения, полезной модели или промышленного образца. В ранее действовавшем законодательстве понятие лицензионного договора раскрывалось в п. 1 ст. 13 Патентного закона. В отличие от ст. 1367 ГК в соответствии с п. 1 ст. 13 Патентного закона лицензионный договор носил возмездный характер. По смыслу ст. 1367 ГК лицензионный договор может быть как возмездным, так и безвозмездным. Лицензионный договор о предоставлении права использования изобретения, полезной модели или промышленного образца законодатель характеризует как договор, в соответствии с которым:

- патентообладатель (лицензиар) предоставляет или обязуется предоставить принадлежащее ему право использования изобретения, полезной модели или промышленного образца лицензиату;

- патентообладатель предоставляет или обязуется предоставить право использования в установленных договором пределах.

Заключение лицензионного договора не влечет за собой переход исключительного права к лицензиату.

Причины, по которым заключаются лицензионные договоры, могут быть самыми различными. Лицензионные операции становятся выгодными как для лиц, разработавших новые технологии, так и для лиц, в них нуждающихся. Для разработчиков лицензионное соглашение может послужить средством компенсации расходов на научные исследования; лицензиат вместо расходования средств на исследования и разработки может приобрести уже готовые и отвечающие современному уровню техники решения. Другим преимуществом является то, что лицензиар получает возможность извлекать прибыль без необходимости инвестировать дополнительный капитал в налаживание производства и освоение рынка.
Продукция, выпускаемая в какой-либо стране по лицензиям, обладает на рынке этой страны большей конкурентоспособностью, чем аналогичные импортные товары. При прочих равных условиях из цены товаров в таком случае выпадают транспортные, страховые, таможенные и другие накладные расходы. Кроме того, местный производитель может лучше учесть специфику рынка. Приобретение лицензий позволяет выиграть время, что особенно важно в современной конкурентной борьбе в связи с сокращением срока морального старения изобретений. 

По лицензионному договору патентообладатель (лицензиар) обязуется предоставить право на использование охраняемого объекта промышленной собственности в объеме, предусмотренном договором, другому лицу (лицензиату), а последний принимает на себя обязанность вносить лицензиару обусловленные договором платежи и осуществлять другие действия, предусмотренные договором. 
По способу охраны технологий лицензионные договоры делятся на патентные и беспатентные. Причем если передача патентоспособных ноу-хау происходит на основе самостоятельных лицензионных договоров, то не имеющие изобретательского уровня (или не соответствующие иным критериям патентоспособности) ноу-хау передаются в рамках лицензионного договора в качестве дополнения к охраняемым объектам. В договоре очень важно определить объем и порядок передачи ноу-хау, которая может происходить в составе технической документации, при демонстрации приемов работы, обучении технического персонала, при установке и монтаже оборудования, выполнении инженерных услуг и т.д. Обычно предусматривается обязательство лицензиара обеспечить передачу необходимых знаний и опыта в таком объеме, который гарантирует лицензиату получение параметров лицензионной продукции или процесса, достигнутых в производстве лицензиара. 

По видам предоставляемой лицензии договоры можно классифицировать следующим образом:

– договор на «чистую» лицензию, в котором предусматривается передача прав на использование объектов промышленной собственности или ноу-хау и который не является составной частью другой торговой сделки. Часто в таком договоре могут содержаться условия о поставках оборудования, комплектующих деталей, сырья и материалов, необходимых для внедрения и использования лицензии, выполнении работ или оказании услуг; но эти условия будут факультативными, хотя иногда безусловно необходимыми, по отношению к самой лицензии.

– договор на сопутствующую лицензию, являющийся составной частью других коммерческих сделок, в частности, на поставку комплектного оборудования, подрядные работы, инжиниринг, оказание технической помощи, производственную кооперацию, создание совместных предприятий и др. В этих сделках лицензии играют вспомогательную, сопутствующую роль, их предоставление осуществляется либо в рамках лицензионных договоров, являющихся приложением к основным сделкам, либо в виде отдельных разделов контрактов по этим сделкам. 

– договор на возвратную лицензию предоставляет лицензиару права на использование объекта техники или технологии, разработанных лицензиатом на основе знаний, первоначально полученных им по основному лицензионному договору. Обязательства в отношении возвратных лицензий обычно вытекают из статьи «Технические усовершенствования и новые патенты», включаемой в типовые лицензионные договоры. В договоре обычно устанавливается обязательство сторон информировать друг друга о всех создаваемых ими усовершенствованиях и новых разработках, предлагать их в первую очередь своему партнеру. В случае создания патентоспособного технического решения или ноу-хау, имеющего изобретательский уровень, новые разработки обычно предлагаются на возмездной основе, непатентоспособные разработки или незначительные ноу-хау – безвозмездно. Как уже отмечалось, противоречащим антимонопольному законодательству может быть признано условие о предоставлении исключительной возвратной лицензии. 

– договор перекрестной лицензии (кросс-лицензии) означает взаимное предоставление патентных прав патентообладателями, когда они не могут осуществлять производственную или коммерческую деятельность, не нарушая патентные права друг друга. 

– принудительная лицензия
. Все принудительные лицензии можно классифицировать по критерию основания их выдачи на три группы:

· принудительные возмездные лицензии, выданные в результате неиспользования или недостаточного использования результатов интеллектуальной деятельности (п. 1 ст. 1362);

· принудительные безвозмездные лицензии, выданные для удовлетворения государственных (муниципальных) нужд;

· принудительные безвозмездные лицензии, выданные в силу специфики режима их создания (п. 4 ст. 1373).

Во всех случаях принудительная лицензия может быть только простой (неисключительной).

– договоры о предоставлении сублицензии, которое возможно лишь при согласии лицензиара и на условиях, которые должны быть оговорены в основном лицензионном договоре между лицензиаром и лицензиатом либо в их последующем соглашении. Наиболее значимой представляется классификация лицензий по объему предоставляемых лицензиату прав. Разные авторы выделяют по этому основанию неодинаковое число видов лицензионных договоров: при этом делят лицензионные договоры на договоры неисключительной лицензии, по которым за лицензиаром сохраняются все права, подтвержденные патентом, в том числе и на предоставление лицензий третьим лицам, и договоры исключительной лицензии, когда лицензиату передается исключительное право на использование объекта промышленной собственности в пределах, оговоренных договором, с сохранением за лицензиаром права на его использование в части, не передаваемой лицензиату. Исключительная лицензия может оставить лицензиару лишь формальное право на патент, а все вытекающие из обладания патентом права использования могут переходить к лицензиату. Обычно же исключительная лицензия ограничена по территории, во времени или по содержанию. Указанием на наличие исключительной лицензии может служить обязательство лицензиара не предоставлять другие лицензии при отсутствии уже предоставленных лицензий. Также выделяют договор полной лицензии, по которому к лицензиату на установленный срок переходят все права, установленные патентом. 
Многие авторы также указывают на существование договора «смешанной лицензии». Под ним понимается сочетание патентной и беспатентной лицензий, т.е. договора о лицензионном использовании охраняемого патентом объекта промышленной собственности и договора о передаче ноу-хау. Постоянное увеличение числа «смешанных лицензий» объясняется усложнением современных изобретений, что иногда не позволяет их описать в патентных материалах с полнотой, необходимой для их практического использования. Кроме того, в разряд ноу-хау попадают также некоторые изобретения, возможность патентования которых упущена вследствие преждевременного их разглашения, или решения, непатентоспособные по законодательству страны-импортера, или, наконец, изобретения, патентование которых нецелесообразно ввиду риска раскрытия сущности при отсутствии возможности проконтролировать неправомерное использование (изобретения, применяемые в различного рода экспедициях, экспериментах и т.п.).
По статусу и отношениям субъектов лицензионных сделок различают договоры, заключаемые между независимыми друг от друга юридическими лицами, и договоры, заключаемые в рамках транснациональных корпораций (внутрифирменные лицензионные договоры).
6. Структура и содержание лицензионного договора
С учетом описанной природы и классификации лицензионных договоров, принимая во внимание правовые нормы, в той или иной мере регламентирующие содержание и порядок их заключения и исполнения, можно говорить о примерно единой структуре и общих моментах в содержании всех лицензионных договоров.
В представленном на регистрацию лицензионном договоре должны как минимум содержаться следующие условия: определение сторон; предмет договора; вид лицензии (объем передаваемых прав); территория действия договора; срок действия договора; размер вознаграждения.

В Четвертой части ГК РФ установлен ряд норм, регламентирующих заключение таких договоров. В частности, в проекте также дается перечень существенных условий данного договора: 1) способы использования объекта интеллектуальной собственности; 2) выплачиваемое вознаграждение; 3) территорию действия разрешения; 4) срок действия разрешения.
Несмотря на все многообразие предметов и видов лицензий, лицензионные договоры имеют единый принцип построения, обусловленный общей экономической природой объектов интеллектуальной собственности и единой лицензионной формой их передачи в условиях рынка. Надо заметить, что значительный объем информации в лицензионном договоре выносится в приложения, среди которых в международной практике наиболее часто используются следующие: перечень патентов и патентных заявок, описание ноу-хау, перечень технической документации (конструкторской и технологической), перечень специального оборудования; гарантированные механические, технологические и технико-экономические показатели лицензионной продукции, перечень приобретаемых у третьих лиц узлов и деталей, используемых лицензиаром при производстве продукции, гарантированные экологические и санитарные показатели и др.

В процессе сотрудничества по лицензионному договору стороны могут договориться о внесении в него дополнений и изменений относительно продления срока действия договора, расширения или сокращения объема и/или видов передаваемых прав и территории, в пределах которой действует лицензия, права на продажу сублицензий, условий платежа, расширения зоны экспорта и др. Оформленные в письменном виде дополнения (некоторые из них, как указывалось выше, подлежат регистрации) становятся частью лицензионного договора. Рассмотрим те статьи в его структуре, при написании которых чаще всего возникают вопросы. 

Текст лицензионного договора начинается с преамбулы, в которой необходимо указать полное наименование и местонахождение сторон, учитывая, что нередко патентообладателями выступают несколько авторов, а т.к. в качестве лицензиара выступает чаще всего одно лицо, то в преамбуле следует перечислить всех патентообладателей и указать, что одному из них предоставлено право на ведение переговоров и заключение лицензионного договора от имени всех остальных (согласие всех патентообладателей на выдачу лицензии необходимо).

Затем, как правило, следует статья «Определения», в которой необходимо наиболее четко сформулировать основные понятия и термины, что способствует успешной реализации договора, дает возможность значительно сократить его текст и избежать различного толкования.

В статье «Предмет договора» указывается не только предмет лицензии, но и ее вид и условия предоставления, включая условия о предоставлении технической помощи или осуществлении поставок. Ограничение объема прав лицензиата может производиться указанием на способы использования, право на которые получает лицензиар; ограничением использования объекта промышленной собственности какой-то определенной сферой или отраслью промышленности (использование лишь для производства потребительских товаров; запрет использовать разработку в определенных сферах деятельности); количественными показателями (объем выпуска продукции, производственные мощности и т.д.).

Заключая лицензионный договор, стороны оговаривают и территориальные пределы действия передаваемых прав, которые могут совпадать и, при неуказании иного, должны предполагаться совпадающими с территориальной сферой действия патента либо могут быть более ограниченными по сравнению с ней.

Важной является статья «Гарантии и ответственность», где лицензиар гарантирует свои права в необходимом объеме на патенты, заявки и секреты производства, относящиеся к лицензии; утверждает, что на момент подписания договора неизвестно о правах третьих лиц, которые могли бы быть нарушены предоставлением лицензии; дает гарантии в отношении технической осуществимости процесса и оговоренных характеристик продукции, при условии соблюдения лицензиатом технических требований и указаний лицензиара. Договором может предусматриваться обязанность лицензиара возместить убытки лицензиата в связи с нарушением патентных прав третьих лиц. Со своей стороны лицензиат гарантирует качественное изготовление продукции по лицензии в соответствии с технической документацией и ноу-хау и обязуется немедленно уведомлять лицензиара о случаях противоправного использования разработки третьими лицами и о претензиях третьих лиц. В случае невыполнения данных гарантий виновная сторона обязуется возместить другой стороне понесенные в связи с этим прямые убытки. Следует учитывать, что объем гарантий находится в прямой зависимости от стадии разработки нововведения и максимален при его производственном освоении.

Размер и один из трех вариантов условий выплаты лицензионного вознаграждения устанавливается в статье «Платежи»: 1) на базе процентных отчислений от стоимости произведенной или реализованной лицензиатом продукции по лицензии (роялти, royalties), при этом обычно устанавливается тот минимум платежей, который в любом случае будет получен лицензиаром
, 2) паушальный, т.е. единовременный или поэтапные платежи (lump-sum), применяемые при передаче относительно простых технологий, когда не требуется технической помощи лицензиара для их внедрения или такая помощь может быть единовременной, 3) комбинированный вариант. Во втором случае преимущества лицензиара часто бывают очевидны. В достаточно короткий период времени он может получить достаточно крупное вознаграждение, хотя сумма его ограничена и не зависит от реальных результатов коммерциализации. В этом случае большая часть коммерческого риска ложится на лицензиата. С другой стороны, при этом виде платежа он не подвергается контролю за своей деятельностью со стороны партнера, что иногда может быть решающим фактором. Следует отметить, что техническая помощь, поставки оборудования, образцов, комплектующих изделий и т.п. могут оплачиваться отдельно (fees), а их стоимость также может быть определена заранее или по мере выполнения сторонами своих обязательств. Необходимо отметить, что по законодательству некоторых стран устанавливается требование отдельной оценки стоимости передаваемых прав или частей технологии, а иногда предусматривается, что эти передача этих элементов технологии должна оформляться отдельным лицензионным соглашением.

Помимо платежей непосредственно за технологию и сопутствующих платежей за предоставление инженерных услуг или технической помощи, при заключении лицензионного договора может быть предусмотрена выплата вознаграждений до подписания самого соглашения. Это платежи, связанные с раскрытием секретов производства, что необходимо для того чтобы лицензиат убедился в выгодности сделки, и другие. Они, как правило, подлежат вычету из последующего вознаграждения непосредственно за технологию, но это обстоятельство не должно скрывать их действительную функцию возмещения расходов или риска, которые несет лицензиар до заключения лицензионного соглашения.

Тесно связаны с названной статьей положения об информации и отчетности, среди которых может быть предусмотрено право лицензиара на проверку предоставленных лицензиаром бухгалтерских и иных данных с привлечением аудиторских фирм. В том случае, если в договоре предусмотрена паушальная форма выплаты вознаграждения, статья «Информация и отчетность» обычно отсутствует.

В договоре могут присутствовать статья «Техническая помощь», в которой устанавливается, в какой форме эта помощь оказывается (обучение персонала лицензиата или непосредственная работа специалистов лицензиара, все расходы в связи с которой, как правило, несет лицензиат); статья «Реклама», где может предусматриваться обязательство лицензиата за свой счет рекламировать производимую по лицензии продукцию для обеспечения ее максимальной реализации, указывать в соответствующих рекламных материалах, на продукции или упаковке, что продукция производится по лицензии лицензиара.

Статья «Сборы и налоги» касается вопросов уплаты сборов и налогов, связанных с заключением и выполнением лицензионного договора а также обменом валюты и переводом платежей за счет лицензиата. Обычно все расходы, взимаемые в стране лицензиата и на территории договора, несет лицензиат, в стране лицензиара – лицензиар.

Почти всегда необходимо включение в договор статьи «Конфиденциальность информации и документации», особенно в случае беспатентной лицензии. Обязательства о конфиденциальности должны выполняться в течение оговоренного времени и после истечения срока действия или досрочного расторжения договора. Сторона, разгласившая коммерческую тайну, в соответствии с ч. 2 п. 2 ст. 139 ГК РФ обязана возместить причиненные убытки. 

В статье о защите патентных прав оговаривается признание лицензиатом действительности прав лицензиара, вытекающих из патента, об обязательстве не оспаривать их в течение срока действия лицензионного договора. При контрафактном использовании на территории договора объектов промышленной собственности третьими лицами лицензиат обязан самостоятельно или в зависимости от договоренности совместно с лицензиаром принять необходимые меры с целью прекращения противоправных действий третьих лиц. В четвертой части ГК РФ предусматрено, что любое использование РИД без согласия патентообладателя (внедоговорное использование), кроме установленных законом случаев свободного использования чужих охраняемых объектов, влечет обязанность нарушителя возместить патентообладателю понесенные им убытки, при этом наряду с другими убытками (реальный ущерб) патентообладатель вправе потребовать возмещения упущенной выгоды в размере не меньше, чем доходы нарушителя, если таковые были им получены вследствие внедоговорного использования объекта промышленной собственности. По требованию патентообладателя суд может обязать правонарушителя вместо возмещения убытков уплатить сумму, определенную по правилам национального законодательства. 
Возвращаясь к структуре и содержанию лицензионного договора, хотелось бы также упомянуть такую статью как «Срок действия, условия расторжения договора». Порядок вступления договора в силу определяется по договоренности партнеров с учетом требований законодательства. Как уже отмечалось, в РФ вступление договоров в силу определяется датой их регистрации, в других странах это может быть дата получения письменного извещения от компетентного государственного органа об одобрении лицензионной сделки. Срок действия лицензии не может превышать срока действия самого патента, однако, при неуказании срока в договоре или при превышении договорным сроком срока действия патента, он должен считаться равным сроку действия патента. Нередко включается так называемая оговорка о последствиях истечения срока действия соглашения, в которой предусматривается, что лицензиат после окончания действия лицензионного соглашения имеет право реализовать сделки, которые он заключил со своими клиентами до истечения срока действия соглашения, на согласованных условиях.

Как правило, нарушение одной из сторон существенных условий лицензионного договора дает право другой стороне на досрочное его расторжение, поэтому статьи и пункты, относящиеся к существенным условиям, должны быть четко сформулированы и названы сторонами в качестве таковых
. К таким условиям могут быть отнесены неуплата вознаграждения, непоставка технической документации, нарушение соглашения по территории, возбуждение лицензиатом судебного процесса против лицензиара, объявление лицензиата неплатежеспособным др. Обычно виновной стороне сначала предоставляется время для устранения допущенного нарушения.

Лицензионный договор может быть продлен до прекращения его действия, а в статью «Последствия прекращения договора» обычно включается оговорка, согласно которой лицензиат лишается права производить и продавать продукцию по лицензии, использовать процесс, патенты и ноу-хау, а также возвращает техническую документацию в случае досрочного прекращения действия договора вследствие нарушения его лицензиатом. После прекращения срока действия лицензионного договора его положения применяются до тех пор, пока не будут урегулированы вопросы платежей, обязательства по которым возникли в период действия договора. Также обычно устанавливается перечень форс-мажорных обстоятельств и срок, по истечение которого при наличии этих обстоятельств любая из сторон вправе расторгнуть лицензионный договор.

В статье «Арбитраж» указывается соглашение сторон принять все меры к мирному разрешению разногласий и споров путем переговоров. Когда это невозможно, избирается один из следующих вариантов: арбитраж по месту подписания лицензионного договора, арбитраж по месту нахождения ответчика, арбитраж в нейтральной стране. В статье может быть указан порядок организации арбитража. 

Кроме вышеперечисленных, в договоре могут содержаться статьи, определяющие право какой страны будет использовано сторонами в отношении вопросов, которые не урегулированы лицензионным договором, указывающие на возможность или невозможность переуступки прав по договору и др. В связи с вопросом выбора сторонами применимого права необходимо отметить, что лицензионный договор как правовая форма международного технологического обмена относится к внешнеторговым сделкам. В силу ч.2 ст.1209 ГК РФ форма внешнеэкономической сделки, хотя бы одной из сторон которой является российское юридическое лицо, подчиняется независимо от места совершения этой сделки российскому праву. А по ч. 3 ст. 162 ГК РФ несоблюдение простой письменной формы внешнеэкономической сделки влечет ее недействительность. 
Исходным принципом российского законодательства при определении права, подлежащего применению к правам и обязанностям сторон по внешнеэкономической сделке, является принцип автономии воли сторон. Согласно ч. 1 ст. 1210 ГК РФ, права и обязанности сторон по внешнеэкономическим сделкам определяются по праву страны, избранному сторонами при совершении сделки, или в силу последующего соглашения. Если же в соглашении сторон не выражено действительное их намерение подчинить свои отношения праву определенной страны, то применимое право определяется на основе коллизионной нормы ст. 1211 ГК РФ, в соответствии с которой применяется право страны, с которой договор наиболее тесно связан. Таковым является право страны, где находится место жительства или основное место деятельности стороны, которая осуществляет исполнение, имеющее решающее значение для содержания договора. Такой стороной в лицензионном договоре признается сторона, являющаяся лицензиаром (подп. 19 ч. 3 ст. 1211 ГК РФ).

После рассмотрения отдельных статей и положений лицензионного договора, его примерную структуру можно представить следующим образом: 

1. Преамбула. 
2. Определения. 
3. Предмет договора. 
4. Техническая документация. 
5. Гарантии и ответственность. 
6. Платежи. 
7. Техническая помощь. 
8. Сборы и налоги. 
9. Конфиденциальность. 
10. Реклама. 
11. Информация и отчетность. 
12. Технические усовершенствования и новые патенты. 
13. Защита патентных прав. 
14. Срок действия, условия расторжения договора. 
15. Последствия прекращения действия договора. 
16. Форс-мажорные обстоятельства. 
17. Арбитраж. 
18. Прочие условия. 
Наполнение этой структуры содержанием зависит от интересов и возможностей сторон, от ситуации на рынке лицензий, от правового регулирования вопросов лицензионной торговли в той или иной стране.
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Приложение:
        Лицензионный договор о предоставлении права использования
          изобретения (полезной модели, промышленного образца)
г. ________________________                    "___" ____________ 20__ г.

(место заключения договора)                    (дата заключения договора)

      ___________________________________________, именуемый в дальнейшем

                 (патентообладатель)

"Лицензиар", с одной стороны и

      ___________________________________________, именуемый в дальнейшем

                   (наименование)

"Лицензиат", с другой  стороны, а вместе именуемые  "Стороны",  заключили

настоящий договор о нижеследующем:

                          1. Предмет договора
      1.1. Лицензиар  предоставляет  (обязуется предоставить)  Лицензиату

удостоверенное патентом право использования изобретения (полезной модели,

промышленного образца)  в установленных  настоящим  договором пределах, а

Лицензиат обязуется уплатить Лицензиару обусловленное вознаграждение.

      1.2. Объектом по договору является - _____________________________.

Патент на изобретение (полезную модель, промышленный образец) N ________,

действителен до "__" _______ 20__г.

      1.3. Лицензиар  предоставляет  (обязуется  предоставить) Лицензиату

право использовать  изобретение  (полезную модель,  промышленный образец)

следующими способами:

      1.3.1. ввоз  на территорию Российской Федерации, изготовление, при-

менение, предложение о продаже, продажа, иное введение в гражданский обо-

рот или хранение для этих целей продукта, в котором использованы  изобре-

тение или полезная модель, либо изделия, в котором использован промышлен-

ный образец;

      1.3.2. ввоз на территорию Российской Федерации, изготовление,  при-

менение, предложение о продаже, продажа, иное введение в гражданский обо-

рот или хранение для этих целей продукта, полученного непосредственно за-

патентованным способом;

      1.3.3. ввоз на территорию Российской Федерации, изготовление,  при-

менение, предложение о продаже, продажа, иное введение в гражданский обо-

рот или  хранение для  этих целей устройства, при функционировании (эксп-

луатации) которого в  соответствии  с его  назначением автоматически осу-

ществляется запатентованный способ;

      1.3.4. осуществление способа, в котором используется изобретение, в

частности, путем применения этого способа.

      1.4. Территория, на которой допускается  использование  изобретения

(полезной модели, промышленного образца), - ____________________________.

      1.5. Права использования изобретения (полезной модели, промышленно-

го образца) предоставляются Лицензиату без(с) сохранения(ем) за Лицензиа-

ром права выдачи лицензий другим лицам.

                      2. Права и обязанности Сторон
      2.1. Лицензиат  может  использовать  изобретение  (полезную модель,

промышленный образец) только в пределах тех прав и теми способами,  кото-

рые предусмотрены настоящим лицензионным договором.

      2.2. Лицензиат обязан представлять Лицензиару отчеты об использова-

нии  изобретения (полезной модели,  промышленного  образца)  в письменной

форме  ________________________.

         (сроки, периодичность)

      2.3. С письменного согласия Лицензиара Лицензиат может по сублицен-

зионному договору предоставить право использования изобретения  (полезной

модели,  промышленного образца)  другому  лицу в  пределах тех прав и тех

способов использования, которые предусмотрены  лицензионным договором для

него самого.

      2.4. В течение срока действия лицензионного договора Лицензиар обя-

зан воздерживаться от каких-либо действий, способных затруднить осуществ-

ление Лицензиатом предоставленного  ему права  использования  изобретения

(полезной модели, промышленного образца) в установленных настоящим  дого-

вором пределах.

                        3. Срок действия договора
      3.1. Срок действия настоящего договора составляет _________________

год/лет.

      3.2. В  случае прекращения исключительного права лицензионный дого-

вор прекращается.

                      4. Вознаграждение Лицензиара
      4.1.  За  использование изобретения (полезной модели, промышленного

образца) Лицензиат выплачивает Лицензиару вознаграждение в виде _________

_________________________________________________________________________

 (фиксированных разовых или периодических платежей, процентных отчислений

                        от дохода, в иной форме)

в размере ___________________________.

                     5. Ответственность по договору
      5.1. За использование изобретения (полезной  модели,  промышленного

образца) способом, не предусмотренным настоящим  договором, либо по прек-

ращении действия договора, либо иным  образом за  пределами прав, предос-

тавленных договором, Лицензиат  несет ответственность за нарушение исклю-

чительного права на изобретение  (полезную модель, промышленный образец),

предусмотренную  Гражданским кодексом  РФ и другими  нормативно-правовыми

актами.

      5.2. При нарушении  Лицензиатом  обязанности  уплатить Лицензиару в

установленный договором  срок вознаграждение  за предоставление права ис-

пользования изобретения (полезной модели,  промышленного образца)  Лицен-

зиар может в одностороннем порядке отказаться от лицензионного договора и

потребовать возмещения убытков, причиненных расторжением договора.

      5.3.  Лицензиар гарантирует наличие у него предоставляемых  по нас-

тоящему  договору исключительных  прав  на  изобретение (полезную модель,

промышленный образец).

                      6. Заключительные положения
      6.1. Настоящий  договор вступает в силу с момента его государствен-

ной регистрации.

      6.2. Договор подлежит государственной регистрации в федеральном ор-

гане исполнительной власти по интеллектуальной собственности.

      6.3. Настоящий договор составлен и подписан в трех  аутентичных эк-

земплярах, из которых один хранится в делах ____________________________,

                                               (указать наименование

                                               регистрирующего органа)

а остальные выдаются по экземпляру Сторонам.

      6.4. Во всем, что не предусмотрено настоящим договором, Стороны ру-

ководствуются действующим законодательством РФ.

                     7. Реквизиты и подписи Сторон
              Лицензиар                           Лицензиат

 ___________________________________ ___________________________________

 ___________________________________ ___________________________________

 ___________________________________ ___________________________________

              Лицензиар                           Лицензиат
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� Пересмотрена в Брюсселе 14 декабря 1900 г., в Вашингтоне 2 июня 1911 г., в Гааге 6 ноября 1925 г., в Лондоне 2 июня 1934 г., В Лиссабоне 31 октября 1958 г., в Стокгольме 14 июля 1967 г.  См.: Указ Президиума Верховного Совета СССР от 19 сентября 1968 г. «О ратификации Стокгольмского акта Парижской конвенции по охране промышленной собственности и Конвенции, учреждающей Всемирную Организацию Интеллектуальной Собственности» – Ведомости Верховного Совета СССР. 1968. № 40. Ст. 363.
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� См.: Миронов Н.В., Матвеев Г.А. Правовая охрана промышленной собственности и международное научно-техническое сотрудничество. // Советское государство и право. 1989. № 12. С. 14-26.


� Советский энциклопедический словарь. М.: Советская энциклопедия. 1987. С. 473.


� См.: Мухопад В. И. Лицензионная торговля: маркетинг, ценообразование, управление. Издание 2-е, переработанное и дополненное. М.: Российское Агентство по патентам и товарным знакам. Информационно-издательский центр. 1998. С. 33-36.


� Гражданский Кодекс Российской Федерации. Часть вторая. –


СЗ РФ 1996, №5, ст. 410; Российская газета. 6, 7, 8, 10 февраля 1996.


� Там же. Глава имеет название «коммерческая концессия», хотя в законодательстве многих стран коммерческая концессия, являясь, как и франчайзинг, «исключительным» договором, в соответствии с которым стороне предоставляется право на исключительное распространение товаров на определенной контрагентами территории, представляет собой дистрибьюторское соглашение, а не форму льготного предпринимательства, в отличие от франчайзинга. 





� Совместные предприятия и производственная кооперация, которые в других правовых системах выступают под общим названием «joint venture arrangements» (См.: World Intellectual Property Organization – Reading Materials), и отличаются тем, что в первом случае создается новый самостоятельный субъект оборота (the equity joint venture), а во втором – нет (the contractual joint venture).


� В принципе, включение прав на использование изобретений по лицензионным договорам или договорам уступки патента в состав нематериальных активов предприятия в рамках действующего в Российской Федерации налогового законодательства выгодно, т.к. позволяет обеспечить снижение налога на прибыль в связи с уменьшением налогооблагаемой базы на величину амортизации изобретений и формирования полезных амортизационных фондов, экономию НДС, если внесение прав оформляется как лицензионный договор, использование этих прав в качестве вклада в уставный капитал при создании новых предприятий или вклада в совместную деятельность без отвлечения денежных средств. 


� См.: Кукрус А.Ю. Современные проблемы международной лицензионной торговли. - Право промышленной и интеллектуальной собственности. ВО «Наука». Новосибирск. 


� См.: Указ. соч. под редакцией Богуславского М.М. С. 29.


� Возможность выдачи принудительной лицензии предусмотрена п.3 ст.10 Патентного Закона (в случае если запатентованные изобретение или промышленный образец не используются либо недостаточно используются патентообладателем и лицами, которым переданы права на них, в течение четырех лет с даты выдачи патента, а запатентованная полезная модель - в течение трех лет с даты выдачи патента, что приводит к недостаточному предложению соответствующих товаров или услуг на товарном рынке или рынке услуг) и п.4 ст.10 Патентного Закона(в случае если патентообладатель не может использовать изобретение, на которое он имеет исключительное право, не нарушая при этом прав обладателя другого патента на изобретение или полезную модель, отказавшегося от заключения лицензионного договора на условиях, соответствующих установившейся практике). Суммарный размер платежей в этих случаях должен быть установлен не ниже чем цена лицензии, обычно определяемая при сравнимых обстоятельствах. Патентный закон РФ от 23 сентября 1992г., с изменениями и дополнениями от 7 февраля 2003г. (Федеральный закон о внесении изменений и дополнений  в Патентный закон Российской Федерации №22 – ФЗ от 7 февраля 2003г.)


� См. например, Мухопад В.И. Международная торговля лицензиями. Учебное пособие. М.: ВНИИПИ. 1994. С. 29.


� Механизмы трансферта традиционной («зрелой») технологии чаще всего проявляются в таких формах, как соглашения на условиях «ВОТ» («building — operate — transmit», т. е. «строительство — эксплуатация — передача»), «под ключ», «рынок в руки» (с обеспечением сбыта продукции), а также «под готовую продукцию» (приобретение предприятия только после начала производства продукции), которые представляют собой способы передачи «готового» бизнеса. Условия «BOT» и «рынок в руки» применяются, главным образом, в капиталоемких инвестиционных проектах (например, в энергетике), а наиболее популярными формами соглашений остаются передача «под ключ» и франчайзинг.


� Нельзя не отметить, что в Reading Materials of World Intellectual Property Organization (WIPO) как основные правовые формы коммерческой передачи технологий названы именно продажа/уступка патента (sale/assignment), лицензионный договор (license contract) и договор о передаче ноу-хау (know-how contract), а остальные формы (sale and import of capital goods, franchising and distributorship, consultancy arrangement, turn-key project and joint venture arrangements) рассматриваются как несущие в себе в различных сочетаниях элементы трех основных. Кроме того, под передачей ноу-хау понимается передача как технической (что несомненно является передачей технологий), так и управленческой информации, как в овеществленной (tangible form - техническая информация на различных носителях), так и в неовеществленной форме (intangible form - технические и управленческие услуги, техническая помощь).


� Принцип территориальности патентных прав существует несмотря на то, что одним из критериев патентоспособности, по крайней мере изобретений и промышленных образцов, является требование абсолютной мировой новизны.


� См.: Указ. соч. под редакцией Богуславского М.М. С. 60-64.


� UNIDO. Guidelines for the acquisition of foreign technology in developing countries: With special reference to technology license agreements. ID/98. NY: UN, 1973.


� Licensing Guide For Developing Countries. WIPO Publication, N 620(E), Geneva, 1977, p. 184. В Конвенции, учреждающей ВОИС (Стокгольм, 14 июля 1967г.), указывается, что ВОИС имеет цели содействовать охране интеллектуальной собственности во всем мире путем сотрудничества государств и, в соответствующих случаях, во взаимодействии с любой другой международной организацией (ст.3(i)).


� Handbook on the acquisition of technologies by developing countries. UNCTAD / TT / AS / 5. NY, 1978, p. 72.


� Agreement on the Trade-Related Aspects of Intellectual Property Rights (TRIPS Agreement - далее «ТРИПС»).


� Колесников А., Кравец Л., Кузнецов Ю., Луканин В. Патентная оценка новаторского потенциала конкурентов // Интеллектуальная собственность. 1998. №2. С. 4


� См.: Указ. соч. под редакцией Богуславского М.М. С. 64.


� Пересмотрена в Брюсселе 14 декабря 1900 г., в Вашингтоне 2 июня 1911 г., в Гааге 6 ноября 1925 г., в Лондоне 2 июня 1934 г., В Лиссабоне 31 октября 1958 г., в Стокгольме 14 июля 1967 г. 


См.: Указ Президиума Верховного Совета СССР от 19 сентября 1968 г. «О ратификации Стокгольмского акта Парижской конвенции по охране промышленной собственности и Конвенции, учреждающей Всемирную Организацию Интеллектуальной Собственности» – Ведомости Верховного Совета СССР. 1968. № 40. Ст. 363.


� Patent Cooperation Treaty (PCT) Договор ратифицирован Указом Президиума Верховного Совета СССР от 23 декабря 1977 г. «О ратификации Договора о патентной кооперации» – Ведомости Верховного Совета СССР. 1978. № 1. Ст. 2. Государства – участники этого Договора образуют Союз для сотрудничества в области подачи заявок на охрану изобретений, проведения по ним поиска и экспертизы, а также по оказанию специальных технических услуг (п.1 ст.1). Никакое положение Договора не должно пониматься как ограничение прав, предусмотренных Парижской конвенцией по охране промышленной собственности, любого гражданина страны-участницы этой Конвенции или лица, проживающего в этой стране.


� По состоянию на 15 апреля 2008 года (см.: www.wipo.org/treaties/ip/paris/index.htm)


� Договор о патентной кооперации, который будет рассмотрен ниже, предусматривает возможность патентования только изобретений и полезных моделей (ст. 2).


� Ст. 2 устанавливает, что исходя из этого режима, права граждан каждой страны Союза будут охраняться так же, как и права граждан данной страны, и они будут пользоваться теми же законными средствами защиты от всякого посягательства на их права, если при этом соблюдены условия и формальности, предписываемые собственным гражданам. Это представляется важнейшей предпосылкой для развития лицензионной торговли.


�См.: Правила составления, подачи и рассмотрения заявки на выдачу патента на изобретение, утвержденные Приказом Роспатента от 17 апреля 1998 г. № 82; Правила составления, подачи и рассмотрения заявки на выдачу свидетельства на полезную модель, утвержденные Приказом Роспатента от 17 апреля 1998 г. № 83; Правила составления, подачи и рассмотрения заявки на выдачу свидетельства на промышленный образец, утвержденные Приказом Роспатента от 17 апреля 1998 г. № 84 – Бюллетень нормативных актов федеральных органов исполнительной власти (БНА), 12 октября 1998 г., № 26 и № 27. 


�  В систему РСТ по состоянию на 15 апреля 2003 года входило 120 государств (см.: � HYPERLINK "http://www.wipo.org/treaties/registration/pct/index.htm" ��www.wipo.org/treaties/registration/pct/index.htm�). 


� Конвенция действует для Азербайджана, Армении, Белоруссии, Грузии, Казахстана, Киргизии, Молдавии, России, Таджикистана – См.: Богуславский М.М. Международное частное право. М.: Юристъ. 1998. С. 277-279.


� Блинников В.И., Григорьев А.Н., Еременко В.И. Комментарий к евразийскому патентному законодательству. М.: Фонд «Правовая культура». 1997. С. 101-151.


� Использованы данные Счетной Палаты РФ


� Принудительная лицензия (Статья 1239). 1. Институт принудительной лицензии применяется в целях обеспечения баланса интересов авторов, заказчиков и исполнителей результатов интеллектуальной деятельности, созданных в рамках определенных правовых режимов - по заказу, по договору, государственному (муниципальному) контракту, при выполнении служебного задания, а также в отношении единой технологии. До принятия части четвертой ГК вопросы выдачи принудительной лицензии были урегулированы лишь в п. 3 ст. 10 Патентного закона и в ст. 20 Закона о селекционных достижениях. Новизна положений ст. 1239 ГК заключается в том, что впервые в общей норме части четвертой ГК установлены единые правила выдачи принудительной лицензии независимо от вида результата.





� Как правило, сумма платежей лицензиата составляет от 20 до 50 % объема ожидаемой прибыли, или в среднем 1/3 доходов лицензиата.


� Всегда необходимо помнить о так называемых субъективно существенных условиях договора, которые признаются таковыми исключительно по воле сторон.





_________________________________________________________________________________________
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