Внешнеэкономический механизм военно–технического сотрудничества и торговли оружием
1.Принципы внешнеторговой деятельности и сделок в отношении продукции военного назначения

В системе военно-технического сотрудничества внешнеторговая деятельность в отношении продукции военного назначения (экономические отношения, возникающие в процессе военно-технического сотрудничества) относится к управляемой подсистеме, в силу чего управляющая подсистема (государственного управления) определяет существенные условия хозяйственного оборота продукции военного назначения. Такая правовая диспозиция внешнеторговой деятельности в этой сфере предопределена специфическими свойствами продукции военного назначения и исключительными интересами любого государства в государственном контроле ее имущественного оборота. Внешнеторговая деятельность в отношении продукции военного назначения основана на внутренней правовой логике, закономерностях субъектно-объектных зависимостей, которые в совокупности образуют принципы внешнеторговой деятельности в этой сфере. 

Принципы внешнеторговой деятельности и сделок не имеют нормативного закрепления, однако анализ действующего законодательства позволяет выявить наиболее общие закономерности, определяющие исходные начала полномочий государственных органов в сфере экономических отношений военно-технического сотрудничества, а также правила поведения субъектов внешнеторговой деятельности в процессе международного хозяйственного оборота вооружений и военной техники.

 К принципам внешнеторговой деятельности и сделок в отношении продукции военного назначения следует отнести:

· принцип исключительной компетенции Президента Российской Федерации;

· принцип правительственной контрассигнации;

· принцип обеспечения равных условий участия в осуществлении военно-технического сотрудничества для субъектов военно-технического сотрудничества;

· принцип недопустимости конкуренции на внешнем рынке нескольких субъектов военно-технического сотрудничества;

· принцип ограниченной автономии воли субъектов военно-технического сотрудничества при совершении внешнеторговых сделок в отношении продукции военного назначения и осуществлении субъективных прав, вытекающих из них.

Для целей данного исследования наибольший интерес представляют и рассматриваются принцип исключительной компетенции Президента Российской Федерации и принцип правительственной контрассигнации.

Принцип исключительной компетенции Президента Российской Федерации в области внешнеторговой деятельности в отношении продукции военного назначения основан на статье 80 Конституции Российской Федерации, в которой записано, что Президент Российской Федерации  является гарантом Конституции Российской Федерации, в установленном Конституцией Российской Федерации порядке он принимает меры по охране суверенитета Российской Федерации, ее независимости и государственной целостности, обеспечивает согласованное функционирование и взаимодействие органов государственной власти, определяет основные направления внутренней и внешней политики. Конституционные президентские полномочия реализованы в статьях 12 и 16 Федерального закона «О государственном регулировании внешнеторговой деятельности
», в которых определено, что Президент Российской Федерации регулирует отношения в военно-технической области и своими указами утверждает списки и перечни номенклатуры, подпадающих под экспортный контроль, вооружений и военной техники; в статье 9 Закона о ВТС, в которой закреплено, что Президент Российской Федерации осуществляет руководство государственной политикой в области военно-технического сотрудничества.

Принцип исключительной президентской компетенции является отражением и элементом институциональной структуры военно-технического сотрудничества президентско-правительственного типа. Этот принцип представляет собой «пронизывающее» управляющее воздействие со стороны Президента Российской Федерации по вертикали на все отношения системы военно-технического сотрудничества (управляющего субъекта) и внешнеторговой деятельности в этой сфере (управляемого объекта). Он реализован в ряде президентских полномочий.

В соответствии с Указом Президента Российской Федерации от 10 сентября 2005 г. № 1062 внешнеторговая деятельность в отношении продукции военного назначения осуществляется в строгом соответствии со Списком № 1 продукции военного назначения, разрешенной к передаче иностранным заказчикам, который утверждается указом Президента Российской Федерации и вступает в силу по истечении трех месяцев со дня его официального опубликования.

К исключительным полномочиям Президента Российской Федерации отнесено, утверждение указом Списка № 2 государств, в которые разрешена передача продукции военного назначения. Предусмотрено, что в отношении отдельных государств, включенных в этот список, передача конкретных видов продукции военного назначения может быть ограничена.

 К исключительным президентским полномочиям во внешнеторговой деятельности сферы военно-технического сотрудничества также относится принятие решений:

 - об экспорте, о сдаче в аренду (лизинге), временном вывозе и вывозе на переработку с территории Российской Федерации продукции военного назначения, не включенной в список продукции военного назначения (список № 1) или в государства, не включенные в список государств, в которые разрешена передача продукции военного назначения (список № 2);

 - об оказании технического содействия в создании, модернизации, дооборудовании и эксплуатации специальных объектов на территории иностранных государств, а также сотрудничество с иностранными государствами в области разработки и производства продукции военного назначения;

 - об оказании военно-технической помощи;

 - о реэкспорте или передаче третьим странам продукции военного назначения, поставленной иностранным заказчикам, а также о передаче третьим странам продукции военного назначения, изготовленной по российским лицензиям, если поставка продукции военного назначения осуществлялась на основании решения Президента РФ или если такая поставка планируется в государство, не включенное в список № 2;

 - введение эмбарго на поставку вооружения и военной техники, оказание услуг военно-технического характера, а также на поставку сырья, материалов, оборудования и передачу технологий военного и двойного назначения зарубежным странам в случае принятия соответствующего решения Советом Безопасности ООН;

 - по установлению ограничений в области внешнеторговой деятельности в отношении продукции военного назначения;

 - об установлении военно-технического сотрудничества с иностранными государствами, а также о приостановлении, прекращении и возобновлении этого сотрудничества;

 - по определению порядка осуществления внешнеторговой деятельности в сфере военно-технического сотрудничества, исключающего нанесение ущерба обороноспособности и безопасности Российской Федерации, а также неоправданное вмешательство государственных органов во внешнеторговую деятельность российских субъектов, имеющих на это право, ограничивающее для них возможность конкуренции с иностранными производителями продукции военного назначения;

 - о создании в установленном порядке специализированных федеральных государственных унитарных предприятий, основанных на праве хозяйственного ведения, являющихся государственными посредниками при осуществлении внешнеторговой деятельности в отношении продукции военного назначения;

 - по установлению порядка предоставления российским организациям права осуществления внешнеторговой деятельности в отношении продукции военного назначения;

 - по определению порядка лицензирования в Российской Федерации ввоза и вывоза продукции военного назначения;

 - по вопросам сотрудничества с иностранными государствами в области разработок военной продукции;

 - о передаче иностранным заказчикам лицензий на производство продукции военного назначения
.

 Принцип исключительной президентской компетенции устанавливает общее правило, в соответствии с которым все принципиальные аспекты внешнеторговой деятельности в сфере военно-технического сотрудничества находятся в исключительном ведении Президента Российской Федерации. К объектам правового регулирования Президента Российской Федерации относятся:

 - определение субъектов правоотношений в области военно-технического сотрудничества и порядка осуществления ими внешнеторговой деятельности в отношении продукции военного назначения;

 - определение объектов гражданских правоотношений в этой области и порядка хозяйственного оборота продукции военного назначения;

 - создание системы государственного управления в области военно-технического сотрудничества, определение полномочий федеральных органов исполнительной власти по координации и контролю в этой области, исключающих их неоправданное вмешательство во внешнеторговую деятельность субъектов военно-технического сотрудничества;

 - реализация принципа ограничения гражданских прав только на основании федерального закона (полномочия Президента в этой сфере установлены ст. 9 Закона о ВТС, в соответствие с которой Президент устанавливает ограничения в области военно-технического сотрудничества).

 Реализация принципа исключительной президентской компетенции исключает вмешательство иных государственных органов в предметы ведения, отнесенные к полномочиям Президента Российской Федерации 
.

Важным является и принцип «контрассигнации». Принцип «контрассигнации» исключительной компетенции Президента Российской Федерации состоит в том, что любое решение Президента Российской Федерации о поставке продукции военного назначения в иностранное государство в последующем сопровождается актом индивидуального правоприменения - специальным решением ФСВТС России или при необходимости Правительства Российской Федерации
.

 Исключительная важность этого принципа заключается в том, что специальные решения о поставке продукции военного назначения в иностранные государства (акты индивидуального правоприменения) Президент Российской Федерации принимает в случаях, которые являются исключением из общего правила. Президент Российской Федерации, определяет общий порядок (правила) осуществления внешнеторговой деятельности в сфере военно-технического сотрудничества и, издает для правового регулирования этих отношений, соответствующие указы, которые являются нормативными правовыми актами, рассчитанными на долгосрочное применение. Таким образом, исключительная компетенция Президента Российской Федерации определяет статику правоотношений внешнеторговой деятельности в сфере военно-технического сотрудничества и не в состоянии охватить динамические моменты, включающие в себя сиюминутные конъюнктурные изменения ситуации, которые имеют исключительное значение.

 Недостатки принципа исключительной президентской компетенции и призван восполнить принцип «контрассигнации», в соответствии с которым:

 - экспорт, сдача в аренду (лизинг), временный вывоз и вывоз на переработку продукции военного назначения с территории Российской Федерации в соответствии со списками № 1 и № 2 осуществляется на основании решений ФСВТС России (Правительства Российской Федерации);

 - импорт продукции военного назначения для нужд федеральных органов исполнительной власти, имеющих в своем составе войска и воинские формирования, - в рамках государственного оборонного заказа осуществляется государственным посредником - специализированным федеральным государственным унитарным предприятием совместно с головными исполнителями (исполнителями), определенными в государственном оборонном заказе;

 - импорт продукции военного назначения для нужд организаций-разработчиков и производителей, которые используют иностранную продукцию при производстве собственной продукции военного назначения, осуществляется государственным посредником или непосредственно организациями-разработчиками и производителями, если они имеют право на осуществление внешнеторговой деятельности в отношении продукции военного назначения.

 Из действия принципа «контрассигнации» исключен экспорт запасных частей, агрегатов, учебного и вспомогательного имущества к продукции военного назначения, а также проведение работ по техническому обслуживанию и ремонту продукции военного назначения, который осуществляется на основании лицензий ФСВТС России, если продукция военного назначения ранее была поставлена на основании принятых ФСВТС России (Правительством Российской Федерации) в установленном порядке решений о поставке иностранным заказчикам продукции военного назначения или о передаче лицензий на ее производство в строгом соответствии с этими решениями
.

 Помимо чисто практического значения этого принципа, призванного восполнить недостатки принципа исключительной президентской компетенции, реализация принципа «контрассигнации» имеет важное юридическое значение. Каждое юридическое лицо, получившее право на осуществление внешнеторговой деятельности в отношении продукции военного назначения, ограничено в рамках этой правоспособности осуществлять конкретные юридические действия, направленные на поставки военной продукции иностранным заказчикам. Экспортер должен получить субъективное право на осуществление юридически значимых действий, направленных на заключение того или иного вида экспортно-импортной сделки. Такой подход является логичным следствием государственной монополии внешнеторговой деятельности в сфере военно-технического сотрудничества.

 Специальной правоспособности юридического лица на внешнеторговую деятельность в отношении продукции военного назначения недостаточно для совершения такой сделки.

Указом Президента Российской Федерации от 10 сентября 2005 г. № 1062 правовые основания договорных отношений в отношении продукции военного назначения изменились. В соответствии с п. 19 Порядка осуществления военно-технического сотрудничества Российской Федерации с иностранными государствами субъекты ВТС могут заключать контракты с иностранными заказчиками до принятия соответствующих решений Правительством Российской Федерации или ФСВТС России при условии включения в контракт положения о его вступлении в силу после принятия соответствующих решений. Это означает, что в настоящее время названные решения государственных органов не являются для субъектов ВТС основанием субъективного права на заключение контракта в отношении ПВН. Данные решения являются правовым основанием субъективных прав и обязанностей по исполнению контрактных обязательств. Т.е. субъекты ВТС имеют право самостоятельно заключать контракты в отношении продукции военного назначения, которые вступают в силу с момента принятия государственными органами соответствующих решений. Именно с этого момента появляется само обязательство в отношении продукции военного назначения, т.е. права и обязанности сторон по сделке.

 Российская организация имеет субъективные права в каждом конкретном случае только в объеме тех прав, которыми его наделила ФСВТС России (Правительство Российской Федерации). Превышение этих прав в последствии будет являться основанием отказа в выдаче лицензии на ввоз или вывоз этой продукции, что повлечет нарушение контрактных обязательств и явится основанием гражданско-правовой ответственности. Вследствие этого, особую важность приобретает подготовка решений ФСВТС России (Правительства Российской Федерации), их детальная проработанность, максимальный учет всех необходимых интересов, как иностранного заказчика, так и российского государства, российской организации, осуществляющей сделку.

Таким образом, принципы внешнеторговой деятельности и сделок в отношении продукции военного назначения однозначно подтверждают вертикально – интегрированную основу ВТС, которая обуславливает синергический эффект
 корпоративной экономики ОПК, эффективность реализации инновационного потенциала. Наибольшее значение в этом отношении имеют как процессы создание вертикально – интегрированных структур - госкорпораций в ОПК, так и реализация инвестиционных проектов в таких высокотехнологичных секторах как космос и связь.
1.3. Мировой рынок вооружений: анализ сравнительных 
сопоставлений и оценок роли России

Сфера военно-технического сотрудничества приобретает все большее значение в системе межгосударственных отношений, связанных с поставками зарубежным странам вооружений и военной техники, военных технологий, оказанием услуг военно-технического характера и осуществлением инвестиций в данной области. Торговля вооружениями и вся система ВТС остается инструментом внешней политики, который призван обозначать присутствие того или иного государства в определенном регионе мира. США и другие страны НАТО рассматривают экспорт оружия в качестве важного средства поддержки своих союзников, укрепления собственных политических и военных позиций в стратегически важных районах мира.

В России сфера ВТС является средством поддержания жизнеспособности оборонно-промышленного комплекса (ОПК), сохранения его производственного и творческого потенциала в конкурентоспособном состоянии воспроизводить весь цикл высокотехнологичной продукции военного и двойного назначения. В тяжелое для предприятий отрасли время (последнее десятилетие прошлого столетия) большинство из них выжило только благодаря экспортным контрактам, т.е. внешних источников финансирования. Не менее негативное влияние на уровень внутренних источников финансирования  оказывает современный экономический кризис. 

Связи с этим, становится исключительно важной проблема сохранения и развитие конкурентоспособного инновационного потенциала оборонно-промышленного комплекса. Решение этой проблемы видится в сохранении объема производственных программ, использовании выгод и преимуществ международной кооперации в разделении финансовых затрат и рисков на НИОКР, удержание в сфере деловых интересов традиционных партнеров и контрагентов, поддержание спроса на продукцию высокотехнологичных секторов оборонного комплекса
. Промышленную политику ОПК следует жестко ориентировать на осуществлении прорыва в формировании высоко технологичных производств. Здесь не должен смущать тот факт, что продукция многих из его секторов, в силу недофинансирования внутреннего спроса, может быть поначалу ориентирована, главным образом, на высокотехнологичные зарубежные рынки. Успешное прохождение экзамена мирового рынка в таких случаях будет залогом качественного научно-технологического прогресса российской экономики.

В связи с этим, особое значение для развития ОПК приобретает определение стратегии внешнеэкономической деятельности, оптимального соотношения торговых и кооперационных отношений в общем объеме ВТС, секторальных и региональных предпочтений.

С известной долей условности можно утверждать, что за последние восемь лет в целом выстроена и осуществляется политика Российской Федерации в сфере ВТС, сформулированы ее стратегические направления. Четко определены место, роль и порядок взаимодействия федеральных органов исполнительной власти в плане координации деятельности и контроля в области ВТС Российской Федерации с иностранными государствами, а также решения других задач государственного регулирования в данной области в условиях рыночных отношений. Начался процесс организационного структурирования технологических цепочек в рамках холдинговых структур госкорпораций.

С точки зрения стратегических интересов государства на современном этапе регулирование, координация и контроль государственной деятельности в области ВТС должна быть направлена на реализацию следующих задач:

· развитие производственных связей с предприятиями по технологической кооперации в странах СНГ и государствами СНГ как покупателями ВВТ, в первую очередь, со странами-участницами Договора о коллективной безопасности;

· продвижение и закрепление на новых перспективных рынках воооружений в странах Юго-Восточной Азии, Тихоокеанского региона, Латинской Америки;

· сохранение присутствия России на традиционных рынках Ближнего и Среднего Востока, Африки;

· восстановление оптимального уровня ВТС со странами Центральной и Восточной Европы;

· налаживание продуктивного взаимодействия с НАТО, создание для этого необходимых рамочных условий;

· расширение поставок ВВТ в качестве одного из главных элементов в решении долговых проблем России некоторыми иностранными государствами.

Современной особенностью мировой торговли оружием является то, что в отличие от предшествующих лет она характеризуется не стратегической, а, в большей мере, коммерческой конкуренцией, интенсивным соперничеством между крупными производителями вооружений, борющимися за рынки сбыта. При этом меняется сама природа рынка: с появлением новых стран-экспортеров растет конкуренция, а заказчики становятся более требовательными к поставщикам с точки зрения удовлетворения своих требований к военной технике. В борьбе за заказы они больше не могут полагаться на исторические связи, поскольку сейчас многие государства готовы покупать военную технику у любого международного поставщика, который предлагает сделку, наилучшим образом отвечающую их потребностям. 
Давление экономических факторов на ОПК в этих условиях многократно усиливается, чему способствует кризис, в котором оказалась оборонная промышленность практически всех ведущих государств, оказывающий влияние на общее сокращение емкости мирового рынка вооружений. Спрос на вооружение продолжает падать и такая тенденция, по прогнозам экспертов, может сохраниться в ближайшие 10–15 лет
. 

Мировые тенденции рынка вооружений и военной техники. Мировой рынок оружия представляет собой совокупность регионально-локальных рынков, на которых страны-экспортеры и страны-импортеры вооружений и военной техники решают взаимосвязанные комплексные задачи купли-продажи, аренды/лизинга, других сделок по продукции военного назначения. 

Характерной чертой современного этапа развития мирового рынка вооружения и военной техники является то, что потенциальные импортеры, учитывая его сокращение и активность экспортеров, испытывающих проблемы со сбытом своей продукции внутри стран и стремящихся всяческими мерами реализовать ее за рубежом, начинают осуществлять более требовательную политику в этой области. Ее неотъемлемым элементом становится вопрос о закупке того или иного вида вооружения и военной техники с готовностью поставщика, в том числе к реинвестированию части прибыли, полученной от продажи, в национальную экономику, а также к компенсационным закупкам местных товаров. Прежде всего, это касается многих государств «третьего мира», которые таким путем планируют обеспечить приток иностранных инвестиций и тем самым - развитие национальной экономики.

Примером могут служить ОАЭ, где подготовлен ряд проектов на общую сумму свыше 3 млрд. долл., которые должны быть профинансированы потенциальными поставщиками оружия в рамках программы «компенсационных сделок». Аналогичные программы осуществляются в Саудовской Аравии, Кувейте, Малайзии, ЮАР и других странах. Одновременно активизируется практика заключения контрактов, предусматривающих выбор поставщиков вооружения на конкурсной основе, для участия в которых приглашаются экспортеры из различных стран. Тем самым покупатели вооружения и военной техники обеспечивают себе более выгодные условия сделок. 

Общая тенденция к сужению емкости мирового рынка оружия сопровождается наличием большого предложения, что создает определенные трудности для экспортеров, вынуждая их предпринимать дополнительные, часто нетрадиционные меры по продвижению своей продукции за рубеж.

На международном рынке вооружений предлагается все более расширяющееся разнообразие значительно усложненной военной техники и продукции двойного назначения, которые практически может приобрести любая страна, если это ей позволяют финансовые возможности. Причем процветающие «черный» и «серый» рынки предлагают варианты той оборонной продукции, в которой кому-то было отказано на открытом рынке.

Одно из серьезных изменений на международном рынке вооружения и военной техники состоит в том, что поставщики больше не предлагают упрощенные экспортные варианты самой современной техники. Сейчас поставщики предлагают потенциальным покупателям комплектацию, соответствующие современному уровню науки и техники, что делается с целью получения преимуществ в конкуренции с соперничающими фирмами. Так, например, Россия выразила также готовность выполнять экспортные варианты самолетов в соответствии с требованиями заказчика. Эта тенденция особенно ярко проявляется в борьбе на закупку крупных партий авиационной техники. Поскольку многие заказчики предлагают оплачивать приобретаемое зарубежное вооружение наличными (вместо получения от продавца военных кредитов, военной помощи или низкопроцентных займов, как это имело место в прошлом), то теперь они могут требовать качественную продукцию. Малайзия, например, потребовала от России модернизации двигателей и бортового радиоэлектронного оборудования в качестве условия закупки истребителей МиГ-29 и добилась согласия экспортера. 

В некоторых случаях фирмы разрабатывают очень сложные современные изделия исключительно с целью их экспорта и организуют сбыт таких изделий на рынке. Россия, например, разработала зенитный ракетный комплекс «Тор-М1», рассчитанный только на экспорт после того, как российские военные не проявили интерес к этому проекту. То же относится и к государственной южноафриканской фирме, разработавшей малозаметное покрытие «ФлоуЧарт» для беспилотных летательных аппаратов (далее - БПЛА) и крылатых ракет, тоже предназначенное только на экспорт.

В настоящее время на международных выставках военной техники экспонируются (и в большинстве случаев предлагаются на продажу) комплекты сложных технологий, что было немыслимым пять лет назад. Отдельные выборочные примеры таких заметно выделяющихся технологий включают следующие:

· несколько вариантов динамической брони (Россия, Украина и ряд восточноевропейских стран);

· спутниковая фоторазведка (Франция, Россия, Китай и США);

· военные разведывательные спутники (Франция);

· самолет ДРЛО (Дальнее радиолокационное обнаружение) (США, Россия и Израиль);

· самолет-заправщик (США и Израиль);

· ПЗРК (переносный зенитный ракетный комплекс) (Россия, США, Франция, Великобритания);

· системы ПРО (противоракетная оборона) ТВД (турбовинтовой двигатель) (Россия, Франция, Израиль и США);

· технологии малозаметности (Франция, ЮАР, Россия и США);

· ДПЛА (дистанционно пилотируемый летательный аппарат) и БПЛА  (Израиль, Франция, Россия и США);

· РЛС (радиолокационная станция) для обнаружения малозаметных ЛА (летательный аппарат) (Россия и Чешская республика);

· лазерные «ослепители» (Россия и Китай);

· ДЭПЛ (дизель-электрическая подводная лодка) (Россия, Германия, Швеция, Франция и Австралия):

Существуют два важных аспекта, относящихся к приведенному выше перечню сложных современных технологий и системам, имеющимся сейчас на международном рынке: во-первых, все эти технологии в период холодной войны входили в число наиболее строго охраняемых секретов возможных поставщиков; во-вторых, такие технологии являются важным фактором увеличения мощи Вооруженных сил, что имеет колоссальное стратегическое значение, даже если они приобретены в небольшом количестве.

Особое влияние на процессе производства вооружений в настоящее время оказывает «интеграция» различных систем вооружения путем сочетания наилучших технологий Востока и Запада, особенно в авиации. Например французская фирма «Томсон-CSF» обеспечивает технологию обработки цифровых сигналов для ее введения в БРЛС (бортовая радиолокационная станция) российских истребителей. Такое сочетание технологий подчеркивает российские возможности в области производства высокомощных БРЛС и преодолевает традиционное для России отставание в области обработки данных. Россия предлагает также потенциальным клиентам системы, которые позволяют запускать российские и западные тактические управляемые ракеты с одного и того же самолета в процессе одного боевого вылета. Россия, например, вела переговоры с представителями фирмы «Макдоннелл-Дуглас» по вопросу возможности установки российских ракет класса «воздух-воздух» на американские истребители F-15 и F/A-18. Возможности «интеграции» оборудования не ограничиваются франко-российскими инициативами. Осуществляется сотрудничество между Китаем и Израилем, ЮАР – США, и т.д. Ни одна страна мира, включая США, не делает системы вооружения на сто процентов разработанные из своих комплектующих. Известно, что до 10 процентов бортового оборудования новейшего американского истребителя F-22А «Рэптор» закупают в Китае
. Складывается впечатление, что политическим руководством России осознано понимание значения современной международной кооперации для оборонного комплекса. Выступление на заседании президиума Российской академии наук на тему развития навигационной системы ГЛОНАСС Заместитель Председателя Правительства Российской Федерации С.Б.Иванов «указал на необходимость учитывать результаты работ, которые ведутся в этой области в других странах. При этом вице-премьер сослался на опыт США, чья система GPS, по его словам, создавалась в условиях международной кооперации и, как это ни странно, с привлечением Российской академии наук, российских ученых и вообще достижений советской и российской науки»
.

В настоящее время заказчики по техническим, финансовым и конкурентным соображениям все чаще обращаются к услугам непосредственных производителей - стратегическим транснациональным объединениям, сохраняющим доминирование на рынке вооружений, военной и специальной техники, Крупнейшие бизнес – структуры высокотехнологичных секторов мирового хозяйства в большинстве своем расположены в США.

 Таблица 1
Список компаний - крупнейших производителей оружия 

	№
	Компания-производитель
	Объем продаж

(млн. долл. США)

	1
	Boeing (USA)
	28 050 

	2
	Northrop Grumman (USA)
	27 590 

	3
	Lockheed Martin (USA)
	26 460 

	4
	BAE Systems (UK)
	23 230 

	5
	Raytheon (USA)
	19 800 

	6
	General Dynamics(USA)
	16 570 

	7
	Finmeccanica (Italy)
	9 800

	8
	EADS (Europe)
	9 580 

	9
	L-3 Communications (USA)
	8 970 

	10
	Thales (France)
	8 940 

	11
	United Technologies Corp. (USA)
	6 840 

	12
	SAIC (USA)
	5 060 

	13
	DCN (France)
	3 520 

	14
	Rolls Royce (UK)
	3 470 

	15
	Computer Sciences Corp. (USA)
	  3 400 

	16
	ITT Industries (USA)
	3 190 

	17
	General Electric (USA)
	3 000 

	18
	Honeywell International (USA)
	2 940 

	19
	Halliburton (USA)
	2 720 

	20
	SAFRAN (France)
	2 630 

	21
	Dassault Aviation Groupe (France)
	2 210 

	22
	Mitsubishi Heavy Industries (Japan)
	2 190 

	23
	Saab (Sweden)
	2 110 

	24
	Alliant Techsystems (USA)
	2 060 

	25
	Harris (USA)
	1 870 
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Вертикальная интеграция, ставшая обычной в последней четверти прошлого века среди американских и западноевропейских оборонных фирм, быстро распространяется на страны ЮВА (Юго-Восточная Азия), на партнеров из стран «третьего мира» и на некоторые структуры ВПК России. Эти совместные усилия охватывают широкий диапазон деловой и инновационной активности, включая проведение совместных НИОКР и производства, а также сотрудничество в организации сбыта систем вооружения. Движущей силой такого глобального процесса в военной промышленности являются разнообразные сложные и часто взаимосвязанные экономические, военные и политические мотивы, в том числе: 

· распределение затрат и снижение рисков при разработке и производстве новых систем;

· получение возможности доступа к новейшим зарубежным технологиям, единственным в своем роде системам или уникальным комплексам НИОКР;

· достижение экономии, обусловленной ростом масштабов производства и снижением себестоимости производства, в т.ч. трансфертное ценообразование;

· развитие и проникновение на зарубежные рынки, которые иначе могли бы быть закрыты для партнеров, действующих поодиночке;

· повышение возможности эксплуатационной совместимости и увеличение боевой эффективности средств военных союзников;

· поощрение других видов международного сотрудничества, таких как политическая солидарность или экономическая интеграция;

· использование беспрецедентных возможностей ликвидации холодной войны и разрушения барьеров, некогда исключавших сотрудничество западных и восточных фирм. 

Стимулом проведения активной внешнеэкономической политики на мировом рынке вооружений могут и должны служить реализация потенциальных конкурентных преимуществ российской экономики. К ним, в частности, относятся:

· высококвалифицированная рабочая сила (по оценкам некоторых специалистов до 65% ее сосредоточены в оборонно-промышленном комплексе;

· низкая капиталоемкость сектора научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ (НИОКР) при относительно развитой инфраструктуре для их проведения; 

· наличие серьезных технологических заделов и разработок по ряду направлений (авиакосмическая промышленность, кораблестроение, энергетика, производство вооружений); 

· достаточно высокие в последние годы темпы увеличения объема продукции высокотехнологичных отраслей обрабатывающей промышленности, сосредоточенных, в основном, в ОПК;

· долговременное присутствие российской машино-технической продукции на ряде страновых рынков (главным образом в развивающихся государствах Азии, Ближнего Востока, Африки, Латинской Америки), обеспечивающее определенные рычаги контроля за этими экспортными нишами;

· значительные масштабы накопленных основных производственных фондов и фондов универсального обрабатывающего оборудования в промышленности, позволяющие снизить капиталоемкость технологической модернизации отрасли вообще и конкретных проектов в частности (среди 100 крупнейших компаний России по объему реализации продукции в 2008 году – 18 напрямую связаны с ОПК и обладают самым современным оборудованием;

· наличие в ряде секторов промышленности уникальных передовых технологий, опирающихся на достижения российской фундаментальной и прикладной наук, и которые по многим параметрам не уступают мировым аналогам (в основном авиакосмическая и оборонная промышленность).

В то же время, жесткий протекционизм ряда зарубежных стран, поддерживающий монополию, затрудняет вход на большинство рынков, где Россия могла бы использовать конкурентные преимущества, и выдвигает особые требования к деятельности государства по продвижению своих товаров на эти рынки
. Можно с уверенностью утверждать о существовании скоординированной политики ограничения доступа России к равноправному сотрудничеству в области высоких технологий, в том числе и на рынке вооружений. Такая политика создает исключительно дискриминационную основу для кооперационного сотрудничества в производстве высокотехнологичной продукции. В результате развития процесса концентрации в последнее десятилетие военного производства сформировалась новая конфигурация субъектов мирового рынка вооружений и военной техники в виде высоко диверсифицированных ТНК. Характерные особенности этого процесса преобразований можно свести к следующему:

· процесс быстрой концентрации в США, который начался около 1995 г. и включил множество мега-слияний ведущих военно-промышленных компаний США, практически завершился. Сформированные гиганты испытали значительное падение прибылей и курсов акций и были заняты консолидацией. На уровне субподрядчиков концентрация продолжилась, прежде всего, в секторах военной радиоэлектроники и информационных технологий;

· было согласовано создание в Европе первой крупной международной военно-промышленной компании - Европейской компании авиационно-космической и военной промышленности (European Aeronautics, Defence and Space Company — EADS) с участием Франции, Германии и Испании; 

· получил распространение процесс адаптации иностранной собственности в отраслях национальной военной промышленности, что значительно диверсифицировало продуктовый ряд производимых вооружений. Главным образом, эта перемена, повлекшая за собой в некоторых странах значительные изменения военно-промышленной политики, объясняется возникновением серьезных трудностей в поддержании национального военно-промышленного потенциала в условиях возрастающих издержек и усиления международной конкуренции в военном производстве
.

Остается сожалеть, что вопреки общемировым тенденциям в российской экономике и в том числе, оборонном комплексе, в этот период была осуществлена денационализация, которая разрушила вертикальную интеграцию сопряженного производства высокотехнологичной и конкурентоспособной продукции. Показательна в этом отношении репутация концерна «Антей», занимающего 91 позицию в ранге СИПРИ. Показательна прежде всего тем, что приведенная в сноске раздела краткая история компании, по целому ряду случайных обстоятельств, позволила компании занять за шесть лет совершенно другие позиции в рейтинге. В начале 2009г., австралийский аналитический центр Air Power Australia (APA) опубликовал очередное исследование, в котором сравнил возможности российских средств противовоздушной обороны и американской боевой авиации. Эксперты пришли к выводу: современные российские радиолокационные системы и зенитные ракетные комплексы достигли уровня, который фактически исключает возможность выживания авиации ВВС США в случае военного конфликта.

Таблица 2;

Ведущие западные и российские оборонно-экспортные компании

	Ранг
	Компания
	Страна
	Характер производств
	Место



	1
	Lockheed Martin Corp.
	США
	A,M,SP,PS,DE,CS
	1

	2
	Boeing Co.
	США
	A,M,SP,PS,DE,CS,H,C,MU
	2

	3
	SAE SYSTIMS
	Англия
	A,M,PS,DE,AV,S,AR,C,O,MU
	4

	4
	Raytheon Co.
	США
	A,M,SP,DE,C,O,MU
	3

	5
	General Dymatics Corp.
	США
	A,DE,AV,S,CS,AR,E,C,O,MU
	8

	12
	«Росвооружение»
	Россия
	Госкомпания по экспорту оружия
	14

	39
	АВПК «Сухой»
	Россия
	A
	NR

	78
	«Северная верфь»
	Россия
	S
	NR

	91
	Концерн «Антей»

	Россия
	DE
	NR


Обозначения: A-самолёты, M-ракеты, SP-космические системы, PS-средства обеспечения, DE-оборонная электроника, AV-бронированные машины, S-корабли и подлодки, CS-компьютерное обеспечение, AR-артиллерия, E-двигателестроение, H-вертолёты, С-средства связи, О-материальная часть артсистем, Т-крупнотоннажные автомобили, MU-обслуживание и модернизация, NA-данные отсутствуют, NR- в список не входит

Об этом сообщает издание DefPro. В частности, по данным исследования, противостоять российским ПВО не способны не только американские боевые самолеты F-15, F-16 и F/A-18, но даже перспективный многоцелевой истребитель пятого поколения Joint Strike Fighter, известный как F-35 Lightning II. А для того, чтобы достичь превосходства, которое, по мнению экспертов, американская авиация имела на момент окончания «холодной войны», Пентагону необходимо принять на вооружение еще как минимум 400 самолетов F-22 Raptor («Хищник»). Иначе американская авиация окончательно утратит свое стратегическое превосходство над российской ПВО. Очевидно, что такое положение может сказаться и на позициях США в мире. Вызывающие недовольство Соединенных Штатов страны, в частности Китай, Иран, Венесуэла, отдают себе отчет в том, что американцы, зная о наличии у них комплексов и систем ПВО российского производства, не пойдут на открытую военную конфронтацию - чтобы не потерять сотни боевых самолетов и пилотов. В основу этого довода положена аргументация эксперта аналитического центра APA доктор Карло Копп, в свое время защитивший диссертацию в области радиолокационной техники, который в январе 2009 г. сравнил возможности современных российских зенитных ракетных комплексов и истребителей F-35. И пришел к выводу, что самолет будет для них легкой целью. Производитель F-35, американская корпорация Lockheed Martin, не пытался публично оспорить заявление австралийского эксперта. 

Исследователи также пришли к выводу, что с момента окончания «холодной войны» российским инженерам удалось достичь значительных результатов в модернизации средств противовоздушной обороны. Возможность проанализировать потенциал вероятного противника у российских ученых появилась отчасти благодаря военным конфликтам в Ираке в 1991 году и в Югославии в 1999 году. Этот процесс, отмечается в докладе Air Power Australia, во многом напоминал шахматную игру, в результате которой россияне смогли вычислить, каким образом поставить мат американской боевой авиации. 

Сравнивая возможности современных систем ПВО и самолетов, аналитики также отмечают, что российская зенитно-ракетная система С-400 «Триумф» сегодня фактически не имеет аналогов в мире. При этом по своим возможностям она значительно превосходит американские комплексы ПВО Patriot
. 

Что касается авиации, то эксперты считают: единственным заслуживающим доверия многоцелевым истребителем ВВС США сегодня можно считать только F-22 Raptor. Экспортный вариант F-35 никогда не сможет составить ему конкуренцию. А поэтому, если новая администрация Белого Дома примет решение приостановить производство F-22, она, с точки зрения авторов исследования, допустит стратегическую ошибку. 

Разделяют эту оценку Air Power Australia и российские специалисты, считая что к началу 1990-х годов прошлого века Россия создала уникальную линейку систем ПВО: от переносных зенитных ракетных комплексов (ПЗРК) до системы С-300. В период обвального сокращения государственного оборонного заказа значительная часть предприятий отечественного оборонно-промышленного комплекса выжила потому, что российские системы ПВО были востребованы на мировом рынке. Причем география поставок была гораздо шире, нежели у любых других видов вооружения и военной техники. Мощный импульс развитию систем нового поколения придало создание концерна ПВО "Алмаз-Антей". Запущена в серию система С-400, успешно идут работы над новой системой, предназначенной и для ПВО, и для противоракетной обороны. Все это позволяет считать российские системы ПВО лучшими на рынке, поэтому экспертные оценки австралийцев оправданны. 

Основной производитель средств противовоздушной обороны в России - концерн ПВО «Алмаз-Антей». Создан в 2002 году. Сегодня это одна из ведущих холдинговых компаний российского оборонно-промышленного комплекса, выпускающая комплексы и системы ПВО дальнего, среднего и ближнего радиуса действия. Это также основной поставщик на мировой рынок российских систем и комплексов ПВО. Объединяет более 50 научных и производственных предприятий. По данным ежегодного рейтинга top-100 американского специализированного еженедельника Defense News, концерн входит в число 30 крупнейших компаний мирового военно-промышленного комплекса, среди российских оборонных предприятий концерн занимает в рейтинге первое место
. 

К качественно новым разработкам концерна относится прежде всего зенитная ракетная система нового поколения ЗРС С-400 «Триумф», в августе 2007 года поставленная на боевое дежурство. Эта система с учетом модернизации станет основным огневым средством системы воздушно-космической обороны Российской Федерации на ближайшие годы. Сегодня концерн ПВО «Алмаз-Антей» разрабатывает перспективную единую систему зенитного ракетного оружия ПВО-ПРО пятого поколения.  Размер общего портфеля заказов концерна от различных зарубежных стран оценивается в 5-6 млрд. долл. Военная техника концерна состоит на вооружении более чем 50 государств Юго-Восточной Азии, Ближнего и Среднего Востока, Европы, Африки и Латинской Америки.  Кроме того, концерн наращивает свой экспортный потенциал как поставщик запасных частей и сервисных услуг, в том числе по модернизации ранее поставленных комплексов и систем вооружения. 

В настоящем исследовании в характеристике современного рынка вооружений используется методология и статистика военных поставок СИПРИ, которая охватывает шесть категорий вооружений и военной техники, данные о торговли которыми отражены в Таблице 3.

Таблица 3
Доля новых вооружений и военной техники в поставках основных видов

обычных вооружений семи основных поставщиков, %

	Вид Вооружений и военной техники
	США
	Россия
	Франция
	Великобри-тания
	ФРГ
	Нидер-ланды
	Китай

	Авиационная техника
	80 (92)
	53 (82)
	44 (92)
	60 (89)
	5 (47)
	5 (92)
	23 (100)

	Артиллерийские системы
	2(84)
	1(52)
	0 (85)
	1 (66)
	8 (83)
	- (-)
	1 (82)

	Бронетанковая техника
	7 (67)
	19 (90)
	19 (97)
	13 (94)
	8 (28)
	- (-)
	15 (100)

	Системы наведения и рлк обнаружения
	7 (84)
	7 (98)
	7 (100)
	6 (84)
	2 (58)
	92 (94)
	8 (100)

	Корабли и суда


	4 (38)
	20 (100)
	29 (92)
	21 (63)
	77 (80)
	2 (3)
	53 (100)

	Доля новых Вооружений и военной техники
	85
	87
	94
	82
	66
	39
	100


Примечание: В скобках показаны данные о доле новых Вооружений и военной техники в общем объеме поставок по каждому виду обычных вооружений.

Источник: Ежегодник СИПРИ 2000. Вооружения, разоружение и международная безопасность. - М.: Наука, 2001. - С. 372.

Составными элементами мирового рынка вооружения, как системы, являются, в зависимости от критериев классификации, как региональные рынки вооружений и военной техники, так и рынки отдельных видов обычных видов вооружений. Каждый рынок отдельных видов оружия можно разбить ещё более узкие сегменты (один из вариантов приведён ниже).
	Модернизации вертолётов
	Сервисного обслуживания БТ
	

	Палубных 
вертолётов
	БРМД
	

	Военно-транспортных вертолётов
	БПМ
	РСЗО

	Вертолётов 
общего назначения
	Бронетранспортёров
	Буксируемых артустановки

	Ударных 
вертолётов
	Танков
	САУ

	Рынок военных вертолетов
	Рынок бронетанковой техники
	Рынок артиллерийского вооружения




Мировой рынок вооружений



	Рынок авиационной техники
	Рынок военно-морской техники
	Рынок

Управляемых ракет
	Рынок

Средств ПВО

	Истребителей


	Надводных 

кораблей 
	Управляемых авиационных бомб
	ЗРПК

	Штурмовиков


	Подводных 

лодок
	Крылатых ракет
	ЗСУ

	Военно-транспортных самолётов
	Авианесущих 

кораблей
	Ротивотанковых управляемых ракет
	ПЗРК

	Учебно-тренировочных самолётов
	Эскадренных 

миноносцев
	Противокорабельных управляемых ракет
	Корабельных системы ПВО

	Модернизации истребителей
	Фрегатов,

патрульных кораблей и катеров
	Управляемых ракет класса «поверхность- поверхность»
	ЗРК войсковых средств ПВО

	
	Кораблей специального назначения и судов вспомогательного флота
	
	Управляемых ракет класса «воздух-воздух»/ «воздух-земля»


Мировой рынок продукции военного назначения как никакой другой товарный рынок высокотехнологичной продукции характеризуется все возрастающим разнообразием предлагаемых товаров. Значительную роль в этом процессе безусловно играет инновационный механизм научно-технического прогресса, а также углубление международных производственных связей. Тем не менее, определенная классификация возможна и необходима. 

Продукцию военного назначения можно классифицировать, например, по степени технологической сложности. С этой точки зрения мировой рынок оружия представляет собой сложную многоярусную систему. 

Нижним ярусом этой системы является рынок базовых товаров (занимает около 40% от общего объема мирового рынка). На нем имеет хождение главным образом низкотехнологичное оружие (соотношение расходов на НИОКР к стоимости производства менее 1%). Это – средства ближнего боя, боеприпасы к ним, средства индивидуальной защиты, связи, снаряжение, некоторые приборы, часть сложного, но морально устаревшего оружия, а также взрывчатые вещества, другие компоненты для производства боеприпасов, часть продукции производственно-технического назначения, стальные листы, болванки, заготовки, в том числе из цветных металлов, иное сырье и материалы, необходимые для производства оружия. Часть такой продукции трудно идентифицировать как продукцию военного назначения, поэтому истинные объемы товаров, имеющих хождение на этом ярусе, могут быть несколько большими. Именно на рынке базовых товаров решают вопросы купли-продажи оружия большинство бедных африканских, латиноамериканских, азиатских стран, а также ряд постсоветских государств.

Как показывает международная практика, рынок базовых товаров высоко либерализован; преобладающей формой соперничества здесь выступает ценовая конкуренция, поскольку качественные параметры этих товаров достаточно близки. Однако его сфера по мере развития мирового рынка оружия непрерывно сужается (в конце 80-х гг. на нижнем ярусе концентрировалось более 50% мирового объема торговли оружием).

Средним ярусом выступает рынок трудоемких конечных изделий и полуфабрикатов (около 30%) от объема мирового рынка). На нем имеет хождение оружие среднетехнологичного уровня (затраты на НИОКР составляют до 4% к стоимости выпущенной продукции). Это преимущественно вооружения тактического, оперативно-тактического и оперативного звена, не относящиеся к высокоточному оружию; запасные части и принадлежности, отдельные узлы, агрегаты, приборы, специальные комплектующие, а также продукция производственно-технического назначения, используемая для производства и сборки вооружения, в том числе станки, технологическое оборудование и т.д.

Границы среднего яруса, по сравнению с нижним, более фиксированы. На рынке трудоемких конечных изделий и полуфабрикатов покупают и продают оружие и лидеры мирового экспорта, и страны – «середнячки», а также государства, создающие или модернизирующие национальную оборонную промышленность. Поэтому ценовое соперничество здесь распространяется и на продажу лицензий на производство оружия. Это стабильный рынок для большинства стран мира.

Верхний ярус занимает рынок высокотехнологичной продукции военного назначения (около 25% от объема мирового рынка). Это главным образом современные многоканальные системы вооружений (соотношение расходов на НИОКР к стоимости продукции более 4%) наземного, воздушного и морского базирования, в том числе интеллектуального плана, объединяющие в себе возможности по разведке, целеуказанию и поражению на максимальной дальности, реализующие в боевом алгоритме автономные концепции боевой деятельности «выстрелил-забыл». Здесь выставляют свою продукцию индустриально развитые страны, в основном лидеры мирового экспорта оружия. Данный рынок является объектом государственного протекционизма, а соперничество на нем осуществляется не только в экономическом, но и в политическом пространстве. Рынок высокотехнологичной продукции военного назначения имеет тенденцию к устойчивом росту (в начале 90-х годов в его пределах концентрировалось 12-15% мирового объема продаж оружия).

Кроме того, мировая торговля вооружением в настоящее время характеризуется тем, что продолжается ее концентрация в руках узкого круга экспортеров и покупателей. Так, на долю шести основных стран-поставщиков вооружений приходится свыше 86% всех продаж, а на долю 10 основных импортеров - порядка 58% всех закупок продукции военного назначения в мире. Доля же 30 ведущих стран-получателей продукции военного назначения в общемировом объеме импорта обычных вооружений составляет до 89%. Лидирующие позиции экспортера на мировом рынке продукции военного назначения в настоящее время занимают США, резко увеличившие свое присутствие с начала этого столетия. При этом, только за период 2000-2005 гг., по данным СИПРИ, США поставили другим странам основных видов обычных вооружений на сумму 53,443 млрд. долл., что составляет 48% всех мировых поставок в данные годы. Удельный вес других наиболее крупных западных экспортеров продукции военного назначения за указанный период составил: Франция - 10,5% или 11,731 млрд. долл. суммарных военных поставок, Великобритания - 6,6% или 7,343 млрд. долл., Германия -5,5% или 6,085 млрд. долл., Нидерланды - 2,0% или 2,239 млрд. долл. и т.д. В общей сложности 64 экспортера основных видов обычных вооружений за указанный период поставили другим странам оружия на сумму в 111,325 млрд. долл. 

Таблица 4
Поставки ВВТ развивающимся странам в 1999-2006 гг.,

(млн. долл. в текущих ценах по данным CRS)

	
	1999 г.
	2000 г.
	2001 г.
	2002 г.
	2003 г.
	2004 г.
	2005 г.
	2006 г.
	1999-2006 гг.

	США
	16 743
	12 650
	9 024
	9 941
	10 571
	11 468
	11 495
	14 008
	95 900

	Россия
	3 600
	4 200
	4 700
	3 600
	4 300
	5 500
	3 100
	5 800
	34 800

	Франция
	4 100
	2 400
	1 900
	1 400
	2 400
	5 300
	2 200
	400
	20 100

	Великобритания
	4 700
	5 400
	3 800
	4 500
	4 400
	2 700
	2 900
	3 300
	31 700

	Китай
	500
	900
	900
	900
	700
	900
	900
	700
	6 400

	Германия
	2 000
	1 200
	600
	1 200
	2000
	1 800
	600
	1 000
	10 400

	Италия
	700
	200
	500
	500
	400
	200
	300
	100
	2 900

	Другие европейские страны
	3 200
	2 900
	3 100
	2 800
	3 800
	1 600
	2 000
	1 200
	20 600

	Остальные страны
	1 600
	1 600
	1 900
	2 000
	1 600
	2 100
	1 700
	500
	13 000

	Всего
	37 143
	31 450
	28 424
	28 841
	30 171
	31 568
	25 195
	27 008
	235 800


Данные по зарубежным странам округлены до 10 млн. долл. 

Источник: Доклад Исследовательской службы Конгресса США о поставках вооружений развивающимся странам в 1999-2006 г.г. http://www.fas.org/asmp/resources/
В целом, по данным, приведенным в докладе исследовательской службы конгресса США, в период с 1999 по 2006 год мировой официальный оборот торговли военной техникой и вооружениями составил 284,2 млрд. долларов США, при этом доля США — 110,6 млрд. долларов.  С 1991 года существует также Регистр обычных вооружений ООН
, в который ежегодно заносятся официальные отчеты государств о поставленной и купленной военной технике. Согласно регистру, в 2007 году США поставили 139 танков M1A1 (Abrams) Египту, туда же была продана 161 крупнокалиберная артиллерийская система M109A5 (Howitzer). 115 таких же систем получил Пакистан. Что касается авиационных поставок, то 18 истребителей F-16D купил у Америки Израиль, 17 F-16C были поставлены в Польшу. Кроме того, по данным регистра, в Израиль, Иорданию, Пакистан и другие страны было продано 808 различных ракет и пусковых установок. У США солидная база клиентов, и, вероятно, в ближайшие годы эта страна сохранит статус главного поставщика вооружений. России лишь один раз - в 2005 году - удалось обогнать США по общей сумме вновь подписанных военных контрактов ($6,9 млрд против $6,2 млрд), но в период с 1999 по 2006 год Россия по объему поставок занимает второе место - $48,9 млрд, опять же по данным конгресса США. Для Регистра обычных вооружений ООН за 2007 год Россия без раскладки по конкретным моделям заявила об экспорте 164 танков, из которых 62 отправились в Азербайджан, а 102 — в Алжир по контракту 2006 года. Кроме того, Россия сообщила о почти 1,5 тыс. управляемых ракет (из них 984 убыли в КНР), 74 боевых бронированных машинах, 16 артиллерийских системах, 15 боевых вертолетах, а также об отсутствии поставок боевых кораблей — впервые с 2003 года. Также в 2007 году Россия успешно экспортировала авиацию, если не брать случай с возвратом Алжиром МиГ-29СМТ; 40 Су-30МКИ были отгружены Индии. Если же говорить о стоимости, то, по оценкам информационного агентства «Телеинформационная сеть ВПК», структура экспорта в 2006 году выглядела так: 49,9% пришлось на авиацию, 27,3% — на флот, 11,4% — на ВВТ для сухопутных сил, 9,2% —на средства ПВО. Россия не пересекается с США по направлениям крупных поставок. Например, не делится крупный китайский рынок, который остается за Россией. Но в свете нынешней активности США на рынке Индии можно предположить, что в будущем на этом направлении конкуренция будет жесткая. Высокую конкурентность индийского рынка подтверждают российские производители. Индия является крупнейшей страной-импортером авиатехники военного назначения, за этот рынок активно борются все крупные мировые производители авиации. Сегодня в этой борьбе активно участвуют и США. У России есть ряд серьезных конкурентных преимуществ: история сотрудничества с Индией в этой области длится более 45 лет, Россия всегда передавала Индии новейшие технологии, также есть опыт совместного создания авиационной техники. На третьем месте в списке экспортеров вслед за Россией идет Великобритания — $24,1 млрд. с 1999 по 2006 год. Именно эта страна в 1985 году заключила крупнейший в истории ВТС контракт с Саудовской Аравией, получивший название «Аль-Ямама» («Голубь»). 22 года длился обмен нефти на истребители, общая сумма контракта оценивалась в $160 млрд. Для заключения подобных сделок был задействован максимум возможных ресурсов, включая личные связи первых лиц государств. Не последнюю роль сыграло здесь отсутствие в Великобритании процедуры парламентского утверждения поставок вооружений. Саудовская Аравия сначала искала авиацию в США, но американо-израильский комитет по связям с общественностью похоронил сделку в конгрессе, санкция которого была необходима на стартовом этапе. Европейские поставщики часто объединяют усилия для успешной конкуренции с США. Здесь можно упомянуть появившийся в 2005 году кодекс поведения при закупках ВВТ, ограничивающий внутриевропейскую конкуренцию, и совместную работу над истребителем Eurofighter. Заметим, что экспорт ВВТ жестко контролируют не только США. В России, к примеру, существует два официальных спецсписка ВВТ. В первый включены разрешенные к экспорту образцы вооружений, что ограничивает поставку новейших разработок. Во втором списке страны, в которые эти вооружения могут поставляться. Органы военного планирования, справедливо считают, что должно соблюдаться соотношение военных потенциалов с соседями. В оценке страновых предпочтений ВТС не существует единых подходов. Но не маловажную роль играют политические, геоэкономические, региональные факторы.

Некоторые достаточно развитые государства развивающегося мира, имеющие собственную военную промышленность соответствующего уровня, в настоящее время также активно занимаются экспортом продукции военного назначения. Это в первую очередь относится к Бразилии, Южной Африке, Сингапуру и Индонезии. И хотя военный экспорт этих стран в последние годы довольно незначителен, они предпринимают активные усилия для занятия более прочных позиций на мировом рынке оружия.

Что касается основных покупателей продукции военного назначения, то, по данным СИПРИ, первые пять мест в мировом рейтинге стран-импортеров продукции военного назначения распределились следующим образом:
Таблица 5
Мировой рейтинг крупнейших импортеров вооружения  за период 

1998-2007 гг.

	Место в мире 

1998-2007
	Место в мире

1997-2006
	Страна-

импортер
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007
	1998-2007

	1
	1
	Китай
	2636
	2068
	2906
	3346
	3719
	1424
	23182

	2
	2
	Индия
	1613
	2870
	2331
	1182
	1404
	1318
	14274

	3
	4
	Греция
	480
	2226
	1498
	540
	817
	2089
	11544

	4
	5
	Южная Корея
	336
	575
	967
	661
	1527
	1807
	10673

	5
	7
	ОАЭ
	208
	700
	1436
	2224
	2067
	1040
	9334

	6
	6
	Турция
	887
	433
	174
	984
	317
	944
	9270

	7
	3
	Тайвань
	299
	101
	341
	794
	608
	3
	8951

	8
	10
	Израиль
	325
	292
	845
	1108
	1102
	891
	7661

	9
	9
	Египет
	827
	816
	752
	736
	1020
	418
	7232

	10
	12
	Австралия
	711
	864
	558
	560
	765
	685
	6904

	
	
	Others
	8436
	7804
	9282
	9122
	12876
	13590
	107238

	
	
	Total
	16759
	18750
	21089
	21256
	26223
	24210
	216264


Источник: SIPRI Arms Transfers Database, http://armstrade.sipri.org/arms_trade/toplist.php

В целом же свыше 60% всего экспортируемого оружия сегодня приобретается развивающимися странами. Так что развивающиеся страны занимают важное место в системе взаимоотношений на мировом рынке продукции военного назначения - именно они являются главными покупателями на нем и именно в их направлении идут основные потоки вооружений. При этом доля импорта продукции военного назначения стран Азии в общемировом объеме возросла в 2005 г. по сравнению с 2000 г. на 10,2%. В целом же данный регион демонстрирует довольно динамичный рост рынка продукции военного назначения.

Стоимостные показатели поставок в страны Азии ведущими экспортерами основных видов обычных вооружений в течение 2000-2005 гг. выглядели следующим образом: США - 20,996 млрд. долл., Россия - 9,888 млрд., Франция - 6,362 млрд., Великобритания - 1,822 млрд., Китай – 1,566 млрд., Германия - 1,161 млрд. и Нидерланды - 0,574 млрд. долл. Прочими странами в азиатский регион в данный период было поставлено продукции военного назначения всего на сумму 5,003 млрд. долл.

На страны Ближнего и Среднего Востока приходилось 31,8% общемирового импорта, что составляло 36,897 млрд. долл. В 2000-2005 гг. доля ближневосточного региона в общемировом масштабе снизилась до 29,9% и составила в общей сложности 33,257 млрд. долл. В целом же в мировом импорте доля данного региона сократилась почти на 28% и, как полагают эксперты, будет продолжать сокращаться и в дальнейшем.

Стоимостные показатели поставок в страны Ближнего и Среднего Востока ведущими экспортерами основных видов обычных вооружений за 2000-2005 гг. выглядели следующим образом: США - 19,570 млрд. долл., Франция - 3,589 млрд. долл., Великобритания - 3,520 млрд. долл., Германия - 2,339 млрд. долл., Россия - 1,396 млрд. долл., Нидерланды - 0,842 млрд. долл. и Китай - 0,548 млрд. долл. Прочими странами в ближневосточный регион в данный период было поставлено продукции военного назначения всего на сумму 1,453 млрд. долл.

На страны Европы в период 1995-1999 гг. приходилось 26,6% общемирового импорта, что составляло 30,829 млрд. долл. В 2000-2005 гг. европейская доля в общемировом масштабе снизилась до 16,9% и составила в общей сложности 18,824 млрд. долл. В целом же в мировом импорте доля данного региона  сократилась почти на 49%.

Поставки в страны Европы ведущими экспортерами основных видов обычных вооружений в стоимостном выражении представлены следующим образом: США - 10,648 млрд. долл., Германия - 1,888 млрд. долл., Россия - 1,829 млрд. долл., Франция - 0,984 млрд. долл., Великобритания - 0,657 млрд. долл., Нидерланды - 0,607 млрд. долл. и Китай - 0,019 млрд. долл. Прочими странами в данный период европейским импортерам было поставлено продукции военного назначения на сумму 2,192 млрд. долл.

В последнее время увеличился общий объем поставок оружия в страны Латинской Америки. Так, если в период с 1995г. по 1999г. в страны данного региона было поставлено продукции военного назначения на общую сумму 4,060 млрд. долл., что составляло 3,5% общемирового импорта, то в период с 2000г. по 2005г. стоимостное выражение поставленных в страны Латинской Америки вооружений выразилось в сумме 5,704 млрд. долл. или 5,1% всех поставок продукции военного назначения в мире.

Африка и Океания продолжают демонстрировать низкий уровень потребностей в продукции военного назначения. Так, за период 2000-2005 гг. в Африку было поставлено продукции военного назначения на общую сумму 6,413 млрд. долл., что составляет 2,5% общемирового импорта, а в Океанию - на 3,182 млрд. долл. или 1,4% всех мировых поставок. При этом в Океании почти 98% импорта продукции военного назначения приходится на два крупных и индустриально развитых государства данного региона - Австралию и Новую Зеландию. Африканский же континент представлен исключительно странами развивающегося мира, большинство из которых к тому же относится и к наименее развитым и испытывают огромные финансовые трудности.

Стоимостные показатели поставок в страны Африки ведущими экспортерами основных видов обычных вооружений в течение 2000-2005 гг. выглядят следующим образом: Россия - 0,899 млрд. долл., Франция - 0,272 млрд. долл., США - 0,176 млрд. долл., Китай - 0,080 млрд. долл., Великобритания - 0,042 млрд. долл., Германия - 0,026 млрд. долл. и Нидерланды - 0,001 млрд. долл. Прочими же странами на африканский континент в данный период было поставлено продукции военного назначения на сумму 0,982 млрд. долл.

В перечень самых крупных экспортеров мирового рынка оружия кроме США входят Великобритания, Франция, Германия и Россия. Одним из факторов, способствующих удержанию развитыми странами ведущих позиций в мировой торговле оружием, является четкое правовое определение самого факта экспорта вооружений как стратегической цели государства. Например, в законодательстве США экспорт продукции военного назначения рассматривается как элемент, вносящий важный вклад в развитие военно-промышленной базы и экономики в целом, а также в качестве ключевого инструмента ее политики национальной безопасности и внешней политики. Экспорт современной продукции военного назначения не только существенно повышает боевую мощь стран-импортеров, но и способствует решению политических и других задач в интересах стран-экспортеров.

Типы теневой торговли вооружениями: В связи с появлением в последнее время признаков реализации Соединенными Штатами Америки новой стратегии блокирования поставок вооружения и военной техники из России, резко повысилось внимание экспертного сообщества к международным сделкам, связанным с незаконной торговлей вооружениями. Важнейшим элементом новой американской стратегии становится определение некоторых российских поставок или контрактов как «незаконных», «противоречивых», «нарушающих региональный баланс сил» или «способствующих разрушению режимов нераспространения ракетных и ядерных технологий». Вслед за этим такие поставки начинают описываться коллаборационистской частью российских средств массовой информации как нелегитимные. В связи с чем все большую актуальность приобретает необходимость экспертного суждения о проблематике незаконной торговли вооружениями. Этой задачи можно предложить методику «цветных» рынков
.  В рамках этого подхода под теневыми продажами можно понимать совокупность черных и серых поставок вооружений. Деление на черный и серый экспорт производится на основании следующих критериев: тип факторов, участвующих в передаче оружия; мотивация факторов; соответствие передачи нормам национального законодательства; соответствие передачи официально принятым на себя страной-экспортером обязательствам на международной арене. 

Черный экспорт. Осуществляется преимущественно физическими лицами или группой физических лиц, иногда создающими для этой цели специальную фирму. В принципе организаторами черного экспорта могут быть хозяйствующие субъекты и воинские части. Сущностным отличием черных поставок является их мотивация. Они реализуются исключительно для обогащения частных лиц, всякая общественная мотивация отсутствует. Фактически понятие черного экспорта тождественно понятию контрабанда. При выполнении черных поставок нарушается прежде всего национальное законодательство страны-экспортера, ее международные обязательства могут при этом нарушаться или нет. 

Серый экспорт. В организацию поставок вовлекается государственный аппарат страны-экспортера или отдельные государственные институты. Такое вовлечение может быть двояким и включать в себя: прямое участие в реализации сделки; информированность о ней и отсутствие действий по ее пресечению. 

Мотивация действий также может быть двоякой: коммерческой (для пополнения доходов государственного бюджета или улучшения финансового положения отдельной военно-промышленной корпорации) или военно-политической, когда передача оружия осуществляется для поддержки признаваемого союзным правительства или вооруженного движения. Серые поставки становятся таковыми при условии нарушения взятых на себя страной-экспортером международных обязательств или норм международного права. Частными случаями серых поставок могут быть: передачи вооружений в страны, в отношении которых реализуется эмбарго Совета Безопасности ООН на продажу им оружия. К числу таких государств в настоящее время относятся Ирак, Ливия и Югославия; передачи вооружений и технологий, попадающих под ограничения режимов нераспространения. Относятся преимущественно к оружию массового поражения и средствам его доставки, прежде всего, ракетным; поставки оружия движениям, ведущим вооруженную борьбу против признанных мировым сообществом правительств. При этом индикатором признанности можно считать наличие места в ООН и/или признание данного правительства подавляющим большинством государств мира. 

Активно развивающийся процесс криминализации властных структур ряда постсоциалистических стран и фактическое сращение их государственного аппарата с мафиозными квазиполитическими образованиями способствует размыванию границы между серым и черным экспортом вооружений. Поэтому можно выделить промежуточную область черно-серого экспорта, которая характеризуется наличием одного или нескольких из нижеследующих признаков: по составу факторов. В подготовке и/или реализации сделки участвуют отдельные государственные институты, но при этом другие госорганы препятствуют реализации поставки или характеризуют ее как незаконную. То есть, имеется ситуация аппаратной конкуренции между несколькими госорганами, в экстремальном случае – между спецслужбами. В этой же промежуточной зоне будут пребывать поставки, осуществляемые крупными военно-промышленными корпорациями в обход нормальной процедуры оформления сделок; по мотивации. Сделка формально осуществляется в общенациональных интересах или интересах крупной корпорации, однако в реальности контрактанты маскируют наличие мощной частной заинтересованности отдельных физических лиц, каковая частная заинтересованность на самом деле превалирует. Факторы, реализующие сделку, пользуются недобросовестным исполнением контрольными органами своих прямых обязанностей. При этом органы экспортного контроля могут быть либо недостаточно компетентными, либо сознательно не препятствовать сделке в силу своей собственной заинтересованности в ее реализации. 

Наконец, еще одной переходной областью является бело-серая зона. Поставки, лежащие в этой области, формально не противоречат законным сделкам, но фактически создают для страны-экспортера серьезные политические и/или экономические трудности в отношениях с третьими странами или негативно влияют на ее образ в мире. К такого рода сделкам можно отнести: одновременные поставки в страны, вовлеченные в вооруженный конфликт между собой или находящиеся в ситуации высокой вероятности его возникновения; поставки одному из государств, вовлеченных в вооруженный конфликт, в результате которых происходит резкое изменение военного баланса сил в пользу получателя оружия; поставки вооружений в страны, формально находящиеся в напряженных отношениях с государством-экспортером; поставки в страны, развитие военно-технического сотрудничества с которыми может вызвать санкции в отношении экспортера со стороны США и их союзников. К числу таких стран относятся Сирия и Иран. Контракты со странами, фактическая состоятельность которых доказана историей, но юридическая легитимность которых подлежит сомнению, например, Тайвань.

Строго говоря, бело-серый экспорт лежит уже за пределами теневой зоны, с которой его роднит только стремление экспортеров максимально долго хранить эти поставки в тайне. Поэтому такие передачи вооружений относятся к полутеневой области.

Важны пороговые значения – предельные величины, несоблюдение значений которых препятствует нормальному ходу развития различных элементов воспроизводства, приводит к формированию негативных, разрушительных тенденций в области безопасности. Однако нет однозначного ответа на вопрос, какими должны быть эти пороговые значения. Мировая практика показывает, что даже при существенном несоблюдении пороговых значений экономика некоторых стран стабильно развивается, причём темпами, превосходящими те страны, где эти пороговые значения соблюдаются гораздо жёстче. Все эти критерии и показатели должны коррелировать друг с другом, и прежде чем браться за соблюдение данных пороговых значений хорошо бы выяснить, как именно они взаимодействуют между собой.
� Федеральный закон от 13 октября 1995 г. № 157-ФЗ "О государственном регулировании внешнеторговой деятельности". Собрание законодательства Российской Федерации, 1995, № 42, ст. 3923.


� ст. 9 Федерального закона «О военно-техническом сотрудничестве Российской Федерации с иностранными государствами» и Указ Президента Российской Федерации от 10 сентября 2005 г. № 1062


�  На практике же рецидивы незаконного вмешательства иных государственных органов в исключительную компетенцию Президента Российской Федерации имеют место. Прежде всего, это связано с процессом денационализации собственности ОПК, последствия которого рассматриваются отдельно. Это в полной мере относится и к постановлениям Правительства Российской Федерации от 20 ноября 1999 г. № 1273 "О некоторых мерах государственного регулирования военно-технического сотрудничества Российской Федерации с иностранными государствами" и от 2 октября 1999 г. № 1109 "Об утверждении Положения об осуществлении федеральными органами исполнительной власти военно-технического сопровождения и контроля разработки, производства и поставок продукции военного назначения", в которых объектами правового регулирования стали вопросы, отнесенные к ведению Президента Российской Федерации (порядок осуществления военно-технического сотрудничества и контрольные функции Минобороны России при осуществлении внешнеторговой деятельности в отношении продукции военного назначения).


� См.: пп. "б, в" пункта 2 Положения о порядке осуществления военно-технического сотрудничества Российской Федерации с иностранными государствами.


� См.: пункт 2 Порядка лицензирования в Российской Федерации ввоза и вывоза продукции военного назначения, импорт и экспорт которой подлежат контролю и осуществляются по лицензиям.


� от греч. synergos - вместе действующий - возрастание эффективности деятельности в результате соединения, интеграции, слияния отдельных частей в единую систему за счет так называемого системного эффекта, эмерджентности.


� О состоянии промышленного комплекса Российской Федерации в условиях мирового финансово-экономического кризиса и мерах по развитию высокотехнологичных отраслей российской промышленности» 25 февраля 2009г. Материалы слушаний в Государственной Думе // http://www.duma.gov.ru


� В оценке мировой торговли оружием предпочтительны пятилетние период статистических сопоставлений. Для целей данного раздела использована статистика и оценки таких авторитетных научных центров, занимающиеся проблемой оценки мирового экспорта обычных вооружений: СИПРИ - Стокгольмский институт изучения проблем мира (Stockholm International  Peace Research Institute - SIPRI); Лондонский международный институт стратегических исследований (The International Institute of Strategic Studies - IISS); Исследовательская служба Библиотеки Конгресса США  (Congressional Research  Service - CRS); Бюро по контролю за вооружениями  Государственного Департамента США (одно из четырех бюро, имеющих дело с различными аспектами контроля за вооружениями). Примечание: Организовано в апреле 1999г. при слиянии Государственного Департамента США и Американского агентства по контролю за вооружениями  (U.S. Arms Control and Disarmament Agency - ACDA).


Основными источниками информации относительно мировой торговли оружием являются: SIPRI Yearbook, ежегодно издаваемый SIPRI (обычно публикуется в июне и содержит данные за пятилетний период); The Military Balance, ежегодно издаваемый IISS (содержит данные за десятилетний период); Отчеты для Конгресса США (Conventional Arms Transfers to the Developing World), подготавливаемые (CRS). Отчеты «World Military Expenditures and Arms Transfers» (WMEAT), публикуемые Госдепартаментом США. Регистр обычных вооружений ООН (UN Register of Conventional Arms). В конце года публикуются сведения о физическом экспорте/импорте вооружений за предшествующий календарный год по семи категориям вооружений на основании официальных правительственных данных. Отчеты «Foreign Military Sales, Foreign Military Construction Sales and Military Assistance Facts»  (FMS Facts), подготавливаемые  The Pentagon's Defense Security Assistance Agency. Ежегодно представляет детальную информацию о военном экспорте США. Отчеты «Section 655 Report», выпускаемые The State Department's Bureau of Political-Military Affairs с помощью The Pentagon's Defense Security Assistance Agency (готовятся к 1 февраля каждого года и содержат детальную информацию за предыдущий финансовый год). Методики оценки вышеперечисленных источников автору известны и могут составить предмет отдельного исследования. В диссертации применяются выборочно. Российские источники использованы преимущественно формата открытой печати.


В России существует два реально функционирующих неправительственных центра, анализирующих ситуацию в области военно-технического сотрудничества (ВТС) – Центр анализа стратегий и технологий (Центр АСТ) и Центр анализа мировых рынков вооружений (ЦАМРВ). Однако информация данных Центров в исследовании не использована по причине недоступности.





� Иванов С.:Оборонный заказ надежно защищен от кризиса. Российская газета,№4856 от26 февраля 2009 г.


� Иванов С.Б. Выступление на заседании президиума Российской академии наук на тему развития навигационной системы ГЛОНАСС. //http://www.government.ru





� Наиболее отчетливо дискриминационный механизм зафиксирован поправкой Джексона-Вэника в законодательстве США, которой запрещается предоставлять режим наибольшего благоприятствования в торговле, предоставлять государственные кредиты и кредитные гарантии странам, которые нарушают или серьёзно ограничивают права своих граждан на эмиграцию. Поправкой также предусматривалось применение в отношении товаров, импортируемых в США из стран с нерыночной экономикой, дискриминационных тарифов и сборов. Формально эта норма была введена в 1972 г. из-за ограничений на эмиграцию советских граждан. Поправка зафиксирована в Ст. 2432 Кодекса законов США. Свобода эмиграции в торговле Востока и Запада. (a) Действия стран с нерыночной экономикой, ставящие их вне рамок нормальных торговых отношений, кредитных программ, кредитных или инвестиционных гарантий, либо коммерческих соглашений. Чтобы утвердить неизменную преданность Соединенных Штатов фундаментальным правам человека, с 3 января 1975 г., независимо от других положений законодательства, товары из любой страны с нерыночной экономикой не будут подлежать недискриминационному режиму (нормальным торговым отношениям), а такая страна не будет участвовать в какой-либо программе правительства США, предполагающей непосредственное или опосредованное предоставление кредитов, кредитных гарантий или инвестиционных гарантий, а президент США не будет заключать какого-либо коммерческого соглашения с любой такой страной в течение периода, который начинается с даты, когда президент определяет, что такая страна -(1) отказывает своим гражданам в праве на свободную эмиграцию; (2) облагает более чем номинальной пошлиной эмиграцию, визы или другие документы, необходимые для эмиграции, независимо от причин и целей этого обложения; либо (3) облагает более чем номинальным налогом сбором, штрафом или любым другим видом платежа любого гражданина вследствие желания такого гражданина эмигрировать из страны по собственному желанию, и заканчивается датой, когда президент определяет, что такая страна более не нарушает вышеназванных пунктов (1), (2) или (3).


� Ежегодник СИПРИ 2000. Вооружения, разоружение и международная безопасность. - М.: Наука, 2001. - С.323.


� Ежегодник СИПРИ 1999. Вооружения, разоружение и международная безопасность. - М.: Наука, 2000. - С. 357.


� В 1983 году в соответствии с приказом Министра радиоэлектронной промышленности СССР №640 с целью интеграции науки и производства, создания технологически замкнутого научно-производственного комплекса было создано Научно-производственное объединение «Антей». Тогда в состав НПО «Антей» вошло три предприятия: Научно-исследовательский электромеханический институт (г. Москва), Научно-исследовательский институт «Стрела» (г. Тула) и завод «Арсенал» (г. Тула). Так было создано «малое» НПО «Антей». В ходе своего развития структура НПО, а в дальнейшем Концерна, претерпела значительные изменения: в 1988 году укрупненное НПО «Антей» включало уже девять предприятий, в том числе такие крупные, как ПО «Ижевский электромеханический завод» и ПО «Марийский машиностроитель»; в 1991 году в связи с изменениями законодательства НПО «Антей» было преобразовано в Концерн «Антей»; в 1994 году Постановлением Правительства Российской Федерации от 01.12.1994г. №1309 на базе Концерна «Антей» было создано акционерное общество открытого типа «Промышленная компания «Концерн «Антей» с закреплением 100% его акций в федеральной собственности. При этом количество входящих в него предприятий увеличилось до пятнадцати. В 2002 году была начата реализация Федеральной целевой программы «Реформирование и развитие оборонно-промышленного комплекса (2002-2006 годы)», в основу которой положено образование вертикально-интегрированных структур из числа предприятий оборонно-промышленного комплекса России. Указом Президента Российской Федерации от 23.04.2002 № 412 открытое акционерное общество «Промышленная компания «Концерн «Антей» было переименовано в «Концерн ПВО «Алмаз – Антей». В него вошли сорок шесть промышленных и научно-исследовательских предприятий и организаций. В качестве приоритетных направлений деятельности Концерна определены: разработка, производство, модернизация, реализация, сопровождение эксплуатации, ремонт и утилизация для федеральных государственных нужд и иностранных заказчиков систем, комплексов и средств противоздушной обороны и средств нестратегической противоракетной обороны.


� Косвенным подтверждением этому служит и реакция России на размещение зенитно-ракетных комплексов Patriot в Польше, о чем заявил министр иностранных дел Польши Радослав Сикорский 25 февраля 2009 г. после встречи в Вашингтоне с госсекретарем США Хиллари Клинтон. Причем зенитно-ракетные комплексы Patriot будут размещены в Польше независимо от перспектив размещения элементов американской системы противоракетной обороны на польской территории.


Как заявил Министр иностранных дел С.Лавров, «здесь особо нечего комментировать, это заявление польской стороны по вопросу о проектах в сфере военно-технического сотрудничества Польши с зарубежными странами. Если эти проекты вписываются в нормы международного права, мы никаких комментариев делать не собираемся».//МИД не дает комментариев на планы размещения американских ракет в Польше. Опубликовано на сайте rg.ru 26 февраля 2009 г. 


� Поросков Н. Время новостей, N 23, 11 февраля 2009// http://www.almaz-antey.ru


� Лященко В.П., Торговля оружием: мировая конъюнктура и конъюнктурный анализ. – М.: «Издательский дом «Новый век», Институт микроэкономики, 2001





� В декабре 1991 г., Генеральная Ассамблея ООН проголосовала за создание регистра вооружений, который бы являлся официальным отчетом по всем основным продажам обычных вооружений во всем мире. Регистр включает в себя список из семи категорий вооружений: бронированные машины пехоты, танки, артиллерия больших калибров, боевые самолеты, атакующие вертолеты, военные корабли и ракеты. Регистрация полностью добровольна. Государства представляют данные по прошедшему году на рассмотрение в апреле каждого года. Первый регистр включает данные за 1992 г. Результат первого издания регистра вооружений ООН: 79 государственных докладов, более 40 процентов от всех государств-членов были представлены на рассмотрение; Уровень участия в регистре ООН:  24 страны сообщили данные по экспорту,  36 стран сообщили данные по импорту,  44 страны заявили, что не экспортировали оружие, 32 страны сообщили об отсутствии импорта оружия,  33 страны дали объяснения относительно своей политики в устной форме,  33 страны сообщили основную информацию по военным вкладам, приобретениям в области национального производства и  о национальной политике относительно распространения обычных вооружений;  Все главные экспортеры кроме Северной Кореи и Южной Африки представили на рассмотрение данные по экспорту, соответственно более чем 98 % продаж основных обычных вооружений, как отмечено SIPRI - основным общественным источником данных о количестве вооружений, продаж и т.д. Основные покупатели вооружений не предоставили своих данных (Саудовская Аравия, Иран, Таиланд, Сирия, Tайвань, Бангладеш, Кувейт. В общей сложности в 1992 году данные были предоставлены 85 государствами. На сегодняшний день ООН представило уже четыре ежегодных доклада по Регистру обычных вооружений. Все они дают официальное подтверждение некоторых общих тенденций, характерных для мирового рынка вооружений. Важность Регистра заключается и в том, что его данные являются официальными государственными данными, создающими основу для возможных межправительственных соглашений. Однако стоит обязательно отметить, что Регистр, хотя и является самым значительным достижением в попытках установления Международного режима нераспространения обычных вооружений, страдает довольно существенными недостатками, в следствии ряда его особенностей, не позволяющими точно оценить состояние на мировом рынке вооружений: Прежде всего, это тот факт, что государства предоставляют информацию в Регистр лишь о физических количествах экспорта, и в этом случае цена и структура по отдельным видам вооружений остаются неизвестными.  Во-вторых, хотя номенклатура вооружений исчисляется сотнями, данные предоставляются всего лишь по семи категориям вооружений, распределение по которым также не безупречно.  В-третьих, общее количество государств, предоставляющих информацию в Регистр вооружений, хотя здесь и наблюдается медленное улучшение: в 1993 году данные были предоставлены 88 государствами, в 1994 - 93 государства, в 1995 - 94.  В-четвертых добровольность участия и нечеткость определения категорий вооружений приводят к тому что данные предоставляемые государствами в значительной части оказываются противоречивыми и не сопоставимыми.// http://www.armscontrol.ru/atmtc/Inter_regimes/Prolifer.html#UN Reg Rus


�Первой и на начальном этапе наиболее серьезной методологической проблемой, которую необходимо решить, является определение феномена теневой торговли вооружениями. Кроме того, немалый интерес представляет разработка типологии такой торговли в зависимости от типа осуществляющих ее факторов, их мотивации и соответствия нормам национального и международного законодательства.





