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1. Как избавиться и стоит ли от 40-летней системы цен на газ

В современной экономической дипломатии все более обсуждаемой является проблема: как избавиться от 40-летней системы цен на газ
. Для целей нашего анализа мы приводим существующие точки зрения и аргументы экспертного сообщества и членов форума стран-экспортеров газа (ФСЭГ), спектр оценок которых неоднозначен, и что особенно важно, - подлинные контракты по поставке газа для Украины и Турции. Это позволит более полно составить представление о формуле цены на газ и методологии ее расчета. Сделать это тем более необходимо  и потому, что некоторые крупнейшие игроки на рынке газа перешли процедурам пересмотра долговременных контрактов на поставку газа.
Турция не будет продлевать газовое соглашение с Россией. Турецкий министр энергетики Танер Йылдыз заявил 1 октября 2011г., что Анкара решила не продлевать соглашение с Москвой о поставках природного газа через Украину, Румынию и Болгарию, поскольку российская сторона отказалась снижать цену на топливо. Ранее глава Минэнерго Турции предупреждал о возможности пересмотра соглашения, подписанного в 1986 году, если в Москве не снизят цену на газ. Срок действия этого документа, предусматривающего ежегодные поставки Турции около 6 млрд куб. м газа, истекает в декабре. Турция является вторым по объемам поставок импортером российских углеводородных ресурсов. Она также получает российский газ по трансчерноморскому газопроводу «Голубой поток». Как передает телекомпания CNN-Turk, министр энергетики Турции выразил надежду, что новое соглашение с «Газпромом» о поставках газа по «западному маршруту» будет подписано не государством, а частным сектором
. 

Украина заявляет о существенном прогрессе в решении газовой проблемы с Россией после состоявшихся в сентябре 2011г. переговоров президента Украина с российскими руководителями. Однако в “Газпроме” заявляют, что пока сторонам не удалось договориться о пересмотре газовых контрактов, на чем настаивает Украина, и переговоры будут продолжены в ближайшее время. В Киеве ожидают завершения газовых переговоров до конца октября и с 2012 года рассчитывают импортировать российское голубое топливо по приемлемой цене.

Примечательно, что в Москве итоги ураинско-российских газовых переговоров называют “не договоренностями”, а “сближением позиций”, подчеркивая, что сейчас нет никаких решений об изменении условий контрактов между “Газпромом” и “Нафтогазом”.

Как известно, украинская сторона согласилась снизить тариф на транспортировку российского газа через свою территорию до уровня себестоимости, что, противоречит поддержанному российским руководителями предложению Киева по созданию трехстороннего газового консорциума с участием России, Украины и Евросоюза. 

Некоторыми экспертами высказывается точка зрения, что "Очень сложно представить европейского участника, который пойдет работать в создаваемое международное предприятие, если газотранспортная система как ключевой компонент этого предприятия будет работать по себестоимости в интересах одного из участников, практически субсидируя корпоративную экономику "Газпрома". Подобные подходы - работа по себестоимости, работа в интересах отдельно взятого зарубежного субъекта - противоречат бизнес-моделям функционирования предприятия как отдельной, самостоятельной  единицы. Здесь больше вопросов, чем ответов. Тем более, что все озвученные идеи плохо стыкуются с реалиями европейского газового рынка и с теми обязательствами, которые взяла на себя Украина, присоединившись к Договору Европейского энергетического сообщества".
Россия и Катар подвергаются все большему давлению со стороны крупнейших предприятий Европы, направленному на то, чтобы избавиться от 40-летней системы, которая привязывает цены на природный газ к ценам на нефть после того, как котировки нефти марки Brent подросли на 23% в этом году. 

Покупатели из Франции в лице GDF Suez SA и из Германии в лице EON AG призывают производителей связать цены со спотовым рынком, вместо того, чтобы настаивать на долгосрочных контрактах, что оттеняет колебания нефти. Контрактные цены вырастут на 15% только в ближайшем квартале, по данным Wood Mackenzie Ltd., базирующейся в Эдинбурге консалтинговой компании. 

«Европейские контрактные цены на газ идут вверх», - говорит Тьерри Брос (Thierry Bros), старший аналитик в Societe Generale SA в Париже. «Предприятия не будут подписывать новые завязанные на нефть контракты». 

Зависимость Европы от газа растет по мере того, как регион пытается минимизировать вредные выбросы, и такие страны, как Германия отказывается от ядерной энергетики после радиационного кризиса в Японии. Около двух третей общего количества газа, идущего в континентальную Европу, поступает по ценам долгосрочных контрактов, которые отстают от цен на нефть Brent на полгода, что делает их более дорогими, чем цены спотового рынка, где цены более близко отражают спрос и предложение. 

Спотовые цены. Средние цены на контрактный газ из России и Норвегии, самых крупных поставщиков в регионе, вырастут до 12,6 доллара за один миллион британских термических единиц только в ближайшем квартале, и до 13,15 доллара в четвертом квартале, с нынешнего уровня в 10,95 доллара, по данным Wood Mackenzie. Спотовые на газ с поставками в третьем квартале 2011г. в Лондоне на бирже ICE Futures Europe составляли 59,23 пенса за терм, или 9,74 доллара за миллион британских термических единиц, по состоянию на вторник. Газ с поставками в июле месяце 2011г. торговался по 58,34 цента на ICE, на 4,5% ниже, чем по состоянию на начало года. 

Коалиция германского канцлера Ангелы Меркель объявила 30 мая о планах для страны полностью отказаться от использования ядерной энергии к 2022 году, после того, как землетрясение в Японии 11 марта вызвало самый серьезный со времен Чернобыля в 1986 году ядерный кризис. Газ дает около половины углекислого газа по сравнению с углем в энергогенерации, что делает его более привлекательной возможностью в плане замены утрачиваемых мощностей по мере того, как регион пытается сократить вредные выбросы. Европа не может позволить себе систему с двумя вариантами цен и поставщики должны разработать временные рамки, которые будут подходить европейской газовой промышленности на ближайшее десятилетие или более, считает Жан-Франсуа Сирелли (Jean-Francois Cirelli), заместитель председателя GDF Suez (GSZ), крупнейшей компании в мире. 

«Либо они сольются, либо что-то еще должно произойти, потому что невозможно в долгосрочной перспективе получать поставки и дорогого газа, и дешевого одновременно», - заявил он журналистам в Берлине 19 мая. 

Переговоры об изменении контрактов. EON, крупнейшая компания Германии, заявил, что доходы его глобального газового подразделения до вычета налогов, процентов, износа и амортизации упали на 83% в первом квартале, и сообщил о «значительном маржинальном давлении» на ее бизнес в общем и целом. Базирующаяся в Дюссельдорфе компания уже пересмотрела примерно четверть своих долгосрочных закупок газа, и «переговоры по другим контрактам идут в правильном направлении», - заявил финансовый директор EON Маркус Шенк (Marcus Schenck) в рамках конференции 11 мая. RWE AG (RWE), вторая по величине энергокомпания в Германии, заявила в апреле, что он ожидает результатов арбитражного рассмотрения газовых контрактов в 2012 или 2013 году.

Газовый форум, который объединяет некоторых из крупнейших в мире экспортеров таким же образом, как ОПЕК объединяет экспортеров нефти, не может контролировать глобальное производство или цены на ближайшие пять или десять лет, потому что большинство контрактов на поставки долгосрочные, заявлял в декабре генеральный секретарь Леонид Бохановский. 

«Отколовшаяся группа». Одиннадцатью членами форума стран-экспортеров газа (ФСЭГ) являются Алжир, Боливия, Египет, Экваториальная Гвинея, Иран, Ливия, Нигерия, Катар, Россия, Тринидад и Тобаго и Венесуэла. Казахстан, Нидерланды и Норвегия имеют статус наблюдателей. Малайзия, Индонезия и Бруней могут присоединиться в качестве членов, и также группа может начать переговоры с Австралией, Туркменией и Канадой по поводу того, чтобы им стать наблюдателями, заявил Бохановский. 

Если традиционная практика продажи газа по долгосрочным контрактам, привязанным к нефтяным ценам, потерпит крах, «абсолютно возможно», что некоторые члены форума стран-экспортеров газа (ФСЭГ) могут двинуться в направлении координации своего производства для поддержания максимального уровня цен, или сконцентрироваться на продажах в Азию, а не в Европу, говорит Джонатан Штерн (Jonathan Stern), директор по газовым исследованиям Оксфордского института энергетических исследований (Oxford Institute for Energy Studies). 

«Группа отколовшихся стран в составе России, Катара и Алжира, к которым могут присоединиться Египет и Нигерия, вполне может возникнуть», - заявил он в телефонном интервью на прошлой неделе. 

Азиатский спрос. Япония и Южная Корея являются крупнейшими в мире покупателями сжиженного природного газа (СПГ), и в основном делают это по долгосрочным контрактам, привязанным к нефти. Китай импортирует СПГ с 2006 года, в стране работает три терминала для сжиженного газа, и еще шестнадцать запланированы к созданию или уже строятся. 

На спотовых рынках нет достаточных объемов, чтобы обеспечить адекватные поставки, заявляет представитель ОАО «Газпром», крупнейшего производителя газа в мире. «Никогда не было никакого перехода на структуру рынка спотовых цен, и никогда не будет, потому что ликвидность спотового рынка неудовлетворительная», - заявил Медведев в столице Словакии Братиславе. Когда экономики стали восстанавливаться от финансового кризиса, «стало ясно, что рынок будет работать как раньше». 

Россия, Катар и Иран обладают вместе 53% глобальных газовых запасов, по данным BP Plc. Три страны планируют работать вместе над разработкой месторождений в Иране, по данным Мортена Фриша (Morten Frisch), независимого консультанта по СПГ в East Horsley, Англия. И хотя Иран экспортирует топливо по трубе, международные санкции не позволяют ему стать экспортером СПГ. 

Шакиб Халиль (Chakib Khelil), бывший министр энергетики Алжира, безуспешно попытался в прошлом году заставить членов ФСЭГ рассмотреть вариант скоординированного снижения объемов добычи, чтобы сдержать снижение спотовых цен, вызванное избыточным предложением. Алжир – крупнейший экспортер газа в Африке и третий по величине поставщик топлива в Европу. 

Сланцевый газ. Рост производства сланцевого газа в Северной Америке изменил прогноз поставок, ограничив силы национальных нефтяных компаний и государственных монополий, заявил Алан Рилей (Alan Riley), профессор юриспруденции в Городском университете (City University) в Лондоне. 

Как организации, ФСЭГ еще предстоит найти свою роль, говорит Штерн. Здесь ситуация отличается от ОПЕК, у которой имеется политика установления квот на производство. 

«Они совершенно не заинтересованы в предположении, что они могут стать какого бы то ни было рода картеля», - сказал Штерн. Форум рассматривает себя как исследовательский орган, в то время как политики и пресса более заинтересованы в его потенциале контролировать глобальные газовые поставки, как это ОПЕК делает с нефтью, сказал он. 

У подобного шага могут быть преимущества для газовых рынков, потому что ОПЕК мог увеличить производство в сложных ситуациях, включая нынешний кризис в Ливии, заявила Карен Сунд (Karen Sund), основатель Sund Energy AS, консалтинговой компании, базирующейся в Осло. «Иметь ОПЕК полезно», - говорит она. «Если люди хотят стабильных газовых цен и в то же время волатильного потребления, кому-то нужно быть эластичным ремнем».
Мы предлагаем рассмотреть эту проблему в контексте существующих представлений механизма формирования цен на нефть и газ, что безусловно будет полезно для выработки как корпоративных стратегий и консолидации подходов менеджеров энергетических корпораций и государственных деятелей, принимающих решения. 
2. Механизмы формирования цен на нефть и газ: теоретический аспект
Прежде всего, необходимо провести различие между механизмами формирования цен и основополагающими силами, которые определяют уровень цены, или, иными словами, определить разницу между тем, каким образом формируются цены, и тем, что определяет их уровень. В первом случае речь идет об организации торговли, биржах и рынках, включая вопросы доступа, а также о том, как проводятся переговоры о ценах, как передаётся информация о ценах и как они предаются гласности. Это отнюдь необязательно позволяет понять, что оказывает влияние на решения, принимаемые покупателями и продавцами, равно как и обусловленный этим баланс на рынке и уровень цен.
Механизм формирования цены на товарном рынке может способствовать созданию прозрачного и ликвидного рынка (как в случае нефти) без какого-либо давления в сторону снижения цен. Вместе с тем, структура торговли нефтью и газом является основополагающим фактором, который оказывает влияние на механизмы формирования цен. Важным вопросом в этой связи является соотношение ролей долгосрочных контактов и ликвидных рынков. Ввиду того, что нефть и газ являются товарами особого рода, полезно рассмотреть весь диапазон экономических парадигм и некоторые сведения исторического развития рынков нефти и газа, чтобы предложить способы толкования динамики формирования цен на нефть и газ.
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Рассматриваемый в учебниках по экономике стандартный случай основан на атомистической структуре поставщиков и потребителей, где и те, и другие следуют кривой эластичного по цене предложения и спроса. Типичным примером является производство сельскохозяйственных культур мелкими фермерами или производство текстильных изделий.
Ценовые сигналы видны и производителям, и потребителям, и обе стороны следуют им, отражая их в своих решениях о производстве (выпуске продукции) и потреблении в целях оптимизации своих прибылей или общих выгод. Это предполагает не только ясные и видимые сигналы, но и способность и готовность преобразовывать эти сигналы в действия. Такая схема становится сомнительной тогда, когда спрос достигает определённой степени неэластичности, поскольку у потребителей может быть ограниченный выбор в рамках заданного временного горизонта, который в этом случае может зависеть от имеющихся у производителей стимулов к конкуренции друг с другом за бόльшую долю рынка. Такие стимулы могут являться искажёнными в случае достаточно высокой концентрации рынка, а также могут зависеть от восприятия риска или просто от инвестиционного временного лага, необходимого для корректировки объёма производства, или же, в конечном счёте, от регуляционных или технических «узких мест».
Цена представляет собой сигнал с рынка. Она отражает ограниченность сырьевого товара на рынке. При повышении цены спрос сокращается до уровня, при котором предложение соответствуют спросу (и наоборот). Она также содержит прогноз предложения и спроса, поскольку в кривые и предложения, и спроса закладываются определённые ожидания.
Кроме того, цена является одним из основных сигналов для эффективного распределения капитала. Более высокая цена по отношению к затратам является сигналом о потребности в новых инвестициях в производственные мощности, поскольку цена даёт сигнал о потенциальной выгоде для инвесторов. С другой стороны, низкая цена не способствует инвестициям. Следует отметить, что нефтегазовая отрасль конкурирует за капитал с инвестиционными возможностями в других секторах. Поэтому для привлечения капитала требуется определённый уровень прибыли.
Нефть и газ обладают целым рядом характеристик, которые отличают их от других товаров; к их числу относятся следующие:

· высокая неопределённость, связанная с разработкой энергоресурсов, и высокая специфичность инвестиций на всём протяжении энергетической цепочки от добычи до конечного потребления

· характер природных ресурсов

· конечность ресурсов, усугубляемая высокой концентрацией запасов приблизительно в дюжине стран

· наличие двух субъектов, принимающих решения на стороне добычи: добывающей компании и собственника ресурсов

· зачастую весьма неэластичный спрос на энергоносители и его взаимодействие с концентрацией и мощностными ограничениями со стороны предложения

· несовершенство рынка, характеризующееся, например, неизбежными внешними факторами.
Подобные характеристики становятся более понятными в контексте экономической теории.
1. Риск и высокая специфичность инвестиций в нефтегазовом секторе (теория транзакционных издержек)
Преобразование энергоресурсов в полезную энергетическую работу представляет собой рискованное предприятие, требующее значительного объёма инвестиций во все звенья энергетического бизнеса - от разработки ресурсной базы до конечного потребителя. Оно требует не только значительного объёма инвестиций, но нередко таких инвестиций, которые являются специфичными для местонахождения данного энергетического объекта или для того или иного звена энергетической цепочки (специфичность инвестиций). В одни взаимоотношения, существующие в энергетической цепочке, могут быть вовлечены многочисленные участники с обеих сторон (когда игрокам безразлично, кто является их контрагентом, и  когда  взаимоотношения лучше всего  регулируются  рынком). В других взаимоотношениях, в особенности устанавливаемых в рамках сухопутных трансграничных трубопроводных систем, может иметься весьма ограниченное число участников с каждой стороны, т.е. риск и выгоды должны распределяться между чётко установленными контрагентами, как правило, посредством долгосрочных контрактов.
Последствия специфичности инвестиций составляют суть теории транзакционных издержек. В своей знаменитой статье «Природа фирмы» (“The Nature of the Firm”
) Роальд Коуз (Roald Coase__) утверждает, что в странах со свободной экономикой сделки регулируются не только рынками, но и - порой даже в весьма крупных масштабах - фирмами с иерархической структурой. Теория транзакционных издержек, начало которой было положено данной статьёй, также уделяет внимание роли долгосрочных контрактов как одному из возможных инструментов экономического взаимодействия, помимо фирм и рынков. Каждый из трёх указанных инструментов характеризуется конкретными транзакционными издержками: например, рынки - затратами на приобретение информации и управление рисками; фирмы - затратами на иерархическую структуру и управление, величина которых определяется размером фирмы; долгосрочные же контракты - затратами, связанными с их заключением и исполнением. Согласно теории транзакционных издержек, свободная экономика стремится к оптимуму общих транзакционных издержек, отражающих необходимость преодоления элементов неопределённости, предприимчивость участников и специфичность активов. Так, например, фирмы будут передавать рынку определённые функции, когда их выполнение силами самой фирмы обходится слишком дорого по сравнению с приобретением соответствующих услуг на рынке. И наоборот, если затраты на управление рисками, присущими рыночным взаимоотношениям, становятся слишком большими, они могут быть уменьшены за счёт горизонтальной интеграции или за счёт регулирования взаимоотношений в рамках долгосрочных контрактов. Подобная оптимизация зависит от и формируется вместе с технологическим и институциональным развитием
.
Специфичность инвестиций особенно велика в случае газа. Хотя газ практически во всех сферах его применения может быть заменён нефтепродуктами, он характеризуется гораздо меньшей энергонасыщенностью, чем нефть (меньше в 1000 раз при нормальном давлении и в 10 раз при повышении давления до 100 бар). В этой связи удельные затраты на транспортировку и хранение газа существенно выше, чем в случае нефти. Разница в стоимости транспортировки между различными географическими точками, а также затраты на хранение газа между поставкой и потреблением могут быть критичными для газа и препятствовать созданию рыночных торговых площадок, делая долгосрочные договоры на поставку более привлекательными.
2. Характер природных ресурсов (рента Рикардо)
Добыча нефти и газа, равно как и других ископаемых видов топлива или, если говорить в более общем плане, любых других первичных энергоресурсов, зависит от природных характеристик месторождения. Себестоимость добычи варьируется от одного месторождения к другому:
от сухопутных месторождений к морским, от мелких месторождений к крупным или же от традиционных к нетрадиционным энергоисточникам, таким, например, как битуминозные песчаники. Местонахождение промысловых объектов добычи нефти и газа зависит от геологии, что определяет конкретные расстояния от месторождения до рынков сбыта. С другой стороны, никаких стоимостных различий, которые бы определялись природными характеристиками, не существует для продукции обрабатывающей промышленности: её производство сочетает лишь факторы, которые любой может приобрести на рынке, и место размещения такого производства выбирается свободно. Различия в себестоимости продукции обрабатывающей промышленности связаны, главным образом, с различиями в технологии и организации производства.
Результатом различий в стоимости, обусловленных качеством месторождения и его расположением по отношению к рынкам, является дифференциальная рента (именуемая рентой Рикардо по имени английского экономиста XIX века Давида Рикардо; его теория основана на примерах из земледелия и скотоводства, однако её принципы применимы и к добывающей промышленности). В качестве иллюстрации можно привести более высокую себестоимость добычи нефти на морских месторождениях (себестоимость добычи нефти на месторождениях в Северном море составляет порядка 10-15 долл. США за барр.), по сравнению с более низкой себестоимостью добычи нефти на сухопутных месторождениях в странах Персидского залива с аналогичными геологическими характеристиками (по оценкам, она составляет менее 5 долл. США за барр.).
Месторождения характеризуются не только разным качеством; различие в их расположении по отношению к рынку сбыта также обусловливает образование дифференциальных рент. В качестве примера можно привести различия в стоимости транспортировки газа на рынок Северо-Западной Европы с месторождения Гронинген (короткое плечо транспортировки порядка 100 км) по сравнению с российским газом (значительное плечо транспортировки порядка 4-5 тыс. км) и норвежским газом (среднее плечо транспортировки 1000 км, однако по подводному трубопроводу) или катарского СПГ. Сама дифференциальная рента зависит от технического прогресса, например, от снижения затрат на добычу продукции на морских месторождениях или уменьшения стоимости транспортировки газа (снижение затрат на трубопроводную транспортировку за счёт использования трубопроводов более высокого давления с трубами из более высококачественной стали или снижение затрат на транспортировку СПГ ввиду эффекта масштаба, достигаемого на заводах по сжижению /регазификации и при использовании СПГ танкеров).
3. Конечность ресурсов, теорема Хотеллинга. 
Хотя истощение доказанных запасов нефти и газа может восполняться за счёт перевода ресурсов иных классификационных категорий в категорию запасов за счёт дополнительных инвестиций в геологоразведку и совершенствования методов добычи на уже разрабатываемых месторождениях, остаётся фактом то, что нефть и газ представляют собой конечные ресурсы. Существуют значительные расхождения во мнениях по поводу того, когда будет достигнут пик добычи нефти (пик так называемой «кривой Хабберта». В Прогнозе развития мировой энергетики (World Energy Outlook) МЭА за 2004 год говорится, что приросты мировых доказанных запасов нефти начиная с 80-х годов не смогли компенсировать добычу, в особенности из-за снизившегося прироста запасов в бывшем Советском Союзе и на Ближнем Востоке
. Однако эта ситуация, возможно, в большей степени обусловлена политическими решениями, а не геологическими особенностями.
Некоторые геологи и отраслевые эксперты считают, что пик добычи нефти будет достигнут довольно скоро. Они утверждают, что опубликованные данные о доказанных запасах нефти ОПЕК завышены из-за системы квот ОПЕК. Между тем, МЭА в своём Прогнозе развития мировой энергетики за 2006 год предсказывает, что суммарная добыча нефти не снизится в прогнозный период до 2030 года
, хотя пик добычи в странах, не входящих в ОПЕК, будет достигнут в течение следующего десятилетия.
Существуют концептуальные различия между понятиями «запасы», «ресурсы» и «ресурсная база». Запасами являются нефть и газ, которые открыты и добыча которых считается возможной при существующих технологических и экономических условиях. Ресурсы включают в себя нефть и газ, которые считаются существующими и которые можно добыть, независимо от того, открыты они или нет. Ресурсная база означает все молекулы углеводородов, которые существуют на земле, независимо от возможности их добычи. Запасы представляют собой подкатегорию ресурсов, а ресурсы - подкатегорию ресурсной базы. Границы между этими категориями являются не статическими, а динамическими, и обусловлены техническими и экономическими факторами.
Важно отметить различные концепции «запасов» и «ресурсов» применительно к теории пика добычи нефти. Ограниченность нефтегазовых ресурсов определяется не только конечным характером их физического наличия, но также техническими возможностями, правовыми условиями и экономической целесообразностью их извлечения.
В категории «запасы» выделяются следующие три стандартных подкатегории. Они также используются в финансовых отчетах публичных компаний в целом ряде промышленно развитых стран:
Доказанные запасы: оценённое количество нефти или газа, по которым геологические и технические данные с разумной определённостью указывают на их извлекаемость в последующие годы из известных коллекторов при существующих экономических и эксплуатационных условиях. Для характеристики доказанных запасов иногда используется степень вероятности добычи на уровне 90% (Р90).
Вероятные запасы: вероятные запасы обозначаются как «индикативные» или оценочные, техническая и экономическая возможность добычи которых превышает 50%.
Возможные запасы: возможные запасы обозначаются как предполагаемые, а также как P10 или P20, что отражает вероятность их добычи на уровне соответственно 10 или 20%.
Общепринята практика, когда вероятные и возможные запасы со временем переводятся в категорию доказанных по мере того, как опыт эксплуатации снижает фактор неопределённости. Имеются также и тонкие различия в методах классификации, применяемых различными организациями. В качестве примера можно привести канадские битуминозные песчаники. Согласно Oil and Gas Journal, они помещены в категорию доказанных запасов, в связи с чем запасы нефти в Канаде практически такие же, как в Саудовской Аравии, в то время как в соответствии с British Petroleum (BP) Statistical Review, к данной категории отнесена только часть запасов битуминозных песчаников.
В качестве показателя обеспеченности нефтегазовыми ресурсами обычно применяется кратность запасов (величина доказанных запасов, делённая на годовой объём добычи, как правило, выражается в годах). По данным ВР, в период с конца 1980-х годов мировая кратность запасов нефти несколько превышала 40 лет (40,2 года в 2005 году), а по газу этот показатель составлял 65-70 лет (65,4 года в 2005 году), оставаясь стабильным даже в период значительного увеличения объёмов добычи нефти и газа. Однако эти цифры не следует использовать в качестве показателя остающейся продолжительности нефтяной эры, как это предполагалось в широко известной работе «Пределы роста» (“Limits to Growth”, Meadows et al.), опубликованной в начале 1970-х годов. В основе параметра кратности запасов лежит оценка доказанных извлекаемых запасов, т.е. только той части ресурсов, которая квалифицируется как поддающаяся рентабельному извлечению в данных экономических условиях при существующем уровне развития техники. Компании, как правило, не вкладывают средства в создание крупных резервных мощностей, поскольку это повлекло бы за собой уменьшение их прибыли на вложенный капитал. Именно по этой причине в течение всего XX века коэффициент кратности запасов нефти в США оставался неизменным на уровне порядка 8-10 лет, однако запасы нефти страны в этот период так и не были исчерпаны.
В течение определённого времени наращивание большего количества запасов в мировом масштабе будет представляться скорее вопросом мобилизации инвестиций с целью перевода ресурсов из иных категорий в категорию запасов; конечный (невозобновляемый) характер мировых ресурсов, возможно, пока не будет иметь практического значения. Для отдельно же взятой страны данная проблема может смотреться по-иному, и конечность ресурсов может иметь большое значение для её решения. Так, например, несмотря на открытие в последнее время целого ряда небольших месторождений в Великобритании, запасы и добыча на континентальном шельфе страны снижаются, и поисково-разведочные работы на нефть и газ к западу и северо-западу от побережья Шотландии дали разочаровывающие результаты. Хотя сокращение запасов и добычи в Великобритании будет компенсировано на мировом уровне, эта страна, являвшаяся важным нетто-экспортёром углеводородов, в настоящее время сталкивается с необходимостью их значительного импорта.
Существует два различных подхода к экономике конечных ресурсов. Рикардианский подход не придаёт особого значения фактору ограниченности ресурсов, а скорее признаёт, что по мере того, как становится труднее разрабатывать ресурсы, требуются более существенные капитальные затраты и развитие технологий, а ресурсная рента является результатом только различий в издержках энергоресурсов из разных месторождений. Этот подход часто используется для обоснования системы формирования цен на энергоносители, основанной на издержках.
Рикардианскому подходу противостоит подход американского экономиста Гарольда Хотеллинга, который исходил из конечного характера ресурсов и исследовал последствия динамической оптимизации разработки ресурсов (теорема Хотеллинга). Этот подход служит концептуальной основой для системы формирования цен на энергоносители, основанной на стоимости их замещения. Всё дальнейшее развитие экономической теории о конечных ресурсах основывается на теореме Хотеллинга. В ней констатируется, что траектория срабатывания конечных ресурсов должна быть такой, чтобы кривая годовых доходов следовала за процентной ставкой. В результате траектория цены будет такова, что альтернативная (резервная) технология будет являться экономическим субститутом конечного ресурса после исчерпания последнего.
Первый элемент теоремы может быть признан получившим применение в рамках процесса принятия решений в компаниях об инвестициях и темпах разработки нефтегазовых месторождений, где могут использоваться разновидности расчётов окупаемости капиталовложений по дисконтированным потокам денежных средств. Вторая часть приводит к собственно понятию ренты Хотеллинга, которая отражает то, что получает владелец ресурсов за истощение конечных ресурсов, и, наоборот, сколько готов заплатить потребитель (из своей потребительской ренты) сверх величины предельных издержек производства. Данная рента определяется конкуренцией между потребителями за ограниченное предложение. На рисунке 1 ниже проиллюстрировано различие между рентой Рикардо и рентой Хотеллинга. В случае индивидуального владельца ресурсов мы понимаем под ресурсной рентой (которая может быть вкратце охарактеризована как «надбавка за истощение») сумму обеих рент (Рикардо и Хотеллинга).
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Рис. 2: Ренты, связанные с добычей нефти

Ограничения мощностей могут носить временный характер, и их можно преодолеть за счёт вложения средств с целью устранения «узких мест»; в более долгосрочной перспективе ограничения производства могут быть также обусловлены решениями владельца ресурсов о темпах их освоения. Это предполагает определённую концентрацию ресурсов в руках нескольких участников, способных эффективно действовать в качестве олигополии, а также в некоторой степени и концентрацию этих ресурсов в крупных коллекторах, где можно применять единообразные технологии добычи.
В этом контексте необходимо помнить о высокой степени концентрации мировых ресурсов углеводородов. Дюжина стран владеет почти двумя третями мировых запасов нефти и газа, в то время как численность их населения составляет около 5% от мирового (сюда относятся страны Персидского залива, а также Россия, Венесуэла и Канада, с учётом её битуминозных песчаников).
4. Добывающие компании и владельцы ресурсов: теория «принципал-агент»
Ввиду того, что титул собственника на природные ресурсы, как правило, принадлежит государству, эксплуатация природных ресурсов зависит от двух участников - владельца ресурсов (государство в лице правительства) и добывающая компания, которая имеет иные экономические интересы и относительная переговорная сила которой изменяется с течением времени в рамках жизненного цикла проекта. Если вначале добывающие компании, от решения которых зависит предоставить или нет венчурный капитал, находятся в более предпочтительном положении, то в дальнейшем, по мере осуществления инвестиций и получения дополнительных сведений о месторождении, ситуация меняется. Кроме того, у этих двух участников также неодинаковы и критерии экономического успеха: временной фактор для правительств, как правило, имеет меньшее значение, чем для компаний. Временной горизонт для правительств при осуществлении проектов, как правило, шире, чем для компаний: правительства должны учитывать интересы будущих поколений, в то время как компании должны удовлетворять интересы их нынешних акционеров. В результате этого могут применяться различные подходы к освоению ресурсов: нефтяные компании могут обнаруживать склонность к более быстрым темпам выработки запасов, чем правительства; эта склонность ещё более усиливается, если компании опасаются политических изменений правил, регулирующих их деятельность. Необходимо распределять риски и выводы между владельцем ресурсов и производителем.
Данные вопросы охватываются теорией «принципал-агент». Керстен Биндеманн (Kirsten Bindemann) распространяет применение теории «принципал-агент» на нефтегазовую отрасль и иллюстрирует её применение на основе анализа известных соглашений о разделе продукции
. Теория «принципал-агент» исходит из наличия у агента (добывающей компании) знаний о технологиях и, в дальнейшем, о ресурсах, умения распределять инвестиционные риски (и риски разработки залежей), сбытовые и ценовые риски, а также выгоду, т.е. доход.
Исторически, существовало несколько форм договорных взаимоотношений между нефтедобывающими странами и нефтяными компаниями - концессии, аренда, соглашения о разделе продукции, риск-сервисные контракты  и  контракты  на  простое техническое обслуживание, соглашения о совместных предприятиях
. Распределение ренты происходит через уплату роялти (платежей за право пользования недрами), налогообложение и прямое участие принимающих стран - компании осуществляют платежи денежными средствами и в натуральной (товарной) форме. Переговоры между сторонами всегда концентрируются на вопросах распределения ренты.
Как представляется на сегодняшний день, услуги в области геологоразведки и добычи оказываются на конкурентной основе, и поэтому страны, предлагающие привлекательные районы для геологоразведки, могут привлечь квалифицированные компании, которые предоставят услуги по разведке и добыче ресурсов страны за скорректированную с поправкой на риск прибыль, плюс относительно небольшую долю ресурсной ренты. Некоторые страны-производители (большинство стран ОПЕК) организовали деятельность по разведке и добыче нефти и газа исключительно силами собственных агентов - национальных компаний, используя услуги таких компаний, как Halliburton или Schlumberger, для выполнения работ по геологоразведке, или же консультантов-геофизиков - для пластового моделирования. В отличие от прошлых лет добывающие компании во всё большей мере приобретают характер технологических компаний, предоставляющих услуги владельцу ресурсов.
За каждым производителем, поставляющим природные ресурсы на рынок, стоит владелец ресурсов, который принимает главные решение об объёме и темпах разработки его ресурсов. Для пояснения основ предложения нефти и газа необходимо рассматривать не только стимулы для инвесторов, но и в особенности стимулы для владельца ресурсов в части разработки его ресурсов на экспорт.
У правительств стран, обладающих ресурсами, имеются прямые или косвенные обязательства в части эксплуатации и истощения невозобновляемых ресурсов на благо их населения. В этой связи формирование цены на природные ресурсы, направляемые для внутреннего применения, может выглядеть относительно нейтральным при условии покрытия затрат (включая достаточный процент на используемый капитал) даже несмотря на то, что низкие цены на энергоносители могут способствовать неэффективному потреблению энергии. Правительства нередко обосновывают такую политику в области ценообразования социальными аргументами. Порой даже зависимые от импорта страны выделяют ресурсы собственной добычи для обслуживания конкретных секторов экономики - как правило, населения - без взимания ресурсной ренты, тем самым субсидируя такие секторы в натуральной форме, а не денежными средствами, т.е. используя инструменты социальной политики.
Однако разрабатывая невозобновляемые ресурсы с целью поставок на экспорт, правительства стремятся к максимальному увеличению общей ресурсной ренты, получаемой страной от такого экспорта. Это право подтверждено в Статье 18 ДЭХ. Обычно это приводит к подходу, при котором стремятся реализовать углеводороды по цене, максимально приближенной к той, которую готовы заплатить потребители: по рыночной цене ликвидных рынков - в противном случае цена определяется по стоимости замещения субститутами, имеющимися в распоряжении потребителя. Решение производителя занизить цену по сравнению с той, которая может быть получена на конкретном рынке, означает передачу части ресурсной ренты потребителю. Для такого поведения может существовать коммерческая мотивация, например, стремление к увеличению доли рынка или обеспечению быстрого выхода на рынок. В других случаях такие сделки заключались и продолжают заключаться по политическим соображениями.
Правительства также рассматривают возможность проведения политики по ограничению объёмов добычи / экспорта в тех случаях, когда эти объёмы влияют на общий баланс спроса и предложения и, тем самым, на обусловленные им цены. Это характерно не только для членов ОПЕК, но и для целого ряда экспортёров газа.
Ввиду того, что международная торговля газом, как правило, привязана к объектам долгосрочной стационарной инфраструктуры, страны-экспортёры газа должны принимать сознательные решения о том, (i) какие государства и (ii) какие сегменты своих экспортных рынков они хотели бы обслуживать. Страны-экспортёры газа уделяют повышенное внимание государствам с привлекательными рынками с точки зрения как объёмов, так и цены поставок. Менее привлекательные страны могут обслуживаться в той мере, в какой это будет обеспечивать получение всё же привлекательной ресурсной ренты страной-экспортёром, однако при условии неухудшения экспортных поступлений из других стран. Этого можно достичь путём недопущения реэкспорта более дешёвого газа (положения о пунктах конечного назначения были одним из контрактных инструментов предотвращения такого реэкспорта) или за счёт осуществления экспортных поставок по цене нетбэк, обеспечивающей такие же чистые экспортные поступления, как и при экспорте на более привлекательные рынки. 
Страны-экспортёры газа обнаруживают тенденцию к сосредоточению на сегментах рынка «премиум-класса» в стране-импортёре, а в случае, если экспортные поставки адресуются сегментам, не относящимся к «премиум-классу», они стремятся их изолировать во избежание ухудшения своей средней экспортной цены.

5. Неэластичный спрос в сочетании с ограничениями предложения
Нефть имеет наибольшую энергонасыщенность из всех энергоресурсов с относительно малым воздействием на окружающую среду; поэтому её легко хранить, транспортировать и применять даже в небольших объёмах / энергоустановках, и на сегодняшний день она обладает значительными преимуществами при использовании в автомобильном транспорте (который должен иметь автономный источник энергии и возить с собой запас топлива) или при применении в изолированных и удалённых от систем энергоснабжения местах. Основной альтернативой является повышение эффективности автомобильного транспорта и обусловленные им дополнительные инвестиции. В отличие от этого, газ – ввиду его физического состояния – даже легче использовать в процессах горения, однако, с учётом его низкой энергонасыщенности, для этого требуется стационарная инфраструктура и довольно высокие минимальные уровни потребления с целью уменьшения затрат за счёт эффекта масштаба.
Энергия (энергоносители, и в особенности нефть) является важным производственным ресурсом и жизненным благом в промышленно развитых странах. Это выражается в весьма неэластичном по цене спросе на энергию, который на сегодняшний день увеличивается соразмерно экономическому росту. Потребление энергоносителей, как правило, требует применения определённых энергоустановок, таких как электростанции, автомобили или системы отопления, которые представляют собой объекты вложения основных средств c длительным сроком эксплуатации, даже с точки зрения частных пользователей, что увеличивает краткосрочную неэластичность спроса на энергоносители. Нефть и газ являются поистине совершенными объектами для налогообложения. По мнению Фрэнка Рэмзея, предпочтительнее повышать налоги на те сырьевые товары, спрос на которые неэластичен
.
Спрос определяется целым рядом факторов. Помимо цен, он зависит от уровня доходов, применяемых технологий, государственного регулирования и индивидуальных предпочтений. Краткосрочный спрос на нефть и газ является весьма неэластичным при уменьшении объёмов ниже определённого уровня, поскольку нефть и газ имеют существенное значение для социально-экономической деятельности человека. Кривая спроса становится эластичной по мере нарастания объёмов. Кривая долгосрочного спроса более эластична, чем кривая краткосрочного спроса. Для того, чтобы экономика могла скорректировать структуру своего потребления нефти и газа в ответ на повышение цен, требует несколько лет.
Существует прочная связь между экономическим ростом и спросом на энергоносители. Кривая спроса на нефть и газ сдвигается наружу (направо вверх) по мере роста экономики. В функции спроса важным фактором является технология. Повышение энергоэффективности заставляет кривую спроса сдвигаться внутрь (налево вниз). Применение технологий замещения энергоносителей придаёт кривой спроса бóльшую эластичность, делает её более пологой (см. рисунок 2).
Реакция на ценовые изменения является сложной, поскольку часть общих затрат, связанных с энергоснабжением, определяется решением о формировании основного капитала, то есть о том, в какой энергоустановке будет использоваться энергоноситель (например, в автомобиле, системе отопления или производственном процессе). Потребителю легче согласиться на дополнительные (текущие) затраты, вызванные повышением цены на используемый энергоноситель, чем на дополнительные (капитальные) затраты, связанные с изменением используемой энергоустановки (такой как автомобиль или система отопления). С другой стороны, существуют также и пределы в части реагирования на снижение цен: даже если тепловая энергия становится очень дешёвой, никто не будет отапливать помещение летом, и даже если бензин подешевеет, существуют естественные ограничения на увеличение использования бензина в автомобильном транспорте.
Важной характеристикой кривой предложения нефти и газа является наличие ограничений производственных мощностей. Кривая эластична на участке ниже ограничений производственных мощностей, но становится резко неэластичной по мере приближения объёма предложения к его пределу. В точке ограничения мощностей она становится почти вертикальной. Кривая предложения нефти и газа весьма отличается от той, которая присуща полностью конкурентному рынку (например, производство сельхозпродукции), для которого она является горизонтальной.
В 2007 году избыток добывающих мощностей в нефтяной отрасли составляет всего 3 млн. барр. в сутки при потреблении на уровне 85 млн. барр. в сутки. Поэтому пересечение с кривой спроса предположительно происходит в неэластичной части кривой предложения.
В таких обстоятельствах происходит быстрый рост цен и увеличивается нестабильность при небольших изменениях в объёмах. Для ввода в эксплуатацию новых мощностей по добыче потребуется несколько лет, что приведёт к сдвигу вправо предела ограничений добывающих мощностей и более пологой правой ветви кривой предложения.
Дополнительная рента, получаемая в результате расширения (или сокращения) производства того или иного поставщика, зависит от реакции цен на увеличение (уменьшение) предложения.
Эта реакция зависит от эластичности как предложения, так и спроса при ценовом равновесии. Если оба фактора имеют невысокое значение, то изменение объёмов добычи такого производителя ведёт к приблизительно пропорциональному увеличению его рентных поступлений. Однако, если кривые и предложения, и спроса неэластичны, рост рентных поступлений за счёт увеличения объёмов добычи может оказаться намного меньше роста рентных поступлений за счёт вызванного увеличением добычи роста цен. Одним из случаев неэластичности кривой предложения являются ограничения производственных мощностей (либо в сфере добычи, либо в любом звене цепи поставок продукции на рынок). Такие ограничения могут привести к тому, что кривые спроса и предложения пересекутся на уровне добычи, находящемся за пределом ограничения мощностей, т.е. цена будет определяться на пересечении кривой спроса и линии ограничения мощностей, и, таким образом, часть потребительской ренты будет направляться производителю в дополнение к дифференциальной ренте (см. рисунок 2). Подобные ограничения могут быть обусловлены отсутствием своевременной адаптации различных звеньев производственно-сбытовой цепочки к ценовым сигналам в направлении расширения мощностей, а также ограничениями в области регулирования. Нередко они являются результатом олигополистических, параллельных или скоординированных действий нескольких крупных производителей.
В этой связи встаёт вопрос о воздействии на цены со стороны весьма неэластичного спроса в сочетании с высокой концентрацией рынка у производителей.
Это влияние иллюстрируется формулой, разработанной Курно и Нэшем
:
(Цена - Предельные издержки) / Цена = HHI / Э, где:
HHI = Индекс Герфиндаля-Хиршмана Э = эластичность спроса по цене

Данная формула показывает, что разность цены и предельных издержек зависит от концентрации рынка, выраженной индексом Герфиндаля-Хиршмана, и является обратной функцией ценовой эластичности спроса.
Высокая концентрация рынка практически не оказывает никакого воздействия на цены, пока эластичен спрос, и, наоборот, неэластичный спрос почти не оказывает воздействия на цены на рынке с низкой степенью концентрации. Однако потребителям, возможно, придётся нести высокие дополнительные издержки сверх себестоимости продукции на рынках с высокой концентрацией со стороны производителей и весьма неэластичным спросом, что является типичной картиной для энергетических рынков.
Разработчики политики могут попытаться уменьшить уровень концентрации на стороне производителей, что сделать непросто, когда в качестве производителей выступают суверенные государства, владеющие крупной долей мировых ресурсов в случае нефти или ресурсов в рамках зоны их экономической досягаемости в случае газа. Развитие производства альтернативных энергоносителей, например, биотоплива, начнётся с определённого уровня цен и в более отдалённой перспективе может расширить базу предложения жидкого топлива и привести к снижению уровня концентрации на стороне производителей. Повышения эластичности спроса можно достичь за счёт стимулирования экономии энергии, которая передвигает пересечение кривой спроса с кривой предложения дальше в эластичную зону кривой спроса, а также за счёт поощрения замещения энергоносителей. Однако проблема в данном случае заключается в том, что кривая мирового спроса на энергоносители, в том числе и на нефть, на сегодняшний день движется вслед за кривой экономического роста.
6. Несовершенство рынка / внешние факторы
Совершенно необязательно, что рынок будет всё время бесперебойно функционировать. Случаи, когда рыночные механизмы сами по себе не обеспечивают правильного распределения ресурсов, именуются «рыночными сбоями» или «провалами рынка». (Понятие «сбой / провал» не означает экономического краха или развала рынка. Этот термин, как правило, применяется к ситуациям, характеризующимся особо выраженной неэффективностью, ведущей к драматическим последствиям.)
Несовершенство рынка. Обычно несовершенство рынка проявляется в силу следующих обстоятельств:
(i) несовершенства конкуренции ввиду монополии, (ii) ценового искажения, обусловленного недостатком информации, (iii) наличия внешних факторов (таких как обеспечение охраны окружающей среды, здравоохранения / медицинского обслуживания) и (iv) неконкурентного и неисключаемого (ибо невозможно отказаться от его исполнения) характера предоставления / обеспечения таких общественных благ, как, например, национальная безопасность или пожарная охрана, где нерыночные институты более эффективны, чем частные компании.
Энергетические рынки часто характеризуются (i) несовершенством конкуренции, (ii) наличием внешних факторов и (iii) необходимостью предоставления общественных благ. Ценовые искажения из-за отсутствия информации всё более и более устраняются по мере формирования ликвидных рынков и инициатив правительств в области обеспечения прозрачности, подобных Joint Oil Data Initiative – JODI (совместная инициатива по данным по нефти). В силу законов физики повторное использование энергии (в отличие от неэнергетического минерального сырья) невозможно, и сжигание ископаемых видов топлива неизбежно сопровождается выбросами CO2, представляющими собой негативный внешний фактор – парниковые газы. Надёжность поставок энергии – особенно в случае электроэнергии и газа – носит характер общественного блага.
Интернализация внешних факторов решается при помощи налогов Пигу (которые призваны оценить величину негативных внешних факторов и обеспечить их компенсацию в виде налога, выставляемого к оплате вызывающему их участнику рынка). Налоги Пигу подвергались критике со стороны Рональда Коуза (теорема Коуза) как потенциально субоптимальные, противовесом которым служит система купли-продажи прав, дающих оптимальные результаты в отсутствие транзакционных издержек (это является теоретической основой для торговли квотами на выбросы).
3. Анализ экспорта российского газа

и проблемы оптимизации его конкурентных возможностей
Обладая мощнейшей ресурсной базой, Россия является крупнейшим в мире производителем и экспортером природного газа. 5 июля 2006 года Государственная дума сразу во втором и третьем чтениях приняла закон "Об экспорте газа". Закон вступил в силу 18 июля 2006 года (№ 117-ФЗ). Данный Федеральный закон применяется в отношении газа, добываемого из всех видов месторождений углеводородного сырья и транспортируемого в газообразном или сжиженном состоянии, однако требования закона не распространяются на экспорт газа, произведенного в соответствии с соглашениями о разделе продукции, заключенными до дня вступления закона в силу. Правовое регулирование экспорта газа осуществляется международными договорами РФ, настоящим Федеральным законом, другими федеральными законами, иными нормативными правовыми актами РФ. 

В соответствии с данным законом, исключительное право на экспорт газа предоставляется организации-собственнику единой системы газоснабжения или ее дочерней компании, в которой доля участия этой организации-собственника составляет 100%. Лицензии на осуществление исключительного права на экспорт газа выдаются вышеуказанным организациям в порядке, установленном законодательством РФ о внешнеторговой деятельности. 

В настоящий момент монопольное право на экспорт российского газа находится у ОАО "Газпром" как у собственника единой системы газоснабжения (ЕСГ) и его дочерних структур.

Рис. 30. Структура экспорта российского газа
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По данным Федеральной таможенной службы экспорт российского природного газа в (докризисном) 2008 году составил 174,3 млрд. м3, увеличение экспорта по сравнению с 2007 годом составило 1,75%. 

[image: image4.png]s

s





Источник: Ведомости 30.03.2009, №55 (2325)
Рис. 31. Страновая структура поставок газа ОАО «Газпром» (в 2007 году)
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Россия играет важную роль в обеспечении природным газом европейских стран. В Центральной и Западной Европе доля российского газа в потреблении энергоносителей составляет около 27%, а в суммарном импорте Европы – примерно 35%. Объемы экспорта газа имеют некоторую динамику по странам в отдельные годы, что на наш взгляд предопределяется цикличностью экономики.
В 2008 году экспорт газа в Западную Европу вырос на 10%. Крупнейшими потребителями в этом сегменте являются Германия, Италия и Турция. В 2007 году Германия уменьшила закупки российского газа почти на 8%, до 35,9 млрд. м3, а Италия и Турция — увеличили (на 6,1% и 1,8%, до 22,28 и 23,85 млрд. м3 соответственно).

Наиболее существенно, более чем на 10%, выросли продажи в страны Центральной Европы. В том числе Венгрия увеличила закупки на 39,2% (до 8,9 млрд. м3), а Польша — на 13,1% (до 7,9 млрд. м3).

Продажи газа в ближнее зарубежье и страны Балтии сократились 9,1%. При этом Украина, крупнейший импортер российского газа, уменьшила покупки более чем на 13%, до 47,2 млрд м3. В то же время Белоруссия получила газа на 2,1% больше, чем в 2007 году
.

Общий рост продаж газа в Европу и другие страны обусловлен одновременно и увеличением объемов продаж газа, и ростом цен. Средняя цена в рублях (включая акциз и таможенные платежи) выросла на 47% в 2008 г. по сравнению с 2007 г. В то же время объем продаж в 2008 г. по сравнению с 2007 г. вырос на 9%. Увеличение экспортных цен на газ было обусловлено ростом мировых цен на углеводородное сырье, к которым привязаны цены в договорах на поставку газа. В большинстве действующих контрактов в качестве базы определения цены на газ выступают цены на углеводородное сырье, относящиеся к предыдущим периодам
.

4. Алгоритм  расчета цены на газ 
Цена на природный газ, как правило, связана с ценой на альтернативные виды топлива (прежде всего, нефтепродуктов – мазута и газойля, или угля) и изменяется через каждые 6 или 9 месяце, согласно договоренности сторон, указанной в конкретном контракте. 

Базисные показатели, учитываемые при индексации цен на природный газ оговариваются контрагентами при заключении контракта. В их число могут входить темпы инфляции, развития энергетики или газовой промышленности и т.п. Как правило, они связаны с состоянием экономики импортирующей стороны. Согласно изданию «Нефтегазообеспечение глобальной экономики»
, в простейшем варианте формула корректировки цены с учетом изменения рыночных цен на альтернативные виды топлива (мазут и газойль) описывается следующим математическим выражением:

Pt = P0{a(GO)t/(GO)0 + b(М)t/М0 + c(PPI)t/(PPI)0 +…),

где Pt - контрактная цена природного газа в момент времени t;

(GO) и (M)t - цена газойля и мазута в момент времени t;

(PPI)t - индекс цены производителя (индекс инфляции) во временной период до момента времени t, т. е. лаговый эффект запаздывания момента определения цен на газ;

Р0, (GO)0, (M)0, (РРI)0 - значения соответствующих переменных в момент времени t = 0;

а, b, с, ... - коэффициенты, опре​деляющие значимость каждой составляющей формулы и отражающие текущую или ожидаемую долю продаж газа в соответствующих сегментах потребления, где газойль, мазут, уголь и другие источники энергии являются конкурентами газа, причем а + b + с +... = 1.

Индексация цен на природный газ используется поставщиками и потребителями на протяжении всей цепочки газоснабжения - от добывающих до транспортных компаний. Она отражает структуру потребления данного энергоносителя в экономике страны и рассчитывается индивидуально для каждого потребителя. Базовая цена газа и величина ее индексации отражают конкурентоспособность газа относительно других видов топлива. Она может оцениваться на различных уровнях: в рамках страны, когда при производстве электроэнергии газ конкурирует с импортируемой нефтью (например, Япония); на уровне отдельного рыночного сегмента (например, при продаже газа евро​пейским компаниям), при этом рассматривается, как правило, конкуренция газа с нефтяным газойлем и мазутом; на уровне отдельного проекта, например при реализации газа энергетическим компаниям, когда газ конкурирует с углем.

Индивидуальный расчет цен для каждого импортера исключает однообразие и возможность точного вычисления средних цен. Для каждой страны учитываются специфические факторы, а изменение цен на конкурирующее топливо оказывает влияние на цену газа через 4-6 месяцев Определение базовой цены является одним из главных моментов при заключении контракта Точное значение данного показателя зависит от ситуации в различных потребительских  сегментах рынка. Изменение цен на альтернативные газу виды топлива отражается на цене газа с определенной задержкой (временной лаг). В долгосрочном периоде этот процесс сбалансирован, однако покупатели будут стремиться приобретать минимальное  количество газа в те периоды времени, когда альтернативные виды топлива имеют более низкую цену.

В соответствии с условиями контракта на поставку природного газа из России на Украину (опубликованного в газете «Украинская правда») контрактная цена поставляемого природного газа определяется по состоянию на 1 января, 1 апреля, 1 июля и 1 октября каждого года поставки по следующей формуле (действует в течение соответ​ствующего квартала года поставки): 

Pn = P0{0,5 x G/Go + 0,5 x M/M0) х К, где

Р0 - базовая цена в размере 450 долл. за 1 тыс. м3 газа;

G0 - среднеарифметическое значение цен на газойль за 9 месяцев - с апреля по декабрь 2008 г. (цены на газойль публикуются в «Platts Oilgram Price Report»), значение G0 определяется как среднеарифметическое значение наибольшего и наименьшего показателя за указанный период времени;

К - коэффициент, в 2009 г. равен 0,8, а с 2010 г. - 1,0. 
	Таблица 6. Ориентировочные оптовые среднегодовые цены на российский газ (долл. за тыс. м3)


	Страна
	2008 год
	2009 год

	Германия
	463,5
	…

	Венгрия
	430
	300

	Чехия
	420
	…

	Словакия
	335
	240

	Польша
	340
	300

	Болгария
	330
	…

	Молдавия
	250
	…

	Украина
	179,5
	…

	Белоруссия
	127,9
	160

	Страны Балтии
	295
	…

	Турция
	…
	300

	Армения
	110
	154

	Азербайджан
	…
	280


Согласно «Положению по формуле определения оптовой цены на газ», утвержденному приказом ФСТ России от 05.07.2007 года №156-э, с 1 января 2011 года поставка газа, добываемого ОАО «Газпром» и его аффилированными лицами по договорам (в том числе долгосрочным) будет осуществляться по оптовым ценам, определяемым по формуле цены газа. Формула расчета оптовых цен на газ будет основываться на принципе обеспечения равнодоходности поставок газа на внутренний и внешний рынки. При этом по методике ФТС экспортная пошлина будет рассчитываться как фиксированный процент от экспортной цены. В свою очередь, за вычетом транспортных расходов Россия получит равнодоходную внутреннюю цену:  
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где:

ЦДЗ
 – цена реализации газа на экспорт за исключением экспорта в страны - участники СНГ (далее - Дальнее Зарубежье), руб./1000 м3;
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– эффективная ставка экспортной таможенной пошлины на газ, %;

ТСr - сумма таможенных сборов в r-том квартале базового периода, руб.;
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 - объем реализации газа в Дальнее Зарубежье в j-том месяце базового периода, 1000м3;

j – порядковый номер месяца базового периода;

r - порядковый номер квартала базового периода;

РДЗ
 – удельная (приведенная к объему реализации газа) величина расходов, связанных с поставками газа в Дальнее Зарубежье (транспортировка, хранение, реализация газа на территории зарубежных стран), руб./1000м3;
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 – разница между средней стоимостью транспортировки газа от мест добычи до границы Российской Федерации и средней стоимостью транспортировки газа от мест добычи до потребителей Российской Федерации, руб./1000 м3;
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 – коэффициент поясной дифференциации цен.

Цена реализации газа в Дальнее Зарубежье (ЦДЗ) определяется по следующей формуле:
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где:
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 - выручка от реализации газа в Дальнее Зарубежье в j-том месяце базового периода, долларов США;
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Эффективная ставка экспортной таможенной пошлины рассчитывается по следующей формуле:
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где:

Ст.п.
- ставка экспортной таможенной пошлины, %;
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 - выручка от реализации газа в Дальнее Зарубежье в r-том квартале базового периода, не облагаемая экспортной таможенной пошлиной, руб.

Размер удельной величины расходов, связанных с поставками газа в Дальнее Зарубежье (РДЗ), определяется как отношение соответствующих расходов (расходы на транспортировку и хранение газа, реализуемого в Дальнее Зарубежье, за пределами территории Российской Федерации, а также реализацию газа в Дальнем Зарубежье) к соответствующим объемам реализации газа.

Разница между средней стоимостью транспортировки газа от мест добычи до границы Российской Федерации и средней стоимостью транспортировки газа от мест добычи до потребителей Российской Федерации определяется по следующей формуле:
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где:
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 - ставки за пользование магистральными газопроводами тарифа на услуги по транспортировке газа по магистральным газопроводам соответственно на экспорт и на внутренний рынок по магистральным газопроводам;
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 - ставки за совершаемую работу по перемещению газа тарифа на услуги по транспортировке газа соответственно на экспорт и на внутренний рынок по магистральным газопроводам;
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 - среднее расстояние транспортировки газа, добываемого ОАО «Газпром» и его аффилированными лицами, соответственно на экспорт в Дальнее Зарубежье и на внутренний рынок по магистральным газопроводам по территории Российской Федерации.

Коэффициент поясной дифференциации цен (
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) определяется по следующей формуле:
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 - действующая регулируемая оптовая цена на газ, добываемый ОАО «Газпром» и его аффилированными лицами, реализуемый прочим потребителям (кроме  населения и АГНКС), установленная для i-того ценового пояса;
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 - средневзвешенная регулируемая оптовая цена на газ, добываемый ОАО «Газпром» и его аффилированными лицами, реализуемый прочим потребителям (кроме  населения и АГНКС).

В упрощенном виде соотношение экспортной и внутренней цены на газ по методике ФТС может быть представлена следующим образом
:


Цэ = Цвн + 3тр + а*Цэ, (6)


где 


Цэ и Цвн – средняя экспортная цена и средняя оптовая цена на внутреннем рынке природного газа,


Зтр – стоимость транспортировки, хранения и реализации природного газа за пределами РФ,


П – экспортная пошлина. 

По предварительным оценкам «Газпрома», среднегодовая цена экспорта природного газа в Европу в 2008 году составила $400/тыс. м3.
  

Институтом микроэкономики был произведен расчет по формуле (6), где средняя оптовая цена природного газа для потребителей РФ в 2008 году была принята равной 1800 руб/тыс. м3 или $75/тыс. м3 при среднем курсе 24 руб./$, а средняя цена транспортировки природного газа за пределы РФ - равной $40/тыс. м3.

Экспортная пошлина в условиях равной доходности экспорта и внутренних поставок природного газа, определяемая из уравнения (6), составит $285/тыс. м3, или 71,25% экспортной цены. Однако в настоящее время экспортная пошлина равна 30% экспортной цены, или $120/тыс. м3. Следовательно, разница между пошлиной, рассчитанной по принципу равнодоходности, и фактической экспортной пошлиной составляет $165/тыс. м3.

Таким образом, при предполагаемом объеме экспорта газа в дальнее зарубежье; 170 млрд. м3 «Газпром» получает $28,05 млрд. ренты или 673 млрд. рублей (при курсе 24 руб./$).  Данная сумма направляется «Газпромом» на производственные инвестиции для развития экспортных направлений и внутреннего рынка газа, а также на покупку новых активов. Все эти инвестиционные решения принимаются «Газпромом» при участии государства — владельца контрольного пакета акций монополии, которое несет солидарную ответственность за принятие решений. 

Очевидно, что в случае высоких цен на экспортный газ «Газпром» увеличивает финансовые вложения и инвестиции в развитие отрасли. При низких экспортных ценах приходится либо снижать инвестиции, либо привлекать заемные средства.

Так «Газпром» в августе 2008 с учетом высоких экспортных цен планировал увеличить инвестиции в текущем году на 25% и довести их до 1 трлн. рублей.  Это превышает рассчитанную Институтом микроэкономики ренту от экспорта газа размере 673 млрд. рублей, остающуюся в «Газпроме». Следовательно, остальные средства на инвестпрограмму «Газпрому» придется изыскивать в виде займов, что нерационально для государства. Учитывая же государственную важность стабильных инвестиций в добычу газа, государство могло бы ежегодно соотносить желательный объем инвестиций «Газпрома» с рентой от экспорта газа. В этом случае забирать в виде экспортной пошлины государство могло бы лишь вычисляемый остаток дохода от экспорта, чтобы довести его «чистую» доходность до нормы прибыли от внутренних продаж:

Расчет экспортной цены с учетом капитальных вложений

Цэ = Цвн + Зтр + Кr + П1 (7),

где Кr – объем удельных инвестиций и финансовых вложений ($/тыс. м3), получаемых за счет экспорта газа на планируемый год или среднесрочный период (3-5 лет). 

По мнению заместителя генерального директора Института микроэкономики Анатолия Кузовкина, объем инвестиций и финансовых вложений «Газпрома» и экспортная пошлина должны определяться одновременно исходя из критерия оптимальности, то есть на основе равенства предельного дохода (экономического эффек​та) от инвестиций и финансовых вложений «Газпрома» и предельного дохода бюджета от экспортной пошлины, направляемой для дальнейшего распределения в экономику.
Решение этой задачи в условиях неопределенности мировых цен на нефть и газ, безусловно, потребует как разработки специальных методик, так и проведения оценки вероятности реализации различных сценариев развития «Газпрома» и экономики в целом при различных уровнях мировых цен на нефть и газ. Совет директоров «Газпрома» совместно с государством как главным собственником должен определить перечень эффективных в условиях неопределенности инвестиционных проектов и финансовых вложений на покупку активов других компаний. Оставшийся от экспорта газа доход поступает в бюджет в виде экспортной пошлины, а последняя идет на пополнение золотовалютных резервов страны, в стабилиза​ционный фонд и фонд будущих поколений.

В свою очередь, цена газа для внутреннего рынка должна определяться по формуле «затраты плюс», обеспечивая нормативную (минимальную) прибыль «Газпрома», включая в основном капиталовложения на развитие внутреннего рынка газа. И для правильного расчета регулируемой внутренней цены на газ необходим раздельный учет затрат и инвестиций, которые идут на развитие внутреннего рынка и экспорта.

Инвестиции в строительство экспортных газо​проводов и расширение добычи газа для экспорта должны финансироваться только за счет экспортной цены
.
5. Система поставки российского газа, транзитные маршруты и

 и методики определения тарифов на транзит.

Добываемый в России природный газ поступает в магистральные газопроводы, объединенные в Единую систему газоснабжения (ЕСГ) России (рис. 32).
ЕСГ является крупнейшей в мире системой транспортировки газа и представляет собой уникальный технологический комплекс, включающий в себя объекты добычи, переработки, транспортировки, хранения и распределения газа. ЕСГ обеспечивает непрерывный цикл поставки газа от скважины до конечного потребителя. В состав ЕСГ входят 155 тыс. км магистральных газопроводов и отводов, 268 компрессорных станций суммарной мощностью газоперекачивающих агрегатов 44,8 млн. кВт, 6 комплексов по переработке газа и газового конденсата, 24 объекта подземного хранения газа. Единая система газоснабжения России принадлежит «Газпрому.
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Рис. 32.  Единая система газоснабжения (ЕСГ) России,  газотранспортные системы СНГ и Европы
Важной экспортной артерией «Газпрома» является газопровод «Голубой поток», введенный в эксплуатацию в конце 2002 г. и предназначенный для прямых поставок газа в Турцию по через акваторию Черного моря, минуя третьи страны. «Голубой поток» дополняет газотранспортный коридор из России в Турцию, который проходит через территорию Украины, Молдавии, Румынии и Болгарии. Пропускная способность газопровода – 16 млрд. куб. м в год. Интенсивность его эксплуатации постоянно увеличивается. За пять лет эксплуатации (2003—2007) по «Голубому потоку» направлено 26,6 млрд. куб. м российского газа, в том числе в 2007 году – около 9,5 млрд. куб. м. В период до 2025 г. по этой магистрали планируется экспортировать 311 млрд. куб. м газа. 

В настоящее время изучаются возможности расширения «Голубого потока». Кроме своего первоочередного назначения – поставок газа в Турцию – «Голубой поток» представляет собой готовый газотранспортный коридор для реализации новых проектов, одним из которых мог бы стать «Голубой поток-2», находящийся в данный момент на стадии рассмотрения. 

«Голубой поток-2» может дать возможность осуществлять поставки на Ближний Восток, в Израиль и другие страны.

Основные маршруты газопроводов от газовых месторождений Западной Сибири к экспортным рынкам Западной Европы проходят через Украину (свыше 80% от всего экспортируемого объема газа).
В начале 2009 года данная система транспортировки газа очередной раз стала серьезным испытанием на прочность для европейской системы энергетической безопасности. Разразившийся газовый спор между Россией и Украиной серьезно подорвал репутацию спорящих сторон. Впервые транзит газа через территорию Украины был остановлен, в результате чего основные объемы экспортного российского газа не поступали потребителям.

Имея долги перед «Газпромом», Украина к началу года не смогла договориться с Россией о новых поставках газа. В результате с 1 января в сторону Украины шли только транзитные объемы. Газ начал из трубы пропадать. Но если раньше «Газпром» стремился восполнить потери дополнительными объемами, то теперь, наоборот, сокращал следующие поставки на количество пропавшего газа, предложив Украине восполнить недостачу (около 86 млн. м3) за счет собственных запасов. В ответ Украина в ночь на 6 января перекрыла три газопровода, по которым российский газ шел в европейские страны; спустя сутки был перекрыт и четвертый, последний, транзитный газопровод. Транзитные магистрали были задействованы в реверсном режиме, по ним газ из подземных хранилищ у западных границ Украины отправлялся в восточные районы страны. Из-за этого не удалось возобновить транзит на неделю раньше, с 13 января, когда был организован международный мониторинг на ключевых объектах газоснабжения России и Украины и «Газпром» получил возможность продолжить выполнение обязательств по европейским контрактам. Однако данная мера результатов не принесла. 

«Газпром» пытался уменьшить масштаб потерь наращиванием объемов по обходным маршрутам — через Белоруссию и по «Голубому потоку», однако данные маршруты несопоставимы по пропускной способности, а кроме того, конечные потребители не совпадают.
В итоге Европа на две недели осталась без газа, поступавшего через Украину. От сложившейся ситуации пострадали 18 европейских стран, в большей степени Болгария, Словакия и Молдова. Для них поставки российского газа безальтернативны.

Экономические потери разнятся. По предварительным оценкам, озвученным «Газпромом», только на замороженном экспорте потеряно около $1,2 млрд. Сторонние эксперты считают, что эта сумма значительно выше — не менее $1,8 млрд. Кроме того, пришлось закрыть 200 добывающих скважин, восстановить которые не только дорого, но и очень сложно
.

В разрешение конфликта в подписанном с Украиной контракте на поставку газа заложена компромиссная цифра $250 на весь 2009 год. Но этот контракт считается в Украине несправедливым, поскольку некоторые его положения носят дискриминационный характер. Так, за несвоевременное проведение расчетов за поставку газа НАК должен был выплачивать пени в размере 0,5% от несвоевременно перечисленной суммы за каждый день просрочки платежа, а это 180% в год. Даже по контракту с RosUkrEnergo на поставку российского газа зимой-весной 2008 года штрафные санкции исчислялись 120% годовых.

Если же сравнить это с санкциями за несвоевременную оплату транзита (вариант транзитного контракта, предложенный «Газпромом»), исчисляемых в 11 % в долларах США, то получается, что о паритета во взаимоотношениях  «Газпрома» с «Нафтогазом» речи не идет.
То же касается и пункта об урегулировании споров: если все споры по транзиту должны рассматриваться (с точки зрения российской стороны) в Стокгольмском арбитраже, то для урегулирования любых споров по транзиту российской стороной предложено обращаться в Международный коммерческий арбитраж при ТПП РФ в Москве.
Очевидно, и штрафные санкции, и место судебных разбирательств, и более высокая стоимость газа — цена компромисса «Газпрома». Россия не скрывает намерений расширить присутствие на энергетических рынках Европы и очень дорожит репутацией надежного партнера. Однако европейцы озабочены идеей диверсификации энергетических потоков в целях снижения энергозависимости от России. Когда в поставках российского газа произошел беспрецедентный по объемам и продолжительности сбой, убеждать европейцев в надежности «Газпрома» сложно. 

Главный итог газового конфликта России и Украины, заложниками которого стали европейцы, — кризис доверия и, как следствие, резкое ухудшение долгосрочных перспектив энергетического сотрудничества России и ЕС.

Безусловно, Европа активизирует работу по «Набукко», Транскаспийскому газопроводу, переговоры с Алжиром и другими возможными поставщиками газа.

Идея первого проекта родилась в 2002 году, а назван он был в честь оперы Джузеппе Верди «Набукко» («Навуходоносор»). Как отмечает британское агентство Би-би-си, всерьез о проекте заговорили в 2004 году. Цель проекта – связать газовые месторождения Казахстана, Туркменистана и Азербайджана с Европой трубопроводом длиной 3400 км через территорию Турции, Болгарии, Румынии и Венгрии до крупнейшего газораспределительного центра Баумгартен, расположенного близ Вены. 

Таким образом, европейцы рассчитывают получить альтернативный источник энергоресурсов, во-первых, уменьшив свою зависимость от поставок исключительно российского газа, во-вторых, начав сотрудничество со странами Закавказья и Центральной Азии, чему в Брюсселе придают немалое значение. 

В настоящее время данный проект входит в список приоритетных проектов Евросоюза (за это в большей степени выступали страны Центральной и Восточной Европы), который был включен в общеевропейский план стимулирования экономики, представленный Еврокомиссией осенью 2008 года. Согласно документу, на строительство «Набукко» будет потрачено 200 миллионов евро свободных средств бюджета ЕС
.

Однако остановка транзита также должна изменить отношение европейских стран и к таким российским проектам, как «Южный поток» и «Северный поток».

Проект «Южный поток» - очередной шаг в реализации стратегии «Газпрома» по диверсификации маршрутов поставок российского природного газа. Новая газопроводная система, отвечающая самым современным экологическим и технологическим требованиям, должна значительно повысить безопасность энергоснабжения всего европейского континента.

Рис. 33. Схема газопровода «Южный поток»
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Предусматривается, что морской участок газопровода пройдет по дну Черного моря от компрессорной станции «Береговая» на российском побережье до побережья Болгарии. Общая протяженность черноморского участка составит около 900 километров, максимальная глубина – более двух километров, проектная мощность – 30 млрд. куб. м. Для наземного участка от Болгарии рассматриваются два возможных маршрута – один на северо-запад, другой – на юго-запад. 

Газопровод «Северный поток» (Nord Stream) – это принципиально новый маршрут экспорта российского газа в Европу. Целевыми рынками поставок по «Северному потоку» являются Германия, Великобритания, Нидерланды, Франция, Дания и другие страны.
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Рис. 34. Схема газопровода «Северный поток»

Новый газопровод имеет большое значение для обеспечения растущих потребностей европейского рынка в природном газе. Согласно прогнозам, импорт газа в страны Европейского Союза возрастет в ближайшее десятилетие примерно на 200 млрд. куб. м, или более чем на 50%. Благодаря прямому соединению крупнейших в мире запасов газа, расположенных в России, с европейской газотранспортной системой, «Северный поток» сможет удовлетворить около 25% этой дополнительной потребности в импортируемом газе.

В связи с этим еще в декабре 2000 года решением Европейской Комиссии проекту «Северный поток» был присвоен статус «TEN» (Трансевропейские сети), который был в очередной раз подтвержден в 2006 году. Это означает, что трубопровод «Северный поток» представляет собой ключевой проект по созданию важнейших трансграничных транспортных мощностей, направленный на обеспечение устойчивого развития и энергобезопасности Европы.

На пути «Северного потока» нет транзитных государств, что позволяет снизить стоимость транспортировки российского газа и исключить возможные политические риски. «Северный поток» обеспечит максимально надежное снабжение газом потребителей Западной Европы.

«Северный поток» соединил балтийское побережье России под Выборгом с балтийским берегом Германии в районе Грайфсвальда. Протяженность газопровода составило около 1200 км. Ввод в эксплуатацию первой нитки «Северного потока» пропускной способностью 27,5 млрд. куб. м газа в год осуществлен в 2011 году. Строительство второй нитки  газопровода к 2012 году приведет к увеличению его пропускной способности до 55 млрд. куб. м.

По результатам многолетнего комплексного анализа технических, экологических, экономических аспектов и факторов безопасности энергоснабжения Европы, морской маршрут является оптимальным решением для строительства нового газопровода для транспортировки газа в Европу.

Маршрут газопровода намечен, насколько это возможно, как прямая линия и при этом скорректирован с учетом определенных зон, таких как экологически чувствительные зоны, участки захоронения химического оружия, военные зоны, важные навигационные маршруты и другие особые зоны, служащие экономическим или рекреационным целям. Маршрут «Северного потока» спланирован так, что он не пересекает места захоронений вооружений времен Второй мировой войны. Территория Балтийского моря по маршруту газопровода будет тщательно исследована до начала прокладки.

Одной из основных сырьевых баз для поставок по газопроводу «Северный поток» станет Штокмановское газоконденсатное месторождение
.

В настоящее время закончено строительство газопровода «Ямал–Европа», который начинается в российском городе Торжок и заканчивается в немецком Мальнове. В 2007 году по этому маршруту экспортировано более 31 млрд. куб. м российского газа. Всего за 8 лет эксплуатации (2000—2007 гг.) по газопроводу «Ямал–Европа» поставлено около 180 млрд. куб. м. 
Помимо территории Украины, при доставке российского газа конечным потребителям задействованы, в частности, такие государства, как Австрия, Чехия, Германия, Польша, Словакия, Белоруссия, Болгария, Грузия. 

По территории Австрии проходят основные транзитные маршруты в Италию, Германию, Венгрию, Словению и Хорватию. Оператором, отвечающим за транзит газа и основную часть внутреннего газообеспечения, является компания "OMV Erdgas". Основная часть газа  поставляется из России. В стране транзитные маршруты не регулируются и функционируют в различных режимах

По территории Чехии проходит основной маршрут транспортировки российского газа в Германию (в г. Вайдхаус). Транзит российского газа осуществляется на основе долгосрочных договоренностей о партнерстве, достигнутых еще во времена ССР после начала освоения Ямбургского месторождения газа и строительства газопровода для поставки газа на западноевропейский рынок. Бывшая Чехословакия принимала участие в указанном проекте вместе с другими восточноевропейскими странами в форме предоставления средств оборудования в обмен на газ, поставлявшийся "Газпромом . Срок действия указанных соглашений истек в середине 90-х годов и в 1998 г. был заключен новый договор на поставку 8 - 9 млрд. м3 природного газа в год в течение 15 лет Одновременно с ним был также согласован договор о транзитной транспортировке сроком на 21 года. Условия транзитного договора с "Газпромом" не раскрываются.

В Германии имеется несколько крупных и конкурирующих между собой компаний - операторов по транспортировке газа. Крупнейшими из них являются "Ruhrgas" и "Wingas". Их роль заключается в обеспечении транспортировки российского газа в западном направлении, однако "Ruhrgas" оказывает аналогичные услуги Норвегии. При расчете тарифов в основном используется методика "на входе/ выходе". Тарифы,  применяемые "Wingas", публикуются и включают в себя плату за расстояние и используемую мощность. Они также зависят от диаметра трубопровода. Кроме того, дополнительно взимается плата за обслуживание транспортной системы в размере 4,34 евро/куб. м/ч.

Польша стала играть существенную роль в транзите газа после ввода в эксплуатацию газопровода, по которому осуществляется транспортировка газа из России с полуострова Ямал. Данный газопровод в настоящее время функционирует как альтернативный украинскому маршрут для транспортировки западносибирского газа в Западную Европу. Протяженность газопровода на территории Польши составляет 680 км и имеет пропускную способность около 32 млрд. куб. м газа в год. Он находится в собственности и эксплуатируется частной компанией "EuroPolGaz", в которой 48% акций национальной нефтегазовой компании «POGC». Транзитные тарифы по данному газопроводу определяются путем переговоров с «Газпромом». 

Словакия является одной из наиболее важных стран, обеспечивающих транзит газа в Западную Европу. С территории Украины газ поступает на границу с Австрией и Чехией. Мощность транспортной системы составляет примерно 90 млрд. м3 в год. Оператором, обеспечивающим транзит газа, является национальная компания "Slovensky Plynarensky Priemysel" ("SPP”). В собственности "SPP" находится 51% акций трубопроводной системы, а остальные 49% принадлежат "Gaz de France" и "Ruhrgas. Транзит газа осуществляется на основе долгосрочных договоров Суммарная протяженность четырех ниток трубопроводной системы составляет около 2,2 тыс. км
.

Белоруссия обеспечивает транзит российского газа по трем маршрутам. По газопроводу "Северное сияние", построенному еще до распада СССР, российский газ поступает в украинскую газотранспортную систему, и далее - в страны Западной Европы. По газопроводу "Ямал - Европа", введенному в эксплуатацию в конце  1999 г., суммарной протяженностью более  2 тыс. км и мощностью около 33 млрд. куб. м газа в год российский газ транспортируется в Польшу. Также через территорию страны небольшие объемы данного энергоносителя поставляются в Литву и Калининградскую область РФ. Все трубопроводы в Белоруссии находятся в собственности государственной компании "Белтрансгаз".

Болгария является важной страной транзита российского газа в Турцию, Грецию и Македонию. По болгарской газотранспортной системе в указанные государства транспортируется около 13,5 млрд. куб. м газа в год, а к 2010 г. данный показатель может вырасти до 18 млрд.

Грузия обеспечивает транзит российского газа в Армению, а также азербайджанского газа (с месторождения Шахдениз) в Турцию по транспортной системе "БТД" (Баку - Тбилиси - Джейхан), мощностью примерно 7 млрд. куб. м в год
.

Тарифы на транзит газа в большинстве случаев не подлежат широкой огласке. Даже страны, ратифицировавшие Договор Энергетической Хартии (ДЭХ), не всегда своевременно предоставляют подобную информацию официальным учреждениям Евросоюза, несмотря на требования Еврокомиссии по обеспечению прозрачности в данной сфере. 
 В соответствии с протоколом по транзиту Дэх, теоретические подходы при установлении транзитных тарифов  учитывают следующие факторы:

- типовые затраты на создание новых газопроводов (затраты на строительство, финансирование, эксплуатацию и техническое обслуживание, риски, существующие в данной стране или применимые к данному проекту, и их воздействие на уровень затрат);

- стоимость существующих газопроводов;

- необходимость  расширения транспортных систем.

Некоторые методики учитывают также другие параметры, например диаметр трубопровода и его про​изводительность, рабочее давление трубопроводной системы, рельеф местности, цены на сталь, норму прибыли, колебание обменных курсов валют и т.п. Кроме того, структура тарифов на транспортировку определяется уровнем требуемого дохода и порядком его распределения среди пользователей. В свою очередь общий уровень требуемых доходов примерно на 90% зависит от стоимости активов с учетом их амортизации, а также нормы прибыли.

В настоящее время существует четыре основных вида применяемых методик расчета тарифов: «почтовая», «от пункта до пункта», «на входе/выходе» и «дистанционная» 

Две последние указанные методики применяются, как правило, для газотранспортных систем высокого давления, эксплуатирующихся в Европе и странах бывшего СССР. Расчет тарифов на базе протяженности маршрута транспортировки (базирующихся на методике "дистанционная") является наиболее целесообразным для систем, по которым газ перекачивается в одном направлении на большие расстояния с небольшим количеством промежуточных пунктов отбора продукции из системы. Рассчитанные по данной методике тарифы (как правило, в форме товарного начисления) являются общепринятыми при поставках газа в Западную Европу из России и стран СНГ.

В странах ЕС тарифы, базирующиеся на методике "на входе/ выходе", являются наиболее приемлемыми для разветвленных систем с большим числом пунктов приема и передачи газа. Впервые подобные тарифы были использованы в Великобритании, а в последние несколько лет широко применяются в Германии и Словакии. С точки зрения надзорных органов тарифы "на входе/выходе" имеют два преимущества: они обеспечивают возможность более точного определения предельных издержек и осуществления гибкого ценового регулирования с учетом мощности транспортной системы. Обзор транзитных тарифов по отдельным странам - участницам ДЭХ, приведенный в отчете Секретариата ДЭХ, показывает широкое  разнообразие методик, применяемых для установления тарифов за транзит газа. Наиболее распространенной является методика расчета тарифа в зависимости от расстояния транспортировки,  однако  существует целый ряд ее вариантов в виде товарных начислений и начислений за мощность.

Следует отметить, что ДЭХ и протокол по транзиту не предписывают каких-либо конкретных методик установления транзитных тарифов. Следовательно, договаривающиеся стороны по своему усмотрению разрабатывают методики, которые наиболее подходят для их транспортных систем, и используют их до тех пор, пока они удовлетворяют условиям прозрачности, отражения затрат и не ущемляют прав отдельных пользователей. Сопоставление тарифов, рассчитанных с помощью разных методик, зачастую весьма затруднено (например, тарифы "на входе/выходе" не зависят от расстояния транспортировки, поэтому их сложно сравнивать с дистанционными тарифами) и имеет смысл только в конкретных случаях (например, для определенного объема транспортируемого газа, расстояния и диаметра трубы). Анализ тарифов, проведенный Секретариатом ДЭХ, показал их значительные различия в ЕС и в государствах, не входящих в Евросоюз. 
Транзитные тарифы, взимаемые в странах СНГ, в целом существенно ниже, чем почти все тарифы за транзит, применяемые в странах - членах ЕС. В Австрии, Бельгии и Германии дистанционные тарифы с учетом мощности трубопровода находятся в верхней границе ценового диапазона. Как показали результаты исследования, в пяти из шести рассматриваемых стран - Австрии, Бельгии, Германии, Польше, России и Словакии транзитные тарифы, как правило значительно выше тарифов на внутреннюю транспортировку. В Германии и Словакии для установления тарифов за транзит и на внутреннюю транспортировку используются одинаковые принципы. В указанных странах регулируемые тарифы определяются по методике «на входе/выходе»
.

Некоторые характеристики транспортных систем, метода определения стоимости услуг по транспортировке газа и тарифы на транспортировку приведены в Таблице 6. 

	Таблица 7. Методы определения стоимости услуг по транспортировке газа и тарифы на транспортировку


	Страна, обеспечивающая транзит газа, и компания-оператор
	Вид тарифа на транспортировку
	Диаметр трубопроводной системы (мм)
	Тарифы на транспортировку газа на 350 км (€/м3)

	Франция (GRT)
	
	900
	…

	Франция (TIGR)
	
	750
	5,72 - 15,02

	Австрия (TAG)
	Дистанционный за мощность
	1003
	5,88 – 15,37

	Австрия (BOG)
	Дистанционный за мощность
	813
	10,67 – 27,90

	Польша
	Товарный за расстояние
	более 900
	…

	Германия
	Товарный за расстояние
	более 1000
	…

	Украина
	Товарный за расстояние
	более 900
	…

	Белоруссия
	Товарный за расстояние
	более 900
	…

	Словакия
	Вход-выход
	более 900
	…


Система магистральных газо- и нефтепроводов, существующая в России, не претерпела принципиальных изменений с советских времен. Углеводороды, добываемые в Западной Сибири, транспортируются главным образом в Европейскую часть страны, далее в европейские страны ближнего и дальнего зарубежья. Такая система соответствовала советской экономике, когда большая часть топлива потреблялась в самом СССР и союзных странах Восточной Европы, а объемы поставок были запланированы на годы вперед. 

Перед «Газпромом» встают примерно те же проблемы, что и перед нефтяными компаниями. Транзит газа через территорию бывших советских республик и стран Восточной Европы столкнулся с рядом трудностей – резко возросшей стоимостью перекачки, требованиями транзитных стран поставлять им «голубое топливо» по льготным ценам, в ряде случаев – его несанкционированным отбором из трубопроводов. Ситуация усугублялась отсутствием альтернатив – практически все поставки в СССР, а затем в России осуществлялись по системе газопроводов. 

Рыночная экономика и новая геополитическая обстановка поставила перед российским ТЭК ряд новых задач: увеличить долю экспорта в дальнее зарубежье, расширить географию поставок, минимизировать транспортировку углеводородов через территорию других государств и в целом, создать белее гибкую систему экспорта газа и нефти. Технический прогресс в строительстве газопроводов позволил прокладывать их по дну морей, что привело к рождению проектов «Южный поток» и «Северный поток», реализация которых позволит значительно сократить транзит газа через территорию стран ближнего зарубежья. 

Есть и второй вариант транспортировки газа через моря – использование специализированных судов-газовозов для перевозки сжиженного природного газа (СПГ). Преимуществами этого варианта являются: полная независимость системы транспортировки от сопредельных государств, исключительную гибкость и расширение географии поставок. Суда-газовозы смогут доставлять российский СПГ практически в любой порт мирового океана. Мировой рынок сжиженного газа растет гораздо быстрее, чем газовый рынок в целом, что делает производство и экспорт СПГ весьма перспективным проектом
.. 

В 1990е годы перевозки сжиженного природного газа по железным дорогам были незначительные, морская транспортировка СПГ полностью отсутствовала. Причины в основном те же, что и случае с нефтью – география добычи и потребления не требовала морских перевозок, а для экспорта в Восточную Европу оптимальным средством были газопроводы.

Сказывались и технические проблемы – морская транспортировка СПГ значительно сложнее и дороже, чем нефти. Сжиженный газ – криогенная жидкость, поэтому необходимо использовать дорогостоящие суда-газовозы. Производство СПГ в портах отгрузки и последующая регазификация в пунктах назначения требуют сложного оборудования и сопряжены с высокими расходами.

Тем не менее, совершенствование техники постепенно делает СПГ-технологии более доступными. За последние 15 лет удельная стоимость морской транспортировки газа (включая его сжижение и регазификацию) сократилась примерно вдвое. Мировой рынок СПГ растёт значительно более высокими темпами, чем рынок газа в целом. «Газпром» планирует выход в этот перспективный сегмент за счёт организации производства и экспорта СПГ в рамках проекта «Сахалин-2». В более отдаленной перспективе (не ранее 2014 г.) мощности по выпуску СПГ планируется создать в районе Мурманска, в ходе освоения Штокмановского газоконденсатного месторождения на шельфе Баренцева моря
.

Одним из стратегически приоритетных регионов для ОАО «Газпром» на долгосрочную перспективу является Восточная Сибирь и Дальний Восток. Государственная политика по формированию газовой промышленности на Востоке России определена в «Программе создания в Восточной Сибири и на Дальнем Востоке единой системы добычи, транспортировки газа и газоснабжения с учетом возможного экспорта газа на рынки Китая и других стран АТР», которая одобрена Правительством РФ 15 июня 2007 года (утверждена приказом Минпромэнерго №340 от 3 сентября 2007 года). «Газпром» назначен координатором деятельности по реализации Программы. Для достижения поставленных целей в Программе определена очерёдность разработки газовых ресурсов региона. Промышленная добыча газа в Восточной Сибири и на Дальнем Востоке начинается на наиболее подготовленных к эксплуатации месторождениях шельфа о. Сахалин (проекты «Сахалин-1» и «Сахалин-2»). 

В рамках проекта «Сахалин-2» предусмотрено поэтапное освоение Пильтун-Астохского нефтяного и Лунского газового месторождений. Оба месторождения расположены в 13-16 км от северо-восточного побережья острова Сахалин. Суммарные извлекаемые запасы углеводородов по проекту «Сахалин-2» составляют свыше 600 млрд. куб. м газа и 170 млн. т нефти и конденсата.

В апреле 1994 года Royal Dutch Shell plc., Mitsui & Co. Ltd. и Mitsubishi Corporation основали компанию Sakhalin Energy для освоения Пильтун-Астохского и Лунского месторождений на северо-восточном шельфе острова Сахалин в рамках проекта «Сахалин-2». В июне 1994 года между Sakhalin Energy и российской стороной (в лице Правительства Российской Федерации и администрации Сахалинской области) было подписано Соглашение о разделе продукции (СПР). Это соглашение стало первым соглашением о разделе продукции, реализованным в России. В 1996 году началась реализация первого этапа проекта, в 2003 году был дан старт второму этапу проекта. В феврале 2009 года на Сахалине начал работу первый в России завод СПГ.

Данный проект даст возможность первому выход российского газа на энергетические рынки Азиатско-Тихоокеанского региона и Северное побережье Америки.
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Рис. 35. Схема проекта «Сахалин-2»

Компания Sakhalin Energy сделала выбор в пользу сжиженного природного газа как оптимального, самого быстрого и наиболее удобного способа поставок газа в страны Азиатско-Тихоокеанского региона. Это дает возможность потребителям использовать существующие у них мощности, одновременно позволяя Sakhalin Energy быстро наращивать объемы продаж нескольким потребителям в разных странах
. 

В сентябре 2005 года «Газпром» поставил первый танкер сжиженного природного газа (СПГ) в США. Поставка была осуществлена на основе контрактов с компаниями British Gas Group и Shell Western BV. В соответствии с этими контрактами СПГ был приобретен у British Gas Group и продан Shell Western BV для реализации на рынке США. Второй танкер СПГ был поставлен в США в декабре 2005 года.

В сентябре 2006 года «Газпром» и «British Petroleum» («BP») заключили сделку на поставку сжиженного природного газа в страны Атлантического бассейна. В соответствии с Соглашением компания «BP» на протяжении 2006 - начала 2007 гг. будет осуществлять поставки СПГ «Газпрому», а «Газпром» реализовывать СПГ на рынках стран Атлантического бассейна. Первый танкер «ВР» со сжиженным природным газом, в объеме 135 тыс. куб. м, был загружен в сентябре 2006 года в морском порту Пойнт-Фортин (Тринидад и Тобаго) для отправки на регазификационный терминал в Коув-Пойнте, штат Мэриленд (США).

В апреле 2006 года «Газпром» осуществил первую поставку СПГ на терминал «Isle of Grain» в Великобритании. СПГ был приобретен у компании «Gaz de France» и продан компании «British Petroleum». Объем поставок СПГ составил около 140 тыс. куб. м (около 85 млн. куб. м природного газа).

В августе 2006 года «Газпром» осуществил первую поставку СПГ в Японию. СПГ был приобретен у компании «Mitsubishi Corporation», которая изначально купила газ у компании «Celt» (совместное предприятие «Mitsubishi Corporation» и «Tokyo Electric Power, Inc.»). СПГ поставлен на терминал «Chita» компании «Chubu Electric Power Co., Inc.» в объеме 145 тыс. куб. м (около 92 млн. куб. м природного газа) на условиях поставки «ex-ship».

В октябре 2006 года «Газпром» осуществил первую поставку сжиженного природного газа в Республику Корея. СПГ был приобретен у компании «Mitsubishi Corporation», которая выкупила газ у компании «Celt». СПГ поставлен на регазификационный терминал «Pyeongtaek» («Пхентэк») национальной корейской газовой компании «Kogas» в объеме 145 тыс. куб. м (около 92 млн. куб. м природного газа) на условиях поставки «ex-ship»
.
6.Мировая практика формирования цен на нефть и газ предшествующих периодов
Современные энергетические рынки сформировались на основе невозобновляемых энергоресурсов, прежде всего нефти и газа, и поэтому освоение их ресурсной базы является одной из основополагающих характеристик. Для добычи нефти характерен ограниченный жизненный цикл; он может быть проиллюстрирован во времени в виде так называемой «кривой Хабберта», имеющей форму колокола. Эта формула была первоначально предложена М.К. Хаббертом в 1949 году применительно к добыче нефти в США на основе статистических методов
.
Многие стремятся использовать «кривую Хабберта» для предсказания конца нынешней нефтяной эры (дискуссия и теория «пика добычи нефти»). В данном случае целесообразно проявлять осторожность, поскольку пик кривой смещается вверх и вправо ввиду того, что благодаря геологоразведке и новым технологиям произошло увеличение ресурсной базы (и доказанных запасов).
Применительно к нефти и газу было сделано предположение о возможности корреляции различных сегментов кривой с различными этапами эволюции рынка (см. рисунок 3), а также о тенденции, присущей нефтяным и газовым рынкам, к движению в направлении более конкурентной структуры (при соответствии структуры договоров и механизмов ценообразования конкретному этапу развития рынка
). Это может быть обусловлено, например, тенденцией начинать разработку крупных месторождений нефти и газа, а менее крупные разрабатывать позднее, тем самым увеличивая число действующих лиц и сделок и объём инвестиций, что приводит к чрезмерным капиталовложениям в инфраструктуру предложения. Таким образом, «кривая Хабберта» могла бы использоваться как инструмент определения этапа развития институциональных структур на энергетических рынках. «Кривая Хабберта» для газа аналогична кривой для нефти на более раннем этапе эволюции, поскольку спрос на газ и его добыча отстают от нефти на несколько десятилетий. К числу основных фактов в обоснование данного подхода относится аналогичное (неравномерное) распределение размеров месторождений нефти и газа и их схожие (гидравлические) характеристики добычи как нетвердых полезных ископаемых. Соответственно, можно предположить, что эволюция структуры газового рынка будет следовать структуре рынка нефти, но с соответствующим запаздыванием.
История формирования цен на нефть. Эволюция энергетического и нефтяного рынков до начала 70-х годов прошлого столетия характеризуется восходящей ветвью «кривой Хабберта». Рост объёмов добычи был обусловлен открытием новых крупных месторождений нефти, прежде всего, на Ближнем Востоке, освоение которых не требовало высоких затрат. Международный рынок был закрыт для посторонних, будучи поделён между «Семью сёстрами». «Семь сестёр» изначально включали Exxon, Mobil, Gulf, Texaco, Standard Oil of California (SOCAL) из США, British Petroleum из Великобритании и Royal Dutch / Shell из Великобритании и Нидерландов в соответствии с Соглашением Акнакарри от 1928 года. В конце 1960-х годов всё более доминирующее положение на нём занимали страны ОПЕК, особенно после ренационализации их ресурсов в середине 1970-х годов в период после крушения системы колониализма в 1960-е годы. Однако эмбарго 1973-1974 годов и рост цен на нефть в 1973-1974 и 1979-1980 годах подстегнули инвестиции в нефтяную отрасль за пределами стран ОПЕК, разработку новых технологий, замещение нефти другими энергоносителями (особенно в электроэнергетике) и повышение эффективности использования энергии, а также замещение энергоносителей другими производственными ресурсами, в первую очередь, капиталом. В итоге это привело к сокращению абсолютных объёмов мирового потребления нефти в начале 1980-х годов и к обвалу цен на нефть в 1985-1986 годах, к более конкурентным структурам и, в конечном счёте, к ликвидному рынку нефти.
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«Семь сестёр» (1928-1947 гг.). До 1970-х годов вертикальная цепочка формирования стоимости нефти в международной торговле находилась практически под полным контролем «Семи сестёр». Они получали свою нефть главным образом в рамках долгосрочных договоров концессии с принимающими (в основном, развивающимися) странами и экспортировали её по долгосрочным контрактам (коммерческое ответвление договоров концессии) либо аффилированным лицам в своих странах базирования (до 70% общего объёма экспорта нефти), либо независимым неинтегрированным компаниям в сфере переработки и сбыта нефти. В течение данного периода преобладало трансфертное ценообразование (см. рисунок 5). 
Справочные цены (фактически трансфертные цены международных нефтяных компаний) устанавливались основными участниками рынка в качестве базиса для расчёта роялти, подлежащего уплате принимающим странам, и поэтому были заниженными, так как центры прибыли международных нефтяных компаний находились в странах их базирования. Это способствовало более широкому потреблению нефти в электроэнергетике, особенно в конкуренции с другими энергоносителями, такими как уголь. Конкуренция происходила на рынках конечных потребителей, однако применительно к самой нефти свободный рынок играл весьма ограниченную роль (3-5% мировой торговли нефтью) и использовался для точной регулировки баланса объёмов спроса и предложения на основе справочных цен, устанавливаемых «Семью сёстрами».
Соглашение Акнакарри от 1928 года отводило каждой компании конкретную квоту на продажу нефти в сегментах рынка за пределами США. Его центральным элементом была так называемая «однобазовая система цен», известная как «Залив плюс фрахт» (под Заливом подразумевался Мексиканский залив), которая доминировала на нефтяном рынке до 1947 года. Оно способствовало росту рентабельности нефтяных операций «Семи сестёр» за счёт установления единой ценовой формулы для всех покупателей нефти за пределами США, по которой цена рассчитывалась как цена нефти ФОБ побережье Мексиканского залива США плюс действовавшие ставки фрахта от данного побережья до пункта сдачи независимо от происхождения фактических поставок. В соответствии с Соглашением, каждая компания должна была поставлять физические объёмы в рамках своей квоты на рынки за пределами США, и, как правило, компании осуществляли такие поставки из ближайшего района добычи такой компании. При такой системе любой покупатель платил такую же цену в данном месте независимо от фактического происхождения приобретаемой нефти; экономия на фрахте в случае поставки из районов, находившихся ближе к покупателю, чем Мексиканских залив, а также разница между справочной ценой в точке фактического происхождения приобретаемой нефти и ценой ФОБ Мексиканский залив, составляли прибыль международных нефтяных компаний.
Соглашение Акнакарри не применялось к внутреннему рынку США, поскольку это представляло бы собой нарушение американского антитрестовского законодательства. Однако в соответствии с американским законом Уэбба-Померена от 1918 года, американским компаниям разрешалось осуществлять деятельность за рубежом такими методами, которые квалифицировались бы согласно антитрестовскому законодательству в качестве незаконных на внутреннем рынке США.
Соглашение Акнакарри разрешало основным нефтяным компаниям устанавливать цены на нефть исходя из высокого уровня цен нефти на внутреннем рынке США и обеспечивало им дополнительную прибыль ввиду эксплуатации чрезвычайно дешёвых запасов нефти на Ближнем Востоке. На внутреннем рынке США множество мелких американских неинтегрированных нефтедобывающих компаний осуществляло деятельность с высокими предельным издержками. В целях сохранения большого числа компаний на внутреннем рынке правительство США защищало мелких производителей через регулирование внутренних цен на уровне «предельные издержки плюс», тем самым обеспечивая им приемлемую рентабельность операций. По этой причине формула Акнакарри, в основе которой лежала цена нефти ФОБ Мексиканский залив, обеспечивала защиту интересов как крупных, так и мелких и средних американских нефтяных компаний.
«Семь сестёр» (1947-1971 гг.). Когда в ходе Второй мировой войны военно-морские силы США и Великобритании осуществляли заправку своих судов топливом в Персидском заливе на местном НПЗ в Абадане, они должны были платить цену, равную цене топочного мазута ФОБ Мексиканский залив плюс фиктивный фрахт из Мексиканского залива в Абадан. Административные расследования, проведённые в США и Великобритании после Второй мировой войны, вынудили «Семь сестёр» изменить «однобазовую систему цен». В 1947 году международные нефтяные компании приняли Персидский залив в качестве ещё одного базиса для расчёта цен. В порядке изменения Соглашения Акнакарри, была введена «двухбазовая система цен» нефти, в соответствии с которой ставки фрахта рассчитывались для поставок либо из Мексиканского залива, либо из Персидского залива, но во всех случаях в расчётах использовалась цена нефти ФОБ Мексиканский залив. Согласно новой формуле, дополнительная прибыль международных нефтяных компаний уменьшилась на величину фиктивных транспортных издержек, однако разница между предельно низкой себестоимостью добычи в Персидском заливе и предельно высокими затратами в США (цена ФОБ Мексиканский залив) сохранилась. Благодаря механизму трансфертного ценообразования, характерному для справочных цен, компаниям удавалось избегать налогообложения их дополнительной прибыли в принимающих странах и переводить её в свои центры прибыли в странах базирования. Данная формула известна как «два Залива плюс фрахт» (хотя её следовало бы более точно охарактеризовать как «Мексиканский залив плюс два фрахта
). Поэтому эталонной нефтью на первых двух ценовых этапах эволюции нефтяного рынка являлась WTI.
Цены, устанавливаемые ОПЕК (1971-1986 гг.). В 1970-е годы контроль над отечественными нефтяными отраслями стран-производителей (промысловая часть цепочки формирования стоимости энергоносителей - ресурсы, добыча, продажи и цены реализации) перешёл к государствам ОПЕК. 
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Рис. Развитие структуры мирового нефтяного рынка и видов сделок//источник: А.А.Коноплянник

Промысловые активы международных нефтяных компаний в основных принимающих странах были национализированы и составили основу, на которой были созданы новые национальные нефтяные компании. Почти вся нефть, поставлявшаяся на мировой рынок в этот период, реализовывалась в рамках не операций, совершаемых внутри компаний или между ними (бартер), а коммерческих сделок между независимыми участниками рынка по официальным ценам реализации государств-членов ОПЕК. Такие цены начали играть роль мировых цен на нефть. В подобных условиях происходил распад ранее существовавшей структуры по мере увеличения числа компаний, участвующих в операциях по торговле нефтью в сферах переработки / сбыта и промысловой деятельности. Если во времена «Семи сестёр» (первый и второй этапы на таблице) конкуренция имела место только в сфере конечного потребления, то в период доминирования ОПЕК (третий этап на таблице 1) она распространилась и на поставки нефти.
Это стимулировало появление новых договорных форм торговли нефтью и большее разнообразие торговых операций (см. рисунок). По мере сокращения доли объёмов, торговля которыми осуществлялась в рамках долгосрочных кон
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трактов, цены стали устанавливаться на основе спотовых сделок. С другой стороны, объём торговли на спотовом рынке существенно вырос. Спотовый рынок стал 
обеспечивать баланс спроса и предложения и начал использоваться в качестве ориентира для уровней цен как экспортёрами, так и импортёрами. И именно во время первого нефтяного кризиса 1973-1974 годов спотовый рынок впервые сыграл свою ценообразующую роль, будучи использован ОПЕК в качестве контрольного пункта для установления официальных цен реализации. В 1971-1986 годах объём торговли на спотовом рынке значительно увеличился – с 5-8% от объёма международной торговли в начале 1970-х годов и 10-15% в середине 1970-х годов до не менее чем 40-50% в середине-конце 1980-х годов.
После введения официальных цен реализации ОПЕК, формирование цен на нефть стало осуществляться по формуле «Персидский залив плюс фрахт». В качестве эталонной для официальных цен реализации в этот период, как правило, использовалась нефть Arabian Light на условиях ФОБ Рас-Танура с корректировкой (за счёт регулярных уточнений, производившихся государствами-членами ОПЕК) на динамику цен спотового рынка.
Резкие колебания спотовых цен на нефть способствовали внедрению методов управления рисками в нефтяные операции. Необходимость унификации нефтеторговых операций (как одно из средств управления рисками) входила в число стимулов к началу применения контрактов на нефть и нефтепродукты на существующих товарных биржах (NYMEX) и к созданию специальных нефтяных бирж (IPE). Менеджеры финансовых рынков начали заниматься рынками нефти, привнося в них методы финансовых рынков и специальные производные инструменты по нефти (нефтяные фьючерсы и опционы). К концу 1980-х годов сложилась нынешняя сложная договорная структура нефтяного рынка. В настоящее время мировые цены на нефть устанавливаются на нефтяной бирже, хотя при этом все прочие договорные формы, определявшие цену нефти на более ранних этапах, по-прежнему применяются, но уже не играют былой доминирующей роли.
Этапы эволюции механизма ценообразования на нефтяном рынке
Одновременно с эволюцией нефтяных рынков происходило формирование преобладающих на них методов ценообразования и эталонной нефти. На начальных этапах (см. таблицу 1) в качестве таковых использовались справочные цены, устанавливавшиеся по принципу трансфертного ценообразования на основе концепции «затраты плюс» (при этом они даже нередко и субсидировались), что обеспечивало минимальные рентные / налоговые платежи владельцам ресурсов. Они применялись для определения размера налоговых платежей принимающим государствам. Рыночные цены существовали в тот период только в рамках небольшого сегмента рынка с независимыми участниками.
На третьем этапе начинает преобладать спотовое ценообразование. Вместе с тем, в этот период официальные цены реализации ОПЕК и справочные цены сохраняются (главным образом, до 1977 года – пика волны национализаций в государствах-членах ОПЕК) для целей расчёта налогов в рамках ещё существующих концессий и в качестве трансфертных цен в рамках вертикально интегрированных операций концессионеров.
На первых трёх этапах цены устанавливались путём расчёта цены СИФ по принципу «затраты плюс» (с включением как реальных, так и фиктивных затрат). В конце третьего этапа, в 1985 году, в интересах защиты своей доли рынка Саудовская Аравия применила принцип ценообразования нетбэк, при котором цены ФОБ рассчитывались от цен на нефтепродукты. С тех пор цены ФОБ являются доминирующими на рынке нефти, хотя и рассчитываются от цен СИФ на нефтяных биржах.
На каждом этапе эволюции мирового нефтяного рынка к уже существующим договорным структурам добавлялись новые – новые структуры появлялись в дополнение к существующим, а не заменяли их. На рисунке слева направо представлена эволюция договорных структур мирового рынка нефти. После каждого крупного изменения достигалось равновесие в рамках расширившейся договорной структуры рынка с новым соотношением между различными договорными элементами. Общая тенденция заключается в том, что рынок двигался от торговли физическими объёмами нефти к операциям с нефтью на бумаге, и именно производные инструменты по нефти (относящиеся к нефти финансовые инструменты) играют доминирующую роль в установлении мировых цен на нефть.

История формирования цен на газ. Эволюция газовых рынков и их транзакционных инструментов и механизмов ценообразования может также рассматриваться как связанная с «кривой Хабберта» (см. рисунок 3), хотя при этом газ однозначно отстаёт от нефти. Вначале газ был обнаружен как побочный продукт при поисках нефти – в виде месторождений или попутного газа; на начальном этапе его применение было достаточно ограниченным ввиду отставания в создании инфраструктуры для сбыта газа, и значительные объёмы попутного газа сжигались (и продолжают сжигаться) на факеле. Применение газа традиционно ограничивалось стационарными объектами, где он замещал нефтепродукты, а его применение в автомобильном транспорте по-прежнему находится в зачаточном состоянии. Если на формирование рынка и инфраструктуры для сбыта нефти потребовался определённый период времени, то в случае газа этот период был намного более продолжительным. Для газа требуется стационарная и более дорогостоящая инфраструктура сбыта, а также отвод земель под трубопроводы и распределительные системы.
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Ввиду гораздо меньшей энергонасыщенности газа по сравнению с нефтью и обусловленными этим более высокими затратами на его транспортировку и хранение, формирование газовых рынков происходило лишь в региональном масштабе. Прошло определённое время, прежде чем разведка газа стала экономически привлекательным видом деятельности. Большинство крупных газовых структур было открыто только после Второй мировой войны и разрабатывалось для отечественного потребления, а то и вовсе не разрабатывалось. Гронингенское месторождение в Нидерландах стало первым крупным месторождением, на котором газ добывался для поставки на экспорт.

Эволюция рынка и структура коммерческих операций в различных регионах позволяют предположить, что транзакционные инструменты по газу следуют той же последовательности, как и в случае нефти, однако не по одинаковому пути и не в том же темпе в каждом регионе (см. рисунок 5).
Газовая отрасль сформировалась сначала в Северной Америке – на начальном этапе операции осуществлялись в виде разовых продаж, а позднее – в рамках долгосрочных контрактов. В 1980-е годы газовые рынки Северной Америки первыми начали функционировать как ликвидные; аналогичная структура рынка сформировалась и в Великобритании. Большое значение имеет тот факт, что эволюция в обоих регионах происходила на основе добычи отечественного газа, которая в настоящее время сокращается, и характеризовалась эксплуатацией большого числа средних и мелких месторождений. Структура же рынка в других регионах по-прежнему характеризуется наличием долгосрочных импортных контрактов и «сверхгигантских» месторождений газа. 
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